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Cuvint inainte

*

Cartea pe care o prezentäm a devenit cunoscutä incä ínaintea aparitiei 
sale, autorul publicínd o serie de articole larg discutate si traduse in mai 
multe limbi, care prevesteau continutul ei. Interesül pe care 1-a stirnit, ca 
si personalitatea autorului justifica pe deplin atentia economistilor cu o 
pregätire profesionalä superioarä din diferite tari.

Kornai este unul din economistii de f run te ai Ungariei si si-a fácut un 
nume peste granitä cu o serie intreagä de contributii in domeniul teoriei 
matematice a planificärii. Cea mai cunoscutä si mai discutatä contribute 
a sa se ref era la asa-numita „planificare la douä nivele“, o aplicare a progra- 
märii liniare si teoriei jocurilor la procesul de elaborare a planurilor econo- 
miei socialiste. Cartea de fatä depäseste insä domeniul lucrärilor precedente 
ale lui Kornai si are un caracter teoretic-metodologic mai general, de vala- 
bilitate mai largä. Cartea are multe calitáti, care in ciuda unui numär de scä- 
•deri — pe care le vom mentiona in cele ce urmeazä — justificä pe deplin 
prezentarea sa economistului román.

„Anti-equilibrium“ isi propune analiza criticä a teoriei echilibrului 
general creatä ín secolul al XIX-lea de o serie de economisti burghezi in frunte 
cu Walras. Aceastä teorie este o extindere a postulatelor si principiilor mar- 
ginaliste pe plan macroeconomic si incearcä o examinare a legitäfilor schim- 
bului de märfuri in conditiile „concurentei perfecte“. Teória echilibrului 
general continuä sä fie dezvoltatä si rafinatä pinä in zilele noastre, cu con- 
tributia unora dintre cei mai de seamä economisti burghezi. De mentionat 
cä, dacä in secolul trecut marginalistii se sträduiau sä explice ansamblul 
Tnecanismului economiei capitaliste prin teória si modeleie de echilibru ge­
neral, autorii contemporani le folosesc pe acestea numai ca instrument de ana- 
lizä pentru explicarea unor fenomene partiale. Kornai grupeazä toate aceste 
contributii sub denumirea colectivä de „scoalä a echilibrului general" (§EG), 
iar cartea este chematä sä ofere atit o criticä la, cit si indicatiile generale ale 
unei alternative fatä de analiza marginalistä a proceselor macroeconomice.

Mai precis, dupä insäsi aprecierea autorului:
„In centrul temei de care mä ocup se aflä problemele fluxului informa­

tional si ale reglärii... Tratez indeosebi — in bunä mäsurä critic — unele 
teorii ale economiei matematice, si mä voi ocupa doar tangential de lucrärile 
unor economisti nematematicieni...“ (p. 30).

Referindu-se apói la teória echilibrului general el adaugä:
„íntrucit pinä in prezent aceasta este singura mare realizare a teoriei 

-sistemelor economice formalizate matematic, as dori sä-mi concentrez atentia
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asupra ei. Cartea mea este in esenfä un studiu critic. De aici rezultä §i titlul 
principal «Anti-equilibrium », deci critica teoriei echilibrului“ (p. 31).

Critica acestei orientäri Kornai o intemeiazä de fapt pe un repros adus stiin- 
tei economice in general:

„Una din deficientele traditionale ale gindirii economice — incepind cu 
clasicii englezi si pinä in zilele noastre — consta in confundarea teoriei eco­
nomice cu teória deciziei“ (p. 37), adicä e vorba de o confuzie intre „ce este 
in realitate“ si „cum trebuie actionat“. El aratä cä in loc sä analizeze capi- 
talismul ca un obiect de studiu in sine, a$a cum studiazä naturalistul natura, 
adeptii teoriei echilibrului general imprimä studiului propriul lor ideal de 
echilibru.

Cercetarea obiectului propriu-zis purcede de la o prezentare (cap. 3) a 
ideilor fundamentale ale teoriei echilibrului general cum ar fi: (1) caracterul 
static si (2) stationär al sistemului analizat; (3) existen(a numai a douä 
feluri de agenti: producätori si consumatori; (4) constanda multimii (fe- 
lului) produselor; (5) simultaneitatea actiunii factorilor; (6) caracterul con­
vex al multimii proceselor de productie posibile; (7) maximizarea profitului 
ca factor motor al activitätii economice; (8) maximizarea „bunästärii“ 
ca motor al activitätii consumatorului; (9) Constanta multimilor de procese 
de productie si consum si a sistemelor de preferintä; (10) preturile ca sin- 
gurul curent informational in sistem; (11) caracterul anonim al relatiilor 
de piata; (12) absenta incertitudinii (in sens probabilistic). Enun(ul este 
completat cu prime observari critice asupra acestor postulate.

Pentru a reda cit mai sintetic punctui de vedere avansat in lucrare, ni se 
pare absolut concludent ceea ce spune Kornai despre aspectele pozitive si 
negative ale teoriei echilibrului general.

Pozitív: „Cine doreste sä iMeleaga mecanismul pietei, fie aceasta piata unei 
tari capitaliste fie a unei tari socialiste, acéla trebuie sä facä necondirionat 
cunostintä cu teoriile §colii EG.“ (p. 51).

Negatív: Absolutizindu-^i postulatele „scoala echilibrului general dezo- 
rienteazä ; ea abate atentia stiintei economice—stiintä realä— de la cea mai 
importantä sarcina si anume descrierea veridica si modelarea modului de 
functionare real al sistemelor socialist si capitalist din zilele noastre“ (p. 53).

La toate acestea trebuie adäugat cä sensui si valoarea lucrärii nu sint date 
numai de calitärile sale critice. „Anti-equilibrium“ nu numai neagä, asa cum 
rezultä din titlu, dar si creeazä; Kornai se sträduieste sä realizeze o sintezä 
intre teória sistemelor si ciberneticä, de o parte, si diferitele discipline econo­
mice, de alta, urmind astfei o veche tradirie a autorilor marxisti de economie, 
aceea de a crea noul combätxnd ceea ce este retrograd, fals sau in orice caz 
depäsit.

Färä indoialä, numeroase obiectii ar putea fi aduse unor aspecte partiale 
in tratarea problemei, dar eie nu afecteazä cu nimic fondul principal al acestei 
critici, insemnate atit pentru cel care vrea sä studieze un important capitol 
din istoria metodologiei (si nu numai a doctrinelor economice), cit si pentru 
acéla care este in cäutarea unui corp coerent de concepte si metode sistem- 
teoretice de analizä a proceselor economice. Cäci, in special, in acest din urmä 
domeniu alternativa schifatä de economistul maghiar oferä posibilitatea unei 
eliberäri de sub monopolul scolii EG ca furnizor al conceptelor pentru analiza 
economicä, cercetäri operationale, „management science“ etc. Acest lucru 
este de mare importantä intrucit, deocamdatä, modelele cu care se lucreazä
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In cercetäri operationale sau economie matematicä sint incä tributäre unor 
concepte care nu pot fi organic asimilate cu notiunile economice fundamentale 
ale modului nostru de producjie. Tehnica adoptatä in scrierea si in prezen- 
tarea lucrärii il impinge insä pe autor treptat-treptat spre unele generali- 
zäri care plaseazä anumite capitole ale lucrärii sub nivelul la care este tra- 
tatä tema principalä si anume critica TEG. Datoritä caracterului de „note 
preliminare la un tratat“ pe care-1 au unele pärti ale acestei lucräri atit de 
voluminoase, autorul se lasä furat de rezonanta unor generalizäri pripite, 
pierde sistemul si exagereazä aspecte secundare. Mai toate exemplele pri­
vi nd economia socialistä sint cu referire la Ungaria din care cauzä multe 
din generalizärile fäcute sint dependente de acest caz particular. E drept, 
autorul cunoaste mai bine, dupä cum este §i firesc, problemele economice 
maghiare, dar evolutia asa zicind „atipicä“ a economiei R.P. Ungare 
nu justifica unele din generalizärile lui Kornai. Färä indoialä, un sir de 
caracteristici esentiale definesc toate economiile socialiste; a$a ar fi proprie- 
tatea socialä asupra principalelor mijloace de productie, planificarea si 
mai ales planificabilitatea economiei. Dar particularitätile economice ale Unga- 
riei sint caracteristice acestei täri, iar succesele ei si fenomenele negative au de 
asemenea amprente ale particularitätilor nationale. Si tocmai in acest context 
inträ Kornaiuneori in contradicjie cu sine insusi. E vorba adesea de onepotrivire 
dintre concepjia sa metodologicä generalä, recomandärile pe care le face eco- 
nomistului cercetätor, cäruia, dealtfel, cartea ii oferä un urias inventar de 
teme de cercetare, pe de o parte, si modul in care se apropie el insusi uneori 
de analiza concretä a economiei. Sä ne oprim pe scurt asupra acestei contra­
dicti!

Metodologic, J. Kornai se opune procedeului adoptat de scoala EG de a lucra 
cu constructi abstracte alcätuite din concepte „pure“ si preconizeazä o aborda- 
re sistem-teoreticä folosind modelele ce constituie generalizäri a ceea ce se in- 
timplä de fapt. Acest fel de abordare a problemelor stiintei este considerat a 
fi de „stiintä realä“ (prin adoptarea expresiei germane „Realwissenschaft“).

Concret, el devine prizonierul unui mediu mai restrins de fapte, geografic 
delimitate, care in multe privinte constituie un balast care-1 rejine de la ge­
neralizäri valabile.

Dar prea este interesantä analiza metodologicä §i impunätoare critica fä- 
cutä TEG si prea este imbietoare perspectiva alternativei metodologice ofe- 
rite de approach-ul sistem-teoretic atit de meticulos $i cu atita virtuozitate 
elaboratä si prezentatä de János Kornai pentru a-i trece cu vederea conclu- 
ziile indoielnice care revin frecvent in ultima parte a lucrärii (dar mai ales ín 
capitolele 21 $i 22). §i de aceea vom si insista asupra lor. Desigur, nu trebuie 
in mod special subliniat cä nici o astfei de carte nu poate cuprinde „tot“ dar 
o anumitä orientare prezentä in lucrare poate sugera o opticä eronatä asupra 
lucrurilor dacä nu ne apropiem de ea avertizaji §i cu precaujie.

Dupä cum am mai arätat, autorul urmäre^te in aceastä lucrare relevarea 
aspectelor functionale comune diferitelor sisteme economice §i in opozijie 
cu teória subiectivistä a echilibrului general le atacä din punct de vedere 
sistem-teoretic. In acest sens sint studiate structurile informationale incor­
porate in diferitele sisteme economice, iar critica este cu deosebitä ascujime 
indreptatä impotriva concep(iei TEG, dupä care sistemul de prejuri ar con­
stitui sau ar trebui sä constituie re^eaua informationalä dominantä intr-un 
sistem economic. Mai mult chiar, Kornai merge pinä acolo incit combate 
pe acei economist! maghiari care incearcä sä explice reformele economice din
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Ungaria prin conceptele si definitiile teoriei echilibrului general. ínca in cunos- 
cutul säu model de „planificare la douä nivele“, elaborat cu cifiva ani in urmä 
in colaborare cu matematicianul Tamás Lipták, Kornai scoate in evidentä 
insu$iri ale planificärii centrale care submineazä multe din cele mai viguroase 
teze pietiste. Acest lucru gäseste un ecou si in „Anti-equilibrium“ unde se subli- 
niazä cä printr-o planificare chibzuitä putem evita disproporfiile pe care 
piafa le-ar putea corecta doar ulterior, prin sacrificii de adaptare legate de 
oscilafiile proceselor reale. El se pronuntä pentru functionarea con- 
comitentä a planului si a pietei in vederea regiärii satisfäcätoare a sistemului. 
To tusi nu trebuie sä scäpäm din vedere acea eroare care apare in discutarea 
alternativei oferite de Kornai, §i pe care o analizäm in cele ce urmeazä.

!n „Anti-equilibrium“ se considera cä deoarece, in realitate, fie in capi­
talism, fie in socialism — niciodatä nu existä o stare de „echilibru perfect“ 
intre cerere si ofertä in sensul cä se produce exact atit eit se desface, analiza 
economicä trebuie sä porneascä de la concepte care sä corespundä diferitelor 
situafii reale posibile §i nu unor abstractiuni matematice. Dupä opinia lui 
Kornai sarcina §tiinfei nu este sä caute reglatorul simplu, « optim » al unei lumi 
walrasiene ireale, ci sä descrie, sä explice si sä ajute imbunätätirea sistemului 
complex de reglare a economiei reale. Acest deziderat perfect justificat nu este 
apói ín intregime realizat din cauza introducerii unor nofiuni imprecise, rezul- 
tate din generalizäri discutabile. Notiunile preconizate sínt imprumutate din 
mecanicä §i poartä denumirea de presiune si absorbtie: prin stare de absorbfie 
intr-o economie nationalä intelegínd situafia ín care „aspiratiile de cumpärare“ 
ale publicului, deci in ultimä instanfä puterea lui de cumpärare, devanseazä 
ín mod constant disponibilitätile de marfä in cantitate si structurä adecvatä; 
„presiunea“ fiind situatia contrarä, cind existä un surplus de marfä care 
„aleargä dupä cumpärätori“. Nu incape indoialä cä asemenea stäri existä 
mai degrabä decit materializäri ale idealului matematic de „echilibru static“ 
al §colii EG, dar este la fel de adevärat cä aceste categorii nu pot epuiza σ 
alternativä valabilä pentru foarte simplul motiv cä eie corespund unor con- 
difii economice atit de diferite incit aplicate acestora pierd orice valoare 
explicativä. Ceea ce nu-1 impiedicä pe Kornai — atit de critic fatä de simpli- 
ficärile altora — sä faeä urmätoarele generalizäri:

„Constatarea 19.4: In cele mai multe täri socialiste, printre care §i in Unga­
ria, timp indelungat s-a afirmat, mai mult sau mai pufin generalizat, fenome- 
nul absorbfiei“.

„Constatarea 19.5: ín cele mai multe färi capitaliste dezvoltate timp inde­
lungat (exceptind mai ales anii de räzboi) se afirmä mai mult sau mai pufin, 
generalizat fenomenul presiunii“.

Fenomenul este explicat in carte prin aceea cä „la inceput" construcfia 
socialistä este caracterizatä prin „planuri incordate“, färä margine de joc,. 
si inelastice in raport cu cererea. Totusi orice s-ar spune despre greseli de 
inceput ale planificärii socialiste eie pot explica ce-i drept unele inconsistenfe 
in plan, dar starea de „absorbfie“ a piefei trebuie explicatä prin alte cauze. 
Propozifia lui Kornai dupä care o „destindere" a deciziilor de plan ar de­
termina o trecere de la „absorbfie“ la „presiune", rezultä de asemenea din 
interpretarea gresitä a fenomenului de non-echilibru pe piafä, care 1-a si dus 
la clasificärile discutabile ale „constatärilor 19.4 si 19.5“.

Poate fi oare acceptatä o astfei de clasificare?
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Numai in cazul unei priviri superficiale asupra situatiei! J. Kornai omite sä 
dea o explicatie valabilä fenomenului. Sä luäm ín discutie un caz semnifi- 
cativ prin sine pentru problema la care ne referim.

Sä consideram cazul special al cresterii economice rapide, care, intr-adevär, 
caracterizeazä mai multe täri socialiste si sä vedem prin ce se deosebeste sub 
aspectui relatiei „presiune-absorbtie“ de o crestere rapidä intr-o tarä capita- 
listä. In am bele cazuri „sectoral I“, adicä sfera investitiilor, este stimulat cu 
precädere. In acest sector, e vorba de cazul socialist, lucreazä oameni care 
realizeazä continuu venituri, in timp ce sporul de productie determinat de 
noul obiectiv si care ar fi absorbit de sporul de venituri apare abia intr-o 
a doua etapä. Astfel, in conditiile unei masive dezvoltäri a capacitätilor de 
productie venitul creste continuu in timp ce produsul echivalent apare in 
puseuri ritmice. Se creeazä in consecintä pungi de cerere aminatä care sint 
satisfäcute ritmic, asigurind un trend de crestere a nivelului de trai.

Cum se produce acelasi fenomen in capitalism ? Veniturile create in ramu- 
rile de dezvoltare nu se transforma in intregime in „cerere aminatä“. De ce? 
Deoarece preturile miscindu-se liber pe pia^ä, o parte insemnatä din noua 
putere de cumpärare este absorbitä de inflatie. ín aceste imprejuräri scade 
„absorbtia“ cererii (ca si cum s-ar elibera aburi dintr-o masina — ca sä rä- 
minem la analogia lui Kornai) la foarte multe produse, cu toate cä nivelul 
de trai poate stagna ín perioade mai Iungi. Dar este limpede cä starea de 
„presiune“ caracterizeazä si aici numai intervalele de crizä.

Astfel Kornai ignoreazä faptul cä in conditiile de crestere rapidä a econo- 
miei „absorbtia“ in tärile socialiste rezultä ín cea mai mare mäsurä din con- 
servarea puterii de cumpärare (spre deosebire de irosirea sa inflationists in 
capitalism) si nu se datoreazä „planurilor incordate“. Astfel se explica $i fap­
tul cä ín duda „absorbtiei" cresterea continua a nivelului de trai, marcatä 
printr-un consum an de an mai mare de bunuri si servicii caracterizeazä in 
mod normal socialismul.

íntrebarea rämine insä: in ce mäsurä putem atribui acelor „planuri incor­
date" aspecte ale stärii de „absorbfie“ ?

Aici va trebui sä facem din nou o distincfie foarte precisä — ignoratä de 
Kornai — intre douä aspecte ale „absorbtiei“ (adicä devansärii ofertei de 
cätre cerere):

(i) existä o „absorbfie“ datoratä exclusiv cresterii rapide (care implicä si 
cresterea consumului) si aritmicitätii dintre crearea si folosirea puterii de 
cumpärare inerente constructiei industriale, si

(ii) existä o absorbtie datoratä planificärii sau realizärii in Sortiment ina- 
decvat.

Nici aspectui (i) si nici (ii) nu poate fi atribuit planului „incordat“ ca atare. 
Dupä cum am väzut, (i) caracterizeazä dezvoltarea rapidä si in capitalism, 
numai cä aici mai produce si inflatie. Iar aspectui (ii) e o functie de un plan 
„bine“ sau „prost“ construit, dar nu de accentele sale asupra unor obiective 
de dezvoltare.

Si in final incä o remarcä criticä cu privire la modalitätiile de tratare a 
problemei abaterii de la echilibrul formal. ín aceleasi capitole (19—22) este 
adesea pus accentul pe faptul cä „absorbtia" reducind exigenfele calitative 
ale publicului nu favorizeazä progresul tehnic. $i aceasta este o afirmafie 
bazatä pe un adevär partial provenit din experienda curentä, dar departe 
de a constitui o generalizare stiintificä si e greu s-o situezi pe o treaptä
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superioarä tezelor simplificatoare ale scolii EG. Cäci, faptele aratä cä 
peste tot in tärile socialiste, in prezenfa „absorbtiei" in diferite sectoare, 
progresul tehnic este extrem de rapid, de$i in multe cazuri trebuie 
incä recuperat un insemnat decalaj fa^ä de tärile cu tehnica cea mai avan- 
satä. Este ce-i drept adevärat faptul cä din punct de vedere calitativ „absorb- 
tia" incurajeazä adesea o atitudine mai „relaxatä“, in schimb Kornai scapä 
din vedere un fapt mai important: masivul progres tehnic din socialism este 
posibil tocmai datoritä unor eforturi economice central-dirijate in conditii 
de „absorbtie“ si cä o trecere la stare de „presiune“ ar permite poate oare- 
care imbunätätiri spontane la unele bunuri de consum, dar ar costa mult 
in termeni de progres tehnic si economic general.

Consideram cä cititorul avizat va sti totusi sä aprecieze valoarea adeväratä 
a lucrärii care constä in contributia critic-metodologicä la studiul economiei 
ca sistem (adicä din punctui de vedere al teoriei sistemelor).

Accentul pe care 1-am pus pe unele laturi controversate ale lucrärii 
pare poate disproportional in raport cu adeväratele sale calitäti. Or, aces- 
tea sint incontestabile. §i dacä vrem sä le scoatem in eviden^ä o putem face 
cel mai bine aträgind incä o datä atentia cititorului äsupra unui fapt impor­
tant mentionat mai sus. iytim cä la ora actualä dezvoltarea ciberneticii, teo­
riei sistemelor si a diferitelor discipline matematico-economice a dus, asa- 
zicind, la „inundarea“ instrumentarului economistului cu o aparaturä nouä, 
la aplicarea cäreia, vrind-nevrind, se folosesc inadecvat si drept surogat o 
mul^ime de concepte provenite din teória „echilibrului general“. Cartea 
lui Kornai este prima incercare in stíl mare, bazatä pe o vasta erudire $i scrisä 
cu un ascu^it spirit analitic, de emancipare fafä de acest balast ideologic. §i 
aceasta nu este un lucru neinsemnat.

Celei mai importante realizári a teoriei sistemelor formalizatä matematic 
(TEG), Kornai ii opune o nouä teorie a sistemelor. Or, tocmai tratarea 
sistemicä formalizatä matematic este una din direcpile majore ale dezvol- 
tärii stiintei economice. §i Kornai aduce contribuli valoroase in aceasta 
direc^ie.

Cu oarecare retinere, autorul isi apreciazä discursui teoretic doar ca pu- 
nere de probleme; in realitate el oferä si soluti sau deschide cäi de gäsire 
a solu^iilor. Consideratiile critice sint solicitate de autor, iar cele pe care 
le-am schitat ín rindurile de mai sus nu pun in umbrä valoarea incontes­
tab le  a unei lucräri de inaltä tinutä stiinjificä.

Prof. univ. dr. IVANCIU NICOLAE-VÄLEANU
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Prefatä

*

Cartea mea este un „semifabricat": combinata unui studiu teoretic si a 
unui proiect de cercetare 1. Am convingerea cä ideile schitate, mai múlt sau 
mai putin conturate, sínt justificate fi ca discutarea lor este de actualitate; 
totodatä imi dau foarte bine seama cä pentru elaborarea lor mai matúra tre- 
buie íncá cercetat un imens material.

ín  postfafa cárfii — dupá ce cititorul va fi fácut cunoftinfä cu ideile aces- 
teia — imi voi argumenta mai pe larg hotárirea pe care am luat-o de a publica 
acest „semifabricat“. Anticipat mentionez doar un singur motiv.

ín 1968, in Ungaria a fost efectuatä o reformä radicalá privind metodele 
de conducere a economiei. Planificarea, conducerea intreprinderilor, sistemul 
de stimulare materialá, de preturi, de venituri au fost substantial modificate. 
Au fost considerabil descentralizate numeroase procese economice, care inainte 
erau reglementate strict centralizat; a crescut in maré másurá rolul bene- 
ficiului in cadrul stimulentelor economice.

Reforma a fost pregátitá de un larg colectiv format din economisti teore- 
ticieni fi cadre de conducere din economie cu experienfä practica. A fost o 
sarcinä deosebit de interesantä sí unicä ín felül ei de a considera si cuprinde 
simultan ansamblul sistemului economic, fiecare element component mai 
important al säu, ca fi efectele globale ale modificärii acestora.

Toti cei care au participat la aceastä muncä s-au putut baza, in acelafi 
timp, atit pe experienta lor de fiecare zi, pe cunostintele cistigate in practicä 
in legäturä cu functionarea sistemelor economice ungar sau a celor sträine, 
cit fi pe judecata lor sänätoasä — dar nu s-au putut sprijini prea mult pe 
teorii stiintifice in infelesul strict al cuvintului. Ei n-au avut la dispozitie teze 
verificate cu rigurozitate ftiinfificä, care sä-i poatä ajuta substantial in muncä. 
Probabil cä ar provoca o ilaritate generalä dacä la o sedinfä de comitet 
s-ar ridica un economist-matematician fi invocind stiinta ar propune: „Este 
nevoie de o piatä atomizatä, de o concurenfä perfectä, deoarece numai pe 
aceastä cale putem asigura ca economia sä fie reglatä exclusiv prin interme- 
diul actiunii preturilor fi realiza echilibrul optimal".

Teória nu s-a dovedit a fi potrivitä pentru a fi aplicatä in practicä. Amärä- 
ciunea cu care am constatat aceastä neputinfä fi ineficacitate a teoriei a fä-

1 Cercetärile, care stau la baza prezentei cärp. le-am inceput in 1965. Am elaborat trei 
studii care pot fi considerate ca variante anticipate ale acestei cärp: „Modeleie simulatoare 
ale activitäfii economice" [132], multiplicatä in 1966; „Anti-Equilibrium" varianta I [133], 
in manuscris 1967, $i varianta a II-a [134] multiplicat in 1967—1968.
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cut sä se nascä prezenta lucrare. Stilul uneori ascutit al lucrärii are aceeasi 
explicatie. Critica se transformä pe alocuri intr-un adevärat atac. Se gäsesc 
si citeva observa{ii nu prea „fair“ fatä de lucrärile criticate. Dupä prima 
redactare m-am främintat mult: n-ar trebui oare sä mai atenuez, sä dau o 
turnurä mai diplomaticä stilului lucrärii? ín cele din urmä m-am decis: 
nu schimb stilul initial. $tiu, vor fi cititori, care vor avea reactii de dezapro- 
bare fatä de acest Stil täios. Dar „tonul“ ascutit poate fi si de folos: sint stäri 
impotriva cärora trebuie luptat prin administrarea socurilor, nu a cal- 
mantelor.

Folosesc prilejul pentru a multumi tuturor celor care m-au ajutat in 
muncä.

ín primul rind trebuie sä subliniez contributia lui Lipták Tamás. In de­
cursui multor ani de colaborare, el m-a sprijinit cu nenumärate sugestii, 
initiative, sfaturi; m-a ajutat si la definitivarea textului cärtii.

Am primit foarte mult sprijin din partea Institutului de Cercetäri Econo- 
mice al Academiei de §tiinfe Ungare, in cadrul cäruia mi-am efectuat cerce- 
tärile. A existat posibilitatea discutärii textului lucrärii in diferite dezbateri 
organizate in institut. Datorez multumiri deosebite lui Friss István, directorul 
Institutului, precum si lui Bauer Tamás, Erdős Péter, Hoch Róbert, Kondor 
György, Nagy Tamás, Maros Bélá, Rimler Judit $i, aläturi de ei, multor alti 
colegi pentru observatiile lor valoroase fäcute pe marginea manuscrisului 
lucrärii. Colegii mei de muncä, Deák Andrea si Soós Attila au colaborat la 
intocmirea multor tabele din carte §i la pregätirea manuscrisului pentru 
tipar — fapt pentru care le adresez multumiri §i cu aceastä ocazie.

Am primit sfaturi valoroase de la Benedek Pál (Universitatea „Eötvös 
Loránd"), Dómólki Balint (íntreprinderea pentru tehnica sistemelor „Infe- 
lor“), Frey Tamás (Academia de Stiinte Ungarä, Institutul de cercetäri 
pentru automatizare), Tankó József (Centrul de calcul) si Tardos Márton 
{Institutul de conjunctura si de studiu al pie{ei).

!n 1968 am petrecut 4 luni ín S.U.A., la invitatia unui institut al Uni- 
versitätii Stanford din California (Institute of Mathematical Studies in the 
Social Sciences). Si aici as dori sä-mi exprim recuno=;tinta fatä de Universi­
tate, din partea cäreia am primit invitatia, si, personal, fa(ä de profesorul 
K. J. Arrow, conducätorul de atunci al institutiei, cu care am avut temeinice 
schimburi de päreri. Acestea m-au ajutat sä-mi cristalizez problemele ce mä 
främintau.

In 1970 am petrecut sase luni la Universitatea Yale (S.U.A. New Haven), 
la Institutul de cercetäri „Cowles Foundation for Research in Economics“, 
in cadrul unui program de cercetare, finantat de fundatia Ford. Aceasta mi-a 
creat posibilitatea sä discut din nou varianta finalä a cärtii cu colegii din 
sträinätate si sä pregätesc edifia englezä. Sint deosebit de recunoscätor 
Universität ii Yale, Fundatiilor Cowles si Ford, care mi-au creat condifii 
prielnice pentru imbunätätirea acestei cärti.

ín cursui celor douä cälätorii de studii in America am primit observatii 
si sfaturi valoroase de la mai multi economist!, indeosebi de la: W. Fellner
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si T. C. Koopmans (Yale University), J. Marschak, (University of California, 
Los Angeles), R. Radner si T. Marschak, (University of California, Berkeley), 
T. Vietorisz (New School, New York) si C. C. von Weizsäcker (Universitatea 
din Heidelberg, Republica Federalä Germania si Massachusetts Institute 
of Technology, S.U.A.).

Cititorul familiarizat cu teoriile economice moderne poate constata cä in 
lista de mai sus figureazä si economisti care au un rol de seamä in elaborarea 
teoriilor criticate in cartea mea. Merita deosebit respect obiectivitatea stiin- 
tificä si generozitatea cu care au sprijinit prin metode multiple munca mea. 
Si indemnul lor a contribuit ca aceastä carte sä iasä de sub tipar.

K O RNAI JÁ N O S
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Despre structura car{ii

*

1. Principii de notarie

Sistemul de notarie al cärtii 1-am elaborat dupä urmätoarele principii:
1. Multimile sint notate cu litere mari aldine drepte din alfabetul latin. 

Dacä e vorba de mulfimea elementelor abstracte, elementele multimii sint 
notate cu aceleasi litere mici ale alfabetului latin. (Exemplu: G multimea 
produselor, g1; g2, ... produsele.)

2. Matricele, vectorii si numerele reale sint notate, de asemenea, cu litere de 
acelasi tip. Din explicatiile care insofesc formulele culese cu caractere cursive 
rezultä färä echivoc daca este vorba de matrice, vector sau numär real.

Matricele sint notate íntotdeauna cu litere mari, iar vectorii, cu litere mici. 
Vectorii, respectiv elementele matricelor, sint notati in toate cazurile cu 
aceleasi litere si sint insoni de indici corespunzätori. De exemplu, vectorii 
matricei X  sint notati cu x(, iar elementele ei cu xtj.

Nu facem deosebire, in notarie, intre vectorii-linie si vectorii-coloanä, 
insä din context va rezulta intotdeauna dacä este vorba de vector-linie sau 
vector-coloanä.

3. O parte a sistemului de notatie a fost aleasä ín asa fei incit sä corespundä 
cu initialele notiunilor pe care le reprezintä (ne referim de obicei la denumirea 
latinä, respectiv englezä a notiunilor). De exemplu, E (economy), P (prefe­
rence), U (utility) 1 etc. Nu am putut aplica insä acest principiu in mod 
consecvent.

4. Aceeasi nofiune in intreaga carte este notatä cu acelasi simbol. Reversul 
insä nu 1-am putut realiza: sint simboluri, care nu au acelasi in(eles in diferi- 
tele pärti ale cärtii. Am avut grijä insä (cu excepfia unor cazuri nesemnifi- 
cative) ca in cadrul aceleiasi pärti a cärtii, acelasi simbol sä reprezinte intot­
deauna aceeasi nofiune. Un astfei de sistem unitar de notatie este folosit in 
partea a II-a (capitolele 4— 16) si in partea a III-a (capitoíele 17—23).

2. Simboluri utilizate

Lista de mai jós nu este completä, ea cuprinde doar principalele simboluri:

a =  alternativä 
a* — decizie
A =  multimea alternativelor posi- 

bile 1

B =  multimea alternativelor exe­
cutable

B =  multimea alternativelor con­
siderate executabile

1 Inipalele nopunilor corespunzätoare in limba romänä sint aceleap (N.R.).
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C =  abreviere referitoare la sfera 
de reglare

c =  unitatea de reglare 
C =  mulfimea unitá^ilor de reglare 
D =  multimea alternativelor accep- 

tabile (multimea compromi- 
surilor admisibile)

E =  sistem economic 
F — multimea alternativelor ce se 

iau in considerare 
g =  produs
G =  multimea produselor 
K  — numärul tipurilor de indicatori 
o =  organizatie 
O -- multimea organizatiilor 
p == pret
p =  problema de decizie 
P =  multimea problemelor de de­

cizie
q — parametru calitativ 
Q — abreviere referitoare la calitate 
R  — abreviere referitoare la sfera 

realä
r =  unitate realä 
R =  multimea unitätilor reale 
s =  intentia elementarä de vinzare 
S =  intentia complexä de vinzare 
s =  tipul de mesaje 
S =  multimea tipurilor de mesaje

t — timpul ca variabilä 
T  =  etapä 
u =  flux de mesaje 
U — functia de utilitate
V =  continut de memorie
V =  abreviere referitoare la volum 
w =  intensitate
X =  flux de produse
V =  stoc de produse
z =  amploarea proceselor favori- 

zate
oc =  nivelul aspiratiilor 
ε =  tensiunea aspiratiei
V =  grad de consistenjä 
ζ =  tensiunea deciziei
κ =  corectia aspiratiei
μ =  cotä de satisfacere
ξ =  functia de distributie a deciziei 
φ =  functia de reactie reglatoare 
Φ =  sistemul functiilor de reactie 

reglatoare
ψ =  funcjia de reactie realä 
Ψ =  sistemul functiilor de reactie 

reale
Θ =  termenul de perimare a aspi­

ratiei
ω =  rezultat
Ω == raportul de forte pe piatä

3. Definitii

Notiunile care sínt introduse sau cel putin utilizate intr-un sens special 
in carte sint definite de obicei la prima lor aparitie si sínt culese cu litere 
spatiate. Definitiile sint marcate cu o dubia numerotare (de exemplu 5.1, 
6.1), prima cifrä referindu-se la numárul capitolului, iar a doua la numärul 
de ordine al definitiei in cadrul capitolului.

ln  unele locuri, notiunile utilizate pentru prima oarä sint definite provi- 
zoriu sau utilizate färä nici o explicate, definitia lor exactä fiind formulatä 
ulterior, cind dispunem deja de o serie de notiuni necesare intelegerii defini­
tiei. Numärul de ordine al definitiilor provizorii — pentru a putea fi distinse 
— 1-am marcat cu apostrof (exemplu 4.2'). Definitia completä, bineinteles, 
va fi marcatä cu acelasi numär de ordine, dar färä apostrof.
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4. Constatäri
Cartea cuprinde unele constatäri culese cu litere cursive $i marcate cu 

notarie dublä (exemplu 6.1, 7.1 etc.), din care primul numär se referä la nu- 
märul de ordine al capitolului, iar al doilea, la numärul de ordine al con- 
statärii in cadrul capitolului.

0  parte din constatäri se bazeazä pe fapte experimentale indeobste cuno- 
scute, pe care astfei le putem considera dovedite. Altele reprezintä mai de- 
grabä intui^ii, ipoteze; verificarea sau combaterea, corectarea lor rämin 
pe seama cercetärilor ulterioare. Comentäm toate constatärile, arätind in 
ce mäsurä ele sint intemeiate si dovedite, respectiv care sint sarcinile legate 
de verificarea lor. ín numerotare insä nu facem distinctie intre constatärile 
certe si cele ipotetice.
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Partea intii
*

PUNCTE DE PLECARE
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1. Introducere: delimitarea temei

* I
Tema lucrärii mele este ramificatä. Ea atinge o serie de probleme funda­

mentale ale teoriei economice, ba mai mult, se extinde si asupra sferei de cer- 
cetare a altor ramuri ale stiintei. Chiar si pentru acest motiv este necesarä 
stabilirea mai precisä a limitelor ei.

1.1. Conceptia cárfii: studiul economiei din punctui de vedere 
al teoriei sistemelor

Realitatea fizicá este cercetatä din puncte de vedere diferite de cätre un 
fizician si un chimist; felül in care este privitä aceastä realitate diferä chiar 
de la un cercetätor specializat in termodinamicä la altul specializat in optica 
sau mecanicä; de asemenea, diferä de la un savant care se ocupä cu macro- 
fizica la altul care se ocupä cu microfizica.

$i organismul viu este investigat din unghiuri de vedere diferite de gene- 
tician, fiziolog, biochimist.

La fei si realitatea economicä poate fi analizatä din mai multe puncte de 
vedere. Modul specific de viziune care isi gäse^te expresie in aceastä carte 
il numesc punctui de vedere al teoriei sistemului economic. La aceasta se referä 
$i subtitlul cärtii.

Economia este privitä ca un sistem care se compune din elemente — in- 
treprinderi, gospodärii casnice, Organe de stat, institufii sociale. íntre ele- 
mentele sistemului existä legäturi si relatii multiple; comportamentul lor 
se caracterizeazä prin anumite regularitäti determinate. ín  functionarea in 
timp a sistemului, un rol deosebit revine acelor procese care la rindul lor 
regleazä alte procese, ca, de exemplu, producfia, circularia, consumul.

Notiunile care figureazä in cele citeva fraze de mai sus ca „sistem“, „regu­
laritäti de comportament“. „proces de reglare“ etc. vor fi definite mai amplu 
in capitolul 4 al cärfii. Am intenfionat sä caracterizez in prealabil doar 
conceptia teoriei sistemului economic care stä la baza lucrärii, printre altele 
si pentru motivul ca astfei sä devinä mai dar ce anume rämine in afara sferei 
de cercetare a cärtii.

Nu mä ocup de macroeconomie in sensul restrins al cuvintului. Pot fi 
efectuate desigur analize foarte interesante si utile pe baza datelor agregate, 
referitoare la intreaga economie, de exemplu, volumul total al venitului 
national al tärii, volumul total al investitiilor, al consumului si asa mai de- 
parte, in timp ce facem abstractie de faptul cä economia se compune din pärfi, 
elemente, „celule“. Cartea mea nu trateazä insä problemele unei asemenea 
analize macroeconomice concentrate.
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Aluit i economist! descriu rela^ide fizice, materiale din economie — rela- 
tiile intre input §i output — läsind la o parte problemele specifice ale reglärii 
acestor procese. Asa sínt concepute, de exemplu, modelele lui Leontief sau 
teoriile functiilor de productie. Acest mod justificat si util de abordare rämine 
insä ín afara sferei mele de cercetare. ín centrul temei de care mä ocup se 
aflä problemele fluxului informational si ale reglärii.

1.2. Pe prim plan: economia matematicä
Tratez indeosebi — in mare mäsurä critic — unele teorii ale economiei 

matematice si mä voi ocupa doar tangential de lucrärile unor economist! nema- 
tematicieni, „verbalisti“. Alotivul constä in aceea cä problemele economiei mate­
matice imi sint mai apropiate, $i nicidecum in faptul cä a? considera mai vulne­
rabile realizärile economistilor matematicieni decit pe acelea ale verbalistilor. §i 
eu mä consider a fi economist-matematician; critica mea vine deci nu „din- 
afarä", ci „dinäuntru". As putea spune si asa: in multe privinte nu este doar 
criticä, ci si autocriticä. Convingerea mea este cä dezvoltarea stiin^ei econo­
mice — chiar dacä nu exclusiv, dar in mare mäsurä — depinde de progresul 
economiei matematice. Acest progres a§ dori sa-l sprijin si eu.

O problema cheie a progresului economiei matematice este revizuirea atentä 
a metodelor ei stiintifice, a ipotezelor ei de bazä, a axiomelor ei, a importantei 
reale a tezelor ei in cunoa$terea realitású economice. Cartea mea tinde sä 
contribuie la aceastä revizuire. A§a se explica rezultatul aparent paradoxal: 
ocupindu-mä cu economia matematicä recurg in micä mäsurä la formalis- 
mul matematic. Intentionez sä pun accent pe interpretarea economicä a 
formulelor matematice. Am sentimentul unor obligatii presante in acest 
domeniu. Sint frecvente acele cärti $i articole in care economistul dä exclusiv 
explicarea exactä a formalismului matematic si pur §i simplu lasä pe seama 
cititorului sä se chinuiascä cu „dezlegarea“ articolului, cu interpretarea 
economicä a presupunerilor $i afirmajiilor formalizate. Dar cei mai multi 
cititori nu se angajeazä sä facä acest efort intelectual, mai degrabä dau cre- 
zare autorului cä, in ceea ce priveste interpretarea, tótul este in perfectä 
ordine. Cu cartea mea as dori — printre altele — sä contribui la inläturarea 
acestei credinte naive.

Aceastä carte nu contine rationamente matematice inchise, modele finite 
care ar putea sä ducä de la presupunerile formalizate la teze demonstrabile 
matematic. (Si aceasta ii marcheazä caracterul de „semifabricat“, epitet atri- 
buit in prefatä.) Dacä in unele locuri utilizez totu^i simboluri matematice, 
o fac, in primul rínd, pentru formularea mai concisä, mai exactä a defini- 
tiilor, si mai ales pentru demonstrarea interdependentei dintre notiuni; in 
al doilea rind, prin descrieri simbolizate pot deveni mai clare anumite sarcini 
de mäsurare, de observare, de cuantificare incä neefectuate; in fine, formali- 
zarea unor notiuni, legäturi, poate servi ca sursä de inspiratie, ca punct de 
pornire pentru cercetäri ulterioare, pentru elaborarea modelelor matematice.

1.3. Critica si teória pozitivä
Pinä in prezent stiinta economicä a dat nähere doar unei singure §coli 

care descrie economia dm punctui de vedere al teoriei sistemului economic, 
$i anume cu ajutorul unui model formalizat. Acest sistem de idei constituie
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a§a-zisa teorie a echilibrului general (general equilibrium theory) T.E.G., 
näscutä pe urmele lux W alras1.

Íntrucít, pina in prezent, aceasta este singura mare realizare a teoriei 
sistemului economic formalizat matematic, as dori sa-mi concentrez aten^ia 
asupra ei. Cartea mea este in esenfä un studiu critic. De aici rezultä si titlul 
principal: „Anti-equilibrium“, deci critica teoriei echilibrului.

Polemizez mai ales cu teória echilibrului general, dar urmäresc si aparitia 
notiunilor, ipotezelor, presupunerilor, a schemelor utilizate de teória echi­
librului, ca reprezentäri „pure“ si in multe alte lucrari si curente economice.

írni dau seama de släbiciunile mele in aceasta polemicä. Fa^ä de un curent 
cu trecut prestigios si cu realizári uriase nu pót opune decit argumente incä 
nematurizate. O parte din observabile mele nu sint destul de bine motivate 
sau argumentate, fiind mai degrabä niste intusii. Deseori nu pot indica decit 
observabile empirice de care ar trebui sä dispunem pentru ca afirmaba sä fie 
convingätoare. Este o släbiciune a argumentärilor mele cä in locul ideilor 
criticate nu pot aduce altä teorie pozitívä, matúra, elaboratä. Doar intr-o 
probléma sau alta pot schida conturul unei teorii női, ideile ei de bazä, eventual 
•directiile in care trebuie sä ne indreptäm in vederea creärii unei noi teorii.

Un rezultat final neinsemnat, dar multe indoieli fatä de rezultatele vechi — 
acesta este stadiul actual al lucrärii mele. Mai degrabä punerea, decit rezol- 
varea problemelor. Recunosc: este contestabil, am oare mäcar baza moralä 
pentru a critica cu tärie atita timp cit eu insumi nu am ajuns incä la ela- 
borarea unei teorii noi, mai bunä decit cea precedentä. índoielile si contra- 
argumentele mele fatä de teória echilibrului general pot eventual primi drep- 
tul unei existence provizorii, tmmd cont de faptul cä si lucrärile preponderent 
critice pot aduce folos. Progresul stiinfei dovede^te, cu multe exemple, cä 
ideile radical noi deseori nici nu pot lua nastere pinä cind nu se ivesc indoieli 
profunde in legäturä cu cele vechi.

1.4. Economia epocii contemporane

As dori sä delimitez tema mea $i dintr-un alt punct de vedere: mä ocup 
exclusiv de economia epocii contemporane, avind in vedere insä cele mai 
diferite tipuri ale acesteia.

In epoca noasträ coexistä sistemul economic socialist $i cel capitalist. 
Dacä aprofundäm analiza sistemelor, putem constata cä §i in cadrul grupului 
tärilor socialiste se gäsesc sisteme economice care se deosebesc considerabil 
unele de altele. Existä deosebiri importante intre economia sovieticä $i cea 
chinezä, intre economia cubanezä si cea ungarä, intre economia iugoslavä 
b  cea polonezä. De asemenea, deosebirile sint esenbale, sä zicem, intre eco­
nomia olandezä si cea elvefianä, intre economia americanä $i cea japonezä.

Astäzi este la modä teória „convergentei“ diferitelor sisteme economice, 
se vorbeste despre apropierea lor treptatä. Conform acestor teorii in {ärile 
capitaliste cremte centralizarea, intervenba statului, rolul planificärii, pe cind 
in färile socialiste ar ci^tiga teren decizia descentralizatä, influenta piefei- 
Existä economist!, si mai ales politicieni, care exagereazä aceste tendinfe.

1 Pentru a evita confuziile, vorbind despre teória echilibrului mä refer intotdeauna la $coala 
Walras, ?i nu la teoriile care se ocupä cu problemele echilibrului bugetar sau ale echilibrului 
balanfelor de pläfi.
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O parte din ei, cu cele mai bűne intentii, ar dóri sä sprijine si cu aceastá ar­
gumentare ideea coexistentei pasnice, altii, de mai putinä bunäcredintä, 
doresc sä musamalizeze ín acest fel deosebirile esentiale intre cele douá mari 
sisteme. Totodatä, in fiecare parte a lumii existä economifti si mai ales oa- 
meni politici, care refuzä chiar si simpla constatare a tendintelor amintite. 
In mod unilateral, ei accentueazä doar deosebirea esenfialä dintre economia 
capitalistä si cea socialistä fi neagä orice träsäturä comunä tuturor sistemelor 
economice, mai ales in economia contemporanä.

In cartea mea n-as dori sä adopt nici un punct de vedere pärtinitor. In- 
tentionez sä descriu sistemele economice färä prejudecäti. Consider cä existä 
fenomene comune tuturor sistemelor economice, fenomene cu totul generale. 
Alte fenomene sint strict legate mai ales de epocä; ele caracterizeazä econo­
mia secolului al XIX-lea, prima sau a doua jumätate a secolului al XX-lea. 
O serie de fenomene sint legate de nivelul de dezvoltare tehnico-economicä 
a tärii respective: dacä tara in cauzä este bogatä sau are un nivei mediu de 
dezvoltare, őri este säracä, inapoiatä. §i existä träsäturi esentiale care sint 
direct legate de organizarea socialä, de relatiile de proprietate, de formele 
puterii.

Cercetätorul obiectiv este obligat sä observe atit caracteristicile comune, 
cit si cele diferite si contrare, existente in cadrul sistemelor diferite.
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2. Teorie, model formal si realitate

*

Voi incepe critica teoriei echilibrului cu prezentarea unor considerari 
epistemologice, scientice si metodologice, cu analiza relatiilor dintre teorie, model 
§i realitate 1.

Nu resimt necesitatea epuizärii tuturor problemelor epistemologice ale 
economiei politice. Voi scoate la ivealä, doar citeva, si anume pe acelea pe 
care le consider deosebit de importante din punctui de vedere al temei pro- 
puse, adicä al teoriei sistemului economic.

in acest capitol, probabil, filozofii de profesie nu vor gasi női idei episte­
mologice. Nici n-am urmärit asa ceva. Constatärile mele oglindesc preocu- 
pärile epistemologice si metodologice ale economistului-matematician; de- 
seori prin främintäri cu pretul propriului nostru esec descoperim adevä- 
ruri, care pentru allii sint intelese de la sine.

2.1. Ce in^elegem prin „teorie“ ?

Una dintre operele cele mai mature, clasice ale teoriei matematice a echi­
librului este cartea lui Debreu: „Theory of Value“. Tema cärtii — potrivit 
intense! autorului — este „explicarea pre^ului märfurilor"1 2; adicä el i$i 
propune sä explice preturile, acest fenomen de importantä capitalä al rea- 
litätii economice.

Modalitatea de tratare in cartea lui Debreu este axiomaticä. Autorul por- 
ne§te de la no^iuni de bazä si axiome, pentru orice no^iune ulterioarä dä 
defini^ii exacte, iar tezele sínt deduse cu rigurozitate logicä.

Lucrarea nu pune problema concordance! cu realitatea a presupunerilor 
de la care porneste, a axiomelor ei, a felului in care acestea oglindesc exact, 
aproximativ sau deloc realitatea. De asemenea, ea nu analizeazä in ce mäsurä 
tezele deduse se raporteazä la realitate.

Am putea afirma cä tocmai aceastä desprindere prin abstractizare de rea­
litatea economicä concretä asigurä caracterul teoretic al sistemului de rafio- 
namente al autorului. „Forma axiomaticä a cercetärii este dictatä de fideli- 
tatea fatä de rigurozitatea cu care teória — in intelesul strict — se desparte

1 La elaborarea capitolului 2 am folosit cartea lui Kode [112]. Pe lingä aceasta, am luat ln 
considerare dezbaterile metodologice despre economia matematicä 51 in general despre jtiinta 
economicä modernä. Unul dintre documentele remarcabile ale dezbaterilor este eseul lui Ko- 
opmans : „The costruction of economie knowledge" [127]. Vezi p  lucrärile lui Friedman [65], 
Machlup [159], Nagel [190], Papandreou [205] $i Samuelson [220],

2 Vezi Debreu [50], p. VIT.
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complet, din punct de vedere logic, de interpretärile ei“ 3. Partea introduc- 
tivä a lucrärii aratä cä ori de cite ori rajionamentul va face abstractie com­
pleta de interpretärile §tiintei economice, autorul va atrage atentia citito- 
rului asupra acestora prin expresii ca: „in limbajul teoriei“, „in scopurile 
teoriei“ etc. Spiritul intregii cärti a lui Debreu, precum si cuvintele lui sus­
citate implicä urmätoarea definitie a notiunii de „teorie":

0  teorie nu este altceva decit totalitatea tezelor formulate exact, deduse 
corect din punct de vedere logic din anumite premise, care nu se contrazic 
reciproc.

Aceastä interpretare a notiunii de teorie este foarte räspinditä printre eco- 
nomistii matematicieni. Conform ei, orice tezä sau ansamblu de teze meritä 
titlul de „teorie“, daeä se poate aj unge la ea pe cale deductiva din presupuneri 
bine formalizate, indiferent de continutul real al ipotezelor sau al concluziilor 
sale.

Cred cä in formarea acestei concepti joaca un rol si lipsa de claritate cu 
privire la ceea ce se poate numi „teorie“ in logica, in matematica si in $tiin- 
|ele reale.

In  stiintele logico-matematice „adevärul“ este un criteria logic. Concluzia 
este adeväratä daeä in cele din urmä ea rezultä din premise pe calea trans- 
formärilor tautologice identice. (Este o alta problema faptul cä in acest scop 
sínt necesare rationamente destul de complicate, tehnici de demonstrare, 
dar in cele din urmä tótul se poate reduce la transformari tautologice.) Astfel, 
in $tiinj:ele logico-matematice, „adevärul“ inseamnä de fapt inexistenta 
contradictiilor si nimic altceva.

ín dezvoltarea stiinjelor logico-matematice, fireste, un rol de seamä revine 
empiricului, observatiei. Este de presupus cä la descoperirea teoremei lui 
Pitagora a contribuit si experien(a dobinditä in domeniul construcjiilor si 
artei militare. Pentru demonstrarea teoremei insä nu e nevoie sä observäm 
o sutä sau o mie de triunghiuri dreptunghice; adevärul ei poate fi dovedit 
pe cale pur logicä.

Spre deosebire de stiintele logico-matematice, in stiintele reale singurul criteriu 
,al „adevärului“ este experienta, confruntarea cu realitatea.

Daeä mai inainte am evidenciát rolul empiricului, ca factor de progres in 
stiintele logico-matematice, aici, dimpotrivä, trebuie scos la ivealä rolul 
logicii, al matematicii in progresul $tiin(elor reale. Dezvoltarea stiinjelor 
reale este de neconceput färä aplicarea matematicii, incepind cu aprecierile 
matematico-statistice ale experientelor §i observatiilor, si terminind cu uti- 
lizarea deduefrilor matematice pentru demonstrarea tezelor. Matematica 
este limbajul formal si instrumentul de cercetare indispensabil al stiintelor 
reale.

Altä problemä este insä in ce mod §i pentru ce utilizeazä stiintele reale 
logica, matematica, $i, iaräsi alta, ce anume considerä eie ca fiind criteriul 
„adevärului“. Criteriul aici nu este adevärul logic al afirmajiei, faptul cä ea 
poate sau nu poate fi dedusä tautologic din presupuneri anterioare. Criteriul 
„adevärului“ este: afirmatia corespunde sau nu cu realitatea.

Cind fac distinctie netä intre cele douä criterii ale „adevärului“ n-as vrea 
sä mä antrenez in discutiile legate de bazele filozofice ale matematicii si ale 
logicii. Nici nu vreau sä pun intrebarea daeä „in ultimä instantä“ matematica

3 Vezi Debreu [50], p. VIII.
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si logica oglindesc si ele realitatea. Cred cä da. Stiintele logico-matematice 
nu-si pot fonda bazele teoriilor lor pe axiome care ar veni in contradicte 
cu realitatea.

Räspunsul la asemenea probleme cu caracter de „ultima instantä“ il las 
cu pläcere in seama filozofilor de profesie. Ceea ce mä preocupä nu este fun- 
damentarea filozoficä a matematicii, ci punerea fatä in fa|ä a celor douä 
tipuri de savanti — sau dacä vreti ■— a celor douä tipuri de constiintä stiin- 
tificä. Matematicianul poate dormi linistit noaptea dacä simte cä nu existä 
contradicti íntre axiomele lui si trecerea de la axiome la teze este corectä; 
demonstrarea matematicä-logicä este perfectä. Reprezentantii st’'ntei°r reale 
insä nu se pót multimi doar cu atít. Cugetul lor este curat numai dacä afir- 
matiile lor corespund cu realitatea.

In consecintä sint necesare douä feluri de definitii ale „teoriei".
Definitia 2.1: í n  ^ t i i n t e l e  l o g i c o - m a t e m a t i c e  t e ó r i a  

este o tezä sau un ansamblu de teze ce se pot deduce corect din punct de 
vedere logic din axiome.

Definitia2.2: l n  s t i i n t e l e  r e a l e  t e ó r i a  estedescriereasistematicä 
a legäturilor esentale dintre variabilele realitäti I exclusiv acele teze, consta- 
täri, care au fost deduse prin premise ce nu contrazic realitatea si care, 
eie insele, oglindesc direct sau indirect, cu mai mare sau mai micä aproxi- 
m ate, realitatea.

Definita teoriei specifice stüntelor reale — citatä mai sus — este general 
acceptatä de reprezentantii stiin^elor naturii. M-as referi doar la un singur 
savant de prestigiu, la Einstein .'„Fizica alcätuie^te un astfei de sistem logic, 
care se aflä in stadiu de dezvoltare si pe care nu-1 putem distila prin metode 
inductive direct din experientä. Dar dreptul la existentä (contnutul de 
adevär) alsistemului se bazeazä exclusiv pe faptul cä tezele deduse sint 
verificate de experience senzoriale4“.

„Scepticul poate spune: este posibil ca acest sistem de ecuatii sä fie ratio­
nal din punctui de vedere al logicii rationale. Aceasta insä nu dovede^te cä 
el corespunde intr-adevär cu natura. Ai dreptate drágul meu sceptic! Numai 
experientä poate decide asupra adevärului“ 5.

Definitia 2.2 nu inseamnä cä titlul de „teorie" trebuie rezervat exclusiv 
tezelor absolut precise, perfect verificate.

Din definitia noasträ rezultä cä teória poate fi imprecisä, aproximativä, 
pinä cind nu existä alta mai precisä.

Teória poate fi temporar neverificatä, avind caracter de ipotezä. Dar putem 
utiliza numai astfei de ipoteze, despre care nu se poate dovedi cä vin in con­
tradicte cu realitatea. (Bineinteles, aceastä interdictie presupune prudentä. 
Evident, cerinta nu este ca teória sä corespundä neapärat cu „judecata lu- 
cidä“, cu „experientä de fiecare zi“, dacä printr-o observatie nouä, mai pro- 
fundä, putem dovedi ceva care tocmai se abate de la experientä de fiecare 
zi.)

Teória poate cuprinde afirmatii, care deocamdatä nu sint dovedite si care 
pe baza cunostinfelor noastre nu pot fi nici dovedite, dar nici combätute, 
in speranda cä ulterior devin demonstrabile. ín prima sa formulare, teória 
se poate limita la circumscrierea acelor elemente, care trebuie observate,

4 „Fizica §i realitatea". Vezi Einstein [56], p. 322.
5 „Despre teória generalä a gravitapei". Vezi Einstein [56], p. 355.
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ca apói, pe baza observabilior, ínsasi teória sä devinä mai concretä, mai pre- 
cisä.

Verificarea afirmatiilor stiintifice este posibilä prin mai multe metode. 
Cea mai convingätoare este observarea si mäsurarea d t  mai autenticä a unui 
numär mare de fapte economice §i prelucrarea matematico-statisticä a re- 
zultatelor. Aceasta insä nu este intotdeauna necesar. Este inutil sä venim 
cu analize matematico-statistice acolo unde justetea unei afirmatii se ba- 
zeazä pe fapte empirice generale indeobste cunoscute. (In continuare, de multe 
ori vom argumenta cite o afirmatie prin declaratia: este vorba de fapte ex­
perimentale indeobste cunoscute.)

Pe de altä parte, desi uneori ar fi nevoie de argumentarea afirmatiilor, 
din päcate aceasta suferä pentru cä nu este posibilä observarea autenticä 
a evolutiei reale a proceselor economice, a regularitätii acestora. De exemplu, 
dacä evenimentul este relativ rar, special, sau dacä cercetätorului íi sínt 
barate posibilitätile de observare, invocindu-se secretul comercial sau de 
stat.

Deseori cercetätorul trebuie sä recurgä la mijloace indirecte de verificare, 
de exemplu efectueazä experience pentru simularea anumitor situatii de­
terminate sau ia interviuri unor reprezentanti ai vietii economice, intrebin- 
du-i cum s-ar comporta in diferite situatii ipotetice.

ínse^i greutätile care intervin in procesul verificärii ne obligä sä nu sta- 
bilim pentru aceasta un etalon intangibil. Cunoasterea §i, in cadrul acesteia, 
formularea teoriilor constituie un proces, si anume, un proces indelungat, 
ce parcurge un drum ocolit. Cele mai multe teorii vii — chiar si ín cele mai 
avansate stiinfe ale naturii —- se prezintä ca o combinafie in care se gäsesc 
in proportii diferite teze verificate $i aproximäri intuitive, ipotetice, im­
precise.

Dupä defini(ii sä ne íntoarcem la economia politicä. Economia politicä 
nu este o stiin(ä logico-matematicä, ci o §tiinfä realä, care are ca scop prin­
cipal explicarea realitäfii. Dintre sistemele de gindire care se ocupä cu expli- 
carea realitätii economice numai acelea pot f i  numite „teorii“ care satisfac ce- 
rintele definitiei 2.2, cerintele stiintelor reale.

Unul dintre focarele bolii teoriei matematice moderne a echilibrului (si a 
altor domenii ale economiei matematice) se aflä tocmai aid. Pe de o parte, 
pretinde cä explicä realitatea, pe de altä parte, nu-si pretinde siesi verificarea 
acestor explicatii. Se multumeste cu faptul cä sistemele ei de gindire sínt ca- 
lificate drept teorie dupä definitia 2.1, in timp ce — fiind vorba de o stiintä 
realä — i se impune si satisfacerea cerintelor definitiei 2.2.

Pentru a evita confuzia: aici nu critic modul de tratare axiomaticä. Mai 
multe ramuri ale fizicii au ajuns la explicarea axiomaticä a legilor ei; aceasta 
este o dovadä a maturitätii ftiintei respective. Totusi, fizica poate exista 
doar ca $tiinbä realä, ceea ce rezultä destul de pregnant si din cuvintele citate 
ale lui Einstein.

Dar, regretabil, reprezentantii multor curente ale economiei matematice — 
printre care si aceia ai teoriei echilibrului — nu dau curs pretenfiilor de veri­
ficare ale stiintelor reale dezvoltate, formalizate, ci procedeazä ca si cum stiinta 
lor ar fi o ramurä specialä a matematicii, a logicii.
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2.2. Teória in opozitie cu experimentul ideatic
Trebuie sä deosebim teória de experimentul ideatic.
Numim experiment ideatic concluziile rezultate pe cale logicä, din premise 

fictive.
Punctui de plecare al experimentelor ideatice il constituie una sau mai 

multe fraze astfel incepute: „ce ar fi dacä...“ Premisele pot fi reale, dar si 
intentionat ireale.

— Dispunem de citeva premise bine verificate. In legäturä cu una din ele 
avem insä indoieli. De aceea, pentru aceastä premisä, stabilim ipoteze al­
ternative si le analizäm pe fiecare in parte. Ca rezultat obtinem mai multe 
concluzii alternative. Confruntíndu-le cu realitatea si intre ele, facem deductii 
inverse cu privire la premisa incerta.

— Trebuie sä utilizäm premisa ca punct de plecare exclusiv pentru fe- 
nomene ce nu pot fi observate. Utilizäm deci ipoteze neverificate, dar nu 
imposibile, absurde, iar concluziile rezultate din ele le confruntäm cu rea­
litatea.

-— Pornim de la ipoteze expres ireale, pentru a demonstra absurditatea 
concluziilor si astfel excludem din discutiile ulterioare anumite rationa- 
mente.

Si din aceste exemple rezultä cä in procesul activitätii creatoare, ca mo­
ment al procesului de cunoastere, experimentul ideatic ce porneste de la 
premise partial sau total ireale poate juca un rol util. Una este insä cunoas- 
terea utilitä^ii unui astfel de rationament si cu totul altceva inlocuirea teo- 
riei adevärate a stiinfei reale cu acesta.

ín stiintele reale numai o parte din experimentele ideatice conduc spre 
teorie. Putern porni si de la premise arbitrare, adicä nu ne este interzis expe­
rimentul ideatic, chiar dacä pornim exclusiv de la premise ireale. Experi­
mentul ideatic este deci o notiune mult mai generáld decit rationamentul 
deductiv, descriptiv, formalizat al teoriei stiintei reale. Acesta din urma 
este un caz specific al célúi anterior.

2.3. Teória economicä ca stiintä realá in opozitie 
cu teória deciziei

Una dintre deficientele traditionale ale gindirii economice — incepind cu 
clasicii englezi pinä in zilele noastre — constä in confundarea teoriei econo­
mice cu teória deciziei.

Teória economicä este o stiintä realá, al cáréi obiect este explicarea reali- 
tä^ii economice.

Spre deosebire de aceasta, teória deciziei -— conform definitiilor date in 
paragraful 2.1 — este o stiinfä logico-matematicä.

Obiectul teoriei deciziei este urmatorul:
Este datä o situatie care poate fi dar descrisä si in cadrul ei posibilitäti de 

actiune ce pot fi bine descrise. Dispunem de informatii precise sau imprecise 
cu privire la efectele actiunilor alternative. Este dat un anumit criteriu exact 
definit, pe baza cäruia se face alegerea. Tezele teoriei deciziei ne dau ráspuns 
la intrebarea: care sint actiunile cele mai corespunzátoare conform criteriului 
stabilit ?
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ϊη legäturä cu rezolvarea unor probleme de teorie a deciziei singurul cri- 
teriu al „adevärului“ este: din punct de vedere logic este oare adevärat? 
Pe cale logico-matematicä se poate demonstra sau infirma cä in situatia 
data, cu consecinte date, cu posibilitätile de ac|iune date, acfiunea preco- 
nizatá este intr-adevär cea mai buna conform criteriului de alegere dat. ín 
fraza anterioarä am subliniat de patru ori cuvintul „dat", indicind astfel 
cä teória deciziei nu considerä ca fiind inclusä in obiectul ei cercetarea, pro­
blema dacä situatia descrisä in modelul de decizie oglindeste sau nu situatia 
realä; dacä alternativele luate in considerare sint intr-adevär posibile; dacä 
s-au luat sau nu in considerare toate alternativele; dacä intr-adevär vor sur- 
veni consecintele luate in considerare in model; dacä criteriul de decizie 
exprimä intr-adevär interesele celui care ia decizia. Teória deciziei se ocupä 
doar cu atit: care este decizia rationalä, dacä toate acestea sint deja date. 
Or, aceasta este o probléma exclusiv de logicä matematicä. Nu trebuie ob­
servat empiric cifi dintre 100 de oameni destepti, in conditiile descrise in 
modelul de decizie, au ales intr-adevär solutia pe care teória a calificat-o 
ca fiind rationalä. Demonstrarea solutiei nu se face empiric, ci pe cale pur 
logicä.

Toate acestea nu inseamnä cä teória deciziei nu are legäturä cu experi- 
enfa. Legäturä este chiar foarte strinsä si in dublu sens.

ínainte de toate, teória deciziei vine in contact direct cu realitatea cu 
prilejul aplicärii. Dacä vrem sä se aplice una sau alta dintre tezele teoriei 
deciziei, intotdeauna se ridicä problema: oare modelul concret al deciziei a 
deseris corect problema pentru solutionarea cäreia vrem sä fie utilizat? 
Dacä nu, atunci räspunsul obtinut prin modelul teoriei deciziei — corect 
din punct de vedere logic — poate duce in practica la eroare. Aceasta insä 
■este valabil nu numai pentru teória deciziei, ca stiintä specialä logico-ma­
tematicä, ci pentru toate ramurile stiintelor logice, matematice. Exact aceas­
ta  este situatia, de exemplu, cu calculul diferential si integral. Tezele aces- 
tuia n-au fost demonstrate empiric, ci logic. Nu se dezminte justetea lor, 
dacä, de exemplu, un inginer prin aplicarea lor dä gres, deoarece a aplicat 
tezele referitoare la functiile continue la o problemä caracterizatä toemai 
prin legäturi discontinue intre variabile.

Apói, nu numai rezultatele finite ale teoriei deciziei sint aplicate in prac- 
ticä, ci $i invers: practica pune intrebäri teoriei deciziei, inspirind-o la alcä- 
tuirea de noi si noi modele, la elaborarea unor teze noi.

ín ciuda legäturii strinse dintre teória deciziei si practicä, rämine valabilä 
constatarea cä teória deciziei este o teorie in sensul dat de definitia 2.1, §i 
nu de 2.2, adicä nu tine de stiinta realä, ci de stiinta logico-matematicä.

O parte apreciabilä a economistilor insä, incä de acum un secol, confundä 
teória deciziei cu teória economiei ca stiintä realä, pe baza urmätoarei presu- 
puneri psihologice:

„Sä presupunem cä oamenii actioneazä rational“. ín acest caz orice model, 
care oferä recomandäri pentru comportamentul strict rational, poate fi pe 
drept considerat ca descriere a realitätii.

Aceastä presupunere psihologicä se aplicä in multe variante. Istorice^te, 
ea este semnalabilä incä din perioada aparitiei lui homo oeconomicus ín gin- 
direa economicä, a acelui tip ideal de om ai cärui pasi sint dictari de ratio- 
namentul economic. Odinioarä, curentul Utilitarist englez (Bentham etc.) 
a  dat, din punct de vedere filozofic, o bazä teoreticä acestui curent. Si de
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atunci, aceasta este ideea centralä a tuturor modelelor economice care de- 
scriu realitatea economicä pornind de la presupunerea cä unitätile economice 
„optimizeazä“, minimizeazä sau maximizeazä o anumitä functie. Aceasta 
o fac consumatorii, gospodäriile casnice, intreprinderile, la fei guvernele si 
statele.

Unii sint mai modesti in aplicarea presupunerii cu privire la rationalitate, 
spunind : „La prima abordare sä presupunem cä cel care actioneazä (consu- 
mator, intreprindere etc.) se comportä rational". Aceastä „primä abordare“ 
indicä, de obicei, cä insusi autorul este constient de imprecizia presupunerii, 
de lipsa ei de fundament. Dar, de obicei, totul ramme cum a fost si nu se mai 
ajunge la „a doua abordare“.

ín realitate, oamenii se comportä asa cum se comportä, unii deseori inte- 
ligent, alteori proste^te, altii deseori prosteste si din cínd in cind inteligent. 
ín  majoritatea oamenilor se imbinä rationalitatea strictä cu irationalitatea. 
Analizind formele diferite ale comportamentului uman ca fenomen de masa, 
pót fi observate anumite regularitäti stohastice, repetäri sistematice. Distri- 
butia reactiilor, a räspunsurilor la anumite impulsuri prezintä proprietä^i 
stabile. Toate acestea insä nu pot fi caracterizate prin simpla afirmafie: 
oamenii „optimizeazä".

Economia politicä ca §tiin(;ä realä poate observa si descrie regularitätile 
comportamentului uman, activitätile economice reale ale oamenilor. Ob- 
servarea si descrierea nu pot fi insä inlocuite prin afirma^ia cä oamenii in- 
tr-adevär actioneazä a§a cum ar trebui sä actioneze dacä ar da ascultare sfa- 
turilor strict rationale ale modelelor de optimizare.

Din toate acestea nu rezultä cä teória deciziei nu este aplicabilä la rezol- 
varea problemelor economice. Da, ea este aplicabilä pentru consultäri, pentru 
elaborarea recomandärilor referitoare la actiunile rationale in viitor, pentru 
planificare, programare (presupunind bineinteles cä folosim modele de de- 
cizie bune, apropiate de problemele de decizie efective, de planificare) 6. 
Generalizarea experientelor dobindite in procesul aplicatiilor economice 
poate constitui pärti ale §tiintei economice (lärgind astfei limitele stiinfei 
noastre dincolo de hotarele stiintei reale propriu-zise).

Recunoscindu-i posibilitätile de aplicare, nu putem accentua destul marea 
importantä a teoriei matematice a deciziei in gindirea economicä. „Trans- 
plantarea“ modelelor teoriei deciziei insä nu poate inlocui teória economicä 
ca stiinfä realä menitä sä descrie realitatea. Practica larg räspinditä a unor 
astfei de „transplantäri" poate sustrage atentia de la problemele esentiale, 
de la descrierea fidelä a economiei si explicarea ei.

In sfera teoriei deciziei sint cuprinse multe feluri de modele si teze teo- 
retice. De ordonarea preferintelor si teória functiilor de utilitate ne vom 
ocupa si separat, mai pe larg, in douä capitole.

6 Faptul, cä mä ocup de 12 ani de aplicarea modelelor de decizie in scopurile planificärii 
intärefte, poate, juste[ea acestei afirmapi. Aceasta dovedefte — chiar dacä nu altceva — mäcar 
atit cä sínt convins de utilitatea aplicärii practice in economie a teoriei deciziei. (Vezi [131; 
135; 136].) Recunoafterea utilitäpi insä nu poate insemna confundarea sferei de preocupärs 
a teoriei deciziei fi a teoriei economice ca ftiin[á realä.
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2.4. Teória economicä si econometria>

Econometria este o stiintä ajutätoare deosebit de importantä a teoriei 
economice ca §tiintä realä, fara a fi identicä cu teória insäsi.

Econometria7 reprezintä, in forme matematice, legäturile reciproce exis­
tente intre variabilele sistemului economic si pe baza observatiilor statistice, 
cu ajutorul metodelor statistico-matematice estimeazä parametrii corelatiei.

Econometria satisface, din multe puncte de vedere, cerintele indicate 
in definitia 2.2; descrie miscarea realä a economiei, verificä premisele pe baza 
observatiilor statistice, confruntä constatärile cu realitatea si asa mai de- 
parte.

Din ce cauzä calificäm totusi econometria ca fiind doar o stiintä ajutä­
toare, neputind-o identifica cu teória insäsi?

Sä privim, de exemplu, modelele econometrice care descriu miscarea unor 
economii nationale in ansamblul lor8. ín  aceste sisteme de ecuatii simultane, 
legäturile esentiale si neesentiale figureazä coordonat; sínt párti cu „drepturi 
egale“ ale unui sistem de ecuatii comun si in totalitatea lor incearcä sä de­
scrie functionarea unei economii date, cu valabilitate pentru o singurä tarä 
si pentru o perioadä bine determinatä. Spre deosebire de aceasta, orice teo- 
rie adeväratä in stiintele reale se compune din structuri teoretice complexe.

Numim structurä teoreticä o structurä rationalä construitä ierarhic, un 
edificiu al legilor cu mai multe nivele. Existä legi superioare, cu caracter mai 
general, care se manifestä intr-o sferä mai largä, intr-un domeniu mai extins 
sau intr-o perioadä mai indelungatä, si existä legäturi inferioar«, cu caracter 
partial, specific, cu actiune mai limitatä, cu o sferä mai restrinsä de mani­
festare in spatiu ori in timp.

ln  cazul teoriei construite ierarhic s-ar putea ca legea generalä sä nu poatä 
fi verificatä direct, fiind observabilä doar existenta legilor specifice. Legea 
generalä se justificä tocmai prin explicatia comunä datä mai multor legi 
specifice, acestea putind fi deduse consecvent din legea generalä.

Cele mai avansate stiinte ale naturii — inainte de toate unele ramuri ale 
fizicii teoretice —· au ajuns la astfei de structuri teoretice, la organizarea ie- 
rarhicä a constatärilor lor, la descrierea ecuatiilor si a legilor fundamentale, 
la descrierea legilor specifice care le concretizeazä pe cele fundamentale.

Acest caracter ierarhic, aceastä constructe cu mai multe nivele lipseste 
din econometrie. Din aceastä cauzä toate rezultatele ei pot fi considerate 
ca activitati pregätitoare importante pentru formarea teoriei sistemelor eco- 
nomice ca stiintä realä, dar nu pot fi considerate ca teorii finite.

7 Expresia „econometrie" o utilizez in sensul restrins, asa cum este general acceptatä in 
Occident. Incadrez aici exclusiv modelele ce utilizeazä parametrii rezultati prin aplicarea meto­
delor statisticii matematice, modelele ce exprimä cu ajutorul cifrelor functionarea mecanismu- 
lui economic. De exemplu, modelele economice matematice descrise intr-o formä pur simbolicä, 
care servesc doar pentru demonstrarea tezelor, dar nu ajung a fi cuantificate, nu [in de sferä 
econometriei.

in  £ärile socialiste, la aparitia modelelor matematice, denumirea de „econometrie" a fost 
utilizatä intr-un sens mai larg, intelegindu-se prin aceasta orice aplicatie a matematicii in eco- 
nomie.

8 Vezi, de exemplu, descrierea modelului Klein-Goldberger; Klein [123]; sau publicafiile 
macromodelului statistic maghiar, de exemplu lucrarea lui Halabuk L. [81].
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2.5. Importanta modelului formai
Din cele spuse pina aici rezultä deci ín ce constä importanta modelelor for­

male in teória economica, si anume:
1. Ele ajutä la construirea unei structuri teoretice. Cu ajutorul modelului 

putem controla daca existä contradictii intre premise, constatäri, daca pre- 
misele sínt necesare si suficiente; putem stabili ierarhia teoriilor mai generale 
si specifice.

2. Cu ajutorul modelului formal, putem deduce teze, printre care, poate, 
pe unele — la nivelul cunostintelor date — nu le-am fi putut descoperi pe 
cale inductivä. Deduct ia insä nu poate inlocui verificarea empiricä: mai de- 
vreme sau mai tirziu aceasta trebuie efectuatä.

3. Prin construirea si descrierea modelului formai se poate clarifica de fapt 
ce anume trebuie observat, care sint acei parametri si variabile economice 
care din punctui de vedere al legäturilor studiate sint intr-adevär relevante.

ín aceasta si numai in aceasta consta rolul modelului formal. $i aceasta 
prezintä o importanta uriasä: cu atit orice economist-matematician poate fi 
mulfumit.

Un model formalizat poate constitui modul de descriere a teoriei ftiintei 
reale, dar nu trebuie ca el insusi sä fie o teorie. Un asemenea model poate 
deveni si instrumentul unor experimente ideatice pornite exclusiv sau partial 
din premise ireale si, ca atare, un mijloc util al procesului de cunoastere. 
Dar numai pr-in faptul cä am construit un model formalizat incä nu am creat 
teorie. Módéiul formal poate fi deci instrument al cercetärii teoretice in stiin- 
tele reale (si astfel si in stiinta economicä), dar construirea modelului in sine 
nu prezintä nici o garantie cä intr-adevär am ajuns la o teorie a unei stiinte 
reale.

2.6. Indicatorii maturitäfii stiintelor reale

Maturitatea jtiintelor reale poate fi caracterizatä prin mai mulji indica- 
tori. Mentionez trei din acestia:

a. Pinä unde a ajuns verificarea teoriei, confruntarea ei cu realitatea? Care 
este gradul de certitudine al verificärii?

b. In ce mäsurä s-a realizat formalizarea teoriei? Cit de exactä este de­
scrierea acesteia?

c. S-a format deja o structurä a teoriei, s-a ajuns la ierarhizarea consta- 
tärilor ei ?

O stiin^ä realä poate fi declarata maturä, daca satisface intr-un grad inait 
cerintele prezentate la punctele a, b, si c.

Consider cä au ajuns la un inait grad de maturitate — conform etaloanelor 
de mai sus — o serie de ramuri ale fizicii teoretice.

Care este situatia teoriei sistemelor economice?
Din päcate nu dispunem de o teorie maturä a sistemelor economice.
Teória modernä matematicä a echilibrului este singura care satisface cri- 

teriile b j i  c; ea este o structurä teoreticä exactä, formalizatä, ierarhic con- 
struitä. ín schimb, ea nu satisface deloc cerinja principalä stabilitä pentru 
$tiin(ele reale (definitia 2.2). Constatärile ei nu sint verificate, ba mai mult, 
in multe puncte, atit premisele, cit si constatärile ei contrazic in mod evident 
realitatea. Teória echilibrului este doar un experiment ideatic.
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Voi incerca mai tirziu sä-mi intäresc afirmatia cu argumente.
In locul unei maturitati adevärate, avem de-a face cu o maturitate falsán 

ín descrierea structurii economice, economia matematicä a manifestat o 
mare grabä in formalizare, in construirea structurii teoretice — creind im- 
presia maturitätii — räminind insä in urmä cu satisfacerea unuia dintre cri- 
teriile principale ale maturitätii — cu verificarea. Comparativ cu proportiile 
enorme ale muncii depuse pentru constituirea unei teorii abstracte, este 
foarte putin tot ce s-a fäcut pinä ín prezent pentru verificarea premiselor sí 
a constatárilor.
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3. Ideile de bazä ale teoriei echilibrului 
general 

*

3.1. Caracterul prezentärii

Prezentind teória echilibrului general (prescurtat TEG), voi sintetiza 
inainte de toate premisele (postulated) de bazä ale acesteia. Dupä aceasta, 
pe scurt, voi da o privire de ansamblu asupra notiunilor principale ale teo­
riei, apoi voi trece la tratarea acelor Probleme de baza, la care teória, prin tezele 
sale, incearcä sä dea räspuns.

ín cadrul prezentärii utilizez, in limitele posibilului, sistemul de nofiuni 
proprii TEG; ín alte párti ale cärtii voi da definitiile notiunilor pe care le 
propun.

Dar care model, al cärui autor sä-1 iau ca bazä a analizei critice? Iatä ο 
problemä dificilä, pentru cä TEG nu a aj uns incä la o formä definitiv inche- 
iatä si sintetizatä. Ea are un trecut indepärtat si in prezent existä sub forme 
si modele multiple, care se deosebesc mai mult sau mai putin intre eie. Aproape 
lunar apar noi comunicäri importante, cu pretenfia de dezvoltare a teoriei. 
Ar fi arbitrar deci sä analizäm §i sä criticäm doar activitatea unuia sau altuia 
dintre autori. ln acelasi timp nu mä pot angaja sä elaborez o sintezä com- 
plexä. Consider cä aceasta este treaba apologejilor acestei teorii, si nu a 
■criticilor ei. Din aceste cauze am recurs la urmätorul procedeu:

Cu o oarecare dozä de arbitrar, am format un fel de „prototip“ al TEG, 
sau, altfel spus, un „metamodel“ comun al familiei modelelor TEG, care 
confine cele mai semnificative träsäturi ale celor mai mul(i membri ai fa­
miliei.

Autorii, care se considerä adepti ai scolii TEG, vor putea spune pe rind 
cä modelul lor, teória lor nu este identicä intru totul cu cele descrise in para- 
grafele 3.2—3.4. Este adevärat, dar trebuie sä recunoascä si faptul cä in multe 
privinte (sau chiar in cele mai multe) modelul lor corespunde cu sinteza rea- 
lizatä de mine.

ín liniile sale cele mai importante, prezentarea mea urmäre^te curentul 
cél mai marcant al TEG, modeleie Arrow-Debreu din deceniul al jaselea 1. 
Ea nu conjine modificärile elaborate in deceniul al $aptelea. O parte ul- 
terioarä a cärtii — cea referitoare la istoricul teoriei — se va ocupa cu noile 
cuceriri ale TEG.

Nu voi respecta cu strictete formulärile nuantate ale reprezentanjilor de 
frunte ai TEG. Mai mult, prezentarea mea este de fapt mai aproape de tex­
tul unui manual de economie politicä, de un text-book destinat studen^ilor,

1 Vezi de exemplu Debreu [50], 1959.
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decit de tratatele unor savanfi ce lucreazä cu mijloace rafinate. Íntrucít 
insä intentionez sä fac critica unei fcoli, si nu a unor opere remarcabile, con­
sider cä acest mod de descriere nu duce la denaturäri2.

3.2. Premisele de bazä ale TEG

In cele ce urmeazä voi trece in revistä premisele de bazä ale TEG. (Unii 
au tori le denumesc si axiome sau postulate.) Aceasta s-ar putea face ín mai 
multe feluri. Ne-am putea strädui sä concenträm, sä generalizäm, adicä sä 
reducem sistemul de premise la un numär minim de axiome cít mai generale, 
insä, o tratare detaliatä, luind ca premisä de bazä orice presupunere care 
are un continut economic si necesitä o criticä de-sine-stätätoare, corespunde 
mai bine scopului lucrärii de fatä.

Premisele de bazä nu le voi reda formalizat, ci exclusiv verbalist, ca astfei 
continutul lor economic sä iasä mai mult la ivealä.

Nu voi insirui toate premisele de bazä, le voi scoate in evidentä doar pe 
cele mai semnificative. Nu le amintesc pe acelea care servesc doar pentru a 
facilita o tratare formalä §i nu au im portant economicä deosebitä.

Teória echilibrului general nu-^i utilizeazä toate premisele pentru demon- 
strarea tuturor tezelor sale, ln aceastä trecere in revistä nu mä voi ocupa 
de diferenfierea premiselor necesare pentru demonstrarea uneia sau alteia 
dintre teze, dar mentionez toate acele presupuneri, care au rol in demon­
strarea mäcar a vreunei teze de bazä a TEG.

Unele dintre premisele menfionate mai jos nu se gäsesc in formä expli- 
citä in operele teoretice criticate; totusi in formä implicitä, ele pot fi recunos- 
cute, daeä studiem cu atentie lucrärile respective.

Prezint in total 12 premise. Pentru usurarea referirilor ulterioare fiecare 
premisä capätä o scurtä denumire, iar pentru a fi evidentiatä se folosesc litere· 
cursive si, acolo unde este necesar, se adaugä un comentariu.

1.A. (Caracter static.) Obiectul cercetärii: comportamentul sistemului econo­
mic intr-un anumit timp. Toate variabilele sistemului se referä la momentul 
analizat.

1.B. (Caracter stationär.) Obiectul cercetärii: comportamentul sistemului 
economic desfäsurat in timp, cu presupunerea cä numeroasele elemente ale mo~ 
delului rämin invariabile in timp.

Módéiul poate fi interpretat in douä sensuri. ín cazul interpretärii premisei 
1.A, modelul este strict static; oferä doar un tablou de moment despre eco­
nomic, nu analizeazä nici antecedentele, nici consecintele. In cazul interpre­
tärii 1.B, modelul este dinamic, presupunind insä cä rämine neschimbat 
cadrul, „mediui" actiunilor, motiv pentru care si diferitele procese ale eco- 
nomiei au caracter stationär. Din prezentarea ulterioarä a. premiselor de bazä 
vor rezulta componendi TEG, despre care se presupune cä sint invariabili 
in timp.

2 Premisele de bazä si tezele de bazä ale teoriei echilibrului le sintetizeazä formalizat, prin- 
tre alpi, Debreu [50], Koopmans [127], pp. 1 — 26 ?i Karlin [115], pp. 265 — 285.

O sintezä mai popularä a teoriei echilibrului se gäse=te, de exemplu, in limba maghiarä in. 
cartea lui Baumol [27], (capitolul 13).
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ín enumerarea ulterioarä a premiselor iau in considerare si posibilitä^ile 
interpretärii 1.B. Pentru aceasta stabilesc ca premise de bazä si asemenea 
conditii a cäror sublimere are sens numai dacä privim modelul teoriei echi- 
librului ca o reprezentare a sistemului ce functioneazä in timp.

2. (Constanta multimii organizatiilor.) Sistemul economic se compune din- 
tr-un numär determinat de organizatii: numärul si compozitia lor nuse modi­
fied in timp.

Sistemul economic se compune din elemente strins legate intre eie. Ele- 
mentele lui sint organizatiile. Enumerarea, lista completa a organizatiilor, 
o numim multimea organizatiilor.

Partea a doua a premisei a 2-a capätä im portant in cazul interpretärii 
stationäre 1 .B a modelului. Teória echilibrului nu examineazä modificarea 
multimii organizatiilor, ci o considera a fi Constanta in timp.

3. (Producatori si consumatori.) Sistemul economic se compune exclusiv 
■din doud feluri de organizatii: produedtori si consumatori.

Trebuie sä reliefäm trei momente ale celei de-a 3-a premise de bazä:
— Nu existä nici o altä organizatie — cu functia de bazä nonprodueätoare 

si nonconsumatoare — care sä aibä un rol in economie.
— Organizatia produeätoare se comportä unitar: TEG nu analizeazä con- 

tradictiile in sinul organizatiei produeätoare. La fei procedeazä si in cazul 
consumatorului.

— Intre organizatii nu existä relatii de subordonare si supraordonare, 
ci doar de coordonare, raportul dintre ele este de egalitate.

4. (Constanta multimii produselor.) Sistemul economic creeazd un numär 
mare finit de produse. Numärul si multimea produselor nu se modified in timp.

Sä ne imaginäm cä fiecare produs capätä separat eite un numär de ordine 
si este trecut pe listä dupä numärul lui. Produsele cu aceeasi destinatie sau 
cu aceleasi proprietäti tehnice, disponibile in alt loc in spatiu sau, in cadrul 
unei perioade limitate, altddatä in timp, primesc fiecare eite un alt numär de 
ordine. Determinind astfei volumul unor produse, am determinat implicit 
si locul unde sa se afle ele ín spatiu, respectiv, cind sä existe in timp.

Enumerarea completa a produselor, lista lor, o numim multimea produselor.
Partea a doua a premisei a 4-a capätä importantä in cazul interpretärii 

7.B stationäre a modelului. TEG nu examineazä modificarea compozi(iei 
produselor, ci considerä lista lor ca fiind stabilä in timp.

5. (Functionarea simultand.)
5.A. Productia producdtorului se poate reprezenta cu un vector in care com­

ponentele pozitive reprezintd productiile, iar componentele negative cheltuielile. 
Pe partea productiei: intentiile de productie (plánul, programul de productie) 
ale producdtorului, productia lui efectivd, intentiile lui de vinzare (oferta lui) 
si vinzarea efectivd — coincid. Pe partea de consum: intentiile de consum (plánul, 
programul de consum) ale producdtorului, consumul efectiv, intentiile de cum- 
pdrare (cererea lui) si cumpdrarea efectivd coincid.

5.B. Consumul consumatorului se poate reprezenta cu un vector de aceeasi 
■dimensiune cu a célúi de mai sus, in care componentele pozitive indied consu-
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murile. Intentiile de consum (plánul, programul de consum) ale consumatorului„ 
intentiile de cumpärare (cererea) si consumul efectiv coincid.

5.C. Nu existä discordanto, ín timp íntre producerea, cumpärarea-vinzarea 
si consumarea unei mase determinate de produse.

5. D. lntr-un anumit timp productia si consumul sint asociate cu un anuniit 
sistem de preturi; nu existä discordantä in timp íntre procesele de productie si 
de consum si influenta acestora asupra sistemului de preturi.

ín conformitate cu a 5-a premisä de bazá a teoriei echilibrului, economia 
func^ioneazä fara stocuri, si anume atit fara stocuri materiale, cít si fára 
solduri bánesti si rezerve.

Sublinierea céléi de-a 5-a premise de bazá are im portant in cazul inter- 
pretärii premisei stationäre 1.B.

6. (Convexitatea multimii productiilor.) Multimea productilior posibile 
este convexä3.

Nu intentionez aici sä explic detaliat ce alte premise partiale implicä accep- 
tarea celei de-a 6-a premise de bazä, care dintre acestea sínt necesare, sau 
mai bine zis, care sínt suficiente, luate separat sau impreunä cu altele, pentru 
afirmarea celei de-a 6-a premise de bazä si asa mai departe4 . In loc de aceasta 
mä limitez la o tratare mai pufin strictä: vox enumera doar acele premise 
pardale dintre care una sau mai multe sint de obicei utilizate, ín cadrul temei 
convexitädi, de cätre cei mai multi reprezentanti ai teoriei echilibrului.

6.A. Nu existä produse indivizibile. Volumele productiei pot fi descrise 
cu variabile continue.

6.B. Nu existä resurse indivizibile. Volumul, capacitatea oricärei resurse· 
se poate descrie cu variabile continue.

6.C. Raportul dintre cheltuieli si productii poate fi deseris cu functii con­
tinue diferentiabile.

6.D. Nu existä randament crescätor; daeä pentru un anumit produs spo- 
rim anumite cheltuieli intr-o proportie determinatä, atunci nici volumul de 
output al produsului respectiv nu poate creste intr-o proporfie mai mare.

6.E. Randamentul marginal de substituire a factorilor de productie nu 
este crescind; daca intensificäm utilizarea unui factor in dauna altuia, din 
primul trebuie o cantitate din ce in ce mai mare (sau cel putin egalä) pentru 
inlocuirea fieeärei unitäti din cel de-al doilea.

Trebuie sä remareäm faptul cä in ultimii ani au existat numeroase si im­
portante incercäri de atenuare a celei de-a 6-a premise referitoare la con­
vexitatea multimii productiei, precum si de atenuare a premiselor 7 si 8 re­
feritoare la convexitatea multimii coxxsumului, respectiv la concavitatea func- 
dilor de utilitate. Sint cunoscute si astfei de modele care demonstreazä unele 
teze ale TEG — eventual in forme modificate ·— in condi dile unor premise 
mai slabe decit cele arätate la 6. A—6.B. (De exemplu, eie reclamä doar cva-

3 Nu consideräm necesarä evidenperea celorlalte proprietati ale multimii productiei $i con- 
sumului (caracterul inchis etc.), deoarece, din punctui de vedere al stiintei economice, doar 
convexitatea prezintä o restrictie esentialii.

4 O privire de ansamblu exactä se gäse^te ín lucrarea lui Martos [171], precum si ín studiile 
efectuate de Arrow-Enthoven [13] p  Arrow-Hurwicz-Uzawa [16].
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siconvexitate, respectiv cvasiconcavitate etc.) 5. De aceasta ne vom ocupa 
intr-o parte ulterioarä a cärtii.

7. (Maximizarea profitului.) Producätorul maximizeazä profitul, adicä 
diferenta dinire incasärile rezultate din outputuri si cheltuielile bänesti determi­
nate de inputuri.

Conform celei de-a 7-a premise de bazä, producätorul a efectuat o ordonare 
a  preferintelor pe multimea alternativelor productiei6. Alegind intre douä 
alternative de productie posibile — cu preturi date — este in mäsurä sä 
afirme univoc dacä o preferä pe una celeilalte, sau íi este indiferent care dintre 
■cele douä alternative se va realiza. Criteriul exclusiv al preferintei este pro­
fitul.

Dat fiind cä randamentul nu este crescind (vezi premisa 6.D) $i cä pretu- 
rile sint date, functia profitului este concavä: dacä märim productia intr-o 
anumitä proportie, profitul nu poate fi sporit intr-o proportie mai mare decit 
aceasta.

8. (Maximizarea utilitätii consumatorului.) Multimea consumurilor posibile 
este convexä. Consumatorul efectueazä o ordonare a preferintelor pe aceasta 
midiimé. Consumatorul maximizeazä functia indicelui de utilitate. Functia 
indicelui de utilitate este concavä.

Din punct de vedere economic premisa a 8-a implicä urmätoarele:
— íntrucit — dupä cum am väzut la 6.A — nu existä produse indivi- 

zibile, volumele de consum pot fi scrise si eie cu variabile continue.
—■ Este posibilä combinarea preferentialä a produselor diferite in „cog­

nita produselor“.
— Alegind intre douä alternative de consum posibile, consumatorul este 

in mäsurä sä afirme univoc dacä o preferä pe una celeilalte, őri íi este indi­
ferent care din ele se realizeazä. Aceasta poate fi reprezentatä printr-o functie 
de utilitate.

Considerarea concavitäfii functiei cuprinde §i presupunerea cä, märind 
intr-o anumitä mäsurä consumul (toate componentele acestuia), indicele 
de utilitate nu poate creste in proportie mai mare decit acesta.

9. (Constanta multimilor de procese de productie si consum, precum si a or- 
donärii preferintelor.) Multimea productiei posibile, descrisä la premisa a 6-a, 
si midtimea consumurilor, descrisä la premisa a 8-a, nu se modified in timp. 
Nici ordonarea preferintelor organizatiilor economice nu se modified in timp.

Evidentierea premisei a 9-a are importanfä la interpretarea stafionarä 
a  lui l.B. TEG nu se ocupä de efectele exercitate asupra productiei de modi- 
ficarea in timp a tehnologiei, a progresului tehnic sau a schimbärilor inter­
venite in timp in resursele externe. De asemenea, nu se ocupä nici de modi- 
ficarea in timp a nevoilor survenite sub influenza factorilor tehnici, cultu­
ral!, sociali.

5 intrebuinfez pentru concizie expresia „premisa convexitäpi“, dar, intotdeauna, aceasta 
se va referi la presupunerile convexitäfii din premisele 6 — 7 — 8 . Acestea insä, intotdeauna, 
trebuie intelese cu rezervele pe care le-am accentuat in cele de mai sus (adicä la unele corelatii, 
<le exemplu, este vorba numai de cvasiconvexitate etc.).

6 Strict, ar trebui sä spunem $i aici, ?i apoi la premisa a 8-a, cä cel care ia decizia dispune 
de o deplinä preordonare a preferintelor. Dar ne multumim cu expresia „ordonare“. DefinifUle 
exacte le vom da in capitolul 10 care se ocupä cu ordonarea preferintelor.
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ΊΟ. (Exclusivitatea fluxului informational-pret.) Intre organizatiile eco- 
nomice circula un singur flux de informatie: pretul. fntr-o perioadä data pro- 
dusul are un singur pret unitar.

Intre organizatiile economice, in afarä de pret, nu existä nici un alt fel de 
flux de informatie direct sau indirect.

/ / .  (Anoniniatul raporturilor pe piata.) In  economie, productia totala a 
unui anumit produs stä fata in fatä cu consumul total. Producätorului íi este 
indiferent la care producätor sau consumator ajung produsele lui si invers.

ín sistemul economic nici vinzätorul, nici consumatorul nu face sclectie 
intre parteneri; nu existä legäturi individuale intre producätori si consuma- 
tori, respectiv intre grupurile acestora. Aceasta se poate concepe §i asa cä 
producätorii anonimi isi predau produsele unui black box (cutie neagrä), 
pietei, si aceasta mijloceste intre ei si consumatorul anonim ·— intercalin- 
du-se in legäturile lor directe.

12. (Lipsa incertitudinii.) Organizatiile economice cunosc multimea posibi- 
litätilor lor si ordonarea preferintelor lor.

TEG presupune cä in sistemul economic nu existä nici un fel de incerti- 
tudine. Fiecare organizatie isi cunoa^te exact posibilitätile proprii si tot ce 
are im portant pentru ea din mediul inconjurätor. Cunoaste si preturile. Pe 
baza tuturor acestora, ea este in mäsurä sä facä o alegere rationalä, conformä 
propriei sale ordonäri de preferin^e.

ín interpretarea 1.B nu existä anticipäri, asteptäri; in planurile si pro­
gramele privitoare la viitor nu existä incertitudine.

In ultimii ani au fost mai multe incercäri importante pentru inläturarea 
restricpei premisei referitoare la incertitudine. Despre aceasta va fi vorba 
intr-o parte ulterioarä a lucrärii de fatä7.

ín  cele arätate mai inainte am prezentat cele 12 premise färä a tine seama 
de o ierarhie sau ordine de importantä. ln realitate cele mai importante, cele 
mai caracteristice, pentru scoala teoreticä a TEG sínt ipotezele 6, 7 si 8, adieu 
presupunerea ordonärii preferintelor (optimizarea) si convexitatea.

3.3. Sistemul de concepte

Nu intentionez sä dau o privire de ansamblu asupra structurii logice a 
sistemului de concepte proprii TEG; mä gindesc doar la ceea ce sociologii 
numesc context analysis. Fiecare Ideologie, curent, conceptie isi are propriile 
„cuvinte-cheie“, constínd din 5—10—20 de noliuni caracteristice, si cu aju- 
torul cärora descrie in primul rind fenomenele pe care le studiazä.

Luind in minä o lucrare putem numära cuvintele cél mai des utilizate, 
indeosebi in pärlile cele mai importante, in introducere, in formularea tezelor, 
in rezumate etc. ln mäsura in care cuvintele cél mai freevent utilizate in 
lucrare coincid cu „cuvintele-cheie“ ale vreunui curent, este aproape sigur 
cä opera in cauzä apartine curentului respectiv.

7 §i un capitol din cartea mult citatä a lux Debreu [50] incearcä sä atenueze restrictia cu pri­
vire la incertitudine.
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Si TEG isi are cuvintele sale cheie. Cele mai caracteristice — enumerate 
fára pretentia ca sirul lor sä fie complet ·— sint urmätoarele notiuni: 

Preferintä, utilitate, optim 
Cerere, ofertä8 
Pret, profit 
Echilibru
Folosirea acestor 8 notiuni caracterizeazä considerabil lucrärile aparti- 

nind teoriilor echilibrului general.

3.4. Problemele puse spre rezolvare

Una dintre cele mai profunde caracteristici ale unei teorii o gäsim in intre- 
bärile la care ea doreste sä dea räspuns. De fapt si celelalte caracteristici — 
premisele de bazä si nojiunile de bazä — depind in mare mäsurä de proble­
mele la care intemeietorii teoriei respective cautä räspuns.

TEG cautä sä räspundä la douä grupe principale de probleme:
Prima grupä de Probleme: existenta si stabilitatea echilibrului. TEG — in 

concordantä cu denumirea ei — in primul rind cautä räspuns la intrebärile: 
ce conditii asigurä existenta echilibrului in sistemul economic? Sub influ­
enza cäror procese se formeazä echilibrul? Care sint conditiile necesare si 
suficiente echilibrului? Cit de stabil este echilibrul conform criteriilor dife- 
rite, mai slabe sau mai puternice, ale stabilitätii ?

Problema centralä a intrebärilor ridicate este echilibrul. Citez definitiile 
generale ale echilibrului din stiintele naturii9. „Echilibrul este acea stare 
macroscopicä a sistemelor materiale (corpuri) capabile de transformäri, ce se 
formeazä sub actiunea reciprocä a unor forte externe, respectiv interne, stare 
ce rämine invariabilä in timp. Dacä se modificä interac^iunea reciprocä, 
respectiv parametrii care caracterizeazä märimea respectivä (presiunea, tem­
peratura, gradul de centrare etc.), atunci se modificä si echilibrul. ln echi­
libru, for^ele ce actioneazä in direcfia schimbärii stärii (fortéié rezultate din 
interactiune) macroscopic se compenseazä reciproc, iar rezultanta lor este 
nulä“. Definita generalä a unei forme speciale a echilibrului, a echilibrului 
mecanic este urmätoarea: „Echilibrul mecanic este acea stare a unui corp 
sau sistem mecanic, in care toate punctele sistemului se aflä in repaus timp 
indelungat, raportat la un sistem de referintä luat ca bazä, sau toate punctele 
se gäsesc in miscare rectilinie uniformä cu vitezä constantä. Desi repausul 
si miscarea rectilinie uniformä sínt echivalente, de obicei numai atunci 
afirmäm despre un sistem cä se aflä in echilibru cind sistemul ajunge la re­
paus intr-un anumit moment si aceastä stare rämine invariabilä in timp.“

Notiunea de echilibru — dupä cum vedem ■— se leagä strins de notiunea 
de repaus. Deci dacä analizäm condiZiile echilibrului sistemului economic, 
de fapt incercäm sä räspundem la intrebarea: care sint factorii care asigurä 
sistemului repausul, acea stare pe care nici un participant al sistemului eco­
nomic nu are interes s-o modifice, cäci o considerä muUumitoare.

8 Celebrul manual al lui Samuelson, care conpne eite un moto hazliu la inceputul fiecärui 
capitol, in fa|a capitolului al 20-lea are urmätoarea constatare: „Chiar p  un papagal poate 
deveni un economist instruit. Pentru aceasta trebuie sä pie doar douä cuvinte: «ofertä * p  
« cerere ». (Vezi [218].)

8 Enciclopedia piinfelor naturii [58], vol. 2, p. 212.
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Este in afarä de orice indoialä cä in societate, iar in cadrul acesteia si in 
economie, ca si in natura actioneazä forte care tind spre echilibru. Analiza 
lor este importantä fi interesantä. Dar nu este mai putin important a se da 
räspuns urmätoarelor intrebäri:

— Ce fei de start are dezechilibrul ?
— Oare economia oscileazä in jurul echilibrului, sau cel pupn echilibrul 

poate fi considerat ca tendintä stabila (trendül), sau dezechilibrul este starea 
durabilä, eventual permanentä?

— Echilibrul este mäcar o stare idealä, doritä ca „normä“ de atins? Nu 
este oare mai avantajos din punctui de vedere al dezvoltärii economice dez­
echilibrul, respectiv o anumitä forma a acestuia?

A doua gmpä de Probleme: optimalitatea stärii sistemului economic. Räspun- 
zind la aceastä intrebare, teória matematicä a echilibrului general (inainte 
de toate Arrow si Debreu) se multumefte cu un criteriu slab al optimalitäfii, 
cu afa-zisul optim paretian. Economia se aflä in stare de optim paretian atunci 
cind nu i se poate opune nici o altä stare, care sä satisfacä cel putin in aceeasi 
mäsurä pe toti consumatorii, fiind capabilä sä satisfacä mai bine cel putin 
pe unul dintre consumatori.

Notiunea de optim paretian presupune acceptarea celei de-a 8-a premise 
de bazä, adicä existenta ordonärii preferintelor consumatorilor, dar nu pre- 
tinde nici un fei de comparare, insumare a acestora.

Dupä pärerea mea, acceptarea premisei a 8-a nu este justificatä (voi vorbi 
amänuntit despre aceasta mai tirziu), dar sä facem abstractie de aceasta pen- 
tru moment. Economia — intr-un anumit moment, in anumite imprejuräri — 
poate sä se prezinte in stäri de optim paretian foarte diferite. Este adevärat 
cä afirmarea optimului paretian, excluderea programelor care nu asigurä 
optimul paretian, este o cerintä elementarä de rationalitate, si pentru acest 
motiv este importantä analiza teoreticä a acestuia. Dar fi in cazul satis- 
facerii condifiei de optim paretian intrebarea rämine pe deplin deschisä: 
oare altminteri economia functioneazä bine sau nu?

ln acest loc nu ne ocupäm de problema: ce se intimplä, dacä in locul op­
timului paretian starea economiei este apreciatä dupä o altä functie de pre- 
ferintä a ansamblului economiei nationale. Despre aceasta va fi vorba la tra- 
tarea ramifica(iilor TEG, la sfirsitul lucrärii.

ín fine, TEG isi propune sä räspundä la intrebarea: care este raportul 
dintre echilibru si optimul paretian?

in ce conditii echilibrul asigurä totodatä si optimul paretian si viceversa?
Pentru a demonstra teza specialä conform cäreia echilibrul inseamnä toto­

datä si optimul paretian, este nevoie de mai putine restrictii decit cele enu­
merate la paragraful 3.2, si anume: nu este nevoie de aplicarea premiselor 
convexitätii.

3.5. Ce consideräm cä este un curent inrudit

Polemizez nu numai cu acele lucräri care ifi insusesc färä rezerve cele 12 
premise descrise in paragraf ul 3.2, utilizeazä ca notiuni de bazä notiunile descrise 
in paragraful 3.3 fi räspund doar la intrebärile indicate in paragraful 3.4. As 
dori sä polemizez cu un cerc múlt mai larg de conceptii economice teoretice 
si practice, inainte de toate cu curentele inrudite cu TEG.
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Definitia 3.Ί. Consideram a fi i n r u d i t e  c u  t e ó r i a  e c h i l i -  
b r u l u i  g e n e r a l  sistemele de conceptii economice cärora le sint proprii 
urmätoarele trei criterii:

A) Premisele lor sint in mare mäsurä identice cu cele 12 premise ale teo- 
riei moderne matematice a echilibrului. Acestea se limiteazä, eventual, la o 
sferä mai ingusta (numai intreprinderea sau consumatorul), dar in cadrul 
temei analizate premisele lor corespund, sau sint apropiate, cu cele cores- 
punzätoare TEG. Alte lucräri, eventual, trateazä cuprinzätor ansamblul 
sistemului economic si aplicä — chiar dacá nu intru tótul — , dar in mare 
mäsurä, premise identice sau asemänätoare.

Gradul de inrudire depinde, in mare mäsurä, de afirmarea urmätoarelor 
premise:

— premisele convexitätii
— premisele optimizärii
— premisele referitoare la caracterul exclusiv al informatiei-pret.
Ruperea relatiilor de inrudire incepe in fond cu renuntarea la aceste pre­

mise.
B) Sistemul lor de concepte este in mare mäsurä identic cu notiunile de bazä 

ale teoriei moderne matematice a echilibrului mentionate in paragraful 3.3.
Un criteriu caracteristic al inrudirii este dat de faptul cä diferitele sisteme 

de conceppi utilizeazá in consens cu teória echilibrului (adicä tot atit de cri- 
ticabil) notiunile de mai sus.

C) Punerea problemelor este in maré mäsurä identicä cu cea a teoriei echi­
librului, adicä sistemele respective se ocupä cu douä grupe de probleme:

— conditiile existenjei si stabilitatii echilibrului;
— conditiile optimizärii.
Din cele spuse rezultä limpede cä pot exista mai multe gradatii si varietäti 

ale gradului de rudenie.
Definitia 3.2. Rezumativ, numesc „ $ c o a 1 a EG“ ansamblul modelelor 

generale ale teoriei echilibrului intelese in sensul mai restrins al cuvintului 
(adicä cele care cuprind ansamblul sistemului economic), precum §i totalitatea 
modelelor referitoare la sfere mai inguste care conform definifiei 3.1 sint 
strins inrudite cu TEG.

Conform acestei definitu, expresia „scoala EG“ constitute un curent carac­
teristic al gindirii economice. Aid se poate incadra in mäsurä considerabilä 
si ceea ce, astäzi, in Occident, multi numesc „scoala neoclasicä“ sau „teória 
neoclasicä a preturilor“. Contururile curentului, e drept, nu sint pe deplin 
marcate. Numeroase lucräri se asazä undeva la marginea curentului, incit 
rämine de discutat cit de strins este gradul lor de rudenie cu teória originalä 
a EG. Despre cele mai multe serien se poate insä constata destul de univoc, 
daeä apartin scolii EG sau nu. Obiectul lucrärii mele il constituie critica 
intregii scoli a EG si nu numai a modelelor teoriei echilibrului general, intelese 
in sensul mai restrins al cuvintului.

3.6. Prima apreciere rezumativä

Cine dore$te sä in^eleagä mecanismul pie(ei, fie aceasta pia^a unei {äri 
capitaliste, fie a unei |äri socialiste, acéla trebuie sä faeä necondifionat cu- 
nostintä cu teoriile scolii EG. Activitatea scolii EG ilumineazä multe mo-
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mente importante ale mecanismului pietei. ín primul rind, interacpvinea 
cererii, ofertei si a preturilor, in conditiile in care intreprinderile producä- 
toare sint puternic interesate in cresterea profitului, si preturile se formeazä 
färä interventii centrale.

Teoriile apartinind scolii EG au pus pe prim plan idei de mare insemnätate, 
ca adaptarea la nevoile consumatorilor si economisirea resurselor limitate.

Aläturi de recunoasterea meritelor lor in cadrul istoriei doctrinelor econo- 
mice, a sosit timpul sä punem accent pe laturile negative: astäzi, dupä pä- 
rerea mea, scoala EG a devenit una dintre frinele progresului gindirii economice.

Nu intentionez sä critic sau sä neg pe rind, in ordinea descrisä in para- 
grafele 3.2—3.4, nici premisele de bazä, nici notiunile principale, nici pro- 
blemele puse spre rezolvare Dacä as proceda asa, ar trebui sä urmez inevi- 
tabil schemele de gindire ale scolii EG, ori scopul meu este tocmai critica aces- 
tora. De aceea urmez propriul meu sistem de gindire si, in cadrul acestuia, 
mä opresc la critica unor premise importante, a unor notiuni sau probleme 
puse spre rezolvare. Aproape in fiecare capitol va reveni, ca un refren, cite un 
paragraf referitor la scoala EG.

Pentru a usura orientarea cititorului, tabelul 3.1 indicä in care capitol 
al lucrärii de fatä se face critica premiselor, nofiunilor principale si a con- 
statärilor $colii EG.

ín ideile de mai jós anticipez citeva linii directoare ale criticii mele, cu spe­
rant a cä aceasta va usura cuprinderea in ansamblu a observatiilor räspindite 
ín lucrare.

1. $coala EG — dupä cum am remarcat deja cu ocazia evidentierii meritelor 
ei istorice — intentioneazä sä sugereze douä idei importante si juste. Una: 
sä ne gospodärim cu chibzuialä resursele limitate; cealaltä: sä orientäm pro- 
ductia spre necesitäti, pentru a satisface cit mai bine pe consumatori. Sugerind 
insä aceste douä idei juste, ea proiecteazä in fata noasträ viziunea unei lumi 
ireale. ln timp ce in realitate constatäm rolul deosebit al intreprinderilor 
gigant si al statului, viziunea ei ne oferä o piafä atomizatä, o concuren|ä 
„perfecta“ ; realitatea cunoaste conflicte puternice, iar viziunea — armonia 
pietei. Realitatea: progres tehnic vertiginos, concentrare. Viziunea face ab­
stracte de randamentul crescind, unul dintre cele mai esentiale fenomene 
ale progresului tehnic in care rezidä una din explicative de bazä ale pro­
gresului concenträrii. Realitatea: structuri informatonale extrem de com-
Tabelul 3.1.
TREC EREA ÍN  REV IST Ä A CRITICII T E O R IE I E C H IL IB R U L U I G ENERA L

Denumirea Capitolele lucrärii care cuprind 
in mod deosebit critica

Premisele TEG
1. Caracterul static, respectiv stafionar
2. Stabilitatea mulpmii organizapilor
3. Existä exclusiv doar producätori §i consumatori
4. Stabilitatea inultumi produselor
5. Funcfionare simultanä
6 . Convexitatea mulpmii volumului producpei
7. Maximizarea profitului

8 , 9, 11, 12, 13. 14, 20, 21, 22 
14, 17, 21
4, 5, 6 , 7 
11, 20 , 21
5, 17, 18, 23
9, 14
7, 10, 11
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Denumirea Capitolele lucrärii care cuprind 
in mod deosebit critica

8 . Maximizarea utilitätii de consum 10, 11, 14
9. Stabilitatea mulpmii produepei fi a consumului,

precum fi a ordonärii preferintelor 10, 11, 20
10. Caracterul exclusiv al fluxului informaponal-pret 4, 5, 6 , 17, 18
11. Anonimatul relapilor pietei 5, 17
12 . Lipsa incertitudinii 11, 14, 23

Notiunile de bazä ale TEG

Preferintä, utilitate, optim 10, 11
Cerere, ofertä 17, 18
Prep profit 5, 7, 18
Echilibru 14, 18, 19, 21, 22

Probleme de bazä puse spre rezolvare de TEG
Echilibru 14, 16, 18, 19, 21, 22
Optimalitate 11, 14, 16, 21

plicate, complexe. Viziunea: exclusiv un singur fel de semnal, présül, este 
ín stare sä regleze sistemul cu deplinä certitudine.

Astfel, scoala EG dezorienteazä; ea abate atentia stiintei economice — 
stiintä realä — de la cea mai importantä sarcina si anume descrierea, expli- 
carea veridica si modelarea modului de functionare real al sistemelor so­
cialist si capitalist din zilele noastre.

2. Atributul „general“ isi are justificare in denumirea modelelor Walras 
in mäsura in care acestea modeleazä intotdeauna un intreg sistem (de exem- 
plu, economia nationalä a unei täri) §i nu numai anumite párti desprinse 
din acesta. Din acest punct de vedere, modelele „generale" ale echilibrului 
pót fi opusé modelelor „partiale“ ale $colii EG, care se ocupä doar cu o sin- 
gurä intreprindere sau cu piata unui singur produs sau cu o singurä gospo- 
därie casnicä.

Ar fi insä cu totul nejustificat sä interpretäm atributul „general“ (desi 
multi o fac) in sens de teorie a unei $tiinte reale cu valabilitate generalä, 
care intr-o anumitä mäsurä ar fi valabilä pentru toate perioadele, toate Sá­
riié si toate sistemele.

In  realitate, avem de-a face nu cu o teorie generalä, ci cu una foarte specialä, 
valabilä pentru o sferä chiar foarte restrinsä.

Nu meritä sä ne intrebäm dacä anumite premise luate separat sint „ade- 
värate“ sau nu. La drept vorbind, despre fiecare se poate afirma: existä eite 
o astfei de categorie mai restrinsä de fenomene, pentru care premisa este ac- 
ceptabilä mäcar cu aproximatie. Dar si despre anumite premise luate separat 
se poate face constatarea: rämine intotdeauna o categorie largä de astfei 
de fenomene, de loc neglijabilä, pentru care premisa scolii EG nu poate fi 
acceptatä nici ca aproximare.

ln  realitate, existä, de exemplu, randament crescind, constant si descres- 
cind. 0  teorie generalä trebuie sä fie valabilä deopotrivä pentru toate cele
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trei cazuri. $coala EG se ocupä insä, de fapt, doar cu ultimul (eventual cu 
ultimele douä).

ín realitate, ne putem intilni cu decizii caracterizate prin optimizare. 
Existä insä si multe alte feluri de procese decizionale. $coala EG trateazä 
totusi doar pe cel dintii.

ln realitate, putem intilni cazuri cind consecintele deciziilor se preväd cu 
siguran(ä sau cu incertitudine. Scoala EG, de fapt, isi concentreazä atentia 
exclusiv asupra celor dintii.

Nu voi continua insiruirea; asupra tuturor acestora, mä voi opri pe larg 
in cele ce urmeazä. Unele premise exclud eie insele eite o sferä largä a reali­
tásúi din fenomenele ce pot fi descrise cu modelul TEG. Iar aplicarea ansam- 
blului de premise multiplica acest efect eliminator. Este extrem de restrinsä 
acea categorie a fenomenelor care pot f i  caracterizate tnäcar cu aproximatie 
prin ansamblul celor 12 premise.

Tot atit de restrins este $i aparatul conceptual. 0  parte considerabilä a fe­
nomenelor, proceselor economice, pur =si simplu nici nu pot fi descrise cu 
ajutorul principalelor notiuni caracteristice enumerate (si cu notiunile de- 
duse ulterior din acestea).

In fine, si sfera problemelor indicate spre rezolvare este extrem de restrinsä. 
Rämin in afara atentiei serii lungi de probleme majore referitoare la apre- 
cierea generalä a functionärii sistemelor economice.

3. §coala EG schematizeazä, restringe, säräce^te prea mult descrierea sis­
temelor economice. Nu cunoaste decit un singur fel de comportament al con- 
sumatorului, o singurä motivatie a intreprinderii, un singur fei de infor- 
matie. Astfel ea abate atentia de la studierea structurilor complexe, compli­
cate ; de la tipologizarea, clasificarea comportamentelor, motivatiilor, tipurilor 
de informatii $i a altor caracteristici diferite, de la dezväluirea cauzelor deo- 
sebirilor existente intre eie.

4. ipcoala EG, mai ales datoritä concepfiei sale statice, respectiv statio­
näre, explicä putin din miscarea realä a economiei.

Unor premise de bazä le putem da o interpretare mai restrinsä sau mai 
Jargä. Neajunsul este cä in cazul interpretärii restrinse, premisa este eventual 
gresitä, iar in cazul interpretärii mai largi ea este golitä de continut sau spune 
prea putin. Sä luäm de exemplu premisa a 4-a despre stabilitatea multimii 
produselor. Interpretarea mai restrinsä: nu existä produse noi, economia 
poate alege mereu doar intre producerea acelorasi produse. Dacä premisa 
este astfei interpretatä, obtinem un punct de plecare al sistemului economic 
evident gre$it, deoarece am exclus o sferä atit de largä si importantä de pro­
bleme cum este schimbarea produselor, extinderea produselor noi §i perfec- 
fionarea lor. Interpretarea mai largä a celei de-a patra ipoteze de bazä: pe 
lista produselor — teoretic — figureazä nu numai produsele fabricate in 
prezent, dar §i produsele care, potential, pot fi fabricate in viitor. Astfel 
se poate modela si aparitia produselor noi: zicem cä prima oarä economia 
a fabricat produsele cu numerele de ordine 1—1000, iar mai tirziu produsele 
cu numerele 1001—2000, care primesc valori pozitive in program. Astfel, 
sfera modelului teoretic intr-adevär s-a lärgit.

Acum este inclusä in model si aparitia produselor noi, numai cä toemai 
despre factorii care favorizeazä sau impiedicä aparitia produselor noi, despre 
pirghiile respective nu se da nici un fei de explicatie. Teória lärgitä deci nu 
este grefitä, este doar säräcäcioasä.
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O observatie asemänätoare se poate face fi in legatura cu multe alte pre­
mise.

5. ín fine, o observatie care in aparentä are caracter tehnic. Formalizarea 
scolii EG este destul de incomodä. Pentru explicarea observafiei trebuiesä 
ne intoarcem la premisele de bazä. Printre premise existä restrictii „forta- 
mente“ gresite, sau prea stringente, si, totodatä, premise alese (si prost alese) 
„voluntar“. De exemplu fi premisa a 6-a referitoare la convexitate este im- 
pusä. Fiecare reprezentant al fcolii EG cunoaste cu exactitate importanda 
multimilor „nonconvexe“ ale produselor, dar aparatul matematic utilizat 
ii obligä la aplicarea ipotezelor convexitätii. Din punct de vedere matematic, 
multimile nonconvexe sint mult mai greu de minuit. Orice economist s-ar 
bucura dacä s-ar putea depäsi aceastä dificultate. Dupä cum am amintit, 
s-au fäcut deja incercäri in acest sens.

Alta este situatia cu premisele „voluntare“. Cele mai importante sint pre­
misele a 7-a si a 8-a referitoare la rationalitatea strictä a subiectilor economici. 
De aceasta se leagä formalizarea teoriei sistemului economic sub forma unei 
Probleme de extrem. Aceastä presupunere nu simplificä, ci dimpotrivä, 
ingreuneazä rezolvarea matematicä a problemei, fatä de descrierea cauzalä 
mai simplä. (Pe baza acesteia din urmä, anumite impulsuri provoacä de obi- 
cei reacfii regulate, determinate.) §i totusi scoala EG a acceptat greutäfile 
voluntar si constient, numai pentru a putea rämine consecventä fafä de pos­
tulatul striciéi rationalitati.

íntr-o formulare si mai täioasä:
Nu este vorba pur si simplu despre faptul cä scoala EG alege si pune lao- 

laltä fára legäturi intre eie premise incomode „impuse" si altele alese„volun- 
tar“. „Päcatul originär“ rezidä in premisa a 7-a si a 8-a, in presupunerea cä 
optimizarea este caracteristica comportärii efective a organizaEilor econo­
mice. Dacä adeptii acestei scoli au acceptat deja aceastä premisä, atunci, 
tocmai datoritä acesteia, sint nevoki sä le aplice si pe celelalte : convexi- 
tatea, neglijarea incertitudinii fi asa mai departe. Ei sint nevoiti sä se si 
cramponeze de eie, deoarece numai astfei ajung la valorile extreme, ce carac- 
terizeazä conditiile de echilibru si stärile optimale ale ansamblului sistemului 
economic. Dacä n-am persista in a prezenta sistemul economic ca ansamblul 
elementelor optimizante, am putea descrie regularitätile si legitäjile functio- 
närii economiei in forme mult mai comode.

ín ultima instanta am enumerat cinci obiectii de bazä. Aceasta estedoar 
o anticipate in criticä. Explicatiile ulterioare trebuie sä fundamenteze ob­
servabile mele.

ín critica pe care o fac nu urmäresc sä fiu original. Repet multe argumente 
pe care le-au prezentat deja fi al îi- Scopul meu este sä incerc elaborarea 
sintezei criticilor deja cunoscute si a unora noi.
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Partea a doua
*

NOTIUNI SI PROBLEME
P »

Ceea ce pare a fi deosebit de greu in economia politica este 
definirea categoriilor... Lipsa exactitä^ii izvoräste intotdeauna 
din domeniul conceptual . . .
J O H A N N  V O N  N EU M A N N : Efectul celor m ai noi progrese stiin fifice  asupra  
econotniei s i economiei politice.

Intilnindu-se cu materialul experimental, incetul cu incetul 
fizicienii au invä^at sa-§i formuleze adecvat problemele. Iar 
punerea corectä a intrebärilor conteazá deseori mai mult 
decit parcurgerea pe jumatate a drumului ce duce la rezol- 
varea lor.
W . H E I S E N B E R G :  F izica  $i f i lo zó fia .
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4 . Modelul general al sistemului economic

*

4.1. „Limbajul“ de descriere a sistemului economic
ln urmätoarele capitole, 4—16, mä sträduiesc inainte de toate sä formez 

un limbaj adecvat, care sä se dovedeascä potrivit pentru descrierea, com- 
pararea si analiza sistemelor economice. „Limbajul“ ca si o limbä realä vor- 
bitä se compune, pe de o parte, dintr-un lexic de bazä, adicä dintr-un sistem 
de concepte. Voi incerca sä clarific notiunile de bazä necesare pentru descrie­
rea sistemelor economice, precum si cele mai importante notium derivate. 
Pe de altä parte —· din nou in analogie cu limbile vii — „limbajul“ are reguli 
de bazä. In cazul nostru, pentru definirea notiunilor trebuie sä descriem 
anumite relatii existente intre diferitele notiuni (respectiv intre procesele, 
fenomenele reale pe care ele le oglindesc). Acestea sint insä doar legäturi de 
definitie, si nu teze, constatäri specifice stiintelor reale.

Din cele spuse in legäturä cu nojüunile propuse, precum si cu legäturile 
ce existä intre eie, rezultä cä nu poate fi pusä intrebarea dacä acestea sint 
sau nu „adevärate“. Putern intreba doar atit: sínt ele aplicabile, potrivite 
pentru a fi utilizate?

S-ar putea ca pentru multi aceastä incercare de clarificare a notiunilor sä 
parä o intreprindere scolasticä. In realitate, in dezvoltarea stiintelor, concep- 
tele au un rol deosebit de important, atit in sens pozitív, de forte motrice, 
cit si in sens negativ, de frine ale progresului. Utilizarea generalä a unor 
notiuni gresite, inexacte, neclare, generatoare de asociatii gresite, poate 
ingreuna recunoasterea legäturilor esentiale. Uneori, cite o notiune pare a fi 
de la sine inteleasä pinä cind stiinta o supune unei analize minutioase si-i 
dezväluie neclaritatea, superficialitatea.

In formarea „limbaj ului“ teoriei sistemului economic am urmärit reali- 
zarea urmätoarelor cerinte:

1. Sä fie mai general decit limbajul traditional al stiintei economice, sä 
cuprindä acele notiuni, care sint potrivite pentru descrierea diferitelor sisteme 
economice; sä existe posibilitatea de a caracteriza cu ajutorul lor atit econo- 
mia tärilor cu régim socialist, cit si pe a celor cu sistem capitalist, cu formele 
lor multiple si variate de manifestare.

2. Limbajul sä fie mai adecvat pentru descrierea mai concreta, mai apro- 
fundatä a sistemelor economice, decit limbajul economic traditional.

3. Sä promovez formarea unor notiuni operative, aplicabile. ín  multe cazuri 
definita notiunii poate fi inlocuitä, indicindu-se modul de observare, de 
mäsurare a fenomenului pe care-1 reflectä. ín general formarea corectä a 
notiunilor ne indeamnä la observare, la formulare de íntrebüri, la stabilirea 
sarcinilor de cercetare, de observare, de analiza ^tiintifica.

Nofiuni $i probleme 59



Ar fi de dórit sä formulám si o a patra cerintä: logica strictä a sistemului 
conceptual. Pornind de la putine notiuni fundamentale ar trebui construite 
cu deplinä consecventä diferitele grupe ale notiunilor derivate. La aceasta 
nu mä pot angaja insä. Aici vox putea ajunge doar la schitarea citorva ele- 
mente ale noului limbaj adecvat sistemului economic — pe care le consider 
utile si necesare.

Desi sarcina principalä a pärtii a doua a cärtii — asa cum aratä si titlul 
ei — este introducerea notiunilor si formularea problemelor, in unele locuri 
vom depäsi aceasta sarcinä, fäcind si constatäri legate de structura si func- 
tionarea sistemelor economice.

Mersul tratärii ce urmeazä 1-as putea asemäna cu o cälätorie cu avionul. 
De la mare inai time putem cuprinde cu privirea chiar o tara íntreaga. Apoi 
coborim mai jos; apar in fata ochilor nostri retelele ce leagä diferitele puncte 
ale tärii: drumurile, cäile ferate, liniile de transmisiune. Coborind si mai 
mult distingem unitati din ce ín ce mai mici: orase, blocuri, case. Apoi iaräsi 
ne ridicäm; din nou putem cuprinde cu privirea doar unitafile din ce in ce 
mai mari: un masiv muntos, o regiune, o fara íntreaga.

Trecínd de la aceastä comparatie la ordinea tratärii problemelor in lucrare 
däm urmätoarele relatii:

ín  acest capitol, al 4-lea, ne ocupäm de ansamblul sistemului economic 
sub aspectui säu cél mai general.

Capitolele 5—6 descriu retelele ce leagä elementele sistemului economic, 
fluxurile ce au loc intre eie.

Capitolul al 7-lea infätiseazä „interiorul“ institutiilor ce alcätuiesc siste- 
mul respectiv; in interiorul institutiilor — organizadile, separate dupä spé­
ciikül activitätii lor.

Capitolele 8—12 pätrund si mai adinc, in interiorul organizatiilor ocupin- 
du-se numai cu procesul deciziilor.

Dupä aceasta incepem din nou „sä ne ridicäm“, efectuind cercetärile dupä 
o conceptie mai comprehensiva. Obiectul capitolelor 13 §i 14: comportamen- 
tul comun al organizatiilor si interactiunea lor; in legäturä cu aceasta func- 
tionarea vegetativa a sistemului, adaptarea si selectia.

ln  capitolul 15 vom aräta cum formám din ansamblul mai multor organi- 
zatii sau procese un agregat; cum tipologizäm, clasijicäm organizaüile, pro- 
cesele.

ln  fine, in capitolul 16, vom analiza din nou ansamblul sistemului econo­
mic. Obiectul capitolului este aprecierea functionärii sistemelor economice.

Si acum incepem clarificarea celor mai generale notiuni1.

4.2. Organizatie, unitate

Denumirea de sistem economic1 2 o utilizäm in sens larg. De obicei, intele- 
gem prin aceasta economia unei täri. Putern numi insä sistem economic si 
o sferä mai restrinsä, de exemplu, o singurä ramurä economicä sau o singurä 
parte delimitatä a unei täri: un judet, un oras. Si invers, putem considera 
a fi un sistem si comunitatea mai multor täri, de exemplu, tärile Consiliului 
de Ajutor Economic Reciproc sau toate tärile Africii.

1 La elaborarea capitolului 4 m-am inspirat mult din lucrarea lui Hurwicz [100].
2 No^iunea de sistem economic va fi datä la definrfia 4.20.
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Sä notäm sistemul economic constituind obiectul cercetärii cu E. Des- 
compunind sistemul economic in elementele lui, putem distinge trei trepte 
diferite ale acestuia si anume: existä institutii, in cadrul unor institutii sínt 
Organizatii, iar in cadrul organizatiilor existä unitäti.

Institutia, de obicei, este o formale socialä, economicä complexä, de exem- 
plu, o mare intreprindere modernä sau un minister, (ln acest capitol nu ne 
ocupäm pe larg de institutii; analiza lor se va face in capitolul 7.)

Inäuntrul institutiei se disting organizatiile. In cadrul unei intreprinderi 
ca institute, o unitate producätoare sau serviciul de desfacere, de exemplu, 
reprezintä o organizatie. In cadrul unui minister ca institutie, putem spune 
acelasi lucru despre serviciul de plan sau de promovare a progresului tehnic.

Gospodäria casnicä reprezintä o organizatie specialä. Aici „institutia“ 
si „organizatia“ coincid.

Prin analogie, societatea poate fi privitä ca si materia in fizicä. Molecula: 
institutia; inäuntrul ei atomul: organizatia. ín acest capitol nu ne ocupäm 
de structurile moleculare, ci doar de atomi.

Definitia 4.1. O r g a n i z a t i a  este o formale socialä constituitä din 
oameni uniti in vederea indeplinirii anumitor functii social-economice deter­
minate.

Despre o organizatie in general, se poate spune in mod univoc cefunctie 
social-economicä indeplineste. (De exemplu, produce sau elaboreazä un plan 
si asa mai departe.) De asemenea, se pot enunta elementele din care se com- 
pune intr-un anumit moment. Fireste, una fi aceeasi persoanä in acelasi 
timp, poate face parte din mai multe organizatii: in calitate de muncitor 
apartine de o intreprindere, ca membru al familiei de o gospodärie etc.

ín  cadrul sistemului economic E functioneazä in total un numär de m 
organizatii. Sä le notäm astfei: o1( o2, . . ., om. Multimea tuturor organiza­
tiilor s-o notäm cu O ; O — {oL, o2, . . ., om.} 3

Organizatia se compune din unitäti. Definitia generalä a unitätii o vom 
da mai tirziu3 4, acum o circumscriem doar (la aceasta se referä apostroful dupä 
numärul de ordine).

Definitia 4.2'. U n i t a t e a  reprezintä un element al sistemului econo­
mic ce nu mai poate fi descompus, se comportä cu regularitate determinatä 
si räspunde conform anumitor reguli la impulsurile primite.

Trebuie sä realizäm dar deosebirea dintre organizatie si unitate. Organi­
zatia este o formatie socialä realä: ea se compune din persoane vii; sfera ei 
de activitate este de obicei stabilitä juridic. Spre deosebire de aceasta, uni­
tatea este o purä abstractie, ea serveste la modelarea activitä^ilor desfäsu- 
rate in cadrul organizatiei.

Unitatea este parte componentä a organizatiei; unei organizatii — dupä 
cum vom vedea — ii apartin douä unitäti. O unitate poate face parte insä 
numai dintr-o singurä organizatie, douä organizatii nu o pot impärti intre 
eie.

Continuind analogia anterioarä: dacä organizatia este atomul, atunci 
unitatea este o particulä elementarä dinäuntrul atomului.

3 In lucrare deseori utilizez nopuni din teória mulpmilor. Despre teória mulpmilor, vezi 
oirmätoarele lucräri: Kémény $1 coautorii [119], Kalmar [113], Berge [33], precum p Debreu [50].

4 Vezi definipa completä 4.2 in paragraful 4.9.
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4.3. Input, output, starea sistemului

Sistemul economic functioneazä in timp. Pentru simplificarea tratärii 
presupunem o scarä de timp discreta 5.

Definitio. 4.3. Numim p e r i o a d e  intervalele de timp de lungime egalä 
t — 1, 2, . . . legate íntre ele. Mai multe perioade succesive alcätuiesc o 
e t a p a.

Corespunzätor cu specificul modelului general, perioada poate fi un an, 
o zi, un minut.

Definitia 4.4. Functionarea sistemului constä in faptul cä in fiecare perioada 
primeste i n p u t  si emite o u t p u t ,  modificindu-si intre timp s t a r e a  
internä. Inputurile si outputurile le numim sintetic f l u x u r i .  Numim 
p r o c e s  i n t e r n ,  procesul ce are loc in interiorul unitafii si care transfor­
ms inputul in output, modificind intre timp si starea interna a unitätii.

Notiunile introduse acum sint foarte generale. Inputul unitätii poate fi 
materia prima ce urmeazä a fi prelucratä, dar poate fi si o dispozitie. Out­
putul poate fi un produs iesit din fabricatie, dar poate fi si un raport despre 
productie. Starea unitätii poate fi caracterizatä de stocul din depozit sau de 
starea tehnicä a parcului de masini, dar si de materialul informational acu- 
mulat in birouri.

In mäsura in care ar fi vorba de o simplä grupare a unor unitati ce func­
tioneazä independent unele de altele, nu am putea vorbi de sistem. Ansam- 
blul unitätilor alcätuieste un sistem, deoarece unitätile sint legate intre ele 
prin fluxuri de input si output.

Definitia 4.5. Outputurile unitätilor e x p e d i t o a r e  sint totodatä 
inputuri pentru unitätile d e s t i n a t a r e .

Orice output devine inputul unitätii destinatare si invers, toate inputu­
rile provin din outputul unei unitäti expeditoare. Cu alte cuvinte, orice flux 
isi are expeditorul si destinatarul säu.

4.4. Sfera realä si sfera de reglare

Consideräm cä procesele ce au loc in cadrul sistemului economic sínt de 
douä categorii:

Definitia 4.6. P r o c e s e l e  r e a l e  ale sistemului economic sint pro- 
cese materiale, fizice. Aid inträ productia (inclusiv transportul, depozitarea, 
serviciile materiale), circulatia si consumul. P r o c e s e l e  de  r e g l a r e  
ale sistemului economic sint procese intelectuale. De acestea apartin obser- 
varea, transmiterea informatiei, prelucrarea informafiei, pregätirea deciziei 
si decizia. Primele sint descrise cu variabile reale, iar cele din urmä cu varia­
bile de reglare. Separarea univoca a proceselor reale si a proceselor de reglare 
o numim desedere d u a l i s t a  a sistemului economic.

ín  cele ce urmeazä — pentru concizia denumirilor — utilizez urmätoarele 
prescurtäri: Litera R reprezintä atributul „real“, iar C (control) atributul 
„reglärii“. 6

6 Presupunerea cu privire la caracterul discret al timpului este bineinteles arbitrarä. Am 
putea formula ce avem de spus ?i daeä am lua in considerare caracterul continuu al timpului.. 
Insä explicarea unor notiuni $i corelapi, precum prezentarea analogiei cu teória automaticii· 
poate fi rezolvatä mai u^or in acest fei.
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Separarea categoricä este, evident, o abstractie. Ín realitate, cele douä 
activitati se impletesc, se interconditioneazä. Pe de o parte, nu existä pro­
ces real fara reglare, pe de altä parte, orice reglare se materializeaza ín forme 
perceptibile din punct de vedere fizic (literä pe hirtie, sünét ín mesaj telefo­
nié). Cu toate acestea, ín tratarea ulterioarä vom aplica consecvent de- 
scrierea dualista a fanctionärii sistemului economic. Aceasta este una dintfe 
cele mai esentiale träsäturi caracteristice ale „limbajului“ propus in aceasta 
carte, diferit de cele utilizate de alti autori.

Desigur, in unele locuri, delimitarea este arbitrara. Oare instruirea o putem 
califica proces R sau proces C? ín cazurile marginale íncadrarea o putem 
läsa pe seama acélóra care utilizeazä „limbaj ul“ propus. Este de presupus 
cä íncadrarea cazurilor marginale nu are reguli care sä fie valabile oricind si 
oriunde: ea depinde si de scopul concret al analizei ^tiintiíice. Pe plánul 
nbstract al tratärii de fata este admisä presupunerea cä activitätile eco­
nomice pot fi incadrate univoc intr-o categorie sau alta.

Din cele spuse rezultä cä aceeasi persoanä participa, de obicei, atit la pro- 
cesele de reglare, cit si la procesele reale. Directorul in fabricä da indicatii 
si consumä hirtie; acasä intocmeste bugetul familiei §i se hräneste. Nu per- 
soanele sínt cele pe care le incadräm deci intr-o sferä sau alta, ci pe plan 
abstract separäm cele douä categorii fundamentale ale proceselor eco­
nomice.

Acum, reamintim delimitarea efectuatä in definitia 4.4 cu privire la dis- 
tingerea fluxurilor §i a proceselor interne. Pe aceastä bazä evidentiem douä 
subcategorii ale proceselor:

Definitia 4.7. P r o c e s e  r e a l e  i n t e r n e :  productia si consumul. 
P r o c e s e  de  r e g l a r e  i n t e r n e :  prelucrarea informatiei, pregä- 
lirea deciziei si decizia6.

Unitätile le incadräm in douä categorii:
Definitia 4.8. In cadrul u n i t ä f i l o r  r e a l e  au loc exclusiv procese 

reale interne, in cadrul u n i t ä t i l o r  de  r e g l a r e ,  exclusiv procese 
de reglare interne.

Acum putem reveni la organizatiile definite la 4.1.
De fiecare organizafie o, apartine o unitate realä r( si o unitate de reglare cs 

(i =  1, 2, . . ., m). Unitätile asociate [rf , c,·] le numim unitäti-perechi elemen­
tare. Folosind o analogie de sorginte biblicä putem spune cä unitatea-pereche 
elementarä formeazä un tot, ca sufletul si trupul: unitatea de reglare guver- 
neazä unitatea realä.

In fig. 4.1 prezentäm relatia dintre organiza^ie §i unitatea-pereche elemen­
tarä. Dreptunghiul conturat cu linie ingrosatä reprezintä sistemul economic, 
ín cadrul acestuia dreptunghiurile conturate cu linii subtiri reprezintä orga- 
nizatiile sistemului economic. (In figurä prezentäm doar douä organizafii.) 
ín interiorul organizatiei gäsim douä cercuri: unul este unitatea R, celälalt 
unitatea C. ín cele ce urmeazä vom reveni de mai multe ori asupra 
fig. 4.1.

Sä notäm multimea unitätilor reale r v  r v  . . ., rm cu R: R — (r^ r2, . . ., rm}, 
iar multimea unitätilor de reglare ct, c2, . . ., cm cu C : C =  {cL, c2, . . ., cm}.

e Celelalte douä notiuni: fluxurile reale ?i fluxurile de reglare le vom defini mai tirziu.
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Fig. 4.1. Schem a sistem ului econom ic

Definitia 4.9' 7. Sistemul economic E se compune din douä subsisteme: 
din ansamblul unitätilor de reglare legate intre ele, din s f e r a  r e a l ä  R, 
si din ansamblul unitätilor de reglare legate intre ele, din s f e r a  de  r e ­
g l a r e  C.

Pe plan abstract, separäm cele douä sfere; ín realitate, ele se impletesc 
insä strins si se influenteazä reciproc.

In mijlocul fig. 4.1, linia dublä desparte cele douä subsisteme: in partea 
de sus se gäseste sfera C, in partea de jos sfera R.

Conform celor afirmate, orice organizajie apartine cu o unitate a ei de 
sfera R, cu cealaltä de sfera C. Ilustrind cu exemple practice:

Atelierele producätoare ale uzinei constituie unitatea R, care face parte 
din sfera realä. Conducerea uzinei o incadräm insä in sfera C.

In unitatea C a direc^iei generale de planificare-perspectivä a Oficiului 
de Planificare se desfä§oarä procese intelectuale legate de planificare. Totusi, 
si aici existä consumuri materiale: se consumä hirtie, masini de birou, mij- 
loace de transport. Acestea din urmä pot fi reprezentate prin unitatea R  
care apartine directiei generale.

Am incercat sä facem o estimare cu privire la proportiile sferei R si ale 
sferei C din economia ungarä. Pentru simplificare am utilizat doar un singur 
indicator pentru comparable: eit la sutä din angajati lucreazä in organizatii

7 Atragem atentia asupra urmätoarelor:
Pentru nopunile de sferä realä fi sfera de reglare aici däm doar definitii provizorii, de prima 

aproximare. Se poate ajunge la definirea lor completä abia mai tirziu, dupä ce am formulát 
si definipa completä a sistemului economic. Subsistemul R nu este identic cu R, adicä cu simpla 
Infiruire a unitätilor reale, ci cuprinde si caracteristicile lor de funeponare. Acecasi observape 
este valabilä fi Sn legäturä cu raporturile dintre C fi C.
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a caror activitate principalä are caracter real, respectiv, caracter de reglare.
ln  efectuarea delimitärii, arbitrarul este de neinläturat. Ca aproximare pare
a fi acceptabilä insä urmätoarea constatare: dintre cei ocupati in viata eco-
nomicä, circa 83—85 % activeazä in sfera realä si 15—17 % in sfera de reglare8.
Dupä cum vedem, sfera de reglare are o pondere apreciabilä, chiar dacä luäm
in considerare doar efectivul de angajati. Dacä insä am lua ca bazä gradul
de pregätire — si salariile care il exprimä intr-o anumitä mäsurä — ponderea
ei ar creste si mai mult.> »

4.5. Produse
Vom trece la explicarea variabilelor ce descriu functionarea sistemului 

economic. $i aici aplicäm conceptia dualista, elaboratä in paragraful ante­
rior. Sä privim o datä procesele R.

Definitia 4.10. Tipurile de outputuri produse in unitätile reale le numim 
p r o d u s e ;  acestea sint utilizate apoi de unitätile reale ca inputuri.

Pe baza tuturor träsäturilor lor caracteristice, deosebim produsele unele de 
altele (asemänätor cu procedeul care este utilizat de obicei la modeleie gene­
rale ale teoriei echilibrului). Sä le notäm astfei: gx, g2, . . ., gn. Multimea 
tuturor produselor o notäm cu G · G =  {gj, g2, . . ., g„}.

Sä presupunem cä volumul tuturor produselor poate fi exprimat printr-o 
unitate de mäsurä aditivä.

Definitia 4.11. Fluxul real ce are loc in perioada t in sistemul economic 
este deseris de v e c t o r u l  f l u x u l u i  de  p r o d u s ,  x(t). Compo- 
nentele lui le deosebim prin trei indici: primul indicä numärul de ordine al 
produsului, al doilea, numärul de ordine al unitätii expeditoare, al treilea, 
numärul de ordine al unitätii destinatare. Valoarea componentei exprimä 
volumul fluxului produsului exprimat in unitatea de mäsurä adecvatä pro­
dusului in cauzä 9.

Definitia 4.12. Starea unitä^ilor reale ale sistemului economic in perioada t 
este descrisä de v e c t o r u l  s t o c u l u i  de  p r o d u s e ,  y(t). Compo- 
nentele acestuia le deosebim prin doi indici: primul indicä numärul de ordine 
al produsului, al doilea, numärul de ordine al unitätii. Valoarea componentei 
exprimä volumul stocului real, mäsurat prin unitatea de mäsurä adecvatä 
produsului in cauzä.

4.6. Mesaje

Trecem acum la prezentarea proceselor C.
Definitia 4.13. Mesajele depozitate in cadrul unitätilor sistemului economic, 

respectiv cele care circulä intre unitäti, pot fi clasificate dupä mai multe

8 Estimarea a fost fäcutä de Mausecz Zsuzsa (Oficiul de Stat al Planificärii).
In calcule nu am luat ln considerare gospodäriile (casnice) ca organizatii.
9 in locul notatiei cu vectori, am putea adopta notafia de bloc (array) ; in cazul de fafä 

un bloc cu trei dimensiuni construit dupä cei trei indici ar putea reprezenta fluxul real. In cazul 
folosirii masinilor de calcul, aceastä mformatic ar reprezenta un procedeu mai economicos. 
insä la explicarea sistemului conceptual pentru economijti este mai simplä p mai obijnuitä 
notafia cu vectori. Pentru acest motiv vom folosi in continuare, la definirea celorlalte fluxuri 
$i schimbäri de stäri, aceastä notape.
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criterii. Elementul ce nu mai poate fi divizat la clasificare dupá cea mai 
minutioasa defalcare este t i p u l  d e  m e s a  je .

Vom numerota tipurile de mesaje. ín total existä q tipuri de mesaje in 
sistemul E.

Sä le notäm astfel: s1( s2, . . s_. Mulfimea tuturor tipurilor de mesaje
sä o notäm cu S: S =  (slt s2> . . s j .

Definitia 4.14. Fluxui de mesaje ce are loc in sistemul economic in perioada t 
este deseris prin vectorul f l u x  d e  m e s a j e ,  u(t). Componentele sale 
le distingem prin frei indici: primul indicä numärul de ordine al tipului de 
mesaje, al doilea, numärul de ordine al expeditorului, al treilea, numärul de 
ordine al unitäjii destinatare.

Def initia 4.15. Starea unitäfilor de reglare ale sistemului economic este 
descrisä de vectorul c o n t i n u t u l  de  m e m o r i e ,  v(t). Componentele 
sale le distingem prin doi indici: primul indicä numärul de ordine al tipului 
de mesaje, al doilea, numärul de ordine al unitä^ii care depoziteazä mesajul.

Def initia 4.16. V a r i a b i l a  m e s a j u l u i  este o nojiune colectivä: 
ea cuprinde atit vectorii fluxului de mesaje, cit si vectorii continutului de 
memorie.

In cele patru definitii de mai sus am fäcut cunostintä cu o serie de notiur.i 
pe care as dori sä le lämuresc in continuare, mai indeaproape. Cel mai impor­
tant lucru este sä intelegem relatia reciprocä dintre tipul de mesaj si varia­
bila mesajului. Lista tipurilor de mesaje, adicä multimea S, este caracteris- 
tica permanentä a sistemului E. Spre deosebire de aceasta variabilele mesa­
jului u(t) si V(t) isi schimbä valoarea actualä in fiecare t, adicä de la o perioadä 
la alta.

Cind definim un tip de mesaje din punct de vedere economic trebuie sä 
indicäm: elementele, componentele, procesele sau fenomenele sistemului eco­
nomic la care se referä; träsäturile, stärile sau caracteristicile acestora 
pe care el le descrie; perioada la care se referä informatia; relatia in timp 
intre informatie si evenimentul pe care-1 oglindeste.

Un tip de mesaje 11 constituie prejul comercial cu ridicata al produsului 
cu numärul de ordine 127, stabilit de Comitetul de Stat pentru Preturi. Defi- 
nitia economicä a tipului de mesaje include precizarea produsului despre care 
e vorba (numärul 127); pretul la care se referä (pretul comercial cu ridicata, 
pret oficial); unitatea cu care se mäsoarä (forint). ín perioada t o serie de 
variabile ale mesajului pot face parte din acest tip de mesaj. De exemplu, 
s-ar putea ca noul pret sä fi fost comunicat de Comitetul de Preturi tocmai 
in perioada t: de acum inainte pretul produsului este 155 forinti. ín acest 
caz este vorba de un component al vectorului flux de mesaje u(t), al cärui 
expeditor este Comitetul de Stat pentru Preturi, iar destinatarii sínt íntre- 
prinderile interesate. Or, poate cä pretul a fost comunicat mai inainte si in 
prezent poate fi citit doar in arhivele Comitetului pentru Preturi, respectiv 
ín arhivele íntreprinderilor. Astfel, in 1967 pretul a fost 142 forinti, iar in 
1968, de 155 forinti. ín  acest caz unele componente ale vectorului con­
tinutului de memorie v(t) fac parte din acest tip de mesaje.

Din cele spuse rezultä cä fiecärui tip dc mesaje ii aparjine o unitate 
de mäsurä, care mäsoarä valoarea actualä a variabilei mesajului. ín  cazul 
unor tipuri de mesaje, aceasta este exprimatä de la sine inteles printr-un 
numär real, in exemplul nostru 142 sau 155.
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ín alte cazuri variabila mesajului poate exprima diferite stäri discrete 
posibile, diferite aprecieri calitative. De exemplu „da“ sau „nu"; ori „mic“ 
„mijlociu", „mare“ ; ori „ro$u“, „verde“ §i a$a mai departe. §i in aceste ca­
zuri putem reprezenta diferitele valori posibile ale mesajului cu o oarecare 
cifrä ca indice, sä zicem in cele trei cazuri de „mic“ — „mijlociu“ — „mare“ 
acest indice poate fi pe rind numärul 1, 2 si 3.

In ultima instanfä deci, pentru definirea tipului de mesaje — impreunä. 
cu unitatea de mäsurä — trebuie sä däm si acél domeniu de valori pe care-1 
poate lua valoarea actualá a variabilei mesajului.

Pentru ilustrarea notiunii de „tip de mesaj“, respectiv de „variabila mesa­
jului“ voi expune incä o idee.

Sä ne imaginäm un formular. ín el se poate inregistra orice mesaj care 
íntr-o anumitä perioadä circulä íntre unitätile sistemului, respectiv se depo- 
ziteazä ín unitäti· Prin imprimare, impärtim formularul in rubrici. Numero- 
tarea rubricilor se face de la 1 la q. La fiecare rubricä däm o explicate, defi­
nite, unitate de mäsurä, instructiune de completare. Pe locurile libere cores- 
punzätoare rubricilor, cel care completeazä formularul poate inregistra cifrele.

Rubricile formularului reprezintä tipurile de mesaje. Cifrele ce urmeazä 
a fi inregistrate pe locurile libere ale formularului reprezintä valorile actuale 
ale variabilelor mesajului. (ín afara acestora, aici se tree, in caz de flux, 
numerele de ordine ale expeditorului §i destinatarului, iar in cazul depozi- 
tärii §i numärul de ordine al posesorului memoriei. ín  exemplul precedent, 
o rubricä a formularului este présül cu ridicata al produsului 127, cifra de 
inregistrat fiind 155.

Incä o observare in legäturä cu notiunea „continut de memorie“. Aceasta 
pare a fi o nojiune foarte abstractä, pe cind, in realitate, ea acoperä lucruri 
foarte cunoscute. De exemplu, contnutul de memorie al unei intreprinderi, 
nu trebuie sä ni-1 imaginäm sub forma arhivei acesteia cu rapoarte statistice 
si acte vechi präfuite pe care nimeni nu le mai ia in considerare. Continutul 
de memorie cuprinde numai experienta „vie“, care exercitä incä influenza 
asupra activitäti intreprinderii. De pildä, intr-o anumitä sferä a deciziei, 
invätämintele fundamentale cristalizate in cifre §i informati acumulate in 
ultimele luni, intr-o altä sferä, cele acumulate in decursui anilor.

4.7. Functia de reacte. Un exemplu introductiv

Dind definita provizorie 4.2' a unitä ti am spus cä unitatea se comportä 
cu o anumitä regularitate, räspunde conform anumitor reguli la influentele 
pe care le prime^te. Cu ajutorul notunilor introduse ulterior, acum putem 
pä-t mai departe. Legäturä dintre inputul si starea initalä, precum §i dintre 
producta ie§itä din unitate si schimbarea stärii unitájii o numim functie de 
reactie.

ín prealabil, inainte de a da o definite exactä, pentru a face perceptibilä 
notiunea respectivä, luäm un exemplu simplu.

Sä consideräm drept unitate pietonul aflat la o incruci^are de drumuri 
cu semafor, intentonind sä traverseze strada.

Inputul principal al unitätii este semnalizarea luminoasä. Inputul poate 
lua trei stäri discrete §i anume: „ro$u", „galben“, sau „verde“. Pentru sim- 
plificarea tratärii, sä läsäm la o parte semnalul galben, intermediär, $i> m 
cele ce urmeazä, sä luäm in considerare semnalele rosu si verde.
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Outputul principal al unitätii este reprezentat de douä feluri de actiuni: 
„asteptare“ si „trecere“.

Astfel existä o legatura determinata íntre input si output. Daca inputul 
este rosu, outputul este asteptare; daca inputul este verde, outputul este 
trecere.

Aceastä corespondentä dintre inputuri si outputuri o vom numi, la prima 
abordare, „functia de reactie“ a unitätii — in cazul de fatä a pietonului. 
Ac^iunea pietonului este functia semnalului semaforului.

Poate necesitä o oarecare argumentare considerarea atitudinii pietonului 
drept o „functie“. Pentru cititorii cunoscatori ai modelelor economiei mate- 
matice este normal sä accepte, de exemplu, ca atare functia Coob-Douglas: 
Y =  AK^L1-*. Dar putem trata atitudinea pietonului drept functie?

Desi exemplul a avut un caracter ilustrativ, vom utiliza si in continuare 
notiunea de functie in sens larg, asemänätor cu functia de reactie a pietonului. 
Aceasta corespunde intru totul cu notiunea generalä a functiei in niatematicä, 
care considerä functia ca o corespondentä intre elementele a douä multimi10. 
ín  exemplul nostru elementele unei multimi (ale „multimii de bazä“) sint 
„rosu“ si „verde“ ; elementele celeilalte multimi (ale „multimii imaginilor“) 
sint asteptarea si traversarea. íntre acestea existä corespondentä.

Pinä in prezent am idealizat comportamentul pietonului. Adevärul este 
cä numerosi pietoni riscä din cind in cind traversarea sträzii in ciuda semna­
lului rosu. Atitudinea lor este influentatä de mai multi factori.

1. Cit de intensä este circulatia ? Dacä in apropiere nu existä vehicule, 
tentatia este mai mare decit in cazul cind pe drum tree mai des masini si 
autobuze.

2. Este oare un politist in apropiere? Dacä acesta stä pe cealaltä parte a 
trotuarului, pietonul procedeazä mai chibzuit.

3. Comportarea pietonului este influentatä si de experienda lui anterioarä. 
ln  mintea unui copil regulile nu s-au intipärit atit de adinc, ca in mintea 
adultilor. Mai mare importantä acordä regulilor de circulatie cel care a fost 
deja accidentat (sau recent amendat de politist), decit cel care n-a avut incä 
niciodatä asemenea nepläceri.

4. Comportamentul pietonului este influentat si de dispozitia sa momen- 
tanä. Dacä din intimplare a fost dojenit nu de múlt la birou de §eful säu si 
acum este nervos, nu este atent la semafor. Sau toemai datoritä bűnei sale 
dispozi(ii nu ia in seamä regulile de circulatie.

In ultimä instantä, putem afirma cä nu exclusiv semnalul semaforului este 
variabila independentä a functiei de reactie. Existä si alte tipuri de mesaje: 
impresiile despre situatia momentanä a circulatiei pe stradä si, aläturi de 
acesta, altä variabilä independentä, si anume: „starea“ unitätii, „continutul 
de memorie“ al ei, adicä in exemplul nostru experienta si starea nervoasä 
a pietonului.

De asemenea, nu numai „asteptarea“ sau „trecerea“ pot fi variabilele depen­
dente ale functiei de reactie. Totodatä se poate schimba si starea internä; 
de exemplu, pietonul se indigneazä cä trebuie sä astepte prea mult.

Corespunzätor cu aceasta, forma generalä a functiei de reactie este urmä- 
toarea:

(modificarea stärii; output) =  /  (starea initialä; input)

10 Vezi de exemplu Kalmár [113] p. 7 si 9, Szép [253], precum $i Debreu [50], capitolul 1.
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ín  mäsura ín care o anumitä stare initialä si un anumit input determina 
univoc variabilele dependente, fonoda de reactie este determinista. De obicei 
insä, ea nu are caracter determinist, ci stohastic. La formarea reactiei, adicä 
a schimbärii starii si a outputului, joacä un rol si factorii intimplätori. Starea 
initialä si inputul nu determina univoc valoarea schimbärii stärii si a outpu­
tului. Acestea din urmä sint variabile probabilistice.

4.8. Forma generalä a func^iilor de reactie

Dupä exemplul ilustrativ sä revenim la sistemele economice.
ln prezentarea ce urmeazä, vom vorbi la inceput exclusiv despre functiile 

de reactie deterministe. Numai la sfirsitul paragrafului vom face citeva obser- 
vatii referitoare la functiile de reactie stohastice.

Inainte de toate vom formula citeva notatii.
ín  definitiile anterioare variabilele de functionare x(t), y(t), u(t) si v(t) 

au fost date pentru intregul sistem economic ca un singur vector. Acum insä 
vrem sä descriem legatura dintre input, stare si output pe unitati. Pentru 
aceasta trebuie, inainte de toate, sä impartim vectorii de stäri y(t) si v(t) 
pe unitáfi. ín al doilea rind trebuie sä repartizäm vectorii de flux x(t) si u(t) 
pe unitäti ín asa fel íncít componentele lor corespunzätoare sä figureze de 
douä ori, la douä feluri de unitäti si anume la expeditor si la destinatar.

Functionarea unitätii a i-a (r, g  R unitate realä sau c; G C unitate de reglare) 
este caracterizatä prin urmätoarele variabile:

x((t) =  inputul de produse in unitatea i ca destinatar
x((t) =  outputul de produse al unitätii a i-a ca expeditor
y jj)  =  stocul de produse al unitätii a i-a
ut(t) =  inputul de mesaje intrat in unitatea a i-a ca destinatar
u((t) =  outputul de mesaje iesit din unitatea a i-a ca expeditor.
v((t) =  continutul de memorie al unitätii a i-a.
Din definida noasträ anterioarä reiese cä despre cei sase vectori ai unitäd- 

lor, defindi in cele de mai sus, se poate afirma urmätoarele:
ín unitädle C vectorii x((t), x({t), $i y ((t) nu sint defindi, aici nu au loc 

procese R.
La unitädle R vectorul vt(t) nu este definit. Unitatea R nu are memorie.

^
Vectorulj u (t) contine comanda, iar vectorul η((ή, observatiile.

Presupunem cä in fiecare fazä unitatea primeste inputuri o singurä datä, 
o singurä datä isi schimbä starea si tot o singurä datä emite outputuri. (Asu- 
pra acestei ipoteze vom reveni.)

Däm separat functiile de reactie pentru unitätile C si unitätile R.
Definitia 4.17. F u n c f i a  de  r e a c t i e  a unitätii de reglare a i-a :

(4.1) [vv  Í )  =  <p<(v„ M(),
adicä continutul de memorie si outputul de mesaje depind de continutul 
de memorie si de inputul de mesaje.

La funcda de reactie (4.1) am deseris legätura dintre input, stare si output, 
independent de factorul timp. Acti vitatea unitädlor de reglare se desfäfoarä
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insä in timp, de aceea trebuie sä luäm in considerare si legatura variabilelor 
ín timp.

Realizäm aceasta in felul urmätor:

(4.2) u([t)) = ψ({ν([ί—1), u({t)),
adicä continutul de memorie si outputul de mesaje prezente ale unitätii de 
reglare depind de continutul de memorie anterior si de inputul de mesaje 
primit acum.

La fei definim in douä trepte si functia de reactie a unitäfii reale:
Definitia 4.18. F u n c t i a  de  r e a c t i e  a unitätii reale a i-a.

(4.3) (y„ * i t) =  Ψ,Ο'ι. í .  Í ) .
respectiv cu luarea in considerare a legäturilor in timp:

(4.4) (yt(t), xft), Z{t)) =  1). Zt(t), x,(t)),

adicä stocul de produse, outputul de produse si outputul de mesaje ale uni- 
tä(ii reale depind de stocul de produse anterior, de inputul de mesaje primit
acum si de inputul de produse primit acum. Sensul inputului de mesaje u

-y
este: unitatea de reglare conduce unitatea realä. Sensul outputului de mesaje u 
este: unitatea realä este observata de unitatea proprie de reglare, precum si 
•de alte unitäti de reglare.

Ambele functii de reactie reprezintä cite o transformare ce are loc in cadrul 
unitäfii C, respectiv, unitätii R. Inputul, precum fi starea initialä a unitätii, 
se transformä in output, precum si in stare finalä a unitätii.

Def initia 4.19. Transformärile ce au loc in ansamblul sistemului economic, 
precum fi ansamblul functiilor de reactie ale unitätilor legate íntre ele sint 
descrise prin urmätoarele douä sisteme de functii de reactie fi anume s i s- 
t e m u l  f u n c j i e i  d e  r e a c t i e  a s f e r e i  de  r e g l a r e  pe care-1 
notäm cu Φ fi s i s t e m u l  f u n c  J i e i  de  r e a c t i e  a s f e r e i  r e a l e  
pe care-1 notäm cu Ψ.

Sistemul functiilor de reactie Φ fi Ψ reprezintä cadre, forme ale legilor 
•generale ale mifeärii sistemelor economice. Bineinteles eie capätä continut 
numai daeä sint specificate corespunzätor.

Defi ín cele de mai sus am deseris functiile de reactie intr-o formä foarte 
generalä, acest mod de descriere cuprinde totufi anumite restrictii, asupra 
cärora vrem sä atragem atentia.

Restrictia 1. Conform referirilor anterioare am presupus cä legäturile intre 
input, stare fi output existä intr-un anumit timp, fi anume am presupus 
simultaneitatea inputului, a schimbärii stärii fi a outputului.

Aceasta nu constituie o restrictie esentialä. Ea permite, de exemplu, intir- 
zierile, modelarea influentelor reciproce ale unitätilor legate intre eie prin 
fluxuri etc. De altfel nici nu trebuie sä tinem neapärat la acea legäturä de 
timp intre input, stare fi output, pe care am formalizat-o la funefiile (4.2) 
si (4.4). De acelasi rang cu aceasta, sau eventual chiar mai avantajoasä,
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poate fi in unele cazuri presupunerea altéi legaturi, de exemplu, íntírzierea 
cu o fazä a outputului fatä de input etc.11

Restrictio, a 2-a. Functia de reactie este Constanta in timp. Aceasta este 
deja o restricte mai esentialä decit cea anterioarä. Formalismul recomandat 
este dinamic, el descrie functionarea economiei in timp. Schimbärile petre- 
cute in timp sínt insä exprimate exclusiv prin faptul cä valoarea actualä a 
vectorilor x, y, u, v, pentru fiecare t poate fi variabilä, adicä se poate schimba 
de la o perioadä la alta. Regularitätile de comportare ale unitätilor si prin 
ele ale sistemelor nu se modificä insä.

La descrierea anumitor procese, aceastä restrictie poate provoca greutäti 
fi poate deveni oportunä elaborarea unei astfei de formalizäri in care nu numai 
variabila de functionare, dar insäsi functia de reactie sä se modifice in timp.

Insä dincolo de cele douä restrictii amintite, func^iile ae reactie (4.1) — 
— (4.4) sint cu totul generale. Pot exista si analize efectuate chiar in forma 
cea mai generalä, insä la descrierea mai profundä a sistemelor economice, 
de obicei, trebuie specificate functiile de reactie. La actualul nivel de tratare 
generalä, nu ne ocupäm insä de forma matematicä a functiei de reactie.

Ajungind la sfirfitul tratärii generale a functiilor de reactie, trebuie sä 
facem incä o observatie esenfialä.

Pinä in prezent peste tot — de exemplu fi in formulele (4.1) — (4.4) — am 
deseris functii de reactie deterministe. In realitate insä — asa cum am accen- 
tuat fi la exemplul cu pietonul — si factorii intimplätori joaeä un rol.

Nu consider cä este necesar ca in acest loc sä se dea formalizarea influence! 
factorilor intimplätori. Pentru formalizare ar fi nevoie de alte definitii fi 
notarii. La nivelul actual al tratärii — care este foarte general fi urmärefte sä 
clarifice „limbajul“ — aceastä formalizare ar fi inutilä. Aici, doar atragem aten- 
fia insistent cä, in realitate, fluxurile, schimbärile de stäri sínt procese stohastice.

Functionarea sistemelor economice este caracterizatä prin funefii de reac­
tie stohastice. Outputul fi schimbarea stärii unitätii sint influentate nu numai 
de inputul fi de starea initialä, dar fi de alti factori intimplätori.

ln mäsura in care in cele ce urmeazä utilizez expresia de „func^ie de reac­
tie“ färä atribut, intotdeauna inteleg prin aceasta o functie de reactie stohas- 
ticä. O sarcinä a cercetärilor noastre ulterioare va fi elaborarea formalizärii 
functiilor de reactie stohastice.

4.9. Definitii rezumative
Inarmati cu notiunile necesare putem da deja citeva definitii de impor- 

tantä rnajorä.
Inainte de toate putem formula definitia definitivä a unitätii.
Definitia 4.2. U n i t a t e a  reprezintä un element al sistemului economic 

care nu mai poate fi descompus fi al cärui comportament se poate descrie cu 
ajutorul functiei de reactie.

Putem da fi definitia sistemului economic.
Definitia 4.20. S i s t e m u l  e c o n o m i c  £  (O, G, S, Φ, Ψ) se compune 

din organizatiile care functíoneazá in timp, respectiv din unitätile care alcä-
11 Teória abstractä a automatelor se ocupä cu problema condipilor in care sínt echivalenle 

diferitele tipuri de automate care descriu diferit, de exemplu, cu diferite íntírzieri, legätura 
dintre input, stare $i output. Cu alte cuvinte, cind sint acestea in stare sä reprezinte acela^i 
$ir de evenimente, astfei incit reprezentärile respective sä le corespundä univoc. Vezi despre 
aceasta, de exemplu, lucrärile lui Starke [245; 246], precum 51 Gluschkow [73],
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tuiesc aceste organizatii. Organizatiile, respectiv, unitätile, sínt legate intre 
ele prin flux de produse si de mesaje. Functionarea sistemului economic este 
determinata de sistemul functiilor de reactie12.

Dupä definirea sistemului economic putem reveni asupra definirii complete 
a celor douä sfere; mai inainte am putut da doar o definitie provizorie.

Definitia 4.9. S f e r a  de  r e g l a r e  C(C, S, Φ) si s f e r a  r e a l ä  
R(R, G, *F) reprezintä cele douä subsisteme ale sistemului economic E definit 
la 4.20.

Definitia 4.21. Multimea O a organizatiilor, multimea G a produselor, mul­
timea S a tipurilor de mesaje, sistemul Φ al functiilor de reactie, sistemul Ψ 
al functiilor de reactie al sferei reale reprezintä c a r a c t e r i s t i c i l e  
sistemului economic E. In totalitatea lor, caracteristicile alcätuiesc structura 
sistemului.

Din cele spuse rezultä cä träsäturile structurale ale unui sistem economic 
pot fi rezumate, ín modul cel mai concentrat posibil, prin cele cinci caracte- 
ristici definite in 4.21. In afarä de acestea, bineinteles, trebuie sä atribuim 
valoare variabilelor care indicä stärile, adicä valoarea stocului de produse y(t) 
si a continutului de memorie v(t), pentru o perioadä initialä, sä zicem pentru 
t =  0, pentru a putea face estimatii cu privire la functionarea interioarä a 
sistemului. Pe baza celor afirmate acum, putem defini deja obiectul teoriei 
sistemului economic.

Definitia 4.22. T e ó r i a  s i s t e m u l u i  e c o n o m i c  este o stiintä 
reala13. Obiectul ei il constituie descrierea, clasificarea si compararea carac- 
teristicilor sistemelor economice. ín  centrul atentiei acestei teorii stä compar- 
timentarea sistemelor economice pe organizatii si unitäfi si studierea fluxurilor 
ce au loc intre organizatii si unitäti. Teória investigheazä atit sfera realä, 
cit si sfera de reglare si mai cu seamä legäturile existente intre cele douä 
sfere, reglarea sferei reale de cätre sfera de reglare.

4.10. Unitatea si sistemul economic ca „automate"

Modul de desedere a sistemului economic expus in sectiunile anterioare 
ale prezentului capitol se integreazä strins in sistemul general de concepte 
al ciberneticii, al teoriei matematice a sistemelor si al teoriei automatelor14.

12 Conform definipei, sistemul este tnchis. Corespunzätor conceppei modelului general, in 
cadrul unei anumite analize, la modelul specificat pentru prezentarea problemei, sfera ce nu 
constituie obiectul unei analize mai apropiate, „lumea exterioarä“, poate fi privitä ca „organi- 
zatia“ n a sistemului, care este legatä cu organizapa intli, a doua, a . . . .  a (n- l)-a prin outputuri 
p  inputuri. Putem presupune cä outputul lumii exterioare nu depinde de inputul ajuns la ea, 
ci numai de factorii timp si intimplare. „Resursele“ sistemului le putem privi ca fiind outputuri 
de produse ale organizatiei a i-a a lumii exterioare.

13 Nopunea de „piinpi realä“ am clarificat-o in partea I a carpi, la definipa 2.2. De atunci, 
in acest capitol, atributul „real“ a insopt mai multe nopuni: proces real, sferä realä si a$a 
mai departe, intotdeauna in opozipe cu procesul de reglare, sfera de reglare etc.

Vreau sä ered cä utilizarea in dublu sens al atributului „real" nu va deruta cititorii. Este 
evident cä teória sistemului economic definitä la 4.22 ca piin^ä realä nu se ocupä numai cu pro- 
cesele reale p  sfera realä, ci p  cu procesele de reglare p  sfera de reglare, ba mai mult, acordä 
atenpe deosebitä acestei activitäp.

14 ln  legäturä cu aceasta am utilizat mai ales urmätoarele surse bibliografice:
Studiile considerate astäzi drept clasice ale teoriei automaticii (lucrärile lui Ashby, Kleene,

Mc.Carthy, Shannon, Neumann, Uttley p  ale altora) apärute in volumul intitulat „Automata 
Studies“ [231], apói cartea lui Beer [29], manualul de teória automaticii al lui Gluschkow [73],
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Conform definitiei 4.20 sistemul economic este un caz particular al sistemu­
lui tratat de teória matematicä a sistemelor.

Conform definitiei 4.2 unitatea poate f i  privitä ca un automat abstract. Cu 
aceasta sistemul economic format din reteaua unitätilor legate íntre ele se cali- 
Jicä ca un automat abstract complex.

Aceastä situatie ascunde in sine posibilitäti de analizä stiintificä foarte 
importante:

1. Pentru descrierea si analizarea sistemelor, organizatiilor si unitätilor 
■economice sint utilizate tezele generale elaborate de cibernetica economicä, 
de teória matematicä a sistemelor si de teória automatelor15. 0  parte din teze 
atinge probleme importante si din punctui de vedere al sistemelor economice. 
Astfel, printre altele:

— asemänarea si identitatea sistemelor, respectiv a automatelor;
— descompunerea si compunerea, complexitatea sistemelor, respectiv a 

automatelor;
— siguranta automatelor, mai ales a automatelor stohastice;
:— comanda, reglarea sistemelor.
2. Existá o strinsä legäturä intre teória automatelor si dezvoltarea masi- 

nilor de calcul. Cea dintii a servit in maré mäsurä pentru fundamentarea 
teoreticä a masinilor de calcul.

Este cunoscut cä ín másura in care comportarea unui sistem, sírul unor 
•evenimente pót fi descrise prin formalismul teoriei automatelor, devine 
posibilá simularea activitátii acestora cu ajutorul masinilor de calcul16. Teó­
ria automatelor si limbajul simulárii cu masini de calcul sínt strins inrudite. 
•Cu ajutorul sistemului de concepte schitat aici, ínrudirea poate fi extinsä 
si asupra limbajului sistemelor economice.

As dori sä-i linistesc pe cei care, eventual, i-ar irita analogia cu automatul. 
„Ómul ín cele din urmä nu este masina . . .“. Fireste cä nu este. Cind vorbim 
de un automat stohastic abstract, nu ne gindim la o presä automata dintr-o 
fabricä, sau la automatul aflat la un büfét pentru dozarea cafelei cu lapte. 
Este vorba doar de faptul daca in sistemul economic si in elementele lui pót 
fi observate regularitäti (de obicei regularitäti ce se manifesta numai statistic 
in probabilitati) ? Dacä da, atunci acestea, de obicei, pót fi formulate cu mai 
maré sau mai micá aproximatie in limbajul sistemului economic si al teoriei

lucrarea de teória sistemelor redactatä de Mesearovic [183], articolele lui Starke [245; 246], 
.lucrärile de teória sistemelor semnate de Toda-Sluford [262] si Van Court Hare [269].

Si ín limba maghiarä ne stau la dispozifie unele lucrari ale íui Neumann / . ,  de exemplu [195 
$i 196]; o culegere din operele clasicilor ciberneticii [252], cartea lui O. Lange [151], precum 
§i lucrärile lui Tarjan R. (256; 257] si articolul lui Wintgen [282].

15 Descrierea economiei din punctui de vedere al teoriei sistemelor prezintá anumite inru- 
■ diri cu asa-zisele modele „structuraliste“ apärute ín alte §tiinj:e sociale. Astfel, de exemplu, 
in antropologie, lingvisticä, §tiinj:e despre literaturä intílnim analize care privesc obiectul lor 
de cercetare (de exemplu limba) ca fiind o structurä compusä din elemente si care intenfioneazä 
sä caracterizeze relatiile dinire elemente, structura sistemului. Pentru prezentarea sumarä a 
-curentului structuralist vezi, de exemplu, articolul lui Miklós [184], ín numärul special al revis- 
tei „Helikon", destinat structuralismului. Tot in acest numár sínt publicate articolele lui Lévi- 
Strauss, Goldmann, R. Jakobson $i ale altora, despre structuralism.

16 Aici amintesc cä ideile descrise in capitolul 4 s-au conturat atunci cind am simulat pro- 
•cesele economice cu ajutorul masinilor de calcul. (Vezi despre aceasta lucrarea [137] scrisä ín 
colaborare cu Dömőlki Bálint si raportul lui Tankó I. [255]). ímpreuná cu colegii mei matemati- 
cieni ne-am sträduit sä alcätuim un sistem de concepte unitar, un „limbaj" pentru experienfele 
•de simulare succesive, independente. Tocmai aceasta ne-a condus la elaborarea nojiunilor de 
bazä ?i a rela^iilor fundamentale de definite.

Modelul general al sistemului economic 73



automatelor. Dacä nu, atunci acest limbaj nu este aplicabil. Dar nici un alt 
limbaj ftiintific. Descriere stiintificä nu existä decit acolo unde putem con­
stata regularitäti.

ín fine, incä o observare.
Cind subliniez analogia cu cibernetica, cu teória sistemelor fi cu teória 

automatelor, in nici un caz n-af vrea sä „mä obiig“ prea mult fafä de aceste 
ramuri noi si chiar „la modä“ ale matematicii. Sistemele functiilor de reactie- 
Φ si Ψ sínt chemate sä exprime legitätile miscärii generale ale economiei. Des- 
scrierea in limbajul teoriei automatelor este numai una dintre formalizärile 
posibile, cu care pot fi descrise legitätile miscärii. S-ar putea ca la anumite 
cercetäri sä fie mai potrivitä utilizarea altéi formalizäri. Matematicienii se 
ocupä mult cu echivalenta formalismelor, cu „comunicatia“ de la un model 
de descriere la altul. Economistul nu face altceva, in acest sens, decit sä 
incerce aplicarea formalismului care pare a fi cel mai adecvat scopurilor sale.

4.11. „Dicfionar“ pentru citeva notiuni economice cunoscute
Sä trecem la descrierea raportului dintre nofiunile descrise la definitiile 4.1— 

4.22 si alte citeva nofiuni fundamentale de largä circulare in stiintele eco­
nomice.

„Mecanismul economic“. Din deceniul al faselea, economistii maghiari 
numesc astfei totalitatea metodelor de conducere a economiei. Pinä in prezent 
nu s-a ajuns la o definitie unitarä a acestei notiuni, unanim acceptatä de 
cätre to(i economiftii17.

Conform sistemului de concepte introdus in aceastä lucrare, in linii mari 
fi de ansamblu, acceptiunii obisnuite a „mecanismului economic“ ii cores­
pund cele douä caracteristici ale sistemului economic: O, lista organizatiilor, 
adicä compartimentarea organizatoricä a sistemului economic, fi Φ, sistemul 
functiilor de reactie al sferei de reglare, ceea ce cuprinde conducerea econo­
miei la toate nivelurile.

Aceasta insä nu este o corespondentä perfectä. Totalitatea caracteristi- 
cilor [Ο, Φ] nu este absolut identicä cu nici una dintre definitiile obisnuite 
ale mecanismului. Pentru acest motiv — cu scopul de a evita disputele ter- 
minologice fi confuziile — nu voi utiliza in aceastä lucrare denumirea de 
„mecanism economic“.

„Model“. Dezbätind metodele de conducere a economiei, economiftii polo- 
nezi au utüizat in acelasi sens expresia de „model“, ca fi colegii lor maghiari 
denumirea de mecanism economic" 18. (Astfel, ei au vorbit despre „modelul 
centralizat" fi „modelul descentralizat“ al economiei.) Aceastä denumire 
este poate fi mai nepotrivitä decit termenul räspindit in Ungaria. Cuvintul 
„model“ este utilizat in cu totul alt sens in toate celelalte ftiinte, inclusiv 
in teoriile economice. Din aceastä cauzä vom omite utilizarea expresiei in 
sensul räspindit in dezbaterile poloneze.

„Reglare“. ín terminológia discutiilor legate de reforma conducerii econo­
miei ungare, expresia este utilizatä exclusiv pentru desemnarea activitätii

17 Vezi Csapó [46], Hegedűs [89], Komái [129].
18 Vezi de exemplu W. Brus. Cu toate cä a fost preluatä 51 de unii economijti maghiari,. 

terminológia polonezá nu cunoa^te o arie largä de räspmdire.
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■centralizate de indrumare, de intervente in viata economicä, de reglementare 
a acesteia de cätre organele guvernamentale.

Terminológia este superficialä si contrarä asociatiüor de idei pe care cele 
mai multe ramuri ale stiiatei din lumea intreagä le racordeazä notiunii de 
reglare.

Personal urmez terminológia ciberneticii. Reglarea poate fi efectuatä de 
orice unitate reglatoare, indiferent dacä apartine unei organizatii aflate pe 
cél mai jos nivel (intreprindere sau gospodärie), sau pe cea mai inaltä treaptä 
ierarhicä, sä zicem guvernamentalä. Cind vrem sä distingem activitatea de 
reglare a unor organe centrale de conducere vom adäuga intotdeauna atri- 
butul „central“.

„Fortele de productie si relatiile de productie". Notiunea-pereche „sferä 
realä“ si „sferä de reglare“, utilizatä de mine, aminte^te färä indoialä cate- 
goria-pereche „fortele de producte“ si „relatiile de productie“, introdusä de 
Marx19. Marx nu a dat definiti ample. Mai ales prin folosirea repetatä a 
notiunilor formulate de el a tins sä dezvolte la cititor asociatii de idei legate 
de categoriile respective. Aceasta a permis ca adeptii lui sä interpreteze dife- 
rit cele douä notuni. Timp indelungat s-a räspindit mai ales concepta lui 
Stalin20; ín ultimul timp insä mai multi m arxist criticä interpretärile date 
de el21. Nu este sarcina acestei c ä r t de a lua parte la aceastä disputä. Din 
cauza lipsei unei definitii unanim acceptate, nici nu sint in situata de a putea 
clarifica univoc, precis, prin ce se deosebesc §i prin ce se acoperä notunile- 
perechi forje de productie si relatii de producte, precum si sferä realä $i 
sferä de reglare. ín loc de aceasta mä multumesc sä arát inrudirea celor douä 
notiuni. In afarä de aceasta, a$ face doar o singurä observate cu privire la 
aspectui politic al problemei.

Marx, in cadrul notiunii de relatii de producte, a subin teles evident rela- 
tile  politice de putere intre clase, relatiile de proprietate, relatiile de ex- 
ploatare. „Limbajul“, adicä metoda de descriere a economiei pe care o 
recomandä capitolul de fatä $i capitolele urmätoare, permite descrierea aces­
tei laturi „politice“ a productiei; el oferä modalitäti pentru descrierea com- 
portärii unor grupuri, päturi $i clase sociale aflate in contradictie, trebuind 
doar sä se asigure reprezentarea lor in organizati, respectiv in un itä t aparte 
si caracterizarea fiecäreia dupä specificul regularitäti comportamentului lor; 
el permite, de asemenea, reprezentarea relatilor de putere intre acestea. 
Trebuie indicate organizata, respectiv unitatea si procesele pe care le regleazä, 
produsele si resursele de care dispune, felul relatiilor de subordonare §i supra- 
ordonare care existä intre unität, modul in care sint repartizate competen- 
tele de decizie. Tocmai aceste elemente alcätuiesc atributele cele mai impor­
tante ale „relatilor de proprietate“, atribute mai adinci decit formele juridice 
exterioare.

„Formatiune social-economicä“ sau „orinduire social-politicä“. Mai ales 
literatura politicä si economicä a järilor socialiste utilizeazä aceste expresii 
pentru a distinge „sistemul economic socialist“ $i „sistemul economic capi­
talist“. Conform acestei uzante, expresia „sistem“ ar trebui rezervatä pentru

19 Citeva locuri mai importante in opera lui Marx unde apare aceastä categorie-pereche: 
[175] pp. 406 — 407, [176] pp. 6 — 7 §i [172] vol. III p. 940 (respectiv in traducerea maghiarä) 
,[173],

20 Vezi Stalin [254] pp. 640—671.
21 Vezi, de exemplu, lucrärile lui Tőkei [263 §i 264].
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desemnarea unor astfei de formatiuni radical deosebite, cum ar fi socialis- 
mul si capitalismul. In cartea mea nu folosesc notiunea de sistem in acest 
sens special. Cele mai multe ramuri ale stiintei considera sistemul o notiune 
múlt mai generalä; teória matematicä a sistemelor a dat definitii exacte 
pentru notiunea de sistem; nu putem rezerva deci expresia doar pentru cele 
douä formatiuni amintite, respectiv pentru distingerea acestora. De altfel,, 
nici stiintele sociale din tärile socialiste nu se pot lipsi de utilizarea cuvintu- 
lui „sistem“ la descrierea multor altor grupuri de fenomene.

Conform celor de mai sus, „sistemul socialist“ este o categorie specialä 
a sistemelor economice concrete, „sistemul capitalist“ fiind o altä categorie 
a sistemelor economice concrete. Sistemele economice E v E2 si Ea pot apar- 
fine categoriei sistemelor socialiste, si in acelasi timp pot fi deosebite unele 
fa^a de altele, de exemplu, privind comportamentul lor in sfera de reglare.. 
Aceasta este situatia sä zicem a sistemelor economice polonez, maghiar sau 
roman; ele se deosebesc din punctui de vedere al sistemului functiilor de 
reactie, cu toate acestea — pe baza träsäturilor lor esentiale comune — eie 
fac parte din categoria comunä a sistemelor economice socialiste.

4.12. Comparatie

Compararea „modelului general“ deseris in acest capitol cu modelele 
scolii EG nu este de fapt prea „fair“. Acestea din urmä sint modele specifi­
cate, autorii lor caracterizind din punct de vedere matematic funcGile, ordo- 
närile, multimile ce figureazä in model, in timp ce modelul deseris in para- 
grafele 4.2—4.9 nu este deloc specificat. Dupä cum mentionam in paragraful 
precedent, acesta este mai degrabä un „cadru“ ce asteaptä a fi completat: 
un schelet compus din nofiuni abstracte, färä specificatie. Asadar, nu i se 
poate atribui ca merit deosebit faptul cä aplicäm mai pufine restrictii, cäci 
din presupunerile lui mai generale nu se pot deduce teze, constatäri teo- 
retice.

Totusi, ín duda acestor limite, trebuie sä facem o primä comparafie pentru 
a putea evidentia deosebirile dintre conceptia modelului general deseris aid 
fi modelele TEG.

De fapt, Walras si adepüi lui aplicä fi ei descrierea dualista. $i la ei apare 
sfera realä (produdia, multimea produselor posibile, produsele, resursele, 
consumul, multimea consumurilor posibile) fi o sferä specialä de reglare. Pro­
blema constä insä toemai in faptul cä la ei sfera de reglare este prea specificä; 
ea se manifestä exclusiv prin influenta preturilor. Iar „emitätorul“ preturi- 
lor este un proces anonim, fi anume piata.

De aici derivä toate celelalte caracteristici:
1. Fie S multimea partialä a multimii S din care fac parte toate tipurile 

de mesaje care apar in variabilele fluxurilor de mesaje. Acélé tipuri de mesaje 
care figureazä exclusiv in memorie nu sínt elementele multimii S. Numärul 
elementelor multimii S este q.

Conform fcolii EG, fiecare produs are un singur preT Íntrucít — dupä 
cum am amin tit deja — mesajul circulä exclusiv sub forrná de pret, inulfi- 
mea S este foarte simplä: la fiecare produs este asociat un pret: q = n.

ín realitate, in sistemele economice pentru un produs existä nu un singur 
pret, mai multe, fi anume prognozele de pret, preturi de cerere fi ofertä
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anticipate, preturile efective diferentiate de livrare etc. Apói, aläturi de pret, 
existä si multe alte tipuri de mesaje. Corespunzätor cu acestea multimea s  
contine múlt mai multe tipuri de mesaje, decit numärul felurilor de produse 
q > 11. Dacä vrem sä caracterizäm sistemul, trebuie sä descriem multimea S 
«au cel putin sä avem in vedere grupele, clasele principale ale tipurilor de 
mesaje care joacä un rol important ín sistem. Aceasta va fi tema celor douä 
capitole urmätoare ale cärtii.

2. In sistemul TEG, si multimea organizatiilor, O, poate fi formulatä extrem 
de simplu: nu existä decit producätori si consumatori. In realitate, func^io- 
neazä insä (si capätä un rol din ce in ce mai mare) organizatiile specializate 
pentru functia de reglare. Dacä vrem sä caracterizäm sistemul, trebuie sä 
descriem multimea O, sau cel putin trebuie sä avem in vedere organizatiile 
principale de reglare care f unctioneazä in sistem, aläturi de organizatiile 
•specializate pentru procesele reale; apói, sä arätäm care sint grupurile, cate- 
goriile cele mai importante ale organizatiilor de reglare. (Si despre acestea 
vom yorbi in capitolul urmátor.)

3. ín sistemul TEG orice functie de reactie reglatoare φ,· are o forma spe­
cials in care comanda unitätii reale este data de rezolvarea unei probleme de 
•extrem conditionat.

La producätor, inputul exclusiv al functiei de reactie este pretul produselor 
si al resurselor. Outputul este programul de productie. Functia exprimä cä 
producätorul alege acél program de productie, care ii asigurä profit maxim.

La consumator, inputul exclusiv al functiei de reactie este pretul produse­
lor pe care doreste sä le consume, precum si venitul lui personal. Outputul 
•este programul de consum. Functia exprimä cä consumatorul alege acél pro­
gram a cárui utilitate este maxima.

Realizarea integrala a comenzii optimale primite este asiguratä prin func- 
tiile de reactie

Dupä cum se vede, in sistemul TEG toate organizafiile „optimizeazä“. 
Spre deosebire de TEG, módéiul prezentat in acest capitol nu presupune 
optimizire, nici comportament strict rational, consecvent. El se bazeazä exclu­
siv pe faptul c i in sistemul economic dominä legäturi cauzale. Numim des­
erter e cauzalä-stohasticä acél mod de desedere a sistemului economic conform 
cäruia unitä^ile sistemului räspund la inputurile primite cu outputul si cu 
transformarea stärii lor interne corespunzätor cu functia lor de reaefie.

Impulsul este urmat de reactie, iar cauza de efect. Legätura cauzalä de 
regulä are caracter stohastic (inputul $i starea inifialä nu determinä univoc 
outputul si sehimbarea stärii).

Vom reveni asupra problémai la capitolul despre ordonarea preferin^elor. 
Aici as vrea sä evidentiez doar latura axiomaticä a problemei. Axioma cea 
mai imp ort ant ä a scolii TEG este urmätoarea: fiecare organizatie a sistemului 
dispune de o or donare a preferintelor. Axioma modelului general propus aici 
este mai putin restrictiva si anume comportamentul fieeärei organizatii a siste­
mului poate f i  deseris cu o „functie de reactie“.
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5. Structuri de mesaje

*

ín  cele douä capitole urmätoare mi ne vom ocupa cu ceea ce se petrece 
in cadrul unor organizatii, respectiv in cadrul unitätilor care apartin acestora. 
Ulterior, vom analiza si aceste probleme; acum ne indreptäm atentia spre 
legäturile ce existä intre organizatii si unitäti, spre fluxurile ce au loc intre eie.

In capitolul 4 am grupat in douä categorii principale fluxurile ce au loc 
intre organizatii. Am fäcut distinctie intre fluxurile de produse si fluxurile 
de mesaje.

In privinta descrierii §i analizei primei categorii, stiinta econcmicä nu are 
„datorii" deosebite. Modelele lui Leontief, tabelele input-output (sau, mai 
precis, tabelele input-output real), precum §i modelele de programare pentru 
descrierea proceselor reale ne-au furnizat Instrumente usor de minuit pentru 
analiza acestei probleme.

Cu atit mai nesatisfäcätor este rezultatul la a doua categorie, la descrierea 
si analiza fluxului de mesaje. ín acest domeniu „datoriile" stiinjei eccnomice 
sint uriase.

5.1. Cele trei clase principale ale fluxului de mesaje

Pentru descrierea fluxului de mesaje, precum si a continutului de memorie 
al organizatiilor, ar trebui ínainte de toate sä clasificäm tipurile de mesaje. 
ín fiecare sistem circulä mesaje extrem de variate. Numärul elementelor mul- 
timii tipului de mesaje este imens. Pentru a le putea cuprinde, introducem 
cíteva criterii de clasificare.

Desi ín cele ce urmeazä facem o clasificare riguroasä, pe puncte, si intro­
ducem o serie de notiuni női, n-am vrea ín nici un caz sä creäm impresia cä 
aceasta ar fi singura metodä posibilä de clasificare. Problema necesitä noi 
cercetäri atit pe baza observatiilor empirice, cit si din punct de vedere teore- 
tic. Paragrafele 5.1. — 5.5 trebuie privite deci ca schitä initialä a clasificärilor 
ulterioare, mai precise.

ínainte de toate impärtim mesajele in frei categorii principale:
1. Miscarea banilor;
2. Mesaje cu caracter de p re t;
3. Mesaje färä caracter de pret.
íncadrarea organicä a teoriei banilor in sistemul de concepte al prezentei 

lucräri ar fi o sarcinä enormä, care ar depäsi cadrul ei. De aceea nu voi face 
aici altceva decit sä dau o singurä definitie pentru a usura intelegerea referi- 
rilor ulterioare care vor apärea in carte.
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Ce inseamnä cä am 100 de forinti in buzunar? Dispun de atitea produse, 
cite pot fi cumpärate cu 100 de forinti la prefurile in vigoare. Functia de bazä 
a banilor constä deci in dreptul de a dispune. Dacä cedez cei 100 de forinti 
unui prieten, cu aceasta i-am transmis si dreptul de a dispune echivalent cu 
100 de forinti.

Definitia 5./. M i s c a r e a  b a n i l o r  constituie o clasä specialä a flu- 
xului de mesaje. Transmiterea banilor inseamnä transmiterea dreptului de 
a dispune asupra produselor.

Miscarea banilor nu reprezintä singurul flux de mesaje care mijloceste drep­
tul de a dispune. Dacä un director pleacä in concediu si-i comunicä directo- 
rului adjunct cä in timpul eit el va lipsi, acesta il va inlocui, i-a transmis impli­
cit si dreptul de a dispune: acum directorul adjunct este autorizat sä ia decizii 
in problemele intreprinderii. Miscarea banilor reprezintä o categorie specialä — 
extrem de importantä — a informatiilor ce mijlocesc transferarea dreptului 
de a dispune. Acest drept se extinde doar asupra acelor produse reale care — 
in conditiile concrete ale sistemului economic dat — pot fi cumpärate cu bani. 
ín terminológia economiei politice marxiste, spunem cä el se extinde asupra 
märfurilor. ln cadrul acestui cerc insä, dreptul de a dispune este nedetermi- 
n a tx. Cu 100 de forinti putem cumpära ori 4 perechi de sosete, ori 100 de bi- 
lete de tramvai. Cantitatea de märfuri ce poate fi cumpäratä depinde exclu­
siv de prefurile de vinzare in vigoare.

In categoria miseärii banilor inträ nu numai miscarea banilor in numerar, 
ci si miscarea altor mijloace de platä si anume transmiterea creantelor, anu- 
mite operatiuni de credit.

In cele de mai sus ne-am ocupat doar cu miscarea banilor si nu ne-am 
oprit asupra problemelor pästrärii disponibilitätilor bäne^ti.

Dacä päräsim cercul important al miseärii banilor, ce marcheazä transmi­
terea dreptului de a dispune, celelalte informari le putem impärti in douä 
categorii principale in functie de räspunsul la intrebarea dacä se utilizeazä 
sau nu banii ca unitäti de mäsurä pentru descrierea mesajului.

Definitia 5.2. Clasificarea mesajelor in afara miseärii banilor: M e s a j e  c u 
c a r a c t e r  de  p r e t  — in acest caz exprimäm valoarea numericä a va- 
riabilei mesajului cu ajutorul unitäfilor de mäsurä bäne^ti, m e s a j e  f ä r ä  
c a r a c t e r  de  p r e t  — aici se incadreazä toate celelalte tipuri de mesaje.

Mesajul cu caracter de pret este présül unei märfi, al unor servicii sau re- 
surse. Acesta poate fi si o cifrä care indicä volumul unui proces real, dacä 
pentru exprimirea lui se utilizeazä ca unitate de mäsurä banii, de exemplu, 
valoarea pre duciiéi exprimatä in preturile interne sau in moneda unei täri.

Mesajul färä caracter de pref este descrierea unui produs, resursä, tehno- 
logie, actiune economicä — in termeni tehnici sau specifici stiinfelor naturii, 
dar färä utilizarea banilor sau a categoriei de prep De exemplu, descrierea 
tehnicä a unui produs, descrierea unei licence, descrierea sirului de aepuni 
legate de o investipe si asa mai departe. Mesaj färä caracter de pret reprezintä 
si indicarea cifricä —- in unitäti naturale — a caracteristicilor intensive p 
extensive ale unui produs, resursä sau proces. 1

1 La acest caracter nedeterrainat se referä P. Erdős in definipa datä banilor din capitalis- 
mul contemporan. Banii — pe lingä celelalte caracteristici — „reprezintä un astfei de lucru 
fhirtie sau simbolul acesteia) care poate fi schimbat nemijlocit cu orice altä marfä, deoarece 
societatea il acceptä direct, färä nici un control prealabil, ca pe o intruchipare a muncii social­
mente necesare, intelese in ambele sensuri ale cuvintului. . .“ ([59], p. 145).
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5.2. Continuarea clasificärii fluxului de mesaje

Dupä ce in paragraful 5.1 am impärtit tipurile de mesaje in frei categorii 
principale (si odatä cu aceasta fluxul de mesaje $i continutul de memorie 
al organizatiilor), mai introducem citeva criterii de clasificare.

1. CU de direct este mesajul ? Orice informatie oglindeste un eveniment, feno- 
men, proces. Din acest punct de vedere putem distinge douä categorii princi­
pale de mesaje.

Definitia 5.3. R e f l e c t a r e a  d i r e c t ä  descrie un anumit eveniment 
sau proces din sfera realä, pe cind r e f l e c t a r e a  i n d i r e c t ä  (sau prin 
transmisie) descrie un eveniment sau proces din sfera de reglare.

Sä vedem citeva exemple. Dacä o fabricä trimite oficiului de statisticä un 
raport despre productia ei, aceasta este o reflectare directä. Dacä raporteazä 
insä oficiului financiar volumul beneficiului, atunci avem de-a face cu o reflec­
tare indirectä. Este adevärat cä, in ultimä instantä, beneficiul indicä semnale 
legate de procese reale, si anume despre raportul dintre outputuri si inputuri 
reale, dar numai prin intermediul mai multor trepte de transmisie.

In cazul reflectärii indirecte, se ridicä problema determinärii numärului 
treptelor de transmisie. Sä zicem cä íntreprinderea A primeste prin interme­
diul bäncii o informatie despre solvabilitatea intreprinderii B, cu care se aflä 
in relatii de afaceri. in  ultimä instantä, solvabilitatea intreprinderii B se leagä 
intr-un anumit fei de activitätile ei reale: ce produce, in ce cantitate, calitatea 
produselor, pentru eine produce etc. Procesele reale insä — in prima trans­
misie — se intruchipeazä in incasäri si cheltuieli, apói, in a doua fazä de trans­
misie, in diferite operatii de credit, datorii, crean(e, de rambursare a credi- 
telor si incasare a creantelor. Pe aceastä bazä se cristalizeazä — ín a treia 
fazä de transmisie — o anumitä pärere despre firma respectivä si anume dacä 
prezintä sau nu incredere si, in funefie de aceasta, in ce mäsurä i se pot acor- 
da noi credite ? Despre aceasta — in a patra fazä de transmisie -— banca intre­
prinderii A obtine informatii pe care eventual le selecteazä, le corecteazä, 
poate le deformeazä conform propriului punct de vedere si apoi — ín a cincea 
fazä de transmisie — le transmite intreprinderii A.

2. Expeditorul. Care organizatie este expeditorul mesajului? Am putea spune 
cä este indiferent eine a emis mesajul, esentialul fiind continutul lui. Lucru- 
rile insä nu stau asa. Pentru destinatar, continutul informativ al mesajului 
este in mare mäsurä influentat de expeditor; pentru el conteazä de la eine 
pro vine mesajul. Unei intreprinderi socialiste, de exemplu, nu-i este indiferent 
dacä a primit o anumitä informatie de la organul central de planificare sau 
de la o intreprindere vecinä.

Aid distingem si un tip special de mesaje si anume mesaje anonimé.
Numim mesaje anonimé toate acele mesaje al cäror expeditor nu este cu- 

noscut de cätre destinatar. Acest gen de mesaje joaeä un rol deosebit in viafa 
economicä. De exemplu, „preful obisnuit“, „rata general acceptatä a bene­
ficiului".

0  caracteristicä importantä a fluxului de mesaje rezultä si din faptul cä 
informatia referitoare la acelasi eveniment poate fi transmisä destinatarului 
de un singur expeditor, sau de mai multi deodatä. De exemplu, guvernul 
poate fi instiintat despre seäderea probabilä a productiei, in acelasi timp, 
de cätre Oficiul de statisticä, Ministerul de finante, Institutul de cercetäri 
economice, de cätre unele intreprinderi mari, de presä si asa mai departe.
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Definitio. 5.4. Dacä destinatarul primeste un grup caracteristic de informatii 
de la un singur expeditor, fluxui de mesaje are loc pe un s i n g u r  c a n a l ;  
$i p e  m a i  m u l t e  c a n a l e ,  dacä acest grup de informatii sosefte párá­
iéi, de la mai multi expeditori la acelasi destinatar.

3. Asincronismul. Ce legäturä existä in timp intre informatie si evenimentul 
pe care aceasta il reflectä? (Fie acesta din urmä un eveniment al sferei R, 
ori al sferei C.)

Definitia 5.5. Reflectarea are loc printr-o s i n g u r ä  f a z ä ,  dacä eveni­
mentul este reflectat printr-un singur mesaj §i, prin m a i  m u l t e  f a  ze, 
dacä de un eveniment se leagä mai multe siruri de reflectäri succesive. In 
acest ultim caz are loc un proces de reflectare.

Definitia 5.6. Mesajul poate fi a n t i c i p a t ,  s i m u l t a n  si u l t e r i o r ,  
in functie de discordanta ce existä in timp intre evenimentul reflectat si reflec­
tare.

Sä luäm, de exemplu, productia unei intreprinderi socialiste, sä zicem la 
30 martié 1969. Aceasta productie poate fi reflectatä prin informatii antici­
pate: prevederile planului cincinal, apoi ale planului de productie anual, 
ulterior programul lunar si zilnic al intreprinderii. Productia este insotitä 
de o serie de mesaje simultane. Datele productiei apar apoi in numeroase 
mesaje ulterioare si anume in raportul despre productie pe ziua respectivä 
ce se trimite directorului general, in raportul trimestrial inaintat Oficiului 
de statisticä, in bilantul anual prezentat Ministerului de finante. ín cele din 
urmä poate sä aparä chiar intr-un model de programare a unor serii dinamice, 
bazat pe analize statistico-matematice, chiar peste un deceniu. Aici avem 
de-a face cu un orizont de cinci ani anticipati, perioada simultanä si zece ani 
posteriori, deci un indelungat proces de reflectare, in decursui cäruia mesajul 
se depoziteazä pentru mult timp in memorie.

4. Detalierea. Cit de amänuntit reflectä mesajul evenimentul de reflectat ? 
De exemplu un plan de productie poate fi elaborat in detalii, cuprinzind 
prevederi pentru lansarea fiecärui produs concret, dar poate fi intocmit si 
astfei incit sä prevadä doar realizarea unei productii globale de 10 milioane 
de forinti, färä specificarea concreta a structurii acesteia.

Definitia 5.7. Dintre douä mesaje care reflectä acelasi eveniment, mai deta- 
liat este acéla care descrie mai complet, mai dezagregat detaliile evenimen- 
tu lui2.

Conform terminologiei utilizate in planificarea socialistá, „mai dezagregat“ 
inseamnä „mai defalcat“.

5.3. Complexitatea structurii fluxului de mesaje

Functionarea oricärui sistem se caracterizeazä printr-o anumitä structurä 
de mesaje, pe care o putem descrie cu ajutorul criteriilor mentionate in cele 
douä paragrafe precedente.

ín cele de mai jos däm o definitie ampla pentru notiunea de complexitate 
a structurii fluxului de mesaje. Cu scopul de a clarifica mai bine notiunea de 
structurä complexä -— existentä in realitate — vom defini, ca bazä de com- 
paratie, si notiunea de structurä de mesaje simplä — ca pe o notiune abstrac­
ts  — inexistentä in realitate.

2 Vezi Hurwicz [100], Initiatorul ideii a fost I. Marschak.
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Definitia 5.8. ín tabe]ul 5.1 prezentäm notiunile de s t r u c t u r a  de  
m e s a j e  s i m p l a  §i  c o m p l e x a .
Tabelul 5.1.
CARACTERISTICILE STRUCTURILOR F L U X U L U I D E  M ESAJE

Criteriul Structura de mesaje 
simplä

Structura de mesaje 
complexä

Tendinta de crestere a 
complexitätii

Pretul ln opozitie 
cu mesajele färä 
caracter de pret

Nu necesitä decit me­
sajul „prej"

Pret -j- mesaje färä 
caracter de prej

Clt de direct este 
mesajul

Reflectäri directe, pre­
cum $i reflectäri in­
directe cu o singurä 
fazä de transmisie

Reflectäri directe +
-j- reflectäri indirecte 
cu una sau mai 
multe faze de trans­
misie

Create numárul faze- 
lor de transmisie

Expeditorul Mesaje anonimé.
Flux de mesaje pe un 
singur canal

Expeditori specificati. 
Flux de mesaje pe 
mai multe canale

Create numárul ca- 
nalelor

Asincronismul Reflectare pe o sin­
gurä fazä

Reflectare pe mai 
multe faze: orizon- 
tul de timp antici­
pat $i posterior

Create numärul ele- 
mentelor firului de 

mesaje. Create ori- 
zontul de timp anti­
cipat ?i posterior

Detalierea Un singur grad de 
detaliere

Mai multe grade de 
detaliere paralele, 
referitoare la acelasi 
eveniment

Creste numärul mesa- 
jelor de diferite grade 
de detaliere referi­
toare la acelasi eve­
niment

Am ales aceastä forma neobisnuita a definitiei, prezentarea sub forrná de 
tabel, deoarece ansamblul criteriilor variate ne permite sä distingem mai 
bine structura simplä §i pe cea complexä.

Primele douä coloane ale tabelului cuprind definitia. Utilizám tabelul, si 
anume ultima coloanä, si pentru a demonstra caracteristicile cresterii complexi- 
tä^Ü.

Rezumativ, putem face urmatoarea constatare:
Constatarea 5.1. Structura de mesaje a oricärui sistem economic real este 

complexä. Dinpunct de veder e istoric, odatä cu lärgirea si dezvoltarea proceselor 
reale creste si complexitatea structurilor de mesaje. Legat de acelasi eveniment 
existä din ce in ce mai multe informatu succesive, respectiv mesaje care circulä 
paralel in acelasi timp, adicä fluxul de mesaje se multiplica.

Pentru ilustrarea tabelului 5.1 $i fundamentarea constatärii 5.1 sä trecem 
in revistä in imaginalia noasträ viaja unei intreprinderi moderne. Intreprin- 
derea ar putea functiona fie intr-o tarä socialistä, fie intr-o tarä capitalistä, 
sä zicem in Ungaria de dupä reforma conducerii economiei, sau in Franta, 
Olanda, unde existä deja planificarea statalä de un anumit grad. In cele ce
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urmeazä mentionez, fara ordine ierarhicä, diferite caracteristici. (ín viata 
diferitelor intreprinderi — din punctui de vedere al structurii de mesaje — 
deosebirile s-ar manifesta prin diferenta de „greutate“, de rol efectiv al unor 
caracteristici in comparafie cu celelalte. ln aceastä trecere in revistä nu ne 
oprim insä asupra deosebirilor.)

Sä le examinäm pe rind.
1. ln viata intreprinderii un anumit rol jcacä atit mesajele cu caracter de 

prej, cit si cele färä caracter de pret. Intr-o intreprindere capitalistä, primele 
capätä poate un rol mai important decit cele din urmä, intr-o intreprindere 
socialists, invers — desi, ín prezent, ca urmare a reformelor de conducere 
a economiei — create si aici importanta mesajelor cu caracter de pret. ín tot 
cazul, caracteristic pentru toate sistemele economice este faptul cá ele pri- 
mesc atit informatii cu caracter de pret, cit si informatii färä caracter de pref.

2. Asupra intreprinderii actioneazä cele mai variate informatii obtinute 
pe diferite cäi de transmisie. De exemplu, stiri indirecte despre intentiile altor 
intreprinderi, despre evolutia posibilä a situatiei economice, despre pietele 
externe, despre cuceriri tehnice si a^a mai departe. Cu cít este mai inait ni- 
velul de conducere al intreprinderii, cu atit se acordä mai multä grijä anali- 
zei competente a activitätii ei si, in acest scop, se efectueazä cercetäri in pro­
blema piefelor, se recurge la specialist! in cercetäri operationale, la prolec­
tanti de sisteme, la consultanti stiinüfici care se ocupä cu mesajele pe mai 
multe trepte de transmisie. Organizatiile specializate in procesele de reglare 
(de exemplu organele de planificare, ministerele economice, institutele de 
cercetäri economice) furnizeazä prin activitatea lor un numär mare de infor­
matii de transmisie (de obicei pe mai multe trepte) intreprinderilor.

Au apus de mult acele vremuri cind se putea conduce o intreprindere numai 
pe baza unor informatii cu o singurä treaptä de transmisie — pe baza infor- 
matiilor culese de la partenerul de piatä.

3. Pentru täranul mic producätor, pentru fermier, informatia anonimä pri- 
vitoare la preturile de pe piatä putea fi decisivä. Marea intreprindere modernä 
isi cunoaste insä partenerii, se aflä in legäturi directe atit cu cei de la care 
cumpärä, cit si cu cei cärora le vinde produsele. Influenta informatiei depinde 
in mare mäsurä de expeditorul ei.

O intreprindere se aflä in legäturä cu mai multe izvoare de informatie. Me­
sa jul poate proveni:

a) de la propriul ei depozit, §i anume din observarea märimii absolute a 
stocurilor si a modificärii lor;

b) de la propriul ei aparat financiar, §i anume din rapoartele privitoare la 
situaüa financiarä a intreprinderii;

c) de la piatä — nu de la o singurä piatä anonimä black box, ci separat de 
la fiecare partener de piatä;

d) de la vinzätori concurenji, $i anume din informatii directe si indirecte 
procurate de la asociatiile profesionale, societäti, carteluri sau din informatii 
dobindite ilegal, poate chiar prin spionaj;

e) de la institutiile specializate pentru obtinerea informatiilor, §i anume 
de la oficiile statistice, institute de cercetare a pietei, din reviste de speciali­
tate;

f) de la bänci sau alte institutii de credit;
g) de la organele statale de indrumare, si anume de la ministere, de la orga- 

nul de planificare.
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4. Actiunile de producte —- si legat de acestea actiunile de vinzare ale intre- 
prinderii — sint insolite de sirul lung al mesajelor ce oglindesc aceste actiuni. 
De exemplu, cu mult inaintea activitäfii reale sint date mesajele care privesc 
elaborarea planurilor de perspectiva, a prognozelor; in anii precedent! acti- 
vitätii respective -— mesaje care privesc pregätirea actiunilor de investiri, 
apói mesaje legate de executarea lor; la inceputul activitätii reale date — pla- 
nurile pe termen scurt, intre timp oferte de vinzare, informarea cumpärä- 
torilor.

Semnalizäri ulterioare constituie contabilizarea cantitätilor produse si vin- 
dute, rapoartele cu privire la situatia stocurilor, rapoartele privind cheltuielile 
in interiorul intreprinderii.

Dupä o perioadä de timp determinatä —· un an, cinci ani etc. — mesajele 
iau forma rapoartelor statistice, a rapoartelor cu privire la bilantul intreprin­
derii etc.

5. In cadrul unui sistem economic, de acelasi eveniment real se leagä mai 
multe mesaje de diferite grade de „fine^e“, mesaje mai mult sau mai pu{in 
dezagregate. Cea mai adincä defalcare se intílneste la ateliere; date mai 
concentrate apar la directia intreprinderii; iar date cu un grad de concentrare 
si mai inait, la organe superioare de reglare: oficiile de statistics, ministere, 
Organe de planificare, institute de cercetäri economice. (Vom reveni asupra 
problemei in capitolul urmätor, vorbind despre „nivelurile“ reglärii.)

Referindu-mä la fapte economice indeob^te cunoscute, la constatarea 5.1 am 
arätat cä in cadrul sistemelor economice moderne cremte gradul de comple- 
xitate a structurilor informafionale si anume procesele informationale para- 
leie se multiplica. Acest fenomen de importanda fundamentals are cauze so­
ciale §i economice adinci.

Odatä cu dezvoltarea productiei si a tehnicii cremte nu numai cantitatea, 
dar si diversitatea si sortimentul produselor, se adince^te din ce in ce mai 
mult diviziunea socialä a muncii (aceasta fiind atit cauza cit $i efectul pro- 
cesului) atit in interiorul unor organizatii, cit si in cadrul sistemului econo­
mic, intre organizatii. Aceasta duce la cresterea complexitätii fluxului de 
mesaje.

Paralel cu dezvoltarea tehnicii, in multe domenii creste gradul de concen­
trare; in numeroase ramuri apar intreprinderi §i organizatii mari, din ce in 
ce mai m ari3. ín urma concenträrii creste märimea minima a uzinelor, sub 
limita cäreia nu mai renteazä infiintarea unei noi uzine; creste deci riscul 
creärii intreprinderilor noi. Cei care iau decizia, incearcä sä micsoreze incerti- 
tudinea prin procurarea prealabilä a cit mai multor informatii.

Concentrarea — care pe de altä parte inseamnä lichidarea treptatä a carac- 
terului atomizat al proceselor economice — evidentiazä faptul cä succesul 
sau esecul deciziei unora depinde in mare mäsurä de decizia altora. Asa se 
explicä cresterea tendinfei, din partea celor care iau decizia, de a procura 
informatii referitoare la planurile celorlalti.

ín sistemele economice reale problema cea mai importantä nu constä in 
luarea unei decizii in situatii nesigure, desi aceasta este o temä preferatä a 
teoriei deciziei. Problema principalä constä in gäsirea modalitätilor care sä 
contribuie la micsorarea incertitudinilor.

3 Vom reveni intr-un capitol ulterior asupra problemei concenträrii.
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Constatarea 5.2. Complexitatea problemelor de decizie, incertitudinea, inexac- 
titatea relativä a informatiilor, riscul crescind al deciziilor importante in situatii 
nesigure dúc la informatii páráidé, la multiplicarea eforturilor pentru obtinerea 
informatiilor. Despre un eveniment real oarecare de obicei sosesc informatii 
diferite — cu sau färä carader de pret ■— pe mai multe canale, in mai multe 
faze si de diferite grade de detaliere.

Constatarea 5.2 o vom numi principiul multiplicärii informatiilor. Afir- 
marea acestui principiu este foarte rationalä si utilä pentru märirea siguran- 
tei functionärii sistemelor economice.

Factorii mentionati explica in mare mäsurä cauza cresterii pretentiilor 
fata de fluxui de mesaje complexe. Odatä cu aceasta erese si posibilitätile 
tehnice de satisfacere a pretentiilor. Sä ne gíndim la tehnica mcderna de pre- 
lucrare rapida a datelor, la telefon, telex. Dezvoltarea tehnica a prelucrärii 
si transmiterii informatiilor influenteazä la ríndul ei pretentiile, ín sensul cres­
terii acestora. Aceasta influenta reciproca duce la accentuarea tendintei indi­
cate la constatarea 5.1.

Cresterea complexitätii este o tendinta generala a oricarei economii moderne- 
Formele ei concrete prezintä insä deosebiri esentiale ín cadrul diferitelor sis- 
teme economice. De exemplu, structura de mesaje a tarilor socialiste se carac- 
terizeazä prin urmätoarele träsäturi:

— Rolul accentuat al mesajelor fára caracter de p re t;
— Orizontul de timp anticipat mai lung, ín general importanta accentuatá 

a mesajelor anticipate, deci a planificärii. Principiul informárii reciproce, 
reflectia anticipatä — tratate mai sus -— pót fi satisfäcute ín cél mai ínalt 
grad in cazul planificärii extinse la ansamblul sistemului economic.

5.4. Complexitatea structurii fluxului de mesaje cu caracter de pret

Chiar daeä pe scurt, dar trebuie sä ne oprim asupra locului pe care-1 ocupá 
pretul ín structura de mesaje. ín nici un caz nu m-as putea angaja sä elabo- 
rez o teorie inchegatä a pretului ■— aceasta ar depäsi mult limitele cärtii — 
nemaivorbind de faptul cä foarte putin material empiric ne stá la dispozitie 
in legäturä cu aceastä problemä 4. Mä voi limita doar la schitarea modului 
ín care se incadreazä pretul in sistemul de concepte pe care-1 introduc ín car- 
tea de fata.

In fond mä ocup aici de analiza unui singur fenomen, si anume as dori 
sä demonstrez cä, íntr-un sistem economic, ansamblul mesajelor cu carac­
ter de pret constituie el ínsusi o structura de mesaje complexa, chiar daca 
facem abstractie acum de miscarea banilor, precum si de mesajele fára carac­
ter de pret, de complexitatea acestora din urmä.

Sä studiem o íntreprindere, mai precis un singur produs al ei. Se puné íntre- 
barea: care sínt acélé informatii cu caracter de pret, legate expres de produsul 
in cauzä, care influenteazä deciziile intreprinderii ? (Deci nu ne ocupäm de

4 Si astäzi se mai fac referiri la o cercetare empiricä, lucrarea [83] — pe care au efectuat-o 
ín deceniul al patrulea dói economist! din Oxford, Hall §i Hitch, pentru verificarea empiricä a 
teoriei marginale a preturi lor — dar nici píná ín prezent nu a fost elaborat un material faptic 
intr-adevär atotcuprinzätor fi pe deplin convingätor despre formarea preturilor in intreprin- 
derile capitaliste.
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présül materialelor fi al masinilor necesare fabricarii produsului, ci numai 
de présül propriu al produsului fabricat.)

Ne vom referi, färä a face o selecfie, la toate informatiile care apar, fie in 
intreprinderile capitaliste, fie in cele socialiste, precum si la informatiile co- 
mune tuturor sistemelor. La descrierea concreta a unui sistem de preturi 
trebuie sä stabilim care dintre informatiile stabilite aici lipsesc si care existä, 
precum si influenfa efectivä exercitata de informatiile existente asupra evo- 
lufiei lucrurilor.

Bineinteles, nu este nevoie de o insiruire explicativä, fiind suficientä fi 
clasificarea informatiilor de pret conform anumitor criterii. Aceasta se va 
asemäna intr-o oarecare mäsurä cu clasificärile efectuate in paragrafele ante- 
rioare, färä sä fie identicä cu acestea.

Criteriul 1: Caracterul informatiei de pret. Nu definim cuvintul „caracter“ ; 
in locul definitiei il ilusträm mai degrabä cu urmätoarea enumerare:

a) Pret efectiv. Pretul pe baza cäruia are loc tranzacfia realä, efectivä intre 
vinzätor si cumpärätor, precum si miscarea banilor ce o insoteste. Evident, 
el ocupá un loc central in sistemul de preturi, motiv pentru care 1-am plasat 
la inceputul enumerärii.

b) Pret de contract. In timp, acesta precede pretul efectiv (presupunind 
cä existä un contract prealabil). Uneori pretul efectiv se abate de la pretul 
preväzut in contract.

c) Pret de ofertd. Acesta precede pretul de contract. Oferta de pref o pot 
face unul altuia atit vinzätorul, cit si cumpärätorul. ín perioada perfectärii 
contractului, acest pret poate fi modificat, eventual chiar de mai multe ori.

d) Prognoza pretului. Aceasta poate fi elaboratä atit de vinzätor, cit si 
de cumpärätorul interesat, dar poate fi elaboratä fi de cätre alte organizatii.

e) Reglementarea pretului. Este o dispozitie pe care organul de stat pentru 
preturi (mai ales in condifiile tärilor socialiste), sau un cartel (incazul rela- 
tiilor capitaliste) o dä pärtilor contractante.

f) Raport cu privire la pret. Poate fi inaintat cätre mai multi destinatari 
fi anume organului de stat pentru preturi, oficiului de statisticä, oficiului fi- 
nanciar, institutului de cercetäri economice etc. $i acesta poate sä se abatä 
de la pretul efectiv, atit ca urmare a impreciziunilor neintentionate, cit si 
a  deformärilor intentionate.

Din aceastä trecere in revistä rezultä cä structura sistemului de preturi 
se caracterizeazä printr-un flux de mesaje de mai multe tipuri.

Criteriul 2: Partenerul. ín  unele cazuri o anumitä intreprindere vinde un 
anumit produs unui singur cumpärätor sau mai multora, dar cu un singur 
pret (pret unic). ín alte cazuri insä avem de-a face cu preturi diferentiate in 
functie de cumpärätori.

Criteriul 3: Data emiterii informatiei si criteriul 4: Data tranzactiei. Pentru 
definirea univocä a unei inform atii cu caracter de pref, trebuie de obicei sä 
indicäm douä momente, douä date. De exemplu, intreprindereä noasträ isi 
intocmeste planul de productie si de vinzäri in luna octombrie a anului 1969. 
Acesta este influenzát de experienda acumulatä in trecut cu privire la forma- 
Tea prefurilor, de pildä de un raport intocmit in 1968 despre prefurile de vin- 
zare din 1967. (1968 reprezintä data emiterii informa(iei; iar 1967 — data 
tranzactiei.) Dar el este influen(at fi de schimbärile care se asteaptä in viitor, 
de exemplu, de o prognozä de pre| elaboratä in 1969 cu privire la predurile
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probabile in 1970. (ln acest exemplu data emiterii informatiei este 1969 si 
data tranzactiei este 1970.)

Cel care ia decizia este influentat de intreaga serie a preturilor din trecut 
si din viitor, §i nu numai de prefurile curente. In plus, se emit informati) 
de mai multe ori $i la date diferite atit in legatura cu preturile din trecut 
cit si cu cele din viitor: oferte, prognoze, rapoarte.

Din cele schitate rezultä cä structura sistemului de preturi este caracteri- 
zatä printr-un flux de mesaje in mai multe faze.

Criteriul 5. Expeditorul informatiei de pret. Structura sistemului de preturi 
este caracterizatä printr-un flux de informatii pe mai multe canale.

Dacä am ín^irui toate mesajele de pret legate doar de un singur produs al 
intreprinderii noastre, am avea nevoie de un bloc cu 5 dimensiuni5 corespun- 
zätor cu cele 5 criterii de clasificare. Este adevärat cä in acest bloc vor fi si 
locuri libere, elemente färä continut; totu^i blocul ar confine un numär foarte 
mare de elemente.

Din acest bloc cu 5 dimensiuni care cuprinde un numär mare de elemente, 
scoala EG nu ia in considerare decit un singur element. Acest element este 
urmätorul:

conform criteriului 1: tipul de informatii a), adicä preful efectiv;
conform criteriului 2: nu existä preturi diferentiate, se presupune existenta 

pretului unic;
conform criteriului 3 si 4: informatia simultanä referitoare la tranzactia

ce are loc tocmai acum;
conform criteriului 5: existä numai un singur expeditor, adicä observafia 

proprie a intreprinderii despre propriile ei tranzactii. (Sau, ceea ce este echi- 
valent cu aceasta, informatia anonimä provenitä de la piatä.)

Conform jcolii EG deci (cu utilizarea no^iunii introduse in definijia 5.7) 
structura de mesaje a sistemului de preturi este simplä. Realitatea este insä 
cä asupra intreprinderii exercitä influenpl intregul bloc de preturi cu cele 
5 dimensiuni.

Constatarea 5.3. In  cadrul ansamblului structurii de mesaje, insusi sistemul de 
preturi are o structurä complexä. Aceasta structura este de mai multe tipuri, 
are mai multe faze si mai multe canale. De acelasi eveniment real apartin mai 
multe informatii cu caracter de pret succesiv, respectiv mesaje care circulä paralel 
in  acelasi timp.

Constatarea de mai sus, ca afirmafie de domeniul unei $tiinfe reale — de 
descriere a realitätii, — pare a fi adeväratä. Dar dincolo de aceasta, $i in sens 
normativ, putem afirma cä sistemele economice „au fäcut bine“, formindu-si 
in sistemul lor de preturi o structurä complexä de informafie. Prin aceasta 
se reafirmä „principiul multiplicärii informatiilor“. Pentru functionarea si- 
gurä a sistemelor complexe, complicate, este nevoie de aceasta multiplicare 
si aceasta se manifestä si in cadrul sistemului de preturi. 6

6 Notiunea de „bloc" este o generalizare a notiunilor de vector, respectiv de matrice. Dacä 
aranjäm un ansamblu de date dupä un singur criteriu, atunci datele pot fi descrise cu un singur 
vector, adicä cu numere scrise unele lingá altele sau unele sub altele. Vectorul este un bloc 
cu o singurä dimensiune. Dacä aranjäm un ansamblu de date dupä douä criterii, atunci datele 
pot fi descrise cu o matrice, adicä un tabel obi^nuit cu mai multe rinduri $i mai multe coloane. 
Matricea este un bloc cu 2 dimensiuni. Dar in cazul nostru este vorba de un bloc cu 5 dimen­
siuni pe care nu ni-1 putem imagina intuitiv.
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5.5. Subsistemele de reglare

Structura fluxului de mesaje meritä sä mai fie privitä si dintr-un alt punct 
de vedere. ϊη cadrul ansamblului fluxului de mesaje al unui sistem economic, 
iluxurile de mesaje ale unor subsisteme de reglare se separä categoric íntre 
ele. Cele mai semnificative subsisteme sint urmätoarele:

1. Piata; subsistemul ce regleazä direct procesul de vinzare-cumpärare, 
de tranzactie a produselor.

2. Subsistemul monetär si de credit.
3. Planificarea economiei nationale.
4. Subsistemul de dezvoltare a tehnicii si a informatiilor stiintifice.
5. Subsistemul repartizärii bratelor de muncä.
Cele cinci subsisteme enumerate nu sínt independente unele de altele; 

in mai multe domenii ele coincid sau cel putin se aflä in strinsä legäturä. De 
■exemplu, schimbul de informatii care precede direct procesul de vinzare- 
cumpärare se completeazä cu operatiile de pläti in numerar, respectiv cu ope- 
ratiile de credit. Sau, in cadrul planificärii economiei nationale, se elaboreazä 
si planuri financiare sau plánul fortéi de muncä si asa mai departe.

Totusi este indreptätit sä vorbim despre mai multe feluri de subsisteme, 
oarecum separate íntre eie.

Definitia 5.9. In cadrul sferei de reglare a sistemului economic se separä 
íntre eie o serie de s u b s i s t e m e  de  r e g l a r e .  Fiecare subsistems-a 
speciaiizat pentru o anumitä functie de reglare. Corespunzätor cu aceasta 
subsistemele se separä si din punct de vedere organizatoric. In cadrul insti- 
tutiilor complexe se formeazä o serie de organizatii cu independentä relativä 
specializate pentru exercitarea functiilor subsistemului respectiv 6. In fluxul 
de mesaje ce are loc in interiorul unor subsisteme circulä o anumitä clasä a 
tipurilor de mesaje (ce se deosebeste de tipurile de mesaje ale celorlalte subsis­
teme).

Sä luäm pe rind subsistemele amintite.
1. Piata. (In lucrarea de fatä cuvintul „piatä'' folosit färä atribut, inseamnä 

intotdeauna piata de mär Juri; nu incadräm aici piata bratelor de muncä, 
piata capitalului bänesc etc.) In cadrul intreprinderilor producätoare, cu 
desfacerea, respectiv cu aprovizionarea, se ocupä de obicei anumite organi­
zatii distincte. In afarä de acestea, existä desigur organizatii comerciale spe­
cializate.

Tipurile principale de mesaje sínt ofertele, modificärile ofertelor, anuntu- 
rile, contractele, preturile.

Literatura economicä se ocupä foarte mult cu acest subsistem al fluxului 
de mesaje. ín  partea a III-a a lucrärii vom reveni asupra problemei pentru a 
discuta dacä afirmatiile din literatura cu privire la piatä sínt acceptabile sau 
nu. Sigur insä este faptul cä aceastä probléma nu este un domeniu neglijat 
al stiintei noastre.

2. Sistemul monetär si de credit. Incä in paragraful 5.1 am arätat rolul deo- 
sebit al miscärii banilor.

e Despre organizatiile de reglare specializate pentru anumite funcpi determinate in cadrul 
institutiilor complexe vom vorbi in capitolul 7.
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La fiecare intreprindere producätoare s-au separat organizatiile financiare. 
Aläturi de aceasta o serie de organizatii s-au specializat in operatii financiare: 
bäncile, oficiile financiare, ministerele de finante, sectiile financiare ale admi­
nistrativi de stat.

Numai tipográfia de bancnote, monetäria sau mina de aur apartin sferei 
reale, incolo, banii isi indeplinesc toate functiile lor importante in sfera C.

ln  sfera proceselor legate de bani, avem de-a face cu foarte multe tipuri 
de mesaje care pot fi clasificate dupä numeroase criterii. Amintim doarciteva 
criterii de clasificare.

—· Un prim criteriu este acéla dacä are loc o transferare efectivä de bani 
(bancnotä sau monedä) de la expeditor la destinatar, sau se transferä numai 
dreptul asupra unei sume de bani sub forma de debitare-creditare, de impru- 
mut,

— Fluxul de bani insoteste un flux de produse (vinzare-cumpärare) sau 
reprezintä o miscare independentä cum este acordarea de credite si rambur- 
sarea lor, sau cadourile etc.?

— ín másura ín care insoteste un flux de produse, care este legatura in timp 
dintre fluxul real si fluxul de bani? Fluxul de bani reprezintä o comunicatie 
anticipata, concomitentä sau anterioarä?

In vasta literaturä care trateazä problema banilor si operatiilor de credit 
gäsim din belsug atit lucräri empirice, cit si lucräri teoretice. Sínt foarte 
rare insä acelea care sä descrie acest subsistem al reglärii, al fluxului de mesaje 
din punctui de vedere al teoriei sistemelor economice, si anume formalizat 
matematic.

Cercetarea unei economiste maghiare, Augustinovics Maria, reprezintä o 
initiativä valoroasä pe linia investigärii fluxurilor bänesti cu ajutorul tehnicii 
modelelor lui Leontief 7. Modelele ei sint tabele speciale de input-output in 
care banii, respectiv creditele, adicä formele determinate ale mesajelor, cir- 
culä intre expeditori si destinatari.

Cercetäri in directii asemänätoare au loc si in alte täri.
3. Planificarea economiei nationale. Aceasta a apärut in primul rind in 

j:ärile socialiste si apói, cu o re^ea mai putin cuprinzätoare, si in citeva |äri 
capitaliste.

Planificarea economiei nationale este insotitä de formarea aparatului orga- 
nizatoric specializat, in primul rind a institutiilor centrale de planificare. 
in tärile socialiste iau fiintä si organe de planificare de un grad mai inferior, 
si anume servicii de planificare la nivelul ministerelor.

In legäturä cu planificarea apar tipuri speciale de mesaje: indicatorii pre- 
liminari de plan, proiecte de plan, sarcini de plan, rapoarte referitoare la 
indeplinirea planului. Toate acestea circulä in cadrul subsistemului de mesaje 
al planificärii economiei nationale.

4. Progresul tehnic si informatiile stiintifice. O bunä parte a mesajelor 
legate de procesele economice reale sínt informatii tehnice si stiintifice refe­
ritoare la descrierea produselor si a tehnologiilor. Paralel cu informatiile 
legate de cheltuielile si rezultatele productiei circulä si informatiile tehnice- 
stiintifice si cele cu caracter de pret.

Organizatiile de grad inferior ale subsistemului sint: serviciile tehnice, de 
cercetare, de dezvoltare ale íntreprinderilor. Mai fac parte din acest subsis-

7 Vezi Augustinovics [19; 20].
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tem si o serie de institutii specializate, si anume centre de documentatie stiin- 
tificä si tehnicä, consilii si oiicii tehnice si stiin^ifice, asociatii inginerestL

5. Repartizarea bratelor de muncä. Repartizarea fortéi de muncä, fluxui 
informational referitor la oameni, reprezintä un subsistem deosebit de impor­
tant al reglárii. §i acesta ifi are organizatii specializate la intreprinderile pro- 
ducätoare: serviciile de personal si de muncä. ín tärile socialiste existá fi 
institutii centrale care se ocupä cu selectionarea cadrelor de conducere ale 
organizatiilor economice. Desi in tärile capitaliste aceasta se face mai des- 
centralizat, totusi institu^iile centrale, ca asociadiile profesionale ale intre- 
prinderilor, birourile de plasare a bratelor de muncä, joacä un anumit rol.

Forma mesajelor este multiplä; de la anunturile din ziare pinä la caracteri- 
zärile personale discrete.

Ulterior vom mai vorbi despre importanda selectiei. Dar trebuie sä eviden­
sem si aici, la tratarea structurilor de mesaje, rolul deosebit de important al 
capacitätii lucrátorilor si indeosebi al cadrelor cu functii de conducere. Pen- 
tru acest motiv ei nu sint pur fi simplu vindu^i si cumparati „cu bucata", 
dinind cont numai de informatii cu caracter de pred, adicä de salarii. O impor- 
tandä de prim ordin prezintä aici mesajele care nu au caracter de pret, si anu­
me informatiile referitoare la caracteristicile personale ale lucrátorilor.

Daca privim acum subsistemele 3, 4 fi 5 putem constata cä nu prea dispu- 
nem de descrieri metodice, potrivite pentru analize comparative. Nu existá 
studii care sä descrie, de exemplu, drumul mesajelor legate de planificare, 
de progresul tehnico-stiintific sau de selecdia personalului, desi acestea sint 
principalele caracteristici ale unui sistem economic. La drept vorbind, obser- 
varea empiricä a regularitädii comportamentului acestor subsisteme lipsefte 
aproape cu desävirsire.

5.6. Comparatie

Sä revenim la teória echilibrului general, la care ne-am referit succint in 
paragraful 5.4.

$coala EG presupune cä sistemul economic poate funcdiona cu o structurä 
simplä de mesaje. Sä privim structura de mesaje a scolii EG.
Modul de descriere a mesajului: exclusiv informadii cu caracter de pret. Predul 

furnizeazä informatii suficiente pentru decizie. Nu existä mesaje färä carac­
ter de pret. TEG lasä la o parte miscarea bäneascä, rolul independent al 
acesteia.

Modul de reflectare: reflectare directä. Fiecare producätor si consumator 
urmäreste direct preturile in vigoare; preturile in vigoare oglindesc direct 
procesele reale. Nu existä organizadii care mijlocesc informatiile. 

Expeditorii: expeditorul exclusiv al pretului este piata anonimä, atomizatä. 
Fluxul de mesaje are loc pe un singur canal. Nu existä canale de informadie 
paraleie.

Momentul informatiei: informadia are o singurä fazä. ln  modeleie originale 
ale TEG informatia are loc simultan cu acdiunea realä 8.

8 In unele modele modificate ale TEG figureazä intirzieri reglementate. Fluxul de informadii 
este deci ulterior, dar tot intr-o singurä fazä. Vezi paragraful 25.2.
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Gr adui de detaliere : Mesajul are un singur grad de detaliere. ín cazul deci-
ziilor descentralizate, toti acei care iau decizia se orienteazä in functie de
cunoasterea preturilor pe piatä privind inputurile si outputurile reale.

Dintre cele cinci subsisteme ale reglärii, implicit ale fluxului de rnesaje, 
enumerate in paragraful 5.5, in modele TEG apare doar primul, respectiv, 
piata. Celelalte patru sint complet neglijate.

Teória EG este inacceptabilä ca teorie de stiintä realä descriptiv-explicativä 
a structurii de mesaje.

Cu o structurä de mesaje simplä n-a functionat incä nici o economie organi- 
zatä in sistem. Structura de mesaje a fost intotdeauna complexa $i — asa 
cum am subliniat — privind problema istoric, gradul de complexitate este 
in continuä crestere.

S-ar putea presupune cä in aceastä privintä scoala EG recurge intentionat 
la descrierea simplificatä a realitätii, cu scopul de a evidentia cele mai impor­
tante caracteristici ale acesteia. Numai cä realitatea se deosebeste categoric, 
esen^ial de schemele date de scoala EG. Din cauza formei prea simplificate 
si unilaterale a structurii de mesaje si neglijärii numeroaselor aspecte ale 
realitätii, teória EG se dovedeste nepotrivitä pentru a deveni un instrument 
sigur de cunoastere a realitätii.

Conform scolii EG, pretinsul merit al structurii de mesaje simple constä 
in faptul cä ea face economii maxime de informatie. Cercetärile ce se ocupä 
cu stabilitatea sistemului incearcä sä demonstreze cä este suficient ca acéla 
care ia decizia sä obtinä un singur vector de pret, preturile propriilor lui inpu- 
turi $i outputuri reale. ín cunoasterea acestora — ín cazul respectárii anumi- 
tor reguli de luare a deciziei — sistemul poate rämine ín stare de echilibru, 
ba mai mult, ín stare de optim paretian, dacä a aj uns deja mai inain te ín 
aceastä stare.

Adevärul este cä structura informalionalä simplä a jcolii EG nu este nu­
mai economicoasä, ci chiar zgircitä cu informabile: trece sub täcere o parte 
insemnatä a informatiilor indispensabile pentru funcfionarea unei economii 
reale.

In legäturä cu aceasta putem reflecta asupra urmätoarei probleme a teoriei 
automatelor.

Cum se poate asambla din anumite elemente partiale cu functionare nesi- 
gurä un automat care sä functioneze totusi ca intreg? Studiul clasic al lui 
Neumann 9 a deschis cercetarea in aceastä direcfie. Neumann a avut in ve- 
dere douä tipuri de „masini“ : marina de calcul si organismul viu, sistemul 
nervos al acestuia. El a väzut posibilitatea märirii gradului de siguranfä in 
multiplicarea fluxului informational. Cu un exemplu schematic am putea 
caracteriza aceasta in felul urmätor:

Presupunem cä intotdeauna efectuäm simultan aceeasi operafie la trei 
masini de calcul. Masinile comparä rezultatele operatiei. Dacä toate cele 
trei masini au ajuns la acela^i rezultat, atunci tótul este in ordine. Dacä douä 
dintre cele trei masini au ajuns la rezultate identice, $i numai la una 
existä abateri, atunci se acceptä rezultatul „majoritä^i“ $i cu acest rezultat 
se continuä calculul la toate cele trei masini. Calculul se opreste numai atunci 
cind la toate cele trei masini s-au obtinut rezultate diferite. Probabilitatea

9 Vezi Neumann [195; 196].
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acestei situatii reprezintä doar o fractiune din probabilitatea de eroare ce 
ar exista atunci cind oricare dintre cele trei masini ar efectua operatiile de 
calcul de una singurä.

Este de presupus cä multiplicarea informatiilor este utilä si necesarä ín 
economia compusä din unitati care luate separat au o functiune nesigurä. 
Evident, nu este nevoie de o multiplicare nelimitatä. Dar tot atítde sigur 
este cä funcjionarea unui sistem cu „economie maximä de informatie“ care 
s-ar läsa condus pe baza unui singur flux de informafie s-ar poticni repede. 
Scoala EG insä trece cu vederea si peste incertitudine, se íntelege deci cä ea 
presupune dreptul la existentä al unui sistem ce opereazä exclusiv cu preturi.

ipcoala EG si citeva teorii inrudite cu ea — despre care vom vorbi mai tir- 
ziu — incearcä sä räspundä la intrebarea: cum este structura de mesaje simplä 
optimalä? Dar aceasta este o intrebare nejustificatä; nu putem cäuta o 
alternativä optimalä in afar a multimii alternativelor structurilor de mesaje 
posibile, realizabile.

Aceasta ne conduce la o problemä importantä de principiu, asupra cäreia 
vom reveni de mai multe ori cu prilejul criticii teoriei EG, si anume care este 
raportul dintre teória descriptiv-explicativä si teória normatíva? Se poate 
aplica drept teorie normatíva sistemul de rationament inutilizabil ca teorie 
descriptiv-explicativä ?

Nu putem neglija faptul cä in orice sistem economic modern s-a format o 
structurä informational complexä (si din ce in ce max complexä). Existä 
numeroase deosebiri intre structuri, dar complexitatea este intotdeauna trä- 
sätura comunä a lor. Aceasta do vedelte cä complexitatea structurii sistemului 
informational este o necesitate a unui sistem economic modern care — chiar 
dacä nu este creatä constient, ca, de exemplu, planificarea in socialism — se 
formeazä, mai mult sau mai putin spontan.

Structura de mesaje complexä näscutä din interventii constiente este per- 
fectibilä. Pe de o parte, informatiile inutile pot fi inläturate, pe de altä parte, 
pot fi introduse fluxuri de mesaje inexistente anterior. Reforma economiei 
ungare demonstreazä transformärile radicale ce pot fi efectuate — pe baza 
unui program elaborat — in structura de mesaje a unui sistem. Modificärile 
insä au limitele lor.

Pentru a putea stabili limitele inferioare si superioare ale complexitätii 
unei structuri de mesaje sínt necesare cercetäri ulterioare. Trebuie stabilitä 
structura care este, relativ, cea mai putin complexä, respectivcea mai complexä, 
capabilä incä de functionare. Trebuie sä cercetäm ce anume determinä limi­
tele: gradul de concentrare, incertitudinea, efectul amplificator al deciziilor 
gresite? Se pare cä problema aceasta poate fi analizatä nu numai empiric, 
dar si teoretic cu ajutorul modelului formal. In studierea problemei trebuie 
sä aplicäm descrierea dualistä a teoriei sistemului economic. Existä o cores- 
pondentä dualistä intre conditiile actuale ale sferei reale, pe de o parte (gra­
dul de concentrare; complexitatea legäturilor reale) si complexitatea sferei 
de reglare, pe de altä parte.

Desi toate acestea mai trebuie cercetate, fiind in posesia anumitor experien­
ce, sesizäm cu aproximatie atít limitele inferioare d t  si cele superioare ale 
complexitätii unei structuri de informatie. Aceste limite au fost luate in con-

Notiuni si probleme 92



siderare cu luciditate de cei care au pregätit reforma ungarä, de exemplu 
atunci cind — contrar spiritului TEG — s-au ferit de simplificarea exage- 
ratä, de diminuarea excesivä a complexitäfii structurii de mesaje.

Sistemul economic nu poate fi modelat arbitrar, ca o jucärie mecanicä 
„Märklin“, din elementele cäreia copilul poate asambla o constructie dupä 
placui lui. Sistemul economic este an organism via cu anumite legitäti de func- 
iionare. Complexitatea structurii de mesaje este o legitate, care se impune de 
la sine.
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6. Reglare la mai multe niveluri

*

6.1. Tipurile subordonärii si supraordonärii

ín capitolul anterior am atins problema cuprinderii in douä dimensiunt 
a legäturilor existente intre organizatiile $i unitätile sistemului economic. 
Acum facem un pas inainte: avem nevoie si de o analizä ín íréi dimensiuni. 
ín sistemele economice functioneazä nu numai organizatii coordonate, ci 
si organizatii aflate in relafii de sub si supraordonare. Adica exista atít rapor- 
turi orizontale, cit $i verticale 1.

ín vederea tratärii mai exacte a problemei trebuie sä clarificäm mai multe 
nofiuni.

De fapt trebuie sä determinäm care organizatie se aflä „mai sus" si care 
„mai jós" ín cadrul sistemului economic. Folosind terminológia matematicii, 
introducem o ordonare par^ialä1 2 pe multimea O, multimea organizatiilor. 
Aceasta o facem ín mai multe trepte si abia in definitia 6.6 vom aj unge la defi- 
nitia generalä a raporturilor de sub §i supraordonare.

Ca prim pas vom efectua o clasificare a organizatiilor dupä cele douä tipuri. 
Organizatiile reale s-au specializat pentru procesele reale, iar organizatiile 
de reglare pentru procesele de reglare. Cu toate cä si organizatiile reale pri- 
mesc, respectiv emit informatii, totusi eie au ca functie de bazä emiterea 
outputuriior reale. Din categoria organizatiilor reale fac parte inainte de 
toate intreprinderile producätoare, respectiv organizatiile de productie, de 
investitii, de promovare a progresului tehnic, de desfacere si de aprovizio- 
nare existente in cadrul acestora. Tot din aceastä categorie fac parte si gos- 
podäriile casnice.

Si in cadrul organizatiilor de reglare se ivesc consumuri reale, ba mai mult, 
ele pot avea si outputuri reale. Totusi, outputurile lor principale constau 
in transmiterea informafiilor caracteristice specificului functiei î sferei lor 
de activitate. Organizatii de reglare caracteristice sint directiile generale 
ale intreprinderilor producätoare, serviciile lor financiare, institutiile specia- 
lizate in prelucrarea si transmiterea informatiilor sau in pregätirea deciziilor 
pentru reglarea economiei, cum ar fi organe de stat, bänci, organizatii sociale, 
institutii de cercetare, centre de documentare.

1 Nopunile de r el api „orizontale" ?i „verticale" le-am utilizat pentru prima datä in cartea 
mea [129] din anul 1957. Fäcind aceastä distincpe am urmärit sä atrag atenpa asupra prolife- 
rärii exagerate a raporturilor verticale p  atrofierii relatiilor orizontale in conditi ile centrali- 
zärii excesive a conducerii economiei din Ungaria. Definitiile celor douä notiuni le vom da mai 
tirziu.

2 In terminológia literaturii de specialitate englezä: partial preordering. (Vezi Debreu [501.}·
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Definitia 6.7. Subsistemul organizafiilor reale ( 0 (Π-') alcätuieste n i v e 1 u 1 
i n f e r i o r  al sistemului economic. Subsistemul organizatiilor de reglare (Olc)) 
alcätuieste n i v e l u l  s u p e r i o r  al sistemului economic.

íntr-o oarecare mäsurä, denumirea este arbitrarä. Conform acesteia, toate 
organizatiile specializate in activitatea C se aflä, ca sä zicem asa, „din oficiu“ 
la nivei superior fatä de institutiile a cäror menire de bazä este productia 
sau consumul. Aceastä viziune nu exprimä o judecatä de valoare socialä 
nu pretinde sä oglindeascä gradul de prestigiu sau raporturile de putere 
formate in societate. Dreptul la existentä al aparatului conceptual propus 
se poate justifica numai pe baza conceptiei sale cibernetice. Conform acesteia, 
intotdeauna reglatorul se aflä „sus“, el regleazä. Or, fiecare organizatie C 
este parte a reglatorului.

Sä ne indreptäm acum atentia asupra nivelului superior. Si in cadrul aces- 
tuia existä evident raporturi de sub si supraordonare. Deosebim douä feluri 
de relatii de sub si supraordonare si anume:

— Subordonare si supraordonare bazate pe dreptul de a ordona, cu posi- 
bilitatea aplicärii sanctiunilor juridice.

— Subordonare «si supraordonare bazate pe monopolizarea unor infor- 
matii indispensabile.

Sä privim intii tipurile legate de ordonare. Dreptul de a ordona se mate- 
rializeazä in directive.

Definitia 6.2. D i r e c t i v a este o clasä specialä a tipurilor de mesaje. 
Expeditorul directivei este o organizatie de reglare, destinatarul poate fi 
o organizatie oarecare. Multimea tipurilor de mesaje cu caracter de directivä 
o vom nota cu M(McS). Directivä reglementeazä variabilele de functionare 
ale destinatarului. Neindeplinirea directivei atrage dupä sine sanctiuni juri­
dice.

Sä analizäm mai detaliat definitia.
A$ dori sä motivez inainte de toate alegerea expresiei. Sinonimele deseori 

ntilizate ale cuvintului ;,directive“ sint: indicate, ordin, command etc. S-a 
räspindit mai ales nodunea de indicate pentru desemnarea metodelor obi=>- 
nuite de conducere a economiei, de exemplu din Ungaria in perioada anilor 
1950. ín acelasi timp, expresia „indicatie“ * este utilizatä intr-un sens mult 
mai neutru, mai general si in limbajul ciberneticii, al teoriei reglärii, al pro­
gram ärii la masinile de calcul3. íntrucit terminológia folositä de mine se 
adapteazä foarte mult sistemului de concepte al ramurilor de $tiintä amintite, 
pentru evitarea confuziilor am ales cuvintul „directivä“, neconsacrat incä, 
dar expresiv.

Elementul cel mai important al definitiei il reprezintä ultimele douä pro- 
pozitii. Directivä tinde sä influenteze activitatea destinatarului, nu numai 
informindu-1, dar transmidndu-i si anumite mesaje, a cäror neindeplinire 
•atrage dupä sine sanctiuni juridice.

Utilizäm in sens mai larg expresia de sanctiuni juridice, fncadräm aici 
nu numai procedurile aplicate de organele de urmärire penalä (militia, jus­
titia), ci si procedurile de sancdonare aplicate pe baza regulamentelor interne

* In limba maghiarä pentru termenul de „indicate" ca $i pentru cel de comandá din ciber- 
neticä se folose?te acela^i termen. (N .T .).

3 Zicem: unitatea C dä „indicape" unitäpi sale R, deci aici ne gindim la procesul de trans- 
mitere abstracti a indicatiei din cadrul aceleia^i organizafii. Folosind analogia anterioarä, in 
•cadrul organizatiei „un trup-un sudet", „sufletul“ dä indicafii „trupului“.
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ale institutiei, de exemplu, concedierea unui angajat pe cale disciplinarä o 
consideram drept o sanctiune juridica.

Definitio. 6.3. 4. Organizatia de reglare Oj este d i r e c t  s u p e r i o a r ä .  
d i n  p u n c t  de  v e d e r e  d i r e c t i v  organizatiei o2, daca ox este expe- 
ditorul, iar o2 destinatarul unui tip de mesaj m5 cu caracter de directivä (m e Μ). 
Tot in aceastä relatie o2 este d i r e c t  s u b o r d o n a t ä  din punct de 
vedere directiv organizatiei o,.

Organizatia Oj e s t e  d i r e c t i v  i n d i r e c t  s u p e r i o a r ä  fafä 
de organizatia de reglare o2, daca Oj este directiv direct superioarä unei alte 
organizatii, aceasta, la rindul ei, direct superioarä altéi organizatii si asa mai 
departe, pinä cind, in fine, penultima organizatie alantului devine direct superi­
oarä organizatiei o2. Aceeasi interpretare este valabilä pentru notiunea de 
s u b o r d o n a r e  i n d i r e c t ä  d i r e c t i v  (Oj, o2e O lc)).

Conform acesteia in economia ungarä ínaintea reforméi ministrul era supe­
riorul direct al directiei generale pe ramurä, iar directorul general de ramurä 
era superiorul direct al directorului de intreprindere. In schimb, intre ministru 
si directorul intreprinderii nu exista o legäturä de directivä directä, ci doar una 
indirectä; conform reglementärilor de atunci, ministrul nu putea trece peste 
capul directorului general de ramurä, nu putea da instructiuni direct intre­
prinderii, ci numai prin respectarea „rutei de serviciu“, prin intermediul 
directorului general.

Definitio 6.4. Pe mulfimea organizatiilor de reglare O iC), introducem 
o ordonare partialä pe care o numim o r d o n a r e  d i r e c t i v ä  si o notäm

d ir  ä d ir
cu simbolul >  . In aceastä ordonare ox >  o2 dacä existä o asemenea 
directivä m', pentru care o, este direct sau indirect superioarä fatä de o2 si 
nu existä o altä directivä m ", pentru care o,, sä fie direct sau indirect subor­
donatä faja de o f.

Conform definitiei 6.4, nu existä relatii de directivä intre douä organizatii, 
dacä intr-o problemä prima ordonä celei de-a doua, iar intr-o altä problemä 
a doua ordonä celei dintii. Relatia „ordonare-ascultare“ trebuie sä aibä sens, 
unic pentru a se putea vorbi despre o legäturä de directivä, de un raport de 
subordonare sau supraordonare univocä.

In cazul relatiilor de directivä, un criteriu extraeconomic, reglementarea 
juridicä, ne-a ajutat sä definim univoc: eine se aflä „sus“ si eine „jos“. Sus. 
se aflä acéla care, conform normelor de drept, este autorizat sä ordone. Multe 
raporturi insä, nu sínt reglementate juridic si totusi simtim cä este vorba de 
subordonare sau de supraordonare. De exemplu, Banca centralä de stat se 
aflä, practic, in toate tärile, deasupra tuturor organizatiilor de credit, desi 
in relativ putine probleme ea are drept de directivä bazat pe sanctiuni juri­
dice. Situatia sa de supraordonator se bazeazä pe faptul cä define monoplul 
emiterii unui tip special de informatii si anume banii. Organul de planificare 
(chiar si acolo unde nu are dreptul sä dea directive) are monopolul emiterii

4 Pentru definitiile legate de directive ?i de relatiile de sub si supraordonare am preluat o 
serie de idei din studiul prepos fi novator al lui Koopmans-Montias [128],

Intrucit lucrarea amintitä a pornit de la alte notiuni de bazä decit cartea de fafä, sistemul 
de concepte in cele douä lucräri nu este identic, dar se aflä in deplinä concordanti. Notiunile- 
utilizate acolo pot fi traduse in cele de aici $i invers.

5 Simbolul m reprezintä aici un element al multimii M. ín  capitolul 4 am notat cu m numä- 
rul organizatiilor. Sä speräm cä aceastä utilizare in dublu sens a simbolului m nu va genera, 
confuzie.
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informabilior centrale de plan, indispensabile organizafiilor inferioare, spe- 
cializate in planificare.

Definitia 6.5. Pe multimea organizabiilor de reglare, pe multimea 0 (C>
m on

introducem o preordonare partialä pe care o notam cu simbolul >  fi
m °n

o numim ordonare dupä monopolul informa^iei. ln aceastä ordonare ox >  o2, 
adicä ox este superioarä din punctui de vedere al monopolului de infor- 
mabie lui o2 dacä existä astfel de informatii al caror expeditor exclusiv este 
ox fi daca informabiile respective constituie un input indispensabil pentru o2e.

6.2. Notiunile generale ale relatiilor verticale si orizontale

Fiind in posesia definitiilor 6.1—6.5, putem trece la interpretarea generalä 
a nobiunilor de „sus“ fi „jos“, ^vertical" fi „orizontal“.

Definitia 6.6. Pe mulbimea organizabiilor, pe multimea O efectuäm o ordo-
v e rt

nare parbialä pe care o notam cu >  fi o numim ordonare verticalä. ín
v e rt

aceastä ordonare ox >  o2, adicä ox este superioarä fabä de o2 (iar o2 este 
subordonatä fatä de ox), dacä este satisfäcutä cel pubin una din conditiile A), 
B), C) de mai jos:

A) Oj GO®, ο2ε Ο (δΙ fi íntre ox fi o2 sä existe relatii de comunicatie;
d ir

B) o1> o 2 (o1, o2e O ,c))
mon

C) ο χ > ο 2 (ox, o2e O (CI).
d ir  mon

Organizabia ox nu este superioarä fatä de o2 dacä ox >  o2, dar ox <  o2. 
Nu este incä sigur cá definibia de mai sus este atotcuprinzätoare. Mai trebuie 
cercetat dacä nu cumva pót fi date fi alte condibii ín care sä se afirme relatii 
de sub fi supraordonare.

Din definibia 6.6 rezultä cä nu putem introduce o ordonare toialä pe mul­
bimea O, pe mulbimea organization Daca scoatem din mulbime douä orga- 
nizatii oarecare, vom putea probabil spune care dintre ele se aflä mai „sus" 
fi care mai „jos“, presupunind cä este valabilä vreuna dintre conditiile A), 
B) sau C) de mai sus. S-ar putea intimpla insä ca nici una dintre aceste con­
dibii sä nu se refere tocmai la aceastä pereche de organizabii fi atunci nu vom 
fi in stare sä stabilim care dintre eie fi unde se situeazä pe scara verticalä 
fi care anume se aflä mai „sus“ 7.

Sarcina urmätoare este de a determina numärul nivelurilor existente in 
sistemul economic. Sä incepem cu un exemplu simplu. La inceputul deceniu- 
lui al 6-lea, in industria socialistä ungarä a existat o conducere la patru nive- 
luri; 1) guvernul, 2) ministerul, 3) directa generalä de ramurä, 4) conducerea 
intreprinderii. ln  schimb in agricultura socialistä cooperatistä, conducerea s-a

mon
6 Presupunem cä simultan nu poate exista p  rclafia inversä. Deci dacä Oj >  o2, atunci nu

mon
putem avea o2 > ot.

7 Aja-zisa dublä subordonare reprezintä o altä dificultate in descrierea relapilor de sub ?i 
supraordonare. De exemplu, secpa financiarä a unui sfat popular orä^enesc este subordonatä 
atit prejedintelui sfatului popular oräjenesc, clt $i sectiei financiare a sfatului popular judefean. 
Nu vom avea in vedere tratarea acestei probleme.
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1 Fig. 6.1. Ordonare verticalä
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exercitat prin cinci niveluri si anume: 1) guvernul, 2) ministerul, 3) condu- 
cerea agriculturii pe judete, 4) conducerea agriculturii la nivel de plasä, 5) 
conducerea la nivelul cooperativelor agricole de producfie. Dacä in sistemul 
economic ungar n-ar fi existat decit aceste douä sectoare, atunci am fi putut 
afirma cä a existat un sistem de conducere la cinci niveluri8. Deci la deter- 
minarea numärului de niveluri luäm in considerare defalcarea mai amanun- 
ditä, structura ierarhicä constituitä din mai multe trepte verticale.

Definitia 6.7. O muljime par^ialä a multimii organizatiilor O ín care fie- 
care element (cu exceptia ultimului) este direct superior fafá de cél urmätor, 
intr-o succesiune determinatä, o numim l a n t  v e r t i c a l .  Prin numärul 
n i V e 1 u r i 1 o r sistemului economic in^elegem numärul maxim al elemen- 
telor din lantul cuprins in O.

Aceastä definitie este in concordanda cu cele spuse ín definitia 6.1 despre 
nivelurile de „jos“ $i de „sus" care este completatä acum cu metoda de deter­
minare a numärului de niveluri existente in sistem. (Numärul nivelurilor 
superioare este cu unul mai mic decit numärul total al nivelurilor, „unul“ 
fiind nivelul cél mai de jos.)

Nofiunea este ilustratä ín fig. 6.1. Pornind de sus in jos, intilnim o serie 
intreagä de languri [1, 2, 4, 13, 19]; [1, 2, 5, 14]; [1, 3, 9], $i a$a mai departe. 
Trei dintre acestea sint cele mai Iungi: [1, 2, 4, 13, 19], [1, 2, 4, 13, 20] si 
[1, 2, 4, 13, 21]. Acest land indica un sistem la cinci niveluri.

Dupä ce am clarificat nodiunea „vertical“ putem trece la nodiunea „ori- 
zontal“. Aceasta este de fapt o nodiune specialä de eckivalentä, care se referä 
la echivalenda existentä in ordonarea verticalä introdusä pe muldimea orga- 
nizadiilor. Utilizäm aceastä denumire, exclusiv atunci cind douä organizadii 
se aflá univoc la acela^i nivel.

8 ln  capitolul urmätor vom vorbi despre faptul cá o institute atit de complexá, cum este 
o maré intreprindere moderná industrialá sau agricolá, poate fi la ríndul ei privitá ca un 
subsistem la cél pufin douä niveluri. ín  acest caz, in exemplele de mai sus numärul nivelurilor 
crefte cu incä unul.
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Continmnd exemplul nostru anterior, consideram a fi identic nivelul a douä 
ministere care fac parte din acelasi guvern, sau a douä intreprinderi aflate 
deopotrivä pe treapta cea mai de jos. Dar nu putem califica a fi la acelasi 
nivei relajia dintre directorul general de ramurá industrial §i presedintele 
sfatului popular oräsenesc, deoarece ei apartin unor languri verticale dife- 
rite, iar in cadrul lan^ului lor propriu, alt numär de elemente ii desparte de 
supraordonatorul comun, de presedintele consiliului de ministri.

Definitia 6.8. Echivalenta dintre organizatia o, si o2, existentä in ordonarea 
verticalä introdusä pe mul^imea organizatiilor, pe multimea Ο, o vom nota
cu simbolul ~  si o vom numi r e 1 a t i e o r i z o n t a l ä .  ín acelasi sens 
utilizäm si urmätoarea expresie: o1 si ° 2  se aflä p e  a c e l a s i  n i v e l ,  
Aceasta se intimplä atunci cind se indeplineste una dintre conditiile A) si 
B) ce urmeazä:

A) OjE 0 {ß) si ο2ε θ ' β1
B) OjE 0 <c) si o2e O (C>,

v e rt v e rt
mai departe existä o astfei de organiza|ie o3e  0 <c), la care o2 <  o3 si o2 <  o3, 
precum si °i ?i ° 3  pot fi legate intre ele cu un lant tot atit de lung ca si o2 si o3.

Cele cuprinse in definitia 6.8 inseamnä practic urmätoarele:
A) Toate organizatiile reale se aflä la acelasi nivel; rela|iile dintre eie au 

deci, in mod necesar, un caracter orizontal.
B) Douä organizatii de reglare se aflä la acelasi nivel si relajia dintre eie 

este orizontalä, dacä se aflä la aceeasi depärtare fatä de supraordonatorul 
lor comun, fiind legate de acesta prin acelasi numär de trepte de transmisie.

Aceastä ultimä idee este ilustratä in fig. 6.1. Organizatiile 4, 5, 6, 7 si 8 
nu au un superior direct comun cu organizatiile 9, 10, 11, 12. Totusi se aflä 
la acelasi nivel deoarece fiecare dintre ele este despärfitä prin 2 trepte de 
transmisie de superiorul lor comun indirect, de organizafia 1.

Din cele spuse rezultä urmätoarele:
— Putem vorbi despre un sistem economic cu un singur nivel numai atunci 

cind in cadrul sistemului nu existä deloc organizatii C, specializate pentru 
activitatea de reglare.

— Sistemul economic are mai mult de douä niveluri dacä
1) unele organizatii C monopolizeazä emiterea unor astfei de informatii 

care sint indispensabile altor organizatii C sau,
2) intre organizatiile C existä legäturi de directive. (Fiecare din cele 

2 conditii este suficientä in sine.)

6.3. Incä o datä despre fluxul de mesaje

ln cele cinci capit ole anterioare am clasificat fluxurile de mesaje dupä 
criterii multiple. Acum putem completa aceastä clasificare cu un nou cri- 
teriu important.

Definitia 6.9. Fluxul de mesaje este v e r t i c a l ,  anume circulä de sus 
in jos, dacä expeditorul este supraordonatorul destinatarului. (In situatia 
inversä, el este vertical, cu directia de jos in sus.) Fluxul de mesaje este o r i ­
z o n t a l ,  dacä expeditorul si destinarul se aflä la acelasi nivel.
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Cele mai frecvente $i mai caracteristice fluxuri de mesaje orizontale sint 
comunicatiile dintre organizatiile reale. Aici pót fi íncadrate, ín majoritate, 
fluxurile de mesaje pe care in sistemul de concepte traditionale ale economiei 
politice le numim „relatiile de piatá".

Existá si numeroase fluxuri de mesaje „oblice" nefiind nici verticale, nici 
orizontale.

6.4. Sistemele reale funcfioneazä la mai multe niveluri

Reglarea la mai multe niveluri constituie de múlta vreme o preocupare 
a mai multor ramuri ale stiintei.

Este cunoscutä importanta acesteia ín reglarea aparatelor tehnice compli­
cate.

Astfel, de exemplu, dirijarea navelor cosmice fára echipaj se face la cél 
pufin 3, sau si mai multe „niveluri". Unele actiuni ale navei cosmice sínt 
dirijate de au tómat ele instalate chiar la bordul navei; alte acfiuni sint diri- 
jate de pe pámint tot prin intermediul unor instalatii automate, dar cu anu- 
mite intervened ale speciali^tilor aflati pe pámint. Aláturi de acestea, anumite 
comenzi sint date nu automat, ci pe baza deciziilor individuale ale coman- 
dantilor navei, rámáéi pe pámint.

Biologii si fiziologii se ocupá múlt cu problema reglárii la mai multe nive­
luri. Iarási un exemplu simplu. Sä luam problema echilibrului mecanic din 
domeniul organismelor vii. Reglatorul primär si automat al acestuia este 
organul echilibrului situat in urechea interná. Reglatorul secundar este im- 
presia cápátatá cu ajutorul vázului despre pozitia corpului si reflexele con- 
ditionate care intrá in functiune pe baza acesteia. ín fine, „la cél mai inait 
nivei", putem dirija si volitional pozifia noastrá.

ín ambele exemple dirijarea la mai multe niveluri serveste la corectarea 
reciproca a sistemelor de reglare independente. ín ambele cazuri reglarea 
permanentä, curentä, „muncile märunte“ ale dirijárii sint índeplinite de 
automate, pe cind interventiile complicate se realizeazá centralizat, pe baza 
deciziilor constiente.

Existenta „mai multor niveluri“ in viata socialá, $i indeosebi ierarhia con- 
ducerii, a dirijárii, a birocrafiei, mai ales de la Max Weber incoace, a consti­
tuit o preocupare pentru serii intregi de sociologi9.

Daca facem comparatia cu alte stiinte, räminem surprinsi de faptul ca 
§tiinfa economica a neglijat atit de mult timp problema existentei mai multor 
niveluri.

Pentru perioadele de inceput ale §tiinfei economice, lucrul acesta, fireste, 
este de inteles. Dar nici economia englezá de la inceputul si mijlocul secolului 
trecut n-a fost reglatá numai la un singur nivei, conform definifiilor date in 
paragraful anterior. Au existat si atunci, in Anglia, banca centralä, admini- 
stratia financiarä, bursa. Economia englezá ar putea fi descrisá deci ca un 
sistem economic nondirectiv cu douá niveluri in care insä nivelul superior 
a avut o influentä relativ redusä. Au dominat in mod univoc relatiile orizon­
tale; comparativ cu acestea, relafiile verticale au fost nesemnificative. *

* Vezi, de exemplu, Weber [277], Blau-Scott [34] fi Evan [60].

Nojiuni $i probleme 100



De atunci insä economia capitalistä s-a schimbat mult. Sä amintesc doar 
sumar citeva fenomene:

— Incepind cu deceniul al IV-lea, in urma zguduirilor produse de marea 
crizä, si nu in ultimä instanfä pe baza recomandärilor scolii keynesiste, a 
devenit mult mai activä intervenia financiarä a guvernelor in viata econo- 
micä.

— Cele douä räzboaie mondiale si mai ales econcmia de räzboi a célúi de-al 
doilea au dus la cresterea substantial a birocratiei de stat, ocupatä cu regla- 
rea economiei. Ea a continuat sä existe sub formä modificatä si intr-un cadru 
mai restrins si dupä räzboi.

— In numeroase täri capitaliste au fost efectuate nationalizäri partiale. 
In dirijarea industriei de stat, pe alocuri, se manifestä verticalitatea la multe 
niveluri.

— In legäturä cu politica keynesistä a utilizärii bratelor de muncä, cu 
nevoile armatei si cu existenta intreprinderilor de stat a crescut rolul guver­
nelor in reglementarea investit iilor.

— A crescut rolul economic al organelor locale de stat.
— In numeroase täri capitaliste a inceput formarea unui sistem de pla- 

nificare la nivelul economiei nationale. In unele täri-—de exemplu in Franta — 
planificarea s-a realizat la mai multe niveluri de la inceput: Comisariatul 
general al planului subordonat guvernului dirijeazä activitatea comitetelor 
de planificare pe ramuri industriale, care, la rindul lor, exercitä influentä 
asupra planificärii intreprinderilor.

— A crescut centralizarea sistemului bancar. In numeroase täri, sistemul 
financiar si de credit functioneazä la mai multe niveluri.

-— Au luat n as tere íntreprinderi foarte mari, chiar uriase concenträri de 
capital, concerne ín cadrul cärora se aplicä conducerea la mai multe nive­
luri.

— Dupä al doilea räzboi mondial au luat na$tere organizatii economice 
internationale cu maré influentä. Acestea au creat un nou nivei, peste nive- 
luiile nationale existente pinä atunci.

Constatarea 6.1. Economia capitalistä contemporanä ín majoritatea tärilor 
constitute un sistem economic cu mai mult de douä niveluri. Intre niveluri, 
chiar dacä nu au caracter dominant si nu au cäpätat o räspindire generáld, 
existä totusi si relatii de sub si supraordonare cu caracter de directivä.

Desi se bazeazä pe experiente ín general cunoscute, in aceastä formä, teza 
de mai sus este incä insuficient elaboratä. Pe baza cercetärilor empirice ar 
fi nevoie de o formulare mai amplä, mai precisä si de o fundamentare fapticä 
corespunzätoare.

Pinä aici am vorbit numai despre tärile capitaliste. In tärile socialiste, 
sistemul bazat pe mai multe trepte si rolul mare al relatiilor cu caracter de 
directivä s-au manifestat pregnant incä de la inceput. Reformele efectuate 
ín ultimii ani in conducerea economiei au micsorat rolul relatiilor de directivä, 
pe alocuri micsorind si numärul nivelurilor.

ín ciuda acestora, se pare cä si despre economiile socialiste actuale se pot 
face urmätoarele afirmatii.

Constatarea 6.2.Toate economiile socialiste reprezintä sisteme cu mai mult 
de douä niveluri. In  functionarea lor, variind de la o tara la alta, relatiile de 
directivä au un rol important.
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Afirmatia de mai sus ar trebui precizatä si imbogäfitä prin compararea 
metodicä $i analiza dinamicä a economiei färilor socialiste.

Conslatarea 6.3. Din punct de vedere istoric, create ponderea de mesaje ver­
ticale in cadrul fluxului total de mesaje.

Justefea afirm aiéi este evidentä. Ar merita totusi sä facem observari 
mai precise si in legäturä cu aceasta sä mäsuräm greutatea relativä a influentei 
fluxurilor de comunicatii verticale. Notiunile propuse ajutä ca cercetärile 
de acest fei sä devinä mai univoce, mai exacte.

6.5. Comparatie

Desigur cä a parte apreciabilä a autorilor monografiilor cu caracter pur 
descriptiv au väzut clar importanta mai multor niveluri in cadrul sistemelor 
economice. Am putea cita cu duzina lucrari care — chiar daca fac acest 
lucru intr-o altä terminologie —- aratä existenta mai multor trepte ín cadrul 
sistemelor economice 10 11. Cu atit mai regretabilá este lipsa generalizarii expe- 
rientelor, lipsa teoriei formale a reglarii sistemelor economice la mai multe 
niveluri.

Din acest punct de vedere teória modernä matematicä a echilibrului s-a 
ímpotmolit in fenomenele caracteristice mijlocului secolului al XIX-lea. 
Lumea lui Walras este un sistem economic care functioneazá strict la un singur 
nivei. Aceasta se oglindeste si in a doua premisä de baza a scolii EG, conform 
cäreia sistemul economic se compune exclusiv din organizatii reale, din pro- 
ducätori $i consumatori. Insä^i premisa de bazä, axioma, face deci imposi- 
bilä studierea ulterioarä a problemei.

Abia in ultimii ani au apärut modele matematice care -— chiar dacä partial 
£i legat mai ales de planificare — au reprezentat sistemele economice la mai 
multe niveluri.

Aceste modele au apärut initial din considerente de tehnicä de calcul si 
anume pentru usurarea rezolvärii problemelor de programare liniarä de mari 
proportii, au fost elaborate asa-zisele metode de decompozitieu . Ulterior 
a rezultat cä fiecare algoritm decompozitional poate fi interpretat ca o de- 
scriere abstractä a procesului de pregätire — ín parte centralizat, ín parte 
descentralizat — a deciziei. Cu alte cuvinte, algoritmii matematici decom- 
pozitionali au modelat un proces de planificare la mai multe niveluri. Fie­
care iteratie a algoritmului reprezintä eite o fazä a pregätirii deciziei, iar 
programul obtinut dupä incheierea ultiméi iterafii reprezintä insäsi deci- 
zia12.

La modelele de planificare cu douä niveluri apare un centru, adicä o orga- 
nizafie C §i organizatii mai inferioare, care pot fi privite ca fiind unitäfi de

10 Astfel, de exemplu, Galbraith [71] ?i [72] demonstreazä aceastä existenfä ln cadrul eco­
nomiei capitaliste.

11 Primul, $i Incä de atunci cél mai räspindit procedeu decompozitional a fost elaborat de 
Danlzig ?i Wolfe (vezi [48] 1960 ?i [49] 1961). De atunci au luat najtere numeroase procedee 
(vezi printre altele lucrarea lui Liptáh Tamás ?i a autorului lucrärii de fatä [139], precum si 
articolele lor Abadie — Williams [1], Rosen [216] $i Weitzman [278].) Vezi, de asemenea, rezu- 
mativ, Künzi-Tan [148], precum $i Ligeti-Sivdk [156].

12 Despre interpretarea economicä a procedeelor decompozitionale, vezi Malinvaud [161], 
p. 170 ?i 210 ?i lucrärile autorului cärfü de fatä [130] fi [131].
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Fig. 6.2. Schem a plan ificärii la  douä niveluri

reglare ale organizatiilor K. íntre aceste douä niveluri circulä mesajele (vezi 
fig. 6.2).

Färä sä prezint amänuntit si sä compar diferitele prccedee de planificare 
la mai multe niveluri, algoritmii decompozi^ionali, voi reliefa aici dear citeva 
träsäturi comune ale acestora, care meritä atentie din punctui de vedereal 
problemelor fluxului de mesaje tratate in capitolele 5 si 6.

Pentru orice algoritm de planificare la mai multe niveluri sint valabile 
urmätoarele proprietati:

1) ln  fluxul de mesaje apar atit mesaje cu caracter de pret, eit μ  mesaje färä 
caracter de pret. In general, intr-o directie circulä mesaje cu caracter de pret, 
in cealaltä directie, mesaje färä caracter de pret- Astfel, de exemplu, in algo- 
ritmul lui Dantzig-Wolfe circulä desus in jos mesaje cu caracter de pret (Pre* 
turile „umbrä“) referitoare la restrictiile organului central, pe cind de jos 
in sus circulä mesaje färä caracter de pret (solicitärile agregate ale inputurilor 
reale $i angajamentele de obligatii ale outputurilor reale ale organizatiilor 
mai de „jos"). In algoritmul elaborat impreunä cu Lipták Tamás, direejia 
fluxului este inversä, si anume: de sus in jos circulä comunicatii färä carac­
ter de pret: restrictiile inputurilor §i obligatiile de outputuri recomandate 
pentru organizatiile inferioare, iar de jos ín sus se trimit mesaje cu caracter 
de pret: evaluarea marginalä, preturile „umbrä“ ale restrictiilor centrale.

2) In fluxul de mesaje figureazä douä trepte ale agregärii. La nivelul orga­
nizatiilor R de grad mai inferior se opereazä cu märimi mai fine, mai detaliate 
in timp ce la nivelul organizatiei centrale C, cu märimi mai concentrate. 
Modelele de planificare la mai multe niveluri sínt identice cu premisele de 
bazä ale scolii EG in privinta celor mai multe premise de bazä ale lor (con­
vexitate, optimizare, lipsa incertitudinii). Din cauza aceasta si structura lor 
de mesaje este destul de simplä, apropiindu-se de structura informationalä 
a modelelor TEG. Lipseste din ele multiplicarea mesajelor, ceea ce decurge 
din caracterul strict determinist al modelelor, neincluzind elemente de incer- 
tidudine. Este adevärat, apar ín ele fluxuri de informatii verticale, in schimb, 
lipsesc cele o r i z o n t a l e í n  general, metodele decompozitionale trebuie pri- 
vite doar ca modeläri ale pregätirii deciziei, ale planificärii si nu ca simuläri 
ale functionärii íntregii economii (si in cadrul acesteia a proceselor reale si 
a reglärii proceselor reale).

13 Mai recent S im o n  G y ö r g y  a elaborat un procedeu decompozitional ín care existä atit flu 
xuri de informatii verticale cit $i orizontale. (Vezi [237; 238].)
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ín duda acestor neajunsuri ele merita atentie din punctui de vedere al 
temei noastre, tocmai pentru motivul cä au ín vedere existenta mai multor 
niveluri in cadrul sistemelor economice efective si se apropie mai múlt de 
structurile de mesaje reale. In  cazul modeldor la mai multe niveluri nu mai 
avem de-a face cu structuri de mesaje simple, ci complexe (de§i nu prea com­
plexe ).

Meritä sä analizäm daca modelele de planificare la mai multe niveluri pot 
fi dezvoltate mai departe, pina la elaborarea modelelor de descriere a reglä- 
rii la mai multe niveluri ale sistemelor economice, ín^elegind aici $i formali- 
zarea incertitudinii, precum si formalizarea multiplicärii informaliilor. ín 
teória sistemului economic aceasta este una dintre cele mai importante Pro­
bleme aflate la ordinea zilei in cercetare.
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7. Contradictie $i compromis in cadrul
institutiei

*

7.1. Notiunea de institute

La inceputul capitolului 4, vorbind despre structura celei de-a doua pär^i 
a cärtii, arätam cä vom privi intregul sistem mai intii „de la inältime“, apói 
vom analiza retelele ce leagä elementele (organizatiile, respectiv unitátile) 
sistemului: legäturile, fluxurile. Acum „avionul“ nostru coboarä: vom cer- 
ceta institutiile, micile subsistente ale sistemului.

Definitia 7.1. I n s t i t u t i a  este subsistemul sistemului economic, care 
din punct de vedere organizatoric si juridic se delimiteazä de alte instituti. 
Institutia s i m p l ä  coincide cu o organizatie, adicä se compune dintr-o 
singurä pereche de unitati (de exemplu, o gospodärie casnicä). Institutia 
c o m p l e x a  se compune din mai multe organizatii si in toate acestea func- 
tioneazä cite o pereche de unitati (de exemplu, íntreprindere, oficiu). ín 
cadrul institutiei, organizatiile separate dupä menirea si sfera lor de activi­
tate le vom numi o r g a n i z a t i i  f u n c t i o n a l e 1.

Din def initia 7.1 rezultä cä fiecare organizatie apartine univoc de o singurä 
institute determinatä, constituie parte integrantä a acesteia.

7.2. Organizatiile functionale ale intreprinderii 
producätoare

Intreprinderea modernä este o institute complexä1 2. Procesele ei reale 
si de reglare sint deosebit de complicate. Din aceastä cauzä se produce o se­
parare sistematicä a diferitelor funcdi. Acest lucru se manifestä de regulä 
si sub aspect organizatoric.

ín  sfera R, in cadrul intreprinderilor mari se separä organizatii indepen­
dente: fabrici, subunitäü, uzine, ateliere. Acum nu ne vom ocupa de aceastä 
compartimentare a sferei reale.

Si in sfera C se formeazä organizatii independente: diferite sectii, servicii, 
grupuri. Bineinteles, nu existä o schemä organizatoricä general valabila, 
caracteristicä deopotrivä pentru toate marile intreprinderi moderne. Totu^i, 
in majoritatea intreprinderilor mari, se gäsesc urmätoarele organizatii func­
tionale separate:

— conducätorii directi ai productiei ;

1 In cadrul institupilor complexe, se pot forma organizapi separate ?i dupä alte criterii 
(de exemplu, dupä competenta teritorialä). Acest tip de separare organizatoricä nu constituie 
obiectul lucrärii de fafä.

2 Am utilizat múlt sistemele de idei g  de concepte ale lui H. Simon, March, Cyert §i ale $co- 
lii lor. Lucrarea [45] poate fi consideratä ca una dintre sintezele ideilor lor referitoare la intre­
prinderea producätoare (Vezi §i [163; 241; 242; 243].)
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Fig. 7.1. Schem a organism elor functionale ale in treprinderii producätoare

— aparatul de cercetare si de dezvoltare a tehnicii;
— conducätorii §i executorii operatiilor de investitii;
•— valorificatorii produselor intreprinderii;
— achizitorii materialelor consumate in intreprindere;
— aparatul specializat'pentru selectarea personalului;
— aparatul care se ocupä cu problemele financiare si de credit ale intre­

prinderii.
Relatia dintre institutie, organizatie $i unitate in cadrul intreprinderii 

producätoare este prezentatä in fig. 7.1. Dreptunghiul con túrát cu linie 
intreruptä reprezintä institutia. ín cadrul acestuia dreptunghiurile verticale 
conturate cu linii continue reprezintä organizatiile. Cele douä cercuri ín cadrul 
organizatiei reprezintä unitätile.

Separarea relativa a organizatiilor functionale se manifesta in forme dife- 
rite, cum ar fi de exemplu existen|a unor canale de informa tii aparte, prin 
care se leagä cu lumea din afara institutiei. Poate numai conducätorii directi 
ai productiei constituie exceptii din acest punct de vedere. Ei primesc marea 
majoritate a mesajelor „dinäuntru“, de la celelalte sectii ale intreprinderii, 
inainte de toate de la aprovizionare §i desfacere. ínsa, pe diverse canale 
de informatii, circulä mesaje la si de la aparatele (sectoarele) de cercetare 
§i dezvoltare a tehnicii, aprovizionare si desfacere, muncä §i personal, finan- 
ciar. Aceste servicii pot fi privite si ca niste „capete de nervi" ale diferitelor 
subsisteme de reglare si de mesaje ale intreprinderii, ca punct eie initiale si 
finale ale acesteia. Subsistemul de mesaje al relatiilor de piatä nu are contact 
direct cu intreaga intreprindere, ci numai cu personalul de aprovizionare 
si desfacere. Tot asa nici subsistemul de mesaje al miscärii bäne^ti nu are 
contact direct cu intreaga intreprindere, ci numai cu aparatul financiar.
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Constatarea 7.7. Complexitatea structurii de mesaje se dezvotta páráiéi cu 
coniplexitatea institutiilor; ín cadrul institutiilor se separa organizatii functio­
nale specializate in indeplinirea anumitor activitati de informare fi de reglare. 

Constatarea noasträ se bazeazä pe fapte empirice cunoscute.

7.3. Multiplicitatea motivajiilor

Comportarea organizafiilor functionale in cadrul intreprinderii producä- 
toare este determinata considerabil de rolul pe care ele il indeplinesc ín divi- 
ziunea muncii. Comportarea lor poate fi influentatá si de stimulente mate­
riale speciale, de exemplu premiile. Dar unul dintre motivele determinante 
ale comportamentului lor — pe care il evidentiez acum in scop ilustrativ 
si il prezint amänuntit in cele ce urmeazä — izvoräste din inclinatia omului 
de a se idenlifica cu functia, cu rolul pe care il índeplineste, de a deveni „expo­
nentul“ acestuia. Aceasta o putem constata cel mai pregnant tocmai ín con- 
ditiile relafiilor socialiste. Tovaräsii de la fiecare directie generalä de ramurä 
din oficiul de planificare considera normal sä „lupte“ pentru „interesele" 
ramurii, pentru ca aceasta sä primeascä mai multe investitii — cu toate cä 
nu-i stimuleazä interese materiale, nici mäcar de prestigiu, in acest 
sens; eventual acestea din urmä cu tótul indirect.

Voi demonstra rolul acestei motivatii prin comportamentul organizafiilor 
functionale din interiorul intreprinderii. La analizä am ín vedere atit socie- 
tä^ile pe actiuni capitaliste moderne, cit si intreprinderile socialiste, care 
functioneazä pe baza gestiunii economice avind in vedere si modificärile 
petrecute in urma aplicärii reformelor economice. Desigur motivafia nu este 
peste tot absolut identicä; a$ dori sä evidentiez doar citeva tendinee mai 
mult sau mai pufin generale.

Sä examinäm, pe rind, din acest punct de vedere organizafiile funcfionale:
1. Conducatorii directi ai productiei (de exemplu, conducätorii tehnici ai 

uzinei, inginerii direct räspunzätori pentru desfäsurarea productiei). Dorinfa 
lor este ca productia sä fie continuä, linistitä, sä fie intotdeauna de lucru, sä 
existe materiale, forfä de muncä; sä existe conditii normale pentru intre- 
finere; sint adepti ai stabilitätii relative a productiei.

2. Aparatul pentru dezvoltarea tehnicii, a sortimentelor productiei, pentru 
investitii si cercetäri3. Preocuparea sa constä in introducerea inovatiilor teh- 
nice, lansarea in fabricafie a produselor noi, lärgirea producfiei.

3. Aparatul pentru desfacere. Intentia sa este sä vindä cit mai mult §i cit 
mai usor. El cere conducätorilor producfiei sä-1 ajute in cea mai mare mäsurä 
in aceastä direcfie; dacä posibilitatea de vinzare cremte brusc, atunci sä 
creascä imediat si producfia. Calitatea, condifiile de livrare, chiar §i prefu- 
rile trebuie sä satisfacä, in mäsura posibilului, pretenfiile cumpärätorului 
(de exemplu, ale cumpärätorului din sträinätate).

4. Aparatul financiar. El urmäre^te ca intreprinderea sä aibä un benefi- 
ciu cit mai mare, rezerve bäne^ti; sä fie solvabilä, sä nu se inglodeze in prea 
multe datorii, sä nu imobilizeze inutil stocuri si credite, sä nu fie obligatä 
sä pläteascä dobinzi de prisos. 5

5 Din cartea deja citatä a lui C y e r i M a r c h  [45] acest grup lipsejte.
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7.4. Contradicti, compromisuri

Interesele, motivatiile organizatiilor functionale din interiorul intreprin- 
derii se aflä adesea ín contradictie, chiar dacä aceasta nu imbracä intotdeauna 
forme ascufite 4 * 6.

Existä contradictii intre organizatiile functionale, in privinta repartizärii 
fondurilor de investiri, de remunerare si de premiere, de crestere a salariilor.

Pot apare contradictii intre tendinta conducätorilor productiei de a asigura 
stabil itat ea si pretentia aparatului de desf acere de a adapta rapid producta 
intreprinderii la cerintele cumpärätorilor.

De asemenea, pot apare contradictii intre intentia aparatului financiar 
de a micsora volumul stocurilor si intentia aparatelor de productie si des- 
facere de a mari aceste stocuri.

Pot apare contradictii intre strädaniile novatoare ale cercetärii si ale pro- 
movärii progresului tehnic §i pretentiile conducätorilor productiei’de a asi­
gura continuitatea §i linistea productiei.

Am mai putea insirui $i alte contradictii asemänätoare, dar consider cä 
pentru ilustrare sint suficiente acestea.

Pinä aici am vorbit numai despre motivatiile organizatiilor distincte in 
interiorul intreprinderii §i despre contradictii rezultate de aici. Mai pot apare 
in cadrul intreprinderii si un alt tip de contradictii de importantä fundamen­
tals, care in capitalism, de exemplu, este legat de problemele proprietätii, 
ale puterii si ale veniturilor.

In timp ce primul tip de contradictii — bazat pe diviziunea muncii in pro- 
cesele de reglare ale intreprinderii — se prezintä mai mult sau mai putin 
asemänätor in cadrul fiecärei economii moderne, cel de-al doilea, evident, 
depinde substantial de régimül politic al societätii si de formele de proprie­
tate.

ín  cadrul intreprinderii capitaliste (pe fondul contradictiei fundamentale 
a acestui mod de producfie) trebuie sä deosebim cel putin trei grupuri de 
interese si anume: proprietarii, managerii si lucrätorii care nu au functii de 
conducere. Nu-mi propun aici sä analizez mäsura in care managerul se iden­
tifies cu proprietarul, isi subordoneazä actiunile intereselor proprietarilor 
si nici mäsura propriilor sale interese si motivatii de prestigiu, de carierä, 
de sigurantä, de venit personal mai ridicat5. Cu certitudine, comportamentul 
lui nu este motivat exclusiv de interesele proprietarului. Mai ales cind se iau 
decizii in problema impärtirii profitului brut si se stabileste cota care urmeazä 
sä se pläteascä sub formä de dividend proprietarilor si cota care sä fie des- 
tinatä fondurilor de lärgire a intreprinderii, atunci incearcä sä-si impunä 
punctui de vedere. Interesele managerului pot fi in opozitie cu interesele unor 
grupuri mai mici sau mai mari ale actionarilor. O parte din actionari este 
interesatá in primul rind ín dividendul momentan; nu in profitul total sau 
ín functionarea de ansamblu a intreprinderii, ci ín dividendul care se plä- 
teste in anul respectiv. Aceastä atitudine caracterizeazä masa micilor actionari 
atomiza^i. Pe ac^ionarii principali sau pe grupurile de actionari principali,, 
care efectiv doresc sä dipunä de intreprindere, bineinteles, ii intereseazä

4 Dezbaterea cu privire la motivapile din cadrul Intreprinderii este redatä in cartea luis
McGuire [179].

6 Din literatura dedicatä acestei probleme vezi, de exemplu, McGuire [179], Williamson 
[280] $i Cyert-March [45].
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nu numai dividendul momentan, dar fi intreaga functionare, viata, stabi- 
litatea, dezvoltarea, expansiunea intreprinderii.

ln intreprinderile capitaliste, angajatii färä functii de conducere si mun- 
citorii se identificä in micä mäsurä cu asa-zisul „interes al intreprinderii“, 
de§i una dintre caracteristicile stilului de management este stimularea acestei 
identificäri printre altele, de exemplu, prin stimularea muncitorilor si anga- 
jatilor in cumpärarea actiunilor. Cu toate acestea existä opozitie de interese 
intre angajati, proprietari, si respectiv, manageri. ín viata de toate zilele, 
opozitia de interese isi gäseste expresia in conflictele legate de salarii, veni­
turi, cuceriri sociale care insä isi au rädäcini in conflictele adinci de clasä, 
legate de problemele puterii si ale proprietätii.

La intreprinderile aflate in proprietate socialistä de stat, proprietarul nu 
este „vizibil" (nu mä voi opri aici asupra specificului intreprinderilor iugo- 
slave). Atributiile si conceptiile de „proprietär“ sint índeplinite ín parte de 
organele superioare: de ministerul care controleazä productia intreprinderii, 
de ministerul de finante care dispune de o mare parte din venitul net al intre­
prinderii. Dar se formeazä o atitudine si o conceptie „de proprietär“ si in cilec- 
tivul intreprinderii — si mai cu seamä la conducätorii ei — mai ales dacä 
sint interesati atit ín beneficiul, cít si in intreaga dezvoltare a intreprinderii.

Paralel cu afirmarea viziunii de proprietär apar, din timp ín timp ínsa, 
fi aici contradictii intre muncitorii si angajatii cu functii mai mici, pe de 
o parte, si conducätorii intreprinderii, pe de altä parte, apói intre cadrele 
intreprinderii si reprezentantii institutiilor centrale care exprimä interesele 
generale ale statului. Unul dintre scopurile urmärite de reformä este tocmai 
asigurarea cäilor mai favorabile de inläturare, ín cea mai mare mäsurä posi- 
bilä, a elementelor cu caracter de contradictie care frlneazä dezvoltarea eco- 
nomiei.

íntreprinderea, ca institutie, ca organism viu, poate functiona in ciuda 
contradictiilor sale interne, deoarece au loc compromisuri intre interesele 
opusé. Activitatea directorului, ca reprezentant al intereselor intreprinderii, 
constä in bunä mäsurä in concilieri: aplanarea neintelegerilor, armonizarea 
propunerilor contradictorii cu prilejul luärii deciziilor.

ín  íntreprinderea capitalistä, färä indoialä, un rol deosebit joacä moti- 
vatia de a realiza profit. Una dintre fortele motrice, o idee cäläuzitoare a 
realizärii compromisului, constä in faptul cä activitatea distincta a subor- 
ganizatiilor trebuie sä slujeascä beneficiului general al intreprinderii. Profitul 
stabil si pe cit posibil crescind este o conditie esentialä a supravietuirii si 
ex tin derii intreprinderii6.

D upä reforma economicä din Ungaria, in intreprinderile socialiste de la 
noi a crescut rolul beneficiului in realizarea cointeresärii.

Nu intentionez sä discut dacä in intreprinderile capitaliste profitul este 
motivul „final“ sau numai un mijloc in slujba supravietuirii si extinderii. 
Discutiile in jurul motivatiilor „finale" — dupä experienda mea — duc doar 
la filozofäri sterile si nu la analiza serioasä a realitätii. Consider cä adevärata 
sarcinä a cercetätorului este descrierea contradictiilor interne ale institutiilor, 
printre care si ale intreprinderilor capitaliste, a diferitelor interese care ac(io- 
neazä in sinui lor si a compromisurilor care se fac. 6

6 Am impresia — defi in mare mäsurä mä pot referi numai la cunoftinfele dobindite din 
literaturä — cä in funcfionarea efectivä a sistemului capitalist rolul motivapei legate de obpne- 
rea profitului este mai puternic decit 11 considera jcoala „behavioristä" a teoriei intreprinderii.
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ín acest capitol am avut in vedere pina acum intreprinderea producätoare, 
am vorbit despre contradictiile si compromisurile interne ale acesteia. Fireste, 
in cadrul celorlalte institutii (oficii publice, band, universitati etc.) ne putem 
intilni cu fenomene analoage.

Rezumativ, pe baze empirice indeobste recunoscute, putem stabili urmä- 
toarele:

Constatarea 7.2. In  toate institutiile complexe— printrecare siintreprinderile 
producätoare — contradictiile interne sint permanente. Organizatiile functio­
nale separate, precum si diferitele grupuri de interese in problemele puterii, ale 
proprietätii si ale veniturilor, actioneazä pe haza motivatiilor specifice diferite. 
Compromisurile fac posibilä supravietuirea si extinderea institutiei. Pentru 
acest motiv comportamentul intregii institutii este caracterizat prin motivatia 
formata prin compromisuri complexe.

7.5. Compromis admisibil
Formarea compromisului in interiorul institutiei constituie un component, 

un moment important al proceselor de reglare. In capitolele urmätoare va 
mai fi vorba de repetate ori despre procesele C. Aici vom evidentia deocam- 
datä aspectele legate de tema capitolului: contradictie si compromis.

ín tratare, deocamdatä, läsäm la o parte faptul cä pregätirea deciziilor 
este un proces care se desfäsoarä in tim p; capitolul urmätor va trata problema 
din acest punct de vedere.

Sä notäm cu A multimea tuturor alternativelor de decizie posibile ale 
institutiei: un element al acesteia reprezintä o alternativa de decizie posibilä 
a institutiei.

in  cadrul institutiei functioneazä un numär de M  organizatii functionale.
Multimea alternativelor de decizie admisibile pentru organizatia a i-a, Dj( 

contine toate alternativele de decizie a cäror realizare este acceptabilä din 
punctui de vedere al intereselor organizatiei. Organizatia a i-a indica infor- 
matiile referitoare la multimea alternativelor de decizie admisibile sub forma 
limitelor de acceptare 7.

Problema limitelor de acceptare va fi reluatä in capitolul urmätor. Aici 
vom da doar citeva exemple ilustrative. La pregätirea unei decizii de inves­
tire, limita de acceptare este precizarea de cätre serviciul financiar cä se 
acceptä doar propunerile care permit recuperarea investitiilor in cel mult 
trei ani, iar volumul investitiei nu depäse^te 100 milioane de forinti. Limita 
de acceptare este declarata conducätorilor productiei cä actiunile de inves­
tire  nu pot fi incepute ín uzinä inainte de 1 august, deoarece ele ar perturba 
productia si ar puné in pericol executarea comenzilor. Limitele de acceptare 
ale cadrelor care activeazä in compartimentul dezvoltarea tehnicii constau 
in cererile lor ca parametrii tehnici ai noii sectii ce se infiin^eazä prin inves- 
titia respectivä sä atingä cel putin cutare si cutare valori.

Unele dintre limitele de acceptare pot defini caracteristica determinantä 
a vreunei alternative luate ca atare. Eventual pot fi indicate si limitele comune 
de acceptare ale mai multor decizii simultane.

7 Binelnfeles, limitele de acceptare ale organizafiilor aparfinind aceleia^i institufii nu 
sínt independente unele de altele. Aceastä problemá va fi tratatä ulterior, ín paragrafele 8.3 
?i 9.1.
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Partea comunä a multimii alternativelor de decizie acceptabile pentru 
toate organiza{;iile institu^iei formeazä multimea alternativelor de decizie 
acceptabile pentru intreaga institutie, pe scurt, multimea compromisurilor 
admisibile:

I lusträm notiunea legatä de admisibilitate prin fig. 7.2 8. Efectuäm douä 
actiuni (sä zicem douä feluri de investitii). Cele douä actiuni vor fi notate 
exclusiv cu cite un indice; prima va fi reprezentatä prin valorile nonnegative 
ale variabilei Y, iar a doua, ale variabilei Z. (De exemplu, Y  reprezintä numä- 
rul masinilor de procurat din tipul „A", iar Z  pe cele din tipul „B“. Neglijäm 
problema indivizibilitätii.)

Astfel, multimea alternativelor de decizie posibile, A, corespunde in figurä 
cu íntregul cadran pozitív.

ín intreprindere functioneazä trei organizatii functionale.
Organizatia 1 stabilere douä limite inferioare de acceptare: Y  Y  $i 

Z i> Z. Suprafata delimitatä prin linia ingrosatä, D„ reprezintä multimea 
alternativelor de decizie acceptabile pentru organizatia 1.

Organizatia a doua stabilere o limitä superioarä de acceptare: Y  <*Y. 
Suprafata cuprinsä intre linia intretäiatä î coordonate este deci D2.

ín  fine, a treia organizatie prescrie: Z - ) - l / 2 Y ^ Z .
Partea comunä a celor trei multimi este poligonul hadurat. Aceasta este 

D, multimea compromisurilor admisibile pentru intreprindere.
Existä si asemenea cazuri cind multimea D este vidä. Procesul de decizie 

— asa cum vom aräta in capitolul urmätor — se desfäsoarä in timp. Dacä 
intr-o anumitä perioadä, de exemplu la inceputul pregätirii unei decizii, nu 
se poate gäsi un compromis acceptabil pentru toate organizatiile functionale, 
adicä D =  0, atunci se recurge la modificarea unor limite de acceptare. 
Modificarea limitelor tine pinä cind, in fine, se gäsejte un compromis accep­
tabil.

8 ln  fig. 7.2 (la fei $i ln figurile 8.2, 8.3 ?i 8.4) am ilustrat mulpmile alternativelor de decizie 
prin multimi convexe. Figurile servesc Insä ln exclusivitate unor scopuri ilustrative; din punctui 
de vedere al rationamentului nostru nu este important ca aceste mulfimi sä fie convexe.

M
(7.1) D= (Ί D<CA
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7.6. Comparatie
$coala EG trateazä institutiile producätoare drept black-box. Ea face ab- 

stractie de contradictiile lor interne si descrie doar compromisurile deja rea- 
lizate.

ín sine, aceasta ar fi o abstracte acceptabilä. La anumite analize si bio- 
logul se opreste la celulä si nu cerceteazä ce se petrece in interiorul ei. Dar 
si biológia ar ajunge la concluzii grefite, dacä nu ar fine seama de cercetarea 
proceselor se ce desfäsoarä in interiorul celulei. Din päcate, fcoala EG s-a 
multumit cu o prima aproximare §i, pentru aceasta, abstractizarea ei a dus-o 
la deformarea descrierii. „Idealizind“ comportarea institutiilor, ea supra- 
apreciazä armonia, rationalitatea, consecvenfa manifestata in comporta- 
mentele lor, unde in realitate se manifesta un interes compus din multe feluri 
de motivatii, care se intilnesc in compromisuri.

Neglijarea separärii functionale din interiorul institufiei, simplificarea 
exageratä a motivatiilor sint strins legate de problema tratatä in capitolul 
anterior, anume ignorarea complexitátii structurii de mesaje.

ín sistemele economice reale, diferitele laturi ale funcfionarii sistemului 
apar intr-o oarecare mäsurä separate: producfia curentä, vinzarea-cumpä- 
rarea, investitia, miscarea banilor, asigurarea cu forte de muncä. Cercetärile 
bazate pe observatii efective — fie cä e vorba de modelele econometrice, 
de experientele de simulare sau de studii de cazuri — descriu separat aceste 
procese. ín  realitate, nici nu putem observa bine activitatea de ansamblu 
a intreprinderii, ci numai functiile ei mai mult sau mai putin separate.

Descriind comportarea „producätorului“ ca o unitate indivizibilä, §coala 
EG face doar o sintezä aparentä. in realitate ea modeleazä (bine sau räu) 
numai ceea ce caracterizeazä producfia curentä operativä si vinzarea-cumpa- 
rarea legatä de ea, si astfel toate celelalte funcfii se pierd.

7.7. Recapitulare: microstructura

inainte de a trece la tema urmätoare, pe care o vom trata in capitolele 
8—12, adicä procesele de decizie din interiorul organizatiilor, este util sä 
recapituläm o parte din sistemul de concepte introdus pinä aici. Meritä cu 
atit mai mult sä facem aceasta, cu eit explicarea notiunilor a avut loc in 
capitole diferite si este oportun sä realizäm §i o privire de ansamblu.

Aceastä privire de ansamblu o redäm in tabelul 7.1. Cu scop_ intuitiv, vom 
da $i exemple analoage din domeniul altor stiinte.

Sistemul economic, institutia si organizatia sínt colective institutionali- 
zate existente in realitate. Unitatea serverte doar pentru separarea celor douä 
activitäti caracteristice ale organizatiei: procesele de reglare si procesele 
reale.

Compartimentarea unui sistem economic pe institutii, organizatii si unitäfi 
o numim microstructura sistemului.

Prezentäm microstructura in fig. 7.3. Dreptunghiul märginit cu linie con- 
tinuä, ingrosatä, reprezintä sistemul.

Acesta — in exemplul nostru — se compune din douä institufii; institufia 
este delimitatä cu o linie subfire, continuä. ín  cadrul fieeärei institutii existä 
trei feluri de organizafii: organizafia A, B si C (exemplu: productie, vinzare-
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I N ST IT UTIA 1 INSTITUTI A 2

Fig. 7.3. M icrostructura sistem ului

cumpärare §i finance). Unitätile-perechi elementare, constituite din uni- 
tätile C si K, sínt reprezentate in cadrul organizatiei prin cercuri.

ín cadrul unui sistem — cu o microstructurä datä — pot exista subsis­
tente cu componenda diferitä. De exemplu, toate cercurile de sus ·— adicä 
ansamblul unitätilor C — alcätuiesc subsistemul sferei reale. Sau, o altä 
componentä: toate organizatiile B (de exemplu toate serviciile de aprovi- 
zionare si desfacere) alcätuiesc subsistemul B (subsistemul de reglare legat 
de valorificare-aprovizionare, vinzare-cumpärare). La descrierea sistemului 
economic putem defini dupä criterii diferite subsistemele, adicä pärtile bine 
terminabile ale sistemului intreg, care la rindul lor se compun din elemente 
(unitäti, eventual organizatii sau chiar institutii intregi).

Tabelul 7.1.
DEFALCAREA MICROSTRUCTURII

Teória sistemului economic Fizica Biológia

Sistemul economic 
Institupa 
Organizapa 
Unitatea

Materie
Moleculä
Atom
Particulä elementarä

Organism viu
Organ
Celulä
Partea din celulä (nucleu, 

membranä celularä etc.).
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8. Procesul de decizie

*

8.1. Decizie; procesul de decizie elementar

ln capitolul precedent am analizat via^a interna — contradictiile §i com- 
promisurile — a institutiei compuse din mai multe organizatii. Acum pätrun- 
dem mai in adíncime. ín capitolele 8—12 ne ocupäm cu procesele de decizie 
ce au loc in cadrul organizatiei. Acestea alcätuiesc una dintre componentele 
de importanda majorä ale proceselor de reglare.

Reamintim definitiile 4.7 §i 4.8: pregätirea deciziei $i decizia au loc in uni- 
tatea C a organizatiei. De aceea, acum ne indreptäm atentia spre unitatea C.

Cu prilejul tratärii, deseori vom „personifica“ activitatea unitätii C. Vom 
utiliza deci urmätoarele trei expresii cu sens echivalent: decizia „organiza­
tiei" sau, in cadrul organizatiei, a „unitätii de reglare" (unitatea C) sau a 
„celui care ia decizia".

Desi ceea ce vom spune este valabil pentru toate sistemele economice pe 
care le putem descrie cu modelul general din capitolul 4, pentru exemplifi- 
care vom utiliza mai ales o organizatie functionalä a unei mari intreprinderi 
moderne, de exemplu serviciul ei de productie, de investiüe sau de dezvol- 
tare a tehnicii

Notiunea de decizie o vom defini in douä etape. Prima definitie este pro- 
vizorie.

Definitia 8.1/ D e c i z i a  este o parte specialä a outputului de mesaje 
al organizatiei care ia decizia. Functia ei este de a regia procesele altor uni­
tati. Deciziile se constituie in douä grupe principale. Decizia interna a orga­
nizatiei: comanda al cärei expeditor este unitatea de reglare, destinatarul 
fiind unitatea realä a aceleiasi organizatii; decizia externa a organizatiei: 
directiva sau un alt mesaj al cärui expeditor este unitatea de reglare a unei 
organizatii, destinatarul fiind unitatea de reglare a altéi organizatii.

Un exemplu de decizie internä a serviciului de productie al intreprinderii 
este propria sa hotärire cu privire la programul de productie al zilei urmä- 
toare. Exemplu de decizie externä a serviciului de productie il reprezintä soli- 
citarea unei cantitäti determinate de materiale de la serviciul de aprovizionare.

In cazul deciziei interne de fapt este o purä abstracte sä ne referim la exis- 
tenta expeditorului §i a destinatarului, deoarece este vorba despre o decizie 
internä a organizatiei, pe care propria sa unitate o executä mai mult sau 
mai putin precis.

De obicei, toate unitätile C se ocupä simultan de multe feluri de probleme, 
dar deciziile in aceste probleme diferite sínt luate in momente diferite. De 
exemplu, serviciul de productie al unei intreprinderi decide asupra planurilor 
lunare sau zilnice ale sectiilor; in cele mai multe locuri aceasta este o probléma 
de decizie care se repetä cu regularitate calendaristicä. De asemenea, el tre-
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buie sä decidä asupra datei introducerii in fabricate a unor produse noi si 
asupra mäsurilor necesare introducerii acestora si, din cind in cind, asupra 
schimbärii tehnologiei productiei. Acest gen de decizii, de obicei, nu se repeta 
cu regularitate calendaristicä, ci apar ocazional. In fig. 8.1 prezentäm pro- 
cesele desfäsurärii in timp a deciziilor §i pregätirii lor.

Definitia 8.2. P(t) este multimea p r o b l e m e l o r  de  d e c i z i e i n  
perioada t. Elementele ei sínt problemele cu care unitatea C se ocupä in pe- 
rioada t. Unitatea incepe sä se ocupe cu problema pGP(i) in perioada ((p); 
aceasta este data ivirii problemei. Problema se incheie cu decizia, in pe­
rioada <<p). Intervalul de timp [£<p), i<p> — 1] este p e r i o a d a  p r e g ä ­
t i r i i  d e c i z i e i .  Pregätirea deciziei si decizia referitoare la problema p 
le numim p r o c e s u l  de  d e c i z i e  e l e m e n t a r .  Ansamblul tuturor 
proceselor elementare de decizie ce au loc in cadrul unitätii C il numim p r o- 
c e s u l  de  d e c i z i e  c o m p l e x .

ín  fig. 8.1 coloanele hasurate reprezintä procesele elementare de decizie, 
care servesc la rezolvarea problemelor px, p2,..., ps. Inältimea coloanelor ex- 
primä durata procesului de decizie elementar.

8.2. Alternativele de decizie posibile

ln cursul pregätirii deciziei referitoare la problema p, cel care ia decizia 
cintäreste numeroase alternative de decizie. De fapt, pentru descrierea amä- 
nuntitä a unei alternative de decizie ar trebui indicate suté sau mii de carac- 
teristici. insä, ín procesul de decizie, cei care o pregätesc se multumesc cu
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determinarea citorva caracteristici dtstincte pe care le considera a fi deosebit 
de importante. Astfel de caracteristici distincte, de exemplu la pregätirea 
unei decizii de investitie la o intreprindere industrialä, sint urmätoarele: 
posibilitätile de sporire a productiei create prin investitii, felül sicantitatea 
produselor realizate prin largirea fondului de productie, data ínceperii si 
data terminärii lucrärilor de investitii etc. Deci ín loc de suté sau mii de indi- 
catori pentru caracterizarea alternativei de decizie, se folosesc doar citeva 
duzini.

Definitio. 8.3. Tipurile de inform a tii cu ajutorul cärora pót fi descrisi 
principalii indicatori ai alternativelor de decizie referitoare la problema p 
le numim t i p u r i  de  i n d i c a t o r i  care apartin de problema p. ϊη total 
de problema p apartin un numär K p tipuri de indicatori. Mul^imea tipurilor 
de indicatori s(p>, ŝ p), ..., sK(pp) este o submul^ime a multimii de mesaje,
adicä S<p>cS. Alternativele de decizie pot fi descrise cu vectorul compus 
din K p componente ale variabilelor de mesaje care apartin tipurilor de indi­
catori enumerafi, adicä vectorul-indicator b ín  exemplul de mai sus cele mai 
caracteristice date ale alternativelor de decizie (capacitate, cost, termenul 
de executie etc.) alcätuiesc componentele vectorului-indicator.

In tratarea ulterioarä ne vom ocupa de un singur proces de decizie elemen­
tar, care se leagä de rezolvarea problemei p1 2. Pentru simplificarea notatiei 
neglijäm insä indicii referitori la aceasta. (Astfel, de exemplu, in loc de vec­
torul-indicator compus dintr-un numär K p de componente, vom vorbi de 
vectorul-indicator compus dintr-un numär K  de componente, si asa mai 
departe.)

Definitia 8.4. Sä notäm cu A toate acele multimi ale alternativelor de de­
cizie, care — conform definitiei economice a tipurilor de indicatori carac­
teristici alternativei — pot fi luate in considerare. Mulfimea A, m u l t i -  
m e a  a l t e r n a t i v e l o r  de  d e c i z i e  p o s i b i l e ,  este o submul- 
time a spatiului vectorial LK cu K  dimensiuni. Elementul ei general este 
alternativa de decizie «GA.

ln cele ce urmeazä vom mai vorbi despre multe feluri de multimi; toate 
vor fi submul(imi ale multimii A.

Este necesarä o anumitä explicable: ce intelegem prin faptul cä elementele 
multimii A sint toate acele alternative care conform defini(iei economice 
a tipurilor de indicatori pot fi luate in considerare. De exemplu, la pregätirea 
unei decizii de investitie unul dintre tipurile de indicatori poate fi productia, 
care se poate nota cu un numär real nonnegativ. Un alt indicator poate fi 
ponderea a douä produse in procente; acest indicator este cuprins in inter­
valul [0, 100]. Un al treilea indicator se referä la faptul dacä investitia 
asigurä productia dupä tehnologia „A“, „B“ sau „C“ ; aici indicatorul 
poate lua doar unul dintre numerele 1, 2, 3.

1 Definifiile tipului de mesaje §i ale variabilei de mesaje 4.13 — 4.16 le-am dat ln a$a fei 
inclt valoarea variabilelor de mesaje sä fie exprimabilä Intotdeauna prin numere reale. Varia- 
bilele de mesaje slnt ori cantitäti mäsurabile prin numere reale, ori indicatori ai constatärilor 
calitative. Pentru acest motiv este indreptäfit sä vorbim de vector-indicator.

2 Despre legätura dintre procesele deciziei elementare (mai precis despre unele dintre tipu­
rile importante ale legäturilor) existente ln cadrul procesului de decizie complex va fi vorba 
ln capitolul 12.
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ín determinarea multimii A nu ne intereseaza daca alternativa este rea- 
lizabilä sau nu, ci numai dacä indicatorul ce descrie alternativa respectivä 
are sens.

Deseori, alternativa de decizie a nu pretinde numai o singurä actiune realä 
executabilä intr-o singurä perioadä, ci un proces real desfäsurat in decursui 
unui timp mai indelungat. Asupra acestuia insä nu e necesar sä ne oprim. 
Presupunem cä vectorul-indicator (si partial, definitiile economice ale tipu- 
rilor de indicator!) ne da si principalii indici referitori la timpul necesar pen- 
tru desfäsurarea proceselor reale preväzute. De aceea, nici pe lingä alter­
nativa de decizie a, nici pe lingä multimea alternativelor de decizie posibile 
A nu figureazä indicele referitor la timp.

Ce avem de spus in continuare este ilustrat in fig. 8.2. ín figurä, compusä 
din trei párti (a), (b), (c), presupunem cá alternativele de decizie pót fi de- 
scrise cu dói indicatori. De exemplu, este vorba de un proces de decizie in pre- 
gätirea unui plan de productie. Sä notam valoarea primului indicator cu Y , 
a célúi de-al doilea cu Z : acestea reprezintä productia primului, respectiv 
al célúi de-al doilea produs. ín figura, multimea A este reprezentatä de in- 
tregul cadran pozitív al planului: ambele variabile — conform definitiei ·—· 
pot lua valori nonnegative dupá piac.

Esen(a procesului de decizie elementar constä in faptul cä cel care ia de- 
cizia alege un element al multimii alternativelor de decizie posibile. Si decizia 
poate fi descrisä in spatiul indicatorilor cu K  dimensiuni. Acum putem in- 
tregi definitia deciziei.

Definitia 8.1. D e c i z i a ,  a* (E A, este un element al multimii alternativelor 
de decizie posibile. Decizia care poate fi descrisä cu un singur indicator este 
o parte specialä a outputului de mesaje al organizatiei C. Functia ei constä 
in reglarea proceselor altor unitati.

Cu notiunile introduse pina acum putem descrie procesul de decizie ele­
mentar explicind ce reuseste sä cunoascä din multimea A cel care ia decizia 
si prin ce metodä alege el din submultimea pe care a reusit s-o cunoascä 
decizia a'. ín fig. 8.2 am prezentat trei decizii: a’, a\, a\.

8.3. Multimea alternativelor ce indeplinesc un anumit rol 
in cursul pregätirii deciziei

Definitia 8.5. Multimea alternativelor de decizie e x e c u t a b i l e ,  B, 
reprezintä o submultime a multimii alternativelor de decizie posibile: 
B e  A. Elementele ei sínt toate acele alternative de decizie care sínt intr- 
adevär executabile3.

ín cazul unei decizii interne, multimea B exprimä posibilitätile sferei 
reale. ín  aceastä categorie inträ toate acele comenzi posibile pe care unitatea 
realä ordonatä la unitatea de reglare le poate executa in intregime. Deci, 
dacä cel care ia decizia este serviciul de planificare al unei intreprinderi in­
dustrial, iar decizia se referä la intocmirea planului de produc|ie pe ziua 
urmätoare, atunci B cuprinde toate acele planuri pentru executarea cärora 
sínt asigurate conditiile materiale si tehnice necesare, adicä se pot realiza

3 ln paragraful 11.3 vom adäuga o observape explicativá, complementarä, legatä de defi- 
nipile 8.4 ?i 8.5.
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Fig. 8.2. Mulfimile alternativelor de decizie

cu masinile uzinei, cu pregätirea de 
specialitate pe care o au lucrätorii, 
din materi alele ce stau la dispozifie si 
asa mai departe. ín  cazul deciziei in­
terne, mesajul a* este reflectarea an­
ticipata directä a unui eveniment din 
sfera realá. Invers, ín cazul deciziei ex­
terne este vorba de o reílectare antici­
pata indirecta. De exemplu, ín mai 
multe täri socialiste, unde conducerea 
economicä are unele caracteristici di- 
ferite de cele rezultate din reforma re- 
centä din Ungaria, conducerea econc- 
miei realizíndu-se la mai multe nive- 
luri, ministerul poate decide ce si cít 
sä producä íntreprinderea. Expedito­
rul deciziei este ministerul, iar destina- 
tarul este serviciul de planificare al 
intreprinderii (ín módéiul nostru: uni- 
tatea C, reprezentínd conducerea servi- 
ciului), care transmite apói directiva 
de productie primitä propriei sale uni­
tati R.

ín fig. 8.2 poligonul delimitat prin 
linie ingrosatä reprezintä multimea 
alternativelor de decizie executabile, B. 
ín  figura noasträ variabilele Y  si Z 
exprimä limita superioarä a unor ca- 
pacitäti individuale, $i cele douä va­
riabile märginesc limitele unei capa­
citati comune. (Dupä cum am amintit 
deja, pentru simplificare in figura 
sint reprezentate numai mulpnii con­
vexe — in realitate, bineinteles, pot fi 
si alte situatii.)

Mulfimea B este ingräditä de limi­
tele adevärate, reale ale executärii de­
ciziei. Cei care iau decizia insä, de o- 
bicei, nu au cuno^tinfe absolut precise 
cu privire la limitele reale.

Definitia S.6. Mulfimea alternative­
lor de decizie c o n s i d e r a t e  e x e ­
c u t a b i l e ,  B(i), (_ ^  t <.t) este o 
submul(ime a mulfimii alternativelor de 
decizie posibile: B (t) a  A. Elementele 
ei sínt toate acele alternative de deci­
zie, pe care cel care ia decizia le consi- 
derä, in perioada pregätirii acesteia, ca 
fiind executabile.
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Dacä cunostintele decide ntului sint absolut precise in legäturä cu pro­
blema respectivä, atunci B (t) =  B pentru fiecare t (( <, t <1 l). Informabile 
sint insä de obicei incomplete, mulbmile B(?) §i B nu coincid. Acest caz 1-am 
prezentat in fig. 8.2: cel care ia decizia subapreciazä posibilitätile de pro- 
ducbe legate de primul produs si supraapreciazä pe cele legate de cel de-al 
doilea produs si. la. limitele comune ale capacitäbi, apreciazä imprecis coefi- 
cienbi referitori la necesitätile de capacitati· Corespunzätor cu aceasta, do-
meniul mulbmii B(i), märginitä cu linie subtire, si al mulbmii B, märginitä 
cu linie ingro§atä, nu sínt identice.

Una dinire componentele cele mai importante ale procesului de decizie 
este modificarea mulbmii B(f). ín  general: cu care indicator sä se descrie 
alternativa de decizie? Sint sau nu bine sesizate condibile executabilitätii? 
In ce mäsurä este de fapt cuprinsä mulbmea B ? Se merge dear pe linia deei- 
ziilor anterioare sau sint luate in considerare si alternativele mai inde pírt ate 
de acestea? ín  cursui procesului de decizie, ín úrira largirii cuncstintelor, 
se schimbá in timp mulpmea B(f).

Mulbmea B(f) exprimä ce se poate exeeuta (cel putin dupä cunostintele, 
informabile acélóra care iau decizia). Cealaltä problemä este: ce meritä a fi 
executat ?

Definitio, 8.7. Multirnea alternativelor de decizie a c c e p t a b i l e ,  D(f), 
{ t<, t<, t ) ,  este o submultime a mulbmii alternativelor posibile D(/) ci A. 
Élementele ei sínt toate acele alternative de decizie, pe care cel care ia decizia 
le considera a fi acceptabile, avínd in vedere interesele proprii, precum si 
dorintele, propunerile, directivele comunicate de alte unitati·

ín capitolul anterior am vorbit deja despre limitele de acceptare, legate 
de concilierea intereselor in interiorul institubei. Acum vom trata, intr-o 
forrná mai generalä, aceastä problemä. Limitele multiple posibile ale accep- 
tabilitäbi alternativelor de decizie le vom impärb aid in douä grupe prin­
cipale.

O grupä a limitelor se bazeazä pe asteptärile interne ale organizabei care ia 
decizia si anume exprimä interesele, motivabile, atitudinile, obiceiurile pro­
prii ale decidentilor.

A doua grupä a limitelor de acceptare exprimä asteptärile externe stabilite 
organizatiei care ia decizia. De aici fac parte, in cazul reglärii directive la 
mai multe niveluri in cadrul fluxului de mesaje verticale, directivele primite 
de la organizatia superioarä. Aici pot fi incadrate si pretenbile altor insti- 
tutii, chiar dacä acestea nu sint comunicate sub forrná de directive insotite 
de sanebuni juridice, dacä institutia, respectiv organizatia care ia decizia 
in cadrul acesteia, apreciazä cä satisfacerea acestor pretentii este importantä. 
Din aceasta grupä a limitelor de acceptare fac parte pretentnle insistente ale 
organizatiilor functionale din sinui aceleiasi institutii, despre care am vorbit 
deja in capit olui precedent.

ín fig. 8.2, poligonul delimitat cu linie intreruptä indicä hotarele multimii 
alternativelor de decizie acceptabile. Cu scopul de a asigura o mai mare 
claritate, presupunem numai limite inferioare: in realitate, bineinteles, pot 
exista $i multe alte situatii.

Procesul de decizie, aläturi de formarea multimii B (t), mai are $i un alt 
component de importantä fundamentalä si anume formarea multimii D(f). 
Ce criterii de acceptare sä stabileascä cel care ia decizia fatä de propriile lui
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dórinké si in ce mäsurä sä ia in considerare dorintele si pretentiile altora si 
cum sä concilieze eventualele contradictii existente intre acestea? Asa cum 
indicä argumentul t, si D(í) se schimbä, se modificä in timp, in cursul proce- 
sului de decizie.

Multimea D(í) este ingräditä de limitele de acceptare. Limita de accep­
tare este simplä, avind un formalism apropiat de natura adeväratä a pro- 
ceselor de decizie. Incä in cartea mea despre planificarea economiei natio­
nale am subliniat cä conducerea politicä-economicä la cél mai ínalt nivel isi 
formuleazä politica sa economicä, mai ales sub forma de indicatii cifrice, 
de niveluri ce trebuie atinse (in englezeste target), adicä in terminológia intro- 
dusä acum, sub forma de limite de acceptare4. „Ritmul de crest ere a venitului 
national sä fie de cel putin 4%“. „Productia industrialä sä ajungä in 1980 
la X  miliarde de forinti“.

Si la verigile inferioare, de exemplula íntreprinderi, situatia este asemä- 
nätoare. Motivatiile, interesele, atitudinile, pretentiile apar de obicei sub 
forma limitelor de acceptare. De exemplu, la o intreprindere industrialä: 
„rata beneficiului sä fie de cel putin 8 %“ ; „participarea noasträ pe piatä 
sä nu scadä sub cota atinsä anul trecut“ ; „sä producem cel putin 10 000 
de bucäfi".

Aceasta este atitudinea pe care H. Simon o nume^te satisfying. (In tra- 
ducerea aproximativä, termenul inseamnä „satisfäcätor“, adicä urmärirea 
atingerii unor decizii acceptabile.)

Limitele de acceptare pot f i  observate in realitate. Majoritatea apar in fluxui 
de mesaje dintre organizatii. O parte din ele apar in documentele scrise, in 
insemnärile, notele oficiilor, sau ale intreprinderilor, o altä parte pot fi desco- 
perite prin chestionarea celor care iau decizia. ín orice caz, existä mult mai 
multe modalitäti pentru observarea limitelor de acceptare, decit a functiilor 
de utilitate „imperceptibile“. Despre aceasta insä vom vorbi mai pe larg 
ulterior.

Atragem atentia in mod insistent asupra deosebirilor dintre multimile 
B(#) si D(f). Prima oglindeste posibilitätile sferei reale. S-ar putea, e drept, 
sä nu le oglindeascä prea limpede, adicä B(£) se poate abate de la adevärata 
B. Dar bine sau räu, ea este chematä sä exprime limitele fizice, materiale, 
ce se impun in sfera realä. Spre deosebire de aceasta, D(t) este un fenomen 
al sferei de reglare; el reprezintä limitele de intelegere stabilite de interesele, 
motivatiile, pretentiile acélóra care iau decizia.

Dupä definirea multimilor B(i) si D(i) putem trece la explicarea urmä- 
toarei notiuni.

Definitia 8.8. Multimea alternativelor de decizie c a r e  p o t  f i  l u a t e  
i n  c o n s i d e r a r e ,  F(f) ( í_<[ t ^  f) este o submultime a multimii alter­
nativelor de decizie posibile; este partea comunä a multimii alternati­
velor considerate executabile si a multimii alternativelor de decizie ac­
ceptabile :
(8.1) FW =  Β(ί) Π D(0 d  A

4 Vezi [131], capitolul 27. Idei asemänätoare se gäsesc §i in cartea lui Tinbergen-Bos [261],
e Vezi H. Simon [241] $i [242],
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Pina la urmä, decidentul alege decizia dintre alternativele pe care le con­
sidera executabile si acceptabile.

ín fig. 8.2 poligonul hasurat reprezintä multimea F(£). Dupä cum se poate 
observa, douä decizii, a\ si a\ — pe care le-am luat in exemplul nostru — se 
aflä in interiorul poligonului F(f). Una dintre ele, si anume a\ este intr- 
adevär executabilä, al insä nu.

Cititorul obisnuit cu sistemul de concepte ale teoriei matematice uzinale, 
ale programärii matematice, ale cercetärii operationale s-ar putea intreba: 
de ce descriem in acest fei modelul procesului de decizie? N-ar trebui oare 
asiguratä alegerea in exclusivitate dintre alternativele executabile?

Ca räspuns reamintesc faptul cä am delimitat strict sferele C si R. Exe- 
cutabilitatea este o categorie a sferei R ; ea se bazeazä pe limitele reale ale 
proceselor de productie, de circulatie, de consum, in timp ce decizia este o 
categorie a sferei C.

Sä consideräm, de exemplu, serviciul de productie al unei intreprinderi. 
Sä presupunem cä unitatea C ia decizia al, reprezentatä in fig. 8.2, care nu 
este executabilä. ín  acest caz mesajul trece de la unitatea C la unitatea R 
si transmite aceastä decizie. Insä unitatea R, evident, nu poate realiza o 
decizie irealizabilä. Functia de reactie a unitätii R, Ψ<( printre altele, trebuie 
sä descrie si ce se intimplä in unitatea realä atunci cind indicabile de comandä 
sint ireale.

Tratarea in acest fel a executabilitätii se leagä de descrierea dualista a sis- 
temului economic. Decizia a* este un eveniment al „sufletului“, executarea, 
al „trupului“. Faptul cä „trupul“ nu ascultä de porunca gresitä a „sufletului“ 
trebuie sä-si gäseascä expresia in modelul sferei reale, printr-o descriere co- 
respunzätoare a sistemului funcjiei de reactie, si nu prin excluderea aprio- 
ricä a deciziei gresite din model.

8.4. Alegerea deciziei

Pásul final al procesului de decizie elementar se realizeazä in perioada t: 
din multimea alternativelor de decizie care pot fi luate in considerare trebuie 
ales un element: a’eF(í).

Presupunerea noasträ generáld este cd alegerea are un caracter intimpldtor. 
Cei care ia decizia isi concentreazä eforturile intelectuale pentru a clarifica, 
pe de o parte, care alternativä se poate realiza (B), si, pe de altä parte, care 
meritä sä fie realizatä (D). Iar dacä s-a delimitat deja indeajuns multimea
alternativelor care pot fi luate in considerare F =  B f| D, incä nu este uni- 
voc, deterministic stabilit, care dintre elementele acestei multimi va deveni 
decizia efectivä.

ín  tratarea ulterioarä, indicatorii ce figureazä in decizie a' — (a\,al, ..., a'k) 
ü consideräm a fi variabile probabilistice.

Sä o numim distributie de decizie si sä notäm cu ξ(Η) acea distributie 
probabilisticä care determinä cít de maré este probabilitatea ca decizia sä 
cadä in submulbmea H a mulfimii F.

ín  functionarea unei organizatii este esential caracteristicä distribufia 
de decizie ξ(Η). Enuntäm doar citeva cazuri posibile.
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Fig. 8.3. M ultim ea alternativelor de decizic 
care pot f i  lua te  in  considerare

Fig. 8.4. F u n c tia  de densitate  a  d istribu tiei 
deciziei

0  posibilitate este ca distributia ξ(Η) sä fie uniformä. Acceptarea fiecärei 
alternative care poate fi luatä in considerare este deopotrivä probabilä.

Destul de frecvent este posibil ca distributia sä aibä „densitäti“: o anumitä 
grupä de alternative are $anse mai mari decit celelalte sä fie acceptatä. Astfel, 
intr-o organizatie cu comportament conservativ, in cadrul deciziilor care se 
repetä cu mai mare probabilitate se vor alege mai degrabä alternativele ase- 
mänätoare cu deciziile recente decit cele care se deosebesc fundamental de 
acestea din urmä.

Densitáfile distributiei pót exprima existenfa rutinéi inrädäcinate in lua- 
rea deciziei, manifestarea sistematicä a experientei comune. (Despre aceasta 
va fi vorba in capitolul 9.)

ín alte cazuri de luare a deciziei „densitatea" se iveste in jurul anumitor 
scopuri, realizäri dorite, „niveluri de aspiratii". (De notiunea de „nivel de 
aspiratie“ ne vom ocupa intr-un capitol separat, aici anticipäm numai.)

Functia de densitate a unei astfel de distributii neuniforme este ilustratä 
ín fig. 8.3 si 8.4. ín fig. 8.3 — din nou numai pentru cazul cu dói indicatori — 
prezentäm in perspectivä multimea F(í). Pentru simplificare, presupunem cä 
cei dói indicatori Y  si Z sínt märginiti de eite o limitä individualä inferioarä 
si superioarä:

ín consecintä, F(í) este un dreptunghi.
Fig. 8.4 ilustreazä functia de densitate a distributiei de decizie care apar­

tine de acest dreptunghi. Tot pentru simplificare presupunem cä (8.2) are ο 
distribute cvasi-normalä. Dupä cum se poate observa, probabilitatea ale- 
gerii alternativelor care se gäsesc spre „mijlocul“ figurii este múlt mai maré 
decit a alternativelor care se gäsesc spre margine.

8.5. Exemplul planificärii economiei nationale

Afirmatiile din capitolele 7 .si 8 au fost ilustrate, de obicei, cu exemple 
referitoare la intreprindere. Dar meritä sä reflectäm cum s-ar putea descrie 
cu acest sistem de concepte planificarea economiei nationale. Problema 
necesitä noi cercetäri. Aici voi formula doar cíteva idei.

Literatura referitoare la planificarea economiei nationale de cele mai 
multe ori isi concentreazä atenria asupra unui singur moment si anume na§-

( 8 . 2) y ^ y ^ y , z<;z^z.
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terea deciziei. ín  realitate decizia definitiva este precedatä §i aici de pregätiri 
indelungate. ln cazul planificärii cincinale aceasta poate necesita 1—2—3 
ani.

Pregätirea deciziei se compune din douä feluri de procese de cunoa$tere. 
Primul: depistarea posibilitätilor, adicä formarea multimii B. Aceasta o 
fac mai ales specialistii in planificare, lucrätorii Oficiului de Stat al Plani­
ficärii si ai altor institute economice. Celälalt proces: determinarea limitelor 
politice de acceptare, adicä formarea multimii D. Aceasta cade mai ales 
in competenta organelor care iau deciziile politice. Cei de-al doilea proces 
cuprinde formarea compromisurilor politice, adicä stabilirea unor sarcini 
si limite care pot fi acceptate de cätre tofi participanfii la luarea deciziei.

Evident, delimitarea stricta a celor douä procese este de natura teoreticä, 
in realitate ele se impletesc, se aflä in strinsä interdependent· De la bun 
inceput „planificatorii“ fac socoteli, cintäresc, prezentindu-si propunerile, cum 
va fi privitä, apreciatä „optica“ lor de cätre organele politice. Existä oare 
perspective, sanse pentru acceptarea propunerii? $i invers, organele care 
iau deciziile politice nu träiesc in vid; de la inceput formularea pretentiilor 
lor se conformeazä in general posibilitätilor reale.

Cele douä procese sint legate intre eie prin multiple schimburi de informatii. 
Planificatorii ajung in posesia unor informatii noi, de exemplu date recente 
cu privire la posibilitäfi; se elaboreazä noi variante de planuri complete. 
Toate acestea sint comunicate periodic organelor politice. Si invers, organele 
politice isi pot modifica optiunile, pretentiile lor in parte pe baza informatiilor 
primite de la planificatori si in parte ca urmare a evolutiei conditiilor politice, 
ln  consecintä, se modifica de mai multe ori atit multimea B(f), cit si D(f).

ín finaiul procesului, partea comunä a celor douä multimi si anume mui- 
timea alternativelor care pot fi luate in considerare, F(f), se restringe foarte 
mult. Dupä aceasta, nici nu mai are importantä deosebitä care anume dintre 
elementele acestei multimi va deveni decizie de plan acceptatä, in cadrul 
limitelor multimii F(í).

Pentru activitatea de planificare a unei täri sint profund caracteristice 
proprietätile multimilor B(f) si D(f), precum si caracteristicile modificärii 
acestora in timp. Cele douä multimi au oare o parte comunä incä de la ince- 
putul procesului de formulare a deciziei — altfel spus, cit de lucide sint pre­
tentiile initiale? Multimea alternativelor considerate a fi realizabile, B(f), 
se apropie destul de B, de multimea alternativelor efectiv realizabile? Pro­
punerile planificatorilor nu ies oare din limitele B(f), numai pentru ca astfei 
sä se inlesneascä acceptarea lor?

Ne vom continua firul ideilor in descrierea planificärii economiei nationale, 
íntr-o parte ulterioarä a cärtii, in paragraful 12.6.

8.6. Comparatie

Sä comparäm procesul de decizie elementar, deseris in paragrafele 8.1—8.5 
cu modelele de decizie ale fcolii EG.

1. ln  cele de pinä acum am vorbit despre procesul de decizie desfä^urat 
ln timp. De obicei, acesta constä dintr-o etapä cuprinzind mai multe perioade, 
lncheindu-se cu decizia insä$i. Spre deosebire de aceasta, modelele traditio-
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nale ale TEG descriu, de regulä, numai acordul final, decizia insäsi; ele nu 
se ocupä cu procesul de pregätire a deciziei.

2. ín  descrierea noasträ am delimitat patru feluri de multimi si anume: 
multimea B, B(f), D(t), si F(t) 6. TEG opereazä insä numai cu un singur fel 
de multimi, cu multimea alternativelor feasible (executabile), care, in fond, 
corespunde cu multimea B din descrierea noasträ.

Delimitarea celorlalte trei mul^imi de multimea B nu este o „chitibuserie“ 
inutilä, ci face parte din descrierea proceselor reale de decizii sociale. Pe de
o parte, intr-adevär B si B (t) pot prezenta abateri, cäci nu executäm tot 
ceea ce eredem cä este executabil. Pe de altä parte, cei care iau decizia exclud 
de la bun inceput diferite alternative (de altfel executabile); acest fapt poate 
fi reprezentat prin limitele de acceptare, adicä prin indicarea multimii D(t). 
ín  ultimä instantä deci, alegerea se face din multimea alternativelor care 
pot fi luate in considerare, F(i), ceea ce poate diferi substantial de multimea 
alternativelor executabile B. (Vezi fig. 8.2.)

3. Am presupus cä din alternativele care pot fi luate in considerare (adicä 
sínt considerate executabile si acceptate), alegerea alternativelor se face 
intimplätor. Este adevärat cä aceastä alegere intimplätoare poate sä aibä 
regularitäti stohastice; o grupä din alternative poate avea sanse mai mici 
de acceptare, decit o altä grupä. Alegerea insä nu are vreo regulä rigidä, 
deterministicä. Usor se poate intímpla, de exemplu, ca un punct din interio- 
rul multimii F(t) sä fie in cele din urmä acceptat. ín  fig. 8.2, de exemplu, 
atit a\, cit si « 2  reprezintä eite un punct intern.

Spre deosebire de aceasta, scoala EG presupune existenta unei reguli 
striet deterministice, conform cäreia se poate accepta numai un element 
aflat la marginea multimii alternativelor de decizie executabile. Si anume 
toemai elementul care are valoare maximä in functia de utilitate U(a), cal­
culat de cel care ia decizia 7. (Acesta este ilustrat in fig. 8.2 prin punctui af)

Astfel, modelul scolii EG este un caz special, ingust, al modelului de decizie 
deseris in paragrafeie 8.Ί—8.4, caracterizat prin urmätoarele:

Caracteristica 1:

(8.3) B (t) =  D(f) =  F (t) =  B.

Caracteristica a 2-a: pe mul time B existä o functie de utilitate U(a) si 
existä un element «* e  B, pentru care,
(8.4) U(a‘) — max U(a)

a e  B

Caracteristica a 3-a: Distributia de decizie ξ este o distributie probabilisticä 
degeneratä, concentratä doar la elementul a*.

(8.5) ζ(Η) =
1, daeä a*£H 
0, daeä a* £  H

6 Aici nu menfionez mulfimea A, multimea alternativelor posibile, care ln descrierea noasträ 
a fost utilizatä ln scopul explicitärii unor definitii.

7 De funcfiile de utilitate ne vom ocupa mai pe larg intr-un capitol urmätor.
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ín ultima instanda, in sumar putem spune urmätoarele:
Conform scolii EG pentru descrierea unui proces de decizie trebuie sä indi- 

cäm multimea alternativelor executabile B si functia de utilitate U(a) defi­
nita pe multimea B. In aceastä carte ne-am sträduit sä däm o descriere a 
procesului de decizie corespunzätor cu cerin^ele stiintei reale. Sä nu arätäm 
cum trebuie sä fie un proces de decizie, ci sä generalizäm aspectele cele mai 
importante ale procesului de decizie efectiv. ln consecintä, ne propunem, 
ca pentru descrierea unui proces de decizie sä indicäm regularitä|;ile dupä 
care se modifica ín timp multimile B(t) si D(f), precum si distributa de deci­
zie ξ la alegeri intimplätoare.

Tema capitolului urmätor este descrierea proceselor de decizie sub formä 
de algoritimi.
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9. Algoritmii de decizie

*

9.1. Nofiunea generalä a algoritmului de decizie

Decidentul dispune deja la ivirea problemei de citeva informari referi- 
toare la problema respectivä. Acestea — cu utilizarea no^iunilor modelului 
general, deseris in capitolul 4 — au fost „depozitate“ in memoria lui.

ln  perioada pregätirii deciziei sosesc noi si noi informatii; in parte, cel 
care ia decizia urmäre$te con^tient procurarea acestora, in parte, färä soli- 
citäri speciale, el primeste de la alte organizatii mesaje referitoare la problema 
de decizie. O parte din mesajele sosite se referä la ceea ce se poate face, 
adicä la B(t), eie lärgesc cunostin^ele referitoare la mulpmea alternativelor 
considerate a fi exeeutabile. Pe de alta parte, mesajele sint legate de ceea 
ce merita a fi fäcut, adicä intregesc informajiile referitoare la cunoa^terea 
multimii alternativelor acceptabile, adicä la D(<).

Intre timp si organizatia care ia decizia emite mesaje altor organizatii.
Pregätirea deciziei este un proces de cunoastere. Alegerea nu se face din alter- 

nativele existente din capul locului si nici pe baza preferintelor deja exprimate. 
ln  esenjä, procesul de decizie constä in depistarea — pe baza experientelor 
anterioare si a informatiilor sosite intre timp — a ceea ce poate §i a ceea ce 
este util sä faeä decidentul.

Reprezentäm procesul cu ajutorul unei scheme. ín fig. 9.1 urmärind de 
sus in jos, prezentäm durata. Coloana de pe partea dreaptä, ha§uratä diago­
nal, este simbolul procesului de decizie elementar care se ocupä cu rezolvarea 
problemei p. Problema se ívelte in perioada t. Atunci „se activeazä“ in memorie 
informatiile legate de problema respectivä. (De exemplu in cazul unei decizii 
de investitie, experienda anterioarä a intreprinderii s-ar concretiza in cuno§- 
tintele de specialitate ale inginerilor legate de problemele tehnice pe care le 
presupune investitia, insemnärile acumulate in documentatia intreprinderii, 
informatiile din literatura de specialitate cu privire la investitii asemänätoare 
efectuate in altä parte, datele bilantului cu privire la mijloacele financiare 
disponibile etc.)

Activizarea informatiilor provenite din perioadele precedente la inceputul 
procesului este simbolizatä prin sägetile cu directia de la stinga la dreapta: 
continutul de memorie v(t) influenteazä decizia.

in cursul pregätirii procesului de decizie, circulä permanent mesaje, ies 
si sosesc de la alte organizatii functionale din interiorul institutiei sau de 
la alte institutii. Acestea sint marcate cu sägetile u(tp, u(t2), . . . indicind 
directia de la stinga la dreapta $i cu sägetile u(tp, u(t2), . . . indicind directia 
de la dreapta la stinga. De exemplu, serviciul de investitii a cerut pärerea 
serviciului de desfacere din aceea^i íntreprindere si a unui institut de cerce- 
tare a pietei, asupra posibilitätii de a vinde plusul de produse ce vor fi fabri-
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Fig. 9.1. Schema fluxului de mesaje in cadrul unui proces elementar de decizie

cate pe baza capacitätilor de productie sporite prin investitii. El a cerut 
serviciului financiar sä precizeze ce beneficii sínt preliminate etc.

Aläturi de acestea, in cursul pregätirii deciziei informatiile noi §i informabile 
inmagazinate in memorie se influenfeazä reciproc, iar rezultatele partiale 
ale procesului de decizie se depoziteazä si ele in memorie.

ín  fine, la incheierea procesului de decizie elementar vedem un output 
de mesaj: decizia a* va deveni o parte components a vectorului de mesaje — 
output u(t) emis in perioada t.

In cele din urmä, pe plan abstract, decizia poate fi conceputä ca un b r 
de modificäri $i transformari. Din anumite date (din informabile initiale pro- 
venind din memorie si din mesaj ele sosite in cursul pregätirii deciziei) se 
deduce un rezultat $i acesta este decizia.

Definitia 9.1. Numim a l g o r i t m  d e  d e c i z i e  §i notäm cu F(p) 
totalitatea acelor reguli de procedurä1  prin aplicarea cärora unitatea de re­
glare, la ivirea problemei de decizie p, determinä ca rezultat decizia pe baza 
mesaj elor depozitate in memorie si a celor sosite in cursul pregätirii deciziei.

ín  definijia de mai sus utilizäm notiunea de „algoritm“ cu sensui din logica 
matematicä §i, in cadrul acesteia, al teoriei algoritmilor. (Sensul general al 
cuvintului „algoritm" este: $ir finit de operajii efectuate dupä anumite reguli, 
care due la rezolvarea problemei date; $ir de indicajii logic legate intre ele. 
„Executä asta, apói cu rezultatul fä cutare, cu rezultatul cel nou efectueazä 
aceastä operatie . . . si asa mai departe“.)

Algoritmul de decizie poate fi deseris in mai multe forme. In unele cazuri 
utilizäm limbajul curent. ín  alte cazuri forma potrivitä a algoritmului este 
forma matematicä. Aceasta eventual se poate imbina cu asa-zisul bloc-dia- 
gram, care prezintä intuitiv legäturile, ramificajiile logice ale algoritmului. 
Algoritmele date pentru masinile de calcul sínt descrise in limbajul ma^inilor

1 In cadrul algoritmului pot fi $1 operapi stohastice, respectiv operafii ce nu sint determi- 
niste, ca de exemplu „sä alegi un oarecare element dintr-o mulfime datä".
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de calcul, cu sirul indicatiilor date masinii2. Adecvarea formei de descriere 
se face in funcjie de algoritmul concret si de scopul urmärit.

La descrierea sistemelor economtce, admitem presupunerea axiomaticä po- 
trivit cäreia unitatea de reglare dispune, pentru rezolvarea tuturor problemelor 
p si pentru orice decizie, de un algoritm de decizie F(p).

Presupunerea de mai sus nu inseamnä cä prin utilizarea algoritmului F(p) 
pe baza informatiilor initiale si a mesajelor primite in cursul pregätirii deci- 
ziei se poate ajunge doar la o singurä decizie, a*. Nu afirmäm cä intre date 
£i rezultat, mesajul depozitat sau intrat si decizie este o corespondentä uni­
voca. §i intimplarea are un anumit rol. Admitem doar cä anumite regula- 
ritä^i (deterministice sau stohastice) caracterizeazä sirul de operarii care duce 
de la date la rezultat, de la informatie la decizie.

9.2. Regulile declarate in opozitie cu conventiile

O problemä care trebuie clarificatä la studierea algoritmilor de decizie 
este urmätoarea: ce anume reglementeazä de fapt operatiile ?

Numim reguli declarate toate operatiile algoritmilor de decizie al cäror 
continut este preväzut in normele de drept sau in alte reguli stabilite oficial. 
Celelalte operarii ale algoritmului se bazeazä pe conventii, adicä pe obiceiu- 
rile statornicite in cursul luärii deciziei.

Astfel, in Ungaria, acte juridice de stat preväd cä inainte de a se lua o de­
cizie la nivelul intreprinderii intr-o problemä de investitii care necesitä si 
constructi, trebuie sä se cearä avizul mai multor organe printre care: orga- 
nele edilitare, pompieri etc. In schimb nu este obligator, dar „se cuvine“ 
sä consulte minister ul de resort si minis trul adjunct al acestuia, dacä este vorba 
de o decizie mai importantä. Prima este o regulä declaratä, a doua este doar 
o conventie.

Formele cele mai frecvente de aparitie a conventiilor sínt regulile experientei 
comune. Acestea sint operarii simple in cadrul operadilor complexe. De 
exemplu, una dintre operatiile algoritmului de calculare a pretului: „sä adä- 
ugäm cel putin 10% la pretul de cost“. Sau una dintre operatiile algoritmului 
de formare a programúiul de producte: „plánul pentru anul urmätor sä fie 
cu cel putin 5%  mai mare decit cel actual".

Regulile experientei comune au foarte maré importantä in toate sistemele 
economice, si, ín cadrul acestora, de fapt, ín toate institudile3. Vom reveni 
de mai multe ori asupra rolului acestor reguli. Obisnuinta, rutina, tradida, 
incapacitatea care impune continuarea comportamentului anterior, toate 
acestea permit supravietuirea trainicä a regulilor experientei comune si le 
favorizeazä ín exercitarea unei mari influente asupra deciziilor efective.

9.3. Procesele de decizie obisnuite in opozitie cu cele fundamentale

ín viata organizadilor economice cele douä categorii ale proceselor de de­
cizie elementare se separä mai mult sau mai putin categoric.

2 Despre aceasta vezi, de exemplu, Ledley [153],
3 Vezi Katona [116, 117; 118].
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Definitio. 9.2. Principalele träsäturi ale proceselor de decizie o b i s n u i t e  
sint: ele se repeta ritmic (sau aproape ritmic, cu regularitäti caracteristice) ; 
algoritmul lor se compune dintr-un numär redus de operarii simple; au ne- 
voie de putine informatii. Träsäturile de bazä ale proceselor de decizie f u n ­
d a m e n t a l e :  ele nu sint ritmice; algoritmul lor se compune din operatii 
multe si deseori complicate; au nevoie de multe date 4.

Procesul de decizie „obisnuit“ (de rutina) si cel „fundamental" sint douä 
tipuri pure. In realitate, evident, existä numeroase decizii la limita acestor 
douä tipuri pure, sau care sint un fel de amestec al lor. Totusi, majoritatea 
proceselor de decizie, in mod univoc, pot fi incadrate intr-una sau alta din 
aceste categorii.

Constator ea 9.1. ln  viata economicä procesele de decizie obisnuite alcätuiesc 
mar ea majoritate a deciziilor. Mai ales pe acestea se bazeazä activitatea de fie- 
care zi a oficiilor, intreprinderilor si gospodäriilor.

Sä luäm exemplul unei intreprinderi industriale. Deciziile obisnuite sint 
legate, mai ales, de urmätoarele procese reale:

a. Modificärile mai mici ale volumului production märirea sau micforarea 
acestuia. Expresia „mai mic“ este relativa; depinde de caracterul produsului, 
respectiv al intreprinderii. Se poate caracteriza mai ales cu ajutorul negafiei, 
limita pina la care modificarea volumului productiei se considera a fi „mica:

— nu necesitä investitie, adicä modificari in efectivul mijloacelor fixe;
— nu necesitä modificäri esentiale in efectivul de personal;
— nevoile momentane de materiale pot fi asigurate din stocurile de mate­

riale existente, urmind ca apoi stocurile sä fie märite sau micsorate in mod 
corespunzätor.

b. Modificäri mai mici in ce priveste sortimentul, executia si calitatea pro- 
duselor. De exemplu, cu capacitatea existentä, intreprinderea incepe pro- 
ducerea unui nou produs din familia produselor fabricate anterior; aläturi 
de cele cinci tipuri de birouri de scris, se introduce in fabric a tie un tip mai 
ieftin pentru elevi, sau un alt tip, de lux. Se aduc modificäri unei masini fa­
bricate de intreprindere. O decizie obisnuita a fabricii de automobile este, 
de exemplu, trecerea de la fabricarea tipurilor de 850 cm3  la tipuri de 900 cm3.

c. Modificäri mai mici in tehnologia fabricafiei. Continuínd exemplul ante­
rior cu fabricarea biroului de scris: ín loc de birouri cu un singur sertar se vor 
produce birouri cu douä sertare sau färä sertar. Se modificä ín micä mäsurä 
componenta materialelor; se schimbä intrucítva ordinea operatiilor etc. Un 
criteriu important: pentru modificarea tehnologiei nu e nevoie de női fonduri 
fixe sau de alt personal etc.

Modificärile reale reglementate prin deciziile obisnuite sínt de obicei rever- 
sibile. Dupä o micä crestere a productiei, se poate realiza si o micä scädere; 
dupä modificarea structurii consumului de materiale, se poate reveni la struc­
tura initialä etc.

Modificarea realä poate f i  oricit de micä. ín consecintä, modificarea realä 
reglementatä prin decizii obisnuite poate fi descrisä, de obicei, mai mult sau 
mai pufin precis, cu variabile continue.

Simplitatea procesului de decizie obisnuit este legatä de faptul cä — asa 
cum am evidentiat deja si in definitie — necesitä informafii putine. Cel care

4 In lucrärile amintite, Katona utilizeazä in sens asemänätor notiunile-pereche „compor- 
tament habitual in opozifie cu decizia adeväratä (genuine)".
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ia decizia cintäreste de regula numai acele alternative care se aflä „in 
jurul“ obisnuitelor decizii anterioare asemänätoare. ín  consecintä, de 
obicei B(í) a  Β, adicä alternativele considerate a fi executabile sint intr- 
adevär realizabile. Totodatä Bft) este mult mai ingusta decit Β ; din alter­
nativele executabile doar o mica parte se iau in considerare la luarea 
deciziei. Nu se acordä atentie deosebitä descoperirii altor alternative posibile. 
Limitele de acceptare, pe baza experientei obisnuitelor decizii anterioare 
asemänätoare, sint, de asemenea, bine cunoscute, adicä si D(t) poate fi aflat 
cu usurin^ä. ín ultimä instan^ä, multimea alternativelor F(<) care pot fi 
luate in considerare este deci destul de redusä.

Astfel algoritmul procesului de decizie obisnuit consta doar din aplicarea 
citorva reguli ale experientei comune. ín consecintä, acest proces se desfä- 
soará xntr-un timp scurt.

Procesele de decizie obisnuite permit sistemului economic sä economiseascä 
mijloace materiale si spirituale afectate proceselor de reglare 5. Este impo- 
sibil sä se cheltuiascä o mare cantitate de energie pentru fiecare problema a 
vie^ii economice: depistarea tuturor alternativelor executabile, descoperirea 
tuturor consecintelor acceptärii acestora, cintärirea tuturor limitelor de ac­
ceptare ale tuturor celor interesati asa mai departe. Decizia obifnuitä 
„automatizeazä“ parca o parte considerabilä a proceselor de decizie. Este 
drept cä, din aceastä cauzä, decizia obisnuitä nu este striet eficientä conform 
criteriilor de eficientä ale teoriei matematice a deciziei; s-ar putea gäsi si o 
decizie mai bunä decit cea luatä. In schimb, eficientä mai scäzutä a unor 
decizii se poate compensa pentru ansamblul sistemului economic (respectiv 
in cadrul acestuia pentru institutia care ia decizia) prin ieftinätatea procesului 
de reglare, prin faptul cä utilizind pufine informatii si consumind putinä mun- 
cä analiticä, respectiv avind cheltuieli reduse in pregätirea deciziei, se ia o 
decizie care eventual nu este toemai optimalä, dar nu este nici chiar proastä.

Deciziile obisnuite, de regula, pot fi formalizate foarte simplu. Nu este 
nevoie ($i nici nu e posibil in general) sä descriem ordonarea preferentialä 
a celui care ia decizia. ln  locul acesteia ajunge sä indicäm regulile experientei 
comune a deciziei, sau forma stohasticä a acesteia, intrucit decizia efectivä 
se distribuie in jurul deciziei „reglementare".

Toate acestea nu exclud deloc sträduinta organizatorilor sistemelor, a mana­
gement consultant, cercetätorilor operationali, planificatorilor, matemati- 
cienilor, de a imbunätäji deciziile obisnuite, de a recomanda, in locul regulilor 
experientei comune de pinä acum, altele, mai eficiente.

Sä trecem acum la deciziile fundamentale. ín viata unei intreprinderi, 
deciziile fundamentale apar, printre altele, in legäturä cu urmätoarele procese 
reale:

a. Crearea de noi uzine, fie cä este vorba de infiintarea unei intreprinderi 
noi, fie de constituirea unei uzine noi in cadrul unei intreprinderi existente. 
Uzina nouä — diferentiat pe ramuri industriale si la nivelul tehnic dat — nu 
se poate gäsi ca märime sub o anumitä märime minimä datä. O fabricä de 
textile poate fi relativ micä, un combinat chimic nu. Pentru uzina nouä 
este nevoie de o cantitate apreciabilä de mijloace fixe noi si de personal nou.

5 in  limbajul modelului nostru general, aceastä idee am putea-o formula astfel: existen^a 
proceselor de decizie obisnuite asigurä ca unitätile R ale organizatiilor de reglare sä utilizeze un 
numär relativ redus de inputuri reale.
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b. Lansarea unui produs complet nou. De exemplu, o uzinä, care a produs 
pina acum numai aparate de radio, incepe fabricarea televizoarelor. Pentru 
aceasta sínt necesare női investitii, eventual reprofilarea, respectiv, comple- 
tarea personalului. Din noul produs nu se poate, nu renteazä sä se fabrice 
mai pu^in decit o anumitä marimé de serie.

c. Introducerea unui proces tehnologic sau a unei organizari complet női 
a productiei. De exemplu, trecerea la montajul pe banda rulantá.

Schimbärile reale, reglate prin decizii fundamentale sínt de cele mai multe 
ori ireversibile. Uzina noua nu poate fi infiintatä pe jum ätate; őri este creatä 
ori nu. Dar daca s-a creat deja, ínfiintarea ei nu poate fi luatä ca un fapt ne- 
implinit. Nici introducerea in fabricatie a unui produs complet nou nu se 
poate face pe jumätate; dar dacä s-a introdus, de obicei, producerea lui nu 
mai poate fi intreruptä. Dacä s-a trecut la o tehnologie complet nouä sau 
dacä s-a instalat deja banda rulantä, utilizarea acestora, de regulä, nu poate 
fi abandonatä si nu se mai poate reveni la metodele vechi.

Schimbärile reale reglate prin decizii fundamentale nu pot f i  oricit de mici. 
Eie nu pot fi descrise cu variabile continue. ín unele cazuri variabila este 
1  sau 0 ; noul produs ori este fabricat ori n u ; ori se utilizeazä banda rulantä 
ori nu. ín  alte cazuri pot fi utilizate variabile exprimate prin numere íntregi: 
in uzina chimicä se monteazä fie 1, fie 2, fie 3 sträng-uri; sauintr-o centralä 
electricä, fie 1, fie 2, fie 3 turbine. ín  alte cazuri variabila este zero sau o 
cifrä pozitivä mai mare decit o limitä oarecare; intre 0  si limitä este rupturä: 
ori nu producem autoturisme ori producem cel pufin 1 0  0 0 0  bucäti 6.

Complexitatea proceselor de decizie fundamentale este legata de faptul 
ca — dupä cum a evidenciát si definitia — eie necesitä multe informatii. Cel 
care ia decizia de cele mai multe ori incearcä sä cintäreascä multe alternative, 
adicä sä dezväluie multimea B, multimea alternativelor executabile. Algorit- 
mul — ín terminológia programärii masinilor de calcul — este de obicei ciclic. 
Cel care ia decizia depisteazä alternativele executabile fi le confruntä cu li­
mitele de acceptare. Ar putea reiesi cä nu existä alternativä executabilä care, 
finind cont de limitele de acceptare cunoscute, sä fie fi acceptabilä, adicä 
F(tj) =  0 , deci multimea alternativelor care poate fi luatä in considerare 
este vidä. íncepe un ciclu nou. Cel care ia decizia depisteazä alternative noi, 
adicä lärgefte multimea alternativelor B(t). ífi revizuieste propriile asteptäri; 
se consultä cu organizatiile cointeresate, ca fi eie sä-si corecteze pretenfiile, 
adicä modificä multimea D(t). ín felul acesta se formeazä multimea F(t2) φ  
Φ 0 , adicä alternativa consideratä deja executabilä si totodatä acceptabilä.

ín  felul acesta algoritmul proceselor de decizie fundamentale poate consta 
din multe iteratii; unele iteratii pot fi ele insele compuse din mai multe ope­
ratu. In consecintä, acestea necesitä de obicei fi mai mult timp. De exemplu, 
pregätirea unei decizii de investire de mare insemnätate poate dura 1 — 2  

ani.
Tocmai pentru cä este vorba de hotäriri de mare insemnätate, sistemele 

economice reclamä considerabile cheltuieli intelectuale fi materiale pentru 
procesele de decizie fundamentale.

6 Aceste fenomene se aflä in strinsä legäturä cu manifestarea ín producpe a randamentului 
crescind. Fiecare cheltuialä fixä poate „suporta" o cheltuialä mai mult sau mai putin propor­
tion llä cu volumul productiei. La o cheltuialä fixä, cu cít este mai mare volumul productiei, 
cu atit mai micä este partea ce revine din aceastä cheltuialä pe unitatea de produs.
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Evident, aceasta nu inseamnä cä in economie aceste procese se desfäsoarä 
conform regulilor prescrise de modelele teoriei matematice a deciziei. Cei 
care iau decizia nu pot cuprinde, de regulä, intreaga multime B; ei repeta 
doar de atitea ori depistarea noilor alternative, pina cind ajung la cea accep- 
tabilä. ln cele din urmä, u(i), totusi, ramme o submultime ingustä a multi­
mii B, a multimii tuturor alternativelor executabile. Apói, formarea multi­
mii D(í), determinarea limitelor de acceptare, se bazeazä chiar si la procesele 
de decizie fundamentale foarte adesea pe simple reguli ale experiendi comune, 
pe rutina sau chiar pe prejudecäti. ín fata cercetätorilor operationali, pla- 
nificatorilor, matematicienilor, se deschide deci o perspectiva largä de a ridica 
pe o treaptä superioarä nivelul procesului de decizie fundamental cu ajutorul 
modelelor $i al recomandärilor bazate pe modele.

ln capitolul 4, in prima expunere a modelului general al sistemului econo­
mic am stabilit, ca o presupunere axiomaticä, cä fiecare unitate de reglare 
ceC are o functie de readie <p, caracteristicä functionärii ei. ín capitolele 8—9 
am aplicat presupunerea axiomaticä cä fiecare unitate c e C  are un algoritm 
de decizie F  caracteristic funcfionärii ei. Aceste douä presupuneri sínt echiva- 
lente.

Esenta identitätii este u§or de ínteles. Ce se intimplä in cazul algoritmului 
de decizie? Existä date intrate §i anume informatiile initiale preluate din 
memorie si mesajele sosite in cursul procesului de decizie (vezi fig. 9.1). Din 
acestea — pe baza transformärilor repetate — se naste rezultatul: decizia ca 
mesaj transmis (precum si alte informatii emise pe parcurs sau la sfirsitul 
procesului, respectiv depozitate in memorie). ín  ultimä instantä, cu opera- 
tiile succesive se petrece urmätoarea transformare: din mesajele intrate si 
din continutul de memorie se naste mesajul transmis si un nou continut de 
memorie. Acelasi lucru este deseris, ín altä formä, si de functia de reactie.

Ajungind la sfirsitul capitolului care se ocupä cu algoritmii de decizie nu 
mai facem obisnuita comparatie succintä cu scoala EG, deoarece acumcon- 
saeräm douä capitole separate modelului de decizie al scolii EG, si anume 
ordonärii preferintelor si functiei de utilitate. Acestea necesitä o dezbatere 
mai amplä, mai amänuntitä, deoarece eie constituie simburele, partea cea 
mai caracteristicä, a teoriilor EG.
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10. Preferintä, functie de utilitate, 
rationalitate — Excurs

*

ín acest capitol incerc sä prezint pe scurt principalele idei ale ordonärii 
preferenciák si ale functiei de utilitate ?i sä clarific citeva notiuni. Critica 
teoriei este cuprinsä in capitolul urmätor.

10.1. Despre nofiunea de ordonare a preferintelor

Functiile de utilitate, teória ordonärii preferintelor au un trecut de peste 
100 de ani si de atunci teória s-a dezvoltat foarte mult. Mai inainte era des- 
crisä in forme matematice rudimentäre, cu ipoteze foarte restrictive (de exem- 
plu, s-a presupus posibilitatea aditivitä^ii simple a utilitätilor etc.). Mai tir- 
ziu, formalismul matematic al teoriei a devenit mult mai exact si odatä cu 
aceasta s-a reusit atenuarea a numeroase restrictii, släbirea mai multor pre- 
supuneri foarte categorice. Insä §i in prezent, in forma mai generalä si mai 
exactä a modelului, se mai mentin o serie de träsäturi nerealiste 1.

Inainte de toate sä facem cuno^tintä cu principalele notiuni ale teoriei. 
Pe cit posibil utilizäm propriile noastre notatii introduse in capitolul 8 , pen- 
tru a deveni mai clare ín fafa cititorului atit legätura, cít si deosebirea dintre 
teória functiilor de utilitate si sistemul nostru de concepte.

Definitia 10.1. Este datä multimea alternativelor de decizie posibile, A. 
Elementele multimii A sínt vectorii-indicatori compusi dintr-un numär K  
de componente. Cel care ia decizia a introdus o preordonare1 2  completä pe 
mulfimea A. Astfel se poate afirma in cazul unei perechi de elemente (a1, 
a2), (axe  A ?i a2 t£A) dacä-1 preferä pe ax fafä de a2 (a1>a2) sau pe a2 fatä 
de «j (α1 <α2) sau dacä íi sínt indiferente («χ~ α 2). Preordonarea com­
pletä introdusä pe multimea A, conform relatiilor de mai sus, ín cele 
ce urmeazä o vom nota cu P  si o vom numi pe scurt o r d o n a r e  a 
p r e f e r i n t e l o r .

Ordonarea preferintelor, ca orice ordonare completä, dispune de douä 
proprietäti, pe care datoritä importantei interpretärii economice le eviden- 
tiem in mod distinct.

1 Dupä cum am arätat deja si in capitolul 3, pe aceste träsäturi se bazeazä cele mai impor­
tante premise ale scolii EG, fi impotriva acestora ne indreptäm critica. (Vezi, dintre premisele 
de bazä, a 7-a ?i a 8-a, prezentate in paragraful 3.2.)

2 O parte a literaturii de specialitate face distinctie intre „ordonare" coompletä $i „preoi- 
donare". In cazul aplicärii acestei distincpi, aici este vorba despre preordonare completä (com­
plete preordering). Vezi de exemplu Debreu [50] p. 8 ?i 54 — 61.
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Fig. 10.1. Ordonare a  preferinfelor
a )  ordonare preferenciáid convexä b) o rdonare preferenciáid strict convexa

Ordonarea este antisimetricä: dacä decidentul preferä pe % lui a2, nu-2 
poate prefera pe a2 lui av

Ordonarea este tranzitívei: daca cel care ia decizia preferä pe at lui a2 
fi pe a2 lui a3l rezultä cä 1 1  preferä pe at fi lui a3.

Definitia 10.2. Ordonarea P  a preferintelor introdusä pe multimea A 
poate fi reprezentatä printr-o func^ie definitä pe muljimea A, pe care o 
numim func^ie de utilitate fi o notäm cu U(a). Reprezentarea constä in 
faptul cä rela^iile ax > « 2  si U(ai)>U(a2), precum fi rela^iile a1-~a2 fi 
U[a1)r^U(a2) sint echivalente.

Daca spunem deci cä cel care ia decizia prefera o alternativa celeilalte, 
aceasta se poate exprima si asa: prima se caracterizeazä printr-o „utilitate" 
mai mare decit a doua. ín  tratarea ulterioarä consideram deci a fi echivalente 
urmätoarele douä afirmatii: „cel care ia decizia are ordonare a preferintelor 
(preordonare preferential! completä)“ sau „cel care ia decizia are functie de 
utilitate".

Autorii aparfinind scolii EG nu specificä absolut identic ordonarea prefe­
rintelor P, respectiv funefia de utilitate U(a). Cele mai multe lucräri presupun 
cä ordonarea preferintelor este convexä eventual chiar strict convexä 3. Presu- 
punerea o ilusträm in fig. 10.1. Pentru simplificare prezentäm o problemä 
de decizie cu douä dimensiuni: de exemplu, fie Y  productia unui produs, iar 
Z  — a celuilalt produs. Un punct din cadrul pozitív al planului reprezintä 
prevederile planului privind productia celor douä produse. Producätorul exa- 
mineazä la inceput douä alternative: «x si a2. Ambele se aflä pe aceeasi curbä 
a indiferentei, adicä α1 ~ α 2. Chiar fi acum presupunerea convexitätii cuprinde 
continuitatea: cel care ia decizia nu este obligat sä aleagä intre a1 fi a2, ci 
poate sä le combine, sä le „amestece“ in proportii diferite dupä piacul säu. 
Combinatia lor liniarä reprezintä dreapta care leagä cele douä alternative.

Sínt posibile douä cazuri. Cazul caracteristic pentru convexitatea slabä 
este prezentat prin partea a) a fig. 1 0 . 1  in care curba indiferentei se compune

3 Mai precis: hiperplanurile de indiferenfä reprezentind ordonarea preferenfialä sínt con­
vexe (strict convexe), iar functfile de utilitate corespunzätoare U(a) intotdeauna sint concave 
(strict concave). ín  tratarea urmätoare va fi vorba intotdeauna despre convexitatea planurilor 
de indiferentä.
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din portiuni liniare. Aid dreapta care leagä pe ax si a2 coincide cu insani cur- 
ba de indiferen^ä. Deci, celui care ia decizia ü este indiferent daca se realizeazä 
ax sau « 2  sau o oarecare combina^ie liniarä convexä intre ax si a2, sä zicem a3.
(1 0 .1 ) a3 =  χαχ +  ( 1  — χ)α2 ~  ax ~ « 2

0 £ χ £  1.

ín  cazul convexitätii stricte aplicäm o ipotezä múlt mai tare decit aceasta. 
Presupunem anume cä cel care ia decizia preferä expres combinata celor 
douä alternative, fatä de una ori alta dintre eie luate separat. Aceasta o putem 
vedea pe partea b) a fig. 1 0 .1 , unde alternativa a3 se aflä deasupra curbei 
de indiferenfä ce leagä alternativele ax §i a2:
(10.2) ax~ a 2, « 3  =  Xai +  (1 — χ ) « 2  (0 <  X <  1)

3̂ « 1  ?! 3̂ s* ̂ 2 '

10.2. Interpretarea dinamicä in opozijie cu cea staticä

Cu aparatul conceptual al ordonärii preferenciáié, a funerei de utilitate — 
din punctui de vedere al dinamicii — pot fi construite douä feluri de mcdele: 
modele de decizie dinamice §i statice.

ín cazul interpretärii dinamice nu analizäm o singurä decizie, ci sirul deci- 
ziilor succesive in timp: a*(tx), a*(t2), a*(t3), . . .  ín cazul fieeärei decizii deci- 
dentul poate sä aleagä din multimea alternativelor actuale de decizie, din 
B(tx), B (t2), B(f3) . . . Multimea actualä a deciziilor executabile este o sub- 
multime a multimii A, a multimii deciziilor posibile constante, independente 
de timp: B(í)cA . Alegerea de asemenea este independentä de timp; ea are 
loc conform ordonärii preferentiale P, introdusä pe multimea A, respectiv 
a echivalentului acesteia, a funefiei de utilitate U(a). Íntrucít atit multimea 
alternativelor posibile A, cit si ordonarea preferentialä P, respectiv functia 
de utilitate U(a), sint constante in timp, interpretarea dinamicä o putem numi 
si interpretare dinamicä stationarä.

In cazul interpretärii statice analizäm doar o singurä perioadä, o singurä 
decizie. Aici evident poate fi vorba doar de o singurä multime a alternativelor 
de decizie executabile ß C  A si de o singurä ordonare preferential P.

O bunä parte a lucrärilor referitoare la aceastä temä nu evidentiazä faptul 
cä modelul trebuie interpretat ca un model static sau dinamic-stationar. Cea 
mai freeventä este interpretarea staticä. Mai recent insä §i mai cu seamä de 
la aparitia vestitei teorii revealed preference (preferintä manifestä) a lui Sa- 
muelson 4  si-a cistigat dreptul la existentä si interpretarea dinamicä-stationarä. 
Chiar si numai pentru acest motiv prezentäm mai pe larg teória lui Samuel- 
son.

10.3. „Preferinte manifeste“

Pentru intelegerea teoriei revealed preference va fi util sä ne gindim la pro- 
blemele verificärii empirice a mcdelului de ordonare preferentialä.

4 Vezi Samuelson [219] fi Uzawa [268].

Preferintä, funefie de utilitate, rationalitate — Excurs 135



Fig. 10.2. „Preferintele manifeste'

Despre preferintele aceluia care ia decizia putem lua cunostintä intrebindu-1 
direct dacä preferä pe ax lui a2 sau pe a2 lui av sau ii sint indiferente cele douä 
alternative. Chestionindu-1 metodic despre multe, multe alternative-perechi 
putem afla care ii sint preferintele. Ba mai mult, se poate constata chiar dacä 
ordonarea lui preferentialä este sau nu consistentä. De exemplu, vom urmäri 
dacä in seria räspunsurilor nu a incälcat cumva cerintele tranzitivitätii. 
Adicä o datä a preferat pe a1 lui a2, apói pe a2 lui a3 §i mai tirziu a preferat 
totusi pe « 3  lui av

Interogarea directä poate fi inlocuitä cu metode indirecte, si anume expe- 
rimente psihologice. Cel care ia decizia in anumite jocuri, experimente, se 
aflä in fata problemelor de decizie si räspunsurile lui indicä preferin­
tele.

Oricit de instructive ar fi aceste investigatii, ele nu sint intru totul convin- 
gätoare. Una este situatia ipoteticä schitatä in fata aceluia care ia decizia, 
si alta este realitatea. Unul poate fi räspunsul dat la o intrebare care incepe 
a§a: „ce ar fi dacä . . si cu totul diferit de acesta, actiunea efectivä in condi- 
tiile date. De aceea Samuelson a propus un model care se bazeazä pe deciziile 
efective ale acélóra care iau decizia, pe preferintele „manifestate“ in actiu- 
nile lor reale.

Desi la formularea si comentarea teoriei, de obicei, nu se evidentiazä inter- 
pretarea dinamicä a acesteia, noi totusi consideram necesar s-o sublimem. 
Esenta ei constä tocmai in aceea cä nu intentioneazä sä analizeze afirma- 
tiile de preferinte simultane date la intrebärile puse, ci seria deciziilor succesive 
efectiv luate a*(tp, a*(t2), a*(t3) . . . Pentru acest motiv, in cele ce urmeazä, 
vom interpreta teória lui Samuelson intotdeauna dinamic.

Urmindu-1 pe Samuelson, in prezentarea teoriei ne vom ocupa in primul 
rind de decizia consumatorului; aceasta insä poate fi extinsä si la cazul ge­
neral al deciziilor.

Sä nótám vectorul compus din cantitätile cumpärate de cätre consumatori 
ín perioada t, cu x(t). Multimea A este ortanta nonnegativä a spatiului vecto­
rial LK cu K  componente:

A =  {x: x e Lk, X ;> 0}. (Acesta este un vector-indicator compus din K  
componente.) In fig. 1 0 . 2  — pentru simplificarea ilusträrii — prezentäm un
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vector cu douä componente. Pe axa orizontalä mäsuräm achizifionarea pri- 
mului produs, pe axa verticalä, a celui de-al doilea.

Proful produselor in perioada t il notam cu p(t).
In fine, r(t) indica venitul consumatorului in perioada t.
ln consecintä, multimea programelor de consum executabile, B(f), se poate 

determina astfel:
(10.3) B{t) =  {x(t) : p(t)x(t) <, τ (ί)} c A.

Sä presupunem cä in douä perioade succesive s-au format douä situafii 
privind preturile si veniturile. ín  perioada 1 , cu preturile si veniturile de atunci, 
multimea programelor de consum executabile a fost B(l), reprezentatä prin 
triunghiul de sus din fig. 1 0 .2 . ín perioada a 2 -a, cu noile preturi §i venituri, 
multimea programelor de consum executabile este B(2), in figura, triunghiul 
de jos.

Analizäm trei cazuri ale legäturii reciproce existente intre patru feluri de 
decizii: xv x2, x3 si x4. Toate cele patru programé sint eficiente, situindu-se 
pe dreapta de buget, budget-line, pe dreapta veniturilor care märginesc mul­
timile 5 B(/).

Cazul a : Decizii consistente. Sä presupunem cä in prima perioadä consu- 
matorul a ales pe xv in a doua perioadä pe x2. In prima perioadä ambele 
alternative i-au stat la dispozitie: xx eB (l), v2e  B(l). Programul xx nu a do- 
minat programul x2, deoarece desi produce mai mult din produsul 2 , produce 
mai pufin din produsul 1 decit x2. Dacä totusi consumatorul s-a decis pentru 
x v cu aceasta si-a arätat preferinta sa: xx > x2. Pozitia sa ulterioarä ín favoa- 
rea lui x2 nu incalcä preferinta sa anterioarä, deoarece acum xx nu-i mai stä 
la dispozifie, ^gB (2). ín acest caz, decidentul s-a dovedit a fi consistent.

Cazul b : Decizii necomparabile. Sä presupunem cä ín prima perioadä con­
sumatorul a ales pe xv in a doua perioadä pe x4. ín acest caz nu §tim nimic 
despre preferinfele lui. ín príma perioadä nu i-a stat la dispozitie alternativa 
x4, in schimb in a doua perioadä a fost eliminatä alternativa xx: x4& B(l), 
X\ & β(2 )· Acestea sint deci douä decizii necomparabile.

Cazul c : Decizii inconsistente. Sä presupunem cä decidentul in prima peri­
oadä a ales pe x3, in a doua perioadä insä, pe x2. Ambele alternative, in ambele 
perioade au fost cuprinse in multimea alternativelor programelor de consum 
executabile r 3 eB (l), *3e B(2), a:2e B(1), r 2 eB(2). Dacä totusi o datä a 
decis: x3> x2, iar a doua oarä: x3<x2, atunci el s-a dovedit a fi inconsistent.

Cazurile deciziei de consum pot fi generalizate pentru orice fel de decizie. 
Cele trei cazuri ale deciziilor: consistente, necomparabile §i inconsistente pot 
fi distinse clar nu numai in cazul deciziei specifice referitoare la B(f) arätatä 
la (10.3); situatia poate fi generalizatä pentru orice multime convexä tB(f).

Din punct de vedere teoretic este doveditä propozitia cä in mäsura in care 
decidentul nu va adopta niciodatä un procedeu inconsistent (in sensul cazu- 
lui c de mai sus) comportarea lui va putea fi descrisä cu o ordonare preferen- 
fialä convexä, P, respectiv cu echivalentul acesteia, cu maximizarea functiei 
de utilitate concavä constantä, U(a).

Pe baza celor spuse am putea formula ín felul urmätor postulatui denumit 
in literaturä „axioma strictä a preferintei manifeste“.

5 In acest scurt rezumat prezentäm doar cazul aja-zisei axiome de „revealed preference" 
lari.
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Definitia ΊΟ.3. Condifia deciziei c o n s i s t e n t e  se defineste astfel: fie 
a1 eB(<i) §i «jeBfij). Cel care ia decizia in perioada tx a ales pe ax\ a*(tJ  =  a1 si 
cu aceasta $i-a manifestat preferinfa sa: a1>a2. Sä presupunem cä intr-o anu- 
mitä perioada t2, a2 eB (í2). ín  cazul deciziei consistente numai atunci il poate 
alege pe a2, adicä numai atunci poate sä fie a* (t2) — a2, dacä aY g  B(£2).

Condifia comportärii consistente nu este incälcatä dacä deciziile luate ín 
diferite perioade nu sint comparabile, adicä dacä avem de-a face cu situatia 
b descrisä mai sus. ín  schimb nu se respectä conditia dacä se procedeazä ca 
in situatia c.

Scoala EG si-a rezervat atributul de „rational" pentru scopurile unor inter- 
pretäri foarte’inguste. Acest atribut este folosit pentru caracterizarea acelor 
decidenfi care aleg intotdeauna acea altemativä aEB(i) pentru care valoarea 
functiei de utilitate U(a) este maximä, adicä pentru decidendi care „optimi- 
zeazä“. ín  cazul interpretärii dinamice, aceasta ar insemna cä numai deci­
dendi care la luarea deciziei nu incalcä niciodatä cerinta comportärii consis­
tente, definita la 10.3, pot fi numifi „rationali".

Limbajul viu, curent, utilizeazä in sens mult mai larg atributul de „rational" 
caracterizínd mrin aceasta comportarea pe care in paragraful 1 1 . 8  o vom numi 
„inteleaptä". in  vederea inläturärii confuziilor de idei, ín cele ce urmeazä 
voi utiliza atributul, cu sens mai ingust, „consistent" (in sensui definit la 
10.3) si acolo unde §coala EG vorbe^te de „rational“ sau „optimal“.

10.4. Decizii repetitive ín opozitie cu decizii care nu se repetá; decizii 
comparabile in opozitie cu decizii necomparabile

ín legäturä cu interpretarea staticä si dinamicä a modelului de ordonare 
preferential — pentru expunerea observatiilor critice ulterioare — va fi ne- 
voie de clasificarea deciziilor dupä criteriul repetärii lor.

Definifia 10.4. ín mäsura in care in acelasi spatiu-indicator, aceeasi per- 
soanä sau organizatie ia de mai multe ori deciziile a*(tJ , . . ., a*(tQ) (Q > 1 ; 
a*(t1)e  A, . . . , a*(tQ) g  A), spunem cä ansamblul deciziilor repetate alcätuieste 
u n  § i r  d e  d e c i z i i .  Deciziile care nu se repetä le numim decizii s i n- 
g u 1  a r e.

In categoria deciziilor care se repetä, a $inilui de decizii, distingem douä 
subgrupe in funcfie de comparabilitatea termenilor.

Sä luäm un exemplu. ín  färile mai särace, chiar si majoritatea celor instä- 
ri^i isi pot cumpära autoturisme doar la 5— 1 0  ani. ín  decurs de 5— 1 0  ani se 
schimbä insä sortimentul autoturismelor. Cu prilejul deciziei din 1960, au 
putut fi luate in considerare mai ales tipurile fabricate in 1957, 1958, 1959,. 
evident, incä nu stäteau la dispozitie tipurile deceniului al 7 -lea. ín schimb, 
in 1970, ca autoturisme női, nu prea se mai ofereau tipurile din deceniul al 
6 -lea. Astfel multimile deciziilor executabile B(1960) si B(1970) practic nu 
prea au pärfi comune.

Spre deosebire de aceasta, gospodina, intr-o perioadä mai scurtä, sä zicem 
de 1 — 2  ani, se aflä in materie de procurare a alimentelor in fata unor alter­
native de decizie comparabile repetitive: din ce fel de combinalii de zarza- 
vaturi — fructe-carne etc. sä compunä régimül alimentar al familiei. (Sä 
facem abstracfie acum de schimbärile sezoniere ale conditiilor de luare a 
jirului de decizii.)

Dupä aceste exemple, sä däm definiál generale.
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Definitia Ί0.5. Sä numim decizie c o m p a r a b i l ä  termenul a*(<4) al 
pirulni de decizii care poate fi comparat cu cel pu(in incä un alt termen a*(t}) 
al ^irului de decizii din punctui de vedere al consistence!, adicä,

Sä numim e v a l u a b i l  $irul de decizii ai cäror termeni sxnt in totalitate 
comparabili. Sä numim n e e v a l u a b i l  §irul de decizii care are §i termeni 
necomparabili 6.

Esenta defini(:iei noastre este simplä. Numim evaluabil $irul de decizii 
dacä ulterior putem stabili despre termenii lui cä decizia a fost consistentä 
in sensul teoriei „preferintelor manifeste“, al definitiei 10.3, sau nu. Dacä pentru 
stabilirea acesteia nu existä posibilitä(:i, atunci sirul de decizii nu este evalua-

Dintre deciziile de consum, de exemplu, cele la care schimbärile de pre(uri 
sint mai frecvente decit schimbärile gustului sínt acelea care alcätuiesc, 
evident, siruri de decizii evaluabile cärora li se poate verifica empiric consis­
tenda.

Pentru scopurile de cercetare empiricä este suficientä si o definifie mai pu(in 
riguroasä: ajunge dacä sirul de decizii este „aproape evaluabil“. Aceasta 
este situa(ia atunci cind cel putin marea majoritate a deciziilor este compara-

10.5. Decizia determinista in opozifie cu incertitudinea

Un alt criteriu de clasificare a teoriei este legat de conditia de incertitu- 
dine. Cele mai multe modele au un caracter determinist. Este datä o mul(ime 
de alternative A, precis cunoscutä: o parte a acesteia este B(í), mul(imea 
alternativelor executabile, de asemenea precis cunoscutä. Este datä o ordo- 
nare preferential P, pe mul(imea A, conform cäreia decidentul este in mä- 
surä sä spunä univoc: a1 > a2 sau ax< a2 sau a1 ~  a2 (a1 eA, a2 eA). Dacä in 
plus se afirmä convexitatea strictä atit pentru mul(imea alternativelor exe­
cutabile, cit $i pentru ordonarea preferential, atunci este posibilä o singurä 
decizie, si anume o decizie a*(t).

Modeleie nedeterministe pót fi clasificate in mai multe feluri.
Denumirea de „decizie in caz de incertitudine“ a fost retinutä pentru pro­

blema in care functia de utilitate depinde nu numai de decizie, dar si de con- 
ditiile externe independente de cel care ia decizia, de starea „naturii“. Deci

6 Nopunile-perechi introduse !n definipile 10.4 ?i 10.5 pot reaminti cititorului nopunile- 
perechi de decizii „obijnuite" si decizii „neobijnuite, fundamentale“ definite la 9.2. Intre eie 
existä o anumitä coincident, totup nu sínt identice. Criteriul distincpei ln definipa 9.2 a fost 
simplitatea sau complexitatea algoritmului de decizie. Aici insä distincpa are criterii formale legate 
<le mulpmea alternativelor A, respectiv B(/). in orice caz existä interdependent evidentä intre 
aceste nopuni-perechi. Astfel:

Sirurile de decizii evaluabile, adicä deciziile repetate p  comparabile, fac parte din categoria 
deciziilor obi$nuite. Contrariul nu este sigur: pot exista decizii obi^nuite care — conform restric- 
f̂iilor date la def inipa 10.5 — nu sint estimabile.

Este, de asemenea, cert cä toate deciziile fundamentale sint decizii singulare, care nu se 
repetä, sau chiar dacä se repetä, nu sint comparabile.

(10.4)
(10.5)

1 £  i  ^  Q> j  Φ *
a*(<JeB(«nB(<#)

bil.

bilä.
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are forma U(a, Θ) in care Θ este simbolul stärilor naturii, al conditiilor externe. 
Decidentul stie ce valori poate lua Θ si cunoaste de asemenea valoarea tüne­
tiéi U(a, Θ) corespunzind fiecärei valori posibile a lui a §i Θ. (Func^ia Pay­
off). íi lipseste doar informatia prealabilä in legatura cu probabilitatea di- 
feritelor valori posibile ale lui Θ 7.

Decidentul dispune de mai multe informatii anticipate dacä, desi nu stie 
in prealabil care va fi valoarea lui Θ, adicä cum vor fi conditiile externe, cu­
noaste distribuirea probabilitätii acestora. Aici ajungem la cercul de Proble­
me, care, de obicei, sint descrise cu diferite modele ale programärii stohas- 
tice 8.

Träsätura comunä a ambelor familii de modele este faptul cä nu preferin- 
tele celui care ia decizia sínt nesigure, ci cunostintele legate de conditiile exter­
ne care se modificä independent de el.

10.6. Teória descriptiv-explicativä in opozitie cu teória normatíva

Teória ordonärii preferintelor — din punct de vedere al menirii sale stiin- 
tifice — poate fi interpretatä in douä feluri. Pe de o parte poate fi interpretata 
ca stiintä realä descriptiv-explicativä. Conform acestei interpretari, decidentii 
se comportä in realitate efectiv asa cum se poate astepta de la ei pe baza mo- 
delelor de ordonare a preferintelor. Adicä, din multimea alternativelor B(f) 
aleg intotdeauna alternativa a*, pentru care func^ia de utilitate U(a) ia va- 
loare maximä. Cu alte cuvinte, in cazul interpretärilor dinamice lucrurile se 
prezintä in a$a fei cä in sirul succesiv al deciziilor intr-adevär se respectä ce- 
rinta 10.3 a consistentei. Dacä privim teória ín acest fel, atunci problema cheie 
a criticii este urmätoarea: oare experienta o verificä?

Modelul ordonärii preferintelor poate fi conceput §i ca o teorie normativä. 
In acest caz, intrebärile urmärind critica lui trebuie puse in douä trepte. 
Prima treaptä: in cadrul sistemului propriu de postulate este oare modelul 
corect din punct de vedere matematic si logic? Putem räspunde imediat: 
da. Din acest punct de vedere el nu are nevoie de revizuire. A doua treaptä: 
modelul este utilizabil ? Pe baza modelului se recomandä decidentului sä tindä 
spre maximizarea functiei sale de utilitate, sä optimizeze, sä aibä un compor- 
tament logic consistent.

Dacä privim in acest fel teória, problema cheie a criticii este urmätoarea r 
este bunä aceastä recomandare? Intr-adevär procedeazä bine cel care ia 
decizia dacä actioneazä conform sfatului primit?

ín  literaturä ne íntilnim atit cu conceptia care priveste teória ordonärii 
preferintelor ca stiintä-realä, cit $i cu conceptia normativä. Este larg räspin- 
ditä interpretarea normativä. Aläturi de aceasta insä, multi autori privesc 
modelul ordonärii preferintelor ca un model bun — sau cel putin acceptabil 
— pentru descrierea comportärii indivizilor si organizatiilor, adicä drept o 
teorie descriptiv-explicativä de stiintä realä.

7 Punctui de plecare Í1 reprezintä opera clasicä a lui Neumann si Morgenstern [197] despre 
teória jocurilor. Din literatura uriajä a problemei, evidentiem lucrärile lui Savage [223] §i Mil- 
nor [185]. O succintä privire de ansamblu gäsim in lucrärile lui Arrow [9] §i Luce-Raiffa [158].

8 Vezi de exemplu Headley [87], capitolul 5.
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10.7. Domenii de aplicare: consumator, intreprindere, guvern

Notiunea de functie de utilitate, in istoria teoriei, a fost mtrebuintatä pen- 
tru prima oarä pentru descrierea comportamentului consumatorului. De 
atunci ea a fost extinsä la un cere mult mai larg de probleme. ín  literatura 
de specialitate contemporanä comportamentul efectiv al urmätoarelor orga- 
nizafii se caracterizeazä prin ordonarea preferentialä totalä:

Comportamentul consumatorului, al gospodäriilor. Aici dominä aproape 
absolut conceptia dupä care consumatorul maximizeazä functia sa de utili­
tate 9.

Comportamentul intreprinderii capitaliste. Desi pärerile diferä, totusi multi 
autori admit ipoteza dupä care comportamentul intreprinderii produeätoare 
se poate descrie cu functia de utilitate. Pärerile sint mai diferite in problema: 
ce anume se intelege prin functie de utilitate?

Dupä una dintre scoli (si aici face parte, din acest punct de vedere, si grupa 
modelelor de echilibru Walras-Arrow-Debreu) functia de utilitate specialä 
a intreprinderii este functia profitului10 11. Comportamentul intreprinderii se 
caracterizeazä prin faptul cä tinde spre maximizarea profitului.

Citiva economisti sustin cä este mai just sä vorbim despre faptul cä intre- 
prinderile capitaliste maximizeazä vinzarea11.

Se pomeneste freevent despre separarea proprietätii de conducere, de ma­
nagement in intreprinderile capitaliste. Paralei cu aceasta a apärut ideea cä 
adevärata caracteristicä a comportamentului intreprinderii este maximizarea 
functiei de utilitate a managerilor1 2  (deci nu neapärat a proprietarului — 
N.T.).

Comportamentul intreprinderii produeätoare socialiste. Mai multi autori au 
incercat sä descrie comportamentul intreprinderii socialiste, pornind de 
la presupunerea cä intreprinderea decide dupä o ordonare a preferintelor 
totalä.

Dar si aceste studii interpreteazä ín mai multe feluri funefia de utilitate 
a intreprinderii. Deosebirea este legatä in primul rind de natura intreprinderi- 
lor in diferite täri socialiste, respectiv in diferite etape pe care le au in vedere. 
Astfel, in conditiile reglärii pe bazä de directive, a centralizärii puternice, 
se presupune cä intreprinderea maximizeazä outputul e i13 14.

Autorul lucrärii de fa(ä, in articolul scris in 1962 in colaborare cu Lipták 
Tamás, a emis presupunerea cä intreprinderea socialistä maximizeazä bene- 
ficiul sau raportul dintre beneficiu si incasäriu . ín  cadrul dezbaterilor legate 
de reforma conducerii economiei din Ungaria au apärut citeva studii care au 
presupus cä, dupä reformä, intreprinderea va maximiza beneficiul sau partea 
beneficiului ce revine pe un lucrätor15.

9 Vezi articolul lui Houthakker [99]. In  acest fel modeleazá si teória echilibrului general 
com portam entul consumatorului, afa cum  am subliniat acest lucru si la enumerarea premiselor 
ei de bazä. Vezi premisa a 8-a.

10 Vezi a 10-a premisá de bazä a teoriei echilibrului.
11 Acest punct de vedere il íntílnim  in cartea lui Baumöl.
12 Vezi studiul lui Williamson [280],
13 Vezi Portes [210],
14 Vezi Komái — Lipták [138].
15 Vezi de exemplu studiile lui Megyeri [181] fi [182].
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Ward a inten|ionat sä reprezinte sistemul de cointeresare specialä in intre- 
prinderile iugoslave prin maximizarea venitului personal ce revine pe un lu­
crator 16.

Comportamentul planificatorului, al guvernului. Multi autori transpun acest 
sistem de concepte asupra descrierii comportamentului colectivelor de plani- 
ficatori, de oficii de planificare, care functioneazä din insarcinarea guvemelor 
capitaliste sau a guvernelor socialiste. Putem citi multe lucrari in care, ín 
legäturä cu dirijarea economiei la cel mai ínalt nivei, se serie despre prefe- 
rintele acélóra care iau deciziile sau elaboreazä planurile ín anumite tári.

Pentru o buná parte a economi.^tilor existenta reala a tünetiéi de utilitate, 
a ordonarii preferintelor este ceva de la sine ín^eles. Aproape cä nici nu pót 
concepe un sistem economic sau model ce descrie un subsistem al acestuia, 
unde cei care iau deciziile sä nu dispunä de o functie de utilitate. Aceasta tine 
intr-adevär de „eleganta“ modelului, ca §i cravata in imbräcämintea bärba- 
tului.

16 Vezi W a r d  [276],
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11. Preferintä, functie de utilitate, 
rationalitate—Critica1

*

Teória prezentatä in capitolul precedent a fost clasificatä dupä mai multe 
criterii:

— Dacä o privim ca pe un model static sau dinamic.
— ín cazul interpretärii dinamice: dacä analizäm decizii comparabile sau 

necomparabile.
— Dacä luäm in considerare incertitudinea sau nu tinem seamä de ea.
— Dacä o concepem ca o teorie descriptivä sau normativä.
— Cäror institufii o aplicäm: consumatorului, intreprinderii sau guver- 

nului ?
Critica incearcä sä ia in considerare toate criteriile mentionate. Intrucit 

aceasta este o sarcinä complicatä, in tabelul 1 1 .1 , sintetizäm structura logicä 
a criticii, o grupäm in vederea usurärii cuprinderii ín ansamblu a problemei. 
Studierea tabelului, inainte sau dupä citirea capitolului, poate usura orien- 
tarea cititorului in mersul destul de complex al gindirii critice.

11.1. Despre interpretarea staticä, descriptivä

Mai intii sä trecem la interpretarea staticä a teoriei si sä ne intrebäm dacä 
poate fi utilizatä ca teorie descriptivä-explicativä de stiinfä realä?

Dupä pärerea mea — in aceastä interpretare -— teória este evident ade- 
väratä, numai cä are un caracter tautologic. „Confinutul“ ei este urmätorul: 
cel care ia decizia in perioada t alege dupä preferintä sa. Incontestabil, numai 
cä prin aceasta n-am devenit mai destepti. Oricum ar decide, intr-un anumit 
moment, putem afirma despre el: a ales alternativa pe lingä care functia lui 
de utilitate primeste valoare maximä.

Sarcina ar fi sä explicäm de ce a ales tocmai aceastä alternativä si nu 
alta. Or aceastä sarcinä nu se poate rezolva prin interpretarea staticä a 
modelului.

Despre interpretarea staticä, descriptivä a modelului nu avem multe de 
spus: in paragrafeie urmätoare ne vom ocupa de interpretarea dinamicä 
descriptivä.

1 ln  critica pe care am  fäcut-o am utilizat lucrärile lui H . S im o n  [241; 242 f i  243], D e ase- 
menea m-au stim ulat lucrärile lui H och  [93 ji 94], m ai ales prin observapile lor critice referitoare 
la modificarea ln  tim p a m ultim ii alternativelor fi a ordonärii preferinfelor, precum si cele refe­
ritoare la com portam entul „maximizator" al celor care iau decizia.
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Tabelul 11.1.
SCHEMA CRITICII T E O R IE I O RDO NÄRII P R E F E R IN JE L O R

Numärul de 
ordine al 
paragrafului

Interpretare staticä 
sau dinamicä

Ín cazul dinamic se ocupä 
cu decizii comparabile sau 
necomparabile

Model determinist sau 
incluzind elementul 
incertitudinii

11.1. Staticä _ Determ inist
11.2. Dinamicä Comparabilä Determ inist
11.3. Dinam icä Necomparabilä Determ inist
11.4. Dinamicä Necomparabilä Determ inist

11.5. Dinam icä Cu ambele Determ inist
11.6. Dinam icä Cu ambele Incertitudine
11.7. Ambele Cu ambele Cu ambele
11.8. Ambele Cu ambele Cu ambele
11.9. Ambele Cu ambele Cu am bele

11.2. Consistenta deciziilor comparabile

Sä analizäm in primul rind categoria sirurilor de decizii evaluabile. Sä 
ne reamintim notiunea (vezi definitia 10.5): elementele sirului sint compa­
rabile. Se poate constata despre ele — prin analizä empirica — cä au res­
pectat sau nu au incalcat axioma stricta a revealed preference, adicä a consi­
stendi.

Luind ca bazä definitia 10.5 ne putem extinde analiza si asupra sirurilor 
de decizii cvasi-estimabile, in care, chiar dacä nu toate, dar cele mai multe 
decizii pot fi comparate cel putin cu un alt element al §irului.

ínainte de toate trebuie sä ne intrebäm: existä multe decizii comparabile? 
Sint multe sau putine deciziile estimabile (sau cvasi-estimabile?)

Constatarea 77.7. Numai o micä parte — insä nu neglijabil de micä, dar 
nici prea mare ■— a deciziilor poate f i  considerata ca element al unui sir de decizii 
estimabile.

Constatarea ar necesita o ampla justificare empiricä — o sarcina a cerce- 
tärii, care urmeazä a fi indeplinitä de acum ínainte — insä deocamdatä nu 
mä pot referi decit la un singur argument indirect si negativ. Este caracteris- 
ticä cercetärilor empirice care au analizat consistenta celor ce iau decizia, 
restringerea excesivä a domeniului de referintä; acestea se referä mai ales 
la deciziile de consum frecvent repetate. Koo a analizat cheltuielile alimen­
täre, Thurstone, cheltuielile pentru imbräcäminte, Benson problemele deci- 
ziei la restaurante2.

Pentru caracterizarea consistentei deciziilor comparabile introducem urmä- 
toarea terminologie:

Definitia 11.1. Cei care ia decizia este i n v a r i a b i l  c o n s i s t e n t ,  
dacä íntr-un sir mai lung de decizii estimabile nu incalcä niciodatä cerinta 
consistentei definitä la 10.3. Decidentul este i n v a r i a b i l  i n c o n s i ­
s t e n t  dacä intr-un sir mai lung de decizii estimabile, in majoritatea cazu-

2 Vezi Koo [125], Thurstone [259] $i Benson [31], Arrow [12] da o privire de ansamblu.
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Interpretare descriptivä 
sau normatíva

Decidentul: gospodäria, 
intreprinderea sau guvernul Alte crilerii ale tratärii

Descriptivä Tofi trei
Descriptivä ' Consumator, intreprindere
Descriptivä Consumator, intreprindere 11.3. Influenza schimbärii conditiilor
Descriptivä Consumator, intreprindere 11.4. Influenta schimbärii pozi^iei

relative a decidentului
Descriptivä Consumator, intreprindere 11.5. A lte influente
Descriptivä Consumator, intreprindere
Descriptivä Consumator, Intreprindere Sintetizarea paragrafelor 11.1 — 11.6.

\ Norm ativä Consumator, intreprindere
Am bele Guvern

rilor, incalcä cerinta consistentei. Decidentul este p a r t i a l  c o n s i s t e n t  
daca, intr-un sir mai lung de decizii estimabile, in minoritatea cazurilor, 
incalcä cerinta consistentei.

Constatarea 11.2. In  sirurile de decizii estimabile, cei care iau decizia sint 
de cele mai multe ori partial consistenti.

Constatarea ar trebui doveditä sau combätutä empiric. Au fost elaborate 
putine lucrari empirice. Cercetärile amintite anterior par sä sprijine justetea 
constatärii 1 1 .2 .

Dintre cercetäri, prezint mai pe larg lucrarea lui Koo. Pe baza unui mate­
rial statistic bogát, a unui apreciabil esantion reprezentatív, el a investigat 
aprovizionarea cu alimente in gospodäriile americane.

Nu este necesar sä ne ocupäm aici amänuntit de aspect eie matematice si 
statistice ale investigaliei sale. ín  orice caz, din datele lui Koo putem stabili 
un coeficient pe care-1 numim grad de consistentä $i il notäm cu v 3. Dome- 
niul de valori al coeficientului este 0  <  v <  1 .

Dacä o gospodärie este invariabil consistentä, atunci v = l, dacä este 
invariabil inconsistentä, atunci v <  0,5, iar dacä este partial consistentä, 
atunci 0,5 <  v <  1.

Rezultatele cifrice ale cercetärii lui Koo:
Invariabil consistente (v =  1) sint 0,93% dintre gospodärii.
Invariabil inconsistente (v <0,5) sínt 1,8% dintre gospodärii.
Partial consistente sint majoritatea gospodäriilor: 86,4% : 0,6 <  v <0,8 .
Valoarea medie a coeficientului v la esantionul observat a fost 0,72.
3 Koo a aranjat datele concentrate $i transform ate ale observatiilor In forma unei matrice 

pätrate. Ordinul m atricei Intregi este 13. ín  cadrul acestei matrice pe gospodärii se poate stabili 
ordinul submatricei cu cea m ai mare consistentä. Aceasta practic se disperseazä intre 4 §i 13. 
Indicele utilizat de mine este ordinul subm atricei cu cea mai mare consistentä stabilit de Koo 
im pärtit cu 13, ordinul m atricei intregi.

In mäsura in care cercetarea empiricä si prelucrarea ei m atem aticä se va face cu altä  m etodä  
decit cea utilizatä de Koo, evident, altfel va  trebui definit si indicatorul ce exprimä gradul de 
c o n s is te n t , avind un continut asemänätor cu indicele utilizat aici.
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Cercetarea lui Koo confirmä constatarea 11.2, la fel ca fi experienta noasträ 
de fiecare zi. Majoritatea oamenilor nu iau nici decizii perfect consistente, 
nici excesiv de inconsistente. Din aceastä cauzä nu se poate afirma sub aus- 
piciile unei ftiinje reale cä decidendi sint invariabil consistendi. Nici ca „prima 
aproximadie“ nu putem accepta cä gradul de consistenda v este 1 , deoarece 
nici mäcar nu este aproape de 1 , ci se aflä undeva pe la jumätatea drumului 
int re 0,5 fi 1.

íntr-o parte ulterioarä a capitolului voi incerca sä explic de ce v este mai 
mic decit 1, adicä de ce sínt doar pardial consistenti cei care iau decizia. Aici 
ne limitäm doar la constatarea fenomenului.

11.3. Variabilitatea condifiilor externe ale luärii deciziilor

Sä trecem la sirurile de decizii neevaluabile. Odatä cu acestea se poate 
analiza si problema deciziilor irepetabile, unice.

In legäturä cu aceastä categorie a deciziilor trebuie sä räspundem la urmä- 
toarele intrebäri:

Sub influenda cäror factori se schimbä in timp B (t), muldimea alternati- 
velor de decizie executabile? Cind se schimbä Bit) atit de repede, incit deci- 
ziile repetabile nu alcätuiesc un sir estimabil?

Sub influenta cäror factori se schimbä in timp ordonarea preferindelor 
P{t) ? 4. In general putem vorbi despre o ordonare a preferindelor constantä 
in timp, P(t) =  const?

Putem anticipa: variabilitatea in timp a lui B (t) si P(t) se aflä in strinsä 
legäturä, se intercondidioneazä. Pentru acest motiv in tratarea ulterioarä 
nu vom despärti prea categorie aceste douä procese — separabile doar pe 
plan abstract.

Deocamdatä va fi vorba despre cazul determinist; ulterior vom ajunge 
fi la problema incertitudinii. Trei grupuri de factori de bazä explicä modi- 
ficarea in timp a lui B (t) fi P{t) si anume:

Primul grup: schimbarea conditiilor externe independente de decident.
AI doilea grup: schimbarea situatiei relative a decidentului in raport cu 

mediul inconjurätor.
Al treilea grup: alte influente care aedioneazä asupra ordonärii preferindelor.
In primul grup, factorul cél mai important este progresul tehnic. Despre 

acesta vom vorbi mai mult in partea a III-a a cärdii, aici il amintim doar in 
treaeät, in legäturä cu teória ordonärii preferintelor.

Numim progres tehnic inlocuirea permanentä in timp a produselor fi ser- 
viciilor din sistemul economic, precum fi schimbarea permanentä de procedee 
fi tehnologii utilizate in produedie, consum, circuladie, in procesele informatio- 
nale si de reglare.

De la un moment la altul fi din ce in ce mai freevent apar inovadii de impor- 
tandä revolutionär adicä produse fi procedee de produedie fundamental noi. 
Dintre realizärile ultimelor decenii, ne putem referi la penicilinä fi energia

4 Aici §i in  paragrafele urmátoare presupunem cä existä  o ordonare a preferindelor P ( t) ,  
deoarece este m ai simplu sä polem izäm  cu teória criticatä aici, in cadrul propriului ei sistem  
de concepte. Mai tirziu insä, vom  explica faptul cä este m ai adecvat sä lucrezi cu un model 
care nu presupune existenfa lui P [ t ) .
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atomicä, la materialele sintetice si avioanele supersonice, la TV fi masinile 
electronice de calcul.

Aläturi de schimbärile mari, revolutionäre, se petrec milioane de schimbäri 
mai märunte. Au existat si inainte cu treizeci de ani automobil si baie, dar 
automobilul fi baia aratä astäzi altfel.

Ar fi de dórit sä se elaboreze indicatorii cantitativi ai reinnoirii permanente 
a productiei si consumului. (Acesta nu este un lucru usor, deoarece „schim- 
barea relativa" trebuie mäsuratä cantitativ. Vom mai reveni asupra acestei 
Probleme.) Din punctui de vedere al temei tratate acum, este suficient sä 
stabilim, ca fapt rezultat din experientä si recunoscut, cä progresul tehnic 
existä fi, desi in ritm diferit si in conditii caracteristice ce diferä de la un sistem 
economic la altul, tehnica evolueazä rapid peste tot.

Asa cum frumos spunea inteleptul grec: „nu te poti scälda de douä ori 
in acelasi riu“. Aceste cuvinte sint aplicabile in multe situatii, in orice caz 
se potrivesc de minune situatiei celui care ia decizia: in procesul neintrerupt 
al aparitiei produselor si procedeelor noi, aproape niciodatä nu se va gäsi 
pentru a doua oarä in fa(a aceleiasi probleme de decizie.

Sä incepem cu gospodäria. Cele spuse sint valabile inainte de toate pentru 
obiecte de uz casnic de folosintä indelungatä. Anume cu cít va fi mai indelun- 
gatä durata de functionare a produsului despre care este vorba, cu atit este 
mai pufin evaluabilä decizia. ínlocuirea unui obiect de uz casnic cumpärat 
cu cifiva ani in urmä se face intotdeauna prin alegerea intre alternative noi. 
Autoturismul, frigiderul, televizorul, mafina de spälat etc. cumpärate cu 10 
ani in urmä nici nu mai pot fi gäsite intrucit oferta s-a modificat complet.

Dar ebiar fi pentru o parte apreciabilä a deciziilor freevent repetate, se 
schimbä fundamental multimea alternativelor efectiv oferite, B(i). Nu se 
schimbä, in gospodärie, alegerea intre „carne de vitä sau carne de porc“ — de 
aceea aceasta face parte, de obicei, din categoria sirurilor de decizii estima- 
bile. Dar in alt mod se pune, de exemplu, odatä cu dezvoltarea industriei 
de conserve si a industriei frigorifice, problema alegerii intre alimentul de 
bazä, semipreparate sau mincare gätitä.

Situatia este asemänätoare la intreprinderea produeätoare: progresul tehnic 
determinä modificarea permanentä a alternativelor disponibile. Chiar fi 
activitatea organizatiilor specializate expres pentru reglare este influenfatä 
de dezvoltarea tehnicii: sä ne gindim la influenta telefonului, a xeroxului, 
a telexului, a mecanizärii muncilor de birou, a prelucrärii datelor cu cartele 
perforate, a mafinii electronice de calcul asupra informatiei fi a proceselor 
de reglare.

Aprovizionarea zilnicä a intreprinderii face parte din categoria deciziilor 
comparabile. Dar nu aceasta este situatia cu marile investiri (care sint destul 
de rare in viafa intreprinderii). íntre douä mari investitii, ín cele mai multe 
domenii, mai ales in ramurile care din punct de vedere tehnic se dezvoltä 
rapid, se schimbä substantial multimea alternativelor de decizie privind teh- 
nologia efectiv oferitä.

Natural, progresul tehnic are ca rezultat nu numai modificarea ín timp 
a multimii alternativelor oferite, executabile, B(í), el provoaeä totodatä 
mutatii fi in ordonarea preferintelor P(t). Judecata de valoare, gustul acélóra 
care iau decizia nu sint independente de oferta efectiv disponibilä, adicä, 
in ultimä instantä, de progresul tehnic.
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Fig. 11.1. Preferintele ipotetice §i cele 
reale
a) preferinte ipotetice
b) preferinje reale

Sä rezumäm continutul celor de mai sus:
Constatarea Π .3. Cu cit este mai rapid progresul tehnic, cu atit mai multe 

decizii regulat repetate ajung in categoria sirurilor de decizii neestimabile; cu 
atit mai repede se modifica in timp multimea alternativelor executabile si ordo- 
narea preferintelor.

ín legäturä cu tratarea progresului tehnic facem o observare complemen- 
tarä la definitiile 8.4 si 8.5 ale multimii alternativelor posibile A, si a mul- 
timii alternativelor executabile B(/). ín cazul deciziilor de producte si de 
consum presupunem cä multimea A, independentä de timp, cuprinde toate 
altemativele tehnologice care se ivesc in decursui unei perioade istorice 
indelungate. in schimb, multimea B(£) cuprinde numai acele alternative 
tehnice, care, in conditiile nivelului tehnic al perioadei t, practic au fost intr- 
adevär oferite celor care iau decizia. Dacä, de exemplu, analizäm deciziile 
de cumpärare de avioane ale societätilor de aviatie, multimea A cuprinde 
toate tipurile de avioane puse in vinzare in corner^ in decursui intregii istorii 
a circulafiei aeriene. Spre deosebire de aceasta, B(1969), cuprinde numai 
tipurile de avioane ale deceniului al saptelea; un tip mai vechi ca acesta, 
practic, nu mai poate fi cumpärat.

Si pina acum am interpretat ín acest fel multimea A si B (t); am consi­
derat util insä sä si consemnäm aceasta expres.

Dintre schimbärile mediului inconjurätor al consumatorului si producä- 
torului, al gospodäriilor si intreprinderilor, progresul tehnic are in cea mai 
mare mäsurä o directe univocä. Acesta insä nu este singurul factor in cate­
goria factorilor privind schimbarea conditiilor externe. Modificarea multimii 
alternativelor intr-adevär oferite si efectiv executabile depinde, de exemplu, 
de situatia international a tärii (incluzind aici si starea de pace sau de 
räzboi); depinde de situatia economicä generalä (avint sau regres, ritm de 
crestere rapid sau lent) §i asa mai departe.

11.4. Modificärile situajiei relative a decidentului

Trecem la a doua categorie de factori, care explicä schimbarea in timp 
a multimii alternativelor executabile B(£) si a ordonärii preferintelor P(t) 
modificarea situatiei relative a decidentului.

Din nou vom vorbi la inceput despre gospodärie. Prima parte a fig. 11.1 
prezintä consumul de alimente al unei familii care träieste in conditii mate-
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riale grele. Majoritatea alimentatiei se compune din alimente simple si numai 
la ocazii exceptional se cheltuiesc báni pentru míncaruri alese. Aceasta 
situatie este prezentatä pe partea a) a figurii prin punctui a{.

Daca i-am íntreba pe membrii familiei ce anume ar mínca daca ar avea 
báni multi, ar ínsirui alimentele scumpe, pe care ín conditiile date nu si le 
pót cumpära: icre negre si somn, multä-multä carne, präjituri cu friscä. 
Aceasta este preferinta lor presupusä pentru cazul ín care dreapta veniturilor 
s-ar deplasa de la pozitia B(1) marcatä cu linie continua la pozitia B(2) mar­
catä cu linie intreruptä: noua preferinta presupusä este a’2 pe partea a) 
a figurii.

Sä presupunem insä cä familia respectivä intr-adevär s-a imbogätit. Situa­
tia lor nouä este prezentatä in partea b) a figurii. Membrii familiei se saturä 
repede de mincärurile alese dorite, de caviar si friscä. Este adevärat, conform 
deciziei lor «3 , in noua situatie consumä mai multe alimente alese, dar in can- 
titäti múlt mai mici decit credeau atunci cind visau: „dacä as fi milionar . . .“

Esenfa exemplului este urmätoarea:
Prin chestionare vom depista, intr-o situatie datä, ordonarea preferintelor 

celui care ia decizia pe intreaga multime „mare“ A a alternativelor de deci- 
zie posibile. ln  realitate insä simplele declaratii despre multimea (A — B(<)), 
reprezentind alternativele posibile, dar nu executabile, nu pot fi considerate 
certe. Privind exclusiv situafia personalä a decidentului, prin ordonarea 
preferintelor intelegem ordonarea introdusä pe multimea alternativelor 
executabile (respectiv pe multimea aflatä nemijlocit in jurul acesteia) 5.

Asupra preferintelor consumatorului actioneazä nu numai modificarea 
venitului säu, ci si schimbarea slujbei, a locului pe care- 1  ocupä pe scara 
ierarhiei sociale, a stärii lui familiale, a domiciliului, precum si alte modifi- 
cäri care influenteazä considerabil conditiile de care depinde situatia lui in 
societate.

Constatarea 11.4. Consumatorul nu are or donare permanentä a preferintelor 
sale pe intreaga multime A a alternativelor de decizie posibile. Preferintele lui 
depind considerabil de starea actualä a multimii alternativelor de decizie care 
sínt executabile in situatia sa personalä actualä. Aceasta depinde practic de 
veniturile si de situatia sa in societate.

Aici, simáim de altfel o carentä, datoritä faptului cä teória ordonärii pre­
ferintelor nu aplicä distinctia conceptualä introdusä in definitiile 8 . 5  si 8 .7 . 
Anume, cu ajutorul acesteia am putea face distinctie intre multimea alter­
nativelor de decizie executabile din punctui de vedere al conditiilor reale 
(B(t)) si multimea alternativelor de decizie acceptabile din punctui de vedere 
al intereselor, motivatiilor, si asteptärilor decidentului D(i). Vorbind despre 
locul relativ al decidentului in societate aj ungern la limit ele care — ín pro­
pria noasträ terminologie — delimiteazä multimea D(t).

Desi ín cele de mai sus a fost vorba de consumator, de gospodärii, feno- 
mene asemänätoare íntilnim si la intreprinderi. Preferintele intreprinderii 
(de exemplu ín alegerea partenerului ín comert sau a tehnologiei) se formeaza

5 Asupra acestui aspect — desi altfel formulát — a atras atenpa si studiul m entíonat al 
lu i H och  [93; 94],
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doar „in jural" deciziilor condifionate de situajia sa in momentul respectiv. 
Dacä se va schimba radical pozijia relativä a íntreprinderii (de exemplu isi 
va extinde sau i$i va restringe mult activitatea), odatä cu acesta se vor modi­
fica §i preferintele ei.

11.5. Alfi factori care exercitä influenza asupra preferin^elor

Mai existä numerosi alti factori care modificä in timp ordonarea preferin- 
Zelor P(t). Desi acentia sint in legatura cu factorii tratati in paragrafele 11.3— 
11.4, meritä totusi sä evidensem si in mod distinct rolul lor.

A. Influenta „opiniei publice". J udecä(ile de valoare, preferintele, gustu- 
rile sint influentate considerabil de mesajele care circulä in cadrul sistemului 
economic, de tot ceea ce considerä cei care iau decizia a fi judecata generalä 
a valorilor in societate, „opinia publica". Aceasta ii influenjeazä in multe 
forme, in primul rind prin mijloacele de comunicatie in masä (presä, TV, 
precum si publicani), prin invätämint §i räspindirea cunostinjelor stiinji- 
fice in masä, prin contacte personale directe intre membrii societä(ii. in  expre- 
sia utilizatä de sociologi, oamenii sint „manipulari“.

Judecätile de valoare sint influentate de tendinea de imitare. Consumat oral 
particular este influenzát de modä. El urmeazä anumite „grupuri de referintä"; 
de exemplu diferite päturi sociale imitä obiceiurile de consum ale päturilor 
sociale mai inalte e. §i printre intreprinderi sint intreprinderi „conducätoare“, 
celelalte incercind sä imite comportamentul lor.

B. Schimbäri de personal in organizatii. Pinä acum ni s-a pärut normal 
sä vorbim la modul personificat despre „decident", ln realitate, deciziile se 
iau in organizatii, dar in cadrul acestora indivizii care participa la luarea 
deciziei nu sint mereu aceiasi.

Aceasta se referä chiar si la gospodärie, desi gospodäria, componenta fami- 
liei, este constantä un timp relativ indelungat. ln schimb, la intreprinderile 
producätoare, la diferite oficii §i organizatii de reglare schimbarea de perso­
nal este mai frecventä. Or, modificarea componentei personalului poate duce 
la modificarea aprecierii alternativelor.

C. Schimbarea raporturilor de forte in institutii. ln capitolul 7 ne-am ocupat 
pe larg de contradictiile interne ale institutülor compuse din mai multe orga­
nizatii si in primul rind de cele ale intreprinderilor. Supravietuirea institu- 
Ziei se bazeazä pe realizarea compromisurilor, pe baza raporturilor de forte 
existente, ln  comportamentul de ansamblu al institutiei, in deciziile si in 
preferintele manifestate cu prilejul deciziei, se oglindesc intotdeauna rapor- 
turile de forte interne existente. Dacä raportul de forte se modificä, odatä cu 
aceasta se modificä si preferintele, precum si judecata de valoare. Dacä, de 
exemplu, in comparatie cu situatia anterioarä cremte ponderea serviciului 
de promovare a progresului tehnic, intreprinderea poate beneficia de un spor 
de spirit novator, ea se va strädui mai mult sä aplice tehnologia nouä, sä 
introducä in fabricatie produse noi.

6 Vezi despre aceasta, de exemplu studiul lui D u e se n b e rry  [55], Studiul respectiv m ai cuprinde 
un material empiric apreciabil. Autorul lui suspne cä preferintele au o mijcare a lor aparte 
in tim p, in funcpe de diferiti factori.
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Trebuie sä mai vorbim despre cípva factori, c a : experienta dobinditä cu 
prilejul executärii deciziilor anterioare; corectarea greselilor si a§a mai departe. 
Aceasta insä o vom face in paragraful urmätor, deoarece tratarea acestora 
este strins legatä de tema incertitudinii.

11.6. Incertitudinea

In cercetarea raportului dintre incertitudine si decizii scoala EG isi con- 
centreazä atentia asupra urmätoarelor probleme:

lntr-o situate de decizie datä, consecintele alegerii depind nu numai de 
hotärirea constientä, dar si de acfiunile imprevizibile ale lumii exterioare. 
In aceastä situatie, intrebarea care se puné este: cum trebuie luatä o decizie 
rajionalä ?

De$i, dupä cum rezultä din insäsi formularea problemei, aceastä ramurä 
a teoriei a fost elaborata mai ales ín scopurile interpretärii normative, ne 
intilnim totusi si cu utilizarea ei descriptiv-explicativä. Astfel, de pildä, 
unii autori afirmä: o parte apreciabilä a deciziilor poate fi caracterizatä bine 
prin functia de utilitate stohasticä. Utilitatea pe care o poate atinge decidentul 
depinde nu numai de decizie, dar si de intimplare. Rolul acesteia din uimä 
exprimä distributia probabilitatii variabilelor aleatoare in descrierea con- 
sistentei. Cel care ia decizia maximizeazä valoarea probabilä a functiei stc- 
hastice de utilitate.

Nu intentionez sä discut dacä cele de mai sus pot sau nu sä fie adoptate 
ca afirmatii de stiintä realä. In constatärile 11.3-—11.4 am pus la indoialä 
pentru o foarte largä categorie a deciziilor existenta ordonärii constante in 
timp a preferintelor. Constatärile anterioare au adus, de asemenea, nume- 
roase argumente despre posibilitä^ile de justificare experimentalä a mode- 
lului de ordonare preferentialä. Dacä aceste índoieli sint intemeiate in gene­
ral, fatä de orice functie de utilitate, par a fi justificate si in legäturä cu varian- 
tele specifice, stohastice ale acestora. Este caracteristic faptul cä numai 
la probleme foarte speciale, de exemplu la pariurile fäcute cu ocazia concur- 
surilor sportive, la jocurile de noroc, s-a procedat la verificarea experimen­
talä a „ipotezei maximizärii utilitätii probabile". ín  aceste cazuri este vorba 
intr-adevär de astfei de incertitudini, cind decidentul poate cintäri destul 
de constient sansa, probabilitatea succesului.

Sä uitäm pentru moment literatura care utilizeazä un aparat conceptual 
rafinat in abordarea acestei probleme si sä däm räspunsuri simple la intre- 
bärile simple. O intrebare simplä: ce face decidentul dacä situatia este nesi- 
gurä? Un räspuns simplu: inain te de toa testä in  cumpänä. Dacä este destul 
de destept face incercäri metodice, si intotdeauna trage mvätäminte din 
experience deciziilor anterioare. Dacä este §i mai destept, inaintea fiecärei 
decizii adunä informajüi in vederea micjorärii incertitudinii7.

Sä luäm pe rind räspunsurile simple.

7 Incertitudinea de fapt nu este altceva decit lipsa inform apei, adicä inform apa negativä, 
pe cind iníorm apa nu este altceva decit mic^orarea incertitudinii (incertitudine negativä). 
D eci incertitudinea p  inform apa reprezintä de fapt acelap lucru, privit din punét de vedere dife- 
rit, deosebindu-se intre ele doar prin semnul lor — serié R é n y i  A  lf r  ed  — care, prin prisma mate- 
m aticianului, evidenpazä aceeap träsäturä a incertitudinii pe care punem p  noi accentui in  
explicapa de fatä.
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Fig. 11.2. Curbele de indiferentä
a) curba de indiferentä non-strict- 

convexä
b) curba de indiferentä non-convexä

1. A stain cumpänä. Majoritatea acélóra care iau decizia nu au preferinje 
categorice, certe, univoce. Si intrucit intr-o situate data poate fi luat nu 
numaiun singur fel de decizie, este intr-adevär intimplätor cä a ales tocmai 
alternativa data si nu vreo altä alternativa aflatä in preajma deciziei efectiv 
acceptate.

Majoritatea celor ce iau decizia sint predispusi la soväieli. Mai ales atunci 
cind asteptärile lor sint contradictorii, se aflä in conflict— or aceasta se 
intimplä destul de frecvent. De exemplu, decidentului i-ar face pläcere ca 
din veniturile sale sä poatä sä-si achite datoriile care il apasä, dar totodatä 
sä poatä face si noi investitii, sä-si dezvolte activitatea. Se poate ca pe baza 
unei astfei de contradicfii interne de motivatie sä se formeze un compromis 
relativ stabil, valabil pentru o perioadä indelungatä. Este insä un fenomen 
frecvent si indeobste cunoscut cä in cadrul contradictiilor interne, ba una, ba 
alta dintre motivatii ajung sä se afirme in formä extremä. Din cauza aceasta, 
preferintele, aprecierile cu privire la importanta factorilor pot prezenta 
schimbäri ciclice.

Dacä cel care ia decizia ezitä, atunci un grup intreg de alternative este 
acceptabil pentru el si ii este indiferent care dintre acestea se realizeazä. 
Aceasta depinde mai degrabä de intimplare.

Toate acestea ar putea fi descrise si cu ajutorul formalizärii ordonärii 
preferintelor non-strict-convexe sau mai degrabä non-convexe, ln fig. 1 1 . 2  

prezentäm exemple in aceastä privintä. ín  partea a) a figurii, curba indife- 
rentei pe anumite portiuni este liniarä (convexä dar nu strict-convexä). Aici 
toate combinatiile convexe ale lui a1 si a2 sint deopotrivä bune pentru deci­
dent. ín cealaltä parte a figurii avem de-a face cu o curbä de indiferentä 
expres neconvexä; toate punctele de contact (av a2, a3, «4) ale ondu- 
latiilor cu dreapta veniturilor sint deopotrivä avantajoase pentru cel care 
ia decizia.

Formalizarea ordonärii preferentiale neconvexe este insä destul de incomodä 
si nici nu oglindeste in suficientä mäsurä tot ceea ce am spus despre incer- 
titudine si componentele intimplätoare ale judecätii de valoare a decidentului. 
Pare a fi mult mai expresiv modelul de decizie deseris in capitolul 8 . Jude- 
cätile de valoare, motivatiile, asteptärile celui care ia decizia delimiteazä 
multimea alternativelor acceptabile pentru el. Apoi, in interiorul acestei
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multimi — pe baza vreunei distributi stohastice — se alege intimplätor 
decizia definitiv acceptata 8 9.

Indiferent cum formalizäm ezitärile mai mici sau mai mari ale majoritá­
t i  celor ce iau decizia, un fapt este sigur: modelul ordonärii preferintelor 
deterministe, strict-convexe 9  si stabile ín timp, P, vine in contradicte cu rea- 
litatea, cu natura realá, mult mai pu^in hotäritä a decidentlor.

2. Invätarea. Una dintre metodele principale ale decidentului pentru 
micsorarea gradului de incertitudine este invätarea, analiza profunda a expe- 
rientelor anterioare si imbunätajirea treptatä pe aceastä bazä a sirului de 
decizii.

Aceasta, de fapt, nu este altceva — in sistemul conceptual al teoriei ordo­
närii preferintelor —- decit ordonarea P(t), rectificarea judecälilor de valoare 
anterioare.

Sä examinäm un exemplu simplu. Un consumator poate sä aleagä in mod 
repetat intre douä feluri de conserve. íntotdeauna cumpärä produsul V, 
desi acesta este de mai proastä calitate si mai scump decit produsul W. Con­
form teoriei revealed, preference este läudat pentru cä si-a exprimat preferinta 
in favoarea lui V. Este consecvent in aceastä alegere si nu sävirseste unul 
din cele sapte päcate, antisimetria, anume, ca cel putin o datä sä incerce si 
produsul W.

Cei mai multi consumatori insä nu sint atit de „consistent“ (sau, am putea 
spune mai degrabä, incäpätinati). Cei mai multi oameni experimenteazä, 
incearcä: ba cumpärä produsul V, ba produsul W  si invätind din propria lor 
experien(ä decid pe care sä-1 aleagä. Aceasta poate duce la modificarea ordo­
närii preferintelor.

3. Procurarea informatiei. Decidentul, evident, poate inväta nu numai 
din experientele sale anterioare, el se poate strädui $i in cursui unor procese 
de decizii elementare sä adune informatii pentru micsorarea incertitudinii.

Decidentul nu cunoaste exact multimea alternativelor de decizie execu- 
tabile, B, ci numai multimea alternativelor de decizie considerate a fi execu­
table, B (t). Cele douä multimi pot sä difere. Pe de o parte, decidentul nu 
poate cuprinde toate alternativele care ín realitate ii stau la dispozitie: B(£) — 
— B[t) φ  0 .  Pe de altä parte, el ia drept executable si alternative care in 
realitate nu sint executable, B(ii)— B(t) φ  0 .

Problema cheie a deciziei in conditiile incertitudinii nu este deci alegerea 
unei decizii, in cazul incertitudinii date. Problema cheie este: ce face deciden­
tul, ca, prin procurarea informatiei, sä micsoreze incertitudinea. Asa cum am 
accentuat in capitolele 8 —9, decizia este un proces de cunoastere. Pentru 
decizii obisnuite se cheltuiesc energii spirituale si materiale mici; pentru 
decizii fundamentale, energii mari in vederea descoperirii search-vAni, a noi- 
lor alternative, a estimärii anticipate a consecintelor deciziei. Pe baza pro-

8 Aici, precum si in paragraful 8.4 am  arätat cä decizia depinde nu num ai de gusturile for­
m ate, de pn-ferinlele apriorice ale celui care ia decizia, ci si de intimplare.

9 Mai am intim  incä o considerate in  legäturä cu ordonarea strict-convexä a preferintelor.
Sä presupunem cä decidentul considerä la fei de favorabile pe ax (de exem plu o cälätorie in

sträinätate) $i pe a2 (de exemplu remobilarea locuintei), deci ax ~  a 2. ln  mäsura in care curbele 
de indiferentä sint strict convexe (vezi partea b) a fig. 10), pentru cel care ia decizia este mai 
favorabilä orice com binape a lui a x §i α2 (de exemplu o cälätorie m ai m odestä ?i remobilarea 
unei párti din locuintä) decit realizarea uneia sau alteia dintre acfiuni in  proportiile preväzute  
initial. Oare pentru ce? Nu existä nici un argument econom ic care ar explica aceastä alegere.
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curärii informatiei se pot modifica si judecätile de valoare legate de alter­
native.

Sä rezumäm cele spuse in legäturä cu incertitudinea.
Constatarea 11.5. Incertitudinea in decizii este legatä de ezitärile mai mici sau 

mai mari ale decidentilor. Decidentii incearcä prin invätare si procurarea infor- 
matiilor sä micsoreze incertitudinea. Toate acestea provoacä deseori modifi­
car ea in timp a ordonärii preferintelor.

11.7. O verigä inutilä in explicarea deciziilor

ln paragrafele 1 1 .1 —1 1 . 6  m-am ocupat de interpretarea descriptiv-expli- 
cativä specifica stiintelor reale a teoriei ordonärii preferintelor. Sä rezumäm 
cele spuse pinä aici.

Modelul ordonärii preferintelor are douä componente principale: P, ordo- 
narea preferintelor independentä de timp pe multimea alternativelor A, 
si un sir al multimii alternativelor actuale executabile B(t) CZ A, care permite 
compararea deciziilor.

ín  realitate o maré parte a deciziilor nu incape in acest pat procustian al 
modelelor de ordonare a preferintelor. Am enumerat numerosi factori sub- 
influenta cärora atít B (t) cit si P(t), pentru o mare parte a deciziilor, se schimbä 
rapid In timp.

Factorii enumerati, in totalitatea lor, explicä fenomenul constatat in para- 
graful 1 1 .2 : nici mäcar la siruri de decizii intr-adevär comparabile nu ne 
intilnim cu o consistent durabilä, ci doar cu una limitata (0,5 <  v <  1). 
ßi aceasta nu pentru motivul cä cei care iau decizia sínt prosti, de$i s-ar putea 
gäsi printre ei si unii care, mai rareori sau mai deseori, savir^esc si gre^eli.

ín  schimb — din cauza incertitudinii consecintelor deciziilor — multi 
§oväie, i§i modificä preferintele pe baza experientelor lor anterioare. Si dincolo 
de aceasta, sub influenta progresului tehnic, a situatiei politice si economice 
generale, a pozitiei lor sociale, a opiniei publice $i a modei, a raporturilor de 
forte interne in cadrul organizatiilor si a altor factori — asa cum s-a tratat 
pe larg in paragrafele 11.3—11.6 — se petrec multe modificäri in preferin­
tele celor care iau decizia. Toate acestea sint explicatii suficiente pentru a  
demonstra cä de la un moment la altul (nu de la fiecare decizie la alta, dar 
totusi destul de frecvent) ei se abat de la cerinta fidelitätii fatä de ordonarea 
stabila P  a preferintelor, de la cerinta consistentei durabile.

Constatarea 11.6. Pentru o bunä parte a deciziilor consideram cä nu s-a do- 
vedit existenta ordonärii preferintelor stabile, P, introdusä pe multimea alter­
nativelor de decizie A.

Nu se contrazice cu constatarea 11.6 urmätoarea idee: decidentul dispune, 
poate, de o ordonare partiald a preferintelor (care se manifestä doar stohastic) 
pentru o perioadä mai mult sau mai pulin indelungatä. Aceasta este insä c 
presupunere múlt mai largä decit axioma ordonärii preferintelor totale, 
deterministe §i stabile.

Putem prezenta astfei structura logicä a problemei:
Sä-i numim sintetic factori explicativi si sä-i notäm cu q{t), q(t—1), q(t—2). . . 

factorii tratali pe larg in paragrafele 11.3—11.6, care exercitä influentä asupra 
deciziilor.
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ín  spiritul modelului de ordonare preferencia trebuie sá cunoa^tem ?i 
sä descriem urmátoarea functe indirecta:
a i.l.A ) a'(t) =f[P(t), q(t), q ( t - 1), q ( t-2), . ..]
ín  cuvinte:
{ll.l.B) factori explicativi —» ordonare a preferinjelor -> decizie.

Sä analizám acest lant compus din trei verigi din punctui de vedere al 
observarii. Putem observa modificarea factorilor explicativi íntr-un cápát al 
lantului si a deciziilor efective la celálalt cápát, in schimb despre veriga de 
mijloc a lantului legat prin cele douá ságeti, inevitabil stim foarte put in. 
íntotdeauna cunoastem doar o singurä decizie efectivá a'(t) si faptul cá acea­
sta a fost preferatä altor alternative executabile. Tocmai de aceea sintem 
de párere cä nu meritä sä acordám prea mult timp pentru a analiza care 
•este P(t) in perioada t datá, cáci in perioada urmátoare aceasta oricum 
se schimbá si putem sti doar pu{in despre ea.

Sarcina de eercetare cognitivá esentialá constá in a cunoa^te care este legá- 
tura dintre factorii explicativi q(t), q(—1) q(t—2), . . . si decizia a'(t). Care 
este legea caracteristicá a miscárii acestei legáturi, regularitatea ei stohasticá 
ín timp.

Cu alte cuvinte, pur si simplu putem lása la o parte din (ll.l.B) veriga 
de mijloc. Putem sä ne multumim, ín locul unei functii indirecte, cu o functie 
directa :
(1 1 .2 .A) «'(*) =f(q(t), q ( t - 1 ), q ( t- 2 ), . . .).

ín cuvinte:
(1 1 .2 .B) factori explicativi -» decizie.

Legátura (11.2) este identicä cu ceea ce in capitolul 4 am numit, cu alte 
cuvinte, functie de reactie stohasticá a unitátii. Nu este altceva decit legá­
tura dintre input, starea interná si output care caracterizeazá comportamen- 
tul organizatiilor. Poate rámine in interiorul „cutiei negre“ ordonarea prefe- 
rintelor (dacá mácar existá) a aceluia care ia decizia, precum si aprecierea 
dacá aceasta corespunde sau nu cu diferitele cerinte ale consistentei. Esen- 
(ialul este sá stim ce efect au asupra outputului „cutiei negre", adicá asupra 
decidentului, asupra comportamentului organizatiilor economice, acélé multe 
feluri de inputuri anterioare care au fost depozitate in memorie, precum §i 
impulsui cel mai recent, inputul ultim.

ín ultimá instanjá propun deci modul de descriere cauzal-stohastic, tratat 
in paragraful 4.12, pentru descrierea si explicarea comportamentului deci- 
dentilor, lásind la o parte intregul aparat al functiilor de utilitate, al ordonárii 
preferintelor.

Prezenta verigii P(t) ar fi indiferentá in secventa rationamentelor expli­
cative, dacá includerea ei, de^i n-ar aduce prea multe foloase, nici n-ar dáuna. 
Din pácate insá, dáuneazá. Situatia se aseamáná cu gestul unui alpinist care 
ar puné pietre grele in rucsacul säu si ar porni astfel la escaladarea piscului.

Descrierea regularitátii functionárii sistemelor economice este o sarciná 
extrem de grea. Női, economistii matematicieni, am si accentuat-o insá
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in mod voluntar. Am formulát intotdeauna probleme de optimizare. $i, im- 
punindu-ne voluntar aceastä restrictie, am devenit prizonierii propriului 
nostru aparat matematic. Sintern nevoiti sä acceptam $i restrictii pe care 
de fapt nici női nu le privim cu plácere: convexitatea multimii alternativelor, 
excluderea randamentului cresdnd etc.

Daca — íntelegínd inutilitatea eforturilor — sintem in stare sä renun^äm 
la descrierea functionärii fiecärui sistem economic bazat pe presupunerea 
cä organizatiile si intreprinderile tind spre optimizare, dacä pur si simplu 
läsäm la o parte bálástul modelului de ordonare a preferintelor, deodatä avem 
posibilitatea de a formaliza cu minä mai liberä legile miscärii sistemelor eco- 
nomice si regularitätii comportamentului lor.

11.8. Normele conduitei infelepte

Dupä ce am sintetizat §i am deseris cele spuse in legäturä cu interpretarea 
descriptiv-explicativä a modelelor ordonärii preferintelor, sä trecem acum 
la interpretarea lor normativä. Ca si in paragrafele anterioare, deocamdatä 
si aici ne ocupäm doar cu decidendi care se aflä pe treptele inferioare, practic 
cu gospodäriile §i intreprinderile.

De decenii $coala EG si-a rezervat atributul de „rational“ fiind dispusä 
sä acorde acest titlu onorific exclusiv acélóra care A) maximizeazä functia 
de utilitate, sau ceea ce in conditiile interpretärii dinamice este echivalent 
cu aceasta si care B) sínt perfect consistendi in sensul definitiei 11.1. O astfei 
de interpretare a rationalitätii este insä destul de limitatä si uneori ne poate 
induce in eroare.

Ad A. Este inutil sä sfätuiesti pe cel care ia decizia sä maximizeze functia 
sa de utilitate. Aceasta aminteste de vorba popularä: „Dacä mä asculti, 
faci ceea ce vrei“.

Ad B. Cerinta consistentei durabile, tradusä intr-un limbaj foarte simplu, 
sugereazä ideea: sä fii fidel fatä de propria ta persoanä, fatä de preferintele 
tale anterioare. Sint multe situatii in care aceasta este foarte rádiónál sau, 
chiar dacä nu-i rational, din punct de vedere moral este foarte nobil. Sínt 
insä situadii — destul de freevente — cind acesta este färä indoialä un sfat 
destul de neinteligent.

In nici un caz fidelitatea fatä de preferindele anterioare nu poate fi privitä 
ca vreo mäsurä foarte generalä a radionalitädii. Dimpotrivä, foarte adesea 
judecata sänätoasä ne indeamnä sä ne modificäm din timp preferintele.

ín trud t in gindirea economistului matematician prea multe asociadii de 
idei se leagä de notiunea „radionalitädii“, in locul acesteia voi utiliza expresia 
mai prozaicä de „indelepciune“.

Cind se comportä intelept — dupä aprecierea noasträ — cel care ia decizia ?
1 . ln cadrul deciziilor obisnuite: cind nu se bazeazä prea mult pe rutinä; 

din cind in cind (chiar dacä nu prea des) isi revizuieste regulile experiendei 
comune, algoritmii deciziilor simple. De exemplu, gospodina, chiar dacä 
s-a obisnuit cu o marfä de fabricatie, cu un centru de aprovizionare, cu un 
anumit fel de repartizare a cheltuielilor gospodäresti, isi revizuieste uneori 
obi^nuindele. Si mai necesar este aceasta in cazul deciziilor obisnuite ale intre- 
prinderilor. Adicä, in limbajul scolii EG, decidentul, din cind in cind, sä-si 
revizuiascä si sä-si modifice ordonärile preferintelor.
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2. Decidentul inteligent, in cursul deciziilor sale repetate, isi analizeazä 
experientele anterioare, invatä. ín mod sistematic el incearcä decizii diferite, 
ca astfei sä dobindeascä experienda necesarä. Gospodina experimenteazä 
diferite märci de fabricatie si treptat isi formeazä preferinta, fafä de una din­
ire ele. Achizitorul intreprinderii incearcä diferite surse de aprovizionare in 
diferite perioade si analizeazä continuu experientele dobindite.

3. Decidentul inteligent — mai ales la pregätirea deciziilor hotäritoare — 
nu-si precupeteste eforturile spirituale si materiale pentru procurarea infor- 
matiilor preliminare, pentru organizarea mai bunä a fluxului de informatii. 
incearcä sä dezväluie cít se poate de mult din multimea alternativelor exe- 
cutabile, B(t), sä micsoreze decalajul dintre multimea deciziilor considerate 
executabile B(<) si multimea deciziilor care intr-adevär sint executabile, B (t).

4. Pe cít este posibil el alege alternative eficiente. Dacä alternativa I nu 
este mai proastä din nici un punct de vedere decit alternativa a II-a, dar 
dintr-un anumit punct de vedere este mai avantajoasä decit aceasta, evi­
dent o acceptä pe prima.

5. Se sträduieste sä se clarifice pe sine insusi si anume incearcä sä se des- 
curce printre dorintele, motivatiile sale deseori contradictorii.

ínsiruirea de mai sus a criteriilor comportamentului inteligent a dus de 
fapt la idei comune, destul de neinteresante. Tocmai pentru cä au devenit 
idei comune sint adeväruri banale. Normele enumerate la punctele 1—5, 
aläturi de altele asemänätoare, pot aleätui sistemul normelor „comporta­
mentului inteligent“, si nu cerintele de rationalitate sau de consistentä pre- 
tinse de scoala EG. Cerintele normative ale scolii EG vin in contact cu siste­
mul normelor prezentate in cele de mai sus exclusiv in punctui al 4-lea; 
de cerintele 1, 2, 3 si 5 eie nu se ocupä10 11.

Faptul cä modelele aleätuite in atelierele scolii EG pot fi recomandate 
celor care iau deciziile se impaeä bine cu constatarea de mai sus u . Modelele 
programärii matematice, de exemplu, pot fi foarte bine utilizate la pregä­
tirea deciziilor legate de productie, tehnologie, depozitare, investitie si de 
alte probleme asemänätoare ale intreprinderilor.

Bineinteles, nici sistemul de premise al célúi mai bine conceput model de 
programare nu poate descrie multimea alternativelor executabile, B(i), functia 
scop nu exprimä functia de utilitate U(a) a decidentului. Dacä ar putea-o 
face, atunci, un singur calcul efectuat cu o masina electronicä de calcul ne-ar 
furniza decizia „optimä“.

Dar pästrind fidelitatea fatä de cele spuse in acest capitol, räminem la 
constatarea cä nu cunoastem precis pe B(f), iar U(a) nici nu existä. Cu aju- 
torul programärii matematice nu efectuäm un singur calcul, ci un sir de cal­
cule. Iar acesta nu este altceva decit contribula din mai multe puncte de ve­
dere la pregätirea deciziei, la procesul de cunoastere care precede decizia.

Nu avem cunostinte apriorice, precise despre B(í), despre multimea alter­
nativelor executabile. In  cursul construirii modelului, al culegerii datelor, 
apói al analizei economice a rezultatelor succesive ale sirurilor de calcule ne

10 O ptim itatea pretinsä de ?coala EG este mai puternicä decit cerinfa eficientei. O decizie 
optim ä este ?i eficientä, dar reversul nu este valabil. D e exem plu, pe m ulfim ea strict-convexá  
a alternativelor cu o funcpe de utilitate strict-concavä data, nu existä decit o singurä decizie 
optim ä, pe cind toate punctele ce delim iteazä hiperplanul m ulpm ii sint eficiente, adicä ex i­
stä  infinite decizii eficiente.

11 Am fäcut deja referire la acest lucru in paragraful 2.3.
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lärgim cuno^tintele despre ceea ce putem face. (Vezi punctui 3 din sistemul 
normelor comportärii inteligente.)

Sistemul de premise al modelului de programme exprimä, de obicei, nu 
numai conditiile reale ale executabilitätii (adicä limitele multimii B(£)), ci 
fi limitele acceptabilitätii (adicä limit ele D(f)). Aceasta este situatia dacä o 
conditie restrictiva a modelului de programare impune atingerea unui anumit 
profit sau ingrädeste de sus limitele creditului de primit, impune o canti­
tate minima de vinzare f.a.m.d. O oarecare pretence, un interes, o motivatie 
pot fi date nu numai sub forma de conditii restrictive, ci si sub forma de 
functie scop. Cu ajutorul intregului sir al combinatiilor de restricti si de 
funcjii scop putem depista cum pot deveni compatibile diferite pretentii, 
interese, cu posibilitätile oferite de sfera realä.

Dupä acest criteriu alternäm diferite functii scop ín firul operatiilor de 
calcul. ínsasi ratiunea aplicärii unei functii scop este crearea posibilitätilor 
de a alege din programele ineficiente o alternativa eficientä dominantä. 
(Vezi punctui 4 din sistemul normelor „conduitei íntelepte".) Iar prin alter- 
narea functiilor scop vrem sä contribuim la procesul de cunoastere interná. 
(Vezi punctui 5 din sistemul normelor „conduitei íntelepte".) Astfel cel care 
ia decizia isi vede mai limpede propriile dórinké, interese, pe care — ca fi 
pe multimeá B(zS) ■—· nu le cunoaste precis apriori, ínaintea inceperii proce- 
sului de pregátire a deciziei.

Cercetätorii operationali, planificatorii matematicieni lucizi din lumea 
intreagä, care-si apreciazä lucid fi calm instrumentele de cercetare, nu tind 
spre mai múlt. Prin aceasta vor sä-1 ajute pe cel care ia decizia (fi care e departe 
de a fi strict „rational“ ín sensui modelului de ordonare a preferintelor) sä 
decidä mai intelept, adicä sä-si cunoascä mai bine propriile posibilitäti fi 
consecintele deciziilor sale.

Consider cä utilizarea ex ante, in scopuri consultative a calculelor de extreme 
condbionate, a modelelor bazate pe folosirea tehnicilor matematice ale „op- 
timizärii“, a firurilor de operáéi si a experientelor efectuate cu ajutorul mode­
lelor, nu se aflä in nici un fei in contradicüe logicä cu respingerea acestor 
modele de cätre mine ca forme nepotrivite pentru descrierea si explicarea 
ex post a comportamentului economic real.

11.9. Deciziile guvernamentale

ín  acest capitol am ilustrat intotdeauna afirmatiile fäcute cu deciziile 
organizatiilor aflate pe treapta inferioarä a scärii ierarhice (gospodärii fi 
intreprinderi). Acum, recapitulativ, revedem unele idei de bazä ale capito- 
lului, de data aceasta insä din punctui de vedere al deciziilor guvernamen­
tale.

Sä analizäm activitatea unui guvern, a consiliului de miniftri, a organelor 
guvernamentale principale —- care regleazä o economie socialistä (de exempla 
economia ungarä).

Consider, fi pentru aceasta este complet valabilä constatarea 11.6, cä o 
buna parte a deciziilor guvernamentale nu pot f i  caracterizate prin faptul cä cei 
care iau deciziile hotäräsc pe baza unei ordonäri a preferintelor constante P.

Sä luäm pe rind argumentele din paragrafele 11.2—11.6.
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Si in activitatea de conducere a guvernului exista decizii comparabile. Aici 
•se poate incadra, de exemplu, activitatea oficiului central de stat pentru preturi, 
de stabilire a preturilor pe bazä de rutina, sau aprobarea celor mai importante 
tranzactii de import. Ar fi nevoie de cercetäri empirice pentru a clarifica dacä 
aceste siruri de decizii estimabile satisfac sau nu cerintele consistentei dura­
bile perfecte. Bazindu-ma pe impresiile mele, am indoieli in aceastä privintä: 
■ered mai degrabä cä acestea pot fi considerate siruri de decizii limitat con­
sistente.

Despre deciziile intr-adevär importante nici mäcar atit nu se poate spune; 
putem face numai urmätoarea constatare:

Constatarea 77.7. Deciziile guvernamentale care ating profund soarta intre- 
gului sistem economic fac parte din categoria deciziilor unice sau a deciziilor 
repetate, dar necomparabile. Pentru acest motiv nu pot f i  descrise corespunzä- 
tor cu ajutorul modelului ordonärii preferintelor.

Färä indoialä, aici se poate incadra reforma atotcuprinzätoare, care s-a 
introdus in Ungaria de la 1 ianuarie 1968. Aici apartin modificärile generale 
ale preturilor care au loc la intervale de citiva ani in tärile socialiste sau apro­
barea periodica a planurilor cincinale.

Sä luäm ca exemplu planificarea pe cinci ani.
1 . ín  mod normal se modificä substantial multimea alternativelor execu­

table, B(7). Organul guvernamental a avut de ales intre alte alternative in 
1948, in 1953, . . ., in 1969 inaintea aprobärii planurilor cincinale respective. 
Productia tärii are altä components din punctui de vedere al sortimentelor, 
tehnica a avansat, s-a schimbat nivelul profesional al fortéi de muncä si asa 
mai departe.

2 . Dincolo de alternative^ de decizie strict economice in timp de cinci 
ani au avut loc schimbäri esenfiale in situatia internationalä, in situatia 
piefei mondiale, in situatia politicii interne.

3. Pentru cei care iau decizia se schimbä pozitia relativ! a sferei reglate, in 
exemplul nostru pozitia relativä a Ungariei in lume, relatiile sale cu celelalte färi.

4. Si asupra deciziilor guvernamentale exercitä influenza atit „opinia 
publica“ din tarä, cit si cea internationalä. Si aici existä „grupuri de referintä" 
a cäror comportare — cel putin pina la un anumit grad — este imitatä.

5. Desi organizarea politicä fundamentalä a tärilor socialiste, institutiile 
lor principale rämin in esentä neschimbate, in decursui unor perioade indelun- 
gate, in interiorul institutiilor au loc schimbäri de personal.

6 . Dacä pentru orice domeniu al viefii sociale este valabil faptul cä fiecare 
tendintä ce se afirmä se bazeazä pe compromisul intre interesele diferitelor 
grupuri, pentru domeniul politic aceasta este cu sigurantä adevärat. ln 
caz de guvernare stabilä, raporturile de forfe sint echüibrate si compromisul 
exprimä trainic raporturile de forte stabile. ín raporturile de forfe pot avea 
loc si deplasäri; in acest caz se modificä si compromisul.

7. Au fost guverne caracterizate in istorie prin aceea cä n-au invätat si 
n-au uitat. Guvernele insä de obicei invatä; trag invätäminte din experienta 
lor istoricä si pe aceastä bazä isi modificä politica. Guvernul ungar, de exem­
plu, in deciziile sale privind planurile cincinale a invätat mult din gre^elile 
primului plan cincinal inceput incä la sfir^itul deceniului al cincilea.

ín cele sapte puncte de mai sus am urmat sírul ideilor expuse in paragra- 
fele anterioare ale capitolului. Aici am putut semnala doar prin cuvinte- 
titlu unele fenomene; dezvoltarea mai amplä ar necesita un intreg volum.
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Dar poate si aceste scurte referiri sint suficiente pentru a demonstra cä nu 
putem descrie comportamentul unui guvern ce dirijeazä o tarä intreagä cu 
ordonarea preferintelor Constanta la luarea deciziilor fundamentale. Cu 
cit este mai dinamicä tara, mai frecvente schimbärile politice radicale, cu 
atít mai putin putem vorbi despre stabilitatea ordonarii preferintelor.

Totodatä si pentru deciziile la nivelul tärii, la nivel superior, este valabil 
ceea ce am spus referitor la nivelurile mai de jós ín paragraful 1 1 . 8  si 
anume: modelele matematice bazate pe calculele valorilor extreme conditio- 
nate, pe „optimizare“, pót fi foarte bine utilizate pentru imbunätätirea „inte- 
lepciunii“ hotárírilor guvernamentale. Ele pót contribui la procesul de cunoa- 
stere pregätitor deciziilor fundamentale. §irul operatiilor de calcul efectuate 
cu modele pot ajuta gu vernele sä cuprindä mai bine alternati vele de actiune 
ce le stau in fa^ä, sä-si clarifice mai bine intentiile, dorintele proprii si posi- 
bilitätile realizärii acestora. In acest spirit am pus, de exemplu, si in Ungaria, 
in slujba pregätirii deciziilor guvernamentale modelele de programare mate- 
maticä — adicä modelele planului de optimizare a economiei nationale12.

ín fine, incä o observatie in legäturä cu aplicarea normatíva a modelului 
de ordonare a preferintelor.

O idee de bazä a scolii EG: sistemul economic trebuie organizat ín asa fei 
incit productia, folosirea resurselor sä se orienteze dupä nevoile consumato- 
rului. Productia sä serveascä pe om si nu invers. Aceasta este o idee frumoasä, 
umanistä, a cärei importantä nu o putem sublinia in suficientä mäsurä. Ar 
fi un päcat de neiertat dacä in cursul criticii scolii EG s-ar pierde aceasta idee 
frumoasä. Dar convingerea mea este cä aceasta idee nu este identicä cu cerinta 
ca sistemul economic sä ofere fiecärui consumator posibilitatea de a-si gäsi 
programul de consum pe lingä care functia sa de utilitate ia valorile extreme 
conditionate. Anume, starea de maximizare a beneficiului, pe de o parte, 
nu este necesarä iar, pe de altä parte, nu constituie conditia suficientä pentru 
ca repartizarea resurselor sä serveascä la satisfacerea doritä a nevoilor umane.

Dezvoltarea mai amplä a celor de mai sus urmeazä ín partea a III-a a 
cärtii.

12 Aceastä idee am expus-o mai pe larg in cartea despre planificarea matematicä [131], mai 
ales in capitolul 27.
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12. Nivelul de aspiratie, intensitate

*

12.1. Notiunea de nivel de aspiratie
Dupä ce in capitolele 10—11 ne-am ocupat amänuntit de critica ordonärii 

preferintelor, sä reluäm acum firul intrerupt la sfirsitul capitolului 9 si anume 
continuind analiza proceselor decizionale ale organizatiilor cu propriul nostru 
sistem de concepte. Ne vom ocupa exclusiv cu procesele decizionale in care 
„nivelul de aspiratie“ -— pe care- 1  vom defini ulterior — are un rol oarecare. 
Tratarea noasträ nu se extinde deci asupra tuturor deciziilor, ci numai asu- 
pra unei categorii (de altfel destul de largi) a acestora.

Ne vom limita la sfera deciziilor repetate. (Vezi definitia 10.4.) ín  cadrul 
unei organizatii ne vom ocupa cu procesul de decizie elementar, menit sä 
rezolve o singurä problemä de decizie p ; pentru a simplifica, läsäm la o parte 
indicele p, care se referä la aceasta.

Alternativele de decizie sint descrise cu vectori-indicatori compusi dintr-un 
numar de componente K ; acestea sínt elementele multimii partiale ale spa- 
tiului liniar LK de K  dimensiuni, ale multimii A.

Tot pentru a simplifica, introducem urmätoarea conventie in legatura cu 
semnele indicatorilor: indicatorii cu caracter de rezultat vor primi semn po­
zitív, iar indicatorii cu caracter de cheltuieli, semn negativ. ín  consecintá 
cresterea valorii unui indicator se calificä drept o evolutie favorabilä 1.

ín  fig. 1 2 . 1  prezentäm cíteva corelatii a caror explicare urmeazä ín cele 
de mai jós. Pentru simplificarea demonstratiei sä presupunem K  =  1, adicá 
nu avem decit un singur indicator. Ceea ce avem de spus insä este valabil 
si pentru cazul cind K  >  1.

Ca exemplu, descriem urmätoarea problemä de decizie. O intreprindere 
producätoare se pregäteste pentru introducerea in fabricatie a unui produs 
nou. Cél mai important indicator este numärul de bucäti care vor fi vindute 
in primul an din noul produs. In fig. 1 2 .1 , pe abscisä notäm timpul, numärul 
de ordine al perioadei, iar pe ordonatä, valoarea indicatorului: in exemplul 
nostru numärul produselor vindute (respectiv, de vinzare).

Decizii asemänätoare apar cu regularitate in intreprinderi. Prima decizie 
este legatä de introducerea primului produs nou, a doua decizie, de cel de-al 
doilea produs nou si asa mai departe.

1 Alegerea semnului inseamnä intr-un sens mai strict o ordonare preferenpalä parpalä, 
Nu afteptäm de la cel care ia decizia sä aibä o ordonare a preferintelor perfectä, cu luarea in 
considerare a tuturor indicatorilor caracteristici alternativelor. Dacä existä insä douä astfei 
de alternative, la care — cu exceptia unui singur indicator — toti ceil alp corespund, atunci 
trebuie sä fie in mäsurä de a afirma pe care o apreciazä ca fiind mai favorabilä. Pe aceea, la care 
acest indicator ia valoare mai mare, sau pe aceea, la care el ia valoare mai micä.
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Numárul
bucölilor
vindúte
120 000  -  

110 000  -  

100 000

<Xn ive lu l  a s p i r a t i e i  
T  '

(Jj r e z u l t a t

O  d e c i z i e
T

U  t i  ty + Γ|

pregät irea  u rm ár irea  
deciziei nr. 1 executörii deciziei

Fig. 12.1. Aspiratie, decizie, rezu lta t

preg a t  írea 
deciziei n r .2

Sä luäm mai intii decizia 1. Procesul de pregätire a deciziei incepe in pe- 
rioada si se termina ín perioada l v cind intreprinderea ia decizia. Decizia 
introduce o actiune realä. ín exemplul nostru aceasta este inceputul vinzarii 
noului produs.

Se poate urmäri indeplinirea ac^iunii reale hotärite in decizie. Sä notam 
cu T1 numärul perioadelor etapei, pina la sfirsitul cäreia observarea índepli- 
nirii deciziei luate in perioada 11 ne stä la dispozitie. ín exemplul nostru acea­
sta este un an.

Definitia 12.1. Sä numim r e z u l t a t  informatia posterioarä care se 
referä la indeplinirea ac^iunii reale incepute cu decizia a*. Rezultatul este 
un vector-indicator compus din K  componente care dupä perioada Ί \  stä la 
dispozi^ia decidentului. Notatia sa este ω&Ά.

In figura noasträ a* =  1 0 0  0 0 0  bucä^i, ω =  1 1 0  0 0 0  bucä|;i, adicä planul 
a fost depäsit.

Sä presupunem cä pregätirea céléi mai apropiate decizii, care urmeazä a fi 
luatä in acela^i §ir de decizii, incepe doar atunci cind raportul cu privire la 
rezultatul deciziei anterioare stä deja la dispozifia decidentului, adicä 
h  >  l i  +  Tv Astfel rezultatul anterior poate fi luat in considerare la pregä­
tirea deciziei női. Acest caz este prezentat si in figurä 2.

Procesul de decizie elementar incepe cu formularea schematicä a inten^iilor, 
a dorintelor. De aceasta se leagä noliunea de nivel de aspirate. Decizia a*, 
care se va naste la sfirsitul procesului in perioada este precedatä de nivelul 
de aspiratie α.

2 Presupunerea noasträ nu implicä restricfii deosebite. Este vorba de §iral deciziilor ce se 
repetä. Dacä, intimplätor, pregätirea deciziei noi s-ar incepe inaintea cunoa?terii rezultatului 
deciziei precedente, atunci ar sta la dispozipe observarea executärii deciziei anterioare. ln  acest 
caz deci t 3 > t l +  7 \. Cele descrise in continuare in acest capitol pot fi ujor transpuse inteli- 
gibil pentru acest caz.
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Räminind la exemplul anterior: cu o jumätate de an inaintea deciziei defi­
nitive, cu privire la introducerea noului produs, intreprinderea incepe sä se 
ocupe de aceastä idee. Serviciul de dezvoltare a tehnicii §i serviciul de des- 
facere inainteazä primele lor planuri. Acestea — pe baza experientei lor an- 
terioare si a cunostin^elor despre capacitatea de absorbtie a pie^ei -— afirmä 
cä vor putea vinde din noul produs 120 000 bucäti, ín decurs de un an. Aceastä 
prima cifra este nivelul aspiratiei, care in figura noasträ se gäseste pe locul 
corespunzätor perioadei tv

Notiunea o vom defini in douä trepte. Definitia ce urmeazä este provi- 
zorie.

Definitia 72.2.' N i v e l u l  d e  a s p i r a t i e  este un vector-indicator, 
un element al multimii alternativelor posibile: α£Ξ A si apare la ínceputul 
procesului de decizie elementar ce are loc in perioada [t_, t]. Acesta exprimä 
primele planuri ale decidentului despre decizia ce urmeazä a fi luata la sfír- 
$itul procesului.

Notiunea de nivei de aspirare n-o putem confunda cu nofiunea vreunei 
functii scop sau functii de utilitate. Sä luäm, de exemplu, pe säritorii in inäl- 
time. „Functia scop“ comunä a tuturor säritorilor in inälfime este de a säri 
cít mai inalt. Spre deosebire de aceasta, nivelul aspiratiei exprimä nu directia 
aspiratiei („cit mai inalt“) ci nivelul de atins. Acesta poate fi reprezentat prin- 
tr-un numär real; valoarea lui depinde de posibilitätile reale ale aceluia care 
ia decizia. Un elev de liceu, säritor in inältime, care se pregäte^te pentru 
campionatul §colar poate aspira la atingerea unui nivel de 170 cm, un candi­
dat olimpic — la 2 2 0  cm.

Sä revenim la intreprinderea din exemplul anterior. Nivelul de aspiratie — 
120 000 bucäti — exprimä dorinta decidentului. „Ar fi bine sä se vindä 
120 000 bucäti..." Dorinta lui nu este un simplu vis; de regulä ea exprimä 
o posibilitate realä. Tine cont cu aproximatie de conditiile interne: nu se pot 
produce mai mult de 130 000 bucäti, chiar daeä ar putea fi víndute mai 
multe. In afarä de aceasta, el incearcä sä ia in considerare $i condifiile 
externe. Poate este prea optimistä estimarea de a conta pe o vinzare de 120 000 
de bucäti. Dar acest lucru este mai putin absurd decit daeä s-ar planifica 
de la inceput 2 2 0  0 0 0  bucäti.

Atingerea nivelului de aspiratie nu poate fi ab ovo lipsitä de sperantä. 
Nu poate fi privitä ca nivel de aspiratie acea prevedere despre care insu^i 
cel care ia decizia §tie cä psobabilitatea atingerii ei este nulä. ln  schimb, poate 
fi consideratä ca nivel de aspiratie o prevedere a cärei probabilitate de reali- 
zare de§i este micä — totusi este pozitivä. De nivelul de aspiratie se asociazä 
asemenea reflectii ale decidentului, de felul: „Daeä depinde de mine si im- 
prejurärile vor fi favorabile as vrea sä ating cutare..."

Un cetätean maghiar, chiar daeä are venituri foarte mari, nu poate aspira 
sä-si cumpere un avion particular. Aceasta este o dorintä irealä. ín  schimb 
poate sä-$i procure o masinä bunä, in momentul dórit de el. Este adevärat 
cä numai fiecare a cincea persoanä care intentioneazä sä-si cumpere un auto- 
turism ajunge sä si-1 cumpere la data doritä. Acest fapt este bine cunoscut 
in Ungaria de toatä lumea care dore^te sä-$i cumpere masinä. Probabilitatea 
realizärii aspiratiei pina la data doritä nu este deci prea mare, dar nu este 
nici lipsitä de sperantä. Daca cel care ia decizia face parte din categoria noro- 
co^ilor, aspiratia lui poate fi realizatä.

Acum putem da deja definitia completä.
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Definüia 12.2. N i v e l u l  de  a s p i r a t i e  este un vector-indicator; 
un element al multimii alternativelor de decizie posibile: α E A3, care apare 
la ínceputul procesului de decizie elementar ce are loc in perioada \tv t]. 
Acesta exprimä primele planuri ale decidentului despre decizia care va fi 
luatä la sfírsitul procesului. Conform aprecierilor subjective fäcute de deci­
dent la ínceputul procesului de decizie elementar, nu sínt ínláturate speran- 
tele ca evenimentul ö t t u s a  aibä loc, adicá realizarea nivelului de aspirate 
nu este din capul locului exclusä. Dupá decident, conditiile interne care depind 
de el pentru atingerea efectivä a nivelului de aspiratie conform asteptärilor 
sale sint realizable si, in caz favorabil, si conditiile externe independente de 
el pot fi realizate.

Nivelul de aspiratie — conform definitiei 12.2 — descrie o notiune cu sferä 
foarte largä. La aplicarea ei in practicä trebuie intotdeauna sä facem anumite 
specificäri. Trebuie determinat exact de care problemä de decizie elementarä 
sau de care multime a problemelor de decizie elementarä se leagä, la care 
perioadä se referä, pe ce informatii anticipate si ipoteze de probabilitati su- 
biective se bazeazä s.a.m.d. ín cpe ce urmeazä, lucrarea de fatä va utiliza 
cu mai multe prilejuri notiunea de nivel de aspiratie si anume: la descrierea 
proceselor de decizie legate de planificarea economiei nationale, de vinzarea 
si cumpärarea pe piatä a produselor, precum si de investitii.

Notiunea de „nivel de aspiratie“ a apärut in domeniul psihologiei, si anume 
al psihologiei ce aplicä formalismul matematic4. Mai tirziu au preluat-o si 
sociologii si economistii. Nu toti autorii interpreteazä ín acelasi fei aceastä 
notiune. Muhi denumesc nivel de aspiratie ceea ce cartea de fatä, in definitia
8.7, a definit drept „limite de acceptare“. AM  o identificä pur si simplu cu o 
decizie optimalä luatä pe baza unei ordonäri preferentiale date 5. ln tratarea 
ulterioarä voi utiliza intotdeauna aceastä notiune in sensul definitiei date 
la 1 2 .2 .

Nivelul de aspiratie este una dintre categoriile sferei de reglare §i constituie 
o clasä a tipurilor de mesaje. El nu poate fi observat direct in sfera realä. 
Aspiratia de aprovizionare nu este identicä cu aprovizionarea efectivä, aspi­
ra ta  de valorificare, cu valorificarea efectivä, aspiratia de producüe, cu 
productia efectivä. Aici este vorba de intentii, de dórinké, de primele contu- 
ruri ale unei decizii ulterioare.

Aceasta insä nu inseamnä cä nivelul de aspiratie ar fi ceva „imperceptibil“, 
inaccesibil cercetätorului empiric. Nivelurile de aspiratie, care apar in pro- 
cesele de decizie ale intreprinderii, ale guvernelor si ale oficiilor, sínt de cele 
mai multe ori fixate si ín documente (de exemplu, in propunerile indiaié, in 
proiectele preliminarc)6. Aläturi de studierea acestora, interviurile pot con­
stitui Instrumente principale ale observärii. Prin interviuri luate decidentilor 
pot deveni cunoscute intendile, aspiratiile acestora incä inaintea cristalizärii 
lor in decizii definitive.

3 De fapt am ajunge la descrierea mai exactä a psihologiei deciziei, dacä am privi nivelul 
de aspirape ca pe o submulpme — compusä din cel pupn douá elemente — a mulpmii alter­
nativelor de decizie posibile. Aceasta, deoarece niveiul de aspirape apare mai pupn „dar“, 
mai pupn „precis“, mai pers la ínceputul procesului de decizie. Pentru simplificarea tratärii 
insä, trecem cu vederea acest aspect p  definim nivelul de aspirape ca pe un singur element al 
mulpmii A.

4 Nopunea a fost introdusá de Lewin vezi [155].
• Vezi, de exemplu, Siegel [235].
6 Pentru cazul deciziilor la nivel superior vom da un exemplu amänunpt ln paragraful 12.5.

Nopuni p  probleme 164



Specificarea nojiunii nivelului de aspirate in scopul unor aplicafii 
concrete coincide mai mult sau mai pufin cu formularea precisä a intre- 
bärilor interviului. Asemeni tuturor chestionarelor utilizate de cercetare in 
stiintele sociale, 5 1  aici trebuie clarificat cu precizie „substratul“ intrebärilor; 
adicä ce anume presupuneri, considerente de probabilitate subiectivä trebuie 
sä aibä in vedere subiectul interviului cind face declaratii cu privire la aspi- 
rafiile, intenfiile lui.

ín  fine, incä o observatie. La formalizarea nivelului de aspiratie nu am 
tinut cont de incertitudinea acélóra care iau decizia. Formalismul determinist 
este justificat exclusiv de cerintele unei exprimäri mai simplificate: ne afläm 
doar la inceputul elaborärii unui aparat conceptual nou. Cu prilejul dez- 
voltärii ulterioare va trebui sä descriem nivelul de aspiratie fi ceilalti indi­
cator! dedusi din acesta cu variabile stohastice.

12.2. Simboluri pentru indicatorii extensivi

ín cele ce urmeazä vom descrie o grupä de indicatori pe care sintetic ii 
vom numi „indicatori extensivi“. Aici anticipäm doar aceastä denumire, al 
cärei sens va deveni limpede abia mai tirziu.

In definitiile ce urmeazä introducem numeroase notatii simbolice. Insä 
acestea nu vor fi utilizate in carte pentru demonstrarea vreunei teoreme 
matematice in cadrul unui model formal. Putem puné astfei intrebarea, la 
care ne-am referit si la inceputul cárjai si anume: de ce- 1  obosim pe cititor 
cu o serie de simboluri? ín  acest loc, scopul descrierii simbolice este dublu. 
Pe de o parte, usureazä, face mai concisä definitia notion ilor deduse din con- 
ceptele clarificate anterior. Pede altä parte, in acest fel devin mai unitare 
sarcinile observärii si mäsurärii. Or, acest lucru este deosebit de important, 
cäci este vorba mai ales de asemenea märimi care pinä in prezent n-au con­
stituit obiect de observare pentru statistica economicä obisnuitä.

ín capitolele 12, 18 si 19 vom avea de-a face cu douä tipuri de indicatori. 
0  parte din ei sint indicatori exprimaf i in cifre absolute; sint vectori ale cäror 
componente se mäsoarä cu aceeafi unitate de mäsurä, ca fi componentele de 
nivel de aspiratie, respectiv de decizie ale vectorilor-indicatori. Dacä, de exem- 
plu, am mäsurat in bucäti prima componentä, cea a nivelului de aspirajie, 
iar a doua, in forinti, atunci primul tip al indicatorilor extensivi ce urmeazä 
a fi definiti va fi exprimat, de asemenea, in bucäti, iar cel de-al doilea, in 
forinti. Aceasta rezultä din faptul cä — dupä cum vom vedea — acesti indi­
catori apar ca o diferentä intre doi vectori-indicatori. La formarea acestei 
diferente nivelul de aspiratie, respectiv decizia, apare fie ca descäzut, fie ca 
scäzätor.

Cealaltä parte a indicatorilor are caracter procentual. Aici calculäm citul, 
iar nivelul de aspiratie, respectiv decizia, apare ca deimpärjit sau ca im- 
pärjitor.

In legäturä cu cele de mai sus introducem urmätoarele simboluri con- 
ven jionale:

1. Fie rt = pf qi
Dacä notäm cu r, diferenja, atunci citul il vom nota cu rt ;rt =

ü
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2. Sä nótám cu r urmätorul vector:

( 12. 1) r =

- r n _

Conditia dupä care componenta a i-a a vectorului r, r, este citul com- 
ponentelor a i-a ale vectorilor p  si q de cite n componente, adicä de aceea^i
marimé ca §i vectorul r, adicä rt =  — (i  =  1 , 2 ,... , η), o vom nota astfei:

?<

( 12.2)
Λ
Y = p

?
Dupä ce am interpretat astfei in general citul a doi vectori (pe componente), 

pentru completare ne oprim asupra urmätoarelor trei cazuri speciale:

(12.3)

r( =  +  oo , daca p( >  0  §i q( =  0  

r, =  — oo , daeä pt <  0  si qt — 0  

rt=  1 , daeä =  0  $i q{ — 0

Celelalte conventii de simbolizare sint legate de luarea in considerare a fac- 
torului timp.

ln  paragraful precedent am indicat precis data aparitiei nivelului de aspi­
ra te , a deciziei si a rezultatului: pe rind t, l §i (i +  T). ln tratarea ulterioarä 
utilizäm o notatie mai simplä. Decizia a'{t) a luat nastere in perioada t. La 
aceasta asociem nivelul de aspiratie a (t) si rezultatul ω(ί); primul a luat nas­
tere la inceputul pregätirii deciziei precedind decizia din perioada t, iar al 
doilea ne stä la dispozitie abia dupä executarea si observarea executärii deci­
ziei, cind mesajele cu privire la aceste observatii au si sosit la decident. ín 
argumentul t nu evidentiem aceste deplasäri in timp.

Dupä ce am clarificat principiile de notatie, putem trece la tratarea adec- 
vatä a indicatorilor extensivi.

12.3. Tensiune

Definitia 12.3. Sä numim t e n s i u n e  a a s p i r a ^ i e i  si sä notäm 
cu z(t) urmätorul vector de K  elemente:
(12.4) z(t) =  a (t) — cú(t).

Sä numim g r a d  de  t e n s i u n e  a a s p i r a f i e i s i s ä  notäm cu 
έ(̂ ) urmätorul vector de K  elemente:

(12.5) %(t) =
ω(ί)
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in  mod asemänätor, sä numim tensiune a deciziei si sä notäm cu ζ(<) urmä- 
torul vector de K  elemente:
(12.6) ζ(ή =β*(ί) — ω(<).

ín mod analog cu gradul de tensiune a aspiratiei putem calcula §i gradul
A

de tensiune a deciziei (ζ), ca indicator cu caracter procentual.
Expresia de „tensiune“ exprimä aici un conpnut identic cu ceea ce se in- 

t elege in economia planificatä ungarä prin „incordarea“ unui plan. Dacä
plánul este prea incordat, atunci ζ este mai mare decit 1 si este cu atit mai 
mare cu cit este mai incordat.

ín general indicatorii de intensitate caracterizeazä realismul proceselor 
de pregätire a deciziei, certitudinea estimatiilor anticipate.

12.4. Despre formarea aspiratiei

Formarea aspiratiilor organizatiilor economice este un proces complex cu 
aspecte multiple. Functiile de aspirare reprezintä una dintre componentele 
cele mai importante ale sistemului functiilor de reglare ale sistemului econo­
mic. Pina ín prezent, acestea au fost observate empiric doar in citeva domenii. 
Observarea lor ar constitui o sarcinä comunä de viitor a economi^tilor, so- 
ciologilor si psihologilor din economie. Constituie o exceptie mai ales studie- 
rea formärii intentiilor de cumpárare, a aspiratiilor consumatorilor, pentru 
care existä o literaturä valoroasä asupra cäreia vom reveni in partea a Ill-a  
a lucrärii.

ln  legäturä cu formarea aspiratiei mä voi limita doar la citeva observatii.
La formarea aspira(iei cel care ia decizia utilizeazä douä surse principale 

de informatii. Prima: propria sa memorie, experienda sa; compararea aspi­
ratiilor, deciziilor si rezultatelor sale anterioare. ín  cadrul algoritmilor de deci- 
zie, formularea nivelului de aspiratie se face de obicei dupä simple reguli de 
experientá. Unele sau altele dintre acestea se bazeazä pe vreunuí dintre indi­
catorii mentionati mai inainte. De exemplu, o intreprindere industrials isi 
formeazä nivelul aspiratiilor de vinzare pe baza ratei cresterii realizate la 
vinzärile precedente.

Pe baza unei astfel de experiente, nu o data intreprinderile au reusit sä 
atingä o crestere chiar de 15—20% de la un an la altul. Fie deci α(ί2)/ω(<1) =  
=  1,2. Deci dacä rezultatul din anul trecut a fost de 100 000 bucäti, atunci 
nivelul de aspiratie al anului urmätor va fi de 120 000 bucäti.

Asadar, formarea nivelului de aspiratie este una dintre manifestärile pro- 
cesului de invätare ce are loc in cadrul organizatiilor despre care am vorbit 
in capitolele anterioare.

O altä sursä de informatii utilizatä de cel care ia decizia este studierea com- 
portärii altor organizatíi luate drept model, drept exemplu de urmat. Cu 
acest fenomen s-a ocupat mult sociologia. De obicei este denumit imitatie, 
desi de regulä nu este vorba de o imitare mecanicä, ci mai degrabä de o adap­
tare elasticä la un model de comportament.

Nivelurile de aspiratie si indicatorii apart inind acest ora (tensiunea etc.) 
caracterizeazä psihologia si, in ultimä instantä, comportamentul efectiv al 
decidentului. ín organizat'iile foarte dinamice ambirtile sint puternice. Dar
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daca ambitia este puternicä si nivelul de aspirate foarte ridicat in timp ce 
organizatia este neputincioasä ín a si le satisface, apar mari tensiuni. Toate 
acestea sint valabile si pentru subsistemele comprise din mai multe organi- 
zatii sau chiar pentru organizafü intregi.

12..5 De la aspiratie la decizie

Dupä ce am fäcut citeva observati generale in legäturä cu formarea aspi­
rat iei, sä trecem de la aspiratie la decizie, adicä sä urmärim desfäsurarea 
unui proces de decizie elementar de la inceperea pinä la terminarea lui.

Reamintesc cä pinä la sfirsitul proceselor de decizie se formeazä multimea 
alternativelor de decizie F(í) ce pot fi luate in considerare: F(t) =  B(<)f| D(t). 
(Vezi definitia 8 .8 .) Aceasta este rezultatul procesului de cunoastere ce 
are loc in cursul pregätirii deciziei. Cel care ia decizia, deodatä sau pe mai 
multe trepte, apreciazä de fapt ce se poate realiza prin luarea in considerare 
a posibilitätilor reale. (Aceasta se oglindeste ín modificarea multimii B(/).) 
Apoi, decidentul elaboreazä treptat, respectiv incearcä sä punä de acord 
asteptärile interne si externe, si sä creeze conditiile financiare necesare unei 
activitati normale — adicä ia in considerare posibilitätile sferei C. (Aceasta 
apare in modificärile in timp ale multimii D(i).)

Pinä la sfirsitul procesului poate rezulta cä: a(()£F((), adicä nivelul de as­
pirate poate fi luat in considerare la stabilirea deciziei definitive. S-ar putea 
insä ca nivelul de aspiratie sä se dovedeascä a fi ireal, ca urmare a posibili­
tätilor R sau C: a(<)^F(<).

Cele douä situafn sint reprezentate in fig. 12.2. Revenim la exemplul nostru 
anterior, la plánul introducerii in fabricate a produsului nou si al difuzärii 
sale pe piatä. Acum avem doi indicator! si anume cantitatea de realizat in 
primul an si pretul mediu pe an. ín figura noasträ multimea F(t) este märginitä 
de dreapta si de stinga de limita superioarä si inferioarä a cantitätilor care 
se pot valorifica. Limita de jós este pretul minim, sub care diferitele organizatii 
ale intreprinderii n-ar accepta sä coboare. Limita de sus este estimarea

Fig. 12.2. Nivel de aspiratie $i decizie
a) nivelul aspirapei $i decizia coincid, b) nivelul aspirafiei este exagerat
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anticipata a unei functii de cerere. ín functie de reducerea pretului, s-ar 
putea märi cantitatea vandabilä.

ín partea a) a figurii nivelul de aspiratie α(t) este un punct interior al 
multimii F(t)7. Decizia definitivä a decidentului coincide cu nivelul aspi- 
rafiei: a\(t) =  α1 (ί).

ín cealaltä parte a figurii prezentäm un caz in care nivelul de aspirate 
s-a dovedit a fi exagerat. Pentru acest motiv decizia prevede niveluri mai 
scäzute la amindoi indicatorii: a’,(t) <  oc2(t).

Nivelul de aspirate joacä rolul normativului ín cursul procesului de de- 
cizie. Ideea de bazä a organizatiei care ia decizia ín cursul pregätirii decizie 
este: „Pe cít posibil sä incercäm sä atingem nivelul de aspiratie...". Pe de o 
parte, acesta aratä: prin decizie se incearcä atingerea nivelului de aspiratie. 
Pe de altä parte aceastä intense este conditionatä. Dacä rezultä cä atingerea 
nivelului de aspiratie este imposibilä, atunci, evident, se va renunta la el

De exemplu, un consumator maghiar se hotäreste sä-si cumpere un auto­
mobil de o anumitä marcä. Acesta este nivelul aspiratiei. Dacä va fi posibil, 
isi va cumpära intr-adevär masina doritä. Dacä nu se gäseste marca prefe- 
ratä, atunci se decide sä cumpere o altä masinä cu calitäti asemänätoare. 
Sau, o intreprindere decide ca, in cursul viitorilor 2 ani, achizitionind anu- 
mite tipuri de masini de import, sä infiinteze o uzinä nouä. Dupä aceasta 
incepe sä culeagä informatii mai amänuntite. S-ar putea ca planul sä fie 
realizabil. S-ar putea intimpia insä ca planurile sale initiale sä trebuiascä 
modificate intrucitva. Si in aceastä situatie intreprinderea incearcä sä stabi- 
leascä un termen, care sä nu depäseascä prea mult cei doi ani planifica^i; 
sä aplice o tehnologie apropiatä celei concepute initial etc. La definitivarea 
deciziei, evident, pot rezulta si alternative mai favorabile (termen mai scurt, 
tehnologie mai bunä) decit nivelul de aspiratie.

Ideea cä la decizia definitivä existä tendinta de a rämine in apropierea 
nivelului de aspiratie se poate formaliza ín felül urmätor: (v. fig. 12.3).

Sä ne reamintim distributia deciziei descrisä in paragraful 8.4. Conform 
acesteia, pinä la urmá decizia se alege intimplätor din elementele mul-

Fig. 12.3. Functi a de densitate a distributiei deciziei
a) nivelul aspiratiei este un element ai muljimii alternativelor ce pot fi luate ín considerare
b) nivelul aspiratiei nu este un element ai multimii alternativelor ce pot f i luate in consi­
derare

7 Intenponat 1-am pus sä figureze ca punct interior §i nu ca un punct aflat la marginea mul- 
pin ii. Nu este sigur cá cél care ia  decizia „optimizeazá" neapärat. De exem plu, un director gene­
ral, pe baza sfaturilor contradictorii ale diferitilor con su ltan t, se indolente dacä funcpa de 
cerere este realä ?i pentru „siguranfä“ prevede pentru o cantitate de vinzare ceva m ai m icä, 
decit cea posibilä, conform funcfiei de cerere.
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timii F(t). Regularitatea stohasticä a acestei selectii aleatoare dépinde de 
disributia deciziei ξ.

Acum putem adäuga cä distributa deciziei devine mai densä tocmai in 
jurul nivelului de aspirate a (t).

Nu este necesar ca in acest loc sä formalizäm exact aceastä caracteristicä 
a distributiei deciziei. Ne referim doar la esen(a ideii: este mai mare proba- 
bilitatea ca decizia definitiva acceptata a" (t) sä ia o valoare apropiatä de 
nivelul aspirafiei oc(t), decit sä fie departe de ea. Prezentäm aceastä idee 
in fig. 12.3. Ea poate fi privitä ca o continuare a fig. 12.2. Aici insä prezen­
täm doar un indicator fi anume: volumul preväzut al vinzärii. Pe abscisä 
se poate vedea dar limita inferioarä fi superioarä a vinzärii. Volumul vin­
zärii preväzute il consideräm acum ca pe o variabilä probabilisticä. Depinde 
de intimplare ce valoare intre limita inferioarä si cea superioarä va accepta 
decidentul. Figura prezintä functia de densitate a acestei variabile probabi- 
listice.

ín  partea a) a figurii se prezintä cazul in care nivelul aspiratiei este un 
element al multimii alternativelor ce pot fi luate in considerare. Putem ob­
serva cä a (t) este locul maxim (modulul) tünetiéi de densitate; alternativele 
aflate in jurul lui au múlt mai multe fanse de a fi acceptate de cätre deci­
dent decit cele mai depärtate.

ín partea b) a figurii se prezintä cazul in care nivelul de aspiratie nu este 
element al multimii alternativelor de decizie care pot fi luate in considerare. 
Acesta deci nu poate fi acceptat, in  schimb, alternativele aflate in apropierea 
lui (adicä prevederile mai mari) au sanse mai mari sä fie acceptate, decit cele 
care se aflä la o depärtare mai mare.

0  caracteristicä importantä a procesului de decizie este: in ce mäsurä sínt 
decalate aspiratia si decizia?

Definitia 12.4. Sä numim c o r e c t i a  a s p i r a t i e i ,  si sä notäm cu 
x(t) urmätorul vector compus din K  elemente:

(12.7) κ(ί) =  « ·( ί)-α (ί)

Si in acest caz putem aplica, in mod corespunzätor indicatorul procentual 
respectiv (κ este gradul corecfiei).

La deciziile obisnuite, la algoritmii deciziilor simple, nivelul de aspiratie 
fi decizia coincid mai mult sau mai putin, cäci cel care ia decizia nu consumä 
multä energie pentru revizuirea minu(ioasä a aspiratiei. ín  schimb la deci-

. . . . . .  Aznle fundamentale, la algoritmii deciziilor complexe, κ se poate abate sub­
stantial de la 1 .

ínainte de a trece mai departe, introducem o notiune comunä la care 
ne-am referit deja in paragraful 1 2 .2 .

Definitia 12.5. Sä-i numim global i n d i c a t o r i  e x t e n s i v i  ai pro­
cesului de decizie pe urmätorii vectori compufi dintr-un numär de K  elemente r 
aspirafia (a), decizia (a*), tensiunea aspiratiei (ε), tensiunea deciziei (ζ) si 
corectia aspiratiei (κ).

Sfera indicatorilor extensivi se íntregeste cu indicatorii procentuali (vec­
tori compusi la fel dintr-un numär de K  elemente, care exprimä gradul de 
tensiune etc.).
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12.6. De la aspirate la decizie: exemplul planificärii economiei
nationale

As dori sä ilustrez cele spuse in legäturä cu nivelul aspiratiei $i in general 
despre indicatorii extensivi ai procesului de decizie cu un exemplu §i anume 
cu istoria pregätirii celui de-al treilea plan cincinal al economiei nationale 
maghiare pe perioada 1966—1970.

Plánul cincinal al economiei nationale este decizia organelor conducä- 
toare politice si economice. Elaborarea planului poate fi privitä ca fiind pre- 
gätirea deciziei. ín  exemplul nostru procesul de decizie a inceput in 1963; 
ín luna iunie a fost gata prímül document pe aceastä téma la Directia gene- 
ralä de perspectivä a Oficiului de stat al planificärii. Procesul de decizie in 
esentä s-a íncheiat in luna mai 1966. Pinä la aceastä datä au fost elaborate 
propunerile guvernului cu privire la planul cincinal. Adunarea de Stat a 
efectuat doar unele modificari neinsemnate. Astfel, procesul de decizie a durat 
peste trei ani.

Nici mäcar primele documente n-au exprimat doar pärerea personalä a 
citorva speciali$ti in planificare. La aceastä actiune au luat parte, de la 
inceput, cadre de conducere experimentate din domeniul planificärii care au 
cunoscut bine dorintele si intentiile organelor de indrumare; ei au avut o 
legäturä permanentä cu cei mai inalti conducätori ai vie^ii politice si eco- 
nomice. ín acest fel deci prevederile elaborate la inceputul procesului de pre- 
gätire a planului pot fi privite pe bunä dreptate ca nivel de aspiratie. Cunoas- 
terea mai amänuntitä a posibilitätilor si formarea limitelor de acceptare 
(adicä aflarea multimilor B si D) au fäcut ca pinä la urmä decizia acceptatä 
sä se deosebeascä considerabil de nivelul aspiratiei de la care s-a pornit. 
Decizia acceptatä in 1966 — conform pärerii de atunci a conducätorilor 
Oficiului de stat al planificärii si ai guvernului -— a fost executabilä si accep- 
tabilä.

Voi prezenta douä tabele. Tabelul 12.1 redä intregul proces de decizie. 
El cuprinde cele mai importante documente ce au luat nastere in cursul pro­
cesului. Nu fiecare document a cuprins tofi indicatorii analizati, de aceea 
in multe locuri tabelul a rämas necompletat.

Decizia, propunerile prezentate de guvern in 1966 sint luate ca bazä egalä 
cu 1 0 0 ; prevederile anterioare sint date in procente raportate la aceastä 
bazä.

Tabelul 12.2 cuprinde cif iva indicat ori extensivi din perioada de pregä tire 
a  planului. ín  timpul elaborärii acestei lucräri, datele privind rezultatele efec- 
tive nu ne-au stat incä la dispozifie; pentru acest motiv am luat ca bazä 
rezultatele probabile conform estimatiilor Oficiului de stat al planificärii 
pe anul 1970, respectiv la investitii, pe anii 1966—1970.

Nu este sarcina acestei cärfi sä analizeze amänunfit particularitätile pla­
nificärii ungare — ca proces de decizie. Aceasta va fi o sarcinä a cercetärilor 
ulterioare; tabelele 1 1 .1 —1 1 . 2  servesc exclusiv ilusträrii notiunilor introduse 
in acest capitol. Totusi meritä —- chiar dacä foarte succint — sä arätäm citeva 
particularitäfi ale procesului de decizie.

La cei mai mul|i indicatori aspirajia este mult mai ambifioasä decit deci­
zia. Aspirata de obicei se corecteazä „in jós". Aceasta marcheazä o schim- 
bare esentialä fatä de practica dominantä la inceputul deceniului al saselea. 
Ambifiile ireale §i incordarea au caracterizat atunci planificarea ungarä.
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Tabelul 12.1.

PR E V E D E R IL E  CÉLÚI DE-A L TR E IL E A  PLAN CINCINAL ÍN  D IF E R IT E L E  FAZE  
ALE P R E G Ä T IR II L U I «

Ultim ul docum ent =  100

n . D a ta  docu- 
\  m e n tu lu i

F e lu l
d a te lo r

1963
lu n a

V I

1964
lu n a
V I I

1964
lu n a
X I

19 6 5
lu n a

I

1965
lu n a

X

1966
lu n a

I

1966
lu n a

I I

1966
lu n a
I I I

1966
lu n a

V

1 9 7 0  
de a s-  
te p ta t

1. Venitul natio­
nal in 1970 115,4 104,7 101,4 100,0 112,3

2. Fondul de con- 
sum in 1970 103,6 98,5 100,0 110,6

3. In vestifii in  
economia nafio- 
nalä in 1966 — 
1970“ 113,7 104,1 97,5 99,6 92,9 9 6 ,7 96,1 100,0 126,4

4. Exportul in tűri 
socialiste, in 
1970 110,0 104,2 99,8

/
99,8 100,0 107,9

5. Exportul in täri 
capitaliste, in 
1970 92,5 94,4 99,6 99,9 100,0 103,6

* D ocum enta^ia a fost in tocm itá  de P á lin k ás  P á l (O ficiu l de s ta t  a l p la n ific á rii) .
a  A ici, se subin^elege, figureazá date le  p robab ile  a le  in v estitiilo r  pe a n ii 1966 — 1970 ($i n u  cifrele  an u lu i 1970).. 
ObservatU: In tabel indicám  d o a r  d a ta  docum entu lu i; a r  fi de p riso s  sä a rä tä m  ca re  o rgane de p lan ifica re  $i 

In ce scop au  in tocm it aceste docum ente. M odificärile de pre^ p etrecu te  pe parcu rs  le-am  lu a t in  considerare c a  
a ju to ru l ind icelu i de p re f ; a s tfe l se riile  d inam ice  ale ta b e lu lu i se b azeazä  pe d a te  co m parab ile

Astäzi planificarea este mult mai lucidä, mai prudentä — poate prea prudentä. 
La citiva indicatori foarte importanti realizärile promit sä fie mai favorabile 
nu numai decit decizia, dar chiar si decit aspiratia.

12.7.|Indicatorii intensivi. Exemple introductive

La descrierea multor fenomene fizica foloseste paralei märimile extensive 
si intensive. Märimile extensive sint, de regulä, cantitäti fizice a cäror valoare 
numericä depinde de dimensiunea sistemului fizic dat. Spre deosebire de aceas- 
ta, cantitatea intensivä nu depinde de dimensiunea aceluiasi sistem mate­
rial. Märimile extensive caracteristice in fizicä sínt: masa, energia, volumul. 
O märime intensivä caracteristicä este de exemplu temperatura. Dacä unim 
douä sisteme fizice, volumul sistemului unit este suma volumului sistemelor 
partiale. Dacä cele douä sisteme au avut inaintea unirii aceeasi temperaturä, 
atunci temperatura lor nu se schimbä nici dupä unire. Un exemplu: turnäm 
din douä stiele separate eite un litru de apä la temperatura de 2 0  de grade
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Tabelul 12.2.
C Í T I V A  I N D I C A T O R !  E X T E N S I V I  A I  C E L U I  D E - A L  T R E I L E A  P L A N  C I N C I N A L

ln procente

S im b o lu l in d ic a to r u lu i ε
Λ

ζ κ

D e n u m ire a  in d ic a to r u lu i

N a tu r a  da telov

G ra d u l de  
te n s iu n e  a  
a s p ir a t ie i

G ra d u l de  
te n s iu n e  a  

d e c iz ie i

G ra d u l de  
co reä a re  a  
a s p ir a t ie i

1. Venitul national in 1970 102.8 89,0 86,6
2. Fondul de consum  in 1970 93,7 90,4 96,5
3. In vestip i in econom ia nationalä in 1966—1970 89,9 79,1 87,9
4. Exportul in tärile socialiste, in 1970 101,8 92,6 90,9
5. Exportul in tärile capitaliste, in 1970 89,3 96,5 108,1

intr-un vas comun. Rezultatul: doi litri de apä la temperatura de 20 de grade 
(si nu la 40 de grade). Märimile extensive s-au adunat, cantitätile intensive 
nu.

Sä räminem deocamdatä la o singurä marimé extensivä si anume nivelul 
aspiratiei. Aceasta exprimä ce anume ar dori cel care ia decizia. Dar ea nu 
exprimä cit de mult ar dori. Indicä intentia, dar nu indicä „seriozitatea“, 
intensitatea intentiei8.

Sä revenim la exemplul säritorilor in inältime. Dintr-o clasä de liceu se 
pregätesc pentru campionatul scolar ce va avea loc peste o lunä trei elevi. 
Toti trei sint buni, toti trei si-au propus ca la competitie sä atingä cel putin 
170 cm. Deci nivelul aspiratiei celor trei este acelasi. Primul se antreneazä 
säptäminal de cinci ori cite 2  ore, doreste foarte mult sä cistige campionatul. 
Al doilea exerseazä säptäminal cite douä ore; dorinta lui este de intensitate 
mijlocie. Al treilea abia dacä se pregäteste pentru competitie, bizuindu-se 
pe talentul säu. ín exemplul nostru nivelul aspiratiei (170 cm) este märimea 
extensivä. Importanda subiectivä a atingerii nivelului, seriozitatea intentiei 
constituie märimea intensivä care-i corespunde. Englezeste acesta este asa- 
zisul drive.

ln  cele ce urmeazä utilizäm urmätoarea expresie: aceasta este intensi­
tatea apartinind nivelului aspiratiei.

Exemplul tinerilor säritori in inältime demonstreazä dar cä intensitatea 
aspiratiei nu poate f i  mäsuratä direct, ci doar indirect, prin mäsurarea ejor- 
turilor depuse in vederea atingerii nivelului aspiratiei. Este mai intensivä 
aspiratia elevului care actioneazä mai eficient pentru atingerea nivelului. 
Adicä aspiratia primului elev este cea mai intensivä, a celui de-al doilea este 
medie, iar a celui de-al treilea este cea mai putin intensivä.

Sä introducem — prin exemplul säritorilor in inältime — urmätoarele 
notatii:

Nivelul de aspirate: αχ =  α2  =  α3  =  170 cm.

8 H och , [94] p. 348, vorbeste in sens asemänätor despre intensitatea nevoilor consumatorilor.
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Sä numim activitate favorizantä efortul pe care il depune cel care ia deci- 
zia fi unitatea executantä pentru atingerea nivelului aspiratiei. In exemplul 
nostru activitatea favorizantä este antrenamentul. ín  acest caz activitatea 
favorizantä se poate mäsura simplu, cu o singurä cifrä realä, prin numärul 
orelor afectate antrenamentului. Sä le notäm pe acestea cu z{ : z1 =  40, 
Z2 == 1 0 , z3 =  2 .

In fine, sä notäm intensitatea aspiratiei cu wt(i — 1, 2, 3).
Existä urmätoarea legäturä de func^ie:

(1 2 .8 ) z, =  /<(*,, w,)-
Adicä amploarea activitätii favorizante depinde de nivelul de aspiratie si de 
intensitatea aspiratiei.

Sä presupunem cä functia (12.8) imbracä in acest caz urmätoarea formä 
simplä:
(12.9) z, =  a-iWt,

adicä nivelul aspiratiei se „inmultefte“ cu intensitatea. Corespunzätor cu 
aceasta, in formula de fatä dimensiunea intensitätii se exprimä in orä/cm.

In exemplul nostru w1 =  40/170 =  0,24; w2 =  16/170 =  0,1 w3 =  
=  2/170 = 0,001.

12.8. Exemple economice

Sä trecem la viata economicä. Partea a treia a cärtii va utiliza adeseori 
expresiile: nivel de aspiratie si intensitate. Acolo vom lua exemple din do- 
meniul cumpärärii si vinzärii. ín prezentul capitol — anticipind voi lua trei 
exemple.

Primul exemplu. íntr-o ramurä cu multe intreprinderi, douä intreprinderi 
aspirä ca — in privinta dezvoltärii tehnicii — sä ajungä intreprindere condu- 
cätoare a ramurii. Stäruinta lor se poate nota cu vectorii de aspiratie αχ(ί), 
respectiv a2{t). Componentele vectorilor sint prevederi cum ar fi: data la 
care sä aparä pe piatä cu un anumit produs nou; data la care sä introducä 
un nou proces de fabricatie; la ce nivel sä se ridice diferiti parametri tehnici 
ai produselor fabricate si mai inainte s.a.m.d. Sä presupunem cä la ambele 
intreprinderi aspiratia ifi gäseste expresia in vectori-indicatori compusi 
din K  elemente. Se aplicä aceleasi tipuri de indicatori, dar bineinteles valoa- 
rea numericä a acestora diferä.

Atingerea nivelului de aspiratie poate fi favorizatä prin diferite activitäti. 
Dimensiunea fiecäreia se poate mäsura cu eite un numär real. De exemplu, 
citi bani sä se acorde institutiilor de cercetare pentru cercetäri noi; cite ore de 
muncä ale inginerilor sä cheltuiascä serviciul de dezvoltare al intreprinderii 
pentru realizarea sarcinilor la care aspirä; eit timp sä acorde insusi direc- 
torul general fi inginerul fef pentru a controla personal aceastä activitate 
f.a.m.d.

In acest exemplu apar fi corelatiile existente intre cele douä categorii ale 
proceselor de decizie elementare. Pe de o parte, rezultatele finale, indicatorii
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principali ai dezvoltärii tehnicii sint avute in vedere de decident, in  cealaltä 
categorie de decizii sint preväzute mäsurile partiale care favorizeazä atin- 
gerea rezultatelor finale. Acestea din urmä sint mijloace, procese subordo- 
nate realizirii nivelului aspiratiei.

intreprinderea pentru care atingerea rezultatului final, a nivelului de aspi- 
ratie legat de dezvoltarea tehnicii, are mai mare importandi sacrifica mai 
mult, depune eforturi mai mari pentru realizarea scopului propus. Eforturile 
mai mari aratä cä intensitatea aspiratiei este mai mare.

AI doilea exemplu. ín cazul celor douä intreprinderi comparate in exemplul 
precedent am fäcut de fapt o analizä „transversali“. Pot fi instructive insi 
si analizele „seriilor dinamice“. De data aceasta vom caracteriza planul anual 
al unei intreprinderi maghiare in doua perioade, s i zicem in 1955 si in 1969. 
Putem neglija faptul c i in 1955 in mod obligatoriu au fost cuprinsi in plan 
o serie de indicatori care astizi nu figureazi in planurile anuale ale intreprin- 
derii §i, invers, acum intreprinderea ia in considerare si indicatori pe care 
atunci ii neglija. Vom avea in vedere numai indicatorii care existau §i atunci 
si existi si ín prezent in planul anual. Astfel de indicatori sínt, de exemplu, 
valoarea globali a productiei, valoarea globali a desfacerii, fondul total de 
salarii al intreprinderii, cheltuielile totale ale íntreprinderii, cota si masa 
beneficiului.

Este firesc ca indicatorii extensivi ai aspiratiilor intreprinderii s i se fi schim- 
bat intre 1955 si 1969. Deci cele doui planuri, a* (1955) si a* (1969) se pot 
deosebi in mare m isuri unul fata de celilalt. Cu aceasta insi nu am evidencia 
inca satisficator deosebirea dintre cele doua situatii. Anume, una dintre 
cele mai importante caracteristici consti in faptul ca s-au modificat substan­
tial si indicatorii intensivi caracteristici unor tipuri de indicatori. ínainte, 
o mai mare intensitate era asociati indicatorilor volumului productiei si ai 
fondului de salarii si una relativ mai mica celorlalti indicatori; acum insi e 
invers: intensitatea mai mare caracterizeazi beneficiul, pretul de cost, va- 
lorificarea.

Schimbarile intervenite in cointeresarea materiali, in motiva^iile oamenilor, 
i$i gasesc expresie in deplasarile relative ale intensitijli.

De ambele situatii se leagi anumite activitati favorizante. De cea din 
1955: organizarea continuititii productiei, justa utilizare a fondurilor fixe, 
dar in acela^i timp si „munca in asalt", efectuarea de ore suplimentare, negli- 
jarea intretinerii utilajelor, scaderea calititii etc. De cea din 1969: economii 
mai mari, adaptare mai elastici la cerere, dar in acelasi timp si cre^terea fiti?i 
sau mascata a preturilor.

Al treilea exemplu. Un inginer íntr-o íntreprindere a fost interesat §i pini 
acum s i introduci anumite inovatü. S i presupunem ca pentru inovatiile 
lui mai mari sau mai mici a realizat anual, in medie, un venit suplimentar 
de 2  0 0 0  de forinti. ín  acest scop a depus unele eforturi, desi nu prea mari.

Pe parcurs s-a schimbat situatia sa personali. De exemplu, a facut desco- 
periri mai importante si pentru inventiile sale ii revin recompense materiale 
§i morale nu numai in calitatea sa de inginer dar si ín calitate de ino- 
vator. Daca inovatia este íntr-adevar introdusa — recompensa materiali 
poate s i  ajunga chiar la 200 000 de forinti. A§adar, cointeresarea sa mate­
riali a crescut de o suti de őri. Este absolut sigur ca acum depune múlt mai 
múlta osteneala pentru succesul inventiei: o prezinta peste tot unde este po-
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sibil, popularizeazä aplicarea ei, convinge, mobilizeazä, organizeazä, íncearca 
sä inläture piedicile. Aspiratia lui si acum, ca si mai ínainte, este introdu- 
cerea inovatiei. ín  prezent el actioneazä insä cu o intensitate multiplicatä in 
acest sens.

12.9. Definitiile intensitätii

Sä trecem acum, dupä expunerea exemplelor, la o tratare mai generalä. 
La prima abordare neglijäm aspectui dinamic al problemei (in consecinfä, 
lingä variabile nici nu va mai apare argumentul t referitor la timp).

Vom analiza procesul de decizie complex al unei organizafii C, si anume 
in relatiile existente intre componentele ei, intre procesele de decizie elemen­
tare si activitätile dirijate de acestea.

ínainte de toate, luäm un singur proces de decizie care este legat de rezol- 
varea problemei de decizie p0. La inceputul procesului de decizie se formeazä 
nivelul relevat al aspiratiei a(0) <E Aí0). (Multimea A<0) este o submultime a 
spatiului liniar de K (0> dimensiuni, spafiul vectorilor-indicatori ce pot fi 
legati de problema P0.)

Dintre exemplele utilizate in subcapitolele precedente, se calificä drept 
Probleme de decizie relevate, din primul exemplu, dezvoltarea tehnicii, din 
al doilea, plánul anual, din al treilea, introducerea inovatiei.

Definitia 12.6. Atingerea nivelului de aspiratie r e l e v a t  α(0) se reali- 
zeazä prin contributia a c t i v i t ä t i l o r  f a v o r i z a n t e  (schimbäri 
de outputuri si de stäri). Unitatea C realizeazä reglarea activitätilor favori­
zante prin rezolvarea problemelor de decizie p1; p2,..., ΡΛ- Deciziile a(rJ* 6 Ξ A(r> 
reprezintä rezolvarea problemelor de decizie insiruite (r =  1,2,..., N). (Mul- 
fimea A(r) este o submultime a spatiului liniar cu LK(r) dimensiuni, spatiul 
vectorilor-indicatori legati de problema pr.)

ín exemplele enuntate in paragraful precedent se calificä drept activitäti 
favorizante in primul exemplu: sarcinile date institutelor de cercetare, nu- 
märul orelor de muncä ale inginerilor utilizate in interiorul intreprinderii; 
in al doilea: ín situatia din 1955, justa utilizare a fondurilor fixe, „munca 
in asalt" etc., in situatia din 1969, economiile, ridicarea preturilor etc.; in 
al treilea exemplu: insistenta si activitatea de organizare a inginerului in 
vederea asigurärii succesului inventiei noi.

Definitia 12.7. Importanta subiectivä pe care o acordä decidentul realizärii 
nivelului relevat al aspiratiei oc(0) se exprimä prin indicatorii intensivi ata- 
sati vectorilor-indicatori extensivi: vectorul i n t e n s i t ä t i i  a s p i r a ­
t i e i  w(0) compus din Κ(·0) elemente.

Decizia care regleazä activitatea favorizantä depinde de nivelul relevat al 
aspiratiei si de intensitatea acestuia.

(12.10) aM* =  A'r> (α<0), (r =  1, 2,..., N)

Functia 12.10 o numim f u n c t i e  f a v o r i z a n t ä .
ln  formula (1 2 .1 0 ) cele trei puncte puse dupä argumentele 1 , 2  se referä 

la faptul cä, aläturi de nivelul de aspiratie si intensitate, si alti factori pot 
influenta procesele favorizante.
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Cele t r e i  exem p le  d a te  in  p a ra g ra fu l p receden t ilu s tre a z ä  fu n c t ii le  fa v o - 
r iz a n te . ín  a l d o ile a  e xe m p lu , ca u rm a re  a re fo rm é i de conducere  a econom ie i 
(m agh ia re ) s-au s c h im b a t in d ic a to r ii  in te n s ita f i i  §i o d a tä  cu  aceasta s-au m o ­
d if ic a t  s i fu n c t ii le  fa v o r iz a n te . í n  a l tre ile a  e xe m p lu  a c rescu t co in te resa rea  
in g in e ru lu i s i o d a tä  cu  aceasta s-a in te n s if ic a t s i a c t iv ita te a  lu i.

Notiunile introduse ín definitiile 12.6—12.7 pót fi transpuse cu sens cores- 
punzätor si asupra proceselor ce se desfäsoarä in timp, adicä asupra cazului 
mai general, cind avem de-a face nu cu o singura problema relevata p 0, ci cu 
o problema succesiv repetatä p 0{tf), p 0[t2) ce se desfäsoarä in acelasi spafiu 
indicator A(°). Nu ne ocupam aici cu formalizarea acestora.

Descrierea formalizatä a intensitátii mai are nevoie de precizäri, de dez- 
voltári ulterioare. Nu consideram cä definitiile 12.6—12.7 ar fi satisfäcä- 
toare. De exemplu, rämine o probléma deschisä: cum anume ar trebui com­
parata intensitatea diferitelor organizatii in cazul cind tipurile de indicatori 
sint identice, dar nivelurile de aspiratie sint diferite? (De exemplu, se poate 
efectua in acest caz vreo normare?) Ceea ce as considera important din cele 
descrise aici nu este forma actualä a definitiilor si nici formalismul deseris, 
ci notiunea generalá a intensitátii. Ideea poate fi rezumatä astfel:

Constatarea 12.1. Numeroasele activitäti ale organizatiilor economice, efi- 
cacitatea activit&tii depind de doi factori principali: de nivelul extensiv al aspi- 
ratiilor organizatiei (de nivelul atins) si de intensitatea aspiratiei (de intensi­
tatea subiectivä a aspiratiei).

Ideile si notiunile legate de intensitate vor fi utilizate in aceasta carte mai 
ales in paragraful 21.9.

Sper cä rafinarea definitiilor, perfectionarea formalizärilor se va putea face 
pe baza experientei dobindite.

Vectorii intensitátii nu pot fi observati direct. Dacä putem imprumuta ο 
idee de la teória revealed preference, mai inainte aspru criticatä, vom spune 
cä intensitatea se poate observa doar prin manifestarea ei, adicä activitätile 
favorizante trebuie sä fie observate sistematic (trebuie sä fie determinate 
amploarea, oportunitatea, eficienta lor) si pe baza acestor observatii, pe cale 
indirecta, sä deducem un fenomen psihologic si anume: intensitatea aspira­
tiei.

Astäzi insä nu dispunem de matériáiul empiric necesar, ceea ce este de in- 
feles. De obicei trebuie formulatä ín prealabil, sub forma unei scheme sau 
poteze, existenta unei corelatii si abia pe urmä se poate organiza observarea 
variabilelor, a parametrilor ce sint implicafi in aceastä corelafie.

ín cazul nostru märimi „palpabile", mäsurabile sínt:
Nivelul relevat al aspiratiei a(0) si rezultatul ω(0). De asemenea, deciziile 

«(r)* referitoare la activitätile favorizante si indeplinirea acestora, rezulta- 
tele ω(Γ).

N-ar fi corect sä specificäm apriori forma functiilor (12.10). Va trebui sä 
facem aceasta pe baza observatiilor empirice. Evident, natura lor matematicä 
nu va fi uniformä, ci depinde atit de problemele relevate, cit si de caracterul 
activitätilor favorizante.

Dacä ne va sta la dispozitie o cantitate suficientä de material empiric, va 
trebui sä facem douä feluri de analize si anume: analize transversale constind 
in compararea organizatiilor inrudite in perioade identice si analize dinamice, 
cu serii dinamice pentru studierea modificärilor intervenite in timp in ace- 
leasi organizatii.
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12.10. Comparafie

1. Motivatia complexä. La constatarea 7.2 am arätat cä, de regulä, com- 
portamentuí institu^iilor este caracterizat prin motivatii complexe. Aceasta 
se oglindeste fireste sí in comportamentul organizatiilor ca subsisteme din 
care se compune institutia.

Notiunile introduse ín capitolele 8 , 9, 10 ne oferä un formalism potrivit 
pentru descrierea motivatiilor complexe. ín prímül rind, motivatiile diferite 
isi gásesc expresie ín diferite limite de acceptare. ín al doilea rind, ele se expri- 
mä ín diferitele componente ale nivelului aspirafiei, in marimea extensiva 
a acestora. ín  fine, in al treilea rind, ele í§i gásesc expresie in indicatorii 
intensivi atasati nivelului de aspiratie, adicä in ultima instanda ín procesele 
favorizante, desfásurate ín scopul realizárii anumitor obiective.

Cei care incearcä ín spiritul scolii EG sä descrie comportamentul organi- 
zatiei cu aparatul functiilor de utilitate ar dori sä indice ponderea pe care o 
acordä decidentul diferitelor obiective, scopuri si interese. La o íntreprindere 
capitalistá, de exemplu: scopul 1  (maximizarea profitului intreprinderii pe 
un termen scurt), scopul 2  (maximizarea profitului pe un termen lung), sco­
pul 3 (märirea ponderii intreprinderii pe piata), scopul 4 (obtinerea pozitiei 
conducátoare in dezvoltarea tehnicii), scopul 5 (functionarea linistitä, sigurá) 
si a$a mai departe, pina la scopul al M-lea. Pare mai firesc, mai apropiat 
de psihologia luärii deciziei, dacä ne stráduim sá construim un formalism care 
sä nu recurgä la utilizarea mediei ponderate sau la vreo.altä formä matematicä 
pentru a ajunge la un singur factor de maximizare. ín locul acestuia, peste 
tot, vom utiliza vectori-indicatori compusi din mai multe elemente. Raminind 
la exemplul de mai sus: scopul 1  al intreprinderii poate fi deseris cu prímül 
element al vectorului indicator, scopul 2  cu al doilea element $i asa mai de­
parte.

Cei care iau decizia gindesc de obicei in cifre absolute (in engleza „target“*) 
si nu in tér menü unor ponderi relative asociate preferintelor. „Pretind cel putin 
atit“, „vreau cel mult atit“ (limite de acceptare), „as dori atit“ (nivei de as­
piratie) — acestea sint schemele de gindire caracteristice procesului de de- 
cizie.

Aläturi de aceasta, procesele de decizie, de reglare, si, in general, funejio- 
narea organizatiilor este caracterizatä prin felül eforturilor pe care sint gata 
sä le depunä ín vederea realizärii cerintelor, dorintelor, nivelurilor exprimate 
ín cifre absolute. (Actiunile favorizante, aspiratiile si intensitatea deciziilor.)

2. Consistenta. ín  formalismul propus in aceastä carte nu pretindem ca 
nivelul de aspiratie, respectiv componentele deciziei, sä fie ín concordantä 
strictá intre ele, respectiv cu nivelurile de aspiratie $i deciziile anterioare. 
Dimpotrivä, tine de funcfionarea realä a organizatiilor faptul cä nivelurile 
de aspiratie, atasate unor tipuri de indicatori, sint deseori, in totalitatea lor, 
irealizabile. In cursul procesului de decizie, decidentul poate ajunge de la un 
nivel de aspiratie mai putin real, la o decizie executabilä, dar se poate intim- 
pia ca insä§i decizia sä se dovedeascä a fi irealä, neexecutabilä.

Sistemul conceptual tine seamä si de inconsecventa manifestatä in timp 
de cätre decident, de faptul cä cel care ia decizia, sub influenta diferitilor 
factori — schimbarea condiríxlor externe sau experientele sale anterioare —

* Target =  sarciná (N .T .).
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poate sä-$i schimbe de la o perioadä la alta nivelurile aspirafiei si deciziile, 
cälcind intre timp cerinta consecvenfei concepute in sensui definifiei 10.3.

3. Explicarea deosebirilor de comportament. Dupä $coala EG toate intre- 
prinderile capitaliste se comporta la fel: maximizeazä functia lor de profit. 
Daca nu putem spune mai mult decit atít despre regularitäfile comportamen- 
tului intreprinderilor, atunci cum putem explica faptul cä unele dintre ele 
sint puternice pe cind altele sint slabe ?; cä existá íntreprinderi care se dez- 
voltä mai repede, altele mai incet, altele stagneazä, slábesc si dau faliment? 
Deosebirile s-ar datora faptului cä una „maximizeazä mai múlt“, alta mai 
pufin ?

Dacä nu explicám deosebirile ín dezvoltarea intreprinderilor, ráminem 
datori, de exemplu, cu explicarea unuia dintre cele mai importante fenomene 
ale capitalismului modern $i anume din ce cauzä are loc concentrarea in sis- 
temul economic? Explicatia uniformizatä (fiecare intreprindere maximizeazä 
profitul) ar fi poate acceptabilä intr-o lume ín care ar functiona suté de mii 
de íntreprinderi atomizate. Dar ea nu spune nimic despre lumea realä, in 
care din masa intreprinderilor mici se ridica íntreprinderi mari $i altele si 
mai mari; in numeroase ramuri importante ajung sä domine cíteva oligo- 
poluri uriase.

Nu este sarcina acestui capitol (§i nici a acestei cärfi) sä analizeze cauzele 
formärii oligopolurilor, a concenträrii si ín general a diferenfierii intreprin­
derilor. Sarcina noasträ este múlt mai modestä. Mä voi strädui doar ca, in 
locul formalismului, al sistemului de concepte, al schemelor de gindire care 
inväluie explicarea diferentierilor, sä propun altceva: un formalism, notiuni, 
scheme de gindire care permit descrierea formelor diferite de comportament, 
ba mai mult, sä atrag atentia expres asupra definirii diferentelor.

Deosebirea de comportament a douä íntreprinderi se poate descrie prin 
a aräta:

a) Asupra cäror tipuri de indicatori 1 5 1  concentreazä atentia intreprinde- 
rea in procesul de decizie $i de reglare?

b) Ce fei de regularitäfi, trenduri, caracterizeazä in timp indicatorii 
extensivi: aspiratia, intensitatea proceselor de decizie? Care sint trendurile 
acestor indicatori, in ce mäsurä oscileazä ei in jurul trendului?

c) Cu ce intensitate actioneazä intreprinderea pentru realizarea aspira- 
fiilor sale ?

Cu acest limbaj se poate descrie deosebirea dintre o intreprindere dinamicä 
si una stagnantä, dintre una progresistä $i una conservatoare, una cu inifia- 
tivä §i alta lipsitä de initiativä, una ambifioasä alta nu, una care luptä din 
räsputeri $i alta care se multume^te cu eforturi mici. Este cert cä astfei de 
deosebiri existente in spiritul, in atitudinea intreprinderilor determinä in 
mare mäsurä 9  si deosebirile in dezvoltarea lor.

9 Evident, nu pot da o explicate completä: dezvoltarea sau progresul, succesul sau e^ecul 
depind de evolufia favorabilä sau defavorabilä a condipilor externe.
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13. Functionarea vegetativä a sistemului

*

ín cinci capitole ne-am ocupat cu problemele de decizie din cadrul organi- 
zatiilor, mai precis in cadrul unitätilor de reglare ale acestora. Acum, conti- 
nuind analogia folositä in capitolul 4, dupä „zborul razant“ incepem din nou 
zborul la mare inältime.

ín capitolele 13—14 vom analiza din diferite puncte de vedere funcfiona- 
rea ín ansamblu a organizatiilor sistemului economic, interactiunea lor 
reciproca.

13.1. Analogia cu organismul viu

La organismele vii superioare si mai ales la om, fiziológia distinge douä 
categorii de functii: functia vegetativä si cea superioarä. Sä ne limitäm la or­
ganismul uman.

Caracteristica functiunilor vegetative este cä ele se desfäsoarä de cele 
mai multe ori independent de voinfä. Reglarea lor este indeplinitä in parte 
de sistemul nervos, si anume de sistemul neurovegetativ, care intr-o oarecare 
mäsurä s-a separat de sistemul nervos central. §i procesele chimice, hormo­
nale, indeplinesc ín parte rolul de reglare. Este vorba de activitatea sistemului 
cardiovascular, precum si a sistemului digestiv, in general de diferitele pro- 
cese metabolice. Activitatea vegetativä este legatä mai ales de simpla auto- 
conservare a organismului.

Separarea activitätii vegetative si a proceselor reglatoare, printre care si 
functionarea sistemului neurovegetativ, nu este totalä. Functiunile vegetative 
si cele superioare, precum si sistemele care le regleazä se aflä in intercondi- 
tionare reciprocä. Sínt cunoscute tulburärile temporare sau bolile cronice 
care pot sä aparä in activitatea inimii sau a stomacului din cauza stärii sis­
temului nervos central: tensiunea, stress-urile, socurile, crizele psihice. Si 
invers: tulburärile functionärii vegetative influenteazä sistemul nervos 
superior. De exemplu, bolile cronice exercitä influenza asupra dispozitiei, 
asupra capacitätii de muncä. Insä chiar dacä existä o puternicä influentä 
reciprocä, in starea normalä, cind organismul nu este bolnav, aceasta se mani­
festa mai pufin evident si separarea relativa a celor douä categorii de functii 
este sesizabilä.

$i in sistemul economic putem observa o separare analoagä. Atit in cadrul 
unor organizatii, cit si in ansamblul sistemului economic activitatea „vege­
tativä“ si cea „superioarä“, precum si procesele de reglare a celor douä tipuri 
de activitäti se separä una de cealaltä intr-o oarecare mäsurä.
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In continuare voi íncerca, in primul rind, sä fac o separare „netä“ a celor 
douä tipuri de functionäri. Insä de la bun inceput as vrea sä accentuez 
— si voi mai reveni asupra acestui fapt — cä separarea „netä“ este, bineinteles, 
o abstracte, liniile de demarcate in multe locuri fiind arbitrare. ín realitate 
cele douä feluri de functionäri se contopesc in multe puncte sau cel putin se 
aflä intr-o puternicä interconditionare.

La prima abordare, putem afirma cu aproximatie cä träsäiurile principale 
ale functionärii vegetative sínt identice la toate sistemele economice moderne 
bazate pe o largä diviziune socialä a muncii. ln  schimb, aceste sisteme economice 
concrete se deosebesc íntre eie prin functionarea lor superioarä.

Revenind la analogia cu organismul uman: functionarea cardiovascularä- 
digestivä-intestinalä a unui cetätean de rind, a unui mare savant si a unui 
criminal are loc conform acelorasi legitäti ale functionärii vegetative. In 
schimb, atít din punctui de vedere al intelectului, cit si al comportamentului, 
adicä al functionärii sistemului nervos superior acesti oameni se deosebesc 
fundamental intre ei.

Referindu-ne la cele douä feluri de functionäri ale sistemului economic, 
trebuie sä determinäm ín prímül rínd ce fel de procese au loc in toate sistemele 
economice moderne bazate pe diviziunea muncii.

In legäturä cu propriul nostru sistem economic, economia ungarä, in 
discutiile economistilor si ale specialistilor din domeniul economiei, nu o 
data s-a putut auzi urmätoarea observatie ironicä: „Economia noasträ se 
bazeazä pe temelii foarte puternice, din moment ce a rezistat la toate gre$e- 
lile pe care le-am sävirsit in politica economicä si a fost in stare sä functio- 
neze in ciuda influentelor nefaste ale mecanismului vechi, dinaintea reforméi 
conducerii economiei“.

Cred cä majoritatea acestor economisti au fost tentati sä supraaprecieze 
influenta indicatiilor centrale de plan asupra productiei, asupra economiei. 
Adeptii sistemului de indrumare pe baza vechiului tip de plan centralizat 
au supraapreciat efectul pozitív al indicatiilor, iar criticii lui au supraapreciat 
influenta nefavorabilä a acestora. Färä indoialä influenta indicatiilor — bunä 
sau rea -— a fost mare. ín  ultimä instantä insä, o parte apreciabilä a activi- 
tätilor economice s-au desfäsurat numai in aparentä sub influenta indrumä- 
rilor centrale, in realitate s-au desfäsurat „de la sine“, respectiv ca proces 
vegetativ.

Fabrica, in fiecare an, si-a primit plánul anual, in fiecare trimestru, planul 
trimestrial. Fabrica a produs — dar nu pentru motivul cä a primit planuri 
si instructiuni. Ar fi produs si dacä n-ar fi fost indrumatä in acest sens, si 
anume in linii mari ar fi produs cam tot ceea ce era preväzut in plan. ín cele 
din urmä fabrica de cärämizi poate sä producä doar cärämizi, si, in general, 
atit cit ii permite capacitatea.

Functionarea vegetativä se bazeazä pe fapte sociale si social-psihologice 
simple. Existä o fabricä capabilä sä functioneze. (Sä uitäm pentru moment 
cä fabrica a trebuit sä fie infiintatä, aceasta nu mai face parte din sfera functio­
närii vegetative.) íntr-o fabricä care funcfioneazä normal, dimineafa sunä 
sirena semnalind inceputul lucrului $i fiecare lucrätor isi ocupä locul lui. Ei 
considerä firesc sä lucreze, sä confectioneze produsul dórit, in cantitatea 
doritä. Se pot gäsi fireste si lenesi notorii printre ei, dar majoritatea ar consi-

13.2. Functionarea vegetativa la prima abordare
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dera anormal dacä timpul de lucru s-ar termina fara muncä. Prin urmare 
lucrätorü asteaptä materialul §i sarcina de productie. Depozitul elibereazä 
materialul; achizitorul se ingrijeste de completarea materialelor; conducä- 
torii tehnici, inginerii, conducerea fabricii au grijä de coordonarea sarcinilor, 
de receptionarea produselor fabricate, de pregätirea sarcinilor pe zilele si 
säptäminile urmätoare si a$a mai departe. Produsele fabricate trebuie sä fie 
vindute, duse la consumator acolo unde existä nevoie de eie.

Zicala popularä „Niciodatä n-a fost, sä nu fi fost cumva“ nu sunä prea 
savant, totusi exprimä esenta functiei vegetative. Funcfionarea vegetativa 
se bazeazä pe sirguinta medie, pe deprindere, pe rutinä, pe faptul cä oamenii 
care colaboreazä in cadrul sistemului, al asociatiilor, organizatiilor, institu- 
tiilor se identificä cu ocupatia lor, si de asemenea pe faptul cä si in sistemele 
economice — ca si in orice sistem — se manifestä intr-o oarecare mäsurä 
neputinta, inertia. Aceasta poate sä nu ne placä deoarece tinde sä conserve 
vechiul; sau dimpotrivä, ne poate bucura deoarece favorizeazä stabilitatea. 
Dar orice sentiment am avea fata de aceastä stare, inertia existä, actioneazä 
si efectul ei isi gäse^te expresia tocmai in functionarea vegetativa a siste- 
mului.

13.3. Stocuri si rezerve

In functionarea vegetativä rolul central revine stocurilor si rezervelor. 
Pentru acest motiv ne ocupäm separat de ele. (In partea a III-a a cärtii vom 
mai reveni asupra rolului lor).

Stocurile si rezervele au forme multiple.
Stocurile de produse se depoziteazä in toate punctele productiei, circulatiei 

si consumului. Din acelafi produs se acumuleazä stocuri la expeditor; dacä 
comertul mijloce§te schimbul — in comert; $i in fine, la consumator.

O funcfie inruditä cu stocul — luat ín intelesul mai restrins al cuvintului — 
are si partea neutilizatä a resurselor, a „rezervelor“ fondurilor fix e : de exemplu 
masinile §i clädirile utilizate incomplet, forta de muncä neutilizatä sau utili- 
zatä doar partial, suprafetele agricole productive läsate in paraginä, bogätiile 
naturale neexploatate.

Fiecare sistem economic dispune de stocuri si rezerve apreciabile. Stocul, 
rezerva nu constitute un fenomen secundar, neglijabil al economiei reale, 
ci o parte componentä indisolubilä a acesteia, care are cel pufin douä functii 
importante:

A) Stocul, rezerva, isi indepline^te una din functiile sale in sfera realä, si 
anume ajutä functionarea fara deranjamente si zguduiri a sistemului.

In orice organism viu existä rezerve. Astfel, de exemplu, $i organismul 
omenesc isi asigurä rezerve de apä, zahär, fier si asa mai departe.

Nici sistemul economic nu poate functiona cu o piatä „purä“ lipsitä de 
stocuri si rezerve. ln procesul aprovizionärii, al valorificärii se pot ivi intre- 
ruperi, greutäti — stocul impiedicä inläntuirea greutätilor. ln  cazul expan- 
siunii brüste a productiei, cind aprovizionarea nu poate asigura rapid mate- 
rialele necesare, expansiunea n-ar putea sä aibä loc färä stocuri. Pentru expan- 
siunea bruscä e nevoie §i de rezerve de resurse.

Cercetarea operationalä se ocupä mult cu modeleie de stocuri. Este semni- 
ficativ insä cä teória economicä s-a rupt complet de ramura cercetärii opera-
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tionale legate de stocuri; ea neglijeazä aproape complet rolul stocurilor si al 
rezervelor, in timp ce multe alte domenii ale cercetärii operationale, de exemplu 
modelele de alocare, s-au dezvoltat in strinsä legäturä cu teória economicä. 
Ruptura nu s-a fäcut din vina cercetätorilor operationali, ci a economistilor 
teoreticieni1.

ín punctui A) am arätat cum stocurile si rezervele ajutä functionarea nor­
mals fara deranjamente, a sferei reale. Acum vom trece la examinarea rolului 
stocurilor si al rezervelor ín sfera de reglare.

B) 0 altä functie a stocurilor, rezervelor, se manifesta in sfera de reglare. Schim- 
barea disponibilitatilor (volumelor) functioneazä ca un sistem de semnalizare.

Observarea schimbärii stocurilor, respectiv a rezervelor de resurse, a rezer­
velor de capacitati, furnizeazä informatii importante pentru intreprinderea. 
producätoare:

La output un stoc umflat, prea mare, inseamnä cä productia poate fi mic- 
soratä; iar un stoc scäzut, prea mic, ca productia poate fi marita.

La input un stoc umflat, prea mare, inseamnä cä aprovizionarea poate fi 
micsoratä, iar un stoc scäzut, prea mic, cä aprovizionarea poate fi märitä 
(analog si in procurarea resurselor).

Constatarea 13.1. Modificarea stocului este un mesaj deosebit de important 
färä caracter de pret. Este unul dintre semnalele cele mai economicoase de infor­
matii, care poate f i  observat in interiorul intreprinderii fiind deosebit de sensibil 
la schimbärile momentane, iar analiza trendului säu poate dezvälui si existenta 
unor tendinte mai stabile.

Trecind de la producätor la consumator observäm cä si in gospodäria cas- 
nicä se iau decizii in mare mäsurä pe baza semnalelor stocului. Dacä, de exem­
plu, stocul de gräsime, zahär, säpun etc. al familiei scade sub un anumit 
nivel critic, atunci gospodina se ingrijeste de completarea lui.

Sistemul de semnalizare bazat pe observarea miscärii stocurilor si rezer­
velor este cel pufin de acelasi rang ca si sistemele de semnalizare care ope- 
reazä cu preturile. Nu este sigur cä intreprinderea va reacfiona la unele schim- 
bäri de preturi, dar cu sigurantä va reactiona la modificärile propriilor ei 
stocuri. Aceasta se constatä atit in capitalism, eit si in socialism. §i in perioa- 
da centralismului excesiv al economiei socialiste, sistemul de semnalizare 
bazat pe modificarea stocurilor a avut un rol urias, determinind si atunci, 
in mare mäsurä, atit actiunile momentane ale intreprinderilor, eit $i demer- 
surile organelor superioare de indrumare.

in  legäturä cu aceasta meritä sä studiem analogia cu organismele vii.
Numeroase procese de producere a substantelor necesare vietii fiintelor 

vii se regleazä in functie de rezervele din materialele respective acumulate 
in organism. Dacä rezervele de apä, zahär, sare etc, ale organismului scad sub 
nivelul limitelor inferioare, respectiv erese peste nivelul limitelor superioare, 
atunci inträ in functiune procesele de reglare care readuc rezervele la limitele 
normale.

Reglarea pe baza observärii stocurilor si rezervelor proprii face parte 
din sfera algoritmilor de decizii simple, ale deciziilor obisnuite. Pot

1 Justefea afirmatiei mi este dezmintitä de faptul cä unii economisti remarcabili, reprezen- 
tanti ai teoriei echilibrului, s-au ocupat — in opere foarte valoroase — §i cu modelele de sto­
curi. (Vezi de exemplu lucrarea lui Arrow-Karlin-Scarf [17].) Aici este vorba de o „uniune per- 
sonalä" specificä a douä domenii deosebite, si nu de o integrare.
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exista mai multi algoritmi de acest fel. Amintim doar un singur exemplu 
semnificativ.

ín  organizatie se formeazä o norma de stoc, corespunzätoare cu media 
activitätii normale. Eliberarea, respectiv procurarea produselor, este reglatä 
dupä aceastä norma. ín cazul eliberärii de produse din stoc, aceasta se poate 
formaliza astfel:

(13.1) xt(t) =Xi{t —  1) +  A x,{t),

unde Δx((t) este modificarea outputului de produse fatä de outputul de pro­
duse din perioada anterioara ((t — 1). Forma functiei de reactie este urmä- 
toarea:

(13.2) V i(t -  1) gi (Fj — G((t — 1).

Cei care ia decizia in decursui perioadei T  isi urmáreste productia anteri­
oara efectivä si stabilere numärul etapelor a cäror productie medie cores­
punde cu stocul ultiméi perioade. Continutul expresiei Gt(t—  1) din formula 
este raportul dintre stoc si productia medie pe perioade. Dimensiunea ei este 
deci timpul, de exemplu lunile a cäror productie medie corespunde cu ultimul 
stoc efectiv.

Tot in aceasta dimensiune am indicat si norma de stoc ΓΓ Coeficientul pozi­
tív g( este un factor de corectie care determina mäsura modificärii productiei. 
ln  cazul cind g{ este mic, intreprinderea reactioneazä cu modificäri relativ 
mici la abaterea stocurilor de la normele de stoc; in cazul cind g( este mai 
mare, reactia ei va fi mai puternicä.

Conform formulei in cazul depäsirii normei, este negativä, adicä pro­
ductia scade; iar in cazul räminerii in urmä fatä de normä, Axt este pozitivä, 
adicä productia creste.

In mod analog cu (13.1) — (13.2) se poate formula si regula procurärii 
inputurilor de produse necesare consumurilor productive ale intreprinderii.

ln realitate, fireste, existä si alte reguli. Observarea empiricä si descrierea 
formalä a algoritmilor bazati pe semnalizärile stocurilor si analiza influentei 
lor efective asupra funcfionärii sistemului economic necesitä noi cercetäri. 
Si teoretic, cu modele matematice, se poate analiza rolul pe care-1 poate inde- 
plini acest regulator in functionarea sistemului economic.

13.4. Delimitarea func^ionärii vegetative si a celei superioare

Studierea mai temeinicä a problemei ne va duce probabil la distingerea mai 
multor trepte de func(ionare in economie, asa cum §i stiinta fiziologiei de- 
pä^este astäzi stadiul in care au fost delimitate doar douä trepte: functio­
narea vegetativä si cea superioarä. Deocamdatä insä, ca primä abordare, sä 
ne mulfumim cu aceste douä trepte.

Vom delimita functionarea vegetativä si cea superioarä dupä cinci criterii 
de bazä:
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1. Procese reale. Vom incadra in functionarea vegetativa toate procesele 
reale legate de simpla repetare a proceselor reale din perioadele anterioare. 
ín terminológia economiei politice marxiste, din aceastä categorie face parte 
reproductia simplä, ceea ce in productie presupune: output de produse cam 
la acelasi nivei ca si mai inainte, cu tehnologia anterioarä, in sortimentul de 
mai inainte, intretinerea si reinnoirea fondurilor fixe prin simpla lor inlocuire; 
in circulatie: tranzactii intre cei care de obicei predau si preiau produsele; 
ín consum: consumul la nivelul obisnuit, in structura obisnuitä.

Modificärile mai profunde, mai radicale ale proceselor reale nu mai pot fi 
incadrate aici. Ele fac parte din sfera functionarii superioare. Deci, in aceasta 
din urmä, trebuie sä íncadram investitiile, dezvoltarea mai substanfiala a 
tehnicii, lansarea produselor női, care se deosebesc considerabil de cele pro­
duse anterior, modificärile mai importante ale volumului si sortimentului 
productiei si odatä cu acestea, modificärile esentiale ale consumului.

Pe alocuri si uneori, aceste douä sfere ale proceselor reale se separä cu mai 
múlta sau mai putinä claritate. De exemplu, ele se pot separa din punct de 
vedere functional in institutiile complexe, in prímül rind in cadrul intreprin- 
derilor mari, moderne, asa cum am tratat acest lucru pe larg in capitolul 7. 
Separarea poate sä aibä loc si in timp: in decursui unei perioade mai lungi, 
unele organizatii sau un intreg sistem stagneazä aproape in totalitate si, 
in astfei de cazuri, in activitatea lor dominä procese reale caracteristice func- 
tionärii vegetative. Perioadele de stagnare sint urmate apói de perioade in 
care progresul este mai lent sau mai rapid.

Altundeva si altädatä, ín linii mari cele douä sfere coincid, deci functio­
narea vegetativa si cea superioarä — cel putin in ce priveste procesele reale —· 
nu se separä; numai pe calea abstractizärii ele pot fi separate2.

2. Tipul de decizie. Sä trecem la procesele de reglare. Functionarea vege- 
tativä intotdeauna este reglatä de deciziile obisnute prin algoritmi simpli. 
(Notiunea a fost clarificatä in definitia 9.2.)

Deseori, cei care iau decizia nici nu sesizeazä cä ei de fapt decid; de exemplu 
in cazurile in care ei repetä pur si simplu comportamentul lor anterior. Prin- 
cipalul izvor de informatii péntru cel care ia decizia este propria sa memorie. 
Sau chiar dacä se desfäsoarä vreun proces de decizie, acesta este scurt, are 
loc pe baza unui algoritm simplu, utilizeazä putine informatii intrate.

Spre deosebire de functionarea vegetativa, cea superioarä este in mare 
mäsurä reglatä de decizii fundamentale. Acestea deseori sínt precedate de 
rezolvarea unor functii de reactie complicate, a unor algoritmi de decizii 
complexe, de lungi pregätiri ale deciziei. (In cazul unei intreprinderi, de exemplu 
inaintea introducerii unui produs nou.) Dar aceasta se intimplä si in gospo- 
däria casnicä; obisnuitä procurare a alimentelor (functionare vegetativä) 
nu cere prea mare bätaie de cap, insä cumpärarea unei case de familie (func­
tionare superioarä) da.

3. Motivatie personalä. In organizatia functionalä a institutiilor complexe 
(mai ales in intreprinderile producätoare), motivatia principalä a oamenilor 
care iau parte la reglarea functionärii vegetative este in primul rind identifi- 
earea lor cu functia pe care o indeplinesc. (Vezi paragraful 7.3.) Conducätorii 
serviciului de productie doresc ca uzina sä producä continuu, ritmic, färä

2 Din punctui de vedere al delimitärii abstracte a funcfionärii vegetative $i a funcponärii 
superioare, rämine de väzut cum trebuie interpretata lärgirea producpei, din moment ce aceasta 
are loc la un nivel tehnic neschimbat, avind exclusiv caracter extensiv.
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oscila^ii mari; serviciul de aprovizionare doreste sä asigure aprovizionarea 
materialä normalä si asa mai departe.

Compartimentarea institutiilor complexe pe organizatii functionale asigura 
ca o parte din oamenii care activeazä in domeniul producfiei sä se specializeze 
expres in reglarea functionärii vegetative. Aceasta explica „inrudirea sufle- 
teascä“ dintre inginerii conducätori ai uzinelor, conducatorii productiei care 
activeazä in cele mai diferite sisteme economice. Ei au aceleasi griji: identi- 
tatea muncii, a atributiilor, a „existentei“ le uniformizeazä con^tiintele.

Identificarea cu functia lor reprezintá o motivatie si in activitatea oamenilor 
care regleazä functionarea superioarä. Aici insä un rol mult mai mare il de^in 
alte motivatii. Stimulentele politice si morale, dorinta de a-§i märi puterea 
si prestigiul social, tendinfa de a aduna avere $i a läsa mo^tenire urmasilor, 
emotia riscului si teama de rise -— toate acestea reprezintä motivafii care 
exercitä influenza asupra celor care iau decizia in reglarea functionärii supe- 
rioare.

4. Particularitätile fluxului de mesaje. Fluxul de mesaje al functionärii 
vegetative are douä componente principale. Prima constä in observarea 
propriilor stocuri reale; rolul acesteia 1-am deseris in paragraful 13.3.

A doua componentä constä in legätura directä, verbalä sau scrisä, dintre 
produeätor $i cel care utilizeazä produsul respectiv, despre care de altfei vom 
vorbi mai pe larg in partea a III-a a cärtii.

Utilizind notiunile despre fluxul de mesaje introduse in capitolele 5 si 6 , 
putem caracteriza fluxul de mesaje al functionärii vegetative in felul urmä- 
tor:

a) Mesajele reflectä direct variabilele reale (de exemplu raportul cu privire 
la stoc), sau cel mult printr-o singurä fazä de transmisie (de exemplu schim- 
bul direct de informatii dintre cel care predä si cel care preia produsul).

b) Mesajele intr-adevär caracteristice functionärii vegetative nu au ca- 
racter de pret. Aceasta apare destul de evident la urmärirea propriilor stocuri. 
„Cu productia citor luni corespunde stocul nostru?“ „ín ce procentaj folosim 
parcul de masini?"

ín relatia directä dintre cel care predä si cel care preia produsul se imbinä 
bineinteles, mesaje cu si färä caracter de pret- Íntrucít sistemele concrete se, 
deosebesc fundamental, esential, unele de altele prin influentele exercitate de 
preturi si prin regularitätile care caracterizeazä formarea preturilor, nu vom 
incadra mesajele cu caracter de pret printre caracteristicile comune functio­
närii vegetative a tuturor sistemelor 3. Din categoria caracteristicilor comune 
functionärii vegetative fac parte insä schimburile de mesaje färä caracter de 
pret intre cel care predä si cel care preia produsul. De exemplu: „Am nevoie

3 Rämine de väzut daca este justificati excluderea rigidä a informati ilor cu caracter de pret 
din fluxul de mesaje caracteristic functionärii vegetative. Argumentul principal in favoarea 
excluderii constä in faptul cä functionarea vegetativä este aceea^i in toate sistemele, pe cind func­
tionarea sistemului de preturi, influenfa acestuia pot diferi foarte mult in cadrul sistemelor. 
Eventual putem atenua rigiditatea delimitärii daeä — a§a cum am arätat deja — dezvoltind 
cele descrise in prezenta carte — defalcám functionarea economiei pe mai multe trepte, nu numai 
in cele douä tratate aici. In functionarea organizafülor superioare printre care $i a organismului 
uman, cunoastem, de exemplu, reflexele conditionate. Acestea nu fac parte din sfera functio­
närii vegetative innäscute a organismului, deoarece se bazeazä pe deprinderi, obi^nuinte do- 
bindite in cursul vietii. Dar nu pot fi incadrate nici in sfera functionärii superioare reglate prin 
decizii constiente. S-ar putea ca ?i influenta preturilor pe piatä sä faeä parte dintr-o categorie 
intermediarä de acest fei.
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de atitea si atitea bucäti de produse . . .“, „as dori sä primesc atit din produsul 
de calitatea cutare . . .". Aceastä forma a mesajului existä in orice sistem eco­
nomic. Ea apare atit in economia de räzboi bazatä pe sistemul cartelelor, cit 
si in economia de pace bazatä pe vinzare-cumpärare. Aceastä formä a mesa­
jului a dominat in relatiile dintre intreprinderüe socialiste producätoare in 
cadrul sistemului vechi de conducere a economiei, caracterizat prin centralis- 
mul excesiv, cind, practic, intreprinderilor le era indiferent preful produsului 
ce constituia obiectul tranzacjiei. Dar rolul acestei forme de comunicatie 
este deosebit de mare si in orice economie capitalistä in rela^iile dintre vin- 
zätor si cumpärätor.

c) Orizontul de timp anterior φϊ posterior al mesajului este scurt, coincide 
aproximativ cu evenimentul real.

Pe baza celor spuse se poate afirma cä structura de mesaje a functionärii 
vegetative este relativ simpla, putin complexä.

Spre deosebire de aceasta, structura de mesaje a functionärii superioare 
este complexä. ín  ordinea punctelor anterioare a), b) si c):

a) Functionärile superioare sint deseori reglate de mesaje obtinute prin 
mai multe faze de transmisie.

b) ín cadrul functionärii superioare mesajele cu caracter de pret joacä un 
rol important. Dupä cum am arätat deja, deosebirile dintre funcfionarea 
superioarä a diferitelor sisteme economice sint legate tocmai de deosebirile 
existente in sistemul lor de preturi.

c) ln  reglarea functionärilor superioare create orizontul de timp. Aparipa 
mesajelor referitoare la un lung orizont de timp anticipat — planificarea — 
este unul dintre cele mai importante semne ale faptului cä avem de-a face 
cu o functionare superioarä. Una dintre caracteristicile principale ale deose- 
birilor dintre sistemele economice concrete constä in existenta sau inexistenta 
unei planificäri pe o perioadä mai lungä care sä cuprindä ansamblul sistemu­
lui ; apói in influenza ei asupra proceselor reale ale economiei, in metodele ei 
etc.

5. Nivelurile reglärii. Procesele de reglare ale functionärii vegetative sint 
la un singur nivel: toate au loc pe treapta inferioarä a sistemului. Fluxul de 
informatie este orizontal. Spre deosebire de aceasta, o maré parte a reglärii 
superioare are loc la niveluri mai inalte; in bunä mäsurä sistemul de mesaje 
este vertical.

Aici, din nou este izbitoare analogia cu fiziológia. ín organismul uman 
viu — asa cum am arätat deja in capitolul 6  — are loc o reglare la mai multe 
niveluri. Functionärile vegetative se regleazä la „cél mai inferior“ nivel, 
separat de nivelul superior, de sistemul nervos central. Pentru acest motiv 
se si numeste sistemul neurovegetativ, cu alte cuvinte sistem nervos „autonom“.

Pe baza celor spuse putem da definitia de sintezä.
Definitia 13.1. F u n c t i o n a r e a  v e g e t a t i v ä  a sistemului eco­

nomic este legatä de simpla repetare a proceselor reale prin decizii obisnuite. 
Motivatia personalä a celui care ia decizia se bazeazä pe identificarea lui cu 
functia indeplinitä. Structura de mesaje a functionärii vegetative este rela­
tiv simplä; ea constä mai ales din mesaje objinute printr-o singurä fazä de 
transmisie. Informatiile sint aproape simultane cu evenimentul real §i nu 
au caracter de pret. 0  componentä esentialä a functionärii vegetative este 
reglarea bazatä pe raportarea stocurilor si legätura simplä de mesaje dintre 
,cel care predä si cel care preia produsul. Reglarea acestei functionäri are loc
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exclusiv pe treapta inferioarä; fluxui ei de mesaje este orizontal. Toate funcfio- 
närile sistemului economic, care nu pot fi incadrate in sfera functionärii vege­
tative, fac parte in general din sfera f u n c t i o n ä r i i  s u p e r i o a r e .

Realizarea concretä a functionärii vegetative a sistemului economic depinde 
de nivelul de dezvoltare a economiei si, odatä cu aceasta, de „tehnologia“ 
reglärii si a informatiei caracteristice epocii. De exemplu, altfel se organi- 
zeazä astäzi raportarea stocurilor intr-o uzinä care are contabilitate mecani- 
zatä decit ín fabricile dinainte cu o sutä de ani. Functionarea vegetativä nu 
depinde deloc (sau in foarte micä mäsurä) de relatiile politice sau de proprie­
tate ale sistemului, acestea din urmä influentind functionarea superioarä a 
acestuia.

13.5. Constatäri mai importante; comparare

Modelele scolii EG nu fac distinctie intre functionarea vegetativä si cea 
superioarä, in schimb se ocupä de citeva aspecte desprinse din ambele func- 
tionäri, ceea ce duce la un amestec sui generis.

In ce priveste comparatia, ne ocupäm acum exclusiv cu modelele statice, 
respectiv stationäre de tip Walras. Pe de o parte, modelele urmäresc de fapt 
sä explice mai ales procesele reale ce fac parte din sfera functionärii vegeta­
tive. ln cadrul propriilor lor premise si sisteme de concepte, ele nu prea pot 
explica astfei de fenomene ca transformärile tehnice, schimbarea gustului 
cumpärätorului s.a.m.d.

Totodatä, legat de procesele vegetative, reale, modelele de tip Walras 
nu descriu „sistemul neuro-vegetativ“, procesele lor primitive de reglare 
(de exemplu deciziile bazate pe observarea stocurilor proprii, mesajele färä 
caracter de pret care insotesc tranzactiile etc.). ín  loc de aceasta, modelele 
EG isi concentreazä atentia asupra unui component principal — dar nu 
exclusiv — al reglärii superioare, asupra sistemului de preturi.

Consideräm cä ar fi nevoie de o descriere mai diferentiatä a functionärii 
sistemului economic.

ín  cele ce urmeazä vom face citeva constatäri in legäturä cu separarea celor 
douä feluri de functionäri: vegetativä si superioarä.

Constatarea 13.2. In  toate sistemele economice, o parte considerabilä a pro- 
ceselor reale si de reglare fac parte din sfera functionärii vegetative.

Consider cä nu trebuie sä mai aducem multe argumente in favoarea acestei 
constatäri, deoarece in paragrafele 13.1—13.4 am tratat pe larg aceasta pro­
blems; aici am enuntat doar rezumativ constatarea.

Constatarea 13.3. Functionarea vegetativä a sistemelor se modificä relativ 
putin in timp. Inertia care actioneazä in sens contrar schimbärilor isi gäseste 
expresia in primul rind in caraderul stationär al functionärii vegetative. Aceasta 
din urmä este unul dintre factorii stabilizatori ai sistemelor economice.

Constatarea -— dupä pärerea mea — are o mare importantä practicä. Eco­
nomists teoreticieni — printre care si adepGi scolii EG ■— cautä permanent 
factorii stabilizatori ai economiei. Ei ar dori sä demonstreze cä existä un sis- 
tem de preturi care ar putea stabiliza starea de echilibru a economiei. (Ei 
pot dovedi acest lucru numai dacä aplicä premise restrictive foarte puter- 
nice.) Dupä pärerea mea, in realitate, unul dintre cei mai importanti factori 
de stabilizare care se afirmä in functionarea economiei este inertia, neputirda,
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tendinea naturalä de a se repeta pe sine insusi. Funcfionarea vegetativa 
creeazä continuitate in activitatea organizatiilor, a íntregului sistem.

ín  acest sens un argument indirect, care meritä atenfie, il furnizeazä refor­
ma conducerii economiei din Ungaria. Incepind cu 1 ianuarie 1968, odatä cu 
noul sistem de planificare au intrat in vigoare o serie de modificari radicale 
in domeniul preturilor, stimulentelor materiale, finantelor, in toate domeniile 
planificärii — intr-un cuvint, in toate formele reglärii la nivei superior. E 
cert cä acesti factori isi vor aräta in decurs de citiva ani, din ce ín ce mai 
mult, efectele, dar, evident, ei nu pot actiona din plin incepind cu prima zi, 
asupra comportamentului intreprinderilor, asupra celor care iau deciziile.

Desi „vechiul“ deja nu mai actiona, iar „noul“ incä nu actiona cu intreaga 
putere, totusi nu a apärut un vacuum. Viata economicä a continuat sä func- 
tioneze färä intrerupere. Explicatia — ered — trebuie cäutatä in douä lu- 
cruri. Primul: functionarea vegetativä a fost continua atit ínaintea zilei de 
1 ianuarie 1968, cit si dupä, si aceasta a asigurat continuitate in viata siste- 
mului. Al doilea: pregätirea reforméi a fost destul de inteleaptä, lucidä, pre- 
väzätoare pentru a nu deranja functionarea vegetativä.

Aceastä idee ne duce la urmätoarea constatare:
Constatarea 13.4. Desi functionarea superioarä si cea vegetativä se separä 

intr-o oarecare mäsurä, greselile primei pot provoca greutäti in functionarea celei 
din urmä.

Functionarea vegetativä are sistemul säu de „autoapärare“ : nu se lasä 
prea mult influentatä de exagerärile mai mici ale proceselor de reglare supe- 
rioare, dar daeä exagerärile iau amploare, eie pot provoca zguduiri in functi­
onarea vegetativä, pot provoca devierea ei de la mersul normal. Este ca si cind 
o stare sufleteascä criticä provoaeä o crampä la stomac sau un atac de cord.

ln economia capitalistä aceasta se intimplä in timpul crizelor, depresiuni- 
lor. Necazurile incep in domeniul investitiilor si economiilor, finantelor si 
creditelor, al puterii de cumpärare, deci in domeniul sferei reglärii superioare. 
De aici insä se extind si asupra functionärii vegetative: scade nivelul obif- 
nuit al productiei, circulatiei, consumului. Indivizii, organizatiile nu mai 
pot sä-si repete pur si simplu deciziile de rutinä, comportamentul obisnuit.

ín  economia socialistä, de exemplu si in Ungaria, — greselile functionärii 
superioare —- ale politicii economice centrale de stat, ale planificärii economiei 
nationale pe cinci ani — au provocat greutäti in functionarea vegetativä. 
De exemplu numeroase intreprinderi au intimpinat greutäti in desfäsurarea 
continuä a productiei din cauza lipsei de materiale si de energie.

Constatarea 13.4 este unilateralä, ea atrage atentia doar asupra efectului 
negativ al functionärii superioare gresite. De aceea trebuie sä o completäm 
cu urmätoarele:

Constatarea 13.5. Functionarea vegetativä in sine ar putea sä asigure numai 
functionarea stationarä a sistemului. Dezvoltarea sistemului depinde de eficaci- 
tatea proceselor de reglare superioarä.

Cu alte cuvinte, sistemul ar putea exista „ar vegeta“ si färä functionare 
superioarä. Lärgirea proceselor reale, dezvoltarea tehnicii, satisfacerea din 
ce in ce mai deplinä a nevoilor materiale si culturale ale societätii depind insä 
in mod fundamental de motivatiile sub influenta cärora aefioneazä cei care 
iau deciziile, de sistemul de preturi existent, de politica economicä, de deci­
ziile luate la nivelul superior, intr-un singur cuvint: de modul in care se reali- 
zeazä reglarea superioarä a sistemului economic.
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14. Adaptare si selecte

η·

14.1. Adaptare si selectie in lumea organismelor vii
Adaptarea1 este una dintre notiunile de importantä fundamentalä ale 

biologiei. Organismele vii se adapteazä la mediu, la modificärile acestuia'. 
Natura nu este indurätoare: daca vietuitoarele nu se adapteazä, individui 
poate pieri inainte de vreme. Dacä majoritatea indivizilor nu se adapteazä 
satisfäcätor, daca fiecare in parte si ín proportie de masa mór inainte de 
vreme, se stinge specia formatä din mul^imea indivizilor din generatiile suc- 
cesive.

ín funcponarea societátii omenefti fi ín cadrul acesteia a sistemului eco­
nomic, sínt multe fenomene analoage cu procesele biologice de adaptare. 
§i institutiile fi organizatiile sociale se adapteazä la mediu. íntreprinderea 
industrialä se adapteazä la resursele care íi stau la dispozitie; dacä pämintul 
este insuficient, putin, atunci il economiseste, dacä forta de muncä este redusä, 
o economiseste pe aceasta. íntreprinderea se adapteazä si la nevoile cumpä- 
rätorului. $i gospodäriile casnice se adapteazä la outputurile producätorilor; 
isi modificä pretentiile, printre altele, in func|ie de produsele pe care tehnica 
si productia le puné la dispozitie in perioada respectivä. Economia tárii se 
adapteazä la resursele naturale, la relatiile cu tärile vecine, la pretentiile 
partenerilor comerciali. Functionarea sistemelor economice se schimbä 
fundamental dacä izbucneste un räzboi sau o crizä economicä, dar si aceste 
zguduiri declanseazä procese de adaptare.

Si in sistemul economic are loc selecta: organizatii, ba mai mult, sisteme 
intregi iau naftere fi altele pier. lau nastere comportamente noi, alte regula- 
ritäti de functionare, se produc „mutatii"; unele se inrädäcineazä, se „mof- 
tenesc", iar altele se dovedesc a fi neviabile fi dispar.

De la Spencer incoace, analogia dintre fenomenele social-economice si cele 
biologice a atras atentia multor sociologi fi economisti1 2.

N-af dori sä duc analogia pinä la absurd. Nu este nevoie de „biologie eco­
nomicä“ sau de „economie biologicä“, consider analogia cu fenomenele biologice 
doar ca pe un factor care genereazä un sir de idei. Dacä am inceput rationa- 
mentul, atunci trebuie sä päsim mai departe urmind gindirea economistului, 
adicä din punctui de vedere al teoriei sistemului economic, fi sä analizäm 
particularitätile adaptärii care are loc in cadrul acesteia.

1 Despre notiunea de adaptare, vezi cartea lui Bellman [30].
2 ín legäturä cu aceastä problemä este apreciabilä activitatea lui Alchian. Vezi [4]. Despre 

literatura acestei probleme o privire sumarä de ansamblu ne dä studiul lui Winter [281].
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14.2. Adaptarea primarä fi secundarä
Distingem douä trepte ale adaptärii. Prin adaptare primarä organiza^ia, 

respectiv sistemul compus din mai multe organiza^ii, isi asigurä simpla sa 
■existentä, supravietuirea, autoconservarea. Cu ajutorul adaptärii secundare 
ea tinde sä atingä mai mult decit simpla mentinere a existentei: vrea sä trä- 
iascä in afa fel inéit, íntre timp, sä-si realizeze anumite aspirafii, sperante, 
norme.

Adaptarea economicä primarä este relativ apropiatä de nofiunea de adap­
tare biologica, ale cärei criterii sint autoconservarea si conservarea speciei. 
Adaptarea secundarä este insä legatä de fenomenele specific umane, färä 
analogie in lumea fiintelor ne-umane.

ín numeroase domenii ale vietii economice are loc adaptarea secundarä. 
ín  partea a III-a a cárja vom vorbi pe larg despre unul dintre subsistence 
speciale de reglare, despre piatä: procesul de reglare a productiei si a pietei, 
acomodarea lor reciprocä este un exemplu de adaptare secundarä. Ar fi insä 
gresit sä eredem cä in sistemul economic procesele de adaptare se desfäfoarä 
exclusiv pe arena pietei. De exemplu guvernul, sistemul bancar fi intreprin- 
derile industriale formeazä la un loc un subsistem special in cadrul cäruia are 
loc procesul de adaptare secundarä numit circulatia monetarä si creditül. 
La fel se desfäsoarä un proces de adaptare secundarä in sistemul de planifi- 
care a economiei nationale: oficiul de planificare, institutiile, organizafiile 
care se ocupä cu planificarea ifi adapteazä reciproc aspiratiile, deciziile.

In capitolul 13 am prezentat o notiune-pereche „functionare vegetativä in 
opozitie cu cea superioarä“ (Vezi definitia 13.1.) Iar acum am introdus notiu- 
nea-pereche de „adaptare primarä in opozitie cu adaptarea secundarä“. S-ar 
pärea cä este vorba aici de notiuni simetrice, dar din studierea atentä a de- 
finitiilor rezultä cä acestea nu coincid, nu avem de-a face cu simple sinonime.

Constatarea 14.1. Functionarea vegetativä a sistemului economic in general 
este suficientä pentru asigurarea adaptärii primäre.

Constatarea 14.2. Functionarea superioarä a sistemului economic este nece- 
sarä intotdeauna pentru asigurarea adaptärii secundare.

Constatarea 14.2. se bazeazä pe fapte empirice indeobfte cunoscute: nu 
existä sistem economic, subsistem, sau organizatie in care sä aibä loc o adap­
tare secundarä färä sä dispunä de mecanisme de reglare de ordin superior.

Mai dificilä este situajia in cazul constatärii 14.1. Aceasta nu poate fi con- 
ceputä pur fi simplu pe baza observabilior empirice simple, cäci funcjionarea 
vegetativä, in formä „purä“, este o abstraefie. in realitate, ea se imbinä in 
mäsurä mai micä sau mai mare, dar intotdeauna, cu funebionärile superioare, 
de exemplu cu efectele sistemului de preburi. Chiar fi in vremuri excepbionale, 
cum a fost perioada economiei socialiste de räzboi, cind reglarea superioarä 
legatä de preturi a fost mult impinsä pe planul al doilea, alte regläri superi­
oare, de exemplu dirijarea centralä, statalä a economiei, pe bazä de directive, 
s-au manifestat chiar mai puternic decit de obicei. Adevärul constatärii 14.1 
se va putea dovedi mai ufor numai pe cale indirectä, prin experienbe rajio- 
nale, cu ajutorul modelelor teoretice.

In orice caz, important este sä vedem cä funebionarea vegetativä a siste- 
melor economice, fi in cadrul acestora a organizabiilor — problemä tratatä 
in capitolul precedent — se aflä in esenbä in slujba adaptärii primäre care 
asigurä supraviebuirea.
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14.3. Proprietätile adaptive

ín  acest paragraf — färä pretentii de exhaustivitate — amintim citeva 
proprietati, insusiri, criterii, dupä care procesele adaptive ce au loc in cadrul 
diferitelor organizatii, respectiv sisteme, se pot deosebi considerabil unele 
de altele.

1. Reactia fatä de schimbarea lentä sau bruscä a mediului. Evidentiez douä 
tipuri caracteristice ale schimbärii mediului: schimbärile relativ lente, trep- 
tate, „linistite“ si schimbärile brüste, dramatice, revolutionäre, socante. Din 
prima categorie fac parte, de exemplu, cresterea populatiei, din a doua räz- 
boiul, dezastrele. Este evident cä sint foarte multe situatii de tranzitie. De 
exemplu, in dezvoltarea tehnicii se imbinä schimbärile lente, treptate cu 
cele brüste, in forma de salt. Totusi este interesant sä ne intrebäm in legäturä 
cu toate sistemele si organizatiile: cum se adapteazä ele la schimbärile „lente" 
si la cele „dramatice“ ale mediului?

Una dintre proprietätile adaptive ale sistemului bazat pe dirijarea centra- 
lizatä prin directive constä in faptul cä de obicei este ín stare sä se adapteze 
cu succes la modificärile bruste ale mediului. Structura ierarhicä a sistemului, 
fluxui directivelor de sus in jos asigurä o mobilizare rapidä. S-a putut constata 
aceasta in al doilea räzboi mondial, prin adaptarea rapidä a economiei sovie- 
tice de pace la scopurile nevoilor de räzboi3. Dar cunoastem acest lucru 
si din experienda ungarä, de exemplu, din perioadele catastrofelor naturale 
cínd au fost necesare adaptäri rapide.

Chiar si in sistemele care in conditii de pace se bazeazä mai ales pe relatii 
orizontale, in mod necesar creste rolul raporturilor verticale (inainte de toate 
ale reglärii centrale de stat prin directive) in timpul räzboiului sau in cazul 
dezastrelor.

Proprietätile adaptive ale sistemului centralizat reactioneazä cu mai pu- 
tinä sensibilitate la cazurile unor schimbäri lente, „linistite“, permanente ale 
mediului.

2. Pregätire, planificare. 0  bunä parte a schimbärilor ce vor avea loc in 
mediul inconjurätor pot fi — cel putin pinä la un anumit grad — preväzute. 
Capacitätile adaptive ale organizatiilor, respectiv ale sistemului depind in 
mare mäsurä de gradul in care eie pot sä prevadä schimbärile de viitor si sä 
se pregäteascä pentru prexntimpinarea lor. Aceasta depinde considerabil de 
functionarea superioarä; functionarea vegetativä prin natura sa este „oarbä“, 
nu poate vedea in viitor.

Aceastä proprietate de adaptare depinde in primul rind de nivelul de dez- 
voltare a activitätii de planificare pe termen mijlociu si pe termen lung al 
organizatiei, respectiv al sistemului. Cu cit este mai sigur plánul si mai efi- 
cace executarea, cu atit mai rapid si mai lin organiza^ia si sistemul pot sä se 
adapteze la schimbärile mediului.

3. Sensibilitate, präg de excitatie. Experienta dovedeste cä nu orice modi­
ficare a mediului este urmatä de o reactie. La modificärile mai mici organi- 
zatia, respectiv sistemul, nu räspunde deloc, dar dacä schimbärile au depäsit 
anumite limite, atunci organizatia, respectiv sistemul, va reactiona.

3 Vezi Vomesenschi [271],
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Sä numim präg de excitatie acea limitä a schimbärii mediului, pe care 
modificarea respectivä trebuie s-o depäseascä pentru a declansa o reactie. 
Pragul de excitatie mäsoarä sensibilitatea organizatiei, de exemplu intre- 
prinderea nu reactioneazä la schimbärile mici ale pretului, dar la cele mari, 
da. Ea nu urmäreste modificärile de nuantä ale tehnicii, dar ii urmäreste 
schimbärile radicale s.a.m.d.

ín  functie de modificärile respective si de aspectele factorilor care carac- 
terizeazä sensibilitatea intreprinderii, pragul de excitatie poate fi formalizat 
diferit. Citeva exemple:

-— Pragul de excitatie poate fi mäsura absolutä a schimbärii ce are loc intre 
punctui initial si punctui final al unei perioade. (De exemplu, intreprinderea 
reactioneazä dacä pretul unitar a crescut pinä la sfirsitul trimestrului cel 
putin cu 5 forinti).

— Pragul de excitatie poate fi si raportul relativ al schimbärii intre in- 
ceputul si sfirsitul unei perioade. (De exemplu, intreprinderea reacti­
oneazä, dacä pretul de vinzare creste pinä la sfirsitul trimestrului cu cel 
putin 2 %.)

— Pragul de excitatie poate sä fie limita unei integrale definite a variabile1  

ca functie de timp calculatä de la un moment dat.
De exemplu, intreprinderea reactioneazä imediat ce suma cumulatä a chel- 

tuielilor ei suplimentare depäseste cu 1 0  milioane forinti o anumitä limitä. 
ln mäsura in care aria hasuratä pe fig. 14.1 — adicä cheltuiala suplimentarä 
calculatä de la o anumitä datä — a atins limita criticä de 1 0  milioane de 
forinti, intreprinderea reactioneazä.

Evident existä si alte posibilitäti pentru formalizare.
De regulä, existä simultan un präg de excitatie inferior si unul superior. 

De exemplu productia unei intreprinderi reactioneazä la modificärile de pret 
dacä pretul a scäzut cel putin cu 3%, sau a crescut cu cel putin 5%; modifi­
cärile din cadrul acestui interval nu sínt luate in considerare.

Cu cít este mai micä distanta dintre pragul inferior si cel superior a 
excitatiei, cu atít mai aproape se va situa adaptarea discretä, „bruscä“, prin 
„salturi", de cea continuä. Una dintre cele mai importante proprietäti
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adaptive ale organizatiei, ale sistemului, este determinata de lärgimea sau 
ingustimea intervalelor dintre limitele inferioare si cele superioare ale 
excitatiei.

§i in organismul viu existä procese care reactioneazä continuu la schimbä- 
rile de mediu. (De exemplu, functionarea organului de echilibru). Alte procese 
insä (de exemplu pigmentarea) apar numai la depäsirea anumitor limite de 
excita^ie. Aceasta este apärarea naturalä a organismului fatä de modificärile, 
transformärile inutile. $i in sistemele economice, pinä cind intensitatea exci­
tatiei nu depäseste valorile de limitä, organizatia repeta propria sa compor­
tare anterioarä. ϊη asemenea cazuri sursa principalä de informatie a proce- 
sului de decizie, de reglare, este memoria proprie a organizatiei.

Constatarea 14.3. Unul dintre factorii stabilizator ai organizatiilor si siste- 
melor economice constä in imprejurarea cd anumite procese apar, respectiv se 
modified, fatä de proportiile lor anterioare, numai atunci cind schimbarea me- 
diului depäseste anumite praguri de excitatie. Pragurile de excitatie prea inguste 
due la hipersensibilitate, la oscilatii si modificäri inutile, pe cind pragurile 
de excitatie prea largi duc la släbirea adaptabilitätii, la rigiditate.

Consideram necesar ca in legäturä cu aceste aspecte sä ne ocupäm si de 
preturi.

Un sistem economic in care — conform teoriei EG — prefurile in vigoare 
ar reactiona permanent la situatia pietei, iar productia s-ar adapta in per- 
manentä exclusiv la preturi, s-ar caracteriza printr-o adaptare hipersensibilä. 
Insä sistemele economice contemporane, reale, in majoritatea lor functioneazä, 
de obicei, altfel: prejul se modificä numai daeä schimbarea situatiei pietei 
a depäsit anumite praguri de excitatie si la rindul lor, modificärile de preturi 
influenjeazä productia numai atunci cind eie depäsesc anumite praguri de 
excitatie.

Aläturi de aceasta, bineinteles, ne intilnim cu ambele forme ale fenomenelor 
negative arätate la pragul de excitatie. In economia capitalistä, mai ales 
acolo unde s-a mentinut piata atomizatä, se poate manifesta hipersensibili- 
tatea. De exemplu, in urma oscilatiilor preturilor produselor agricole au loc 
oscilatii inutile si in produeüe. (Sä ne gindim la ciciül porcinelor din agricul­
tura capitalistä, atit de des pomenit.)

In economia ungarä, din anii 1950 cind a predominat procedeul de reglare 
prin directive rigide, sensibilitatea economiei a fost mult redusä. Dar dupä 
aparifia unor fenomene ingrijorätoare, s-a trecut la o reorganizare a apara- 
tului de produefie, la adaptarea acesteia la nevoile reale. Cu alte cuvinte: 
limitele de excitafie au fost prea largi, respectiv diferentele dintre pragurile 
inferioare $i cele superioare au fost prea mari.

4. Reactivitatea. Una dintre cele mai caracteristice proprietäti adaptive 
ale organizatiilor, respectiv ale sistemelor, este raportul dintre schimbarea 
mediului si reactia acestora.

Sä numim indicatorii reactivitätii organizatiei, respectiv ai sistemului, pe 
tod acei indicatori ai elasticitäüi, in care numärätorul indicä propodia pro- 
centualä a reactiei (schimbarea stärii sau schimbarea outputului), iar numi- 
torul proportia procentualä a schimbärii mediului.

Indicatorul reactivitätii este generalizarea notiunii indicatorilor de elastici- 
tate binecunoscutä din teória economicä traditionalä. De exemplu, elastici-
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tatea pretului la cerere este un caz special al indicatorului reactivitäfii. 
ín sistemul de notajie al carfii, indicatorul elasticita^ii este:

*<(<) -  »<(< — 1 )

(14.1) Xi( t )—-----------------  )
Ui(t) -  Ui(t -  1)

Ui(t)

ín care xt este inputul de produse al consumatorului al i-lea, adicä consumul
lui, iar u( este inputul lui de mesaje, adicä, in cazul de fatä, présül produselor 
consumate.

Printre indicatorii reactivitätii putem socoti si numerosi indicatori pe care 
teória economicä traditionalä nu-i trateazä, deoarece inputul lor de mesaje 
nu are caracter de pret. De exemplu, la numärätor pót figura parametrii 
tehnici ai unui produs aflat in curs de perfectionare, iar la numitor suma inves- 
titiilor necesare pentru pregätirea lansärii produsului pe pia(ä. Sau mesajul 
de intrare (numitor): intentiile de cumpärare probabile ale cumpärätorului 
si schimbarea outputului (numärätor): modificarea programúiul de produc-
tie.

Pentru organizatie sau sistem este profund caracteristic gradul de „agili­
tate“ sau „lentoare“ al reactiilor fatä de schimbärile mediului. Chiar dacä 
in altä forrná decit pragurile de excitatie, dar si indicatorii reactivitätii dezvä- 
luie sensibilitatea organizatiei, respectiv a sistemului. Existä organizatii, 
sisteme „indiferente“, care abia-abia reactioneazä chiar si la puternicele schim- 
bäri ale inputului (adicä indicatorii lor de reactivitate sínt scäzuti) si existä 
sisteme „isterice“, care räspund prin reactii puternice chiar la schimbärile 
mici ale mediului.

5. Durata reactiei. Adaptarea se compune din inlän^uirea urmätoarelor 
patru procese:

Procesul 1: schimbarea mediului;
Procesul 2: observarea, constatarea schimbärii;
Procesul 3: pregätirea deciziei referitoare la räspunsul adaptiv;
Procesul 4: executarea procesului de decizie referitoare la räspunsul adap­

tiv, adicä reactia.
Perioada de la inceputul schimbärii mediului pinä la sfirsitul reactiei o nu- 

mim timpul de reactie al adaptärii.
Cele spuse le vom ilustra in fig. 14.2. In partea a) a figurii cele patru procese 

se desfäsoarä strict unul dupä altul, procesul care urmeazä incepe numai dupä 
ce precedentul s-a terminat. ín partea de jos a figurii procesul urmätor ince­
pe insä inainte ca precedentul sä se fi terminat, ceea ce scurteazä timpul 
de reactie. Aceastä posibilitate apare mai ales in cazurile schimbärilor repe- 
tate ale mediului, ale deciziilor repetate, mai ales ale deciziilor ritmic repe- 
tate 4.

In compararea organization respectiv a sistemelor, un criteriu foarte 
important il constituie analiza timpului lor de reactie. Existä organizatii 
„vioaie“ §i organizatii „lenere“ ; aceastä caracteristicä poate fi decisivä in

4 Vezi definitia 10.4.
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Fig. 14.2. Timpul de reactie al adaptárii
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pieirea sau mentinerea lor, iar in cazul rezistentei, ín rapiditatea sau inceti- 
neala evolutiei. La fel, ín dezvoltarea sistemelor íntregi, o maré influentá 
exercitä durata timpului caracteristic de reactie. ín economia ungarä, de 
exemplu, a provocat multe greutäti — si provoacä si astäzi — adaptarea 
noasträ prea lentä la nevoile pietei mondiale, nemaivorbind de adaptarea 
cu mare íntirziere la necesitätile consumului intern.

6 . Continuitate, monotonie. Mediul se schimbä, iar, dupä trecerea unui anu- 
mit timp de reactie, organizatia, sistemul se adapteazá la aceste modificari. 
Dar oare cít de linä este aceastä adaptare ? Sä presupunem cä rezultatul adap­
tárii este märirea productiei din produsul A si micsorarea productiei din pro- 
dusul B. Se puné íntrebarea: de-a lungul perioadei de reactie a avut loc o 
crestere monotonä a lui A si o scädere monotonä a lui B l  Sau, aceste nivele 
au fost realizate prin oscilatii, prin alternarea cresterii si a scäderii.

Aici este vorba despre o proprietate adaptivä din al cáréi punct de vedere 
planificarea, reglarea anticipata a proceselor reale pot prezenta avantaje 
multiple. Cu cit läsäm mai mult adaptarea pe seama unor procedee de trial 
and error, adicä a unor algoritmi de tipul „íncercarii si erorii“, cu atit este mai 
mare pericolul adaptárii ciclice, oscilante, „vibrante“, ne-monotone, ne-line.

7. Costurile adaptárii. Adesea se analizeazä doar starea initialä, dinaintea 
adaptárii si starea finalä, de dupä adaptare. Conform acestei viziuni, organi- 
zatia, sistemul s-au adaptat normal dacä schimbarea stärii si a outputului
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a urmat cu fidelitate schimbarea mediului. Numai cä lucrurile nu sínt chiar 
atit de simple. Insäsi adaptarea necesitä cheltuieli. E bine ca nivelul produc­
tiei sä fie in concordantä cu cerintele celor care preiau produsele. Dar schim- 
bärile nivelului productiei, ele insele costa. Pentru cresterea productiei tre- 
buie antrenate noi forte de muncä; acestea trebuie sä fie pregätite, in plus, 
poate este nevoie si de noi investitii. Dacä, dupä toate acestea productia 
va scädea din nou, neutilizarea capacitätilor märite sau eliminarea lor poate 
provoca pagube mari. Rigiditatea, rezerva fa^ä de oscila^ii frineazä adaptarea, 
dar permit economisirea cheltuielilor de adaptare.

Pe baza celor spuse introducem o nojiune generalizatoare:
Definitia /4.7. Numim p r o p r i e t a t i  a d a p t i v e  ale proceselor de 

reglare desfäsurate in cadrul organizatiilor sau sistemelor, principalele carac- 
teristici ale adaptärii lor primäre si secundare, in primul rind: 1 . deprinderea 
lor lentä sau rapida de a se adapta la schimbarea mediului, 2 . deprinderea 
lor de a se pregäti pentru schimbärile mediului in viitor, 3. limitele de exci- 
tatie ale adaptärii, caracterul discret sau continuu al proceselor adaptive; 
4. indicatorii reactivitätii organizatiei, respectiv a sistemului; 5. durata timpu- 
lui de reactie; 6 . continuitatea, monotonia adaptärii si 7. costurile adaptärii.

14.4. Selectia

Analogia cu biológia ne conduce direct de la adaptare la selectie. Dacä avem 
ín vedere nu o singurä organizatie, ci multimea organizatiilor, si anume a 
generatiilor succesive, se puné intrebarea: ce fel de selectie are loc in rindurile 
acestora?

Sä punem deocamdatä numai intrebärile.
a) Intr-o economie in stare de functionare iau nastere mereu organizatii 

noi (de exemplu, noi institutii administrativ-informative, noi intreprinderi 
producätoare etc.). Ar putea lua fiintä felurite organizatii, dar pinä la urmä 
apar numai anumite organizatii. Care este procesul social care regleazä na^terile 
si pe baza cärei selectii ? lau nastere intr-adevär organizatiile cele mai viabile, 
sau apariüa lor este cu totul intimplätoare ? Care sint factorii obiectivi si 
subiectivi care influenteazä aparitia anumitor organizatii dintre cele multe 
posibile ?

b) Soarta organizatiilor näscute poate evolua diferit si anume: stagneazä, 
erese, se restring, se divizeazä, se unesc cu alte organizatii.

Din nou are loc o selectie. Sistemul economic selecteazä unele pentru stag­
nare, altele pentru släbire, si altele pentru crestere. 0  organizatie se divizeazä 
iar altele se unesc. Dupä ce eriterii are loc aceastä selectie? Pentru ce tocmai 
unitatea A se stinge si unitatea B eredte si nu invers?

c) Ín decursui existentei sale, organizaüa dezvoltá anumite träsäturi noi, 
proprietäti noi (la fel cu mutatia biologicä). Acestea se manifestä mai ales 
ín dezvoltarea tehnicii, in aparitia noilor produse, a noilor procedee, a noilor 
metode de conducere si de indrumare. Dar aici se poate incadra si modifi- 
carea divizärii interne a organizatiei, modificarea algoritmilor ei de decizie. 
Dintre acestea, mediul acceptä pe unele, le „adapteazä“, iar pe altele le in- 
läturä. Cele acceptate se mostenesc; cei care duc mai departe existenta orga­
nizatiei apar deja cu aceste proprietäti noi dobindite.
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d) Selectia finalä: supraviefuire sau moarte. Unele organizatii nu numai 
cä se nasc, dar $i mór, dau faliment sau sint desfiintate pe cale administrativa. 
De ce pier tocmai acestea si nu altele ? Dupä ce criterii sint condamnate ele 
la moarte?

Care sint criteriile de selectie caracteristice ale sistemului? Cum are loc 
selectarea pe baza punctelor a) — d)  ? Aceasta este o intrebare empiricä 
cäreia $tiinta economicä nu i-a räspuns incä satisfäcätor. ín cele ce urmeazä 
voi in=drui doar citeva ipoteze alternative.

ín  nasterea, dezvoltarea si moartea organizafiilor un anumit rol pót avea 
propriile lor insusiri: gradul de viabilitate, capacitatea de dezvoltare. Ma 
refer la caracteristicile pe care le-am tratat in capitolul 1 2 , destinat aspira- 
tiei: ambivia organizatiei, tensiunea aspiratiei si a deciziei, reactivitatea 
ei, timpul de reactie, usurinta adaptarii etc.

Asupra vietii organizafiei pót exercita influentä interventiile directe ale 
altor organizatii.

ín fine, selecjia poate fi influenjatá si de factori inexplicabili, ac^iunea 
lor fiind intimplätoare.

Selecfia ($i mai ales cea conforma punctelor anterioare b) si c)) merge 
paralel cu diferenfierea organizatiilor, cu aparipa si cresterea deosebirilor exis­
tente íntre ele in numeroase domenii. (Cremte, de exemplu, deosebirea dintre 
nivelul capitalului, nivelul tehnic al intreprinderilor producätoare etc.). 
Problema esentialä a teoriei sistemului economic este: ce anume determina 
diferentierea si care sint urmärile acesteia? §i, in general, prin ce se mani- 
festä ea5?

Procesele selective si de diferentiere pot fi insolite de procesul de concen- 
trare: procesele sistemului economic — atit activitätile reale ale productiei, 
repartifiei, consumului, cit si activitätile de reglare ale prelucrärii, trans- 
miterii informatiei, ale conducerii — se concentreazä in miinile unui numär 
din ce in ce mai mic de organizatii. Nu neapärat si nu in orice domeniu are 
loc concentrarea: se ivesC $i procese de descentralizare, de färämitare, de di- 
versificare. Una dintre problemele de bazä ale teoriei sistemului economic este: 
in ce domeniu are loc concentrarea? Sub influenfa caror factori? Ce fel de 
tendinte contrare apar ? Ce influentä exercitä asupra sferei de reglare si sferei 
reale concentrarea sau lipsa acesteia?

Unul dintre marile merite teoretice ale lui Marx constä in punerea pe prim 
plan a concenträrii. Aceasta a devenit o traditie marxista. Astfel Lenin, pre­
cum si alti marxiéi s-au ocupat pe larg cu fenomenele concenträrii 6. Eco- 
nomistii marxisti au observat bine unul dintre izvoarele tehnice ale concen­
trärii, si anume faptul cä randamentul crescind, avantajele productiei de 
masä stimuleazä formarea unitätilor din ce in ce mai mari.

Economia politicä marxistä -— evident — a manifestat interes ínainte de 
toate fatä de efectele social-politice ale concenträrii. Ea nu s-a ocupat amä- 
nuntit de sirul efectelor care complicä direct acest proces. Acestea constituie 
obiectul de cercetare al teoriei sistemului economic.

5 Problema diferentierii este Incä pupn tratatä in literatura de specialitate. Studiul lui 
S i m o n - B o n n i n i  [244] atrage atenpa asupra citorva fenomene §i probleme importante.

6 Vezi L e n in  [154] $i H i l f e r d in g  [91].
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14.5. Comparare
Ideea adaptärii nu este sträinä §colii EG. Dimpotrivä, in central atenfiei 

ei stä un proces adaptiv: adaptarea reciproca a produc fiei 5 1  consumului 
intr-un anumit mediu, ín primul rind ín conditiile ex isteniéi anumitor resurse 
primäre si a unui nivel tehnic dat.

Sint cunoscute variante dinamice ale teoriei EG, care descriu func^ionarea 
pietei ca un proces adaptiv. De critica modelelor de piata ale scolii EG ne 
vom ocupa mai ales in partea a Ill-a  a cärtii. Aid vrem sä demonsträm 
doar cä adaptarea descrisä de scoala EG este un caz special al adaptärii 
generale a sistemelor economice. Prezentäm acest lucru schematic in tabelul
14.1.

Tabelul 14.1 aratä cä modelele scolii EG sint in guste si säräcäcioase daca 
le privim ca teorii descriptiv-explicative specifice stiintei reale. Tocmai pentm 
acest motiv sint inacceptabile ca teorii normative. Doar citeva exemple:

N-ar fi corect ca adaptarea sä aibä loc intotdeauna ulterior schimbärii 
mediul'd: trebuie sä ne pregätim cu ajutorul planificärii pentru a intimpina 
schimbärile previzibile.

— Ar fi gresit sä se recomande pentru formarea §i transformarea constientä 
a sistemelor economice, pentru reforma lor, introducerea neapärat a adap­
tärii continue, hipersensibile. Unul dintre factorii de stabilizare a sistemelor 
este pragul de excitatie, care bareazä oscilatiile inutile; caracterul discret 
al adaptärii la numeroase procese este mai favorabil decit caracterul con- 
tinuu. Trebuie inläturat doar pragul prea mare de excitatie, rigiditatea 
excesivä.

— Selecfia pe baza criteriilor sänätoase, diferenfierea, este una dintre 
fortele motrice ale dezvoltärii sistemului. Ar fi gresit ca in locul acesteia sä 
se instaleze existenta eternä si proportiile neschimbate ale organizafiei res­
pective.

Meritä sä spunem in plus citeva cuvinte despre interpretarea concenträrii. 
Este adevärat cä in ultimele decenii, in cadrul scolii EG au apärut lucräri 
importante despre monopoluri, oligopoluri despre concurenta limitatä. Aceste 
lucräri nu ies insä din sistemul premiselor de bazä ale teoriei echilibrului, ci 
doar släbesc, atenueazä citeva puncte restrictive ale sale7. Pentru acest motiv 
eie nici nu explicä satisfäcätor problema: care sint procesele care regleazä 
monopolizarea, concentrarea ? etc. — mai degrabä inregistreazä doar ceea 
ce s-a intimplat dupä ce au apärut concurenfa limitatä si oligopolul.

14.6. „Economia cuanticä“

ín acest loc as vrea sä fac o parantezä in legäturä cu continuitatea variabi- 
lelor si relatiilor care figureazä in modele. ín  capitolele anterioare si in fine 
acum, tratind adaptarea, s-a adunat deja matériáiul necesar pentru expli- 
carea succintä a problemei.

Constatarea Ί 4.4. O buna parte a proceselor reale si de reglare ale sistemelor 
economice se caracterizeazä prin caracterul discret al variabilelor si caracterul 
frint, brusc, rupt al relatiilor.

7 Teória concurenfei limitate, respectiv monopoliste, nu s-a putut integra cu adevärat in 
teória tradiponalä a echilibrului. Vezi despre aceasta, de exemplu studiul lui Bain [21].
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Tabelul 14.1.
CARACTERISTICILE ADAPTÄRII

Cazul general Cazul particular deseris de scoala EG

1. Adaptarea poate sä aibä loc
A) Cu functii de reacpe date
B) Cu modificarea funcpei de reacpe

Adaptarea numai in forma A): cu funepi 
de reaepi date

2. Reacpa poate sä aibä loc la schimbarea 
lentä sau bruscä a mediului

Mediu stationär sau schimbarea lentä a me­
diului

3. Pregätire pentru intimpinarea schimbärilor 
previzibile ale mediului sau adaptare färä 
pregätire

Adaptare färä pregätire

4. Adaptare discretä sau continuä, in primul 
caz se remarcä existenfa pragului de excita­
re

Nu existä präg de excitatie; adaptare 
continuä

5. Timp de reactie de duratä diferitä Nu existä timp de reaepe; schimbarea 
mediului fi reaepa au loc simultan (in 
unele modele: intirziere regulatä)

6 . Adaptarea presupune cheltuieli Adaptarea nu necesitä cheltuieli

7. Are loc selec^ia organiza£iilor dupä diferite 
criterii

Nu se ocupä cu selec^ia; efectivul organi- 
za^iilor este constant

8 . Organizapile se diferentiazä in urma pro- 
priilor lor insupri, a intervenpilor admi­
nistrative p  a factorilor intimplätori

Nu descrie §i nu explicä diferen^ierea orga­
nization:

9. Concentrarea Nu descrie fi nu explicä concentrarea orga- 
nizapilor

Argumentez aceastä constatare prin trei idei.
1 . ín  cadrul proceselor reale, ín prímül rínd investitiile, crearea unor női 

fonduri fixe mari sínt caracterizate prin indivizibilitati. ín epoca noastrá, 
in numeroase ramuri de productie nu pót fi create uzine oricit de mici. Marimea 
intreprinderii are o limitä inferioarä rationalä; nu putem organiza o uzinä 
sub aceastä limitä. Este imposibil, de exemplu, sä se creeze o fabricä de avioane 
care sä producä anual numai 5 avioane de pasageri sau o fabricä de autoturisme 
care sä producä anual 1 0 0  de masini pa.m.d.

$i in dezvoltarea tehnicii existä schimbäri indivizibile, brühte. Este ade- 
värat cä intr-o stofä de linä pot fi amestecate in propor^ii dorite firele de 
linä si firele sintetice de diferite calitäti. ln schimb, la o piesä de masinä tre- 
buie decis: ori se fabricä din metal, ori din material sintetic. Ori trecem la
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productia pe banda rulantä, ori nu. Ori producem pe lingä televizoare alb- 
negru si televizoare in culori, ori nu.

Si in viata gospodäriei casnice existä variabile continue: de exemplu, 
combinatiile dorite in consumul de zarzavaturi si fructe. Dar si aici pot exista 
salturi: de exemplu o familie care locuieste cu chirie vrea sa-$i cumpere o casa. 
Ori cumpärä, ori nu, si dacä s-a decis sä cumpere, atunci trebuie sa-si asume 
intregul sir de consecinte rezultate de aici.

A 6 -a si a 8 -a premisä de baza a teoriei EG este convexitatea multimii 
productiei si a consumului. íntr-adevár, o parte a proceselor de productie 
si de consum pot fi descrise bine prin multimi convexe. O alta parte insä nu. 
Multimea alternativelor de productie, respectiv de consum, care cuprind 
si procesele enunfate de noi (adicä iau in considerare si fenomenele de indi- 
vizibilitate) nu sint convexe.

In strinsä legäturä cu fenomenul indivizibilitätii se aflä si fenomenul ran- 
damentului crescind. Sä räminem la exemplul fabricii de avioane sau al fabricii 
de autoturisme. Tocmai pentru motivul cä atit la investitiile initiale, cit si 
la mentinerea in stare de functionare existä indivizibilitäfi, cheltuieli fixe 
sau cheltuieli care se modificä in micä mäsurä in functie de märimea pro- 
ducfiei, rezultä o economie relativä, dacä proportia intreprinderii este cit se 
poate de mare. Acest fenomen cunoscut — productia de masa, de serii mari, 
avantajul relativ al uzinelor mai mari (economies of scale)— atrage dupä 
sine din nou caracterul neconvex al multimii productiei.

2 . In  sfera proceselor reale am fäcut deosebire intre deciziile obi^nuite §i 
deciziile fundamentale8. Deciziile fundamentale sínt legate in mare mäsurä 
(de§i nu exclusiv) de fenomenele indivizibilitätii tratate la punctui 1. Decizia 
fundamental precede, in cazul unei intreprinderi producätoare, infiintarea 
unei uzine noi, introducerea unui produs nou sau a unei tehnologii noi, apli- 
carea unei noi metode administrative de prelucrare a informafiei, a unei 
noi metode de pregätire a deciziei si asa mai departe. Majoritatea deciziilor 
fundamentale au caracter de „da“ sau „nu“.

Odatä cu aceasta apar si functiile de reactie discontinue, apartinind unor 
variabile discontinue. „Putem realiza prima actiune numai dacä odatä cu 
aceasta incepem si pe cea de-a doua . . .“. „A treia actiune este imposibilä, 
deoarece este in curs a patra, si aceste douä act inni se exclud reciproc . .

3. Ramínínd mai departe in sfera proceselor de reglare, am arätat cu citeva 
pagini mai sus importanda pragului de excitatie in adaptare. ín acest loc, 
este vorba, de asemenea, de legäturile discontinue dintre schimbarea mediului 
si reactie: la excitatie micä, nici un räspuns, la excitatie mai mare decit 
märimea de limitä, räspunsul este brusc.

Este ín traditia economiei matematice tendinta de a „aproxima“ prin varia­
bile continue si functii continue, diferentiabile, descrierea fenomenelor cu 
caracter fundamental opus.

Se dezväluie aici o analogie frapantä cu dezvoltarea fizicii. Fizica clasicä 
a operat cu variabile continue si cu functii diferentiabile si cu acestea a putut 
sä descrie o serie de aspecte importante ale realitätii fizice. Dar, oricum au 
perfectionat acest aparat matematic, ulterior a devenit pur si simplu impo­
sibilä descrierea lumii particulelor elementare caracterizate tocmai prin

8 Vezi definitia 9.2.
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indivizibilitate, prin cuantumuri discontinue. De aceea a trebuit sä se des- 
chidä o cale nouä, creindu-se aparatul matematic propriu fizicii cuantice.

Aparatul matematic al mecanicii clasice este aplicabil macrofizicii, dar 
microfizica necesitä o viziune cuanticä. Situatia este analoagä in realitatea 
economicä: procesele mari, agregate ale macroeconomiei pót fi descrise cu 
variabile continue, pe cind multe fenomene microeconomice sint „cuantice“. 
Cu toate acestea si in acest domeniu predominä utilizarea variabilelor continue, 
diferen^iabile.

Problema „pluteste in aer“ de múlta vreme. Sub influenza ei au luat nal­
tere metodele programärii discrete. ín cercetärile operationale insä — din 
cauza caracterului lor greoi din punctui de vedere al tehnicii de calcul — nu 
prea au reusit sä einige teren, desi aceste modele sint múlt mai potrivite 
pentru reflectarea realitätii economice, decit modeleie continue.

In cercetarea sistemului economic, procedeele de programare discretä 
oferä putine sperande pentru obtinerea unor rezultate semnificative. Numai 
intr-un singur punct, e drept foarte important, aceste procedee s-au delimitat 
de ipotezele obisnuite ale ipcolii EG si anume: in problema continui tätii (si 
odatä cu aceasta in problema randamentului), dar, si aici, este vorba in mod 
invariabil de optimizare si, nu in ultima instanfä, toemai de aici izvoräsc 
greutäfile din domeniul tehnicii de calcul. Economistii matematicieni nu se 
multumesc cu variabile discrete si cu descrierea regularitätilor proceselor si 
fenomenelor ce pot fi reprezentate prin functiile nediferentiabile (fizica cuan­
ticä este mai modestä, se mul tumente cu atit). Economistul vrea insä in acelasi 
timp sä si „optimizeze“ si esecul este inevitabil.

La elaborarea sistemului economic trebuie sä läsäm la o parte optimizarea 
si din alte considerente, asa cum am accentuat acest lucru in mai multe pär(i 
ale cärtii de fatä. Dacä facem aceastä treabä, atunci — dupä impresia mea — 
se deschide calea pentru descrierea si explicarea unor procese economice 
care — intre altele — se caracterizeazä prin indivizibilitate, decizii funda­
mentale si adaptare cu praguri de excitatie discrete.
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15· Clasificare si agregare

*

La inceputul partii a doua a cärtii, indicind mersul tratärii 1-am comparat 
cu un zbor. La inceput zburäm sus, apói coborim din ce ín ce mai jós, atít 
de jós incit si blocurile si casele pót fi distinse, ín fine, ne ridicäm din nou.

Drumul nostru a atins cél mai coborit nivel in capitolele 8 —12. Acolo am 
tratat procesele de decizie, de reglare din cadrul organizafiilor, ba mai múlt, 
din cadrul unitátilor de reglare.

Apói am inceput sä ne ridicäm mai sus. ín capitolele 13—14 a fost vorba 
de functionarea in ansamblu a organizatiilor: de functionarea vegetativä si 
superioarä, de adaptare §i selecjie. Acum incercäm sä facem si mai cuprin- 
zätor tablóul. Tema noasträ este clasificarea si agregarea multimii organiza­
tiilor, institutiilor, proceselor.

15.1. Descrierea individualä si agregarea
Functionarea elementelor sistemului — institutiilor, organizatiilor, unitä- 

tilor — poate fi observatä $i individual, ln cadrul studiilor de caz se poate 
cerceta, de exemplu, cum functioneazä serviciul de investitii al unei intre- 
prinderi, deci o singurä unitate C. íi putem descrie algoritmii caracteristici 
deciziei.

Dar un astfei de studiu de caz aduce putine invätäminte din punct de vedere 
^tiintific. La concluzii teoretice putem ajunge numai pe calea generalizärii, 
adicä pe baza observärii si analizei comune a mai multor feluri de institujii, 
organizatii, unitä^i si procese de acela^i tip. ín ultimä instanjä deci, atunci 
cind stabilim o teorie stiintificä nu facem constatäri asupra indivizilor, ci 
asupra colectivitätii, grupurilor acestora. Cu alte cuvinte: analizäm agre- 
gatele.

Necesitatea agregärii este un fapt de la sine inteles. Mä indeamnä la citeva 
observatii doar faptul cä, dupä pärerea mea, practica de agregare in stiinja 
noasträ ascunde in sine citeva greseli generale de ordin metodic. Esen^a 
erorilor constä in tendinta de uniformizare. A§ vrea sä ilustrez problema 
inainte de toate cu ajutorul unui exemplu.

15.2. Exemplu: funcjiile de investitii
Pentru exemplificare am ales descrierea deciziilor de investitii din marile 

intreprinderi din economia capitalistä. Problema poate fi schitatä, cu siste- 
mul de notiuni utilizat in carte, dupä cum urmeazä.
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ín fiecare dintre institu^iile (intreprinderile mari) functioneazá o organi- 
zatie de investitii si in cadrul acesteia o unitate de reglare care conduce acti- 
vitatea realä de investitii. Functionarea unitätii C in cauzä o putem carac- 
teriza cu o functie de reactie. Outputul functiei de reactie este decizia de 
investitie, indicatiile de dirijare a proceselor reale de investitie. Se pune 
intrebarea: care sínt inputurile, mesajele intrate in aceastä functie de reac­
tie?

Fie forma generalä a functiei de investitie p a intreprinderii a i-a urmä- 
toarea : 1

(15.1) u,( t)  =  p, « i1* (t—  1), . . ., U 2)(t— 1), . . . ) ,

in care vectorul ujt) este outputul de mesaje: instructiunile care dirijeazä 
procesele reale de investitie. Vectorii u^k)(t) sínt inputuri de mesaje: grupul 
de mesaje k, in perioada t, care influenteazä procesele de investitie.

ín legäturä cu forma functiei (15.1) existä multe discutii in literatura eco­
nomics. Una dintre problemele in disputa este cum trebuie deseris in modul 
cel mai potrivit outputul functiei de reactie ui (t); cu alte cuvinte, care sint 
cei mai potriviti indicatori ai proceselor de investitie. Aceasta este insä mai 
degrabä o problema cu caracter tehnic-statistic si de fapt este lipsitä de impor- 
tantä in cadrul temei prezentului capitol.

Rämin deschise douä íntrebari: a) Ce fel de inputuri de mesaje sä figureze 
printre argumentele functiei de reactie? b) Care este forma matematicä a 
functiei, incluzind aici si formalizarea intirzierilor ?

Putem trece cu vederea si problema b). Cei mai multi autori — nu in ultimä 
instantä cu scopul simplificärii estimärii statistice a parametrilor — aplicä 
de altfel formele liniare simple ale dependenfei, cu obisnuitele intirzieri numite 
distributed-lag (din englezä: decalaje distribuite).

De fapt, problema cheie este: de ce fel de mesaje intrate depinde decizia, 
care este continutul economic al lui a*1’, u f\  . . .

Din uriasa literaturä a problemei evidenüez un singur studiu si anume arti- 
colul lui Jorgenson si Siebert din 19691 2. Este unul dintre studiile cele mai recen- 
te, o lucrare de inait nivei stiindfic bazatä pe cercetäri temeinice si totodatä 
exemplu tipic pentru problema despre care as dori sä vorbesc.

Autorii scot din multimea teoriilor patru teorii pe care le formuleazä in 
felul urmätor:

A) „Teória acceleratorului“ : conform acesteia capitalul necesar (desired 
capital) este proportional cu volumul productiei.

B) „Teória lichiditätii“ : conform acesteia necesarul de capital este pro­
portional cu fondurile lichide ale intreprinderii, disponibile pentru scopuri 
de investitii.

C) „Teória profitului asteptat": conform cäreia necesarul de capital este 
proportional cu „valoarea de piatä“ a intreprinderii adicä cu valoarea actua- 
lizatä a profiturilor asteptate in viitor.

1 Am formulát astfel funepa (15.1) ca outputul din perioada t sä depindä direct nu numai, 
de inputurile din perioada t, ci p  din perioadele (t — 1), (t — 2) etc. $i nu am indus printre argu­
mentele funepei conpnutul de memorie. Influenza mesajelor sosite inaintea perioadei t am pu- 
tea-o reformula, obpnind o funepe in forma (4.2), adicä aceste mesaje aeponeazä deja asupra 
outputului din perioada t in calitate de componenti ai continutului de memorie din perioada 
(< -  1 ).

2 Vezi articolul lui Jorgenson-Siebert [107].
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D) „Teória neoclasicä“ (autorii prezintä ín douä variante aceastä teorie). 
Conform acesteia necesarul de capital este egal cu o fractie la numärätorul 
cäreia figureazä valoarea productiei, iar la numitor, pretul „serviciului“ de 
capital. Aceasta din urmä inseamnä practic cä investitia depinde de indicele 
de preturi al bunurilor necesare investitiei, de rata de inlocuire, de rata dobin- 
zii, de impozitul pe profitul intreprinderii, precum si de indicatorul care regle- 
menteazä scutirea de impozit legatä de scäderea valorilor la amortizare.

Forma functiei pt in cazurile A), B), C) este liniarä, iar in cazul D), neli- 
niarä.

Autorii analizeazä cu metode matematico-statistice datele unui numär 
de 15 mari íntreprinderi americane, un esantion mic, totusi apreciat de ei ca 
fiind reprezentatív. Pe aceastä bazä, tinind cont de criteriile obisnuite ale 
econometriei si ale statisticii matematice autorii se pronuntä in problema 
definirii celor mai bűne si celor mai putin bűne ipoteze si teorii dintre cele 
insiruite.

Ei privesc cele patru teorii, cele patru ipoteze, drept niste alternative care 
se exclud reciproc. Ar vrea sä ajungä la un punct de vedere comun si univoc, 
sä aleagä, dintre cele patru ipoteze, teória cea mai acceptabilä. Pe aceasta 
ar considera-o apói ca fiind valabilä pentru intreaga multime reprezentatä 
prin esantion, adicä pentru toate intreprinderile mari americane (sau pentru 
toate intreprinderile capitaliste).

Din analiza fäcutä autorii trag urmätoarele concluzii principale:
1. „Cea mai buna" explicatie este teória neoclasicä; aceasta functie se 

potriveste cel mai mult cu datele empirice.
2. Pe locul al doilea dintre „cele mai bűne“ se situeazä teória „profitului 

asteptat“ si „teória acceleratorului“. Situarea acestora este aproximativ 
identicä; sint mai putin bűne decit teória „neoclasicä“, dar mult mai bűne 
decit „teória lichiditätii“.

3. Concluzia prezentatä la punctui 1 poate fi privitä totodatä si ca o justi­
ficare a teoriei neoclasice a intreprinderii.

Nu pot decide dacä concluziile autorilor oglindesc just sau nu realitatea ame- 
ricanä; de la Budapesta este imposibil sä apreciez care sint träsäturile ade- 
värate ale comportärii marilor íntreprinderi americane. írni expun doar 
indoielile mele in legatura cu metodológia respectivä.

Inainte de toate: de ce sint acestea functii de reactie alternative care se 
exclud reciproc? Existenta alternativelor care se exclud reciproc am putea-o 
presupune doar in cazul unor structuri de informajii relativ pufin complexe, 
relativ simple. (Reamintesc cap. 5, care descrie caracterul complex al struc- 
turilor de mesaje.)

Dar economia americanä realä, dupä toate indiciile, se caracterizeazä 
printr-un ínalt grad de complexitate a structurilor de mesaje. Marea intre- 
prindere americanä nu decide asupra investitiilor importante pe baza unui 
singur tip de informatii sau a unui grup restrins de informatii obtinute pe 
un singur canal. Mult mai probabil este cä si aici, adicä in functia de reactie p( , 
are loc multiplicarea informafiilor. Printre argumentele acestei functii figu­
reazä atit volumul producfiei exprimatä in unitäti naturale (unde aceasta 
este mäsurabilä), d t  si cantitatea productiei, exprimatä valoric (in preturi), 
la fei ca si numerarul disponibil, a^teptärile legate de realizarea profiturilor 
in viitor, indicele de preturi ale bunurilor necesare investitiei, ajteptärile
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legate de profiturile suplimentare, cota de impozite §i rata dobinzii si poate 
incä $i al(i factori.

Vorbind despre structura de mesaje am accentuat cä in economia moderna 
funcjioneaza paralel, completindu-se reciproc mesaje cu caracter de pret 
si mesaje fára caracter de pret. Deciziile sint influentate de informatiile ulte- 
rioare (reactia fatä de volumul anterior al producfiei) si de informari antici­
pate (reactie fatä de profitul asteptat).

Dacä luäm in considerare toate inputurile de mesaje care exercita efectiv 
vreo influenfä asupra deciziei, atunci probabil vom obtine o functie cu prea 
mul^i parametri. Economistul specialist in econometrie, care lucreazä cu 
un esantion mic, are putine sanse de reusitä, deoarece nu va putea distinge 
din efectul comun al tuturor inputurilor de mesaje contribufia separatá a 
fiecärui mesaj luat aparte. Sä nu confundäm greutätile de estimare ale sta- 
tisticianului-matematician cu problema naturii adevärate a funcfiei de inves- 
tifie p4. ln scopuri practice putem utiliza linistit functii simple, cu o singurä 
variabilä (sau cu putine), dacä si cu ajutorul acestora putem face estimäri 
anticipate acceptabile. Sä nu trägem insä din ele concluzii teoretice de prea 
largä valabilitate. Sä nu afirmäm, de exemplu, cä o íntreprindere este atentä 
doar la unul sau altul dintre semnale.

Econometria nu ?i-a elaborat incä metodológia corectä a observärii si estimärii 
parametrilor structurilor de mesaje complexe, a fluxurilor de mesaje multipli­
cate. Cu toate acestea complexitatea structurii de mesaje rämine un fapt; de- 
scrierea econometricä imperfectä nu poate fi privitä ca un argument impo- 
triva existentei ei.

De altfel lucrul acesta rezultä — chiar dacä in formä indirectä — si din 
studiul lui Jorgenson-Siebert. Ipoteza D) nu este cu múlt mai favorabilä decit 
ipotezele A) si C); diferenfa este doar de nuantä. La numeroase intreprinderi 
mari — printre care si giganti ca General Electric, Reynolds, Dupont, Ana­
conda, U. S. Steel, I.B.M. — ipotezele A), B) sau C) par a fi aproape de acé­
láéi rang, ba mai mult, in multe cazuri chiar mai bűne decit ipoteza neocla- 
sicä D.

Aceasta sugereazä urmätoarea idee:
N ue necesar sä däm o functie ρ uniform agregatä pentru íntreaga economie 

americanä. Este mai bine sä däm citeva feluri de functii — sä zicem p(I), p(II), 
p(III>. La prima, investitia depinde mai degrabä de productie si ín mai micä 
mäsurä de profitul asteptat sau de rata dobinzii. La a doua, depinde mai mult 
de rata dobinzii si ín mai micä mäsurä de productie s.a.m.d. Apoi, pe baza 
comportamentului lor manifestat la deciziile de investitie, intreprinderile 
mari americane ar putea fi clasificate din punct de vedere tipologic. Pot 
exista de exemplu intreprinderi „tip accelerator", care, desi se decid asupra 
investitiilor pe baza mai multor factori, se orienteazä totusi mai ales dupä 
productia anterioarä; intreprinderi „tip profit asteptat“ la care principalul 
input de informafie este speranfa legatä de profit, si asa mai departe. Repet: 
nu este sarcina unui economist maghiar sä realizeze aceastá tipologie — dar 
articolul citat indicä dar posibilitätile si avantajele existenfei unei tipologii.

Incä o remarcä inaintea observatiilor mai generale. Articolul — dupä 
pärerea mea, — contra afirmafiilor subliniate de autori, nu confirmä deloc 
teória neoclasicä a intreprinderii (adicä teória care face parte din sfera TEG). 
Ceea ce confirmä cu adevärat nu este altceva decit — in expresiile utilizate 
in aceastä carte — existenta functiilor de reacfie de investitie. Exista o legä-
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túra stohasticä, íntre decizia de investitie ca output de mesaj, pe de o parte, si 
feluritele inputuri de mesaje paralele, pe de altä parte. Printre acestea din urmä 
existä mesaje cu si fara caracter de prej, observatii ulterioare, precum si 
a^teptäri anticipate. Descrierea econometricä nu dovedeste (desi nici nu dez- 
minte) cä íntreprinderea optimizeazä sau maximizeazä, ci indicä doar atit: 
ea reacjioneazá la anumite informatii. Faptele descrise ín articolul lui Jor- 
genson-Siebert se impacä complet cu modelul de comportament conturat 
in capitolele 4—12 ale cärtii de fata.

15.3. Tipologie, clasificare

Sä desprindem unele concluzii mai generale.
Aproape cä nu existä stiintä realä care sä nu consacre o bunä parte a efor- 

turilor sale studiilor tipologice, clasificarii fenomenelor observate. ín numeroase 
ramuri ale stiintei — sä ne referim doar la botanicä sau la Zoologie — tocmai 
cu aceasta a ínceput dezvoltarea.

La ínceput, clasificärile sínt primitive si se dezvoltä treptat. Naturalistii 
din antichitate au crezut cä existä 4 elemente: foc, apä, pämint si cer. Cu 
multe, multe secole mai tirziu a apärut sistemul periodic al elementelor; 
incä si astäzi se mai descoperä elemente női. Microfizica, la ínceput, a consi­
derat atomul indivizibil. Mai tirziu, ín interiorul atomului au fost distinse 
douä, respectiv trei particule elementare. Astäzi specialistii ín fizica nuclearä 
cunosc deja 70 de particule elementare; dar descoperirea lumii dinäuntrul 
atomului nicidecum nu s-a íncheiat.

Si pentru economist necesitatea clasificärii este de la sine inteleasä atita 
timp cít el se ocupä cu sfera realä. Tabelele de inputuri-outputuri reale sínt 
despártite pe sectoare, deoarece economistii cunosc faptul cä functiile de reac- 
fie reale nu sínt identice in siderurgie sau in industria textilä. Dar cind eco- 
nomistul-matematician crescut in spiritui scolii EG trece in sfera de reglare, de 
regula uitä de tipologie, de clasificare si agregare pe clase si tipuri, de aceasta 
practica obisnuitä si utilä comunä tuturor stiintelor3.

ín ochii economistului adept al scolii EG, cifra 1 pare a avea o putere fas- 
cinantä. Dacä modeleazä íntreprinderea, el presupune existenta unui singur 
fel de íntreprindere. Atunci cind se ocupä cu motivatiile, presupune cä 
fiecare íntreprindere actioneazä pe baza unei singure motivatii. Dacä este 
vorba de formarea preturilor, spune cä aceasta are loc la toate intreprinderile 
dupä aceeasi regulä. Algoritmii deciziilor sínt identici la toate organizatiile. 
La formalizarea inputului de informatii ce actioneazä asupra organizatiei 
doar un singur tip de mesaj poate fi luat in considerare.

Argumentul adus in fata celor care criticä acest procedeu: „Stiinta are 
dreptul sä facä abstractizäri. Ar fi irajional sä se creeze model aparte pentru 
fiecare íntreprindere, pentru fiecare proces de decizie; la ce ar sluji o mie 
de feluri de modele?“

Numai cä nu existä doar cele douä posibilitäfi extreme: ori un singur fei, 
ori o mie de feluri. Nu sínt contrazise cerintele abstractizärii dacä in loc de 
un singur model de íntreprindere luäm in considerare 3—4—5 tipuri de

3 Asupra acestei probleme, mai ales din punctui de vedere al construirii modelelor micro- 
analitice de simulare — a atras atentia $i Orcutt. Vezi [202] si [204].
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íntreprinderi. Comportarea totalita^ii íntreprinderilor se poate descrie si 
prin indicarea distributiei acestor tipuri. ín  locul unei singure motivatii 
putem sä avem ín aten^ie 5 sau 8  motivatii, si motivatia complexä a organi- 
za^iilor am putea-o caracteriza prin indicarea ponderii diferitelor motivatii 
componente. (Vezi capitolele 7 si 12 care trateazä motivatiile.) ín locul unui 
singur algoritm de decizie, unei singure reguli de comportare, pot exista 5 
sau 2 0  de tipuri, de clase, iar totalitatea proceselor de decizie am putea-o 
descrie, de asemenea, prin distributii.

N-are rost sä inmultim exemplele. Acum putem enunta o atitudine meto- 
dologicä generalä: ar trebui sä ne ferim mai mult de agregare care sterge 
deosebirile esentiale, de descrierea uniformizantä a comportamentului orga- 
nizatiilor, de simplificarea excesivä a structurilor. Sä efectuäm tipológia, 
clasificarea diferitelor regularitäti de comportare, a functiilor de reactie, a 
algoritmilor de decizie. Sä caracterizäm grupele organizatiilor, unitätilor C 
care din punct de vedere al comportamentului se deosebesc fundamental 
unele de altele prin functii de reactie φ(1), φ(2), . . . cu algoritmii F'l\  F(2) . . . 
Dupä stabilirea tipologiei, clasificärii, agregärii grupelor caracterizate prin 
regularitäti de comportament, sä descriem sistemul in asa fei incit sä indicäm 
datele de distribute a grupelor.
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16. Caracteristicile sintetice ale fimctionärii 
sistemelor economice

*

16.1. Deziderate
ín cunoasterea „lexicului“ de bazä al sistemului de concepte, care serverte 

la descrierea sistemelor economice, am ajuns la capätul misiunii. Mai avem 
doar un subiect de abordat: cum trebuie apreciatá funcjionarea unui intreg 
sistem economic?

Definitia 16.1. Sä numim d e z i d e r a t e 1  faja de sistemul economic 
caracteristicile sintetice de func^ionare care influenjeaza substantial via^a 
oamenilor care träiesc ín sistemul respectiv.

Enumerarea dezideratelor posibile tata de un sistem este o sarcina aproape 
tot atít de maré ca si alcátuirea unei enciclopedii. De aceea voi schida doar 
principalele categorii de deziderate.

1. Cresterea realä a sistemului economic. Mä refer la cresterea cu caracter 
extensiv: si anume o crestere mai rapidä a productiei, a venitului national, 
a consumului, a volumului fondurilor fixe.

Importanta acestor deziderate este evidentá. Problema se aflä in centrul 
atentiei stiintei economice íntr-atit incit este cazul sä ne ferim mai degrabä 
de supraaprecierea unilateralä a acestor deziderate. Nu putem aprecia un 
sistem exclusiv pe baza venitului national pe cap de locuitor si a altor indica- 
tori asemänätori ai cresterii reale, ci trebuie sä luäm in considerare si cele- 
lalte caracteristici ale dezideratelor pe care le vom prezenta in cele ce urmeazä.

2. Progresul tehnic: sistemul sä fie creator; sä producä cit mai multe 
cit mai importante inventü si sä se inscrie printre primele care le aplicä. 
(Vorbind de inventü mä refer aici deopotrivä la produse noi, precum $i la 
procedee, tehnologii noi.) De asemenea, sä preia cit se poate de repede inven- 
tiile altor sisteme. Noile inventii (indiferent dacä au luat nähere in cadrul 
sistemului sau au fost preluate din altä parte) sä se räspindeascä cit mai 
repede, sä se generalizeze.

Perfectionarea noilor inventii se cere sä fie cit mai rapidä.
Importanta acestui deziderat este foarte mare. Constituind una din temele 

principale ale pärtii a III-a a cärtii de fatä, aici nu mä voi ocupa de ea mai 
pe larg.

3. Proprietätile adaptive ale sistemului. Acestea au fost prezentate in para­
graful 14.3; aici recapituläm succint cele mai importante dintre eie:

— Sistemul sä fie capabil de adaptare atit fatä de schimbärile lente, cit 
si fatä de schimbärile brüste ale mediului.

— Sä fie in stare de a se pregäti pentru schimbäri viitoare ale mediului.

1 Expresia am preluat-o din studiul lui Koopmans-Montias [128]. La redactarea capitolului 
16 am folosit numeroase idei din acest studiu, de$i la gruparea dezideratelor, precum $i in cazul 
altor citorva considerafii am mers pe cäi proprii.
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— Sä nu fie nici prea sensibil, nici impasibil, adicä sä se inscrie in limite 
de excita^ie de proportii normale.

— Reacfiile lui sä nu fie nici prea „violente", nici prea „anemice“.
— Adaptarea sä fie rapidä.
— Adaptarea sä fie linä, färä oscilafü.
— Adaptarea sä se facä cu costuri reduse.
Din procesele adaptive ale sistemului fac parte acomodarea reciprocä a 

producfiei si consumului, armonizarea proceselor de reglare a productiei si 
a consumului. §i acest lucru va fi tratat in partea a III-a a cärtii.

4. Proprietätile selective ale sistemului. Aceste deziderate, desi se leagä 
strins de proprietätile adaptive pot fi tratate si separat.

O problemä de bazä: dupä ce criterii are loc selecfia organizatiilor care 
se nasc, incep sä functioneze, si care isi inceteazä activitatea?

A doua problemä de bazä, legatä de prima: cum are loc selecta persoanelor 
care indeplinesc functii de conducere in organizatii ?

Dezideratul: selectia sä favorizeze dezvoltarea celor mai bűne capacitäfi 
individuale, respectiv dezvoltarea celor mai bűne calitäti comune ale colec- 
tivelor, progresul acestora. Mä refer la calitäti ca inifiativä, inventivitate, 
capacitatea rapidä de actiune, capacitate organizatoricä, fermitate, disci- 
plinä si a$a mai departe. ín cazul aplicärii unor principii gresite de selectie, 
ajung in prim plan oameni nepriceputi, lipsi^i de capacitäti de conducätor, 
supusii, ligusitorii care se ploconesc in fata persoanelor sau organizatiilor 
cu functii de conducere; se mentin organizatiile neviabile, cu randament 
scäzut, pe cind cei mai capabili ajung pe planul al doilea, cad.

5. Repartizarea veniturilor si asigurarea locurilor de muncä. incadräm aici 
un deziderat, care poate fi justificat din mai multe puncte de vedere: politice, 
sociale, culturale, morale. Evidentiez doar citeva:

a) Repartizarea veniturilor sä fie stimulatoare; sä impulsioneze obtinerea 
unui randament mai mare, ceea ce actioneazä, de regulä, in directia inega- 
litätii veniturilor.

bj Repartizarea veniturilor sä aibä insä intr-o anumitä mäsurä un caracter 
egalitär; inegalitätile sä nu fie prea mari. Aceasta se contrazice cu dezide­
ratul a).

c) Sä nu existe venituri realizate färä muncä.
d) Repartizarea veniturilor sä corespundä anumitor cerinte social-morale. 

Sä recompenseze pe cei asupra cärora apasä mai mult räspunderea educärii 
copiilor; sä sprijine pe cei bätrini si bolnavi etc. Aceasta intr-o oarecare mäsurä 
vine in contradictie cu cerinfa c).

e) Repartizarea veniturilor sä stimuleze obtinerea de economii, sä indemne 
la economisirea unei pärti din veniturile personale. §i aceasta, pinä la un 
anumit grad, contravine cerinteic). Posibilitatea de a mosteni o avere perso- 
nalä poate sä stimuleze ce-i drept realizarea de economii, dar aceasta poate 
sä ducä $i la realizarea veniturilor färä muncä, in cazul mostenitorului.

Dupä dezideratele legate de repartizarea veniturilor, enumeräm citeva 
cerinte fatä de utilizarea fortéi de muncä.

f) Toti oamenii dornici sä lucreze sä aibä posibilitatea de a munci.
g) Toti oamenii sä efectueze munca pe care o doresc si sä munceascä cit vor
h) Toti oamenii sä efectueze munca pe care le-o cere societatea $i sä mun­

ceascä atit cit le-o cer interesele societätii. Aceasta poate sä contravinä cerin- 
tei anterioare.

Notiuni fi probleme 210



i) Sä se micsoreze timpul afectat muncii. Sä creascä timpul liber.
6 . Devoltarea culturalä si sanitarä. Aceasta include o serie de cerinae con­

crete : cresterea gradului de instruire; cresterea nivelului invä^ämintului; 
favorizarea dezvoltärii stiinf:ei si culturii, imbunätätirea serviciilor de sänä- 
tate publicä si asa mai departe.

Toate acestea au efect asupra randamentului lucrätorilor care activeazä 
in sistemul economic. Totusi ele nu pot fi privite pur si simplu ca parti ale 
categoriilor de deziderate 1 §i 2. Omul nu este numai „for^ä de producte“ 
sau sursä de energie. Cultura si sänätatea, luate in sine, reprezintä de asemenea 
valori, nefiind doar Instrum ente pen tru  dezvoltarea proceselor reale.

7. Decizie, proprietate, putere. De aici fac parte cerinae foarte diferite, care, 
partial, pot fi in contradictie categoricä.

O grupä a acestor cerinae se leagä de centralizarea si descentralizarea atri- 
butiilor de decizie. Dezideratul este subordonat in parte nevoilor de adaptare: 
in ce mäsurä centralizarea, respectiv descentralizarea, usureazä sau ingreu- 
neazä capacitatea de adaptare a sistemului? Dincolo de aceasta insä, pentru 
multi, gradul inalt al centralizärii, reglärii verticale a economiei poate fi de 
dórit si in sine sau, tocmai invers, pentru altii descentralizarea, reglarea ori- 
zontalä a economiei ar fi doritä.

Celälalt grup de deziderate este legat de impärtirea socialä a atributiilor 
de decizie, de caracterul lor de clasä. Care sä fie criteriile de care sä depindä 
eine si in ce mäsurä sä dispunä de dreptul de a lua decizii si, in cadrul acestui 
drept, (corespunzätor cu téma mai restrinsä a lucrärii de fatä) de capacitatea 
de a lua parte la reglarea proceselor economice. Cei indreptätiti sint oare 
proprietarii mijloacelor de productie sau participants directi la procesele 
respective ? Iar in cazul din urmä, al „autoconducerii“ in ce forma sä fie expri- 
matä voinpi intregii societäti?

Desigur, puterea, proprietatea, modificarea competentei de decizie influen- 
teazä realizarea tuturor dezideratelor enumerate mai inainte. Totusi nu putem 
afirma cä puterea, proprietatea etc. sint pur si simplu subordonate dezide­
ratelor enuntate, sau, in cadrul acestora, exclusiv primelor douä deziderate. 
Cerintele care pot fi incadrate la categoria a 7-a de deziderate sint nu numai 
mijloace, dar si scopuri in sine, fiecare reprezintä un teren independent al 
conflictelor legate de pretentii si posibilitäti, al aspiratiilor sociale, al luptelor 
sociale. Diferitele päturi sociale urmäresc cu intensitate diferitä afirmarea 
mai puternicä a unuia sau altuia dintre deziderate. De exemplu, o parte apre- 
ciabilä a oamenilor este dispusä sä faeä sacrificii de bunuri materiale (adicä 
sä renunte la pretentiile lor legate de criteriile dezideratelor 1, 2 si 3) in favoa- 
rea sistemului avind in vedere criteriile dezideratelor 4, 5, 6  si 7, adicä ale 
dezideratelor politice, sociale, culturale si morale.

16.2. Performan^ele sistemului

Sä presupunem cä vrem sä comparäm realizärile mai multor sisteme — 
sä zicem ale Ungariei, Austriei, Iugoslaviei si Romäniei etc. Fie aceste siste­
me E v E 2, . ■ ■, Es.
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Baza compara(iei: realizarea dezideratelor schitate in paragraful 16.1. 
Sä presupunem cä in total vrem sä luäm in considerare un numär de N  dezi- 
derate.

Prima problemä dificilä a comparatiei o constituie mäsurarea. Pentru o 
parte a dezideratelor existä deja un indicator. Aceasta este, de exemplu, 
situatia la prima categorie de deziderate, unde realizarea se poate mäsura prin 
ritmul de crestere a venitului national, a consumului etc.

Pentru o altä parte a dezideratelor este insä mai dificilä — ba uneori chiar 
arbitrarä — stabilirea indicatorilor intr-adevär caracteristici si observabili, 
ín practica, prin indicatori simpli se caracterizeazä, de exemplu, situatia 
sanitarä (numärul medicilor la o mie de locuitori, numärul paturilor din spi- 
tale, numärul persoanelor vaccinate etc.) sau situatia culturalä a sistemului. 
Este cert insä cä dintre fenomenele care in prezent nu pot fi destul de bine 
comparate, unele vor deveni mäsurabile sau mai bine mäsurabile, decit ín 
prezent. Se pot elabora, sä zicem, unitäti de mäsurä pentru exprimarea trä- 
säturilor caracteristice ale proceselor de selectie, sau ale capacitätii de adap­
tare a sistemului, sau ale gradului de centralizare si de descentralizare etc. 
Aceasta necesitä o muncä uria^ä din partea statisticienilor, specialistilor in 
econometrie, sociologilor, psihologilor.

ln fine, rämin insä §i deziderate, pentru care nu putem stabili indicatori 
numerici pentru mäsurarea realizärilor. In astfei de cazuri putem recurge 
la urmätoarea rezolvare.

Stabilim la inceput citeva grade caracteristice ale realizärii dezideratelor, 
citeva stäri tipice. Dezideratul-exemplu sä fie, sä zicem, participarea lucrä- 
torilor la conducerea intreprinderii. Citeva stäri tipice caracterizind diferite 
variante posibile: 1. Lucrätorii nu au nici o inriurire asupra activitäfii eco- 
nomice a intreprinderii; 2. Lucrätorii au influentä, dar numai indirectä, prin 
intermediul organizatiilor lor. (De exemplu, prin intermediul organizatiilor 
de partid, al sindicatelor); 3. Ei nu au dreptul sä aleagä pe conducätorii intre­
prinderii, dar au dreptul de veto in alegerea acestora; altminteri nu participä 
nemijlocit la treburile conducerii intreprinderii; 4. Lucrätorii au posibili- 
tatea sä-si aleagä conducätorii; pinä la expirarea mandatului lor, acestia 
decid; 5. Principalele probleme trebuie sä fie puse in fata colectivului, care 
are drept de decizie (de exemplu, la cooperative, unde adunarea generalä 
poate decide in problemele economice). ín asemenea cazuri, gradul de satis­
facere a dezideratelor este exprimat prin numärul curent dat la ordonare.

Este mai rational sä observäm realizarea unor deziderate intr-o etapä T 
compusä din mai multe perioade.

Definitia 16.2 La fiecare sistem si la fiecare deziderat se poate atasa un 
numär real d(j(T), care mäsoarä gradul de realizare a dezideratului in etapa 
T ; (*=1, . . S ; j —1, . . ., N). Vectorul d{ (T) compus dintr-un numär de N  
componente dt](T) il vom numi r e a l i z a r e a  sistemului E(.

Vectorul d((T) caracterizeazä sintetic mäsura in care un anumit sistem 
satisface toate dezideratele luate in considerare.

La analiza vectorului de realizare a sistemelor trebuie sä reflectäm asupra 
faptului cä diferitele deziderate nu se realizeazä independent unele de altele. 
íntre unele existä corelatii pozitive: bunästarea materialä si nivelul cultural 
al unei täri erese de obicei concomitent. Existä insä si deziderate aflate in 
„intrecere“ : de exemplu, cresterea volumului productiei poate läsa pe planul al 
doilea imbunätä(irea calitätii. Ulterior vom vorbi despre aceasta mai pe larg.
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16.3. Compararea sistemelor

Alcätuirea vectorului de realizare dt{T) ·— efectuatä cu suficientä obiectivi- 
tate — este o sarcina a stiintei reale lipsitä de judecata socialä a valorilor. Cer- 
cetätorul trebuie sä se sträduiascä ca, färä prejudecäti si pärtinire, sä stabi- 
leascä cit mai complet lista dezideratelor si indicatorii potrivi^i pentru mäsu- 
rarea dezideratelor, respectiv, ordonärile.

Au fost íntocmite foarte purine lucräri bazate pe observafii temeinice 
referitoare la totalitatea sau la cea mai mare parte a grupelor de deziderate 
enumerate si care pe baza vectorilor de realizare relativ bine elaborati sä 
permitä compararea sistemelor economice2. Procedeul cél mai frecvent 
utilizat constä in evidentierea arbitrarä a uneia sau alteia dintre grupele dezi­
deratelor si neglijarea celorlalte.

Sä presupunem insä, pentru moment, cä dispunem de vectorii d^T), 
d2(T), . . ., ds(T), care descriu obiectiv realizärile sistemelor E v E2, . . ., Es. 
Toti pasii urmätori pe care ii facem pentru aprecierea comparativá a sistemelor 
nu sint independent! de judecäti de valoare anticipate.

Aprecierea cä sistemul E 1 este mai bun decit E2 depinde de importanta 
acordatä diferitelor deziderate de cel care face compararea3.

Nu putem pretinde cercetätorilor ca, urmärind crearea falsei impresii a 
unei obiectivitäti, sä analizeze sistemele economice färä convingeri politice 
si morale. As vrea sä atrag atentia doar asupra necesitätii de a separa obiec- 
tul comparatiei (stabilirea unui numär de deziderate; mäsurarea realizärii 
dezideratelor, adicä in ultimä instantä determinarea vectorilor de realizare 
dt(T)) dejudecätile de valoare luate ca bazä de comparatie la aprecierea ponderii 
relative a diferitelor deziderate, a importantei ce se acordä acestora.

16.4. Comparable

Sä revenim acum la problemele la care scoala EG doreste sä dea räspuns. 
Dupä cum am arätat in paragraful 3.4 acestea sínt urmätoarele:

•—■ Echilibrul productiei si al consumului, stabilitatea echilibrului;
■— Optimizarea situatiei producätorilor si consumatorilor conform pro- 

priei lor preordonäri a preferintelor.
Ambele probleme fac parte din a treia categorie a dezideratelor, adicä 

tin de aprecierea proprietätilor adaptive ale sistemului. Dar nici pe aceasta 
nu o trateazä exhaustiv. Aceasta a rezultat incä din explicatiile referitoare 
la structurile de informatii si la procesele adaptive. Alte observafii critice 
vor fi fäcute in partea a III-a a cärtii.

As dori sä subliniez aici cä scoala EG se ocupä in foarte micä mäsurä de 
problemele esentiale ale celorlalte categorii de deziderate.

2 Citeva excep^ii valoroase: Denison [51] §i Adelman-Morris [2].
3 Formal aceasta s-ar putea exprima in felul urmätor:
Sistemul Ex este „mai bun" decit sistemul E2 dacá

N  N
Σ n ] d 1}( T )  >  Σ  K jd 2]( T ) ,  

j = 1 } = l

unde exprimá greutatea, importanta relativa a dezideratului j  conform convingerilor, pozitiei 
politice a cercetätorului care efectueazä comparapa. (In exemplul ilustrativde mai sus, pentru 
simplificare, am utilizat o funcpe liniarä.)
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Sä consideram acum, pentru moment, §coala EG ca oferind o teorie norma- 
tivä. Sä neglijäm faptul cä ea oferä staturi irealizabile si sä presupunem cä 
se gäseste o tarä in care se realizeazä toate presupunerile scolii EG, adicä 
economia — conform teoriei — se aflä in stare de echilibru si optim paretian. 
Cu toate acestea, economia respectivä poate constitui un sistem care functio- 
neazä foarte prost: procesele lui reale nu se dezvoltä, din punct de vedere 
tehnic sistemul stä pe loc; adaptarea este prea costisitoare, prea sensibilä, 
prea oscilantä; selectia organizatiilor si persoanelor este gresitä; repartizarea 
veniturilor este nedreaptä si nestimulativä; nu asigurä utilizarea deplinä 
a bratelor de muncä; relatiile politice de putere sint antidemocratice; relatiile 
de proprietate au caracter de exploatare. $i reversul este adevärat: un sistem, 
din unele puncte de vedere, poate sä se dezvolte bine; extensiv create repede, 
din punct de vedere tehnic progreseazä bine; adaptarea lui este elasticä, 
rapidä, ieftinä, este favorabilä realizärii dezideratelor politice-sociale-cultu- 
rale (3—7) dar nu satisface striet cerin(ele echilibrului $i ale optimalitätii.

Rezumativ: punerea problemelor de cätre scoala EG este ingusta si unilateralä.
Cind, cu prilejul discutiilor pe care le-am avut cu diferiti economisti mate- 

maticieni, am avansat opiniile, criticile de mai sus, de mai multe ori mi s-a 
opus urmätorul argument: „daca nu punem pe prim plan problemele echili­
brului si ale optimalitätii, atunci de fapt nici nu rämine vreo problemä for- 
malizabilä cu exactitate la care teória ar putea da räspuns . .

Consider cä si asa rämin o sumedenie de probleme formalizabile exact care 
asteaptä räspuns. Referitor la ansamblul sistemului E, putem puné urmä- 
toarea intrebare fundam ental:

Performanta sistemului E in etapa istorica T  =  t0, t1 se poate mäsura cu 
vectorul de realizare d(T). Aceasta de fapt este in functie de caracteristicile sis­
temului: din ce organizatii se compune (O), ce fel de produse fabrica (G), ce fel 
de tipuri de mesaje utilizeaza (S) si cum sínt sistemele functiilor lui de reactie (Φ, 
Ψ) ? Performanta depinde, mai departe, de starea initialä a sistemului: de stocu- 
rile de produse (y[t0)) si de continutul de memorie (v(tc)).

(16.1) E [O, G, S, Φ, Ψ, y(t0), v(t0)] -* d(T).

Problema fundamental a teoriei sistemului economic este determinarea con- 
ditiilor de mai sus pentru diferitele sisteme E v . . ., Es.

Rezolvarea completä a problemei fundamentale este o sarcinä enormä, 
ce se poate realiza numai prin munca comunä a mai multor generali de eco­
nomisti. insä $i pinä atunci ne putem strädui sä däm räspunsuri partiale. 
Atít din variabila dependentä, cit si din variabila independentä a relatiei
(16.1) pot fi desprinse unele componente, putindu-se descrie corelatiile dintre 
acestea.

Toate componentele corelatiei (16.1) pot fi descrise si formal, asa cum am 
incercat sä remarc acest lucru in partea a II-a a cärtii. Pentru aceasta, rela- 
tia (16.1) poate fi analizatä cu modele deductive, cu ajutorul experimentelor 
rationale. Iar aläturi de aceasta pot fi analizate empiric diferitele sisteme 
economice E v E2, . . . existente in realitate; atit caracteristicile cit si reali- 
zärile lor pot fi observate si descrise metodic.

Din aceastä sferä mare a problemelor, partea a III-a a cärtii mele se va 
ocupa cu un singur „segment“, cu pia^a, cu procesele de vinzare-cumpärare.
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17. Piata

Η*

17.1. Stabilirea temei

Partea a Il-a a cärfii a introdus un „limbaj“, un aparat conceptual. De 
fapt, se lasä pe seama judecätii independente, a fanteziei cititorului, sä in- 
cerce sä descrie, cu limbajul propus, mai complet, mai precis, decit cu apa- 
ratul conceptual traditional, functionarea cunoscutä de el a sistemelor eco­
nomice. Si dincolo de fantezia cititorului, va fi nevoie de multe feluri de cer- 
cetäri ample ulterioare, de monografii si studii de caz, de analiza concretä 
a numeroaselor sisteme economice pentru a face intr-adevär convingätoare 
cele descrise in partea a Il-a a cärtii.

Aici incercäm numai, prin analiza unui singur grup de probleme, sä apli- 
cäm sistemul conceptual propus, sau mäcar citeva dintre elementele acestuia, 
prin descrierea si explicarea pietei si a raporturilor dintre vinzätori si cumpä- 
rätori. Procedäm astfei nu pentru cä am minimaliza importanda altor Pro­
bleme in raport cu aceasta, ci pentru faptul cä ar fi o sarcinä prea mare, irea- 
lizabilä, tratarea altor probleme mari, de acelasi rang, in aceastä carte. Din 
mai multe grupe de probleme a trebuit sä aleg una. Am ales tocmai tema 
pietei ca obiect al pärtii a III-a a cärtii nu numai din cauza importanfei deo- 
sebite a actualitätii ei pentru tara noasträ. Titlul lucrärii mele este: „Anti- 
equilibrium"; polemizez cu teória echilibrului general. Or, teória criticatä 
1 5 1  concentreazä atentia (poate chiar peste mäsurä) asupra pietei. Tocmai 
pentru aceasta — utilizind o analogie din domeniul sportului — se cuvine 
sä jucäm partida pe propriul teren al scolii EG. Curentele teoretice, care vor 
sä rivalizeze cu teória echilibrului general nu pot ocoli terenul pe care aceasta 
se simte ca la ea acasä.

„Piata“ este una dintre expresiile cél mai des utilizate de economisti. Dar 
dacä vom examina lucrurile mai indeaproape va rezulta cä toatä lumea intel­
lege altceva prin aceastä notiune utilizatä in contexte destul de vagi.

Conform uneia dintre interpretärile cele mai frecvente, piafa este un black 
box. Inputul ei il constituie cererile si ofertele ca si prefurile. Outputul ei il 
formeazä intelegerile dintre vinzätor si cumpärätor, si chiar opera fia de exe- 
cutare a acestor infelegeri.

Aceastä interpretare nu explicä ce se intimplä pe piatä, in interiorul black 
box-ului. Are deci loc un proces anonim de formare a prefului si un proces 
organizatoric de vinzare-cumpärare ale cäror rezultate finale sint prefurile, 
precum si vinzärile si cumpärärile in anumite volume.

Dar cum se desfä^oarä acest proces? Ce fei de selecfie are loc pentru inlä- 
turarea cumpärätorilor si vinzätorilor „de prisos" ? Si asa mai departe.
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Päräsind terenul teoriei si trecínd la practica ungarä prezentä, constatam 
cä nici aki terminológia nu este clarificatä. Deseori auzim expresii ca: „for­
téié de piatä“, „influentele pietei", färä sä putem sti de fapt pentru eine ce 
inseamnä aceste cuvinte.

17.2. Procesul elementar de incheiere a contractului

Sä incercäm pätrunderea in „cutia neagrä“ a pietei. ln  cele ce urmeazä. 
vom vorbi despre „vinzätor“ si „cumpärätor“. Ambele pär£i constituie eite· 
o organizatie. Dacä, de exemplu, o intreprindere (adicä o institutie compusä 
din mai multe organizatii) vrea sä vindä, atunci practic o organizatie func­
tion alä a ei, serviciul de desfacere si valorificare, figureazä ca vinzätor. Si- 
tuafia este asemänätoare dacä intreprinderea se prezintä in calitate de cum­
pärätor. De data aceasta va intra in actiune serviciul de aprovizionare. Pe 
alte piete, cumpärätorii sint gospodäriile casnice.

ln aceastä parte a cárt ii, exemplele vor fi luate íntotdeauna din sfera rela- 
tiilor de vinzare-cumpärare a intreprinderilor. Este adevärat cä ceea ce vom 
spune — cu adaptärile si modificärile corespunzätoare — este valabil si 
pentru relatia dintre intreprinderea vinzätoare si gospodäria cumpärätoare. 
Insä problema poate fi tratatä mai simplu dacä ne concenträm atentia asupra 
relatiilor dintre intreprinderi.

Definitia 77.7. Numim c o n t r a c t  intelegerea dintre un cumpärätor 
si un vinzätor privind realizarea unui proces de cumpärare-vinzare.

ln continuare vom ignora faptul dacä cele douä pärti executä sau nu con­
tractui.

íncheierea contractului este precedatä de un proces de decizie elementar1. 
ln  cursul procesului de decizie felurite informatii sínt emise si absorbite de 
organizatie: oferte, invoieli, modificäri de oferte, confirmäri etc. Informatiile 
sint insotite intotdeauna de anumite decizii partiale: cui sä fie trimisä oferta; 
ce sä continä aceasta; ce sä fie acceptat din ofertele celorlalte pärti si a$a mai 
departe.

Sä privim acum una dintre pärti, pe vinzätor sau pe cumpärätor, anume 
din momentul in care formuleazä prima sa informatie emisä sau prim este 
intiiul mesaj, inainte de incheierea contractului.

Definitia Ί7.2. Numim p r o c e s  e l e m e n t a r  de  i n c h e i e r e  a 
c o n t r a c t u l u i  procesul elementar special de decizie care duce partea 
interesatä (vinzätorul sau cumpärätorul) la incheierea unui contract. Astfel 
contractui este punctui final a douä procese elementare de incheiere a con­
tractului, decizia bazatä pe acordul de vointä a douä organizatii.

Bineinteles cä cele douä procese elementare de incheiere a contractului, 
pornite din puncte diferite, care se intilnesc §i se finalizeazä in incheierea 
contractului comun nu trebuie sä inceapä in acelasi timp. De exemplu, 
vinzätorul poate sä inceapä cu lansarea príméi sale oferte; cumpärätorul 
poate astepta aceastä primä ofertä, dar s-ar putea sä primeascä oferta numai 
dupä al doilea val de oferte etc.

1 Vezi definipa 8.2.
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Sä luäm un exemplu2. Sä observäm comportarea vinzätorului, iar compor- 
tarea cumpärätorului sä ne-o imaginäm simetric. ln  fig. 17.1 axa verticalä 
•de sus in jos indicä timpul. Sägeple pornite din axä reprezintä mesajele emise 
de vinzätor. Sägetile indreptate spre axä reprezintä mesajele sosite la vin- 
zätor. In dreptunghiuri am trecut evenimentele de decizie desfäsurate la 
vinzätor; elipsele reprezintä pe destinatarii mesajelor emise de vinzätor, 
respectiv pe expeditorii mesajelor intrate la vinzätor.

Pe baza fig. 17.1 putem intelege procesul elementar de incheiere a contrac- 
tului. La inceputul acestui proces, pe baza memoriei §i experienfelor sale 
anterioare, intreprinderea hotäräste cui ii va face oferta, ce oferte va face 
si in ce conditii. Apoi expediazä ofertele. Sosesc räspunsurile. Apoi revizu- 
ieste lista initialä a destinatarilor si, eventual, nu va mai trimite tuturor oferta 
nouä sau va trece pe listä noi destinatari. Totodatä analizeazä, eventual modificä, 
$i continutul ofertei noi. Aceasta din nou este expediatä, din nou sosesc räs- 
punsuri, are loc o nouä revizuire si asa mai departe. Dupä aceasta se ajunge 
la decizia definitivä: unul din räspunsurile primite este considerat accep- 
tabil si se incheie contractui.

Sä ne indepärtäm acum de exemplul concret $i sä vedem ce fei de carac- 
teristici trebuie indicate pentru descrierea unui proces elementar de incheiere 
a  contractului:

1 . Cu ce eveniment incepe? In exemplul nostru: vinzätorul lanseazä oferta. 
Dar poate incepe si invers: mai inainte sosesc ofertele cumpärätorului. Sau 
ambele au loc simultan, paralel.

2. Dacä procesul incepe cu oferta: care sint criteriile de alegere a primilor 
destinatari. Deja are loc o selectie a celor cu care va intra in contact.

3. Continutul primei oferte. De obicei, aceasta nu se compuye dintr-o sin- 
gurä cifrä de volum si un singur pret corespunzätor acesteia, ci mai multe 
caracteristici ale produsului oferit: diferiti indicatori calitativi, termeni de 
livrare, condifii de credit etc. Poate cuprinde, de asemenea, mai multe alter­
native: de exemplu asigurarea livrärii mai rapide prin achitarea unui supra- 
p re t; reduceri de pret in cazul comenzilor anticipate pe termen lung si asa 
mai departe. Aceasta de fapt indicä functiile (anumite puncte discrete ale 
functiilor) prin care sint legati diferiti indicatori. De exemplu, termenul de 
livrare in func|ie de prej:, evidentiind citeva puncte discrete ale acestei func^ii. 
Ofertele cumpärätorüor potential! apartin altor procese elementare de inche­
iere a contractelor. Aici presupunem cä acestea au si fost inaintate.

4. Dupä ce criterii selectioneazä vinzätorul ofertele sosite? In ce mäsurä 
depinde selectia de continutul concret al ofertelor sosite, sau de relatiile ante­
rioare cu cumpärätorul potential, sau de conditiile externe etc. ?

5. Dupä ce principii isi modificä vinzätorul ofertele sale initiale?
6 . Care sint criteriile de acceptare a contractului? De exemplu incheierea 

perioadei de informare si iminenta vinzärii, sau acceptarea färä rezerve a 
ofertei céléi mai favorabile, sau indeplinirea vreunei norme constind, de 
exemplu, in acceptarea numai a acéléi oferte care asigurä un anumit profit? 
Vinzätorul acceptä neapärat oferta partenerului comercial verificat?

2 in realizarea privirii de ansamblu a problemei m-a ajutat múlt módéiul de simulare pre- 
zentat in lucrarea lui Balderston $i Hoggatt [23], care descrie functionarea unei piefe americane 
a lemnului. M-am sträduit insä sä dau o descriere mai generalä a problemei decit cea cuprinsä 
in acel model specific.
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Fig. 17.1. Proces elementar de incheiere a contractului
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7. Care sint duratele caracteristice dintre inceputul si sfir^itul pro- 
cesului de incheiere a contractului, adicä dintre incheierea contractului 
si livrarea efectivä? De exemplu, contractui se realizeazä exclusiv pe 
baza comenzilor anticipate sau partial din propria initiativä si partial pe baza 
comenzilor anticipate, sau oferta se face exclusiv pe baza stocurilor din 
depozit etc?

Caracteristicile enumerate la punctele 1—7 pot fi indicate si separat, dar, 
de obicei, ele sint strins dependente. Caracteristicile 1—7, in totalitatea lor, 
descriu algoritmul de decizie al vinzatorului3 si fluxui de mesaje legat de acesta 
in procesul elementar de incheiere a contractului.

ín mod analog se poate interpreta si algoritmul de decizie al cumpäräto- 
rului.

Caracteristicile de mai sus ale procesului elementar de incheiere a contrac­
tului depind de mai multi factori. Amintesc doar citiva:

a) Caracteristicile tehnice ale intreprinderii. Altele sint obiceiurile de a 
face oferta si a primi comenzi intr-un santier naval (navele nu se produc 
pentru depozit) si altele intr-o fabricä de textile (stofa poate fi produsä pentru 
stoc).

b) Obiceiurile, traditiile intreprinderii. (De exemplu, este vorba de o firma 
„solidä“ care se orienteazä spre partenerii permanenti, sau de o intreprindere 
„agresivä“ care vrea sä cucereascä cu indräznealä piefe női.)

c) Raportul dintre cerere si oferta sau, intr-o formula pe care o vom utiliza 
mai tirziu, „raporturile de fortä pe piatä“. íntr-un fel se comporta, ín pro­
cesul elementar de incheiere a contractului, vinzätorul, dacä el este „stäpin 
pe situatie“, daca din cauza lipsei de produse cumpärätorul se aflä la discretia 
lui, si altfel, dacä cumpärätorul este „stäpin pe situate“. ín prímül caz, de 
exemplu, va lucra cu o listä mai restrinsä de destinatari, iar in al doilea, cu 
una mai largä; in prímül caz va fi mai rigid in stabilirea prefurilor, in al 
doilea, mai elastic si asa mai departe. Despre aceasta vom vorbi mai pe larg 
ín capitolele urmätoare.

d) Experienta dobinditä in afacerile anterioare. (Care cumpärätori s-au 
dovedit a fi buni parteneri? Care Strategie, alternativä de vinzare, respectiv 
de cumpärare, s-a dovedit a fi corespunzätoare scopului urmärit?)

e) Mesajele externe sosite in cursul procesului elementar de incheiere a 
contractului. (Ce fac ceilalti vinzätori ? S-a produs vreo schimbare in situatia 
de afaceri etc.?)

Desi definitiile date la procesul de incheiere a contractului sint generale, 
exemplele aduse in acest capitol se ocupä doar cu o singurä categorie specialä 
a procesului si anume cu procesele informative relativ mai lungi si mai com­
plicate. ín  practicä gäsim adeseori cazuri múlt mai simple. Cind o intreprin­
dere isi expediazä prin postä scrisorile timbrate, s-a incheiat de fapt un con­
tract, in sensul cä, in schimbul timbrelor, posta ii transportä scrisorile. Evi­
dent, actul n-a fost precedat de un schimb de mesaje multiple, taxa po^talä 
fiind indeobste cunoscutä. ín  aceastä lucrare tratez cu precädere procesele 
mai complicate, mai indelungate; in acest fel intelegerea cazurilor mai simple 
nu mai prezintä greutäii.

3 Vezi definifia 9.1.
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17.3. Defini^iile pietei
Prin „piatä“, fara utilizarea vreunui atribut — dupä cum am aratat deja, 

— vom írd elege exclusiv piata produselor, piata märfurilor.
Dam pentru piatä o definijie care in limita posibilului este cea mai apro- 

piatä de notiunea pe care in mod obisnuit i-o asociem.
Definitia 17.3. P i a t a  este un subsistem al sferei de reglare 4. Organiza- 

tiile acestui subsistem sínt legate intre eie, printr-o categorie specialä a tipu- 
rilor de mesaje. P i a t a  u n u i  p r o d u s  constä din totalitatea proceselor 
elementare de incheiere a contractului referitor la produsul respectiv. Aceste 
procese se leagä íntre ele formind o retea. P i a t a  e c o n o m i e i  n a t i o ­
n a l e  cuprinde pietele tuturor produselor. Ea alcatuieste, de asemenea, 
o retea; pietele diferitelor produse nu sínt independente unele de altele.

Sä evidentiem citeva träsäturi importante ale pietei.
Functionarea pietei este un proces care se desfäsoarä in timp. Este ansamblul 

inläntuirii evenimentelor simultane. La serviciul de desfacere al intreprinderii 
pót fi íntocmite in acelasi timp proiectele primelor oferte, pot fi pregätite mo­
dificari de oferte, proiecte de contracte si pot fi semnate contracte definitive.

Piata este un proces special, complex de informatie, de prelucrare a infor- 
matiei si de pregätire a deciziei. Este unul dintre procesele complexe de decizie 
ale sistemului.

ín sensul definitiei 17.3, piata de produse este o notiune largä, cuprin- 
zätoare. Piata in care preturile se formeazä pe baza acordului liber de vointä 
al cumpärätorilor este o piatä specialä.

Trebuie sä facem aceastä distinctie chiar si pentru faptul cä multi economist! 
identificä pur si simplu notiunea generalä a pietei cu acest caz special al ei.

17.4. Structura de mesaje a pietei
Piafa este doar unul dintre subsistemele de reglare; aläturi de ea mai func- 

tioneazä si alte subsisteme de reglare (de exemplu, sistemul financiar si de 
credit, planificarea economiei nationale, repartizarea fordei de muncä, a 
personalului etc.). Acum ne limitäm la piatä pentru a vedea dacä ea se carac- 
terizeazä printr-o structurä de mesaje simplä sau complexä 5.

1. ln mesajele pietei, in oferte si contraoferte, in fine, in contracte, apar 
aläturi strins legate intre eie mesaje cu si färä caracter de pret. Vinzätorul co- 
municä proprietätile tehnice, de intrebuintare ale produsului säu, conditiile de 
livrare si aläturi de toate acestea si pretul. ln relatiileinformativede pe piatä, 
mesajele färä caracter de pret au cel putin aceeasi importantä ca si preturile. 
Ba mai mult, in sistemele in care interesül pentru märirea profitului, pentru 
scäderea pretului de cost joacä un rol neinsemnat, influenta informatiilor 
färä caracter de pref poate deveni precumpänitoare in procesele de incheiere 
a contractelor.

2. Pe piata realä (si nu pe pietele modelelor black box) in marea majoritate 
a cazurilor, nu circulä mesaje anonimé, ci se formeazä relatii informative 
intre organizafü, expeditori si destinatari cunoscuti. Fluxul de mesaje are

4 Reamintesc paragraful 5.5 al cärtii in care s-a dat prima descriere a subsistemelor de re­
glare. Acolo am anticipat nopunea de p;ata. Vom reveni asupra mesajelor speciale ale pietei 
chiar in acest capitol.

5 Vezi definitia 5.8.

Presiune p  absorbtie pe piatä 222.



loc pe „mai multe canale“ ; inainte de incheierea contractului fiecare cum- 
pärätor inträ in contact cu mai multi vinzätori si fiecare vinzätor, cu mai 
multi cumpärätori.

3. Chiar dacä nu la toate, dar la foarte multe produse, o anumitä actiune 
xealä (adicä transmiterea produsului de la vinzätor la cumpärätor) este pre- 
cedatä de mai multe feluri de mesaje. De la prima ofertä pina la contractui 
definitiv are loc o reflectare anticipatä pe mai multe faze.

4. ín  cursui procesului de incheiere a contractului apar — chiar dacä nu 
la toate, dar la multe produse — informatii cu diferite grade de detaliere. 
Primele oferte pót fi mai generale, si abia contractui definitiv ia o forma 
intr-adevär detaliatä, minutioasä.

Pe baza celor afirmate putem stabili urmätoarea constatare:
Constatarea Ί 7.1. Piata, procesele de incheiere a contractelor care preced 

■vinzarea-cumpärarea, se caracterizeazä printr-o structurä complexä de mesaje.

17.5. Comparatie

Revenind la scoala EG, pe baza celor spuse, au devenit probabil si mai 
«vidente erorile unora dintre premisele ei de bazä:

A 10-a premisä de bazä: exclusivitatea informatiilor cu caracter de pret 
si, in general, simplitatea structurii de mesaje. Dupä ce in capitolul 5 am arä- 
tat complexitatea structurii de mesaje, iar in capitolul 13, importanda sem- 
nalelor referitoare la stocuri, in acest capitol am vorbit amänuntit despre 
schimburile de informatii directe dintre vinzätor si cumpärätor (desfäsurate 
prin oferte si contraoferte). Vinzätorul nu constatä numai din cresterea pre- 
turilor cä meritä sä producä mai mult, ci — si nu in ultimä instanjA — din 
-corespondenta lui si anume din ofertele si comenzile cumpärätorilor.

A 11-a premisä de bazä: anonimatul relatiilor de piatá. ín  locul acestuia 
gäsim parti legate direct intre ele prin rej:eaua informatiilor. Nici vinzäto- 
rului, nici cumpärätorului, nu ii este indiferent cu cine vine in contact; ale- 
gerea, de ambele párti, are loc prin selectii repetate.

ín analiza piefei nu numai literatura teoreticä are omisiuni. Si literatura 
empiricä — in mäsura in care am putut lua cunostintä de ea — este foarte 
incompletä in aceastä privintä. Astfel, nu gäsim un punct de sprijin serios 
pe baza cäruia am putea afla ce criterii de selectie aplicä de fapt intreprinde- 
rile capitaliste pentru alegerea partenerilor de piafiä 6, desi acesta este un pro­
ces observabil, partial prin simpla inregistrare repetatä a selectiei, care poate 
fi completatä prin chestionarea directa a celor care fac selectía.

Ar fi nevoie de mai multe experiende empirice atit pentru descrierea pro- 
ceselor elementare de incheiere a contractelor, cit $i a piedelor. ín cadrul 
acestora, deosebit de importantä ar fi observarea criteriilor de selecdie. O 
astfel de cercetare se poate efectuain sistemul economic ungar de dupä reformä. 
Ar fi bine sä dispunem de cit mai multe observadü asemänätoare referitoare 
si la economia capitalistä. •

• Astfel modelul lui Balderston-Hoggatt [23] presupune existenta alternativä a douä criterii 
de selectie:

1. Vinzätorul face o ordonare a partenerilor säi potentiali ?i pe cit posibil dupä aceastä 
ordonare permanentä inträ in relatii de afaceri cu ei. Motivatiile ordonärii nu sint indicate; 
presupunem cä aceastä ordonare este un fapt existent.

2. Vinzätorul i$i alege partenerii la intimplare.
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18. Cerere si ofertä, interdie de cumpärare 
§i vinzare

*

18.1. Despre locuri comune
Scoala EG sugereazä urmätoarele idei legate de cerere si ofertä:
1. Echilibru existä atunci cind ofertä este egalä cu cererea, sau cel putin 

cererea nu depäseste cu mult ofertä.
2. .Este de dórit ca in economie sä existe echilibru.
3. In cazul echilibrului general, economia utilizeazä toate resursele care au 

producti vitate marginalä pozitivä.
4. Dacä o resursä nu este utilizatä complet, renta acesteia este zero.
5. In general fiecare produs are un pret pozitív. Cind dintr-un produs 

existä un surplus, pretul produsului este zero, dar totodatä apar tendinte 
care actioneazä in directia inläturärii surplusului.

Sinteza celor cinci idei de mai sus:
6. Présül de echilibru „goleste“ piata (clearing the market), adicä o eli- 

bereazä de surplus.
Atit de räspindite sínt aceste idei, incit astäzi par locuri comune. Au exis- 

ta t locuri comune si inaintea teoriei moderne matematice a echilibrului; 
rolul teoriei a constat in demonstrarea acestor idei cu ajutorul modelelor exacte, 
formale.

ín povestea lui Andersen toatä lumea stie cä regele e gol, dar este nevoie 
de sinceritatea naivä a unui copil pentru a spune acest lucru cu voce tare.

Consider cä a sosit timpul sä vorbim deschis si in stiinfa economicä. Toatä 
lumea stie doar cä cele sase locuri comune de mai sus pur si simplu nu sínt 
adevärate.

Economia nu se aflä niciodatä in stare de echilibru. Intotdeauna existä 
„surplusuri". Piata — din fericire — niciodatä nu este „golitä“. Piata care 
functioneazä bine este intotdeauna plinä cu märfuri, dimineata si seara si 
inaintea sezonului si dupä. Din produse existä stocuri, din resurse (de exem- 
plu din forta de muncä, din capacitäti) existä rezerve. Apoi, desi ofertä nu 
este niciodatä egalä cu cererea, exceptind pu(ine cazuri, totusi nu existä mär­
furi cu pref zero si nici resurse cu rentä zero.

Contradictia dinire afirmatia „teoreticä“ devenitä loc comun si realitate 
este flagrantä.

Problema va fi tratatä in capitolele 18—23. In acest capitol ne vom ocupa 
mai ales de definirea notiunilor.

18.2. Delimitarea proceselor de reglare si a proceselor reale
Incurcätura porneste de la neclaritatea ideilor. Fiecare carte de economie 

utilizeazä notiunea de „ofertä“, dar omite s-o defineascä, sau ii dä o definite 
inacceptabilä.
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Scoala EG identificä de regula, pur si simplu, oferta cu productia x.
Reamintim a 5-a premisä de bazä a §colii EG, dupä care nu existä o nepo- 

trivire, o abatere, nici in timp si nici cantitativ intre intentia de cumpärare- 
vinzare si cumpärarea-vinzarea efectivä, xntre productie si consum.

Sint amestecate aici astfei de notiuni pe care teória sistemului economic 
va trebui sä le delimiteze net si univoc.

ínainte de toate, in spiritul descrierii dualiste, sä delimitäm evenimentele 
sferei de reglare de cele ale sferei reale.

Intentia de vinzare a organizatiei vinzätoare si intentia de cumpärare 
a organizatiei cumpärätoare apar in sfera de reglare in cadrul proceselor 
elementare de incheiere a contractelor. Acestea sint variabile ale mesajului. 
Cind vinzätorul isi comunicä intentia de vinzare cumpärätorilor säi poten­
tial], avem de-a face cu un flux  de mesa j e ; expeditorul este organizatia vin­
zätoare, destinatarul este cumpärätorul potential. Intentia de cumpärare 
este simetricä cu aceasta.

Tranzactia efectivä, trecerea produsului de la organizatia vinzätoare la 
organizatia cumpärätoare, se desfäsoarä in sfera realä. Aici este vorba despre 
un flux  de produse. Expeditorul este vinzätorul efectiv (de acum nu numai 
potential); destinatarul este cumpärätorul efectiv.

Tranzactia este asociatä cu miscarea banilor. Aceasta din nou are locin 
sfera de reglare. Este un flux  de mesaje, directia lui este insä inversa cu flu­
xui de produse. Expeditorul banilor (sau al confirmärii datoriei, al cecului 
etc.) este cumpärätorul; destinatarul este vinzätorul.

Douä procese1 2 interne se separä de fluxurile enumerate, amindouä fiind pro- 
cese reale interne, desfäsurate in sfera realä. Primul este productia ce are loc 
in organizatiile producätoare (transformarea produselor si a resurselor in 
produse), celälalt fiind consumul (utilizarea produselor).

In cele de mai sus am separat evenimentele sferei de reglare de cele ale 
sferei reale, fluxurile $i procesele interne. Sä analizäm acum problema in 
functie de timp.

In legäturä cu aceasta tratäm douä cazuri „pure“. A) cazul uzinei care 
produce exclusiv pe baza comenzilor anticipate si B) cazul uzinei care pro­
duce pentru depozit, färä comenzi anticipate.

Exemplele pentru primul caz sint intreprinderile de constructi, precum si 
uzinele care produc masini mari, unicate (de exemplu, nave unicate).

Pentru cel de-al doilea, exemplul este o fabricä de conserve care prelucreazä 
produsele sezoniere. Tratäm ambele cazuri numai in cadrul intreprinderii 
vinzätoare; la cumpärätor mersul evenimentelor este simetric.

A) Uzina care produce pe bazä de comenzi anticipate. Ordinea evenimentelor 
oprezentäm in fig. 18.1. In figurä (ca si in figura urmätoare 18.2) pe abscisä 
am trecut timpul.

La vinzätor se desfäsoarä mai multe tranzactii elementare (in figura noas~ 
trä, in total, un numär de Q) si odatä cu acestea, mai multe procese de in­
cheiere de contracte). Sä luäm de exemplu prima tranzactie. Lantul eveni­
mentelor incepe cu procesul elementar de incheiere a contractului deseris in 
capitolul anterior. Acesta — dupä cum am accentuat — necesitä timp. 
Punctui lui final este decizia vinzätorului (si impreunä cu aceasta a cum-

1 Vezi de exemplu Debreu [50], p. 38.
2 Vezi definipa 4.7.
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pärätorului) constind in fabricarea produselor preväzute in contract. Pro­
ductia este urmatä — eventual si de data aceasta cu o anumitä intirziere — 
de tranzactie, de transmiterea produsului de la organizatia vinzätoare la 
organizatia cumpärätoare. Apoi poate reincepe — probabil din nou cu in­
tirziere — consumul.

Ordinea sirului de evenimente legate de celelalte tranzacjii — de a doua, 
a treia, ... a Q -a tranzactie — este asemänätoare. Desfäsurarea lor in timp 
poate avea loc paralel, simultan sau asincronic. Γη figura am prezentat acest 
din urmä caz.

B) Uzina care produce pentru stoc. Prezentäm in fig. 18.2 ordinea eveni- 
mentelor, care este mai complicatä decit cea prezentatä in figura 18.1.

Una dintre unitäjile functionale ale intreprinderii (care este o institute 
complexä, compusä din mai multe organizatii) este uzina producatoare. Aceas­
ta produce continuu, ceea ce este simbolizat in figura noastra prin banda de 
jós, hasuratä vertical.

Outputul de produse, de asemenea continuu, ajunge in depozit. Simbolul 
stocului de produse din depozit (variabila stärii reale) este banda punctata, 
ce trece deasupra production

Desfäsurarea in timp a proceselor elementare de decizie, care pregätesc 
contractele, ritmicitatea lor sint de fapt independente de mersul proceselor 
reale. O alta unitate functionalä a intreprinderii, serviciul de valorificare, 
incepe pe rínd si duce pina la incheiere contractui, procesele elementare de 
incheiere a contractului, asa cum am prezentat acest lucru in partea de sus 
a figurii. Dupä incheierea contractului marfa este „redusä“ din stocul aflat 
in depozit si predatä cumpärätorului.

ín  figura noastrá, ságefile desenate cu linii groase continue indicä fluxurile 
de produse (respectiv partea esentialä a acestora, care prezintä importantä 
din punctui de vedere al temei noastre). Produsul trece de la productia cu- 
rentä la stocul din depozit si de la stoc la cumpärätor. Sägetile desenate cu 
linii subtiri, intrerupte, simbolizeazä fluxurile de mesaje. Evident, productia 
nu este independentä de valorificare; de la procesele de incheiere a contrac- 
telor tree o serie de mesaje la organizatiile care dirijeazä productia. De

Pro ce s  d e  i nche i e r e
α c o n t r a c t u l u i  P r o d uc t i e  Tranzactie C o n s u m

Tranzactia 1

Tranzactia 2

l l i l l l
Proces de incheiere 
a c o n t r a  c t υ I u

I
Productie

' /  / /
Tranzactie

I
Consum

Proces de incheiere 
a c o n t r a c t u l u i  Productie

Tranzactia Q ' / / / / / / / / // / / / / / / / / / / [ I 1L
1

t
Fig. 18.1. G raficul de evenim ente al uzinei care produce pe bazä de com enzi
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Fig. 18.2. Graficul de evenimente al uzinci care produce pentru depozit
\

asemenea, sosesc mesaje si despre situatia stocurilor3. In ultima instantä, 
aceste mesaje exercitä o mare influentä (desi nu exclusivä) asupra evolufiei 
producjiei. Faptul cä asupra productiei exercitä influenza si alti factori este 
prezentat ín figura prin sägetile pornite de jós spre banda de productie.

Uzina care produce exclusiv pe bazä de comenzi anticipate si aceea care 
produce exclusiv pentru depozit reprezintä douä cazuri pure. ín realitate se 
gäsesc si astfei de cazuri, dar sint si multe cazuri mixte. De exemplu, o fabricä 
de textile, care partial produce pentru comenzile anticipate ale cumpärätorilor, 
partial, pe propriul säu rise, pentru depozit.

Oricum, cele spuse sínt suficiente pentru a dovedi cä nu existä o coincident^ 
automatä intre inten jia de cumpärare-vinzare, tranzactie, productie si con- 
sum. Presupunerea coincidence!, desi face ca teória sä fie „simplä“, clarä, 
duce la o totalä confuzie de idei. Ea puné laolaltä variabile care existä in 
alte spatii, in alte dimensiuni; amestecä fluxurile de mesaje (intenfia de cum­
pärare-vinzare) fluxurile de produse (transmiterea de produse), procesele 
reale interne (productie, consum) si starea realä (stocul de produse) 4.

18.3. Maturizarea intentiei de vinzare si cumpärare

Dupä ce cu ajutorul fig. 18.1 si 18.2 am trecut in revistä principalele legä- 
turi in timp ale problemei, sä ne indreptäm acum atentia, in acelasi cadru, 
asupra proceselor de incheiere a contractelor.

3 Aceastá probléma am tratat-o pe larg in paragraful 13.3.
4 Vezi urmätoarele definipi: flux de mesaje (4.14), flux de produse (4.11), proces real intern 

(4.7), starea realä, stoc de produse (4.12).
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Din nou ne vom ocupa mai ín detaliu numai de procesul de decizie al unei 
singure organizafii, al unui singur vinzätor; comportarea cumpärätorului 
se poate descrie simetric.

Vom utiliza notiunile si notatiile introduse ín capitolele 8 si 12, la descrierea 
generalä a proceselor de decizie.

Sä presupunem cá in perioada analizata de női se ridicä un numär de Q 
Probleme de vinzare. De acestea apartine deci un numär de Q procese ele­
mentare de íncheiere a contractelor.

Cu ajutorul unui numär total de K  tipuri de indicatori pot fi descrise toate 
alternativele de vinzare, care se pot ivi in legäturä cu Q feluri de probleme. 
Dintre aceste tipuri de indicatori, primele H. indicä cantitätile oferite din 
produsele destinate vinzärii, celelalte, deci tipuri de indicatori (H +  1), 
{H +  2), .... K, sint legate de calitatea, de caracteristicile tehnice, de terme- 
nele de livrare, de preturi, de condifiile de credit.

Conform acestora, alternativele posibile sint descrise cu vectorii-indicatori 
compusi din K  elemente 5; acestea sínt elemente ale multimii A, ale multimii 
alternativelor posibile.

Definitia 18.1. I n t e n t i a  p r i m a r ä  de  v i n z a r e  a vinzätorului 
in al r-lea proces de incheiere a contractului (i — 1, 2, ..., Q) in perioada t 
este descrisä de vectorul-indicator st(t)e A alcätuit din K  elemente. Acesta, 
in cursul procesului incheierii contractului, in etapa [1Λ, isi poate schimba
valoarea. Gradul lui de maturitate in perioada t, (tt <. t <. l t) va fi dat de dife- 
renfa (i; — t). (Nofiunea de i n t e n t i e  e l e m e n t a r ä  de  c u m p ä -  
r a r e este simetricä cu aceasta.)

0  caracteristicä importantä a definitiei 18.1 este faptul cä intentia de vin­
zare este privitä ca un element al procesului de decizie, al procesului desfä- 
surat in timp. Intentia se maturizeazä treptat. Gradul ei de maturitate este 
indicat prin distanta fatä de incheierea algoritmului de decizie, fatä de in- 
cheierea contractului.

Maturizarea treptatä porneste de la nivelul aspiratiei6; st(lt) — αέ(/(). Dacä 
Λ?rem sä cunoastem cifric nivelul de aspiratie, trebuie sä adresäm urmätoarea 
intrebare vinzätorului: sä presupunem cä piata este gata sä cumpere la 
preturile de pinä acum cantitäti nelimitate din produsele dv. Capitalul dv. 
fix si capacitäfile dv. de producfie sint date si nu le putefi märi. ín asemenea 
condifii, luind in considerare propriul dv. interes, cit intentionati sä vindeti? 
Dacä adresäm intrebarea unui esantion ales din rindul tuturor vinzätorilor, 
din räspunsurile primite putem deduce nivelul aspiratiei, intentia initialä 
de vinzare a intregii multimi de vinzätori.

La fel se poate formula intrebarea referitoare la aspiratia cumpärätorului: 
„Sä presupunem cä pe piatä se gäsesc in cantitäti nelimitate, la prefurile 
de pinä acum, toate produsele dorite de dv. Venitul pe care il puteti cheltui 
este d a t; mai mult nu puteti utiliza pentru cumpäräri. ín asemenea conditii

5 De fapt, de m ulte ori este inutil sä caracterizäm problema a i —a printr-un vector-indi­
cator compus dintr-un numär de K  elem ente. Diferitele procese elementare de incheiere a con­
tractelor pot oferi produse diferite spre vinzare. In procesul 1, de exemplu, figureazä doar pro- 
dusele 1, 2 fi 3, in al 2-lea num ai produsele 4, 5 fi 6. Formalizarea insä este ufuratä dacä operám  
unitar cu un vector-indicator compus din K  elem ente. Continuind exem plul: in vectorul indi­
cator Si(t) apartinind procesului 1 de íncheiere a contractului, la tipurile de indicatori legati 
de produsele 4, 5 fi 6 va  figura cifra 0 fi invers, in vectorul s.,(t) va figura 0 la tipurile de indi­
catori legati de produsele 1, 2 fi 3.

6 Vezi definitia 12.2.
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cit vreti sä cumpärati?“ Mai tirziu, aspiratiile se modificä treptat. ín cele 
din urmä se naste decizia care aici —· in procesul de vinzare-cumpärare — este 
egalä cu contractui. Deci sÉ(íi) =  a’ (tt), unde a’ este contractui7.

íntre punctui initial fi punctui final se ívese toate acélé momente, despre 
care am vorbit la modul general in capitolele 8—9. Pe de o parte, cel care 
ia decizia, adicä organizatia de vinzare procura din ce in ce mai multe si mai 
precise informatii despre posibilitätile reale de vinzare. Acestea provin din 
contraofertele cumpärätorilor si din documentarea directa. Simbolic: pas cu 
pas se formeazä B((t), multimea alternativelor de vinzare considerate exe- 
cutabile; din ce in ce mai mult coincide B; cu multimea alternativelor intr-a- 
devär executabile, cu posibilitäti reale de vinzare.

Apoi, pe de altä parte, se formeazä limitele vinzärii. Acestea, in parte, 
sint date, rezultä din conventiile proprii ale organizatiei vinzätoare, din re- 
gulile ei obisnuite, din experienda, din pretentiile ei referitoare la profit, la 
cantitätile de vinzare, la conditiile de livrare. Diferite pretentii pot fi comu- 
nicate de celelalte organizatii functionale ale íntreprinderii, de exemplu de 
serviciul financiar sau serviciul productiei. Simbolic: pas cu pas se formeazä 
D,(i), multimea alternativelor acceptabile. ín  cele din urmä contractu! va fi 
un element al multimii alternativelor de vinzare Ff(tt) care pot fi luate in 
considerare:

(18.1) a\ ( lt ) e  F, (*,) =  β,μ π β λ ϊ ,).
Procesul de incheiere a contractului constä in aflarea treptatä a posibili- 

tätilor (aici si a intentiilor si predispozitiilor de cumpärare ale cumpärätoru- 
lui) si a propriilor interese ale institutiei. Si, pentru cä aceasta se produce 
treptat, intentia de vinzare poate sä se modifice de mai multe ori in cursui 
procesului8.

Dacä privim acum intreaga activitate de vinzare a íntreprinderii intr-un 
anumit moment, sä zicem in perioada tc, vom gäsi intenfn de vinzare conco- 
mitente aflate la grade foarte diferite de maturizare. Ilusträm acest lucru 
in fig. 18.3.

ín  figurä am prezentat 5 procese elementare de incheiere a contractului. 
Desi punctele lor initiale si finale diferä, existä totusi o perioada in care toate 
cele cinci procese se desfäsoarä simultan. Aceastä simultaneitate, acest timp 
comun este marcat prin coloana märginitä cu linie ingrosatä. Fie aceasta 
perioada

Pe figurä se poate distinge dar: toate cele 5 procese se aflä la grade dife­
rite de maturizare. Numerele legate prin acoladä indicä gradatia: in ordine 
1, 3, 9, 4, 10. Adicä, de exemplu, intentia de vinzare a procesului l este destul 
de maturizatä; in perioada urmätoare va fi incheiat contractui. ín schimb, 
procesul 5 se aflä abia la nivelul de aspiratie.

Sä analizäm acum problema aditivitätii intentiilor de vinzare. Sä pre- 
supunem cä intreprinderea noasträ produce trei feluri de produse: tipurile

7 Dupä cum am remarcat deja in capitolul 12, dupä cs am dat definipa nivelului de aspira- 
pe: descrierea mai exactä a intentiilor, aspirapilor, ar necesita un formalism stohastic. Pentru 
simplificare insä nu tinem  cont de aceasta p  folosim  descrierea determinista.

8 Pentru simplificare putem  presupune: odatä cu trecerea tim pului, intentia de vinzare se  
maturizeazä treptat. In general acest lucru este adevärat, desi pot exista  si exceppi. In cursul 
procesului de incheiere a contractului, intentia se poate deforma, poate deveni nu „mai serioasä“, 
ci „mai pufin serioasä“.
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demcheiere 
c contractului

AI 2-iea p roces  
d e  Tncheiere 
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d e  Tncheiere 
o contractului

AI 4-lea proces 
de incheiere 
a  contractului

Al 5-lea proces 
de Tncheiere 
o contractului

1

Fig. 18.3. M aturizarea in ten tie i de vinzare

t

de masini A, B si C. Cantitatea oferitä spre vinzare din toate cele trei produse 
se poate mäsura prin numärul bucätilor. ín exemplul nostru, numärul tipu- 
rilor de indicatori, care indicä cantitäfile destinate vinzärii este deci Η =  3.

Intenfiile de vinzare din perioada t0 sint descrise cu vectorii st(fc) compusi 
din K  elemente (i =  1,..., 5). Sä scoatem acum primele trei elemente ale 
acestor vectori si sä le trecem in tabelul 18.1.

Tabelul 18.1.
INTENflA DE VlNZARE

Numärul curent al procesului elem en­
tar de Incheiere a contractului 1 2 3 4 5

Gradul de maturizare 1 3 9 4 10

Cantitatea oferitä spre vinzare Totalul
rindului

D in produsul A 9 14 3 7 12 45

Din produsul B 8 11 7 2 1 29

Din produsul C 0 11 2 8 4 25

Dacä am avea in vedere doar faptul cä prevederile referitoare la numärul 
bucätilor din tipul de masini A sínt aditive, la fel si din tipul B si C, atimci 
am avea suma celor trei rinduri din tabel dupä cum urmeazä: 45 de bucäti 
(de masini) din tipul A, 29 de bucäti din tipul B, 25 de bucäti din tipul C.
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Formarea unui astfei de total pe rinduri insä nu este justificatä, pentru 
cä „seriozitatea“ intentiei de vinzare diferä foarte múlt de la o coloanä la 
alta. Prima coloanä trebuie luatä foarte serios in considerare, deoarece aici 
ne afläm foarte aproape de incheierea contractului. In schimb, confinutul 
coloanei a 5-a este incä foarte provizoriu; aceasta este mai degrabä o dorinfä, 
decit un plan definitiv.

Acum putem da urmätoarea definite:
Definitia 18.2. I n t e n f i a de  v i n z a r e  c o m p l e x a  a vinzätorului 

in perioada t este exprimatä de matricea S(t). Matricea se compune din K  
rinduri si Q(t) coloane, unde K  este numärul tipurilor de indicatori care descriu 
alternativele de vinzare, iar Q(t), numärul proceselor elementare de incheiere 
a contractului, desfäsurate simultan in perioada t. Elementul sfj(t) al matricei 
dä valoarea indicatorului al f-lea in al _?-lea proces elementar de incheiere 
a contractului. ( I n t e n f i a  c o m p l e x ä  de  c u m p ä r a r e  a cum- 
pärätorului se poate defini simetric cu aceasta.)

Pentru construirea matricei S(i) poate servi ca exemplu tabelul 18.1.
Sä rezumäm cele afirmate.
Constatarea 18.1. Intentiile de vinzare ale vinzätorului, respectiv intentiile 

de cumpärare ale cumpärätorului se maturizeazä treptat de la nivelul de aspi­
ratio, de la prima ofertä, pinä la contractui definitiv. Intentiile de vinzare (cum­
pärare ) ale und organizatii intr-un anumit moment nu pot f i  totalizate deoarece 
se aläturä simultan inteniii cu grade diferite de maturizare.

18.4. Corelafia dintre intenfia de vinzare, vinzare, producte si stoc

Sä revenim la a 5-a premisä de bazä a scolii EG si in cadrul acesteia la 
coincidenta dintre ofertä si produefie. Deosebirile de concepte au fost deja 
clarificate din mai multe puncte de vedere; in lumina celor spuse va fi mai 
simplu sä vorbim si despre corelafiile cantitative.

1. Existä o corelatie elementarä: tranzaefia efectivä, cantitatea de produse 
predatä in perioada t de organizatii vinzätoare organizatiilor cumpärätoare 
nu poate fi mai mare decit stocul de care dispune organizafia vinzätoare in 
perioada t. Evident, nu poate päräsi poarta fabricii o cantitate mai mare 
de marfä, decit cea acumulatä in incinta ei, ín stocurile din depozite.

2. Existä o relatie mai putin elementarä, care se manifestä doar stohastic, 
ca medie a unei etape mai indelungate, ca o tendinfä:

Stocul de produse al vinzätorului oscileazä in jurul unui anumit nivel normal 
(despre lucrul acesta am vorbit pe larg in paragraful 13.3). Dacä vinzärile 
erese si aceasta provoaeä seäderea stocului, de regulä, mai repede sau mai 
tirziu se vor lua mäsuri pentru märirea productiei si invers. Abaterile vin- 
zärilor efective si ale productiei se echilibreazä in timp prin cresterea sau seä­
derea stocurilor. Productia deci — in medie pe o etapä mai lungä — 
mult timp nu poate fi nici mai mare, nici mai micä decit vinzarea.

3. Cu cit este mai maturä intentia de vinzare, cu atit mai aproape se aflä 
ea de vinzarea efectivä. Asadar, corelafia a doua — chiar dacä mai pufin 
strict — este valabilä intr-o oarecare mäsurä si pentru intentiile de vinzare 
care se aflä aproape de vinzare.

In ciuda celor trei corelafii necesare, enuntate, care se manifestä pretu- 
tindeni, toate cele patru variabile de functionare ale sistemului economic

Cerere $i ofertä, intentie de cumpärare vinzare 231



tratate aici — intentia de vinzare, vinzarea, productia si stocul — isi au 
„existen^a lor independentä“.

Fiecare are o miscare relativ libera: o independent relativa fatä de cele- 
lalte trei. Intentia de vinzare (si mai ales intentia nematurizatä, nivelul 
aspiratiei) poate sä difere substantial de vinzarea efectivä. Foarfeca dintre 
intentia de vinzare, respectiv vinzare, si producGe se deschide, si se inchide 
alternativ. Una dintre cele mai importante caracteristici ale proceselor de 
reglare specifice sistemelor economice concrete constä tocmai in specificul 
legäturilor si influentelor reciproce care se formeazä intre intentia de vin­
zare, vinzare, producGe si stoc — in afara celor trei corelaGi enuntate mai 
sus.

18.5. Comparatie

ínainte de a trece la relaGa dintre intentia de vinzare (cumpärare) si rea- 
lizarea intentiei, care va fi tema capitolului urmätor, sä facem conform obi- 
ceiului, comparatie cu TEG. Vom putea face acest lucru in mod succint, deoa- 
rece in acest capitol am polemizat tot timpul cu conceptia teoriei traditio- 
nale a pietei despre cerere si ofertä.

Dupä pärerea mea „oferta“ este doar o vagä noGune colectivä. Folosind 
terminológia introdusä in aceastä carte, oferta poate cuprinde in sine urmä- 
toarele:

1. Intentia de vinzare a vinzätorului, indiferent de gradul ei de maturizare, 
deci vectorii st(t) caracteristici proceselor elementare de incheiere a contrac- 
telor, sau matricele S(t), care exprimä intenGile de vinzare complexe, totale 
ale institutiei.

2. Posibilitätile reale de vinzare ale vinzätorului. Simbolic: multimea tu- 
turor alternativelor de vinzare posibile, B. Aceastä mulGme este delimitatä 
doar de posibilitätile reale ale vinzärii: din partea vinzätorului, de stocul 
momentan de produse (vezi corelatia amintitä in paragraful 18.4); din par­
tea cumpärätorului, de intentia de cumpärare.

3. Multimea alternativelor de vinzare considerate executabile din partea 
vinzätorului B(f), care este reflectarea subiectivä a multimii B in mintea 
lui.

4. Multimea alternativelor considerate realizabile din partea vinzätorului, 
care totodatä este si acceptabilä din punctui de vedere al intereselor lui:
F(f) =  Β(ί) n Dp).

Din literatura economicä nu rezultä univoc si dar care anume dintre posi­
bilitätile de interpretare insiruite este cea corespunzätoare. Ar fi arbitrar 
din partea mea sä rezerv noGunea de „ofertä“ pentru denumirea lui s^t), 
sau pentru S(t), sau pentru B, sau pentru Bp), sau pentru F(t). Pentru acest 
motiv in tratarea ulterioarä nu voi utiliza cuvintul „ofertä“. Cred cä dacä 
stiinta economicä vrea sä utilizeze si in viitor acest cuvint atit de indrägit, 
chiar si numai pentru cultivarea tradiGilor, atunci trebuie in prealabil sä 
cädem de acord asupra definiGei lui. Dar pinä atunci — pentru evitarea con- 
fuziei e idei — este mai bine sä inläturäm termenul din didionarul nostru.
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Evident, cele spuse sxnt valabile §i pentru termenul „cerere".
C o n sta ta rea  78 .2 . D in  c a tiza  n e c la r itä t i i  lo r  con cep tu a le  „ o fer ta “ s i  „cererea “ 

n u  s ín t  m ä su ra b ile . P e n tru  acest m o tiv  ra p o r tu r ile  lo r  c a n tita tiv e  (eg a li ta tea ,  
„ ec h ilib ru l“ , aba terea  lo r )  n u  p o t  f i  d e f in ite .

Fireste, stiu bine cä in legäturä cu notiunile vagi „cerere“ si „oferta“ se 
formeazä asociatii de idei esentiale, reale. Chiar dacä expresia „echilibrul 
cererii si ofertei" nu poate fi strict definita, stiu cä aceasta este „pseudoni- 
mul“ unor siruri intregi de probleme reale ale stiintei economice. De aceea 
n-a§ vrea sä mä impotmolesc la constatarea 18.2 (ar fi prea usor si prea dis- 
tructiv). Nu as dori sä évit dezbaterea lealä a problemelor echilibrului.
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19. Presiune si absorbtie

*

19.1. „Produse deficitare"
Dupä ce in capitolele anterioare ne-am inarmat cu notiunile necesare de- 

scrierii piefei, putem incepe descrierea si explicarea unor fenomene reale ale 
piefei.

Sä incepem cu citeva experiende. Orice cumpärätor, — íntelegind prin 
aceasta nu numai gospodina, dar si achizitorul uzinal, — cunoa$te bine no- 
tiunea de „produs deficitar". Este vorba aici despre produise de care cum- 
pärätorul ar avea nevoie, ar vrea sä le cumpere, are si báni pentru aceasta, 
dar care tocmai nu se gäsesc. Nu ne referim la produse care nu se gäsesc nici- 
odatä pe care nimeni nu le poate cumpära, ci la acelea pe care citeodatä 
unii ajung sä le cumpere, dar ele existä in cantitäti insuficiente.

Sä luäm citeva exemple. ln Ungaria, ar dori sä cumpere autoturisme mult 
mai multi decit cei care ajung efectiv la eie. Cumpärätorul trebuie sä pläteascä 
anticipat o buna parte din présül de cumpärare (adicä cumpärätorul il cre- 
diteazä pe vinzätor), apoi ani de zile trebuie sä astepte, sä „stea la rind“ 
dupä ceilalti clienti care s-au prezentat mai devreme, pinä cind cerinfa lui 
poate fi satisfäcutä. (Situatia in acest domeniu este prezentatä in tabelul
19.1. )

Ungaria se aflä acum in pragul „epocii autoturismelor“, parcul de masini 
cremte vertiginos. Fatä de aceastä crestere, dezvoltarea serviciilor auto a 
rämas considerabil in urmä. Citez dintr-un articol din cotidianul „Népsza­
badság": „... conform unor calcule intemeiate repararea masinilor necesitä 
anual 11 milioane de ore de muncä, dar capacitatea abia atinge 8 milioane“1.

Publicul consumator „stä la rind“ pentru instalarea posturilor telefonice, 
pentru introducerea incälzirii cu gaz. Dat ele referitoare la aceasta sint cu- 
prinse in tabelul 19.1 1 2.

Deseori se constatä fenomene de penurie si in comertul cu articole de im- 
bräcäminte. Pentru caracterizarea acestei situatii däm tabelele 19.2 si 19.3.

Deosebit de mari sint si disproportiile dintre capacitätile industriei con- 
structiilor si pretentiile fafä de aceasta, incluzind aici atit constructa de lo- 
cuinte din fonduri particulare, cit si cerintele investitiilor de stat si coope- 
ratiste. Citäm articolul lui Tímár Mátyás, vicepresedinte al Consiliului de 
Ministri, publicat in cotidianul „Népszabadság“ : „Desi existä un anumit pro- 
gres nu am reu$it sä creäm o situatie de echilibru in domeniul investitiilor. 
§i pretentiile si sursele financiare ale intreprinderilor sint mai mari decit 
capacitätile industriei constructiüor si posibilitätile importului de masini“3.

1 Vezi Fekete [61].
2 Contimitul indicatorului din ultima coloanä a tabelului este lämurit in definipa (19.6).
3 Vezi Tímár [260].
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Tabelul 19.1.
C O T A  D E  S A T IS F A C E R E  A  C U M P Ä R Ä T O R U L T JI C U  A U T O T U R IS M E , IN C Ä L Z IR E  
C U  G A Z, T E L E F O N  *

Denumirea produsului 
si a serviciului Anii

Numärul 
total al co- 
menziloY (nr. 
aspiratiilor de 
cumpárare )

Satisfacere 
in cursui 
anului

Cota de
satisfacere
( 4 : 3 )

1 2 3 4 5

Autoturisme :
Trabant Limousine 1967 14 720 9 179 62,3

1968 17 406 3 959 22 ,6

Wartburg Limousine 1967 6 277 3 550 56,5
1968 7 257 2 463 33,9

Wartburg Lux 1967 4 432 2 199 49,6
1968 6 763 1 973 29,6

Moskvici 1967 8 180 2 576 31,5
1968 6 487 5 460 84,3

Incälzirea cu gaz: 1967 12 800 8 532 66,6
1968 23 700 14 439 60,9

Post telefonic : 1967 94 785 28 893 30,5
1968 104 758 34 081 32,5

* L a co lectarea date lo r cuprinse ín  acest tabe l ne-au  a ju ta t  Varga Éva, Czétényi Pál f i Szabó Béla. Tabelul a fost i n t c e j  
m it de Deák Andrea.

19.2. Corectia forjatä a intentiei de cumpárare

Sä revenim la cumpärätorul nostru care ar vrea sa-ji curapere un auto- 
turism. El i$i manifesta prima data intentia de a cumpära o masinä marca A . 
Presupunem cä are báni pentru aceasta §i chiar dacä banii nu se aflä in bu- 
zunarul lui, i-ar putea obtine prin imprumut daca ar putea procura masina. 
Acum incepe un proces elementar de incheiere a contractului care porneste 
de la nivelul aspiratiei. Nivelul aspiratiei in acest caz este tocmai autoturis- 
mului marca A.

Utilizarea nojiunii— in sensui definijiei 12.2 — este pe deplin justificata. 
Nivelul de aspiratie exprimä primele planuri ale celui care ia decizia, cores- 
punzätor cu asteptärile sale interne despre decizia care va fi luatä la sfirsitul 
procesului. Dupä pärerea lui, conditiile dependente de el necesare pentru 
atingerea efectivä a nivelului de aspiratie pot fi satisfäcute, iar in caz favo- 
rabil si conditiile externe, independente de el, pot fi indeplinite.

ín  caz favorabil si cumpärätorul nostru va obtine autoturismul marca A, 
dórit de el, la fei ca si cunoscutii säi care au obtinut si ei o asemenea masinä. 
Din pacate insä pentru el lucrurile se desfäsoarä prost. De exemplu, i se aduce 
la cunostintä cä ín anii cei mai apropiati nu se vor gäsi deloc asemenea ma- 
sini. Sau: va trebui sä astepte incä 3 ani pentru aceastä masinä, dar poate 
cumpära imediat, sau in curs de o jumätate de an, masina tip B. Prietenul 
nostru este neräbdätor si se decide pentru marca B.
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Tabelul 19.2.
GRADUL DE SATISFACERE A CUMPÄRÄTORULUI CU IMBRÄCÄMINTE

Marfa
Cota de satisfacere 
pvobabilä in trim. IV
1969 (in procente)

Flanelä metraj 73
Stofä din linä púra p  din material sintetic tip linä 93
Pardesiu bärbätesc 90
Palton bärbätesc 92
Pardesiu de damä 84
Palton de damä 85
Pardesiu pentru copii 85
Palton pentru copii 83
Pulóver bärbätesc, vestä 80
Pulóver de damä, culi, cardigan 80
Vestä pentru bäieti, fete, culi, cardigan 80
Cämäsi bärbätefti din barhet si flanelä 70
Cämä§i pentru bäieti din barhet si flanelä 75
Pantaloni elvepeni de damä 90
Ciorapi-pantaloni de damä din material sintetic 86
Pantaloni elvepeni pentru fetite 90
Ciorapi-pantaloni pentru copii din material sintetic 80
Pantofi cu blanä, cizme bärbätesti 93
Cizmulite cu blanä (p din piele sinteticä) 94
Ghete pentru copii 94
Ghete cu blanä, cizmulite pentru copii 92

* Tabelul se bazeazä pe datele  es tim ajiilo r an tic ip a te  cuprinse in  rap o rtu l fulger al M in is te ru lu f Comer^ului Inte-^ 
r io r referito r la  circu laria  m ärfu rilo r pe tr im . I l l  1969.

Dupä cum vedem el si-a modificat intentia de cumpärare nu de bunä voie, 
ci sub presiunea imprejurärilor.

Procesul de decizie, de incheiere a contractului, poate fi deseris prin vec­
torii indicatori ale cäror elemente reprezintä caracteristicile esentiale atit 
ale automobilului marca A , cit si pe cele ale märcii B din punctui de vedere 
al cumpärätorului. La al f-lea cumpärätor, la inceputul procesului de decizie 
se formeazä nivelul de aspiratie, a i a r  la sfirsitul procesului, decizia a*{t). 
Dupä cum am arätat in definitia 12.4, diferenta dintre cei doi vectori se 
numeste corectia aspiratiei:
(19.1) Xj(i) =  — α,·(ί).

ín  cazul de fata e vorba de o corectare fortatä: penuria 1-a silit pe cum­
pärätor sä-si schimbe intentia4.

Un indicator^ potrivit pentru descrierea situatiei de penurie este κ sau, 
si mai mult, forma procentualä a acestuia κ. Observarea ín masä a gradului

4 Devierea intenpei si a implinirii acesteia poate fi provocatä ?i de alp factori: de exemplu, 
vinzätorul pur p  simplu se räzgindepe, ajungind la nox informapi etc. De acest tip de devieri 
nu ne ocupäm aici.
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T a b e lu l 1 9 .3 .
L IP S A  S O R T I  M E N T E L O R  ÍN  C O M E R fU L  D E  IM B R Ä C Ä M IN T E  *

Cele m a i  c ä u ta te  S o r tim e n te

Nu existä in suficientä mäsurä, deoarece O
Si
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1 2 3 4 5 6

imbräcäminte bärbäteascä
toamna 1968 56 16 3 13 12 100
primävara 1969 53 19 2 16 10 100

imbräcäminte pentru femei
toamna 1968 50 11 2 18 19 100
primävara 1969 46 8 3 2 5 18 100

Imbräcäminte pentru copii
toamna 1968 54 7 13 14 12 100
primävara 1969 48 9 8 21 14 100

1 Sursa d ate lo r cuprinse in  tabei este rapo rtu ! Oficiului C en tral de S ta t is t ic !  [142] $i [143]. í n  1968 in  213, in  
f969 ín  229 de m agazine ale com ertu lu i cu am änun tu l s -a  fácu t un  con tro l p riv ind  64, respectiv  40, de Sortim ente 
loarte  m últ so lic ita te  de cum páráto ri. ín  coloana a  doua a  tabelu lu i figureazá m agazinele ín  ca re  s tocu l de m árfu ri 
a toa te  so rtim en te le  con tro late  §i la  toa te  m ásurile necesare a fost suficient.

de corectie si calcularea indicatorilor statistici potriviti pentru multimea 
intreagä observatä (mediile etc.) caracterizeazä bine „inlocuirile formate“, 
abaterea cumpärätorilor de la intenjiile, dorintele, aspiratiile lor initiale.

19.3. Tensiunea aspiratiei cumpärätorului

Pina acum am avut in vedere un singur proces de íncheiere a contractului, 
din partea unui singur cumpärätor. Sä observäm acum intreaga piatä a unui 
produs, situatia tuturor cumpärätorilor märfii respective.

Am dori sä obtinem indicatori pentru exprimarea modului in care sint 
satisfäcute aspiratiile cumpärätorului.

Ca si in paragraful precedent, vom lua ca exemplu ilustrativ achizitionarea 
unei masini marca A . ln  notatia generalä, vom vorbi despre al j/'-lea produs.

Analizäm aspiratiile intr-o perioadä definitä, in perioada i0. Fie aceasta, 
de exemplu, primul trimestru al anului 1966; in exemplul nostru, perioada 
este un trimestru.

ln sistemul economic functioneazä organizatiile o1, o2, .... om; printre eie 
sint si o serie de gospodärii casnice.

ln perioada t0, o serie de gospodärii doresc sä achizitioneze masina respec- 
tivä. Aceastä intenie, acest nivel de aspiratie a apärut la familiile Kovács, 
Kiss, Szántó, Német,... Sä notam multimea numärului de ordine al organi-
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zatiilor care aspirä la produsul al j-lea (in exemplul nostru al gospodäriilor 
amintite)5 cu l(f  ’:
(19.2) l 'f c { l ,  2, .... in}.

Presupunem cä se poate mäsura cumpärarea produsului al j - lea cu un sin- 
gur tip din indicator. De exemplu, cantitatea cumpäratä din autoturismul 
A se poate mäsura in mod univoc cu numärul bucätilor. Indicatorul canti- 
tativ poate fi o variabilä continuä sau o variabilä exprimatä printr-un numär 
intreg, non-negativ. ín  orice caz, nivelul aspirafiei, precum si rezultatul in 
cazul produsului al )-lea le mäsuräm cu un singur numär real (si nu cu un 
vector compus din mai multe componente)β.

Sä notäm cu ay intentia de cumpärare, respectiv nivelul de aspiratie apärut 
in perioada datä la organizatia a i-a fatä de produsul al j-lea, iar ω0(1) 
sä indice cantitatea efectiv cumpäratä dupä tc, in perioada t, adicä rezul­
tatul (t =  0, 1, 2,...).

Existä si aspiratii realizabile in momentul conceperii lor. Dacä dórim, 
de exemplu, sä bem o cafea neagrä, imediat o putem obtine chiar noaptea, 
la vreun bufet expres. Dar cel care vrea sä cumpere o casä — chiar si in cazul 
unor posibilitäti largi de cumpärare — are nevoie de informáld multiple, 
de incheierea contractului de vinzare-cumpärare, de concursui unui jurist, 
eventual de solicitarea creditului bancar, de transcrierea in cartea funduarä; 
toate acestea necesitä cel pulin citeva säptämini. Din cauza condiliilor adminis­
trative si tehnice ale vinzärii, existä deci intirzieri, o perioadä de asteptare.

Definitia 19.1. Sä numim e t a p ä  n e c e s a r ä  de  a s t e p t a r e  
p e n t r u  c u m p ä r a r e  si sä notäm cu numärul minim de perioade care 
trebuie sä treacä de la aparitia nivelului de aspiratie pinä la prima sa impli- 
nire, pinä la contract.

Sä numim e t a p ä  de  p e r i m a  r e  a a s p i r a t i e i  d e  c u  m- 
p ä r a r e si sä notäm cu Θ3· numärul de perioade, dupä trecerea cärora toate 
organizafiile apartinind de multimea Iff* si-au sistat aspirafia initialä, fie 
pentru cä intentia lor de cumpärare s-a realizat, fie pentru cä si-au corectat 
intentia initialä. Evident:

Definitia 19.2. Pe piata produsului al j'-lea t e n s i u n e a  a s p i r a ­
t i e i  de  c u m p ä r a r e  p e o  etapä oarecare T(&} <LT <, Θ;) inceputä cu 
perioada initialä t0 o putem caracteriza prin urmätorul indicator:

* Indicele B de sus va fi semnul distinctiv al cumpärätorului (buyer) in numeroase sim- 
boluri care urmeazä. Un rol simetric va juca simbolul (S) (seller) pentru desemnarea vinzä- 
t orului.

6 Pentru a u$ura explicatia trecem cu vederea probleraele mäsurärii calitätii. Presupunem 
cä alf-lea produs este definit univoc din punctui de vedere al proprietätilor calitative de intre- 
buintare.

Nu analizäm problema modificärii realizärii aspirafiei in cazul in care cumpärätorul se mul- 
tume^te, de exemplu, in loc de pantofii frumo^i doriti î cu pantofi mai uriti.

De altfei, la problemele calitätii ne vom mai referi mai pe larg in cele ce urmeazä.

(19.3)

T

(19.4)
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Fig. 19.1. Tensiunea aspiratiei cumpárátoruluiIΡί,ω-η
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Gradul de tensiune este indicatorul „procentual“ corespunzätor ε,(Τ) j

Formulele indicatorilor tensiunii (19.4) si (19.5) sint in concordanda cu 
definitia generalä a tensiunii aspiratiei 12.3, reprezentind cazuri speciale 
ale acesteia.

Formarea valorii indicatorilor o prezentäm in fig. 19.1. Prima coloanä 
lungä, solitarä, este nivelul aspiratiei; in primul trimestru al anului 1966, 
250 de bucä(i.

Timpul necesar de asteptare 9̂  =  2 perioade, adicä cei care aspirä in pri­
mul trimestru pot incepe cumpärarea cél mai devreme in trimestrul III 
1966. Pentru acest motiv existä un interval de o perioadä liber intre coloana
1 si coloana a 2-a.

Coloanele hasurate diagonal reprezintä achizitiile efectuate de cei care au 
aspirat la cumpärare in trimestrul 1.1966. Sä presupunem cä vrem sä calcu- 
läm indicatorul tensiunii (19.4) pentru T — 4. La aceastä datä au fost cum- 
pärate in total 110 bucäti. Tensiunea pinä la sfirsitul anului: 140 bucäfi; 
gradul tensiunii : 236%.

Etapa de perimare, (■% in figura noasträ reprezintä opt perioade, adicä
2 ani. Dupä aceastä perioadä, nimeni nu si-a mai mentinut aspirafia initialä: 
a trebuit sä se astepte 2 ani pinä cind toatä lumea sä fie satisfäcutä ori sä-si 
piardä räbdarea. Satisfacerea aspiratiei poate fi caracterizatä insä $i cu alti 
indicatori.

(19.5) £  T £  Θ,.
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Sä numim cota globalä de satisfacere a cumpärätorului si sä notäm cu 
indicatorul säu:7

(19.6)

Cota de nesatisj'acere:

(19.7)

ej
Σ Σ ω^(τ) 

— i e  rff >τ =
Σ * i )

μ* = 1 — tv
Sä numim cotä de satisfacere imediatä a cumpärätorului si sä notäm cu 

μ) urmätorul indicator :

(19.8) μ} =■
Σ

Σ 0C,J 

’el/8)

Aspiratia se satisface imcdiat si complet dacä =  &} si =  μ' =  1. 
ín toate celelalte cazuri se realizeazä doar o satisfacere partialä.

(Pentru cota de satisfacere μ, putem gäsi exemple in ultima coloanä a 
tabelului 19.1.)

In fig. 19.1 ΣΣω{ί =  200. Astfel, cota de satisfacere globalä este de 80%. 
Cota de satisfacere imediatä insä este de numai 25 %. Cot ele de satisfacere 
globalä si imediatä sint caracteristici importante ale satisfacerii aspiratiei, 
de§i luate in sine nu oferä un tablou complet al satisfacerii aspiratiei in timp. 
Pentru aceasta trebuie sä däm valoarea indicatorului de tensiune pentru 
fiecare etapä T  a intervalului de timp [it,, Θ·}.

Pentru caracterizarea situatiei pietei, economistul care analizeazä pro­
blema poate indica o etapä stabilitä apriori, arbitrar, pe care o notäm Γ* 
si o numim durata „normalä“ eit trebuie asteptat pentru al _/-lea produs. Dupä 
aceasta calculäm valoarea indicatorului tensiunii (19.4) pentru cazul T — T f  
La fel, la calcularea cotei de satisfacere (19.6), insumarea a doua a cärui 
rezultat apare la numärätor nu o vom efectua pinä la limita Θ;·, ci numai 
pinä la T°j. Aceasta poate usura efectuarea observatiilor necesare pentru 
cuantificarea indicatorilor. De exemplu, Γ® la autoturismul A ar putea sä 
fie de un an. Observarea poate sä aibä loc prin chestionarea individualä a 
celor care au solicitat in prealabil cumpärarea masinii; dupä trecerea anului, 
ei pot fi intrebafi dacä au cumpärat masina respectivä sau nu8.

7 Existä urmätoarea relatie Intre aceastä nopune p „gradul de tensiune“ (indicator procen- 
tual) definit la 12.3:

1μ, =  -
ε

8 Katona in cartea sa [116] face referire la sondajele opiniei publice pe care Michigan 
Survey Center le-a efectuat printre altele $i in legäturä cu intentiile de achizitii ale cumpärä- 
torilor. Anumite persoane, un anumit ejantion, au fost chestionate privind intenpile lor de
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Duratele si indicatorii de tensiune definiti pinä aid depind de perioada 
initialä t0 pe care am ales-o. Corespunzätor cu aceasta, se modifica si valorile 
I)B), Sj(T), dacä, sä zicem, de la t0 trecem la o altä perioadä tv Multimile 
I jS)(̂ o)> I/ß)(̂ i),··· apartinind anumitor perioade, bineinteles, nu au elemente 
comune, nu au párti comune, cäci de exemplu inseamnä cä orga-
nizatia ol in perioada t0 a inceput sä fie preocupatä de ideea cumpärärii pro- 
dusului j. Corespunzätor cu aceasta indicatorii definiti pot fi clar distinti, 
si astfel se va evita ca datele acelorasi organizatii sä fie socotite de mai multe 
ori, adicä sä fie cumulate.

Pinä acum am analizat o cumpärare pornind de la o singurä perioadä. 
Evident, putem obtine mai mult, dacä ín locul unei singure perioade anali- 
zäm media unei etape mai lungi [t', t "]. Ajustarea se poate face cu una dintre 
metodele statistice de rutinä (de exemplu media mobilä sau stabilirea tren- 
dului etc.).

íntrucit tratarea noasträ ulteriorä are un caracter general si nu analizeazä 
mäsurätorile concrete, nu este necesar sä ne oprim la mäsurarea aspectelor 
legate de timp si nici sä indicäm concret organizatia cumpärätoare. Cores­
punzätor cu aceasta in cele ce urmeazä vom utiliza notatii simplificate, pe 
baza urmätoarelor presupuneri :

1) Nu este vorba de indicatori legati de nivelul de aspiratie al unei singure 
perioade, ci de media statisticä adecvatä a unei etape mai lungi [ f , t "];

2) Nu luäm in considerare intreaga etapä de perimare (03), ci numai o 
etapä „normalä“ eit trebuie asteptat, T\, aleasä rational.

3) Caracterizäm o organizatie cumpärätoare „medie“.
Luind in considerare simplificärile amintite, situatia cumpärätorilor pe 

piata produsului al j -lea va fi caracterizatä prin urmätorii indicatori:
ajB) =  aspiratia cumpärätorului;
ω(Β) =  cumpärarea efectivä efectuatä de cumpärätor (dacä figureazä in 

aceeasi formulä cu aspiratia, atunci cu luarea in considerare a diferenfei de 
timp);

ε)Β) =  tensiunea as járatiéi cumpärätorului;
gjß) _  gráful de tensiune al aspiratiei cumpärätorului (in %);
μ)Β) =  cota globalä de satisfacere a cumpärätorului;
μ'(β) =  cota de satisfacere imediatä a cumpärätorului.
Sä revenim acum la piata realä si la fenomenul deseris in paragraful 19.1, 

la existenta produselor deficitare, la „situatia de penurie“. Aceasta se carac- 
terizeazä prin situatia incordatä a piefei, prin faptul cä valoarea absolutä 
a indicatorului sjB)este mare pentru foarte multe produse; gradul de tensiu­
ne s)s> este mult mai mare decit 100%. Cota globalä de satisfacere, μ(,·Β), 
este cu mult mai micä decit 1; si mai ales cota de satisfacere imediatä μ7Β> 
este foarte micä.

cumpärare printre care figura si intenfia de cumpärare a autoturismului. Apói, peste un timp, 
s-a revenit la aceleasi persoane, punindu-li-se intrebarea: vi s-a Implinit intentia de cumpä­
rare?

Aceasta metodä este íntru totul potrivitä pentru definirea indicatorilor marcati in acest 
capitol. Asupra acestei probleme vom mai reveni.
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19.4. Vinzätorul in cazul situatiei de penurie

Dacä pe piata vreunui produs se manifestä penurie, adicä ε)Β) >  0, aspi- 
rafiile vinzätorului se implinesc relativ usor. Literatura economicä denu- 
mefte adesea aceastä situate „piata vinzätorilor“ 9.

Continuind exemplul anterior din Ungaria: comer(ul cu autoturisme· 
reteaua de servicii pentru reparatii auto, industria constructiilor nu trebuie 
sä se preocupe de gäsirea cumpärätorilor pentru outputurile serviciilor lor.

Dupä ce am clarificat o serie de nofiuni pentru caracterizarea situatiei 
cumpärätorului nu mai este necesar sä däm din nou definitii ample pentru 
nojiunile care descriu situafia vinzätorului. ín locul acestora ne multumim 
cu o trimitere:

in cadrul definitiilor de pinä acum pot fi interpretate simetric cu no^iunile 
legate de cumpärare §i cumpärätor urmätoarele notiuni: et apa necesarä de 
asteptare pentru vinzare, etapa de perimare a aspiratiei de vinzare, tensiunea 
aspiratiei de vinzare, precum si cota globalä si cota de satisfacere imediatä a 
vinzätorului.

In caz de penurie, situatia vinzätorului este caracterizatä prin urmätoarele:
1. Vinzätorul nu trebuie sä a^tepte pe cumpärätori: indatä ce timpul de 

asteptare necesar, inevitabil, a trecut, tranzactia poate fi efectuatä: ■
(19.9) Θ Ρ =  θ,·.

2. Intre aspiratia de vinzare a vinzätorului si vinzarea efectivä nu existä 
tensiune:

(19.10) -  0, s f  > =  1.

In conditii excep(ionale se poate intimpia ca tensiunea sä fie negativä: 
intreprinderea producätoare este nevoitä sä producä mai mult si odatä cu 
aceasta sä vindä mai mult decit ar dori de fapt:

(19.11) ejs» < 0 , zjs> < 1 .
3. Aspiratia vinzätorului se implineste total si dupä cum am arätat deja 

la punctui 1, imediat.
(19.12) μ^> =  1.

19.5. Vinzätorul „asteaptä“

Dupä ce in paragrafele 19.1—19.4 a fost vorba de fenomenul „produselor 
deficitare“, sä vorbim acum de cazul opus, de „piata cumpärätorilor“. Exem­
plul nostru pinä acum a fost piata ungarä a autoturismelor, caracterizatä

9 ín literatura economicä ungarä articolele lui Péter György [206] au ridicat pentru prima 
oarä problemele piefei „vinzätorilor“ ?i a „cumpärätorilor“. Articolele lui m-am inspirat in 
formularea ideilor pe care le-am expus pentru intiia oarä in cartea mea intitulatä: „Cen- 
tralizarea excesivä a conducerii economiei", apärutä in 1957 (vezi [129], capitolul IV).

Consider capitolele 19 — 23 ale prezentei lucräri incercäri de formulare mai exactä, mai com­
pleti, a ideilor mele de atunci.
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prin situatia de penurie. Sä rámínem deci la autoturisme si sä luäm drept 
exemplu cu caracter diferit piata americanä a autoturismelor.

Cumpäratorul, imediat dupä aparitia aspiratiei, — odatä cu trecerea timpu- 
lui de asteptare tehnic necesar ÍK, — isi poate cumpära autoturismul dórit. 
(Chiar si in decurs de citeva ore.) Dacä are báni lichizi sau cecuri, pläte^te 
imediat. Dacä doreste, poate cumpära pe credit: deci vinzätorul crediteazä 
pe cumpärätor. Orice marcä ar dori, o poate obtine imediat din sortimentul 
mare care ii stä la dispozitie.

Vinzätorul are griji serioase cu valorificarea. De obicei, cumpärätorul 
nu-si procurä masina direct de la fabricä, ci din comerp.il intermediär. Aici 
insä — pentru o tratare mai succintä — trecem cu vederea problemele spe­
cifice proceselor de decizie ale comertului si ne concenträm atentia asupra 
intreprinderii producätoare.

Pentru ilustrare prezentäm doar un singur sir de date in tabelul 19.4: 
asa-zisul indice McGraw-Hill despre utilizarea capacitätilor industriei S.U.A. 
Indicele se bazeazä pe räspunsurile primite la un chestionar trimis la inter­
vale regulate unui esantion reprezentatív permanent al intreprinderilor ame- 
ricane. O caracteristicä a chestionarului este cä el nu indicä o definitie con- 
cretä pentru notiunea mult discutatä a „capacitätii“ ; lasä pe seama apre- 
cierii intreprinderii care elaboreazä räspunsul sä decidä singurä ce intelege 
prin „100%“. Important este sä furnizeze doi indicatori procentuali: care ar 
fi indicele „preferat" de utilizare a capacitätii si care este cel „efectiv“ (pre- 
fenred and actual rate). ín sistemul de concepte al prezentei cärti, „rata pre- 
feratä“ a indicelui McGraw-Hill nu este altceva decit nivelul de aspiratie 
al utilizärii capacitätii. De exemplu, räspunsul: nivelul preferat de 90 la sutä 
si utilizarea efectivä de 85 la sutä, pentru expunerea noasträ, este un räspuns 
suficient, intrucit obtinem gradul de tensiune:

(19.13) =  — ·ω 90
Acum, pentru női, acesta este important, si nu raportul de 85/100, indi- 

ferent de interpretarea tehnicä sau economicä a „capacitätii“ de 100%.
Acum vom introduce incä o notiune.
De obicei, nivelul de aspiratie al intreprinderii producätoare — dupä 

aprecierea mea — este mai mare decit productia si vinzarea efectivä. Aceas- 
ta are legäturä cu posibilitätile de lärgire a productiei.

Definitia 19.3. Sä numim s p o r  p o t e n t i a l  de  p r o d u c t i e  ji 
sä notäm cu g( plusul de productie maxim, pe care organizatia a i-a (intre- 
prindere producätoare) 1-ar putea asigura fatä de productia actualä printr-o 
utilizare mai deplinä a tuturor resurselor si stocurilor de productie disponi- 
bile intr-un timp relativ scurt. (Componentele vectorilor indicatori g( 
fac parte din aceleasi tipuri de indicatori ca si componentele nivelului aspi­
ratiei ol{ si ale rezultatului ωΓ)

Sporul potential de productie poate sä aibä surse multiple. Eventual, s-a 
acumulat un stoc mai mare de semifabricate si produse finite decit cele nece- 
sare. ln  mod curent, parcul de masini si suprafetele de productie nu sint 
utilizate in intregime. Apoi, intreprinderea poate sä märeascä timpul de 
functionare, de exemplu, prin introducerea mai multor schimburi etc. Locu- 
rile inguste pot fi lärgite prin investitii relativ mici, posibil de realizat intr-un 
timp scurt.

Presiune $i absorbtie 243



Tabehil 19.4.
INDICELE DE UTILIZARE A CAPACTTÄTII INDUSTRIE! S.U.A. *

A nii Utilizare „preferatä“ Utilizare „efectivä"a

1954 84
1955 92
1956 86
1957 76
1958 80
1959 85
1960 77
1961 83
1962 92 83
1963 85
1964 88
1965 90
1966 93 88
1967 86
1968 85
1969 83

* Sursä : indicele M cG raw -H ill de u tilizare  a cap ac itä tilo r. (In fo rm afie d irecta) 
a) D atele referitoare la  func^ionarea efec tivá d in  luna  decem brie a  fiecäru i an .

Nu se poate incadra la sporul potential de productie gt acea crestere a pro- 
ductiei care se poate realiza numai prin investitii importante de märirea 
fondurilor fixe si intr-o perioadä relativ lungä. Din cele spuse rezultä cä rapor­
tul gi/to; nu poate fi 50 sau 100%, in schimb aproape in toate uzinele s-ar 
putea obtine un spor de 5—10—20%, dacä pentru surplusul de productie 
s-ar gäsi cu sigurantä cumpärätori.

Astfel, vectorul gt exprimä o bresä, o foarfecä (in terminologie anglo-saxonä 
un gap, o präpastie) intre productia potentialä si cea efectivä. Folosind o 
expresie obisnuitä in färile socialiste, aceasta este „rezerva ascunsä“ a uzinei. 
Expresia occidentals este „surplusul“ (slack) existent la intreprindere.

ín legäturä cu aceasta, ipoteza noasträ este urmätoarea:
Constatarea 19.1. Aspiratia de vínzare a íntreprinderii producatoare se for- 

meazä in jurul nivelului productiei anterioare marit cu sporul potential de 
productie.

ín  consecintä, constatarea 19.1 aratä:

(19.14) ^ \ t p  *  ωΡ> (O +  g<s>

Constatarea 19.1 este numai o ipoteza care, in mod empiric, ar trebui dove- 
ditä sau corectatä (de exemplu, prin chestionarea celor care iau decizia), 
Adevärul ei rezultä totusi partial chiar din definifiile date si sub acest aspect 
nu este o afirmatie „purä“, ci numai o relatie de definite.

Nivelul de aspirate α exprimä dorinta celui care ia decizia, asteptärile lui 
optimiste: „Dacä ar depinde numai de mine, sau dacä conditiile ar evolua 
favorabil, atunci as dori sä produc si sä vind atit“ — acesta este intelesul
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nivelului de aspiratie la intreprinderile care produc si isi vínd märfurile. 
Fireste, in dorinta, in asteptarea lor optimista „includ“ si sporul potential 
de productie. ín  másura in care lucrurile ar depinde numai de intreprinderea 
producátoare, aceasta ar fi in stare sä fabrice si sä producä nu cantitatea ω, 
ci ω +  g-

Rezumäm caracteristicile pietei in cazul in care aspiratia vinzätorului este 
mai mare decit productia efectivä.

1. Vinzätorul asteaptä pe cumpärätor si nu invers.
(19.15) Θ<·5> > ^ ;  Θ|Β) =

2. La vinzätor apare o tensiune de aspiratie (pozitivä), la cumpärätor nu.
(19.16) ö<s> >  0, ε(β> =  0.

3. Vinzätorul nu va fi pe deplin satisfäcut, cumpärätorul da.
(19.17) <  1, μ<Β> =  1.

19.6. Definitii si constatäri de sintezä
Dupä ce am analizat separat douä situatii — modificärile fie in favoarea 

vinzätorului, fie in favoarea cumpärätorului — putem trece la definirea 
notiunilor de sintezä.

Definitia 19.4. Pe piata produsului j  in cazul in care vinzätorul „stä la 
rind“ pentru cumpärätor spunem cä dominä p r e s i u n e a, iar la vinzätor 
apare o intensitate de aspiratie pozitivä care nu este pe deplin satisfäcutä. 
Pe piata produsului j  in cazul in care cumpärätorul „stä la rind“pentru vin­
zätor, spunem cä dominä a b s o r b t i a ,  iar la cumpärätor existä oten­
siune de aspiratie pozitivä nesatisfäcutä. Denumirea comunä a presiunii 
si a absorbtiei este d e z e c h i l i b r u  de piatä. Consideräm cä existä 
e c h i 1 i b r u pe piatä dacä nivelul de aspirafie al vinzätorului si cel al 
cumpärätorului sínt egale.

Caracteristicile situatiei de presiune, absorbtie si de echilibru sínt sinte- 
tizate in tabelul 19.5 si ilustrate in fig. 19.2 si 19.3.

Pärtile a) ale figurilor prezintä evolutia efectivä in timp a situatiei pietei. 
(Asupra pärtilor b) ale tabelelor vom mai reveni.) Linia ingrosatä aratä nive­
lul de aspiratie al vinzätorului, linia subtire, nivelul de aspiratie al cumpä­
rätorului. ln caz de presiune, linia groasä se aflä sus si cea subtire jos, iar in 
caz de absorbtie, invers.

Uneori notiunile de presiune si de absorbtie sínt utilizate cu acelasi sens 
de cätre inginerii de productie la intreprinderile structurate vertical.

Un exemplu il constituie turnätoria care „preseazä“ fonta spre aschi- 
ere, iar sectia de aschiere „preseazä“ in directia montärii. ín  acest caz, neräb- 
dätor este acéla care livreazä in directie verticalä si-1 inundä pe cel care uti- 
lizeazä produsul la o treaptä inferioarä a structurii verticale.

Alt exemplu: sectia de aschiere „absoarbe“ fonta de la turnätorie, iar sectia 
de montare absoarbe piesele de la sectia de aschiere. In acest caz cel care 
primeste este neräbdätor si urgenteazä outputul.

„Presiunea“ corespunde cu starea care in literatura economicä este uneori 
denumitä „piata cumpärätorilor" (in englezä: buyers market) iar „absorbtia“, 
„piata vinzätorilor“ (sellers market).
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Fig. 19.2. Presiune
a ) serie d inam icá ; b) trend

Fig. 19.3. Absorbfie 
a )  seric d inam icá ; b) trend

Bef initia 19.5. Pe piata produsului al ;-lea, rezultatul raportului dintre 
nivelurilé de aspirare al vinzätorului $i al cumpärätorului este indicatorul 
raportului de forte pe piata, pe care-1 notam cu Ω;.

(19.18) Ω( =

Denumirea se referä la faptul cä de 
„mai tare“, cine este stäpin pe piatä.

α < / >

α<·Β>

Ω depinde care parte de pe piatä este 
Dacä Ω̂  <  1, atunci se afirmä „piata
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vinzätorilor", dominä deci vinzätorii; dacä Ω >  1, atunci avem de-a face 
cu „piafa cumpärätorilor“ si deci cumpärätorii sínt stäpinii.

ín definitiile 19.4 fi 19.5 a fost vorba doar de piafa unui singur produs. 
Pentru descrierea intregului sistem economic trebuie sä mergem mai departe 
fi sä däm un tablou al situafiei generale a piefei. La aceasta ajungem prin 
calcularea corespunzätoare a mediilor indicatorilor α, ε, μ si Ω. Este nevoie 
de calcularea unor medii si anume in urmätoarele douä sensuri:

ín locul unei singure perioade trebuie sä luäm in considerare media unei 
dape mai índelungate, cu ajutorul mediei mobile sau al trendului calculat prin 
metoda regresiei. Despre acestea am mai vorbit si la finele paragrafului 19.3 — 
dar il amintim si aici intrucit ii atribuim o valabilitate generalä.

Ta belül 19.5.
CARACTERISTICILE PRESIUNII, ABSORBTIEI SI ALE ECHILIBRULUI

Dcnumire Presiune Ä bsorbtie Echilibru

Relafia dintre etapa de peri- 
mare fi cea de afteptare θ;5) >  »i =  0 (;S) e$S) =  f>; <  θ \Β) ©;S) =  »j =  θ 'β*

Tensiunea aspirafiei vinzäto- ε(5) >  0 ε<5) =  0 z[S) =  0
rului ) J J

Tensiunea aspirafiei cumpärä- ε[Β) =  0 ε{Β) >  0 t(B) =  0
torului ) ) )

Satisfacerea aspirafiei vinzä- μ<4> <  1 μ(5) =  1 μ(«) =  1torului

Satisfacerea aspirafiei cumpä- μ!«) =  1 μ<Α) <  1 μ(Β) =  1
rätorului

Raportul de forfe pe piafä Q j >  1 Ω <  1 Ω,· =  1

Apói, in locul unui singur produs trebuie sä calculäm media tuturor pro- 
duselor. La ponderare, putem folosi de exemplu pretul produselor.

Pentru ilustrare prezentäm un indicator.
Fie ε+(Β) un vector: numärul componentelor lui corespunde cu numärul 

produselor din economia nationalä. Componentul al j-lea se poate defini 
astfei:

(19.19) e + ( ß )  =
ajB> ■— ω)Β), dacä ocjB> — ω*·Β) >  0

dacä α)Β) =  ω*·β)
in formulä a} si ωί indicä aspiratia globalä de cumpärare a tuturor cumpä­
rätorilor din economia nationalä. Corespunzätor cu aceasta, ε+(Β) reprezintä 
numai tensiunea intentiei de cumpärare nesatisfäcutä. In acest vector figu- 
reazä zero acolo unde aspiratia este satisfäcutä sau acolo unde — din cauza

Presiune si absorbtie 247



ínlocuirii formate — cumpärätorii au cumpärat mai mult decit le era intentia 
inifialä.

Nesatisfacerea totalizatä a cumpärätorilor poate fi exprimatä prin urmätorul 
indicator:
(19.20) Z<*) =  ε+̂ ρ
unde p este vectorul preturilor in vigoare. §i mai caracteristic poate fi indi- 
catorul relativ: Z(B) =  Z(B(/cop unde ω este vectorul tuturor cumpärärilor 
efective.

In cazul vinzätorilor, avem urmätorii vectori simetrici cu cei de mai sus:

ε+<5>, Z<s> Si Z (S)
intr-o etapä data a unei economii date, atit Z{D) cit si Z(S)pot fi pozitive. 

Situatia este semnificativä, daca una dinire cele douä cifre este considerabil 
mai mare decit cealaltä. Dacä Z(B)este múlt mai mare decit Z(S), atunci avem 
de-a face cu absorbtie generalä, in caz invers, cu presiune generalä.

Subliniem cä ín cele de mai sus am prezentat doar unul dintre indicatorii 
posibili ai presiunii — absorbtiei. La actualul nivel general de clarificare a notiu- 
nilor ar fi inutil sä luäm pozitie in problemele concrete de detaliu ale mäsu- 
rärii; aceasta depinde de materialul cifric utilizat si de scopul cercetärii. 
Putern sä ne mulfumim deci $i cu definitii mai putin riguroase:

Definitia 19.6. P r e s i u n e a  g e n e r a l ä  (respectiv a b s o r b t i a  
g e n e r a l ä )  caracterizeazä situatia pietei economiei nationale, dacä la 
o maré parte a produselor produc(:iei sociale se afirmä, in media unei etape 
mai indelungate, presiunea (respectiv absorbtia).

Corelatiile descrise in tabelul 19.1 caracterizeazä si situatia presiunii gene­
rale, a absorbtiei generale si a echilibrului general. (Trebuie doar sä läsäm la 
o parte indicele j  al simbolurilor care se referä la numärul de ordine al pro- 
dusului.)

Cu ajutorul notiunilor noi, putem face urmätoarea constatare:
Constatarea 19.2. Intr-o parte considerabilä a sistemelor economice reale, 

de cele mai multe ori dominä fie presiunea generalä, fie absorbtia generalä. 
Chiar dacä pe piata diferitelor produse, raporturile de forte ar f i  diferentiate 
si nu am putea vorbi de presiune sau absorbtie generalä, si atunci piata anumitor 
produse tot se caracterizeazä prin presiune sau absorbtie.

Aici am ajuns la una dintre principalele idei ale cärtii mele.
in unele imprejuräri sistemul economic poate sä ajungä la situatia de echi- 

libru a(B) =  a(,S) pe piata unor produse. Aceastä stare de echilibru este reprezen- 
tatä in partea a) a fig. 19.2 si 19.3 prin punctele de intersectie a liniilor groase 
cu cele subtiri. Acestea sínt insä momente de exceptie. Situatia caracteris- 
ticä, cel putin pe piata unui produs, dar deseori si pe ansamblul sistemului 
economic este existenta fie a presiunii, fie a absorbtiei.

Discutind despre echilibru, multi recunosc cu pläcere: da, desigur, piata 
nu se aflä niciodatä exact in echilibru, dar oscileazä in jurul echilibrului. 
Aceasta ar insemna — tradus in limbajul nostru — cä, desi valorile lui oc(B)(<) 
si a(S) (t) se deosebesc in perioada t, totusi, dacä luäm ca bazä de calcul o etapä 
mai lungä [f, t"], trendurile lui a(B) si a(,S) coincid. Contrar acestei opinii, in par­
tea b) a fig. 19.2 si 19.3 am prezentat ceea ce — dupä pärerea noasträ — se 
intimplä in realitate: cele douä trenduri nu coincid. Fie cä intentiile, trendul
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aspiratiilor de cumpärare se aflä deasupra intentiilor, trendului aspiratiilor 
de vinzare, fie invers. In consecintä se realizeazä un dezechilibru durabil.

Constatarea 19.3. ln  caz de presiune vtnzätorul, in caz de absorbtie cumpärä- 
torul, tind spre micsorarea tensiunii: fiecäruia i-ar pläcea sä-si poatä implini 
aspiratia. ln  acest sens se afirmä fortele care actioneazä in directia echilibrului. 
Tensiunea insä se reproduce in permanentä.

19.7. Problemele observärii si ale mäsuräriit

ln lucrarea de fatä incerc sä delimitez precis variabilele sferei de reglare 
si cele ale sferei reale. Mai ales acum cind vorbim de problemele observärii 
si ale mäsurärii trebuie sä acordäm atentie acestui fapt.

Sä ne referim la inceput la intentiile de cumpärare. Atunci cind pe piatä 
dominä presiunea, aspiratia de cumpärare coincide de obicei cu cumpärarea 
efectivä: o!B) =  ω'Β>. Deci, din observarea sferei reale putem face si deductii 
privitoare la variabilele sferei de reglare. Cu alte cuvinte, este suficient sä 
observäm — fie cu ajutorul statisticii circulatiei märfurilor, fie cu cea a gos- 
podäriilor casnice — cumpärarea efectivä, si pe aceastä bazä sä putem trage 
concluzii asupra intentiilor de cumpärare.

ín conformitate cu aceasta, tot ceea ce econometria numeste „functie de 
cerere“, oglindeste intr-adevär nu numai cumpärärile, ci si intentiile de 
cumpärare — dar numai in cazul presiunii.

Alta este situatia in caz de absorbtie. Atunci, intentia si realizarea pot 
diferi§iincäsubstantial: oCs,>  ω(β). Multicumpärätorisint nevoiti sä-sicorec- 
teze aspiratiile initiale. Statistica circulatiei märfurilor, statistica gospodä- 
riilor casnice nu exprimä aspiratiile, intentiile („cererea“) cumpärätorului, 
ci numai ceea ce a devenit aceastä intentie prin deformare, deci intentia trans- 
formatä de imprejuräri.

In astfei de cazuri nu este permis sä deducem din variabila realä (cumpä­
rare) variabila de reglare (intentia de cumpärare). Aspiratiile cumpärätorilor 
pot fi observate numai dacä — asa cum am arätat in paragraful 19.3 — gäsim 
cele mai potrivite forme pentru a-i chestiona. Subiectul interviului declarä 
ce ar cumpära, dacä ar depinde numai de el (de posibilitätile sidegustul lui), 
si ce anume cumpärä efectiv. Institutele de cercetare a pietei fac pretutindeni 
in lume asemenea cercetärideopiniepublicä. Se cunosc metode bine elaborate 
si cu succes aplicate in praticä ale acestor cercetäri10. Organizarea observärii 
este pe deplin posibilä.

Sä trecem acum la aspiratiile vinzätorului. Aici evident situatia este inversa- 
ín caz de absorbtie putem porni de la faptul cä intentia de vinzare si vinzarea 
efectivä coincid: a(S)=  ω(5). Atunci variabilele reale (productia, respectiv 
vinzarea) oglindesc intentiile, aspiratiile vinzätorului, adicä si variabilele 
lui de reglare.

Evident, aspiratiile vinzätorilor in caz de presiune a(S) >  ω(5) pot fi cunos- 
cute numai prin chestionare, prin metodele de cercetare a opiniilor. (Vezi 
paragraf ul 18.3.)

10 Vezi, de exemplu, in afarä de lucrarea deja citatä a lui Katona [116], cartea in limba ma- 
ghiarä a lui Szabó [251],

Presiune $i absorbtie 249



Dincolo de acestea, conform ipotezei descrise in constatarea 19.1, putem 
trage concluzii si in mod indirect asupra iméntiéi de vínzare, anume din esti- 
marea nivelului potential al productiei. La nivelul productiei efective a 
perioadei anterioare adaugäm sporul potential de productie, plusul, care se 
poate obtine in conditiile date ale sferei reale, si de aici deducem aspirata de 
vinzare, variabila sferei de reglare care ne intereseazä.

Cartea de fafa pune doar problema sarcinilor legate de mäsurarea presiunii 
si absorbfiei si a indicatorilor legafi de acestea. Clarificarea teoreticä a core- 
latiilor precede, de regula, mäsurarea, observarea; apói, pe baza experien- 
telor de mäsurare si observare, teória poate fi imbunätätitä, precizatä in 
continuare.

19.8. Despre functiile cererii si ale ofertei

In strinsä legatura cu observarea si mäsurarea se aflä si problema functiilor 
cererii si ofertei; in mai multe locuri am mai atins aceastä chestiune.

Se pare cä nu existä nici o contradictie intre rezultatele pe care econometria 
le-a obfinut pinä in prezent in formalizarea si cuantificarea functiilor de 
cerere si ofertä, pe de o parte, si sistemul de concepte si constatäri ale prezen- 
tei cärti, pe de altä parte. Constatärile econometriei despre functiile de cerere 
si ofertä trebuie privite ca fiind contribuli la cunoasterea sistemelor functiilor 
de reactie. Constatärile empirice referitoare la cerere si ofertä stau pe propriile 
lor picioare si nu au nevoie sä foloseascä drept pivot nici functiile de utili­
tate, nici alte elemente de constructie ce pot fi imprumutate din constructiile 
teoretice ale scolii EG. Dimpotrivä: dacä observarea econometricä va rupe 
firele care o leagä de scoala EG, observarea empiricä a intentiilor de cumpä- 
rare si vinzare va putea sä se lärgeascä, sä devinä mai profundä. As vrea sä 
atrag atentia asupra unor astfei de sarcini de lärgire a observärii11:

1. Explicarea cererii de consum se restringe prea mult la analiza influentei 
preturilor si a veniturilor. Aceasta corespunde cu sugestiile scolii EG, dar 
in raport cu realitatea este prea säräcäcioasä. Influentä preturilor $i a veni­
turilor este foarte mare, dar existä si alte variabile tot atit de importante, 
mesaje färä caracter de pret, care exercitä influentä asupra cererii de consum. 
Citeva exemple:

— Imitarea, moda, urmärirea grupurilor de referintä conducätoare.
— Modificarea permanentä a structurii consumului in favoarea produselor 

noi si in defavoarea celor vechi.
— Comportamentul consumatorilor in funcde de pozitia lor socialä. De 

exemplu, influentä urbanizärii sau a formärii suburbiilor.
2. Dispunem de foarte pufine observatü empirice legate de functiile de 

cerere ale intreprinderilor. Analiza schimbärii structurii cheltuielilor de pro­
ductie in funcGe de preturi oferä o explicate foarte säräcäcioasä. Schimbärile 
combinatiilor factoriale in ultimä instantä se explicä prin schimbarea volu- 
mului resurselor disponibile si, legat de aceasta, prin progresul tehnic. Intr-o 
oarecare mäsurä progresul tehnic are o existentä de-sine-stätätoare. Mesajele

11 Despre una dintre „sarcinile lärgirii" am vorbit deja in paragraful anterior: prin ches- 
tionarea directä trebuie aflatä intentia de cumpärare a cumpärätorului in caz de absorbpe, res- 
pectiv intentia de vínzare a vinzätorului in caz de presiune, deoarece statistica circulatiei de 
märfuri nu ne oferä un tablou fidel al acestora.
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cu caracter de pret oglindesc numai in parte aceste schimbäri reale, respectiv 
intirzierile adaptärii la schimbärile reale, disproportiile temporare; necesitä- 
tile de schimbare a tehnicii sint transmise partial de mesajele färä caracter 
de prej.

3. Sint foarte pujine lucräri empirice autentice despre funcfiile de ofertä 
ale intreprinderilor. Observata realä este de obicei inlocuitä cu o presupunere 
aprioricä dupä care funcfia de ofertä ar trebui sä coincidä cu funcfia cheltu- 
ielilor marginale. Dacä este adevärat cä pretul este independent de intre- 
prindere, cä intreprinderea maximizeazä profitul §i cä funcfia de cheltuieli 
este convexä, atunci volumul productiei se aflä totdeauna in punctui unde 
preful coincide cu cheltuielile marginale, presupunind cä preful acoperä costu- 
rile medii variabile.

ín realitate — dupä cum am mai arätat in repetate rinduri — toate aceste 
presupuneri sínt destul de indoielnice.

Acum nu mä voi opri asupra convexitäf ii ; amintesc doar cä funcfia de 
reactie a intreprinderii are multe variabile: pe baza mai multor feluri de 
impulsuri se formeazä atit volumul productiei, cit §i intenfia de vinzare. 
(Acestea, dupä cum am väzut, nu coincid.) Despre aceste influente am vorbit 
deja: un rol important au raporturile privind situatia stocurilor, informa- 
fiile sosite direct de la cumpärätor, indicatiile sau recomandärile sosite 
de la organele centrale etc.

Fiecare dintre „sarcinile de lärgire a observärii“ schitate in punctele 1—3 
sint legate de necesitatea eliberärii observatiei empirice de mirajul scolii EG.

19.9. Comparare

ln paragrafele 19.7 si 19.8 ne-am angajat in mai multe rinduri in critica 
scolii EG. ln cele ce urmeazä vom compara mai ales sistemul de concepte 
al TEG cu cel expus in aceastä carte.

Cele douä sisteme de concepte se deosebesc fundamental, ln  general in 
capitolul 19 nu am utilizat notiunile de „cerere“ si „ofertä“, deoarece le-am 
considerat anterior ca fiind nedefinite.

ín  privinta unei singure nofiuni, a echilibrului, cele douä sisteme de con­
cepte coincid. Consider cä aceastä nofiune nu este un apanaj al scolii EG, 
ci un bún comun al celor mai multe stiinfe ale naturii si sociale.

Este adevärat, definitiile se deosebesc inevitabil intre eie, deoarece au
fost concepute cu ajutorul altor sisteme de concepte, in „limbi“ diferite.
ínfelesul lor este insä acelasi si inseamnä egalitatea intenfiilor de cumpärare
si de vinzare.»

Deosebirea nu constä deci in interpretarea notiunii de echilibru, ci mai 
degrabä in aprecierea rolului echilibrului in functionarea sistemelor econo- 
mice.

Conform scolii EG -— in mäsura in care o concepem ca pe o stiintä realä, 
descriptiv-explicativä — starea obisnuitä, medie, caracteristicä a sistemelor 
economice este echilibrul, trendul in jurul cäruia oscileazä intentiile de cum­
pärare §i de vinzare.

Contrar acestei opinii, ideea de bazä a capitolului 19 sustine cä tendinea 
stabilä, media, trendül sistemelor economice reale este dezechilibrul, adicä 
predominä fie presiunea, fie absorbfia.
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ín discutiile care au avut loc in jurul variantelor anterioare ale prezentei 
cárti, s-a auzit de mai multe ori urmätorul argument:

Lucrarea de fatä nu face altceva, de fapt, decit sä dea o nouä denumire 
echilibrului. Ceea ce eu numesc presiune este de fapt identic cu ceea ce $coala 
EG numeste echilibru, fiindcä, in situatia de echilibru a economiei, fiecare 
intreprindere trebuie sä dispunä de rezerve de capacitati corespunzätoare.

N-as vrea sä mä antrenez in discutii terminologice sterile. Se stie eit dei 
rigid se cramponeazä de cuvinte adeptii unor curente de idei in{epenite. Ei 
se leagä de cuvinte si nu de rationamente, cuvinte care devin astfei nothin 
aureolate de sfintenie. Uneori se acceptä mai usor revizuirea constatärilor, 
tezelor, principiilor decit a notiunilor, cuvintelor. Ei bine, daeä acest lucru 
linisteste pe cineva, acéla sä numeascä echilibru ceea ce eu numesc presiune. 
Numai cä nu deosebirea de terminologie, ci aceea de continut are importantä. 
In orice stiintä, echilibru inseamnä egalitatea a douä forte, a douä influenae 
contrare. Dar presiunea, conform definitiilor prezentei cärti, exprimä o in- 
egalitate. Numesc astfei starea in care intr-o parte existä superioritate de fortä 
si anume de partea cumpärätorilor.

C red cä d in  p u n c tu i de vedere  a l p o l i t ic i i  econom ice, cei m a i m u l t i  a d e p ti 
a i s c o lii E G , e i in s is i cons idera  cä aceasta este s ta rea  d o r itä  —  d a r aceastä 
p o z it ie  rä m in e  d e s tu l de in  u m b rä  in  lu c rä r ile  lo r  te o re tice , care accentueazä 
e g a lita te a  fo r te lo r .

Dar aici, de fapt am inaintat prea múlt, ajungínd la interpretarea norma­
tíva a problemei. Pinä acum am vorbit numai despre interpretarea descrip- 
tiv-explicativä a teoriilor scolii EG. Acum am ajuns la intrebarea daca este 
bine sau räu din punctui de vedere al rezultatelor sistemului economic daca se 
afirmä in sistemul economic dezechilibrul, presiunea sau absorbtia ? Räspunsul 
la aceastä intrebare — interpretarea normativä a teoriei — va fi dat in capi- 
tolele urmätoare.

Ne putem intilni si cu un alt fei de comentariu tipic: conform acestuia, 
nofiunea noasträ de „presiune" ar fi identicä cu nofiunea obisnuitä de „oferta 
excesivä“ (excess supply). Asupra acesteia vom reveni in paragraful 22.9.

19.10. Puncte de pornire din istoria economicä

Rationamentul tratärii ulterioare porneste de la constatarea 19.2 dupä 
care functionarea sistemelor economice este caracterizatä prin aceea cä se 
aflä de obicei timp indelungat, fie in stare de presiune, fie in stare de absorbf ie. 
Din punctui de vedere al istoriei economiei, aceastä constatare poate fi com- 
pletatä cu urmätoarele:

Constatarea Ί9.4. ln  cele mai multe färi socialiste, printre care si in Ungaria, 
timp indelungat s-a afirmat, mai mult sau mai pufin generalizat, jenomenul 
absorbfiei.

Constatarea 19.5. ln  cele mai multe täri capitaliste dezvoltate, timp indelungat 
(exceptind mai ales anii de räzboi) se afirmä, mai mult sau mai pufin genera­
lizat, fenomenul presiunii.

Ambele constatäri cuprind restrictii („ln cele mai multe täri . . .“, „mai 
mult sau mai putin generalizat“) dovedind cä recunoastem si existenta feno- 
menelor contrare. ín tärile socialiste — in multe ramuri §i de multe ori — se 
formeazä surplusuri, se acumuleazä stocuri nevandabile. Si invers: in parile
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capitaliste dezvoltate nici in anii de pace nu este necunoscutä penuria gravä 
a anumitor produse. Totusi pentru majoritatea ramurilor, pentru cele mai 
multe tári sint valabile constatärile respective.

Ambele constatäri sintetizeazä fapte empirice indeobste cunoscute. Nu 
ered cä cineva ar avea vreo obiectie impotriva acestei simple constatäri de 
fapte. (La ilustrarea constatärii 19.5 serveste si tabelul anterior 19.4.) Obiec- 
tii se pót ivi mai ales in jurul urmätoarelor probleme:

— Care este consecinta fenomenelor stabilite in constatärile 19.4—19.5?
— Care este cauza fenomenelor ? Oare in mod necesar socialismului este 

insotit de absorbtie si capitalismul de presiune?
La a doua intrebare as dori sä precizez de la inceput räspuns meu: nu. 

Nu din simpla existentä a socialismului sau a capitalismului rezultä absorbtia 
sau presiunea, ci din efectele globale ale unor siruri intregi de conditii istorice.

Dar aici nu facem decit sä preliminäm un punct de vedere care urmeazä 
a fi dezvoltat ulterior.

Ordinea tratärii va fi urmätoarea:
Pentru un timp, in capitolul 20 vom läsa de-o parte problema raporturilor 

de for(e pe pia|ä, reluind-o abia in capitolul 21. Pentru a prezenta efectele 
presiunii si absorbtiei in sfera realä, trebuie sä analizäm in prealabil unele 
corelatii ale cresterii economice. As vrea sä mä ocup mai ales cu problemele 
progresului tehnic, ale volumului productiei si ale calitätii. (Chestiunea a 
fost atinsä fugitiv in capitolele 11 si 16, dar dezvoltarea si mai amplä urmeazä 
abia acum.)

Vom relua firul analizei presiunii §i absorbtiei in capitolul 21. Acolo vom 
trata consecintele raporturilor de forte pe piatä. Putin cam fortat, dar am 
separat de acestea explicarea camelor, a conditiilor care provoaeä absorbtia 
si presiunea. Aceastä probléma va fi abordatä in capitolul 22.
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20. Volum si calitate

*

20.1. Exemplul automobilului si al textilelor

ín lumea intreagä se petrec douä procese intre care existä o strinsä lega­
tura si influentä reciproca: creste volumul produselor si se imbunätäteste cali- 
tatea lor1.

Sä luäm douä produse caracteristice: textilele fi automobilul. Pentru 
prezentarea problemelor utilizäm tabelele 20.1 si 20.2. ín ambele tabele, prima 
coloanä indicä cresterea volumului productiei si anume prin datele referitoare 
la economia mondialä. La automobile, volumul este exprimat in bucäti; 
la textile, in tone de materie primä. Putem constata cä progresul este foarte 
rapid.

Dacä insä am indica numai seriile dinamice ale cresterii volumelor, am spune 
prea ριφη despre cresterea inzesträrii oamenilor cu automobile si textile. 
Automobilul de astäzi nu este identic cu cel din deceniul al treilea; textilele 
de astäzi (sau cél pu(in o parte considerabilä din producta de textile) diferä, 
de asemenea, foarte mult din punct de vedere calitativ de cele existente cu 
50 de ani in urmä. Aceastä deosebire vrem s-o facem simtitä prin celelalte 
coloane ale celor douä tabele.

ín coloana a 3-a indicäm evenimentele caracteristice ale dezvoltärii teh- 
nice a celor douä grupuri de produse: cele mai importante invenfü, inovafii 
care au contribuit la imbunätä(irea calitätii automobilelor, respectiv a texti­
lelor. Coloana a 5-a si a 6-a indicä data introducerii acestor inventii si inovatii 
si tara care le-a introdus pentru prima datä. Celelalte coloane indicä evolu- 
tia in timp a unor caracteristici calitative ale produselor.

Evident, datele respective nu dau nicidecum un tablou complet al dina- 
micii evolufiei calitätii, totusi o ilustreazä intrucitva. Eie aratä cit de uni­
lateral este sä mäsuräm schimbarea stärii economice exclusiv prin cres­
terea productiei. De aceeasi importantä este aparitia produselor noi si 
a celor si mai noi, ca si imbunätätirea necontenitä a calitätii produ­
selor, reinnoirea internä; in expresia lui Schumpeter: procesul de „distrugere 
creatoare“ 1 2.

1 Aici, $i in cele ce urmeazä, conform sistemului de concepte introdus in capitolul 4 vorbim 
despre „produse“. Dar sfera acestora cuprinde si serviciile. Acest /apt trebuie accentuat mai 
ales cind este vorba despre progresul tehnic, deoarece una dintre caracteristicile importante 
ale acestuia este toemai cresterea rapidä a volumului serviciilor $i progresul calitativ al aces­
tora.

2 Vezi Schumpeter [229] $i [230].
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Dupä exemplele ilustrative putem íncepe clarificarea mai generalä a notiu- 
nilor. Cu acest prilej, in paragrafele 20.2—20.3 vom introduce si notarii sim- 
bolice, pe care insä le vom utiliza in aceastä carte nu in cadrul vreunui ratio- 
nament matematic sau model formal. Scopul descrierii simbolice este inainte 
de toate sä facä mai uniformä tehnica de observare, sarcina mäsurärii. Aceas- 
ta este cu atit mai importantä cu eit sínt mai multi economistii tentati sä 
incadreze problemele analizate aici in domeniul fenomenelor „necuantifi- 
cabile". Sä incepem clarificarea notiunilor cu definitia volumului.

Denumirea de „automobil“, dupä cum am arätat deja, nu acoperä un sin- 
gur produs, ci multe feluri de autovehicule. Situatia este asemänätoare si 
cu „textilele“.

Multimea produselor g;1, gj2------ g ^ , cu destinafie inruditä si mäsurabile
cu aceeasi unitate de mäsurä naturalä, o vom numi a j -a grupä de produse 
?i 0  vom no â cu G^; Gj — {gn , gi2, . . ginj.}cG. Sä numim volumul grupei 
a j -a si sä notäm cu V}[t) suma outputului de produse apartinind grupei res­
pective, iesitä din producte in perioada t, mäsuratä cu unitatea de mäsurä 
naturalä caracteristicä pentru grupa a j-a.

(20.1) V,(t) =  Σ  ®iW·
-ec.

20.2. Cresterea volumului

Indicatorii de volum Vj (t) vor fi denumiti pe scurt indicatorii V.
Dupä cum vedem, la mäsurarea volumului V^t), in mod constient nu am 

luat in seamä proprietätile calitative ale diferitelor produse, care fac parte 
din grupa respectivä de produse. Nu ne intereseazä daeä masina are patru 
sau sasé locuri. Pe plan abstract separäm cele douä aspecte ale dezvoltärii 
reale: descriem cresterea volumului produselor independent de schimbärile 
lor calitative.

Pentru explicarea ideilor prezentei cärti, din fericire, nu este necesar sä 
adunäm volumul diferitelor grupe de produse. Totalizarea, dupä cum rezultä 
din literatura bogatä a problemei, intimpinä greutäti3. Si nu avem de gind 
sä inträm acum in tratarea acestora. Vorbind despre volum, adicä in locul 
unui singur indicator de volum pe ansamblul economiei nationale, vom vorbi 
intotdeauna la plural, ne vom gincli la volumele diferitelor grupuri de pro­
duse Vpt), V2(t), . . . si la factorii care favorizeazä sau frineazä cresterea 
acestor volume.

3 De cele mai multe ori la determinarea indicelui agregat de volum ponderile sínt preturile. 
In aceste cazuri este problematic cu ce preturi sä efectuäm calculele: cu preturi constaiite sau 
curente, cu preturile de la inceputul sau de la sfirsitul perioadei, cu preí uriíc interne sau ex­
terne etc. Alte calcule evitä preturile, ponderind indicii de volum ai grupurilor de produse cu 
alti indicator! (de exemplu, cu efectivul de personal sau cu orele de muncä utilizate). Pentru 
mäsurarea gradului de dezvoltare a economiei, pe baza comparapilor internationale, Jänossy 
[102; 103] stabileste corelapi directe intre indicatorii agregap (de exemplu, venitul national 
exprimat in dolari) §i volumul celor mai importante grupe de produse exprimat in nnitäfi na­
turale.
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Tabelul 20.1.
CRE$TEREA VOLUMULUI PRODUCTIEI MONDIALE DE TEXTILE 
SI í MBUNÄTÄTIREA CALITÄTII ACESTORA « *
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1910 100 Fibrä artificialä Marea
viscozä Britanie 1904

1920 89 Fibrä artificialä Marea
acetat Britanie 1921

Tratarea tesäturilor
de bumbac pentru
stabilitate dimen-
sionalä (sanforizare) S.U.A. 1928

1930 119 Tratament pentru in
nesifonabilitate Marea jurul

Britanie 1930
Tratament pentru
hidrofobizare S.U.A. 1930
Tratament pentru Marea 1 9 3 8 -
ignifugare Britanie 1940

S.U.A.

Nylon S.U.A. 1939

1940 159 Fibrä poliestericä S.U.A. 1941

Fibre polialcool- Pentru fabricarea Japonia dupä
vinilice lenjeriei, lenjeriei 1945

de pat.

* Sursa date lo r referitoare la  vo lum : [101; 247; 248; 265; 266; 267].
— Cu p riv ire  la  volum  n-am  dispus de d a te  d irecte , m otiv  p en tru  ca re  a tre b u it sä  ap licäm  num eroase so lu jii

de tranzifie , fäcind  estim äri p en tru  com pletare.
— D atele de volum  nu cup rind  fibrele confec$ionate d in  stic lä , p ielea a rtific ia ls , po liu re tanu l, precum  si a lte  tex tile  

neu tilizate  p en tru  confec^ionarea im bräcäm in te i (excm plu cinepa).
— Totalizärile le-am  fäcu t in  tone, pe baza  produc^iei de m a te rii p rim e — cu u rm ätoare le  recalcu läri: pe  baza pierde- 

r ilo r generale am  m icfo ra t ca n titä jile  la  bum bac cu  5% , la  lin ä  cu 65% , la  m ä tasea  n a tu ra lä  cu 50% .
— P en tru  unii an i calculele le-am  fäcu t p rin  in terpo la re  — cu u tiliz a rea  d ate lo r d in  an ii ap ro p ia ti.
— D at fiind cä aici vrem  sä p rczen täm  doar te n d in ta  de crestere  a  volum ului exclusiv in  scop ilu stra tiv , aceste  im pre- 

c iziuni nu  vor provoca d eru tä .
— Sursele referitoare la inven^ii: [44; 52; 122].
— ín  afara  surselor pub licate , ne-au  a ju ta t  p rin  inform atiile  lor personale: F ülöp Sándor, Endrei W alter, R usznydk I . 

$i Iz tn a y  Ferenc.
— T abelul a  fost in tocm it de Soós A ttila .
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Continuarea tabelului 20.1.
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N o n  w oven  : liat Materiale obtinute färä
filare, prin lierea^ipre-
sarea straturilor de vä-
luri cardate suprapuse S.U.A. 1948

Malimo Tesäturä tricot urzit R.D.G. 1949
din fire

1950 162 N o n  w oven  : meto- Mecanizarea executärii
da tufting nodurilor la covoare S.U.A. 1952 0,4 0,8

Texturarea fibre- (1948)

lor artificiale tip
mätase Elvetia 1952

1960 285 Fibrä poliacrilni- Se intrebuinteazä pen-
tril tru fabricarea textile-

lor, mai ales ln ames- J aponia 1953-
tec Italia 1954

Fibrä polipropi- Se utilizeazä pentru fa-
lenä bricarea textilelor de

mobilá $i a tricotajelor Italia 1960 4,8 8,1

Fibrä poliuretan Se utilizeazä pentru
(spandex) fabricarea tesäturilor 1960-

elastice S.U.A. 1961
Permanent press Stofa este Imbibatä In

(dungä durabilä) chimicale, apoi la
temperatura ridicatä
este supusä presärii S.U.A. 1961

Polinoviscozä Fibrele de viscozä uti-
lizate mai inainte au
avut o slabä rezistenfä
la rupere ín stare ume- Europa
dä; la aceasta ajutä ρο- occiden-
linoviscoza modificínd talá,

1965 334 moleculele viscozei Japonia 1963 11,9 17,4
1966 331 14,5 25,7
1967 329 16,7 32,4
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Tabelul 20.2.
CREÍjTEREA VOLUMULUI PRODUCflEX MONDIALE DE AUTOTURISME 
§1 ÍMBUNATÁTIREA CALITATIVÄ A ACESTORA *
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Trecerea de la forma de
träsurä cu cai la forma de
automobil Germania 1900

Aprindere cu magneton Germania 1903
Iluminatul electric al autó-

mobilului Germania 1910
Demaror electric S.U.A. 1911
Motor cu cursa pistonului
scurtá Franca 1913

Frlná hidraulicä S.U.A. 1921
Sistem de frlná pe patru rofi Franca 1923-

1924
Lampá semnalizator frlná S.U.A. 1925

1926 4 355 íjtergátor parbriz electric Germania ln jur.
1926 0 %

Aparat radio Inglobat In bord S.U.A. 1927
1930 3 390 Schimbátor de vitezá S.U.A. anii’30

Trac^iune pe rofile din fafá Franca 1933
Caroserii autó cu forrná

aerodinamicá Cehoslovacia 1934
Caroserie presatá din tablá

de o^el S.U.A. 1934
Autoturism cu motor Diesel Germania 1936

1938 3 050 40
1950 8 170
1955 10 950 Caroseria din material plastic R.D.G. 1955

Sistem de servodireclie R.F.G. 1956
Piese de bord cáptujite cu
poliuretan S.U.A. 1956

1960 12 670 Motor Wankel R.F.G. 1963
1965 19 090 74%
1966 19 220
1967 18 260 14

* Sursele referitoare la  volum : [120] ?i [266].
Sursele referitoare la  in v e n ti :  [98; 201; 207; 275; 279]. ín  afa rá  de sursele pub lica te , ne-au  a ju ta t  p r in  in fo rm a­
b ile  lo r personale: Űrvölgyi Ferenc K onrád  ?i L iner G yörgy. T abelu l a  fost In tocm it de Soós A ttila .
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Sä trecem la a doua laturä a dezvoltärii economiei reale, la imbunätätirea 
calitätii4. La inceput trebuie clarificatä notiunea de calitate, despre care 
tin sä precizez: nu abordez problema filozoficä „cantitate-calitate“. Notiunea 
„calitatea produsului“ o vom utiliza in sensul ei cél mai obisnuit; in sensul 
in care inginerul vorbeste despre strunguri de diferite calitäti sau gospodina 
despre calitatea diferitilor detergendi.

Nu vom considera calitatea produselor — in acceptia de mai sus, data de 
inginer sau de gospodina — drept o proprietate imperceptibilä sau nemäsu- 
rabilä. Nu vrem sä ne complicäm cu problema mäsurärii aspectului estetic 
al märfurilor si de aceea acceptäm principiul: de gustibus non est disputandum, 
acéla al diversitätii gusturilor. Fäcind abstractie de aceasta, proprietätile 
calitative luate separat sint chiar foarte „perceptibile“, exprimabile, deci si 
mäsurabile.

Evident, o parte din proprietätile calitative se pot mäsura prin numere 
reale. De exemplu, putem descrie cu variabile continue viteza maximä a 
automobilului, consumul normal de carburanti, cubajul portbagajului. Cu 
variabile de numere intregi putem indica dacä e vorba de autoturism cu 2  

sau cu 4 portiere, citi pasageri poate transporta etc. ín  cazul textilelor putem 
descrie cu variabile continue rezistenfa la rupere a materialului, grosimea 
fibrelor, densitatea tesäturii si asa mai departe.

O alta parte a proprieta^ilor calitative este exprimabilä prin existenta sau 
inexistenta anumitor caracteristici. De exemplu, daca automobilul are sau 
nu dispozitiv automat de schimbare a vitézéi. In astfei de cazuri atasäm pro­
prietätii calitative respective o variabilä cu valoare 0  sau 1 .

Definitia 20./. C a l i t a t e a  produsului al t-lea se compune dintr-un 
numär de M ( proprietäti calitative. Sä le notam astfel: uu , u(2, . . ., u<Mj. 
Multimea proprie täfilor calitative care descriu calitatea produsului al i-lea 
o notam cu \Ji ; U 4 =  {un , ui2, . . ., uiAi.}. Fiecärei proprietati calitative i se 
poate atasa o cifrä de mäsurare, prin care se poate indica gradul de afirmare 
a proprietätii respective. Gradul de afirmare a proprietätii a j -a la produsul 
al i-lea va fi dat de parametrul calitativ q(j. Vectorul qt, compus dintr-un 
numär de M t parametri calitativi componenti qi]t va fi numit vectorul 
calitätii.

Existä produse a cäror calitate poate fi descrisä prin 2—3—5 proprietati 
(de exemplu, benzina). La descrierea detaliatä a altor produse industriale 
complexe trebuie sä indicam 50 sau 100 de proprietäti calitative cu toate 
ca si in asemenea cazuri sínt suficiente, de obicei, cele mai importante 1 0 — 2 0  

de caracteristici.
Orice Standard de calitate sau standard tehnic oferä exemplu pentru vec­

torul de calitate qt. Standardul enuntä un numär finit de proprietäti si pentru 
fiecare indicä un parametru de calitate standard q'ijt cum ar fi cifra octanicä 
a benzinéi sau rezistenfa la rupere a firelor textile.

Din cele spuse rezultä cä de obicei calitatea produselor este o categorie „can- 
titativä“; este mäsurabilä printr-un vector ale cärui componente sint numere 
reale, cantitäti. (Pentru acest motiv evit termenul „cantitatea de produse“

4 ín acest capitol am utilizat lucrärile lui Kuenne [145] p Gritiches [78],

2 0 .3 . N o tiu n ea  de ca lita te
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l i l l , .

ca opus al „calitätii produselor“, si in locul acestuia folosesc termenul „volu­
mul productiei“.)

N-as vrea sä creez iluzia cä as fi reusit sä definesc in asa fel notiunea de 
calitate incit mäsurarea sä nu dea nastere la nici un fei de greutäti. Au rämas 
deschise probleme foarte dificile. Sä presupunem cä vrem sä comparäm cali- 
tatea a douä produse comparabile cu destinatie inruditä. Primul produs are 
citiva parametri superiori celui de-al doilea, in schimb are altii mai slabi. 
Care sä fie aprecierea globalä si pe care produs sä-1 consideräm a fi cel mai 
bun ? Putem oare mäsura „calitatea medie" a unui grup mai mare de produse 
sau chiar calitatea medie a productiei globale a intregii economii nationale, 
dinamica calitätii medii? Putem oare compara cu ajutorul unor indicatori 
globali dinamica calitätii medii a productiei din douä täri? S-au fäcut incer- 
cäri interesante de calculare a unor indici de preturi care sä oglindeascä schim- 
bärile calitative ale unor grupe de produse. (Astfel, de exemplu, Griliches 
a calculat „indicele de pref: hedonist" al industriei americane de automobile, 
care este chemat sä exprime schimbärile calitative 5. Sint insä sceptic in ceea 
ce priveste posibilitatea efectuärii unor astfel de calcule pentru intreaga eco­
nomic nationals, pentru o etapä istoricd mai indelungatä. Convingerea mea 
este cä evolutia calitativä a intregului output de produse al unui sistem economic 
in  decursui unei perioade istorice mai indelungate nu o putem exprima cu sufi- 
cientä seriozitate printr-un singur indice calitativ global de pret.

Ca si mai inainte, la mäsurarea volumului, si aici putem afirma cä din punc­
tui de vedere al rafionamentului lucrärii de fatä, din fericire nu este absolut 
necesar sä dispunem de un singur indicator sintetic care sä descrie imbunä- 
tätirea globalä, pe ansamblul economiei nationale, a calitätii tuturor produ­
selor.

Din nou putem sä ne multumim ca in locul unui singur indicator de calitate 
global sä stabilim o serie de indicatori diferi^i, Q(1), Q{2\  . . . care in tota- 
litatea lor pun in luminä schimbarea calitätii, ritmul rapid sau lent al imbu- 
nätätirii, particularitätile acesteia.

Sä numim indicatori de calitate sau pe scurt indicatori Q grupa indicatori- 
lor statistic! care mäsoarä o anumitä laturä, un component caracteristic al 
schimbärii calitative ce a avut loc la toate produsele dintr-o grupä de pro­
duse in cadrul unui subsistem sau sistem economic.

Corespunzätor cu aceasta indicatorii Q au un caracter partial: ei nu repre- 
zintä global intreaga evolutio a calitätii, ci doar una sau alta dintre laturile, 
momentele acesteia. Aici am anticipat doar definitia, urmind ca la tratarea 
ulterioarä sä prezentäm diferiti indicatori Q.

20.4. Produsele revolutionär noi

Nu numai economia, producta, dar si intregul mod de trai din epoca noasträ 
se deosebeste fundamental de cel cu cincizeci de ani ín urmä prin apad ja  
unor produse ca televizorul si nylonul, malina electronicä de calcul si peni- 
cilina.

Sä privim tabelul 20.3. Aici am enumerat in total 79 de produse revolu­
tionär noi, care au fost introduse pe scarä industrialä in ultima jumätate de

5 Vezi Griliches [78].
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veac. Am incercat sä ne limitäm exclusiv la produsele „civile“ ; pentru acest 
motiv nu figureazä in tabel nici energia atomicä, nici tehnica rachetelor. Este 
adevärat cä in zilele noastre greu putem trage o linie de demarcatie intre 
cercetarea stiintificä in scopuri militare si cea in scopuri civile. Existä cen­
trale atomice utilizate in scopuri pasnice si rachete care slujesc cercetärile 
stiintifice spatiale. Si invers, tranzistoarele nu sínt instalate numai in apara- 
tele de radio ale tinerilor care merg la strand, ci si in dispozitivele militare. 
Delimitarea este deci inevitabil arbitrarä.

Celor 79 de produse din tabelul 20.3 le mai adäugäm incä o serie dintre 
cele prezentate in tabelele 2 0 . 1  si 2 0 .2 . ín  cele ce urmeazä va fi vorba deci 
in total de circa 1 0 0  de produse noi.

Tabelele nu sint complete. Probabil am mai putea gäsi vreo 10 sau 30 de 
produse, care pot fi numite cu acelasi drept revolutionär noi, ca si cele cuprinse 
in tabel. Este discutabil si faptul dacä fiecare produs din tabelul 20.3 meritä 
cu adevärat denumirea de produs „revolutionär nou“. (Dintre inventiile 
inscrise in tabelele 2 0 . 1  si 2 0 . 2  färä indoialä numai unele pot fi considerate 
ca atare.) Totusi, ered cä tabelele scot in evidentä inventiile, produsele noi 
care au contribuit ín cea mai mare mäsurä la formarea imaginii epocii 
noastre.

Prin ce meritä aceste produse atributul de „revolutionär noi“?
Criteriul cél mai important rezidä in faptul cä transforma profund compor- 

tamentul organizatiilor, respectiv al indivizilor care le utilizeazä. Masina elec- 
tronicä de calcul a revolutionat cercetarea stiintificä, administrata, condu- 
cerea uzinalä; televiziunea a revolutionat distractia oamenilor, modul lor 
de viatä de acasä.

Produsele revolutionär noi dau nastere de obicei unor necesitäti noi. Desigur, 
oamenii íntotdeauna ar fi dórit sä vadä la depärtare asa cum multe povesti 
si legende ne vorbesc despre aceasta. Ca necesitate care realmente poate fi 
satisfäcutä, aceastä dorintä a apärut insä odatä cu TV. Sau un alt exemplu: 
cu zeci de ani inainte au existat deja aparate de radio portative cu detector 
de dimensiuni mici. Cererea fatä de aceste aparate släbea insä din cauza imper- 
fectiunii executiei lor. Nevoia s-a ivit din nou, cind au apärut radiourile cu 
tranzistori care asigurä o receptie foarte bunä.

Fabricarea produselor revolutionär noi de regulä (dar nu intotdeauna) 
duce la aparitia ramurüor industriale noi. Aceasta s-a intimplat in cazul 
productiei de automobile, tractoare, avioane care, in decurs de citeva decenii, 
au devenit in numeroase täri ramuri conducätoare. íntr-un timp cu mult 
mai scurt au devenit ramuri independente industria electronicä sau fabricarea 
fibrelor sintetice si a materialelor sintetice.

Definitia 20.2. P r o d u s e l e  r e v o l u t i o n ä r  n o i  sínt din punct 
de vedere calitativ considerabil superioare produselor anterioare cu destinatie 
asemänätoare. Eie transformä profund comportamentul acélóra care le uti­
lizeazä si anume: in cazul mijloacelor de productie tehnologia productiei, 
iar in cazul bunurilor de consum obiceiurile de consum si modul de viatä 
al consumatorilor. De regulä, dau nastere unor necesitäti noi. Pentru pro- 
ducerea lor sint create ramuri noi. Numim d e z v o l t a r e  r e v o l u t i  o- 
n a r ä  a f a b r i c a t i e i  activitatea depusä pentru inventarea unor 
produse noi si organizarea productiei, pentru prima oarä pe scarä industrialä, 
a produselor revolutionär noi.
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T abelul 20.3.
PRODUSE REVOLUTIONÄR NŐI ΪΝ ULTIMA JUMÄTATE DE VEAC *

D e n u m ire a  n o u lu i p ro d u s
S cu r tä  descriere  a] n o u lu i  
p ro d u s  (c u  e x c e p tia  celor  

indeob$te cu n o sc u te )

N u m e le  tä r i i ,  
care l-a  in tro d u s  

p r im a  d a ta

D a ta
in tro d u cer  i i

I n d u s tr ia  de m a s in i  s i  elec-
tronicaW

1. Lampá de radio S.U.A., Germania 1913-18
2. Tub fluorescent Franca, Germania in jurul 1934

3. Radar

4. Televiziune

Franfa, Olanda, 
Germania, Marea 
Britanie, S.U.A. 1935-38

5. Microscop electronic Marea Britanie 1936

6 . Magnetofon Germania, S.U.A. 1939
7. Vidicon Tub electronic videocap- Germania, S.U.A. dupä 1940

8 . Disc Stereofonie micro-
tor

S.U.A. 1945

bräzdat
9. Grilä catodicä Se utilizeazä la tuburi de S.U.A. 1948

10. Tranzistor
mare capacitate

Germania 1948

11. Dispozitiv pentru reglaj S.U.A. dupä 1950

fin la prelucrarea danturii
1952ro îlor dintate Elve£ia

12. Calculator electronic S.U.A. dupä 1950

13. Lämpi halogen Servesc pentru dozarea 
elementelor halogene in 
cimpul de gaze pentru a 
asigura un spectru con- 
tinuu mai bun S.U.A. 1959

14. Tranzistor cu pläci de 
siliciu

Tranzistor cu pläci de 
siliciu care se folose^te in 
circuite electronice inte­
grate S.U.A. 1962

•  Tabelul a  fost in tocm it de Soós A ttila .  L a colectarea da te lo r a  co labora t A nta l Ilona. U nul d in tre  izvoarele p rinc ipale  
ale tabelu lu i a  fost lucrarea lu i Jonkes  §i coau to rii [105]. Celelalte izvoare s in t ind ica te  la  no te le  de subsol la  indicele 
corespunzätor. T o t acolo dam  si num ele specialistilor, ca re  ne-au  a ju ta t  personal p r in  in fo rm ab ile  lo r. Cu acest p ri- 
lej m ul^um im  p en tru  sp rijinu l aco rd a t la  in tocm irea p rezen tu lu i tabel (precum  si a tabelelo r 20.1 §i 20.2).

a) S ursä : [186], In f o rm a in  personale: H ajós G yörgy, Juhász Péter §i Czuczor József.
b) Surse [186; 201]; In fo rm a r i personale: Ű rvölgyi Ferencz K om ád  K öröskényi Zoltán.
c) Sursä : [41]. In fo rm atu  personale: Lugosi M .,  Sauer József si P ap J .
d) In fo rm áld  personale: Hajós György §i Pap János.
e) S ursä : E xclusiv  luc rarea  [105] c i ta tä  deja .
f) In fo rm á ld  personale: Juhász Péter.
g) Sursá : [186] In fo rm áld  personale: L u x  László
h) In fo rm áld  personale: Kocka I .  §i Vidos Tibor
i) S ursá : [5, 32; 4 4 ; 58 ; 122; 170; 186; 188]; In fo rm á ld  personale: P ap  János  $i Vidos Tibor.
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Continuarea tabelului 20.3.

Denumirea noului produs
Scurtä descriere a noului 
produs (cu excepfia celor 

indeobste cunoscute)

Numele tárii, 
care l-a introdus 

prima data
Data

introducerii

15. Ma$ini-unelte automatizate 
cu comandä numericä S.U.A. dupä 1960

Industria mijloacelov de trans­
port (cu excep^ia autoturis- 

melor)<b)
16. Locomotivä diesel-electricä Suedia 1913

17. Tractor S.U.A. 1920

18. Frinä de aer Germania 1938

19. Elicopter S.U.A. 1941

20. Avion cu reacjie Marea Britanie, 
Germania 1943

Industria optica fi chimica^

21. Octurator perdea Germania in jurul 1925

22. Fototehnica in culori Germania, S.U.A. in jurul 1935

23. Obiectiv cu focalizare re- 
glabilä Franca dupä 1945

24. Aparat fotografic polaroid Dupä fotografiere se ob- 
fine imediat fotográfia 

gata fäcutä S.U.A. in jurul 1959

25. Octurator automat combi­
nat cu exponometru Japonia 1960

26. Maser Amplificator cuantic S.U.A. 1953

27. Laser Amplificator cuantic U.R.S.S., S.U.A. dupä 1960

Industria poligraficä

28. Xerografia Procedeu tehnic din in­
dustria poligraficä, con- 
stituind baza tiparului of- 
set S.U.A. 1952

Productia altor masini

29. Marina de recoltat bum- 
bac S.U.A. 1942

30. Räzboi de {esut tip Sul- 
zer

Räzboi.de j:esut färä su- 
veicä, cu randament dublu 
decit cel obisnuit Elvetia 1950
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Continuarea tabelului 20.3.

Scurtä descriere a noului Numele tärii, Data
introduceriiDenumirea noului pro dm. produs (cu exceptia celor care l-a introdus

indeobfte cunoscute) prima datä

31. Automatizarea aparatelor Asigurä mecanizarea
de protects in mine completä, inläturä practic 

pericolul accidentelor mor­
tale Marea Britanie 1950

32. Turbina hidraulicä Kaplan Cehoslovacia 1921

Produse de larg consum 
Piese de mecanicä finä^

o3. Ceas de minä automat S.U.A. 1928
34. Fermoar S.U.A. 1918
35. Pix S.U.A. 1945

Siderurgie^l 

36. Aliaj beril-bronz Aliaj cu mare rezistentä, 
„elastic", se utilizeazä ln
tehnica telecomunicaj:iilor 
la piese mici S.U.A. 1934

37. Otel pentru tablä sili- Materia de bazä a lami-
cioasä laminat la rece natelor pentru transforma-
pentru transformatoare toare cu pierdere redusä 

de fier S.U.A. 1942
38. Productia industrialä a Materie primä pentru a-

titanului liaje de aluminiu S.U.A. 1944
39. Cupru OFHC Bun conducätor de elec- 

tricitate, fára oxigén, baza 
electronicii S.U.A. 1948

40. Carbid Wolfram In denumirea obijnuitä
„vidia", material cu mare 
durabilitate, utilizat la as- 
chierea metalelor Germania 1926

Industria de constructiiW) 

41. Construc^ii din panouri
mari U.R.S.S. inainte de

42. Sistemde const.ruclii cu mai 
multe nivele cu schelet de 
rezistentä din metal

1940

S.U.A. 1880-1890

43. Constructii tip caroserii Cu peregi prefabricati 
termoizolanti, cu ferestre 
din aluminiu Franca, S.U.A. 1951-1952
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Continuarea tabelului 20.3.

Denumirea noului produs
Scurtä descriere a noului 
produs (cu exceptia celor 

indeobfte cunoscute)

Numele tärii, 
care l-a introdus 

prima data
Data

introducerii

44. Acoperi^uri din pinzä Pentru constructi pe su-
subtire de beton prafete utile mari, fára 

sustineri intermediäre Franta, S.U.A. 1910-1915
45. Termoficare

U.R.S.S. 1924
46. Instalatii de conditionare Elvetia in jurul anu-

a aerului tehnologice lui 1890
47. Instalatii de conditionare a S.U.A. in jurul anu-

aerului de confort lui 1917
Industria farmaceuticä^l

48. Insulina Canada, S.U.A. 1930

49. Penicilina S.U.A. 1945
50. Streptomicina S.U.A. 1948
51. Cortizonul Se utilizeazä la tratamen- 

tul reumatismului §i altor 
boli de articulatie S.U.A. 1948

52. Vitamina B 12 Marea Britanie 1948
53. Clorocid S.U.A. 1949

54. INH Hidrazida acidului izoni- 
cotinic, este utilizatä in 
tratamentul tuberculozei R.F.G. 1951

55. Grupul fentiazen
(Hibernol, frenolon, pipol- 
fen) Calmante Franta 1952

56. Tetran S.U.A. 1953

57. Anticonceptionale S.U.A. 1957
58. Prednisolon S.U.A. 1955

Alte produse ale industriei 
chimice0 >

59. Vopsea ducco S.U.A. dupä 1920
60. Tetraetilplumb Se utilizeazä ca adaos la 

benzinä, deoarece are efect 
antidetonant S.U.A. 1922

61. Detergenti Germania 1930

62. Lichid de räcire Freon Se foloseijte in frigidere 
$i in instalatii de condi­
tionare a aerului S.U.A. 1931
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Continuarea tabelului 20.3,

Denumirea noului produs
Scurtä descriere a noului 
produs (cu excepfia celor 

indeobste cunoscute)

Numele färii, 
care l-a introdus 

prima dalä
Data

introducerii

63. Cauciucul sintetic U.R.S.S., S.U.A. 1932

64. Celofán S.U.A. 1933

65. Polimetacrilat de metil Plexiglas S.U.A. 1935

6 6 . Cracarea cataliticä a p$e-
iului S.U.A. dupä 1936

67. Nylon S.U.A. 1939

6 8 . Polietilén Marea Britanie 1939

69. Insecticide $i fungicide, Marea Britanie 1940-45
cu mare efect 

70. D.D.T. Elvepa 1942

71. Räfyini poliesterice, sinte- 
tice

ín amestec cu fibre de 
sticlä se intrebuinteazä ca 
element de rezistentä; se 
folose^te ca material S.U.A. 1942

72. Siliconi
invelitor

Pentru materii electroi- 
zolante, pentru uleiuri ter- 
morezistente, pentru peli- S.U.A. 1943

73. Rásini epoxidice
cule hidrofuge 
Pentru anticorozivi, ade- S.U.A. 1947

74. Fir PVC
zivi, lianp termorezistenfi

Se utilizeazä pentru pro- 
ducerea textilelor tehnice, 
datoritä rezisten-fei la sub- Germania 1936

75. Fibre de sticlä
stanfe chimice 

Se utilizeazä pentru vatä S.U.A. 1938

76. Piele artificialä de sticlä, izolatoare, filtre R.F.G. dupä 1960

77. Poliuretan R.F.G. dupä 1960

78. Congelare rapidä S.U.A. in jurul 19291

79. Gazeificarea subteranä a 
cärbunelui U.R.S.S. 1957

Deoarece o buna parte a stiintei economice traditionale o neglijeazä, tre- 
buie sä subliniem urmätoarea tendintä istoricä (chiar dacä are aparenta unui 
loc comun):

Constatarea 20.1. Un moment de importantä fundamental in dezvoltarea 
sferei reale a economiei este aparitia si introducerea produselor revolutionär
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noi, iar unul (Untre cet mai importanti indicatori ai schimbärii sferei reale este 
frecventa aparitiei produselor revolutionär női si promptitudinea introducerii 
fabricärii acestora pe scarä industriala.

ín acest paragraf ne indreptäm atentia numai asupra príméi aparitii si 
a príméi introduceri a produselor revolutionär női. íntr-o parte ulterioarä 
a capitolului vom vorbi despre introducerea lor in proportii de masá.

A doua frazä a constatärii 20.1 ne conduce spre problemele mäsurärii. 
Putem construi un numär de indicatori Q care pune in luminä caracteristi- 
cile proceselor legate de prima introducere a produselor revolutionär noi. 
Sä presupunem cä specialistii in tehnicä, in istoria tehnicii, economistii care 
studiazä progresul tehnic au selectat de ja din noianul urias al inventiilor 
produsele pe care intr-adevär le putem considera a fi revolutionär noi. Adicä 
au alcätuit un tabel mai complex, mai sigur decit tabelul 20.3. ín acest caz 
pót fi calculate urmätoarele:

1. Frecvenfa aparitiei produselor revolutionär noi. Modificarile in timp 
ale acesteia. Estimarea frecventei pe täri. (Asupra problemei din urmä vom 
mai reveni in capitolul urmätor.)

2. Timpul care se scurge intre elaborarea inventiei, prima initiativä a inven- 
tatorului si prima producüe de proportii uzinale. Acesta indicä rapiditatea 
adaptärii productiei la progresul cercetärilor tehnice.

3. Istoria evolutiei pretului noului produs. Aceasta are legäturä strinsä cu 
räspindirea lui in masä, asupra cäreia vom mai reveni.

20.5. Perfectionarea treptatä a produselor
Apare pe arena noul produs. La inceput, in ciuda calitätilor promitätoare, 

de regula este incä primitiv. Sä ne gindim cit de comice sint — pentru ochii 
de azi — primele automobile sau primele avioane, sau cit de primitiv au fost 
executate la inceput primele reproduceri prin tehnica revolutionär nouä 
a xerografiei.

Mai tirziu, insä, se perfectioneazä pas cu pas produsele care apar drept 
„revolutionär noi“, mai ales prin imbunätätirea treptatä a parametrilor cali- 
tativi.

De altfel, munca de migalä in vederea perfectionärii se desfäsoarä $i la 
produse care in zilele noastre pot fi calificate drept invechite. De exemplu, otel 
se produce de secole, dar si astäzi incä se cerceteazä posibilitätile imbunätä- 
tirii continue a calitätii acestuia.

Definitia 20.3. Numim p e r f e c t i o n a r e  t r e p t a t ä  i n i t i a t o  a- 
r e 6  imbunätätirea treptatä a parametrilor calitativi ai unor grupe de produse, 
comparativ cu nivelul anterior atins oricind si oriunde.

Din definitie rezultä cä si perfectionarea treptatä a produselor este o acti­
vitate novatoare (la aceasta se referä de fapt atributul „initiatoare“) la fei 
ca si descoperirea si introducerea pentru intiia oarä a produselor revolutionär 
noi. Nu consideräm cä ar fi o perfectionare a produsului ajungerea din urmä 
a parametrilor calitativi atinsi deja in altä parte, preluarea inovatiilor, per- 
fectionärilor mai mici sau mai mari aplicate deja in altä parte. Ceea ce nu

6 Terminológia anglo-saxonä — de$i in privinta aceasta nu este prea unitarä — denumejte 
invention descoperirea produselor revolutionär noi; $i development perfectionarea produselor.
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inseamnä cä subestimäm acest fei de activitati; de altfel la aceasta vom 
reveni mai pe larg. Vrem sä deosebim doar, din punct de vedere conceptual 
si in privinta mäsurärii, activitatea de preluare si imitare, de activitatea de 
pionierat descrisä in definitiile 20.2 si 20.3, adicä atit de dezvoltarea revolu- 
tionarä cit si de imbunätätirea treptatä a produselor.

Existä fireste si cazuri de frontiéra, despre care se poate decide greu dacä 
fac parte din categoria dezvoltärii „revolutionäre“ sau „treptate“ a produ­
selor. Ce fei de calificativ vom da fibrelor sintetice ce vor apare de aici incola 
dupä ce au apärut fibrele de viscozä, nylon si poliester revolutionind calitatea 
textilelor. Este oare conducerea si frinarea prin transmisie de fortä o inovatie 
revolutionär nouä sau face parte din sfera dezvoltärii treptate a productiei 
de automobile ? Desi — ca la orice delimitare — existä cazuri de frontiéra* 
totusi, in majoritatea cazurilor se poate decide univoc dacä avem de-a face 
cu o dezvoltare din categoria „revolutionär“ sau „treptatä“ a produselor.

Pentru caracterizarea dezvoltärii treptate a produselor putem aplica nume­
rosi indicatori Q. De exemplu, putem scoate cele mai importante componente 
ale vectorului calitativ la un grup de produse si putem observa evolutia in 
timp a acestor parametri la intreprinderile fruntase.

20.6. Urmärirea atingerii nivelului mondial

Unul dintre cele mai importante momente ale imbunätätirii calitätii este· 
urmarea exemplului fruntasilor. Dacä undeva intr-o tarä oarecare si in cadrul 
ei intr-o anumitä intreprindere cineva desfäsoarä o muncä de pionierat si 
ini^iazä fabricarea pentru prima oarä a unui produs revolutionär nou, sau 
cél putin a unui articol perfectionat treptat, va fi urmat curind de alte intre- 
prinderi din cadrul aceleiasi täri sau de producätori din alte täri. Mai devreme 
sau mai tirziu multi altii vor incepe sä producä acelasi produs, vor prelua 
aceleasi perfectionäri partiale, aceleasi inovatii. Acest efort de urmare a exem­
plului constituit la nivelul mondial poate fi mäsurat cu mai multi indicatori 
diferifi si anume:

1. Poate fi observatä diferenta dintre nivelul avansat pe plan mondial al 
unor parametri calitativi $i nivelul atins in propria tarä. Poate fi observatä 
dinamica diferentei, si anume dacä creste sau scade räminerea in urmä fatä 
de nivelul mondial?

2. Sä presupunem cä pinä la sfimitul unei anumite perioade s-a reusit 
ajungerea din urmä a nivelului mondial. Poate fi observat (si pentru dinamis- 
mul sistemului aceasta este deosebit de caracteristic) cit timp a durat ajungerea 
din urmä a fruntasilor. De exemplu, dupä 1945 Japonia a inceput sä se ocupe 
serios de productia radiourilor si a aparatelor de fotográfiát, si pinä in dece- 
niul al saptelea nu numai cä a atins nivelul mondial, dar a aj uns in acest 
domeniu una dintre tärile cele mai avansate.

3. Cu ajutorul statisticilor nationale si internationale poate fi descrisä 
räspindirea produselor revolutionäre. Cu ajutorul seriilor dinamice poate fi 
demonstrat cum inläturä acestea din consum produsele vechi, rivale si cum 
creste ponderea lor in productie. Serii dinamice asemänätoare pot fi intocmite 
Si despre räspindirea rezultatelor dezvoltärii nerevolutionare treptate a 
produselor.

Citeva exemple am dat deja in tabelele 20.1 si 20.2.
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ín cele ce urmeazä, dezvoltarea revolutionarä a produselor, perfectionarea 
treptatä, initiatoare a produselor si dezvoltarea produselor in vederea ajun- 
gerii din urmä a nivelului mondial le vom numi generic dezvoltarea produ­
selor.

Acum vom reveni asupra a douä pär^i anterioare ale lucrärii de fatä. 
ín paragraful 11.3, la critica ordonärii preferenciák, unul dintre argumen- 

tele noastre cele mai puternice a fost cä produsele aduse pe piatä isi schimbä 
mereu caracteristicile. Apar produse revolutionär noi, de asemenea au loc 
o multime de modificäri in calitatea produselor vechi. Pentru acest 
motiv nu putem vorbi nici despre stabilitatea ordonärii preferintelor, nici 
despre stabilitatea in timp a alternativelor executabile. Acest capitol, precum 
fi urmätorul, furnizeazä noi puncte de vedere pentru sprijinirea acestui argu­
ment.

ín paragraful 19.8 ne-am referit la faptul cä nu ne putem multumi cu obis- 
nuitele functii de cerere. Intentük, aspiratiile cumpärätorilor trebuie sä fie 
explicate fi prin al^i factori, nu numai prin preturi si venituri. Astfel — in 
contextui ideilor despre calitate expuse in acest capitol — s-ar putea demon­
stra corelatiile dintre aparitia produselor noi si deplasärile cererii. Cerintele 
se formeazä si sub influenta informatiilor referitoare la caracteristicile cali- 
tative si tehnice ale produselor färä caracter de pret. S-au efectuat deja cer- 
cetäri pentru a se afla ritmul in care se räspindesc produsele noi, ceea ce in 
ultimä instantä oglindeste räspindirea cerintelor noi7.

20.7. Garantarea calitä^ii

Activitätile de dezvoltare a produselor determina imbunätätirea calitäfii 
acestora. Aceste activitä{i trebuie sä le deosebim de acelea care garanteazä 
afirmarea generáld la fiecare produs a calitätii deja atinse la fiecare exemplar 
al unui anumit Sortiment.

Fabricile producätoare de aparate de fotográfiát avind o pozitie conducä- 
toare pe plan mondial incearcä in fiecare an sä lanseze tipuri noi. Uneori apar 
inventu revolutionär noi ca aparatele recent lansate care executä instantaneu 
developarea si copierea in interiorul aparatului. Aläturi de aceasta, are loc 
in continuu perfectionarea treptatä in vederea atingerii diferitelor caracte- 
ristici calitative superioare. Cind una, cind alta dintre fabricile fruntase de 
aparate de fotográfiát cu pozitie conducätoare, avanseazä dintr-un punct 
de vedere sau altul, dar mai repede sau mai tirziu si celelalte preiau inovatiile 
respective.

Cind insä cumpärätorul decide ce aparat sä cumpere, el cintäreste nu numai 
rezultatele perfectionärii, ci si mäsura garantiei pe care o prezintä aparatul 
(si in ultimä instantä firma producätoare). De aceea fabricile producätoare 
de aparate de fotográfiát depun eforturi serioase pentru ca fiecare exemplar 
sä corespundä intocmai criteriilor de calitate prescrise (si de obicei cunoscute 
de cumpärätorii competenti).

Activitatea de dezvoltare a produselor — folosind un termen de compa­
rare  militar -— seamänä cu ofensiva, iar garantarea calitätii cu intärirea si 
mentinerea sigurä a pozitülor deja ocupate.

7 Vezi despre aceasta lucrarea lui Mansfield [162],
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Cele douä activitati se separa fi din punct de vedere functional, in intre- 
prinderile mari. Dezvoltarea o fac inventatorii care functioneazä in afara 
intreprinderii, institutele de cercetäri, catedrele universitäre, sau, in cadrul 
intreprinderii, serviciile de cercetare si de dezvoltare specializate in acest 
scop.

Spre deosebire de aceasta, calitatea garantatä a productiei curente trebuie 
asiguratä de conducätorii operativi ai productiei, de sectiile producätoare 
fi de aparatul controlului tehnic de calitate.

Din nou se pot determina indicatori Q pentru mäsurarea gradului de garantie 
a produselor, mai ales daca ne stau la dispozitie standardé prescrise de stat 
sau standardé stabilite in cadrul intreprinderii. Se poate observa frecventa 
produselor care prezintä abateri de la standardé stabilite, media abaterilor. 
Defi firmele producätoare incearcä uneori sä trateze aceste date ca fiind secrete 
comerciale, totusi functioneazä institutii comerciale de control al calitätii, 
asociatii ale reprezentantilor consumatorilor care publicä informatii de aceastä 
naturä. ln mod indirect putem trage concluzii cu privire la gradul de garan- 
tare a calitätii si din executarea reparariilor in termenul garantat.

20.8. Activitati V si activitati Q

Pe baza celor spuse in acest capitol incadräm activitätile desfäsurate in 
sfera realä (separabile pe plan abstract) in douä categorii mai mari:

Definitio. 20.4. A c t i v i t ä t i l e  V servesc la märirea volumului outpu- 
tului de produse. Acestea sint: lärgirea productiei printr-o mai bunä utili- 
zare a fondurilor fixe, precum fi lärgirea fondurilor fixe prin noi investitii. 
A c t i v i t ä t i l e  Q servesc la imbunätätirea calitätii outputului de pro­
duse respectiv la mentinerea garantatä a nivelului calitativ atins. Din aceastä 
categorie fac parte dezvoltarea revolurionarä, dezvoltarea initiatoare trep- 
tatä, precum fi activitatea indreptatä spre mentinerea calitätii garantate. 
Activitätile V pot fi mäsurate prin indicatorii V, iar activitätile Q prin indica- 
torii Q.

Uneori fi in unele locuri pot avea loc activitati V „pure“, färä nici un fei de 
impletire cu activitätile Q. Aceasta se intimplä cind o intreprindere ifi mä- 
refte productia, exclusiv printr-o mai bunä utilizare a capacitätii, folosind 
materialele utilizate fi mai inainte. Situaria este asemänätoare fi atunci 
cind, defi se fac investitii, acestea lärgesc fondurile fixe cu mafini, instalarii, 
clädiri, exact de acelafi fei ca fi cele utilizate mai inainte.

Aceastä activitate V „purä“ este insä destul de rarä. Urmätoarea consta- 
tare se bazeazä pe fapte experimentale indeobfte cunoscute:

Constatarea 20.2. In  cadrul progresului tehnic, activitätile V si Q se desfä- 
soarä in strinsä impletire unele cu altele. Pe partea inputului: noile investitii 
märesc volumul productiei in bunä mäsurä prin punerea in functiune a masini- 
lor, instalatiilor, clädirilor de mai bunä calitate. Pe partea outputului: cresterea 
volumului productiei de obicei merge paralei cu imbunätätirea calitätii produselor. 
Totodatä, imbunätätirea calitätii duce la lärgirea necesitätilor, ceea ce atrage 
dupä sine cresterea volumului.

Fenomenul pe care teória economicä il denumefte „substituirea intre fac­
torii productiei“, „modificarea combinatiilor factorilor“ se aflä in cea mai 
strinsä legäturä cu activitätile V fi Q. De obicei, aici este vorba despre faptul
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cä in uzina producätoare se pot pune in funcfiune unul sau mai multe utilaje 
női, mai eficiente decit cele utilizate anterior, de o calitate mai bunä, $i cu 
aceasta se transforma $i tehnologia producfiei.

E adevärat cä dinamica activitätilor V §i Q nu este neapärat paralelä. Pen- 
tru un timp oarecare una poate sä stagneze in ciuda progresului celeilalte, 
sau chiar daca nu se impotmole$te, se dezvoltä foarte incet comparativ cu 
cealaltä. Asupra acestei probleme vom reveni mai pe larg in capitolul 
urmätor.

Oricum, o oarecare miscare concomitentä se manifesta insä cu necesi- 
tate — asa cum am remarcat acest lucru la constatarea 20.2.

20.9. Comparable

N-a$ vrea sä insinuez cä aceastä carte ar fi descoperit problema calitäpii. 
Inainte de toate: pentru fiecare specialist din uzine si pentru fiecare consuma- 
tor aceasta este o probléma bine cunoscutä; se ocupä mult de ea atit inginerul 
cit si gospodina. Si in literatura economicä foarte multe feluri de lucräri 
trateazä sfera problemelor calitätii.

ín cea mai mare mäsurä meritä atentie lucrärile de istoria economiei, de 
istoria tehnicii si de economie politicä care analizeazä expres problemele inven- 
tiilor, inovatiilor, ale descoperirii si aplicärii in practicä a produselor. O parte 
a  acestor lucräri au mai ales un caracter descriptiv; se bazeazä pe studii de 
cazuri si pe generalizarea invätämintelor acestora8.

Al(i autori utilizeazä si metode econometrice 9. Din päcate, lucrärile lor 
au rämas destul de izolate, rezultatele lor nu au fost integrate in principalele 
curente ale gindirii economice.

Statisticienii economisti, economistii care se ocupä cu compararea datelor 
pe plan international, specialista in istoria economiei se intilnesc inevitabil 
cu problemele cantitätii si calitätii cind vor sä mäsoare si sä compare pe plan 
international dinamica cresterii. (La aceasta m-am referit deja in paragraful
20 .2 . )

Atenfia lor insä se indreaptä mai ales spre problemele metodologice ale 
formärii indicatorilor V, agregati la scara economiei nationale 5 1  Intre timp 
pierd din vedere mäsurarea independentä a activitäfilor Q, compararea in 
serii dinamice §i pe scarä international a indicatorilor Q.

Multi adepti ai unuia dintre cele mai importante curente moderne ale gin­
dirii economice, ai asa-zisei teorii a cresterii economice, acordä atentie deo- 
sebitä unui moment al activitätii Q, si anume dezvoltärii calitative a bunurilor 
de capital. Sínt cunoscute mai multe modele ale cresterii care iau in conside­
rare progresul tehnic „incorporat“ (embodied) in malini, utilaje, clädiri, adicä 
imbunätätirea lor calitativä10. Oricit de importante ar fi rezultatele obfinute 
in acest fei, totu^i trebuie sä accentuäm cä aici este vorba numai de unul 
dintre momentele subansamblului activitäfilor Q. Modelele cunoscute de teorie 
a cresterii lasä complet in afara atenfiei celelalte momente ale activitäfii Q. 
Rezultatele dezvoltärii economice sint mäsurate exclusiv prin indicatori V.

8 Vezi lucrarea citatä Jewkes-Sawers-Stillerman [105],
9 Un exemplu strälucit in acest sens ni-1 oferä lucrarea amintitä deja a lui Mansfield [162],
10 Vezi, ca material de sintezä, referatul [80J al lui Hahn-Matthews, mai ales pp. 58—75, 

de asemenea, cartea [6] lui Andorka-Ddnyi-Martos.
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Astfel, autorii acestor teorii intäresc pärerea unilateralä, profund gresitä si 
larg räspinditä, dupä care dezvoltarea economicä a unei $äri trebuie sä fie 
mäsuratä exclusiv prin ritmul in care se dezvoltä volumul productiei, putind 
fi neglijat aspectui imbunätätirii calitätii produselor. Desi in realitate, acest 
aspect este la fel de important.

Numeroase ramuri ale teoriei cresterii economice (mai ales asa-numitele 
modele neoclasice) se aflä in strinsä inrudire ideaticä cu $coala EG. Teoriile 
£Colii EG eludeazä insä complet problemele calitätii.

Este adevärat cä sistemul de concepte §i de premise ale mödelelor TEG 
nu exclude recunoasterea deosebirilor calitative, existente intre produse. 
Dupä cum am arätat in capitolul 3, modelele TEG interpreteazä ín a§a fei 
notiunea de produs, incit douä produse inrudite dar deosebite din punct de 
vedere calitativ sínt considerate drept produse diferite u . Daca deci consuma- 
torul nu solicitä deloc produsul 6  de proastä calitate si mai degrabä cautä 
produsul 7 care il inlocuieste, dacä producerea acestuia din urmä in conditiile 
date este posibilä, atunci in modelele scolii EG, in caz de echilibru, productia 
si cererea se deplaseazä spre produsul 7 de bunä calitate. íntr-atita „incape“ 
problema calitätii produselor in teória EG, in ciuda celei de-a patra premise 
de bazä privind stabilitatea multimii produselor.

Aceasta este insä o imagine destul de säräcäcioasä a temei respective, 
ín  modelele scolii EG, in ultimä instantä figureazä exclusiv indicatorii V 
ca variabile. Nu analizeazä activitätile Q ; motivatiile, explicarea schimbärii, 
legäturile acestora. Pentru ce se deplaseazä cererea consumatorului de la 
produsul vechi spre produsul nou ? Ce anume determinä sistemul sä producä 
si sä introducä produse noi, dacä trecerea la fabricarea lor necesitä cheltuieli?

Problemele läsate färä räspuns de scoala EG ne conduc spre tema capito- 
lului urmätor: efectele dezechilibrului asupra cresterii volumului si asupra 
imbunätätirii calitätii, precum si a altor procese ale functionärii sistemului 
economic. 11

11 §i in cartea mea am preluat aceastä interpretare a no^iunii de produs. Vezi defini^ia 4.10.
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21 . Consecintele dezechilibrului

*

ín capitolul 2 0  am fäcut un ocol si anume am clarificat notiunile mai impor­
tante legate de cresterea volumului si imbunätätirea calitätii. Acum, in po- 
sesia acestor notiuni putem continua rationamentul inceput ín capitolele 
17—19: analiza func^ionärii piefei. Obiectul acestui capitol il constituie ana- 
liza efectelor dominatici presiunii sau absorbtiei pe piatä asupra rezultate- 
lor sistemului economic1. Sä luäm pe rind diferitele componente ale reali- 
zärii.

21.1. Volum, cheltuieli

Sä privim la inceput activitätile V  cu efectele lor de scurtä duratä.
Pentru un timp scurt, absorbtia favorizeazä desfäsurarea activitätilor V.
Intreprinderile, dacä cumpärätorii stau la rind pentru produsele lor, se 

sträduiesc sä utilizeze la maximum fondurile de productie si forta de muncä 
de care dispun. Sä ne aducem aminte de primii ani ai deceniului al VI-lea, 
cind in Ungaria a existat o lipsä acutä de materii prime, energie si bunuri 
de consum. Aceasta a fost totodatä si epoca eroicä „a muncii in asalt“, a luptei 
pentru productie. Este perioada cind in intreprinderi numärul mediu al schim- 
burilor a fost cel mai ridicat, deseori se producea si in zilele de duminicä si 
de särbätori. Aceasta a fost situatia caracteristicä nu numai in uzine si mine, 
dar si ín comert. ín magazinele aglomerate, vinzätorul serveste färä intreru- 
pere — aceasta este tablóul tipic al situatiei de „absorbtie“.

ín situatia de absorbtie, investitiile sint astfel repartizate, íncit sä contri- 
buie cit mai rapid si cit mai direct la cresterea volumului productiei. Putine 
resurse rämin pentru investiri care nu servesc direct lärgirii extensive a pro- 
duc^iei.

§i in starea de presiune poate sä creascä volumul productiei, dar situatia 
pietei frineazä pentru o scurtä duratä cresterea. íntr-o mare parte a intreprin- 
derilor se gäsesc capacitäti importante neutilizate, slack-uri inutile. Numai 
intreprinderile cele mai pricepute sau cele mai norocoase reusesc sä se apropie 
de utilizarea totalä a posibilitätilor lor; la celelalte nici vorbä nu poate fi 
de asa ceva.

0  parte considerabilä a investitiilor este utilizatä in scopuri care nu contri- 
buie direct la cresterea volumului productiei.

1 Nofiunea „rezultatele sistem ului“ a fost elucidatä in  definifia 16.2.
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Constatarea 21.1. Pentru o duratä scurtä, absorbtia stimuleazä, iar presiunea 
frineazä aciiviiätile V , cresterea volumului productiei. ln  primul caz resursele 
sint utilizate la maximum, in al doilea existä rezerve neutilizate. ln  primul 
caz, marea majoritate a investitiilor servesc direct lärgirii productiei, in al doilea 
investifiile nu sínt concentrate atit de unilateral spre cresterea volumului produc­
tiei.

Situatia este mai complicata pentru perspectiva de lungä duratä. Aceasta 
este legatä de imbunätätirea calitätii, de progresul tehnic, despre care vom 
vorbi in paragraful 21.2. Pe de o parte, absorbtia reprezintä un stimulent 
durabil fi puternic pentru cresterea volumului producerei. ínsá, intr-o per­
spectiva mai indelungatä se manifesta si dezavantajele ei, si anume faptul 
cä stimuleazä insuficient progresul tehnic fi are repercusiuni negative fi asupra 
crefterii volumului. $i invers: presiunea, care impinge inainte progresul teh­
nic, intr-o perspectivä mai indelungatä poate favoriza si cresterea volumului 
productiei.

Raporturile de pe piatä influenfeazä realizarea producfiei cu costuri ridi- 
cate sau scäzute, cu risipirea sau economisirea resurselor. In aceasta privintä 
insä, efectele celor douä tipuri ale dezechilibrului sínt mai pufin clare, mai 
greu de cuprins. Atit presiunea cít fi absorbtia stimuleazä atit risipa cit si 
economiile.

ín caz de absorb tie — dupä cum am arätat fi la constatarea 2 1 . 1  — se 
tinde spre utilizarea cit mai deplinä a capacitätilor, resurselor, fortéi de muncä 
existente. Totodatä starea generalä de penurie face sä aparä multe locuri 
inguste in productie, ceea ce deseori duce la stagnäri, la neutilizarea par- 
tialä a resurselor si a fortéi de muncä. Din cauza dificultätilor de adaptare 
— afa cum vom aräta in cele ce urmeazä — pót apare stocuri de prisos. ín afarä 
de aceasta fi inlocuirile forfate pot provoca pagube — uneori chiar foarte 
substantiale.

De exemplu, lipsefte o piesä de schimb deoarece uzina furnizoare n-a li- 
vrat-o. íntreprinderea care are nevoie de ea — fi-o va confecfiona singurä, 
defi aceasta este o cale mai costisitoare — totufi costä mai pufin decit paguba 
ce ar fi provocatä dacä producfia s-ar opri din cauza lipsei pieselor de schimb. 
Sau íntreprinderea nu are materie primä ieftinä in cantitäfi suficiente si, 
in lipsa altor posibilitäfi, este nevoitä sä foloseascä materii prime mai scumpe.

ín  cazul presiunii-— afa cum am accentuat fi la constatarea 2 1 . 1  — re­
sursele fi rezervele nu sínt utilizate in intregime. Deseori aceastä neutilizare, 
aceastä brefä intre capacitatea de producfie fi productia efectivä este foarte 
mare, constituind o adeväratä risipä, pagubä socialä. Totodatä, faptul cä 
materialele, piesele de schimb fi semifabricatele necesare pentru producfie 
se aflä in continuu la dispozitie in cantitäti nelimitate, usureazä combinarea 
favorabilä a factorilor de producfie.

2 1 .2 . Calitate
Sä trecem la analiza activitäfilor Q.
Cea mai gravä consecintä a stärii indelungate de absorbfie este lipsa aproape 

completä a dezvoltärii revolutionäre a produselor. Sä ne intoarcem la tabelul 
20.3 unde sint prezentate cele mai importante produse din ultimii 50 de ani, 
care in momentul aparifiei lor au fost produse revolutionär noi. Evident, existä 
o strinsä legäturä intre frecventa introducerii pentru prima oarä a produselor
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revolutionär noi si nivelul de dezvoltare economicä a färii care le introduce. 
Nici acest tabel nici celelalte douä dinaintea lui (20.1 §i 20.2) nu prezintä o 
situate favorabilä tarilor socialiste, cu unele excepfii, in privinta introducerii 
pentru prima oarä a produselor revolutionär noi sau a inventiilor care, de 
asemenea, pot fi considerate drept revolutionär noi. Acesta este un adevär 
pe care trebuie sä- 1  privim in fata si sä meditäm asupra cauzelor lui.

Pentru noi, maghiarii, aceastä problema a fost memorabil ridicatä de Ko­
vács András in exceptional^ säu film documentar intitulat „Oameni dificili“. 
El s-a ocupat de soarta unor inventii maghiare de mare importantä. Unele 
dinire ele ar fi meritat poate atributul de „revolutionär noi“, sau cel putin 
nu se aflau departe de acesta. Inventiile insä s-au pierdut datoritä indiferentei, 
birocratiei, conservatorismului care au pus nenumärate bete in roata aplicärii 
lor in practica. ín acél timp, filmül a creat o puternicä impresie in rindul 
spectatorilor, laicii si specialista din domeniul economiei au discutat mult 
pe marginea lui. Soarta inventiilor insä nici de atunci incoace nu s-a modificat 
substantial.

Din film a rezultat — si acesta este un fapt indeobste cunoscut — cä nu 
ducem lipsä de talente tehnice. Din istoria tehnicii am putea da nu un singur 
exemplu de inventatori maghiari. Una dintre inventiile epocale cuprinse in 
tabelul 20.3, „pixul“, se leagä de numele inventatorilor maghiari, dar fabri- 
carea lui in proportii industriale a inceput in sträinätate. $i tocmai aceasta 
este esenta problemei. ín  fiecare tarä se nasc talente; ingineri inventatori, 
cercetätori. Ba mai mult, istoria tehnicii dovede^te cä acentia nu se ridicä 
íntotdeauna din rindurile specialistüor cei mai bine pregätiti, cei mai savanti. 
Uneori in mintea unor oameni semidiletanti se naste o idee genialä, poate toc­
mai pentru motivul cä ei nu sint sub influenta cuno§tin{elor tehnice tradi- 
tionale, puternic inrädäcinate in constiin{a specialistului mediocru. Faptul 
cä in domeniul stiintelor naturii, precum si in stiintele tehnice legate de pro­
ducta militarä s-au obtinut o serie de rezultate remarcabile, inovatoare, in 
tärile socialiste, dovedeste cä nu ín deficitül de talente sau de culturä ^tiinti- 
ficä-tehnicä trebuie sä cäutäm cauza dificultätilor discutate. Problema constä 
in faptul cä lipsesc incä unele Instrumente care sä ducä la bun sfirsit introdu- 
cerea produselor revolutionär noi, asumindu-si räspunderea pentru intregul 
rise, pentru eventualele esecuri, pentru lupta impotriva conservatorismului 
si rutinéi2.

N-as vrea sä explic introducerea nesatisfäcätoare a produselor revolutionär 
noi exclusiv printr-un singur factor. Probabil, aici intervin mai multi factori.

2 Sä revenim in legäturä cu aceasta la filmul amintit: „Oameni dificili".
Kovács András, realizatorul filmului, adreseazä urmätoarea intrebare unui inventator: 

din ce cauzä se tärägäneazä introducerea invenpei in Ungaria? La care inventatorul räspunde: 
„Domnule, greu pop räspunde la aceastä intrebare färä ca, ulterior, seeventa respectivä sä nu 
fie täiatä din film . . .  ln  ultimä instanta orice pas tehnic, serios, impune asumarea unui rise. 
Iar oamenii de obicei ip asumä riscurile numai daeä interesele lor ii indeamnä la aceasta. Dacä 
interesele lor merg in altä direepe, atunci asumarea riscului, evident, intimpinä greutäp“. (Repro- 
dus dupä banda sonorä a filmului [141], p. 51.)

Cu dói ani mai tirziu in paginile revistei „Űj írás" Nádasy László a publicat un interviu cu 
eroii filmului. I-a intrebat: cum a evoluat soarta invenpilor lor? Din nou, inventatorii erau 
nemultumip. Citám cuvintele unui subiect: „Pentru un funeponar, evident, cel mai important 
lucru este sä execute ordinele superiorului säu, fiindcä depinde de el. Este firesc. Dar tocmai 
pentru acest motiv nu este normal ca un funeponar sä decidä in locul cumpärätorului care va 
utiliza produsul respectiv, dacä un produs nou este bun sau räu. Ar trebui läsat, in sfirpt, sä 
decidä el, consumatorul“. ([193; 194] p. 91.)
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Convingerea mea este insä cä orice alt factor are rol secundar in comparatie 
cu cauza primarä, fundamentalä: existenta „pietei vinzätorilor", a stärii de 
absorbfie exclude stimulentele substantiale pentru introducerea produselor 
noi.

Situatia este profund diferitä in cazul presiunii. La un anumit nivel al teh- 
nicii, pietele sínt impärtite intre intreprinderi. De la un an la altul se petrec 
modificari, insä nu prea radicale. La rästurnarea statu-quo-ului se ajunge mai 
ales atunci cind pätrunde pe piatä un produs revolutionär nou. Intr-un timp 
relativ scurt acest produs este in stare sä cucereascä de la celelalte produse 
concurente o bunä parte a capacitätii de cumpärare a publicului.

0  parte a produselor revolutionär noi a fost introdusä de intreprinderi re­
lativ mici, care tocmai prin inventia respectivä au devenit forte apreciabile. 
Un exemplu clasic ín acest sens il oferä istoria fabricii Xerox: o íntreprindere 
relativ neinsemnatä a asimilat tehnica revolutionär nouä a copierii si prin 
aceasta s-a ridicat in rindul firmelor cu renume mondial.

In alte cazuri, intreprinderile mamut dirijeazä cercetärile legate de produ­
sele de importanda epocalä si introducerea acestora in fabricate. Acest lucru 
a fäcut concernul Dupont in cazul nylonului. Dar si in aceste cazuri, forta 
motrice principalä constä in dorinta companiei de a inainta in cucerirea pietei 
si depäsindu-si competitorii.

Influenza raporturilor de forte pe piatä se manifestä cél mai puternic in 
dezvoltarea revolutionarä a produselor. Dar cu toate acestea cele douä tipuri 
ale dezechilibrului exercitä o influentä puternicä si asupra celorlalte activitäti 
Q. Absorbtia frineazä, presiunea stimuleazä atit perfectionarea treptatä a 
produselor cit si dezvoltarea lor cu caracter de imitare, de preluare, de ajungere 
din urmä a nivelului mondial3.

Aläturi de aceasta, situatia pietei exercitä influentä si asupra respectärii 
standardelor de calitate. In starea de absorbtie producätorii, vinzätorii sínt 
mai pufin sensibili la renumele produselor lor, la faptul cä acestea reprezintä 
o garantie absolutä sau nu, decit in cazul presiunii. Cumpärätorul care stä 
la rind nu prea poate reclama: este bucuros dacä oricum ajunge in posesia 
märfii cäutate. Alfa este situatia in cazul presiunii. Vestea despre calitatea 
proastä poate sä se räspindeascä, si aceasta il indepärteazä nu numai pe un 
singur cumpärätor, ci poate discredita pe scarä largä renumele firmei, sansele 
ei pe piatä in concurenta neintreruptä cu rivalii säi.

Sä rezumäm cele spuse:
Constatarea 21.2. Absorbtia incetineste, iar presiunea stimuleazä inainte de 

toate dezvoltarea revolutionarä a produselor, dar aläturi de aceasta §i celelalte 
activitati Q 4.

3 in  condifiile presiunii generale durabile, sortimentul produselor se schimbä lntr-un ritm 
foarte rapid, ln  S.U.A., conform estimatiilor, anual apar 6 000 de noi produse de consum. ln  
decurs de 10 ani, intre anii 1955 si 1965, lista articolelor de consum a crescut cu 60%. (Vezi 
articolul lui Simái [236].)

4 Pentru a ilustra cum frineazä penuria de produse, adicä starea de absorbfie la unele arti- 
cole imbunätätirea calitätii, citäm un articol din „Népszabadság“ despre aprovizionarea cu 
mobilä:

„Conform datelor din primul semestru ale Institutului pentru controlul calitätii de pe lingä 
Ministerul comerfului, calitatea mobilelor — §i odatä cu aceasta $i durabilitatea lor — a con­
tinuat sä scadä . . .  ln  industria mobiléi pärerea dominantä a devenit: ln  situafia actualä a 
pietei se poate vinde orice (cuvintele conducätorului uneia dinire cele mai mari fabrici ale noa- 
stre) si din cauza aceasta nici nu se cheltuie^te prea multä energie pentru imbunätätirea cali- 
täfii fi cre^terea durabilitätii“. (Vezi Buzasi [40].)

Presiune si absorbtie pe piatä 276



Am infätisa un tablou unilateral, daca am afirma cä ín cazul absorbtiei 
fiecare produs este de slabä calitate si nu are loc nici un fei de imbunätätire 
calitativä. Sau invers: in caz de presiune fiecare produs este neapärat excep­
tional. Nici vorbä de asa ceva; existä si tendinte contrarii. Ne vom ocupa de 
ele mai pe larg in paragraful 21.7. Aid voi face doar citeva observatii.

Sä luäm la inceput cazul absorbtiei. Odatä cu dezvoltarea economicä a unei 
£äri, cu cresterea permanentä a productiei si impreunä cu aceasta a culturii 
tehnice, a gradului de cunostinte, de specializare a lucrätorilor se dezvoltä 
inevitabil si calitatea produselor, fie cä se manifestä presiunea, fie absorbtia. 
Tot in aceeasi directie actioneazä si cresterea nivelului de trai care duce 
peste tot la cresterea pretentiilor cumpärätorilor. Presiunea gräbeste acest 
proces, absorbtia il incetineste dar nu - 1  opreste. ln  cazul absorbtiei mai 
putin puternice in mai micä mäsurä, in cazul absorbtiei mai accentuate in 
mai mare mäsurä calitatea rämine in urmä fatä de nivelul mondial inaintat, 
totusi il urmeazä intotdeauna.

Desi tendinta de bazä este ca absorbtia sä incetineascä dezvoltarea tehnicii 
si introducerea produselor noi, totusi se afirmä si tendinte contrare. Penuria 
cronicä poate stimula crearea produselor potrivite pentru inlocuirea materia- 
lelor insuficiente. Este un fapt indeobste cunoscut cä lipsa produselor in 
perioada celui de-al II-lea räzboi mondial a dat un mare imbold cercetärii si 
introducerii pe scarä industrialä a materialelor sintetice si a fibrelor sintetice.

ín  unele tari socialiste,  ̂printre care si Ungaria, comertul exterior 
creeazä o situatie specialä. íntreprinderea care produce pentru export este 
silitä sä tinä seama de concurenta puternicä de pe piata mondialä. Pe pietele 
externe si mai ales pe pietele unde se cumpärä cu valutä convertibilä existä 
presiune, produsele destinate exportului trebuie sä facä fatä si din punct de 
vedere calitativ. Aceastä imprejurare stimuleazä imbunätätirea calitätii si 
de aceasta beneficiazä in ultima instantä si cumpärätorul intern. Dar se ma­
nifestä din päcate si o influentä inversä. Majoritatea intreprinderilor nu pro­
duc exclusiv pentru export ci valorificä o parte apreciabilä a produselor pe 
piata interna aflatä in stare de absorbtie. Aceasta genereazä lipsä de exigentä 
fatä de calitate. Lipsa de exigentä a pietei interne caracterizatä prin starea de 
absorbtie incetineste astfei strädaniile indreptate spre imbunätätirea calitätii, 
ceea ce in ultimä instantä exercitä influentä negativä si asupra calitätii pro­
duselor pentru export 5.

Trecind la presiune, trebuie sä ne ferim de greseala cu semn contrar: in 
nici un caz nu trebuie sä idealizäm conditiile de presiune.

Inainte de toate: reinnoirea permanentä a produselor, procesele de imbunä­
tätire a calitätii nu pot fi apreciate favorabil intr-o societate in care existä 
puternice contradictii sociale si dominä mari inegalitäti de venituri. ín timp 
ce, pe de o parte, se depun eforturi sociale uriase pentru satisfacerea din ce 
in ce mai rafinatä a nevoilor päturilor cu venituri ridicate, pe de altä parte, 
nivelul de trai al päturilor largi rämine serios si nedrept in urmä fatä de 
cel al primelor. Trebuie sä vedem insä cä räul adevärat are rädäcini in struc­
tura societätii, in relatiile de proprietate si in inegalitätile de avere si de veni-

5 Din acest punct de vedere §i piefele externe in care dominä absorbfia exercitä influence 
asemänätoare. Acolo unde märfurile ungare constituie „produse deficitare", evident nu se impun 
mari exigence fafä de eie. Aceasta este o situafie foarte comodä pentru producätorul ungar — 
numai cä ea nu stimuleazä dezvoltarea tehnicii si imbunätäfirea calitätii.
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turi izvoríte de aid, si ar fi gresit ca in locul acestora sä ne „supäräm“ pe 
reinnoirea produselor. Acest proces in sine evident este progresist, inseamna 
dezvoltarea fortelor de producfie, odatä cu aceasta progresul culturii si al 
civilizatiei umane, $i nimánui nu i-ar folosi daca el ar stagna.

Dincolo de aceasta problema fundamentals social-politicä, nici procesul 
de imbunätätire a calitätii nu are un singur sens. ín timp ce sub influenta 
presiunii apar produse női, din ce in ce mai moderne, in multe domenii cali- 
tatea se inräutä^este direct. Este cunoscut cä o parte a intreprinderilor capi- 
taliste micsoreazä intentionat — de obicei in acord comun tacit — durabili- 
tatea produselor de teama suprasaturatiei pie^ei. O buna parte a produselor 
trebuie sä se uzeze repede pentru ca nevoia de inlocuire sä menfinä cererea la 
un nivel inalt. Existä intreprinderi producätoare, specializate in producerea 
articolelor de larg consum de calitate slabä si existä magazine care le pun in 
circulare. Un fenomen general care insoteste marea producte modernä de 
serie este cä intreprinderile mici care se ocupä cu producerea unicatelor, a 
capodoperelor de artä mestesugäreascä, släbesc; piata este inundatä cu pro­
duse de serie — fie cä este vorba de mobilä, imbräcäminte sau de obiecte 
decorative.

In general, se poate afirma cä dezvoltarea calitätii este influentatä in mare 
mäsurä si de factori independenti de tipurile dezechilibrului: de exemplu 
de sumele pe care le acordä statul pentru invätämint, cercetare, dezvoltarea 
produselor; de nevoile impuse de apärarea {ärii etc. Totusi rämine valabilä 
constatarea 21.2: efectul dezechilibrului modifica celelalte influente inde­
pendente de acesta: presiunea accelereazä, absorbjia frineazä dezvoltarea 
calitativä.

Vorbind despre calitate, mai trebuie sä ne referim pe scurt la incä o pro- 
blemä si anume la raportul dintre inovatiile efectuate la produse (product 
inovation) §i inovatiile efectuate in procesul de productie (process inovation). 
Mulfi pun pe primul plan pe acestea din urmä §i afirmä cä, in mäsura in care 
intreprinderile sint interesate in micsorarea cheltuielilor, eie incearcä sä fa- 
vorizeze acele inovatii care due la micsorarea inputurilor absorbite de produse. 
Aceastä sträduinfä este independentä de dezechilibrul economiei si se poate 
spune cä in cazul absorbtiei ea se manifestä, poate, si mai intens.

ín aceastä afirmatie existä un dram de adevär, numai cä ea simplificä prea 
mult situatia. Dacä analizäm profund transformärile tehnice ale procesului 
de productie, vom constata cä de obicei inovatiile se leagä de anumite mij- 
loace de productie noi, de exemplu de o masinä, instalatie, aparat de mäsurä 
sau material nou, eventual de un mijloc tehnic nou in administratie. Sint 
relativ rare si de obicei nu prea importante modificärile bazate exclusiv pe 
utilizarea mai rationalä a mijloacelor deja existente.

Dacä in economie se manifestä presiunea, atunci vinzätorul, producätorul, 
este interesat sä punä la dispozitia intreprinderilor producätoare, consuma- 
toare, mijloace din ce ín ce mai noi si mai perfeclionate. Nylonul n-a fost 
produs de industria textilä (consumatoare) ci de industria chimicä (producä­
toare) ; nici xerografia nu a fost elaboratä de industria tipograficä (consuma­
toare), ci de intreprinderea Xerox (producätoare). Producätorul care elabo- 
reazä si dezvoltä noile mijloace incearcä sä afle pretentiile cumpärätorului 
potential; dar, in majoritatea cazurilor munca de dezvoltare ii revine lui si 
nu consumatorului.
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ín caz de absorbtie lipse^te stimularea intreprinderii care produce mijloa- 
cele. Degeaba cere consumatorul producätorului mijloace mai bűne ca sä-§i 
mic^oreze cheltuielile. De ce sä se osteneascä fabrica cu satisfacerea unor 
astfei de pretentii, dacä si as a isi poate vinde cu u^urintä produsele ?

21 .3 . R aportul de forfe s i concurentä
ín paragraful anterior au figurat de mai multe ori astfei de expresii: „cu- 

cere^te piafa", „o ia inaintea concurentilor“. Asadar, in mod tacit, am pornit 
de la recunoasterea faptului cä existä concurentä si cä raporturile de forfe 
pe piatä exercitä influenfä asupra mersului concurenfei.

Nofiunea de concurenfä este utilizatä in sensuri diferite in limbajul obi$- 
nuit si in stiinta economicä, mai precis in multiplele curente ale acesteia din 
urmä. ín  ce mä priveste as vrea sä utilizez cuvintul de „concurentä“ in ac- 
cepfia obisnuitä, fiind constient de dezavantajul cä astfei mä voi indepärta 
de definifiile acceptate.

ín  cazul echilibrului interpretat in sensul definifiei 19.4 nu existä si nici 
nu poate existä concurenfä. In mäsura in care intentiile de cumpärare ale 
cumpärätorului $i cumpärarea efectivä coincid, precum si intenfiile de vin- 
zare ale vinzätorului si vinzarea efectivä coincid, nu are pentru ce sä se des- 
fä^oare concurenfä. ín aceste condifii vinzätorii pot face impärfeala pa^nicä a 
puterii de cumpärare a cumpärätorilor, iar cumpärätorii la fei de pasnic pot 
sä-si impartä märfurile producätorilor. Aceasta este o situatie asemänätoare 
unei curse de alergäri, in care fiecärui concurent i s-a promis premiul I, pe 
care il si primeste. Nofiunea competitive echilibrium, „echilibrul concurenfi- 
lor“ este ín realitate un paradox total.

Sínt posibile douä feluri de concurenfe adevärate. In prima vinzätorii con- 
cureazä pentru a obtine favoarea cumpärätorului, in a doua cumpärätorii 
pentru bunävointa vinzätorilor. Ambele feluri reprezintä concurentä adevä- 
ratä, deoarece existä unii care ajung la fintä §i alfii care rämin in urmä.

Literatura economicä se ocupä foarte mult cu monopolurile, oligopolurile, 
cu diferitele forme ale concurentei limitate si „perfecte“. ín nici un caz n-a^ 
vrea sä subapreciez aceastä laturä a problemei. Cred insä cä ea are o impor- 
tantä secundarä. Problema principalä este existenfa presiunii sau a absorb­
ed .

Sä luäm la inceput cazul presiunii. Sä presupunem cä intr-o tarä functio- 
neazä numai o singurä societate avind monopolul transporturilor aeriene, 
astfei incit chiar si societätile sträine pot functiona numai in colaborare 
cu aceasta. íntr-o serie de täri socialiste si capitaliste aceasta este intr-adevär 
situatia. ín  caz de presiune, societatea monopolista aerianä nu poate actiona 
totusi dupä bunul säu piac. Se aflä in concurentä cu inlocuitorii direcfi ai 
traficului aerian: cu traficul feroviar si transporturile auto. Dar $i dincolo 
de aceasta existä concurentä indirectä. Un solicitant principal al arculatiéi 
aeriene este turismul. Acesta insä se aflä in concurentä cu alte feluri de dis- 
tractii. Familia poate cheltui banii economisiti intr-o excursie frumoasä, dar 
se poate decide ca mai degrabä sä-si cumpere mobilier nou sau o barcä cu 
motor. Aici deja transportul, circulatia aerianä concureazä cu productia de 
mobilä sau de bärci cu motor. Este adevärat cä in aceastä concurentä nici 
vorbä nu poate fi de scäderea transportului aerian pinä la zero si de cheltui-
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rea sumelor devenite astfel disponibile pe mobilä sau bärci cu motor. Dar 
pot exista mutatii marginale intre diferitele ramuri si grupuri de produse; 
una poate sä creascä cu 5 % in timp ce cealaltä, doar cu 4 sau 3 %.

Sä privim acum situatia inversä. ín  mäsura in care intr-o tarä predominä 
in general absorbtia, cumpärätorii concureazä pentru vinzätori, iar vinzä- 
torul „dominä" -— chiar si in ramurile in care productia, respectiv vinzarea, 
este atomizatä, adicä färimitatä. Agricultura este datä ca exemplu clasic in 
orice manual pentru deconcentrarea, atomizarea productiei. Totusi, in timpul 
räzboiului, in conditiile penuriei generale a alimentelor, chiar si micul pro­
prietär agricol are posibilitatea sä dicteze ca un monopolist; oräseanul e 
dispus sä facä orice sacrificiu pentru a-si procura hrana.

Un alt exemplu caracteristic il prezintä situatia micilor meseriasi in Unga- 
ria de astäzi. In majoritatea tärilor capitaliste micul meserias in conditiile 
presiunii generale este un mic burghez, cu venituri modeste, aflat undeva 
sub medie la scara veniturilor, in apropierea functionarilor cu venituri mai 
mici, sau a categoriei de buni muncitori calificati. La noi in schimb micii me­
seriasi au särit in fruntea scärii veniturilor; sint beneficiarii stärii de absorbtie.

ín cazul presiunii, concurentä exista numai intre vinzätori, in cazul absorb- 
fiei, numai intre cumpärätori; in cazul echilibrului nu exista concurentä.

Definitia 27.7. Criteriul c ο n c u r e n t e i : aspiratia organizatiei poate fi 
satisfäcutä numai in dauna concurentilor.

ín sensui definitiei de mai sus in caz de presiune, vinzarea efectivä numai 
atunci poate sä se apropie de aspiratia vinzätorului, dacä un alt vinzätor 
sau mai multi vinzätori rämin si mai mult in urmä fatä de propriile lor aspi­
ratu. Aceasta este esenta concurentei. ín caz de absorbtie insä, cresterea 
vinzärii depinde numai de productie — producätorul gäseste cumpärätor 
pentru fiecare produs. Nu trebuie deci sä concureze.

ín mod similar: in caz de absorbtie cumpärätorul care stä la rind numai 
atunci cind este in stare sä-si satisfacä ín mai mare mäsurä propriile sale 
aspiratii de cumpärätor dacä alti cumpärätori in si mai mare mäsurä 
rämin nesatisfäcuti: el concureazä cu ceilalti cumpärätori. Dar in caz de 
presiune, depinde exclusiv de banii si pretentiile lui eit cumpärä; prin pro­
priile sale cumpäräri nu inläturä pe ceilalti cumpärätori, nu concureazä 
cu ei.

Cele spuse le putem rezuma in constatarea urmätoare:
Constatarea 21.3. Raportul de forte de pe piatä determina caracterul concu­

rentei : gradul de monopolizare, respectiv de atomizare a ramurii influenteazä 
doar secundar comportarea vinz&torilor si a cumpärätorilor.

2 1 .4 . Adaptarea
Pe orice piatä are loc o adaptare reciprocä intre productie si consum, 

intre intentiile de vinzare si cele de cumpärare. Aceasta este evident, asa incit 
in aceastä problema toate curentele economice sint de acord.

Scoala EG insä merge mai departe. Ea sugereazä ideea cä in adaptare pri­
matul este al consumatorului, cel puGn in cazul echilibrului competitiv. 
De dinafarä „sínt date“ preferintele consumatorului si productia in cele din 
urmä se adapteazä la acestea.
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ín  realitate, proprietätile adaptive ale sistemului depind in mare mäsurä 
de tipul dezechilibrului, de raporturile de forte.

ín caz de absorbtie, productia poate sä se indepärteze de aspiratiile consu- 
matorului. Ca urmare a situatiei generale de penurie, consumatorul face 
inlocuiri formate. Aceasta poate deveni apói un obicei; deciziile obisnuite ale 
consumatorului se adapteaza la structura impusä de producätor.

Aceasta insä nu inseamnä cä producätorul poate stabili dupä bunul säu 
piac productia. Chiar daca asteptarea la rind este destul de generalä, nu este 
indiferent cit de lung este ríndul. Dacä la unele produse si servicii rindul 
este prea lung fatä de cel obisnuit, mediu, atunci cu o intirziere mai micä 
sau mai mare, disproportia va fi corectatä si ramura relativ rämasä in urmä 
va fi dezvoltatä mai repede comparativ cu altele. Deci si aici are loc o adap­
tare oarecare a productiei la nevoile consumatorului, chiar daca mai anevoios, 
mai incet decit in cazul presiunii.

ín  stare de presiune — avínd in vedere o etapä scurtá — productia se adap- 
teazá la nevoile consumatorului. Ca o consecintä a concurentei vinzatorilor, 
adaptarea este de regula rapida elastica. Daca undeva iese la suprafata o 
cerinta nouä, repede se initiazä satisfacerea ei.

Totodatä ar fi gresit sä se creadä cä in caz de presiune numai producä- 
torii se adapteazä la cerintele consumatorilor. Am expus de ja pe larg: ín caz 
de presiune apar produse női si cu aceasta se creeazä cerinte női. ín acest 
sens, íntr-o asemenea situatie, influenta productiei asupra consumatorului 
este de fapt múlt mai activa decit in starea de absorbtie. Presiunea modifica 
cerintele si intentiile de cumpärare ale consumatorului in mod permanent 
si uneori foarte radical.

Vorbind despre adaptare, trebuie sä atingem si problemele incertitudinii. 
Productia si consumul s-ar adapta reciproc mult mai usor, dacä pärtile de pe 
piatä ar cunoaste reciproc, in prealabil, mai precis intentiile lor. Aceasta insä 
nu este posibil, chiar si pentru motivul cä deseori insäsi intentiile sint destul 
de instabile. Apoi „pärtile“ nici nu-si comunicä in prealabil intentiile.

Literatura TEG ridicä problema urmätoare: cum funcjioneazä piaja in 
cazul incertitudinii. Este posibil in acest caz echilibrul competitiv? In reali­
tate, dupä pärerea mea, nu aceasta este intrebarea esentialä. Una dintre pro­
blemele principale este: cum se poate micsora nesiguranta prin planificare 
§i prin informare reciprocä? (Despre aceastä problemä a fost vorba ín capi- 
tolul 11 si vom mai reveni asupra ei.) Cealaltä problemä principalä ar fi: dacä 
existä incertitudine, cine anume sä suporte consecintele ei? §i aici intervine 
influenza presiunii si a absorbtiei.

ín caz de presiune, povara incertitudinii cade asupra vinzätorului. Trebuie 
sä se pregäteascä pentru eventualitatea in care cumpärätorul il preferä pe 
el in fata concurentilor säi — de aceea el isi asigurä capacitati de rezervä 
si stocuri apreciabile de produse. Asa se intimplä si in industrie, dar mai 
ales in comert si in domeniul serviciilor. Cumpärätorul nu se simte in nesi- 
gurantä. Dacä vrea sä cumpere poate fi linistit: gäse^te ceea ce cautä.

ín caz de absorbjie vinzätorul se simte in sigurantä, dar nu si cumpärätorul. 
Absorbtia influenteazä efectuarea cumpäräturilor. íntr-o economie in care 
lipsesc unele produse cumpärätorul — fie el achizitor la o intreprindere, fie 
gospodinä — nu cumpärä atunci cind necesitatea a devenit actualä, cind s-a 
conturat intentia, aspiratia lui de cumpärare, ci atunci cind se gäseste marfa 
respectivä. Penuria creeazä in mod inevitabil o psihologie de „hirciog“. „E
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bine sä cumpäräm mai mult pentru vremuri mai grele, mai tirziu s-ar putea 
sä nu mai gäsim...“. Acesta este unul dintre motivele pentru care in situafia 
de absorbtie, ín conditiile penuriei generale se acumuleazä totusi multe sto- 
curi de prisos.

ín  general cind analizäm cine duce povara incertitudinii, vinzätorul sau 
cumpärätorul, nu ne putem limita la aspectui material al problemei. Deci nu ne 
putem rezuma la a aräta eine anume trebuie sä-si creeze rezerve. Foarte 
important este si efectul psihologic. ín cazul presiunii vinzätorul este cel 
strimtorat; are insomnii: oare va gäsi cumpärätor? Nu va avea necazuri 
din cauza greutätilor de valorificare ? ín caz de absorb^ie, vinzätorul este 
sigur de sine, iar cumpärätorul este nelini^tit: va gäsi oare ceea ce cautä? 
Aceasta nu este doar o probléma psihologicä intrucit absorbfia $i presiunea 
influen^eazä comportamentul economic al oamenilor. Aceste aspecte sint strins 
legate de cele tratate in paragraful 2 1 . 2  si anume activitätile de stimulare sau 
de neglijare a imbunatä^irii calitä^ii productiei.

21.5. Selecfie §i concentrare

Economistii §i mai ales economi^tii matematicieni formali in spiritul scolii 
EG s-au obisnuit sä vadä in piatä exclusiv un coordonator care pune in con- 
cordantä productia consumul, creind o armonie pa^nicä intre eie. In rea- 
litate, in conditiile dezechilibrului — stare de presiune sau de absorbfie — 
functionarea pietei reprezintä si un proces selectiv.

Sä luäm la inceput cazul presiunii. Un vinzätor reuseste sä-si satisfacä 
in mod regulat aspiratiile. Celälalt ín schimb este mai pufin norocos, vinza- 
rea efectivä räminind mult in urma sperantelor lui. Efectul selectiv al pietei 
se manifestä direct prin modul in care se imparte intre anumiti vinzätori 
diferenta dintre toate aspiratiile §i vinzärile efective.

Selecti a in acest caz o face cumpärätorul. Cumpärätorul mai pufin informat, 
mai ales la unele decizii ocazionale de mai micä importanfä, alege íntimplátor 
intre diferifi vinzätori. ín cazul deciziilor repetate insä, cumpärätorul invafä 
din experienfa lui anterioarä. Si dacä nu este vorba de o decizie repetatä, ci 
de una fundamental, atunci incearcä sä se informeze mai temeinic. Criteriile 
de selecfie tipice in aceste cazuri sint urmätoarele:

a) Cumpärätorul acordä prioritate vinzätorului a cärui ofertä momentanä 
este cea mai avantajoasä din punctui de vedere al calitätii, pretului, servirii 
etc.

b) Acordä prioritate vinzätorului care de cele mai multe ori, intr-o pe- 
rioadä indelungatä i-a fäcut oferta cea mai avantajoasä.

c) Acordä prioritate vinzätorului cu care s-a obisnuit cel mai mult.
Aceste trei criterii se pot manifesta si combinat. Oricum, toate trei sint

in legäturä cu realizärile vinzätorului: cu noutatea, calitatea, sortimentul 
produselor, cu atentia lui fafä de cumpärätor. Cu alte cuvinte, selecfia fäcutä 
de cumpärätor stimuleazä activitätile Q. Apói, ea stimuleazä si economiile, 
micsorarea cheltuielilor, si permite reducerea pretului, ceea ce de asemenea 
constituie o atracfie pentru cumpärätor.

Deoarece repartizarea tensiunii de vínzare nu este uniformä, intreprin- 
derea la care diferenfa dintre aspirafie si vínzare efectivä este destul de mare 
incepe sä stagneze, sä släbeascä. insä acolo unde aspiratiile de vinzare se
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realizeazä cu regularitate, dezvoltarea este mai rapidä. Aceasta face posibilä 
economies of scale (economii dimensionale), economii rezultind din dimensiu- 
nea mai mare a intreprinderii, din productia de masa. ϊη acest fel produsele 
intreprinderii pot deveni si mai ieftine. Dupä cum vedem in astfei de cazuri 
poate sä existe o influentä reciprocä pozitivä intre activitätile V si Q avind 
ca efect reducerea cheltuielilor6.

In ultima instanda, selectia ce are loc in conditiile presiunii contribuie la 
diferentierea producätorilor si la concentrare.

ín caz de absorbtie vinzätorul are posibilitate sä facä selectie printre cum- 
pärätori. Citeva criterii tipice de selectare:

d) Selectie intimplätoare — vinzätorului ii este indiferent cine aj unge la 
marfä.

e) Intervin organele superioare si repartizeazä produsele deficitare dupä 
criterii proprii. ín  cazuri mai favorabile, aceasta se face pe baza unor 
principii chibzuite, ín numele intereselor sociale. Se poate intimpia insä ca 
functionarul care face repartitia sä fie neprincipial.

f) Cumpärätorul poate íncerca sä-1 corupä direct pe vinzätor sau — ín 
cazul repartitiei centralizate, de stat, — pe functionarul care se ocupä cu 
repartitia. Aceasta se intimplä pinä si ín cazul aprovizionärii intreprinderilor, 
chiar dacä, din fericire, mai rar. ín cazul consumatorilor individuaíi se in­
timplä frecvent fie sub forma mai revoltätoare a corupriei, fie sub forma mai 
nevinovatä a „bacsisului“.

g) Vinzätorul acordä prioritate cumpärätorului care formuleazä cele mai 
putine pretentii si, färä sä facä gälägie, se multumeste cu ceea ce primeste.

Criteriile enumerate — ca si in cazul precedent al presiunii — se pot ma­
nifesta si combinat.

Criteriile d)—e)—f) nu au in mod univoc efect pozitív sau negativ. Pot fi 
däunätoare in mäsura in care inläturä efectul stimulator pozitív al selectiei, 
manifestat in conditiile presiunii. Nici intreprinderea cea mai purin capabilä 
de dezvoltare, cea mai conservatoare, n-are de ce sä se teamä de selectie; 
absorbtia inseamnä „protectionism“.

Tot in aceastä directie actioneazä si criteriul „g“. Aproape cä obisnuieste 
intreprinderea cu lipsa de exigentä, cu conservatorismul, cu acceptarea calmä 
a  calitärii slabe.

Sä rezumäm cele spuse:
Constatarea 21.4. In  cazul presiunii cumpärätorul face selectie. Aceasta 

stimuleazä imbunätätirea calitätii, reducerea cheltuielilor. Selectia duce la dife- 
rentiere si la concentrare. ln  caz de absorbtie, efectele pozitive ale selectiei sínt 
anulate.

De la Walras incoace jcoala EG se ocupä mult cu asa-zisele procese tä- 
tonnemenf. Piata — dupä acest mod de descriere — tinde spre echilibru, 
oscilind. Uneori cererea este mai mare decit oferta; in aceste cazuri preten- 
tiile scad. Sub influentä scäderii pretenriilor scade oferta, creste cererea. S-ar 8

8 ϊη lucrarea de mai multe ori citatä, [162], Mansfield aratä cä in S.U.A. intreprinderile 
deschizätoare de drumuri in dezvoltarea tehnicii erese in medie de douä őri mai repede decit 
intreprinderile pasive, rämase in urmä in privinta dezvoltärii tehnicii.

7 Vezi Walras [274], p. 170 ?i 520. S-a räspindit interpretarea greptä a notiunii de täton- 
nement; mulp autori denumesc astfei numai schimbul anticipat de informapi dintre partenerii 
•de pe piatä. Dar Walras, care a introdus aceastä nopune, n-a interpretat-o a§a. El a denumit 
astfei funeponarea efectivä a pie^ei, tatonärile cererii p  ofertei in direepa echilibrului.
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putea ca de aici sä survinä un dezechilibru cu sens invers: cererea sä depä- 
$eascä oferta. De aceea va cremte pretul, ceea ce va duce la micsorarea cererii 
si la cresterea ofertei. Mergind pe linia trial and error, a „incercärii si erorii“ 
oscilatiile ofertei, cererii si ale preturilor — in cazul existentei unor conditii 
favorabile — duc la echilibru.

Din päcate, nu se cunoaste nici un model tip Walras care ar da regulile 
selectiei proceselor tätonnement. Sä luäm de exemplu lucrarea lui Arrow- 
Hurvicz, care poate fi privitä ca una dintre operele clasice in aceastä sferä 
tematicä8. Autorii descriu functionarea piefei reprezentind procesele de 
tätonnement prin metoda gradientelor din programarea matematicä. Sau altfei 
formulát: algoritmului gradientelor ii putem da o interpretare economicä 
care aminteste de descrierea walrasianä a functionärii pietei.

Interpretarea studiului Arrow-Hurvicz ar putea fi restrinsä astfei incit 
sä nu fie privit ca model al functionärii efective a pietei, ci ca proces informativ 
anticipat, desfäsurat intre pärti inaintea incheierii contractului. Care este 
insä situatia, dacä- 1  interpretäm in sens mai larg, dacä privim modelul lui 
Arrow-Hurvicz drept model care descrie procesele de vinzare, de cumpä- 
rare, de productie si de consum in desfäsurarea lor in timp? In acest caz 
studiul respectiv nu formuleazä si nici nu räspunde la urmätoarele douä 
intrebäri:

— Ce se intimplä cu produsele nevindute ? Din algoritm rezultä ce se in- 
timplä cu preturile dacä oferta este mai mare decit cererea. Dar care va fi 
destinatia produselor de prisos? Vor fi adäugate la stocurile cu care se por- 
neste in perioada urmätoare? Sau vor fi distruse, asa cum s-a intimplat nu 
o datä cu stocurile nevandabile ín perioadele marilor crize capitaliste dintre 
cele douä räzboaie mondiale? Apói: ce se intimplä cu cererea nesatisfäcutä? 
Se perimeazä ? Sau se acumuleazä; se adaugä necesitätilor perioadei urmä­
toare?

— Cum se repartizeazä oferta excedentarä sau cererea excedentarä intre 
anumiti producätori, respectiv anumiti cumpärätori, in cursul procesului 
tätonnement, inaintea atingerii echilibrului? Uniform? Sau existä vreun alt 
criteriu de selectie? Algoritmul indicä regula, in baza cäreia se ajunge in 
ultimä instantä la echilibru. Dar ce se intimplä pinä atunci? Dacä greutätile 
de vinzare sau de aprovizionare nu se repartizeazä uniform, unele organizatii 
se intäresc, altele släbesc pinä cind piafa in ansamblu ajunge la echilibru.

As vrea sä accentuez cä nu este vorba de o släbiciune particularä a mode- 
lului Arrow-Hurvicz, ci de o datorie generalä neachitatä a scolii EG. Cu un 
alt prilej am incercat sä reformuläm vestitui model al socialismului elaborat 
de Oscar Lange pentru scopurile unui experiment de simulare8 9. Lange, dupä 
cum se stie, descrie un astfei de sistem economic, in care un oficiu central de 
preturi reglementeazä preturile, dar dupä regulile de tätonnement stabilite de 
Walras: in caz de penurie oficiul ridicä preturile, in caz de abundentä, le 
micsoreazä. In aparentä algoritmul modelului lui Lange este absolut dar. 
Cu toate acestea, reformularea lui intr-un program de simulare nu putea reusi. 
Anume, in caz de interpretare dinamicä trehuie introduse reguli pentru ges- 
tiunea produselor nevindute si a nevoilor nesatisfäcute. Ce se intimplä cu eie 
in timp — se adaugä la oferta, respectiv la cererea, perioadei urmätoare ?

8 Vezi Arrow-Hurvicz [13].
9 Vezi Lange [149]. Vom mai reveni asupra modelului lui Lange.
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Si ce se íntimplá cu ele din punct de vedere al repartizarii lor íntre organizatiile 
sistemului? Care organizatie, in ce mäsurä suportä consecintele dezechili- 
brului? Din päcate, studiul lui Lange nu a dat nici un punct de sprijin pro- 
gramatorilor experimentulm de simulare pentru rezolvarea acestor probleme. 
Or, acestea sint probleme deosebit de importante in descrierea functionarii 
sistemelor economice reale.

2 1 .6 . R elatii in form ationale íntre v inzätor sí cum pärätor
ín  paragrafele 2 1 .1 —21.5 am analizat efectele presiunii si ale absorbtiei 

asupra sferei reale. La inceput am analizat exclusiv procese reale, si in legäturä 
cu acestea, problemele volumului, ale cheltuielilor si ale calitätii. Mai tirziu 
am trecut si la procesele de reglare legate de concurentä, adaptare si selecfie, 
dar si de data aceasta, mai ales din punctui de vedere al influentelor exer­
citate de acestea asupra proceselor reale.

Merita insä sä facem citeva observatii — independent de procesele reale — 
in legäturä cu fluxui de mesaje, cu procesele de incheiere a contractelor, des- 
fäsurate in sfera de reglare.

Teória economicä traditionalä creeazä impresia cä activitatea de informare 
a vinzätorului si cea a cumpärätorului ar fi simetrice. Acestia isi comunicä 
reciproc ofertele, negociazä si apói ajung la invoialä. ln realitate, fluxul de 
mesaje, activitatea de informare este asimetricä10.

íntr-o oarecare mäsurä este inevitabilä concentrarea sarcinilor de infor­
mare pe partea vinzätorilor, deoarece un vinzätor are de-a face cu multi 
cumpärätori, pe cind un cumpärätor, de regulä, isi procurä un anumit produs 
doar de la un singur vinzätor. Numai cä, in afarä de aceste repartizäri „firesti" 
ale sarcinilor informative intre vinzätor si cumpärätor, putem sä ne intil- 
nim si cu altä asimetrie.

ín caz de presiune, o parte disproportionat de mare a sarcinilor informa­
tive cade asupra vinzätorului. Vinzätorul se sträduie^te sä-1 caute pe cum­
pärätor. ín domeniile in care acest lucru este posibil, vinzätorul isi trimite 
reprezentantii, agentii säi comerciali la cumpärätori pentru ca sä fie „pre- 
lucrati“, „manipulati“. Prin noianul de reclame, vinzätorul incearcä sä-i 
convingä cä primesc ceva nou, chiar si atunci cind, de fapt, nici vorbä nu-i 
de o i nova tie realä, ci, in cel mai bun caz, de o modificare de nuantä sau nici 
mäcar atit.

ín caz de absorbtie, o parte importantä a sarcinilor de informare cade ín 
sarcina cumpärätorului. Existä mult mai putine reclame (ceea ce in parte 
este un simptom sänätos). Existä binemteles anunturi, dar — semnificativ — 
deseori anunturile sint date de cumpärätorii care aduc la cunostinta unui 
vinzätor potential cererile lor.

Achizitorul se deplaseazä cu regularitate la intreprinderea furnizoare, ur- 
genteazä executarea comenzii. Consumatorul individual, gospodina, de re- 
petate ori merge la magazin sä vadä dacä n-a sosit cumva marfa asteptatä.

Aceastä impovärare unilateralä a cumpärätorului cu sarcini informative 
se modificä partial dacä intervin organele centrale si, pe cale centralizatä,

10 Heflebower [88] aratä asimetria proceselor de mesaje in cadrul cumpärärii-vinzärii. Dar 
•el descrie numai situa^ia asimetricä existentä in cazul presiunii; nu se ocupä cu fluxul de mesaje 
in condijiiile absorbtiei.
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repartizeazä produsele deficitare. ín aceste cazuri organul central solicitä 
informatii atit de la producätor, cit $i de la consumator §i ambilor le dä 
dispozitii. ín acest caz deci, sarcinile legate de pregätirea, eliberarea si pre- 
lucrarea informabilior se impart intre emifätor, consumator si institufüle 
administrative centrale.
Tabelul 21.1.
EFECTELE „PURE“ ALE PRESIUNII §1 ALE ABSORBJIEI

Domeniul de manifestare 
al efectului

Presiunea Absorbtia

Volumul producfiei Pe termen scurt frineazä 
cre^terea volumului

Pe termen scurt, stimuleazä 
cre^terea volumului

Cheltuieli-consumuri Neutilizarea parfialä a resur- 
selor

Utilizarea incordatä a resur- 
selor.

Inlocuirile formate in consum

Calitatea Stimuleazä introducerea pro- 
duselor revolutionär noi. 

Stimuleazä imbunätätirea 
calitäpi, garantarea calitäpii

Nu stimuleazä introducerea 
produselor revolutionär noi. 
Nu stimuleazä imbunätä­
tirea calitäpi, garantarea 
calitätii.

Concurenfa Vinzätorii concureazä pt. 
cumpärätori. §i monopoli­
stul se comportä ca un 
concurent.

Cumpärätorii concureazä 
pentru vinzätori. §i vinzä­
torul ramurii atomizate se 
comportä ca un monopo­
list.

Adaptare Pe termen scurt producä- 
torul se adapteazä la con­
sumator. Produsele noi mo- 
dificä necesitätile consuma- 
torului.

Pe termen scurt consuma- 
torul se adapteazä la pro­
ducätor.

Incertitudine Povara nesiguran^ei este 
suportatä de vinzätor.

Povara nesiguran^ei este su­
portatä de cumpärätor.

Selecpa Selecpa o face cumpärätorul. 
Mai ales criterii selective 
progresive

Selectia o face vinzätorul sau 
un institut administrativ 
central. Mai ales criterii in- 
diferente sau contraselective

Flux de mesaje Mai ales vinzätorul infor- 
meazä pe cumpärätor

Mai ales cumpärätorul i?i 
procurä informatii despre 
posibilitätile de cumpärare.
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Rezumativ, putem constata:
C o n sta ta rea  2 7 .5  P ia ta  n u  are  o s tru c tu ra  de m e sa je  g en era l v a la b i ld ; s tru c tu ra  

de m e sa je  d e p in d e  de  ra p o r tu r ile  de fo r te  p e  p ia tä .

21.7. Trecerea ín revistá a efectelor. Tendinee contrare

ín tabelul 21.1 trecem in revistä sumar efectele presiunii si ale absorbtiei 
asupra rezultatelor sistemului, si anume in cazul abstract, in care exclusiv 
dezechilibrul exercita influenda asupra functionärii economiei.

Dupä ce in capitolul 15 al cär|ii am protestat impotriva mirajului „numä- 
rului unu", n-as vrea ca acum eu insumi sä explic toate rezultatele sau defec- 
tele economiei printr-o singurä cauzä. Tipul dezechilibrului are un elect 
foarte mare asupra rezultatelor sistemului economic, dar efectul poate fi 
intärit sau släbit si de alti factori.

in  conditiile economiei socialiste planificate centralizat efectele däunätoare 
ale absorbtiei sínt puternic atenuate de dot factori principali. Primul constä 
in interventia regulatä a institutiilor de stat si politico-sociale in fata fenomene- 
lor negative. Masuri speciale severe interzic slabirea calitatii. Statut intretine 
organizatii pentru controlul calitatii, in multe domenii sínt preväzute centralizat 
standarduri de calitate. Dezvoltarea tehnicii este sprijinitä din fondurile de stat: 
funcfioneazä o largä retea a institutiilor de cercetare. Siruri intregi de mäsuri 
materiale si morale stimuleazä imbunätätirea calitatii, reducerea cheltuie- 
lilor, satisfacerea din ce in ce mai elastica a nevoilor consumatorilor, infor- 
marea obiectivä a cumpärätorilor.

Cdalait factor de contrabalansare il reprezintd constiinciozitatea cadrelor de 
conducere si a lucrätorilor cu functii mai mid.

in general, oamenilor le place sä lucreze cinstit; le este rusine daca din 
miinile lor ies rebuturi. Ambivia fireascä a inginerilor este progresul tehnic. 
Conducätorii economiei resimt nepläcut existenta cozilor si incearcä sä mo­
difice structura productiei in concordantä cu necesitätile reale.

Cei doi factori sint strins legali. Stimulentele materiale si morale apeleazä 
mai ales la constiinciozitatea oamenilor, deseori cu rezultate foarte bűne.

in  legäturä cu absorbtia am evidentiat contraponderile pozitive care ate- 
nueazä efectele däunätoare ale acesteia asupra rezultatelor sistemului eco­
nomic. In legäturä cu presiunea, in schimb, trebuie sä vorbim de contra­
ponderile ei negative. Concuren|:a vinzätorilor pentru atragerea cumpäräto- 
rului genereazä nu numai crearea de produse női si imbunätätirea calitäfii, 
ci si multe aspecte respingätoare ale luptei de concurentä, speculatii, lupte 
crincene íntre concurenti, inselarea cumpärätorului, avalansa de reclame 
abrutizante ?i risipitoare.

21.8. Tensiune

Efectele pozitive sau negative depind $i de intensitatea presiunii sau ab­
sorbier care apasä asupra pie£ei. Pinä acum am avut in vedere doar semnul 
dezechilibrului: vinzätorul sau cumpärätorul are initiativa? Desi, nu este 
indiferentä deloc mäsura in care se manifestä aceastä superioritate.

Sä luäm la inceput cazul presiunii.
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Reamintim notiunea de tensiune a aspiratiei: aceasta este diferenta dintre 
aspiratia vinzätorului si vínzarea efectivá n . ín prima instanda putem spune: 
presiunea ce apasä asupra pietei este cu atít mai mare, cu cit este mai mare 
tensiunea de aspiratie a vinzatorului.

Fenomenul ne aminteste de functionarea unei hidrocentrale. Apa poate 
sä efectueze lucru mecanic, deoarece are douä nivele care diferä unul de 
celälalt: apa care cade de la nivelul mai ridicat la nivelul inferior pune in func- 
tiune turbinele generatoare de energie. Cu cit este mai inalt nivelul de cädere 
a apei, cu atit este in stare sä punä in miscare turbine mai mari, sä producä 
mai multä energie. Este adevärat cä apa tinde spre starea de echilibru, adicä 
cele douä nivele — conform légii vaselor comunicante — tind sä se echili- 
breze. Dacä aceasta s-ar realiza definitiv, atunci s-ar crea o foarte frumoasä 
stare de echilibru, numai cä producerea energiei ar inceta. Apa este in stare 
sä punä in functiune turbinele, atita timp cit existä diferentä intre cele douä 
nivele ale ei.

Fenomene asemänätoare intilnim si in electricitate. Energia electrica se 
naste din tensiune, respectiv potentialul electric al celor doi poli diferä. Si 
aici se manifestä tendinta spre echilibru, spre egalarea potentialelor. Dar 
dacä acestea se realizeazä, in sensul cä diferenta de potential nu se reproduce, 
atunci se opre^te si energia electricä.

ín cazul nostru, fenomenul analog este tensiunea ca diferentä dintre aspi­
ratie si realizare. Tocmai aceastä diferentä de tensiune impinge inainte o 
serie de procese (imbunätätirea calitätii etc.), la fei cum diferenta denivel 
al apei pune in functiune turbina, sau diferenta de potential pune in mis­
care masinile electrice. Dacä tensiunea inceteazä, odatä cu ea dispare si forta 
motrice a fenomenului in cauzä.

21.9. Intensitate

Tensiunea in sine incä nu ne dä o explicatie completä. Sä ne imaginäm 
douä íntreprinderi maghiare, mari, de aceleasi proportii, sä zicem douä fa- 
brici de incältäminte. Ambele tind sä vindä 1 miliőn perechi de incältäminte, 
dar fiecare reuseste sä vindä in realitate doar 800 000. Tensiunea aspiratiei 
de vinzare este deci identicä. Totusi pot exista deosebiri foarte importante 
intre cele douä fabrici. Sä consideräm cä prima este o íntreprindere din pri- 
mii ani ai deceniului al saselea. Directorului ii este cu totul indiferent dacä 
fabrica reuseste sau nu sä atingä aspiratia de vinzare. Premiul si elogiile depind 
exclusiv de realizarea planului de productie, indiferent dacä produsele au fost 
vindute sau nu. Pentru cealaltä fabricä insä, este de importantä capitalä 
sä-si vindä produsele, si incä cu cistig. Productia färä vinzare este o pierdere 
netä. ín plus, sä presupunem cä intreprinderea se luptä de mai multä vreme 
cu greutäti in domeniul valorificärii, iar dacä si stocurile se märesc in conti­
nuare poate da faliment cu usurintä. Tocmai de aceea ea incearcä sä iatot 
felul de mäsuri pentru facilitarea vinzärii: isi trimite agentii comerciali la co- 
merciantii care se ocupä cu vinzarea incältämintei, ba mai mult, initiazä o 
nouä modä, deoarece si aceasta poate contribui la succesul vinzärii. 11

11 Vezi definitia generáld, a tensiunii aspirapei 12.3.; precum $i specificärile fäcute in capi­
tolul 18 ln legäturä cu tensiunea aspiratiei de vinzare $i de cumpärare.
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ín terminológia introdusä in capitolul 12 la a doua intreprindere intensi- 
tatea aspirafiei de vinzare este mult mai mare decit la prima. Exemplul ne 
aratä cä intensitatea de vinzare depinde in foarte mare mäsurä de interesül 
vinzätorilor. Dacä pentru vinzätor nu este deosebit de important rezultatul 
valorificärii, atunci nici nu se ocupä prea intens cu aceasta. Cu cit este mai 
important pentru el, cu cit mai mult aceasta devine pentru el o problemä 
de existentä, cu atit aspirafia devine mai intensä.

De ce depinde intensitatea? Fára a respecta o ordine de important, voi 
enunta cifiva factori.

1. De cit timp se aflä in depozit marfa destinatä vinzärii? Dacä marfa 
se aflä in depozit, dar incä nu a expirat perioada de timp considerata de 
intrepxindere drept „normalä“ pentru aceastä depozitare, vinzarea ei incä 
nu este acutä. Dupä expirarea acestui interval insä, marfa nevindutä devine 
din ce in ce mai „enervantä“ ; depozitarea presupune cheltuieli, marfa se 
degradeazä si asa mai departe.

2. Cum se prezintä perspectivele de viitor? Dacä se intreväd posibilitäfi 
de vinzare favorabile, atunci nu este atit de urgentä vinzarea märfii. Dar 
dacä perspectivele sint proaste, atunci ar fi bine sä vindä marfa, sä „scape“ 
de ea cit se poate de repede.

3. Cum merg afacerile intreprinderii, care este situatia rezervelor financiare, 
a solvabilitätii ? Este asiguratä funcfionarea normalä a intreprinderii $i atunci 
cind pentru moment nu vinde, sau ea ajunge la impas, dacä vinzarea esueazä ?

4. Ce fac concurenfii? Luptä agresiv pentru cucerirea piefii sau nu tind 
sä cucereascä pentru ei clientii obisnuifi ai intreprinderii respective?

5. in fine, cél mai esenfial factor: cit de importantä este soarta intreprin­
derii pentru cei care decid in problema vinzärii? ln ce mäsurä sint interesati 
in situatia momentanä si de perspectivä a intreprinderii? Cit de important 
este pentru ei cä intreprinderea stagneazä, cremte sau dä faliment? Si in 
general: falimentul este o sansä realä, sau, fie statul, fie o bancä pot garanta 
existenfa intreprinderii, pot interveni, impiedica falimentul? Ince mäsurä 
se realizeazä identitatea de interese ale celor care iau decizia cu „interesele 
intreprinderii“ si, ín cadrul acestora, cu interesele ei de vinzare?

In capitolul 12 am stabilit cä intensitatea nu poate fi mäsuratä direct. 
Ea se exprimä doar prin amploarea activitäfilor favorizante, desfäsurate 
pentru asigurarea atingerii nivelului de aspiratie.

Atingerea nivelului de aspiratie, in caz de presiune, poate fi favorizata 
max ales de urmätoarele frei grupe de activitäti:

A) Imbunätätirea realä a calitätii produselor prin diferite feluri de acti- 
vitäfi Q.

B) Procesele informative: cäutarea personalä a cumpärätorilor prin in- 
termediul agen filor comerciali; diferite forme ale reclamei, infelegind prin 
aceasta atit informarea obiectivä cit si dezinformarea cumpärätorului prin 
diferite trucuri.

C) Scäderi relative de prefuri.
Imbunätäfirea calitäfii, reclama si modificärile de prefuri se prezintä de 

obicei simultan. Noul produs este popularizat prin reclame, incä inaintea 
aparifiei lui, incit chiar $i in condifiile presiunii generale se formeazä o „cerere 
suplimentarä", o absorbfie fafä de noul produs. Aceasta permite ca la inceput 
noul produs sä fie vindut cu un pref foarte ridicat. Totodatä, dupä cum am 
amintit, produsul vechi, depäsit, este vindut la solduri, ceea ce presupune,
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de asemenea, utilizarea intr-o oarecare mäsurä a reclamei, precum si redu- 
cerea pre^urilor.

ln afarä de existen^a simultanä a unor procese care favorizeazä vinzarea, 
este vorba §i de influenta reciproca intre aceste procese. Trebuie sä evidentem 
fi separat influenta preturilor asupra imbunätätirii calitätii. Fenomenul este 
bine cunoscut. ín caz de presiune, douä motive il indeamnä pe producätor 
sä-$i perfectioneze produsele. Primul (care nu este evidenciát in suficientä 
mäsurä de scoala EG): intreprinderea tinde spre expansiune sau cel pufin 
sä-si mentinä ponderea in circulatia totalä a piefei. Celälalt motiv important 
(care este suficient accentuat, pe bunä dreptate, de teoriile EG): speranda 
de a obline un profit ridicat. Pinä cind produsul nou se gäseste in cantitäti 
insuficiente, se poate calcula un pret foarte ridicat pentru el. Dar si la 
aceasta trebuie sä adäugäm cä procesul este ceva mai complex decit apare 
deseris ín teoriile obisnuite ale pietei. Nu fiecare produs nou corespunde astep- 
tärilor si aduce profit ridicat. Dar intrucit nu este rar nici succesul maré, 
ínsási speranta acestuia mobilizeaza. Ba mai múlt, posibilitatea ca fiecare al 
100-lea produs nou sä adueä un profit suplimentar urias pentru intreprinderea 
novatoare constituie un factor stimulator pentru imbunätätirea calitätii, 
spore^te mai mult intensitatea proceselor Q, decit daca profitul suplimentar 
s-ar repartiza egal íntre cele 100 de produse női.

Rezumativ, putem spune urmatoarele:
Constatarea 21.6. Presiunea ce apusa asupra pietei creste, daca tensiunea 

si intensitatea aspiratiei de vinzare erese. Intensitatea se manifesta prin amploa- 
rea si cresterea activitätilor favorizante pentru atingerea aspiratiei de vinzare, 
adicä prin : A ) perfectionarea produselor, asigurarea calitätii garantate; B ) 
reclamä, informarea si convingerea cumpärätorului; C) seäderi relative de pre- 
turi.

Formalizarea constatärii 21.6 este o sarcinä de cercetare importantä. Ar 
trebui specificate functiile referitoare la activitätile favorizante pentru re- 
prezentarea influentei presiunii. Exclusiv cu caracter ilustrativ, amintim cä 
am putea aj unge la astfei de functii ca:

(21.1.) =  (K<s> _  ^ s))vdS) +  . . .,
dt

unde este al j-lea indicator Q, adicä unul dintre indicatorii care mäsoarä 
activitätile de imbunätä|ire a'calitätii, iar w(S) este intensitatea aspiratiei. 
Cele frei puncte care figureazä la sfirsitul formulei se referä la faptul cä rit- 
mul de crestere al indicatorului Q depinde nu numai de tensiune si de intensi- 
tate, ci si de alti factori. (Despre aceasta a fost vorba in paragrafele anterioare.) 
Acentia vor trebui de asemenea luati in considerare ca noi variabile indepen­
dente. Forma formulei (21.1.) am imprumutat-o din stiintele naturii. Se 
obi^nuieste a indica acceleratia diferitelor procese fizice si chimice sub forma 
unei functii liniare a abaterii de la o anumitä valoare de echilibru (in exemplul 
nostru de la aspiratia de vinzare).

Mentionez incä o datä: formula (21.1.) nu are pretentia de a fi definitivä; ea 
intenjioneazä mai degrabä sä sugereze noi idei. Nu se poate decide apriori cum 
vor aräta functiile care oglindesc constatarea 21.6. Acest lucru va trebui sta­
bilit prin munca de cercetare ulterioarä si mai ales prin observatii empirice, 
ín  ultimä instanjä, ar trebui sä ajungern la adeväratele legi ale miseärii eco-
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nomiei väzute ca stiintä realä, aflind care sint acele forte motrice, tensiuni, 
abateri ale valorilor de echilibru si valorilor reale ale unei variabile, care im­
ping inainte diferitele procese economice si sociale (cresterea volumului pro- 
ductiei, imbunätätirea calitätii, progresul tehnic).

ín mod analog cu descrierea presiunii, se poate trata si absorbtia. Puterea 
absorbtiei se poate mäsura prin märimea tensiunii, adicä a nesatisfacerii 
cerintelor cumpärätorilor. Cu cit aceasta este mai mare, cu atit este mai ne- 
räbdätor cumpärätorul. Dar, bineinteles, neräbdarea depinde si de märimea 
pagubei pe care o provoacä cumpärätorului lipsa produsului respectiv, de 
intensitatea cu care tinde el spre satisfacerea aspiratiei. Sä revenim la cumpä­
rätorul autoturismului, de care ne-am ocupat in capitolul 19. Dacä intenfia 
de cumpärare este foarte intensä, atunci el face tótul pentru a ajunge la auto- 
turism. Mereu si mereu insistä la intreprinderea vinzätoare, urgenteazä satis­
facerea cererii. Cautä sä stabileascä „relatii“. Dacä insä este mai putin pre- 
santä satisfacerea aspiratiei atunci asteaptä linistit sä-i vinä rindul.

Putern puné problema si intr-o formä mai generalä: de ce depinde intensi­
tatea?

1) De cit timp asteaptä cumpärätorul ca cererea sa sä fie satisfäcutä? 
(Presupunind cä poate astepta si cererea sa nu s-a perimat.) Cumpärätorul 
care asteaptä mai de múlt este mai neräbdätor, cererea lui este mai intensivä.

2) Care sínt perspectivele de viitor? Dacä se poate astepta la o penurie 
a produsului respectiv, atunci meritä sä se sträduiascä pentru aprovizionare 
si acumulare de stocuri. Dacä existä produse din belsug si completarea stocu- 
rilor se poate face in mod curent, atunci aprovizionarea nu este urgentä. 
Dacä se asteaptä o crestere a preturilor, atunci meritä sä cumpere acum. 
Dacä se poate conta pe o reducere de preturi, atunci cumpärarea nu este 
urgentä.

3) Dispune de rezerve, de stocuri si cit de mari sint acestea? Dacä sint 
mari, atunci aprovizionarea nu este urgentä; dacä sint reduse, atunci apro­
vizionarea este mai importantä.

4) Cum se comportä concurentii care apar la aprovizionare? Incearcä in 
mod ofensiv sä inläture intreprinderea de la resursele de aprovizionare care-i 
sint favorabile sau respectä relafiile ei tradíciónak?

5) Ce importantä are produsul pe care vor sä-1 cumpere din punctui de 
vedere al productiei intreprinderii? Existä posibilitatea de a-1 inlocui? S-ar 
putea ca produsul sä fie de neinlocuit, indispensabil, sau sä se poatä inlocui, 
dar cu un produs de calitate inferioarä sau cu unul mai scump. Eventual 
este usor de inlocuit. Toate acestea ne conduc la cel de al saselea factor.

6) Care este efectul reusitei sau esecului aprovizionärii asupra vietii intre­
prinderii? Cazul extrem: este nevoitä sä-si opreascä activitatea pinä cind 
reuseste sä facä aprovizionarea. Dispune pentru acest caz de rezerve de bani, 
de credite, pentru ca intreruperea temporarä a activitätii sä nu ducä la impas ? 
Sau dificultätile de aprovizionare provoacä doar greutäti partiale in producta 
intreprinderii, la fei si in situatia ei financiarä? Cit de mari sint aceste greu­
täti si ce dificultäti financiare si organizatorice genereazä eie?

7) In fine — si aici ajungem la problema cea mai importantä: in ce mäsurä 
se identificä factorii de care depinde efectiv aprovizionarea, si care in acela^i 
timp determinä condi^iile de cerere, cu soarta intreprinderii, cu succesul sau 
esecul activitätii ei, cu functionarea continuä, cu supravietuirea sau lichidarea 
ei?
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Constatarea 21.7. Absorbtia manifestata pe piatä este o functie monoton 
crescätoare a tensiunii si intensitätii aspiratiei de cumpärare. Intensitatea este 
caraderizatä prin amploarea si cresterea adiviiatilor care favorizeazä atingerea 
aspiratiei, dinire care amintim urgentarea vinzätorilor (sau a institutiilor cen­
trale care fac repartitia), inlocuirile fortate cu alte produse, precum si activitatea 
de acumulare a informatiilor de cätre cumpärätor.

21.10. Pozifia normativä
Pinä in prezent am incercat sä fac o comparatie obiectivä intre presiune 

si absorbtie din punctui de vedere al stiintei reale descriptiv-explicative. 
Desi am arätat si consecintele pozitive ale absorbtiei, precum si efectele ne­
gative ale presiunii, totusi, chiar $i din cele spuse pina aici a rezultat punctui 
meu de vedere, dupä care presiunea are mai multe avantaje si mai purine 
dezavantaje decit absorbtia, din punctui de vedere al rezultateíor sistemului.

Pentru acest motiv politica economicä ar trebui sä se str&duiascä sä asigure 
regulat o presiune, dar numai in urmätoarele conditii:

1. Sä existe tensiune intre aspiratia de vinzare si vinzarea efectivä— dar 
nu prea mare. Sä fie suficient de mare pentru a provoca griji vinzätorului, dar 
sä nu ducä in prea mare mäsurä la neutilizarea resurselor.

2. Intensitatea aspiratiei sä fie puternicä. Vlnzätorii sä fie interesati in mare 
mäsurä in reusita vinzärii.

3. Sä existe forte contrare, procese contrare care sä neutralizeze sau cel putin 
sä atenueze efectele negative ale presiunii ca: speculatia, necrutarea rivalului, 
dezorientarea cumpärätorilor, risipa in reclame.

21.11. Comparable

La sfirsitul capitolelor anterioare, cu ocazia comparatiilor am avut in ve­
dere mai ales sarcina descrierii si explicärii pietei. Sä treceni acum la concep- 
fia normativä. Dupä ce in paragraful anterior am expus punctui nostru de 
vedere, sä aruncäm o privire si asupra recomandärilor pe care le fac alte teorii 
privind politica economicä.

Sä incepem cu scoala EG. De obicei operele teoretice apartinind acestei 
scoli nu formuleazä recomandäri de politicä economicä. Economistul TEG 
poate respinge usor observatiile mele cu urmätorul argument: „Noi nu am 
recomandat niciodatä ca cei care elaboreazä politica economicä sä realizeze 
un echilibru competitiv. Noi obisnuim sä spunem doar atit: in conditiile eli­
täre si cutare se poate realiza echilibrul si, daeä acesta se realizeazä, avanta- 
jele lui sínt cutare“.

Argumentul este numai partial indreptätit. Adevärul este cä o teorie eco­
nomicä prin chiar simpla selectare a problemelor de rezolvat sugereazä luäri 
de pozitii. Dacä o scoalä intoarce si pe fatä si pe dos mereu aceleasi intrebäri: 
ce trebuie fäcut pentru instaurarea echilibrului; cind este acesta stabil; cind 
satisface cerintele anumitor criterii de optimalizare, — sugereazä inevitabil 
ideea cä echilibrul este de dórit. Dacä intrebäm 100 de economisti crescuti 
la sinul scolii EG: este bine sau räu dacä un sistem economic se aflä in stare 
de echilibru, 99 precis vor räspunde: este bine.
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Aici am aj uns la unul — sau poate chiar la cél mai important punct al cri- 
ticii scolii EG. Una dintre ideile de bazä ale cärjii mele este fundamental 
opusä acestui punct de vedere. Anume, dupä pärerea mea — §i acest lucru 
am vrut sä-1 elucidez din diferite unghiuri, in acest capitol — nu este de dórit 
ca cererea si oferta sä fie in echilibru — ci ca aspiratiile vinzätorilor, cit $i 
aspiratiile cumpärätorilor sä fie intensive si, la acest grad inalt al intensitäjii, 
sä se manifeste unul dintre tipurile dezechilibrului — presiunea.

La prima descriere a teoriei scolii EG, in paragraful 3.6, apoi cu ocazia 
tratärii ordonärii preferentiale in paragraful 11.9, am subliniat: unul dintre 
meritele teoriei criticate este cä a ridicat in prim plan ideea suveranitäfii 
consumatorului. Orice om cu idei umaniste isi insuseste cerinta ca producerea 
bunurilor materiale sä serveascä la satisfacerea nevoilor umane, sä se adap- 
teze la nevoile oamenilor, si nu nevoile sä fie silite a se adapta la structura 
productiei existente. Numai cä acel sistem economic care se aflä strict in stare 
de echilibru n-ar putea sluji intr-adevär bine satisfacerea acestei cerinae, 
ín legäturä cu adaptarea la paragraful 21.4 am arätat urmätoarele: numai 
in cazul presiunii este nevoit vinzätorul sä se adapteze la nevoile cumpärätorului ; 
numai in acest caz este „suveran“ consumatorul. (Desi suveranitatea lui si in 
acest caz se manifestä doar intr-o perioadä scurtä. ín realitate, nevoile lui 
nu se formeazä in mod suveran, deoarece progresul tehnic, aparitia produselor 
noi influenjeazä activ formarea acestora.)

N-as vrea sä creez impresia cä in aceastä carte s-ar fi luat pozitie pentru 
prima oarä in problema cerintelor rezumate in paragraful 21.10. Autori avind 
conceptii teoretice diferite au ajuns la un punct de vedere asemänätor §i mai 
inainte.

1. Ideea apare la Marx. Desi Marx in general s-a ferit sä dea recomandäri 
pentru organizarea rationalä a sistemului economic, cu ocazia elaborärii 
teoriei reproductiei si in legäturä cu aceasta a fäcut citeva observatii remar- 
cabile. El ridicä problema urmätoare: cum trebuie organizatä economia 
„dacä forma capitalistä a reproductiei a fost inläturatä deja“. Aratä cä intr-un 
an mai mult, in celälalt an max pipin capital fix se consumä definitiv. Pentru 
compensare „productia totalä a mijloacelor de productie ar trebui deci sä 
creascä intr-un caz si sä scadä in celälalt caz. Inconvenientul acesta nu poate 
fi inläturat decit printr-o supraproductie relativä continuä; pe de o parte, 
o anumitä cantitate de capital fix, care produce mai mult decit e direct ne- 
cesar; pe de altä parte si in special, un stoc de materii prime etc. care íntrece 
nevoile anuale imediate (lucru acesta e valabil in special pentru mijloacele 
de subzisten(ä). O asemenea supraproducjie inseamnä un control al societätii 
asupra mijloacelor materiale ale propriei ei reproductii“12. Marx, dupä cum 
vedem, vorbeste nu pur si simplu despre rezerve, stocuri, ci despre o supra­
productie relativä continuä.

2. Cercetätorii care s-au ocupat cu compararea sistemelor economice au 
introdus expresiile de „piata cumpärätorilor“, ín opozitie cu „piata vinzä­
torilor“ pe care le-am utilizat si noi in repetate rinduri. Au dezväluit multe 
aspecte rezultate din efectele celor douä situatii ale pie(ei.

La utilizarea acestor concepte s-au asociat si precursorii teoreticieni ai 
reforméi ungare de conducere a economiei13.

12 Karl Marx, Capitalul, vol. II. E.S.P.L.P., 1958, p. 442. M-am mai referit la acest c itat 
ln cartea mea [129] publicata in 1957 si care trata centralizarea excesivä a conducerii economiei.

13 Vezi, de exemplu, articolul lui Péter György [206] citat deja.
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Cu toate cä majoritatea economi$tilor cunosc bine expresiile „piafa cumpä- 
rätorilor“, „piafa vinzätorilor“, in general acestea n-au fost integrate in cele- 
lalte cuno^tinfe teoretice. íntr-un alt compartiment al con^tiinfei i§i continuä 
existenfa in mod nestingherit aparatul conceptual al teoriei echilibrului. 
lntr-un compartiment se pästreazä dezideratul normativ dupä care starea 
doritä este piafa cumpärätorilor. ín celälalt compartiment se aflä norma 
teoreticä: echilibrul. ín timp ce ar trebui sä recunoascä faptul cä „piata 
cumpärätorilor“ inseamnä un trainic dezechilibru.

3. De asemenea, mulfi economisti, atit din färile capitaliste cit $i din färile 
socialiste considera de dórit ca economia sä dispunä de un anumit slack (capa­
citate neutilizatä, de prisos), deoarece un anumit slack u$ureazä adaptarea, 
ba mai mult, stimuleazä dezvoltarea. Numai cä in gindirea economicä incä 
nu s-a con^tientizat cä „slack“-ul trainic, utilizarea incompleta a resurselor 
inseamnä un trainic dezechilibru.

4. Se vorbe^te de asemenea — mai ales in literatura economicä din Occi­
den t— despre existenfa unei bre^e (gap) intre capacitatea efectivä si cea 
potenfialä a economieil*. Gap-ul are legäturä cu neutilizarea parfialä a resur­
selor economice, inainte de toate a forfei de muncä. In cazul utilizärii totale 
a resurselor, unitäfile economice luate §i separat §i ín ansamblul lor ar fi in 
stare sä dea un randament §i mai mare. Bresa durabilä intre randamentul 
ejectiv si cel potential al economiei inseamnä dezechilibru durabil. (Reamintim 
nofiunea de „spor potenfial al producfiei“ introdusä in capitolul 19). Eco- 
nomistii evidenfiazä de obicei consecinfele negative ale acestuia: $omaj, 
ritm lent de crestere — $i acestea färä indoialä existä daca bresa este prea 
mare. Mai rar se aratä (de$i o mai fac din cind in cind) cä bresa — dacä nu 
este prea mare — poate avea si efecte pozitive. Poate stimula dezvoltarea 
tehnicii, afluxul produselor noi, poate imbunätäfi adaptarea, selecfia $i 
a$a mai departe.

5. ín legäturä cu dezvoltarea färilor rämase in urmä s-a formulát ideea 
cä este mai avantajoasä cresterea in condifiile dezechilibrului ale unbalanced 
growth-ului, decit in cele ale echilibrului14 15. Mai mulfi autori sint de párere 
cä — utilizind terminológia din prezenta lucrare — absorbfia durabilä, apa- 
rifia „locurilor inguste“ pót da imbold dezvoltarii economiei.

Cresterea economicä a färilor slab dezvoltate prezintä probleme specifice, 
a cäror analizä depäseste cadrul tematicii acestei lucräri. ín orice caz am impre- 
sia cä cei care militeazä pentru dezvoltarea in condifiile absorbfiei apreciazä 
doar influenfa pozitivä exercitatä asupra cresterii volumului si subapreciazä 
influenfa negativä a absorbfiei asupra calitäfii, asupra dezvoltärii tehnicii. 
Prin prisma experienfelor ungare, politica economicä de tip absorbfie unba­
lanced growth se dovedeste a fi unilateralä si, din multe puncte de vedere, 
däunätoare.

ín  fine, ca si in multe alte pärfi ale lucrärii mele, menfionez si aici sarcina 
integrärii teoretice. Ar trebui sä sudäm intr-o teorie unitarä acélé idei si con- 
statäri deocamdatä izolate care se ocupä cu aparifia si efectele dezechilibrului.

14 Vezi articolul lui Okun [200].
15 Vezi lucrärile lui Hirschtnan [92], Streeten [249] ?i Mason [17].
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22. Reproducerea tensiunii

η·

22.1. Delimitarea temei

ín cele ce urmeazä as vrea sä prezint cíteva idei in legäturä cu cauzele 
dezechilibrului. Cum se explicä faptul cä sistemul economic nu se aflä in stare 
de echilibru, ci funcfioneazä mult timp in situatia de absorbfie sau de pre- 
siune? Sub influenda cäror factori se reproduc mereu acélé tensiuni, din cauza 
cärora existä o discordanfä durabilá intre producte si consum, intre intenfia, 
aspiratia de vinzare si de cumpárare? De ce centrul oscilatiilor producfiei 
$i al consumului, al intentiilor de vinzare si de cumpárare nu este echilibrul, 
ci oscilafia in jurul unei linii de trend, care nu coincide cu echilibrul? (Aceasta 
am ilustrat-o ín figurile 19.2 si 19.3.)

Ráspunsurile la aceste intrebári necesitá íncá multe cercetári. Cu toate cá 
la inceputul fiecárui capitol a$ putea preciza cá ideile mele sint incá prea pufin 
cristalizate, aici, ín mod deosebit as vrea sá subliniez acest lucru. Este vorba 
de o problemá fundamental a istoriei economiei si a teoriei sistemului 
economic, cáreia stiinfa nu i-a gásit incá o rezolvare destul de fun- 
damentatá.

Pentru unii observatori obiectivi dar foarte superficiali, se gáseste cu usu- 
rinfá urmátorul ráspuns: absorbtia este o consecintá inevitabilá sau cél pufin 
un fenomen insotitor al socialismului, iar presiunea, al capitalismului. Nu 
este usor sá polemizám cu acest punct de vedere, deoarece — dupä cum am 
evidentiat aceasta ín constatárile 19.4—19.5, in cele mai multe tári socialiste 
existä de obicei absorbfie, iar in cele mai multe tári capitaliste dezvoltate, 
presiune. Totusi dupä cum am subliniat deja in paragraful 19.10, eu resping 
categoric aceastä „explicatie". Convingerea mea este cä si sistemul socialist 
poate sá se afle in stare de presiune, precum si pe piata sistemului capitalist 
poate sá se manifeste absorbtie generalä.

Convingerea mea este intáritá intr-o oarecare másurá si de faptele luate 
din istoria economiei. Pe de o parte: conform informatiilor ce ne stau la dis- 
pozitie, piafa sistemului economic socialist din Iugoslavia, in mijlocul dece- 
niului al 7-lea, in urma reformelor economice — cél pufin un timp oarecare — 
a aj uns in situafia de presiune. Aceastä schimbare a survenit nu din cauza 
cä s-a procedat la descentralizare, cá au fost introduse autoadministrarea 
muncitoreascá etc. — absorbfia ar fi putut persista incá ani de zile si dupä 
introducerea acestor másuri. Raporturile de pe piafá s-au transformat dato- 
ritá schimbárilor intervenite in ultimii ani ín politica de investifii, in modifi- 
carea prefurilor si a salariilor, in politica fiscalá si de credit.

Pe de altä parte: in timp de rázboi, in cele mai multe fári capitaliste 
-— chiar si acolo unde nu se produc nici un fel de schimbári ín relafiile
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de proprietate capitaliste, si nu se fac na^ionalizari — presiunea se transforma 
in absorbtie 1.

íncá un exemplu: pe piafa multor tari africane, sud-americane si asiatice 
rämase in urmä sub aspectui dezvoltärii economice se manifests absortyia, 
desi rela^iile de putere si de proprietate din aceste täri nu pot fi considerate 
socialiste.

Exemplele date släbesc imaginea unei strinse legaturi intre absorbtie si 
socialism, respectiv presiune si capitalism. A§ vrea sä demonstrez care sint — 
dupä párerea mea — acélé cauze principale, acei factori principali, care duc 
direct la absorbtie, respectiv la presiune. Dacä vom face aceastä trecere in 
revistä, atunci putem analiza mai departe inläntuirea legäturilor cauzale, 
cäutind cauza cauzelor. íncerc sä demonstrez cä aceste cauze directe, acenti 
factori, nu apar inevitabil, in condifiile socialismului, respectiv ale capitalis- 
mului, ci caracterizeazä anumite perioade istorice si pot fi schimbate in condi- 
£iile mentinerii relatiilor de proprietate existente.

22.2. Absorbier intentiile consumatorilor

Cauzele care provoacä direct starea de absorbtie pot fi. impärtite in trei 
categorii principale:

1. Factorii care influenteazä circularia bunurilor de consum.
2. Cerintele stabilite fa|ä de intreprinderi si disproportiile structurale.
3. Factorii care influenteazä circularia bunurilor de investirii.
Sä incepem cu prima categorie a factorilor. Pe scurt, fenomenul poate fi 

rezumat astfei:
Constatarea 22.7. Prima cauza care provoacä absorbtia: Consumatorul nu-si 

poate satisface pe deplin aspiratiile, intentiile sale de cumpärare, ci este nevoit 
sä recurgä la inlocuiri fortate, incadrinä aici si economiile silite.

Ex post se afirmä intotdeauna, de la sine ingles, urmätoarele douä condifii 
de echilibru:

— Consumatorul őri isi cheltuieste banii reprezentind puterea sa de cum­
pärare pentru cumpärarea bunurilor de consum, ori ii economiseste.

— Totalitatea consumatorilor nu pot cumpära mai mult decit volumul 
total de bunuri disponibile. Adicä, in ultimä instantä, privind lucrurile pe o 
perioadä mai indelungatä, productia este acea care stabileste limitele consu- 
mului.

Alta este situatia ex ante. ín caz de absorbrie existä puternice disproportii: 
o bunä parte a aspiratiilor cumpärätorilor rämin nesatisfäcute 1 2. Aceasta are 
douä cauze interdependente. Prima: puterea de cumpärare creste accelerat. 
Procesul este impins inainte de utilizarea forfei de muncä si de nivelul sala- 
riilor, adicä in ultimä instantä de cre^terea puterii de cumpärare; este adevä- 
rat, erese si prerurile, dar, prin diferite mäsuri, de exemplu prin stabilirea 
prerurilor de cätre stat, acest proces este frinat. Din cauza aceasta totalitatea 
puterii de cumpärare (bänesti) este mai mare decit suma cumpärärilor efec- 
tive din perioada precedentä si intentiile de economisire prezente. Acest

1 Galbraith ín articolul säu despre economia americanä de räzboi [70] deserie plastic acest 
fenomen. Meritä atenpe §i titlul articolului: „The disequilibrium system".

2 Nofiunea gradului de satisfacere a fost clarificatä ín paragraful 19.3.
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„surplus“ de putere de cumpärare stimuleazä cresterea aspiratiilor de cumpä- 
rare. Dar tot in aceastä directie actioneazä §i tendinea consumatorului de a 
se asigura — acesta fiind al doilea factor al procesului. Cumpärätorul $tie 
cä nu poate conta pe satisfacerea tuturor aspiratiilor sale.

La formarea absorbtiei contribuie si rigiditatea sistemului de preturi. Pre- 
turile mai elastice ar putea contribui la o ädaptare de scurtä duratä: ar reduce 
cererea fa£ä de produsele deficitare si ar face mai aträgätoare cumpärarea 
acelor produse care sint cumpärate numai pentru cä lipsesc altele. Totodatä 
ar stimula in mai mare mäsurä si pe producätori sä märeascä producfia 
märfurilor deficitare $i sä micsoreze producerea acélóra care se cumpärä 
numai datoritä substituirilor fortate.

Oricit de importantä ar fi insä influenza prefurilor relative, a raporturilor 
dintre preturi, un rol múlt mai important decit acestea il joacä nivelul general 
al preturilor §i al salariilor, raportul dintre totalitatea fondului de märfuri 
si totalitatea fondului de cumpärare.

Senzatia de nesatisfacere provocatä de absorbtie märe^te strädania cumpä- 
rätorului de a se asigura, duce la multiplicarea specifica a solicitärilor lui, 
ín modul deseris mai sus. Astfel, — ca rezultat al unei spirale specifice de 
absorbjie — se intensificä si mai mult sentimentul de insatisfactie. Absorbtia 
se manifestä in sfera de reglare cu toate efectele exercitate asupra produeä- 
torului si consumatorului descrise in capitolele anterioare — in ciuda faptului 
cä, asa cum am arätat deja, in sfera realä ex post existä „echilibru“ intre apro- 
vizionare si stoc, consum §i productie.

Mai trebuie sä adäugäm incä o observatie, complementarä la cele spuse. 
Procesul de mai sus, adicä inflatia lentä ingräditä, absorbtia, senzatia de 
insatisfactie se impaeä intru totul cu cresterea in timp a consumului real, 
adicä cu cresterea efectivä a nivelului de trai. Mäsurat cu orice sistem de preturi 
constante, consumul total poate sä creascä in timp si totodatä sä persiste dis- 
proportiile provocate de absorbtie. Aceasta a$a se si intimplä efectiv in cele 
mai multe perioade, in cele mai multe täri socialiste, unde nivelul de trai 
creste sistematic in conditiile absorbtiei. La aceasta trebuie sä mai adäugäm 
doar atit: consumatorii sesizeazä in mai micä mäsurä decit se produce in 
realitate cresterea nivelului lor de trai, toemai datoritä sentimentului de insa­
tisfactie care insoteste aceastä crestere.

22.3. Absorbtia: planuri de productie „incordate“, disproportii 
structurale

A douä grupä a factorilor care provoaeä absorbtia este legatä de cerintele 
fatä de intreprinderi.

Sä ne gindim la perioada 1949—1953 din istoria economiei ungare, la etapa 
„planurilor de productie incordate“. Se cerea intreprinderilor ca, in cadrul 
posibilitätilor lor limitate de materiale, energie si personal, sä produeä un 
volum maxim de produse. Toate stimulentele materiale (de exemplu sistemul 
de premiere si de salarizare), toate recompensele morale erau legate de succesele 
obtinute in cresterea volumului, iar utilizarea necorespunzätoare a capaci- 
täülor aträgea dupä sine sanctiuni morale si chiar juridice. Pentru acest motiv 
toate uzinele „absorbeau“ cu insetare materiale, energie, fortä de muncä.
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Aceastä practica a „planurilor incordate“ a impiedicat formarea sistematicä, 
reproducerea capacitätilor de rezervä, a surplusurilor de resurse, a slack- 
urilor absolut necesare stärii de presiune3.

Un fenomen strins legat de cele de mai sus este disproporfia structuralä 
existentä intre diferitele ramuri ale produc(iei. Aceasta — ca si situatia domi- 
nantä in consum, descrisä in subcapitolul 22.2 — o putem in {.elege numai 
dacä separäm disproportiile ex ante care dominä in sfera de reglare de echili- 
brul ex post din sfera realä, adicä, pe de o parte, aspiratia, intenjia, pe de altä 
parte, realizarea.

In sfera realä in mod firesc se afirmä ex post, urmätoarea conditie a echili- 
brului:

Intreprinderile consumatoare nu-si pot procura mai multe produse decit 
cantitatea totalä pe care intreprinderile producätoare o pun la dispozifia lor.

Alta este situafia ex ante dacä analizäm procesele, inten{iile, aspirafiile ce 
aulocin sfera de reglare. In caz de absorb^ie existä urmätoarea dispropor^ie:

intreprinderile producätoare, pentru a putea indeplini, respectiv depä^i, 
planurile solicits, de regulä, mai multe materiale, energie si mijloace de pro­
ducte decit ceea ce se aflä efectiv disponibil in acest scop.

ín acest sens vorbim de disproportii structurale.
Constatarea 22.2. A doua cauzä care provoacä absorbtia : disproportiile exis­

tente intre ramur ile de productie ; outputul real total al intreprinderilor care fur- 
nizeazä anumite produse rämine in urmä fatä de intentiile totale de aprovizionare- 
utilizare ale intreprinderilor care consumä aceste produse, dacä acestea din urmä 
tind spre indeplinirea si depäsirea planurilor lor „incordate“.

22 .4 . A b sorty ie: investifiile
In fine, trecem la a treia cauzä — poate cea mai importantä — care pro­

voacä absorb^ia: la disproportiile legate de investitii.
In tärile socialiste, deciziile legate de investitii sint luate in bunä mäsurä 

de organele centrale. In cele mai multe fari, documentele planurilor cincinale 
cuprind si cele mai importante decizii concrete privind investitiile: unde, 
cind, ce fei de uzine noi trebuie create, ce fei de drumuri sä fie construite, cit 
si ce fei de masini sä fie date agriculturii si asa mai departe.

Aläturi de acestea existä si decizii descentralizate, luate de organele locale 
de stat (de exemplu de consiliile populare judetene si orä^enesti), de institu^ii 
(de exemplu de universitäti sau spitale), precum si de intreprinderile produ­
cätoare.

Pentru concretizarea problemei investitiilor trebuie sä introducem citeva 
nofiuni si notafii.

Sä notäm cu k decizia elementarä de investitie. Aceasta poate fi luatä fie 
de un organ de stat, fie de o intreprindere sau de o altä institutie.

Decizia a fost luatä in perioada t0; realizarea ei a putut fi inceputä cél mai 
devreme in perioada (t0 4- 1) si s-a terminat in perioada tv De exemplu gu- 
vernul a decis in 1963 construirea unei fabrici noi; constructia a fost inceputä 
in 1965 $i s-a terminat in 1969. ín acest caz t0 =  1963, iar tt este 1969.

Definitia 22.1. D e c i z i a  e l e m e n t a r ä  k e s t e  v a l a b i l ä  pentru 
etapa [t0, t{\, care dureazä de la luarea deciziei pinä la terminarea activitä(ii

3 Pentru a face o expunere completä am enuntat goana" dnpä cantitate printre factorii 
care provoacä absorbtia. Acest factor nu actioneazä in Ungaria dupä reforma economicä.
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de investire sau pinä la anularea deciziei. Etapa \tn, tf\ o numim e t a p a  
de  v a l a b i l i t a t e  a deciziei; continutul ei: perioada T — (t1 — 
—  ( o +  1 )·

Definitio, 22.2. Mulfimea K(/) este multimea tuturor acelor decizii elemen­
tare k, valabile in perioada t. Multimea K(/) o vom numi i n t e n f i a d e  
i n v e s t i r i  e.

Pentru realizarea deciziei de investitie sint utilizate bunuri de investire: 
malini, utilaje, constructi. ín economie existä in total n feluri de bunuri 
de investi|ii.

Cind se ia o decizie in problema unei investiti, de obicei se iau hotäriri 
nu numai privind rezultatul final al actunii (de exemplu ce fei de uzinä va fi 
construitä, ce si eit sä produeä ea dupä intrarea in funefiune), cisi inlegäturä 
cu executarea $i totodatä cu asigurarea ritmicä a mijloacelor necesare efectuärii 
investitei. Dar, fie cä este exprimat acest lucru in decizia de investite, fie 
cä nu, putem presupune cä oricärei decizii de investite i se asociazä o serie 
dinamicä privind nevoile de bunuri de investiti·

Sä notäm nevoile deconsum ale deciziei k (keK(t)) estimate in timpul luärii 
deciziei in felul urmätor:

+  1) =  dxk{t0 -f- 1), d2k(t0 - f l ) , . . . ,  dmk{t0 -f 1)
(22.1) dk(t0 +  2) =  dlk(t0 -f 2), d2k(t0 -f 2), . . . , dmk(t0 -f 2)

dk(h) — dlk(t), · · · i ^mfc(t)·

Este posibil ca toate elementele vectorilor ce figureazä in primele douä sau 
mai multe rinduri sä fie zero, presupunind cä de la luarea deciziei pinä la 
inceperea efectivä a investitei tree citeva perioade.

Pe mäsurä ce trece timpul, §i odatä cu aceasta inainteazä si realizarea inves­
tite i, numai vectorii-cerin(ä ai perioadelor urmätoare, adicä restante, i§i 
mai pästreazä importanda. Iar acesti vectori pot suferi modificäri fa(ä de 
prevederile initiale. Pe parcursul executärii deciziei rezultä cä din unele bu­
nuri de investitie sint necesare cantitäti mai mari sau mai mici; cä se ajunge 
la o ac(iune partialä mai devreme sau mai tirziu si asa mai departe. Pe noi, 
pentru explicatiile ulterioare, ne intereseazä exclusiv necesitätüe de consum 
actuale.

Definitio 22.3. Sä numim n e c e s a r u l  de  c o n s u m  a l  i n v e s ­
t i  t i e i ce se ive$te in perioada t, §i sä notäm d(t), acél vector compus din 
n componente care indicä ce cantitä(i ar fi necesare din n feluri de bunuri 
de investitii pentru realizarea multimii K(/), a intentiei de investitie, a de- 
ciziilor de investitie valabile:

(22.2) dft) =  Σ  M t )  j  =  1 , 2 , . . .  ,n
k £ K  (()

Din definitie rezultä cä vectorul d(t) este variabila sferei de reglare: este 
aspiratie, intentie chiar in dublu sens. Pe de o parte: exprimä nu o aprovizio- 
nare efectivä, ci numai intentia de aprovizionare. Pe de altä parte: aceasta 
intentie, ea insäsi derivä dintr-o altä intentie, din decizia de investitie.

Vom mai avea de-a face cu incä doi vectori compusi din n componente, 
adicä legati de n feluri de bunuri de investiri. Unul: vectorul bunurilor de
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investiri efectiv procurate in perioada t pentru executarea actiunii de inves­
tire , pe care il nótám cu x(t).

Interpretarea celuilalt vector o rezumäm in urmätoarea definitie:
Dejinitia 22.4. Sä numim p o t e n t i a l  de  i n v e s t i t i e si sa notam 

cu y(t) vectorul bunurilor de investi tie care in perioada t se aflá la dispozitie 
din punct de vedere fizic.

Componentele vectorilor d(t) si x(t) si y(t) le vom exprima in unitati natu­
rale.

Ca si in paragrafele 22.2 si 22.3, incepem si acum cu conditia de echilibru 
din sfera realä:
(22.3.) x(t) <; y(t).
adicá procurarea efectivá a bunurilor de investitie nu poate fi mai mare decit 
potentialul de investitie.

Spre deosebire de aceasta, in cazul absorbtiei ex ante existä disproportii 
in sfera de reglare:
(22.4) d{t) > y(t).

Disproporfia descrisä in (22.4) se manifestä in fenomene indeobste cunos- 
cute. Presa criticä deseori pe planif icat ori, pe cei care iau decizii in economie, 
pe motivul cä se apucä de prea multe investitii si din cauza aceasta realizarea 
lor se prelungeste prea mult.

Lipsa unor materiale si capacitati de productie impieteazä asupra execu- 
tárii nestingherite a investifiilor.

Constatarea 22.3. A treia cauzä care provoacä absorbtia: neconcordanta dintre 
intentiile de investitie si conditiile tehnice materiale reale ale executdrii investi- 
tiilor, respectiv potentialul de investitie 4.

22 .5 . Absorb^ie: privire de ansam blu
Dupä ce am parcurs separat cele trei cauze care provoacä absorbtia, putem 

face si citeva constatäri de ansamblu.
Cei mai mulfi economist! din Occident, cind aud despre fenomene de absorb- 

tie, sint tentati sä afirme cä acestea depind exclusiv de preturi. Ei sint gata 
sä explice ansamblul grupului de fenomene prin existenta inflatiei lente, ingrä- 
dite, prin faptul cä salariile erese si se iau mäsuri pentru frinarea cresterii 
preturilor. Trebuie deci opritä in flat ia salariilor sau trebuie sä te impaci cu 
gindul cresterii vertiginoase a preturilor si atunci absorbtia va inceta.

Numai cä din analiza noasträ rezultä cä doar prima categorie a cauzelor 
se leagä direct de procese financiare, de raporturile dintre puterea de cumpä- 
rare a populatiei si nivelul preturilor märfurilor de consum. ín  schimb, fac­
torii 2 si 3 nu functioneazä prin intermediul preturilor, creditului si banilor; 
disproportiile apar si in forma lor „naturalä“. Astfel, la formalizarea dispro- 
portiilor (22.4) au figurat exclusiv variabile mäsurate in unitäti naturale.

Problema nu constä in faptul cä in tärile socialiste se acordä „prea mulfi 
bani“ pentru investitii, ci deciziile de investitii (care pot fi descrise in limbajul

4 Fenomenele descrise aici sint legate de problemele analizate in lucrarea [97] de economistui 
iugoslav B r a n k o  H o rv a t. Autorul aratä cä fiecare economie are o anumitä capacitate de absorb- 
pe a investitiilor care, daca este depäptä de planurile de investitii, apar tensiuni si pierderi.
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ingineresc prin prevederile reale de input si output exprimate in unitäfi 
naturale) in totalitatea lor exprimä intentii de investitii prea mari fafä de 
posibilitätile tehnice. Ulterior dupä decizie, sumele de bani acordate pentru 
procurarea bunurilor de investire ar putea fi chiar restrinse, dar dacä acfiu- 
nea a pornit deja, inevitabil apar si intenfiile de procurare. Cel care face inves­
tiga a inceput sä solicite capacitati in industria de constructii, masini de 
import, instalatii — intentiile existä aproape independent de faptul cä inves- 
titorul are sau nu in minä suma de bani necesarä pentru cumpärare.

Trebuie sä tinem seama cä in tärile socialiste o serie de procese reale sint 
reglate nu numai de variabilele exprimate in báni (de exemplu de creditele 
de investitii), ci de deciziile directe, de instructiuni etc.

ín paragrafele 22.2 — 22.4 am deseris separat cele trei grupe ale cauzelor 
care provoaeä absorbtia. ín realitate, acestea nu sint independente unele 
de altele, ci se influenteazä reciproc, se intáresc reciproc. Mai ales intre factorii 
3 §i 1 existä o strinsä legäturä. Simplificind putin explicatia am putea spune:

Supradimensionarea intentiilor de investitie duce la prelungirea actiunilor 
de investitie. In mina lucrätorilor care sint angajati la exeeutarea investifiei 
ajung sume de bani, in timp ce, ca urmare a activitätii lor va apare numai cu un 
anumit decalaj un spor de productie, si in ultimä instanta un fond de marfű 
suplimentar. Aceasta este una dintre cauzele care favorizeazä cresterea infla- 
(ionista a salariilor.

Efectele negative care insotesc absorbtia — rindul la anumite märfuri si 
insatisfactiile care o insotesc — indeamnä pe conducätorii din economie ca 
prin cresterea productiei sä restabileascä echilibrul. Aceasta duce insä la 
efectele specificate la factorii 2 si 3, la planuri incordate, la supradimensiona- 
rea investitiilor. Deci nu opreste, ci mai degrabä intensificä tensiunile absorbtiei

ín ultimä instantä se pare cä toate cele trei cauze sínt reductibile la o sin- 
gurä rädäcinä comunä:

Constatarea 22.4. Reproducerea absorbtiei este in strinsä legäturä cu fortarea 
ritmului de er estere a economiei 5.

Aid nici nu mai putem continua separarea rigidä a cauzei si efectului. 
Urmärirea cresterii volumului, a ritmului de crestere este si cauza, si efectul 
stärii de absorbtie. Altfel spus, intre cresterea ritmului si absorbtie existä o 
strinsä corelatie pozitivä. Aceastä formulare admite insä si exceptiile. Anume, 
se poate intimpia ca si in conditiile unui ritm lent sä existe o absorbtie puter- 
nicä.

Constatarea rezumativä 22.4 este confirmatä de multe fapte din istoria 
economiei. Cu toate acestea nu o putem privi ca fiind destul de verificatä, 
mai degrabä o putem califica drept o intuitie, o ipotezä de lucru. Sínt nece- 
sare cercetäri uiterioare pentru dezväluirea deplinä a cauzelor tensiunii ce 
insoteste fenomenul absorbtiei.

22 .6 . Reproducerea presiunii
Sä trecem la explicarea presiunii, si anume in primul rind la formele ei actu­

ale, caracteristice tärilor capitaliste dezvoltate. ín  legäturä cu aceasta, tre­
buie sä avem in vedere cä in economia capitalistä actioneazä múlt mai pu-

5 Rationamentul meu se aseamänä aici cu explicable din articolul lui J á n o s s y  F eren c  [104].
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térnie variabilele de reglare legate de existenja banilor — puterea de cumpä- 
rare, creditül, economiile bánesti, preturile — decit in economia socialistá.

1. ín príma abordare si aici —- ca fi la tratarea absorb^iei — trebuie sä 
analizám inainte de toate raportul dintre preturi si salarii. Este cunoscut 
cá in cele mai multe täri capitaliste, de mai multe decenii au loc procese infla- 
tioniste mai lente sau mai accentuate. Nu intentionäm sä ne ocupäm aici 
cu geneza istoricä a acestor procese si nici cu originea stärii de presiune. 
Presupunem acum cä acest proces are deja loc si cä ín cursul lui se manifestä 
presiunea. ín aceste conditii pot creste in continuare atit preturile cit si veni- 
turile, adicä poate sä aibä loc seäderea valorii banilor in timp ce se mentine 
presiunea. Pentru aceasta trebuie ca cresterea veniturilor sä nu preceadä 
cresterea preturilor, doar cel mult sä tinä pásul cu ea. Evident, cresterea 
preturilor si a veniturilor se aflä in interdependentä, dar in economia capitalistä 
inflatia preturilor are rolul initiator. Aceasta asigurä ca ín nici un moment 
totalitatea puterii de cumpärare a populatiei destinatä consumului sä nu fie 
in stare sä absoarbä masa de märfuri oferitä spre vinzare. Aceasta dispro- 
porríe, in conditiile de piatä ale economiei capitaliste, prin intermediul rela- 
tiilor financiare si de credit ale intreprinderilor se extinde asupra productiei. 
in ultimä instantä, intenría de cumpärare solvabilä rämine in urmä fatä 
de intentia de vinzare acoperitä cu stocuri reale de produse sau cu posibili- 
tätile potentiale de productie.

Fenomenul are legäturä si cu influenta exercitatä de marile concerne 
asupra formärii preturilor. Pe numeroase piete ale economiei capitaliste con- 
temporane preturile sínt destul de rigide. Chiar daeä vinzarea intimpinä 
greutárí, intreprinderea mai degrabä apare cu produse női, decit sä se adap- 
teze prin reduceri de preturi la situaría momentanä a pietei.

Presiunea durabilä (la fel ca si opusul acesteia — absorbría) nu exclude 
cresterea consumului real in timp.

Cele descrise aici, bineinteles, pot fi privite doar ca schite improvizate. 
Descrierea mai exactä a celor douä tipuri de inflatii lente „controlate“, carac- 
teristice presiunii si absorbríei necesitä incä cercetäri. ín zilele noastre, toate 
guvernele tind sä frineze procesele inflaríoniste si in acest scop incearcä sä 
incetineascä atit cresterea preturilor, cit si pe cea a salariilor. Deosebirea o 
putem rezuma astfei :

Constatarea 22.5. ln  vederea incetinirii, a „controlului“ procesului inflatio­
nist in economia caracterizatä prin absorbtie se frineazä mai ejicient, mai bine, 
cresterea preturilor, pe cind in economia caracterizatä prin presiune, mai curind, 
cresterea salariilor.

2. Presiunea inseamnä practic — dupä cum am arätat deja —- cä in an- 
samblul economiei si in cadrul acesteia aproape in fiecare intreprindere luatä 
aparte existä capacitati potentiale de productie neutilizate, se iveste un slack. 
Pentru ce se formeazä acest „surplus“ ?.

Este drept, torí acei care iau decizia la nivelul intreprinderilor ar putea 
sti — si chiar stiu — cä pe ansamblul economiei vor exista capacitäü neu­
tilizate, stocuri mari, de produse si resurse läsate in päräsire. Dar sperä:
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poate tocmai capacitätile lor vor fi complet utilizate. „Daca tocmai mie imi 
suri de norocul? Dacä increderea cumpärätorului se indreaptä spre mine, 
n-as vrea sä-1 refuz pentru cä nu sint in stare sä-i satisfac cerintele, deoarece 
la proxima ocazie nu ma va mai cauta pe mine“.

Aici avem de-a face cu un cerc vicios al stärii de presiune. ín condifiile 
presiunii, dupä cum am arätat deja in capitolul 21, cumpärätorul are posi- 
bilitatea sä aleagä intre vinzätori. Cunoscind acest lucru, fiecare vinzätor 
se pregäteste pentru eventualitatea in care tocmai spre el se va indrepta 
increderea cumpärätorului. De aceea isi creeazä un surplus de capacitáfi — 
ceea ce insä sporeste presiunea, adicä posibilitätile cumpärätorului de a alege. 
ín  ultimä instantä, aceasta micsoreazä sansele unor vinzätori ca alegerea 
cumpärätorului sä cadä tocmai asupra lor.

Aceastä idee poate fi formulatä si altfel. Pe piafä dominä incertitudinea. 
Pentru micsorarea incertitudinii de vinzare, fiecare vinzätor isi creeazä capa- 
citäfi de rezervä. Märimea acestor capacitäti este cea reclamatä de siguranta 
sa personalä: nu vrea sä piardä cumpärätorii potentiali. La nivelul social 
global insä, totalitatea capacitätilor de rezervä individuale este mult mai 
mare decit ceea ce ar fi necesar pentru asigurarea aprovizionärii garantate 
a tuturor cumpärätorilor. (Pentru acest motiv economia planificatä se simte 
tentatä sä reducä radical aceste rezerve „exagerate“.) Este o altä problemä 
cä aceastä capacitate suplimentarä — care din punctui de vedere al „secu- 
ritäfii intreprinderii“ este exageratä — are ca efect auxiliar stimularea 
dezvoltärii tehnicii si imbunätäfirea calitätii.

3. Formarea slack-ului are legäturä cu dezvoltarea tehnicii, cu aparitia 
produselor noi, cu imbunätäfirea calitativä a celor vechi. La un anumit nivel 
calitativ, producätorii ii aprovizioneazä pe consumatori, adicä —- static — 
lntr-un anumit sens mai ingust existä echilibru. Apói la un moment dat 
apare insä un produs nou, care incepe sä-i atragä pe cumpärätori. Poate, peste 
pufin timp, se ívese importante capacitäti neutilizate la producätorii produsului 
vechi, pinä cind acestia nu incep sä päseascä pe urmele initiatorului, trecind 
si ei la producerea noului produs.

Pe lingä aceasta, progresul tehnic stimuleazä crearea capacitäfilor de rezervä 
si íntr-un alt sens. íntrucit initiativa, introducerea in premierä a produsului 
nou prezintä noi avantaje, intreprinderile puternice se sträduiesc sä fie pre- 
gätite din timp pentru aceasta. De exemplu, uzinele chimice, fabricile de 
medicamente isi rezervä o anumitä capacitate complementarä pentru ca, 
in cazul aparitiei unei noi inventii, sä poatä trece imediat la producerea noului 
produs.

4. ín  fine, poate cél mai important factor il constituie si aici proportiile 
investitiilor. Scoala keynesianä se ocupä mult cu echilibrul dintre economii 
si investitii, respectiv cu lipsa acestui echilibru. De aceasta se leagä si o altä 
laturä mai putin analizatä a problemei: raportul dintre intenfia de investitie 
si bunurile reale de investitie care stau la dispozitie pentru realizarea intentiei. 
Folosind notatiile introduse in paragraful 22.4, fenomenul poate fi deseris, 
pentru cazul presiunii, astfei:

(22.5.) d(t) <y(t),

adicä intentia de investitie este mai micä decit potentialul real de investifie 
(masini, utilaje, activitatea industriei de constructii etc.) care stä la dispo- 
zifie pentru actiunile de investitie.
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Inegalitatea este tocmai inversä fatä de relatia descrisä Ia absorbtie (22.4). 
Aeolo intentia de investitie este mai mare decit posibilitätile reale de realizare 
a acesteia.

Acest nivel mai scäzut al intentiei de investitie se poate explica prin mai 
multi factori. Economiile bänesti care pot fi utilizate ca surse financiare pentru 
realizarea investitiilor descentralizate sint reduse; cei care iau decizii sint 
prea prudenti; statui, respectiv sistemul bancar, promoveazä o politicä de 
creditare a investitiilor prea restrictiva; investitiile de stat sint prea reduse. 
Factorii mentionati (dar poate si alti factori) pot apare si separat, insä mai 
freevent este cazul actiunii comune a mai multor, sau a tuturor factorilor 
aminti(i.

ín ultima instantä este vorba despre existenta permanentä a unui capi­
tal real neutilizat care poate fi folosit pentru investitii reale in economia carac- 
terizatä prin presiune. Aspectui financiar al problemei: existä un capital 
bänesc mobil, care poate fi utilizat cu usurintä daeä se ivesc posibilitäti 
pentru investitii care se intreväd a fi rentabile.

Aceastä forma de neutilizare a resurselor dupä cum am arätat mai inainte — 
pe de o parte, evident, este o pierdere, pe de altä parte, are si efecte favorabile 
(mai ales daca nu ia proportii exagerate): asigurä o elasticitate mai maré deci- 
ziilor de investitii, faciliteazä efectuarea investitiilor necesare pentru intro- 
ducerea produselor női.

As vrea sä cuprind cele afirmate ín legäturä cu investitiile intr-o consta- 
tare, a cärei justefe incä n-o pot argumenta ín suficientä mäsurä, daranaliza 
de pinä acum vorbeste in favoarea ei:

Constatarea 22.6. 'Principatui reglator al stärii de absorbtie, respectiv de 
presiune, este dirijarea raportului dinire intentia de investitie si potentialul de 
investitie, respectiv dintre ramurile care produc bunurile de investitie.

Ambele pärti ale inegalitätilor 22.4 si 22.5, atit capacitätile de productie 
ale ramurilor produeätoare de bunuri de investitie, cit si intentia de investitie, 
adicä totalitatea deciziilor de investitie pot fi reglate prin mäsuri planificate. 
Cea dintii este un proces real indelungat, cea din urmä un proces de reglare 
care poate fi influentat mai rapid.

Dupä ce in punctele 1—4 de mai sus am trecut in revistä factorii principali 
care duc la formarea stärii de presiune, putem face urmätoarea constatare 
rezumativä:

Constatarea 22.7. Principalele cauze care provoaeä starea de presiune: 7) 
frinarea puternicä a cresterii puterii de cumpärare ín procesele inflationiste 
lente; 2) surplusurile de capacitäti formate in intreprinderi pentru satisfacerea 
eventualelor intentii de cumpärare ce se vor iv i; 3) dificultätile intimpinate la 
vinzare de cätre intreprinderile care fabricä produse vechi in cazul cuceririi 
pietei de cätre produsele not, respectiv produsele perfectionate; 4) räminerea in 
urmä a intentiei de investitie fatä de potentialul real aflat la dispozitie pentru 
executarea investitiilor.

in ultimä instantä si aici gäsim o strinsä corelafie intre ritmul de crestere 
si presiune (respectiv märimea presiunii). 0 crestere foarte lentä de obicei este 
insotitä de o puternicä presiune. Cresterea ritmului, de regulä, miesoreazä pre- 
siunea. ln  cazul fortärii puternice a ritmului, presiunea trece in absorbtie.
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22.7 . Trecerea de la presiune la absorbtie si viceversa
Pina acum a fost vorba doar de faptul cä sistemul se aflä in stare de pre­

siune sau de absorbtie. Sä presupunem insä cä sistemul trece de la o stare 
la cealaltä

Sä luäm la ínceput cazul cind absorbtia ia locul presiunii. Aceasta s-a intim- 
plat in tärile capitaliste ín timpul trecerii de la economia de pace la economia 
de räzboi. Fenomenul chiar dacä nu este intru tótul identic, dar e totusi 
ínrudit intr-o oarecare mäsurä cu situa^ia cind economia capitalistä trece 
din stare de depresiune ín starea de Hochkonjunktur, de boom, de avínt.

Aceasta se petrece si atunci cind sistemul capitalist este ínlocuit pe cale 
revolutionarä cu sistemul socialist, si anume nu dupä räzboi (adicä dupä 
o stare de absorbtie), ci in conditii internationale de pace. O astfei de trecere 
a avut loc de exemplu la sfirsitul deceniului al 6-lea in Cuba.

Constatarea 22.8. In perioada de trecere de la starea de presiune la starea de 
absorbtie, ritmul de er estere a volumului outputului real er este enorm. Trecerea 
este insotitä de o acceleratie temporarä.

Trecerea este prezentatä in fig. 22.1, in sectiunea cuprinsä intre cele douä 
linii intrerupte. Dupä cum am precizat mai inainte, intotdeauna curba de 
jós, intentia mai redusä, este decisivä, deoarece numai ea este realizabilä. 
Intentia mai mare nu se realizeazä, inainte de trecere — intentia de cumpä- 
rare, dupä trecere — intentia de vinzare se aflä mai jos. Cremte brusc insä 
intentia de vinzare, deoarece incepe forfarea cresterii volumului productiei, 
si se trece la utilizarea sf«cß-ului läsat pinä atunci neutilizat. Este ca $i cum, 
in mod gratuit, färä sacrificiile legate de crearea fondurilor fixe reale, färä 
economii, sistemul ar putea sä ajungä la fonduri fixe suplimentare. Este 
evident cä aceasta merge paralei cu cresterea rapidä a volumului productiei. 
Acest surplus insä se poate obtine doar o singurä datä. Dacä sistemul a trecut 
deja de la neutilizarea relativä anterioarä la folosirea completä a resurselor, 
atunci, incepind cu aceasta, cresterea poate sä aibä loc din nou numai prin 
lärgirea fondurilor fixe, prin progres tehnic, cresterea productivitätii $i a 
eficientei economice.

Ce s-ar intimpia dacä sistemul care functioneazä in stare de absorbtie ar 
vrea sä treaeä in stare de presiune? In lipsa unei experiente istorice satisfä-
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Fig. 22.2. Trecerea de la absorbtie la presiune

I Infenlia de 
I vinzare

cätoare, mai ales pe baza deductiei logice a procesului am putea enunta urmä- 
toarea ipotezä:

Constatarea 22.9. In  perioada de trecere de la starea de absorbtie la starea de 
presiune ritmul de cre$tere a volumului outputului scade deosebit de mult. Con- 
versiunea este insotitä de o incetinire temporarä.

Conversiunea este prezentatä in fig. 22.2. Pentru perioada de trecere ar 
trebui frinatä cresterea intentiilor de cumpärare §i läsate sä creascä intentiile 
de vinzare, adicä potentialul de productie. Trebuie create slack-uri, rezerve 
de resurse si de capacitäti, stocuri de produse mai diferen^iate. Aceasta repre- 
zintä, in ultima instantä, o investitie capitalä specifica care nu se soldeazä 
cu nici un fei de surplus de produse si care doar mai tirziu — prin accelerarea 
progresului tehnic si prin proprietätile adaptive si selective mai bűne ale 
sistemului — va exercita influentä asupra proceselor de crestere.

Este de inteles cä decizia de conversiune este dificilä. Aceasta trecere, pe 
de o parte, ar duce la incetinirea temporarä a ritmului de crestere — intr-a- 
devär important. Pe de altä parte, ar pretinde probabil si anumite sacrificii 
temporare in cresterea consumului. Totusi consider cä problemele si greu- 
täjile descrise in capitolele 20—21 ne vor determina sä trecem de la starea 
de absorbtie la o stare de presiune.

22 .8 . P arantezä: despre reform a ungarä de conducere  
a econom iei

Reforma de organizare a economiei din 1968 a adus schimbäri profunde 
in fara noasträ 6. Competenda a fost transferatä in mare mäsurä la intreprin- 
deri. Am efectuat o descentralizare partialä in stabilirea preturilor si in regle- 
mentarea investitiilor si am transferat aproape in intregime intreprinderilor 
dreptul de decizie pe termen scurt in problemele determinärii productiei $i *

* Din literatura bogatä a temei vezi de exemplu cartea lui Nyeres Rezső [199], lucrärile lui 
N a g y  T a m á s  [191] §i F r is s  I s tv á n  [67] si [68],
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cheltuielilor, a inputurilor si outputurilor reale. A crescut deosebit de mult 
cointeresarea intreprinderilor in cresterea beneficiului.

Folosind terminológia cärtii de fata a§ putea spune: ca rezultat al refor­
méi s-a schimbat profund structura de mesaje a sistemului, precum si functia 
de reactie, algoritmul de decizie al institufiilor noastre economice. S-au 
schimbat indicatorii de decizie, aspiratiile si intensitatea acestora.

ínaintea reforméi, in economia ungarä s-a manifestat fenomenul de absorb- 
fie. E drept, nu s-a afirmat in aceeasi mäsurä in toate domeniile. Totusi absorb- 
fia a fost starea generalä, dominantä, iar presiunea constituia doar exceptie. 
Din acest punct de vedere, reforma nu a adus multe modificäri. A avut loc o 
oarecare regrupare in alocarea resurselor. ín unele domenii (probabil in citeva 
ramuri ale industriei alimentare si ale industriei usoare) s-au schimbat rapor- 
turile de forte si s-a afirmat presiunea (sau cel putin a släbit absorbtia). Totusi 
trebuie sä spunem: incä si ast&zi predominä absorbtia. Mai ales in asemenea 
ramuri importante ale consumului ca: aprovizionarea cu carne; autoturis- 
mele si mobila in cadrul bunurilor de consum de folosintä indelungatä; locuin- 
fele; pe piata bunurilor de investitie continuä sä se manifeste puternice feno- 
mene de absorbtie.

Drept urmare s-a format o situatie deosebitä. Descentralizarea partialä 
a competentelor de decizie, cresterea cointeresärii in obtinerea beneficiului 
incä nu reprezintä suficiente stimulente nici pentru dezvoltarea tehnicii, nici 
pentru adaptarea mai elasticä la nevoile cumpärätorilor, deoarece si in con­
tinuare vinzätorul „dominä“ cumpärätorul si nu invers. Aceasta este evident 
deoarece, dupä cum am väzut in capitolele 20—21, proprietätile adaptive 
ale sistemului nu depind atit de sistemul institutional, cit de tipul si gradul 
dezechilibrului, de raporturile de forte pe piatä.

La inceput, initiatori ai reforméi ungare au atras atentia asupra acestui 
fap t7. Insä in faza finalä a pregätirii reforméi, aceastä laturä a problemei 
a fost läsatä pe planul al doilea.

Sä examinäm deschis si cu toatä sinceritatea unele idei de bazä ale refor­
méi ungare, despre care in aceastä formä nu prea se obisnuieste a se vorbi 
in public, dar pe care toatä lumea le cunoaste. O parte din economistii §i 
cadrele de conducere din economie au gindit astfei: tärile capitaliste dezvol- 
tate au obtinut succese foarte importante in dezvoltarea tehnicii, in imbunä- 
tätirea calitätii produselor, in satisfacerea atentä a nevoilor cumpärätorilor, 
in adaptarea elasticä. Sä preluäm deci citeva caracteristici institutionale ale 
economiei capitaliste moderne —- gradul mai inalt de descentralizare a deci- 
ziilor, libertatea mai mare a miscärii prefurilor, cointeresarea in obtinerea 
beneficiului —- färä sä stirbim träsäturile de bazä ale sistemului nostru 
socialist: proprietatea socialistä, planificarea, reglarea centralizatä a eco­
nomiei.

Numai cä aceastä idee, in aceastä formä, constituie doar o jumätate de ade- 
vär. Toate rezultatele obtinute de economia capitalistä modernä in dezvol­
tarea tehnicii, in imbunätätirea calitätii, in adaptare, pot fi explicate numai 
parfial prin descentralizare si prin stimularea obtinerii beneficiului. O ex- 
plicatie cel putin de acelasi rang sau eventual chiar mai importantä decit 1

1 Vezi inainte de toate articolele citate [206] ale lui Péter György, precum si cartea autorului 
scrisä in 1957 [129] (capitolele IV §i VI).
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aceasta este existenta stärii de presiune. Daca deci efectuäm modificarile 
institutionale amintite, dar räminem in starea de absorbfie, rezulta- 
tele favorabile scontate nu vor apärea sau se vor manifesta doar in micä 
mäsurä.

Exagerind putin, chiar si de drágul umorului am putea afirma: unii eco­
nomist care au pregätit reforma au devenit victime ale increderii lor fatä 
de sc’oala EG. Vietii economice capitaliste reale nu prea íi pasa ce se predä 
la universitati sub titlul de teorie a echilibrului general. In realitate, este 
vorba de o economie puternic concentratä, in care nu prea se gäsesc urme ale 
concurentei atomizate, autoreglatoare, perfecte, ci care functioneazä pe baza 
unei structuri de mesaje si motivatii complexe, in conditiile interventiilor 
multiple ale statului. Succ’esele ei economice — cel putin partial — se dato- 
resc stärii de presiune durabile. Dar, dacä practica economiei capitaliste nu 
ascultä de sugestiile $colii EG, unii economist din unele {äri socialiste in 
spetä cei care au pregätit reforma in R. P. Ungarä intr-o oarecare mäsurä, 
„au inghi^it momeala" oferitä de ea. Cu sigurantä, la New York sau la Londra, 
la Paris sau la Amsterdam practicienii nu iau atit de in serios ideile teoretice 
ale maximizärii profitului, ale mecanismului preturilor pe piatä, ale „miinii 
invizibile“ care regleazä procesele economice decit — sä zicem — la Buda- 
pesta. Este adevärat cä o parte a economistilor reforméi nu cunosc mai indea- 
proape modelele matematice ale scolii EG, cu toate detaliile lor subtile. Dar 
ideile de bazä ale scolii sau, altfel spus, „sugestiile ei“ au ajuns in mod mediat 
la cunostinta lor si au inceput sä-si manifeste efectul. S-au format astfei de 
iluzii cä descentralizarea partialä a dreptului de decizie, cointeresarea in 
obtinerea beneficiului, miscarea mai liberä a preturilor — imbinate cu 
planificarea socialistä si cu reglementarea statalä centralizatä — sint sufi- 
ciente pentru asigurarea eficientei economice.

Dupä pärerea mea, intr-adevär sint necesare, dar nu suficiente. Condi tia 
necesarä a eficientei, a progresului tehnic, a imbunätätirii calitätii, a adap- 
tärii mai elastice este presiunea de proporti favorabile, nu prea puternicä, 
dar simtitä. Scoala EG trece acest lucru sub täcere si au devenit „victime“ 
ale acestei täceri to t  acei care au luat prea in serios invätätura unilateralä 
a acestei scoli.

Tot ceea ce am spus nu constituie o criticä la adresa mäsurilor luate pinä 
acum de reformä. Convingerea mea este cä acestea in fond au fost necesare 
si trebuie intärite, dezvoltate. Se cere insä dezvoltarea in continuare a refor­
méi economice — cu scopul ca productia sä devinä mai eficientä, ca dezvol­
tarea intreprinderilor sä depindä in mai mare mäsurä de propriile lor rezul- 
tate, sä creascä interesül lor pentru adaptare, pentru reducerea cheltuielilor. 
As dori sä accentuez doar atit cä, mai devreme sau mai tirziu, mäsurile vor 
trebui sä fie completate cu schimbarea raporturilor de forfe pe piatä. Nu este 
sarcina mea sä iau pozitie in aceastä problemä si sä arät cind si in ce ritm se 
poate realiza aceasta. Tocmai pentru motivul cä aceasta necesitä pregätiri 
intense si poate chiar sacrificii considerabile, trebuie bine chibzuit — luindu-se 
in considerare toate consecinfeie sociale, politice si economice — cind se 
poate trece la infäptuirea acestui deziderat. N-ar fi just sä urgentäm inopor- 
tun trecerea. Este insä justificat sä elucidäm teoretic unde ar duce schim­
barea, trecerea la presiune si care vor fi consecintele dacä nu vom face acest 
pas, ci vom rämine in starea de absorb tie durabilä.
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Oare a meritat sä introducem un aparat conceptual nou in capitolele 17—22 ? 
N-ar fi oare suficient sä spunem pur si simplu: presiunea nu este altceva 
decit ceea ce scoala EG si teória neoclasicä a prefurilor nu ni este „ofertä 
excedentarä" (excess supply), iar absorbtia este identicä cu „cererea exce­
dentarä" (excess demand) ?

N-are rost sä purtäm discutii in jurul terminologiei. ínrudirea celor douä 
notiuni-perechi „presiune-absorbtie" si „ofertä excedentarä-cerere exceden­
tarä" este evidentä. Totusi mai multe considerente ne-au indemnat sä inifiem 
introducerea noilor denumiri.

1. ín  teória neoclasicä a preturilor, atit ofertä cit si cererea sint funcfii 
ale preturilor. In sistemul conceptual utilizat de noi, atit intentia de vinzare 
cit si intentia de cumpärare nu reprezintä, in mod categoric, numai (si nu 
in mod inevitabil) functii ale preturilor. Am vrea sä introducem no^iuni ge ite­
rate, care sä fie potrivite fi pentru descrierea economiei socialiste puternic 
centralizate. Ori in aceastä economie, intenfia de in vestit ie, de exemplu. 
depinde in foarte micä mäsurä de prefuri. (Vezi paragraful 22.4.)

Dupä cum a rezultat din pärfile anterioare ale capitolului, absorbfia apä- 
rutä in economia socialistä nu poate fi explicatä pur si simplu prin fenomenele 
sferei financiare, prin disproportiile dintre cerere si ofertä, dintre puterea de 
cumpärare si cantitatea de märfuri oferitä spre vinzare la preturile date. 
Acest lucru si in aceastä forrná, färä rezerve speciale, se poate spune despre 
piafa de consum. Pe piata mijloacelor de producfie problema principalä nu 
constä in faptul cä in mina cumpärätorului — folosind o expresie simplifi- 
catä — existä „prea multi báni". Pentru nevoile producfiei ei curente, pentru 
utilizarea normalä sau chiar excesivä a capacitäfilor ei, intreprinderea pro- 
ducätoare solicitä mai multe materiale, malini, forfä de muncä decit cele 
disponibile. La fei fi pentru realizarea deciziilor de investitie luate ar fi nevoie 
de mai multe masini, constructi, devize, decit permite potentialul de inves­
ted  8. Aici avem de-a face deci nu cu o disproportie a sferei financiare, ci cu 
o foarfecä existentä intre pretentiile reale si posibilitäfile reale.

2. Notiunea obisnuitä a ofertei si a cererii se leagä de decizia care precede 
nemijlocit vinzarea fi cumpärarea. Spre deosebire de aceasta noi vrem sä 
analizäm si intentiile si aspirafiile ce se formeazä múlt mai devreme. Vrem 
sä observäm in ce mäsurä se satisfac, respectiv nu se satisfac, intentiile si 
aspiratiile.

3. Utilizarea conceptelor unui curent cu trecut istoric indelungat intot- 
deauna dä nastere la asociatii de idei. Dacä in fata unor economist! format 
in scoalä neoclasicä promineam expresia „ofertä excedentarä", 99 din 100 
vor continua cu urmätorul rationament: „Présül va scädea, ofertä va scädea, 
cererea va creste si in cele din urmä pretul de echilibru va curäta piata de 
märfuri".

2 2 .9 . C om parare: o fertä  exced en tarä  s i cerere exced en tarä

8 Aspirapa nu este o dorintä de domeniul visului, ci o intentie serioasä. In cazul cumpärä­
torului dovada seriozitatn intentiei sale constä in aceea cä este dispus sä-p cheltuiascä banii 
pentru cumpärare. Deciziilor de investitie aprobate de forurile centrale in tärile socialiste este 
mai potrivit sä le aplicäm alt criteriu al „seriozitätii": intentia — aspirapa — este serioasä 
atunci cind acpunea este preväzutä intr-o hotärire valabilä.
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Noi intentionäm sä asociem no^iunii de „presiune“ o idee mai complexa, 
care sä cuprindä cel pulin patru procese simultane ale mecanismului de adap­
tare. Aceste patru procese sint urmätoarele:

a) Scäderea prefului produsului fabricat pinä in prezent. (Adicä procesul 
bine cunoscut din teória neoclasicä a preturilor.)

b) Adaptare pe baza informatiilor färä caracter de prep Din informapile 
directe ale cumpärätorilor si din acumularea stocurilor proprii, vinzätorul 
sesizeazä existenta ofertei si micsoreazä productia färä sä aftepte reducerea 
preturilor.

c) Producätorul introduce produse noi; produsele noi ii cuceresc pe cumpä- 
rätori.

d) Prin anunturi si activitate comercialä producätorul favorizeazä atit 
vinzarea produselor vechi, cit si a produselor noi.

Toate procesele sint deopotrivä de importante, dar privite din perspectivä 
istoricä, procesul c) este cel mai important.

Obisnuita asociatie de idei neoclasicä legatä de notiunea de „ofertä exce- 
dentarä“ poate fi criticatä fi din multe alte puncte de vedere. Presiunea (sau 
dacä vreti „oferta excedentarä“) nu duce inevitabil la scäderea preturilor, 
deoarece:

— existä proces inflationist mai rapid sau mai lent, al cärui ritm este regle- 
mentat nu atit de situapa pietei märfurilor, cit mai ales de politica financiarä 
si de credit a statului fi a marilor intreprinderi conducätoare;

— o parte considerabilä a preturilor sint stabilite de marile concerne oli- 
gopoliste care sint in stare sä mentinä preturile la un nivel neschimbat;

— si, in fine, presiunea are loc in condiliile schimbärii permanente a sor- 
timentelor de märfuri, motiv pentru care (pe o perioadä mai indelungatä) 
schimbarea preturilor nu poate fi estimatä cu exactitate.

4. ín fine, ultimul argument se leagä de räsunetul normativ al noliunilor 
de „ofertä excedentarä“ — „cerere excedentarä“. Atributul de „excedentar“ 
sugereazä ideea cä ar fi de dórit o ofertä mai micä decit cea excedentarä. 
Or, noi am incercat sä elucidäm din mai multe unghiuri cä, din punctui de 
vedere al dezvoltärii economiei nationale, o oarecare presiune poate fi favo- 
rabilä.

22.10. Comparape: macro si microeconomia

O altä deosebire esenpalä fatä de scoala EG se manifestä in legäturä cu 
macro si microeconomia. Celebrul manual al lui Samuelson a introdus notiu­
nea de „sintezä neoclasicä“. Prin aceasta el a ínteles unificarea macroecono- 
miei keynesiene fi a microeconomiei TEG construitä pe urmele lui Walras. 
Numai cä, dupä pärerea mea, nu poate fi vorba de o adeväratä sintezä, din 
moment ce partea a doua a cärtii trateazä macroeconomia, iar partea a treia 
fi a patra microeconomia, färä sä se analizeze in fond legäturile, relatiile orga­
nice, interdependenfele lor.

Scoala EG creeazä impresia cä regularitäfile comportamentelor din dome- 
niul microeconomiei sint complet independente de starea macroeconomiei. 
Orice ar caracteriza ansamblul economiei, comportarea pärplor poate fi de- 
scrisä presupunind cä intreprinderea maximizeazä profitul, iar consuma- 
torul, utilitatea.
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Tratarea noasträ ín capitolele 17—22 se deosebe^te substantial de aceastä 
idee de bazä.

Constatarea 22.10. O parte considerabild a regularitätilor de comportare, a 
junctiilor de reactie ale organizatiilor economice (intreprinderi, gospod&rii, 
institutii de reglare), precum si structura de mesaje a sistemului depind in 
mare masurä de starea generáld a sistemului, de tipul si proportiile dezechili- 
brului de raporturile de pe piatä.

Evident, capitolele 17—22 n-au epuizat nicidecum analiza legäturilor dintre 
macro si microeconomie, cél múlt au sugerat citeva idei pentru aceastä ana- 
lizä. Este cert insä cä in locul unei sinteze false este necesarä o sintezd reald, 
bazatä pe observarea si comportarea diferitelor sisteme economice. Numai 
astfei putem stabili adeväruri general valabile §i fundamentale din punctui 
de vedere al teoriei sistemelor economice despre influenta exercitatä de sta­
rea macroeconomiei asupra comportamentelor la nivelul microeconomiei si 
invers.

22.11. Sarcini de cercetare

Capitolele 17—22 au schitat citeva idei ale teoriei nonechilibrului. Nici 
autorul insusi nu considerä cä aceastä teorie ar fi cristalizatä; o serie intreagä 
de sarcini de cercetare rämin incä nerezolvate.

1. Ar trebui sä elaboräm múlt mai temeinic conditiile observärii si ale 
mäsurärii. Pentru aceasta trebuie sä precizäm §i sä facem mai operative o 
serie de notiuni (intentia de cumpärare si de vinzare, gradul de satisfacte, 
sporul potential de productie, intensitatea etc.).

2. Numeroase lucräri se ocupä cu teória preturilor flexibile; cu astfei de 
preluri, care in sine indeplinesc funclia de reglare a ofertei si a cererii. Incä 
trebuie sä fie elaboratä teória preturilor relativ mai rigide; a preturilor care 
nu in sine, ci impreunä cu alte mecanisme de reglare si de informare dirijeazä 
procesele economice.

3. Cartea de fatä s-a ocupat mai ales de douä cazuri „pure": de starea 
presiunii generale si de starea absorbtiei generale. Existä insä §i cazuri tipice 
„mixte", sfere mai mari ale economiei nationale se pot afla durabil in stare 
de presiune, pe cind in alte sfere mari dominá absorbtia. Aceasta este situatia, 
de exemplu, in numeroase täri slab dezvoltate. „Coexistenta“ durabilä a dife­
ritelor tipuri ale dezechilibrului ar necesita noi cercetäri.

4. Am evidenfiat rolul proceselor inflationiste in formarea presiunii, res- 
pectiv a absorbfiei. Numai cä pe piata de märfuri poate avea loc dezechili- 
brul si in conditiile unei valute relativ stabile. Legätura dintre inflade, sta- 
bilitatea valutei si dezechilibrul durabil al pietei necesitä studii ulterioare.

5. Ar trebui efectuate cercetäri speciale pentru a clarifica raportul dintre 
cercul mai larg al problemelor ridicate in aceastä carte si sfera de probleme 
speciale analizate de Keynes si adeptii säi, de problematica corelatiei dintre 
economiile bänesti, investitii $i utilizarea bratelor de muncä.

Un lucru este cert: cunostinfele noastre in legäturä cu functionarea siste­
melor economice reale pot fi mult imbogätite in viitor, dacä acordäm cel 
pufin atita energie intelectualä analizei variantelor, cauzelor si efectelor 
dezechilibrului, citä am consacrat pinä acum pentru stabilirea conditiilor 
abstracte ale echilibrului.
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23. Piata §i planificarea

23.1. Douä concepti extreme
Ajungind la sfir^itul explicabilior despre piatä prezentate in capitolele 17—22 

incercäm sä rezumäm care este situatia si rolni piet ei in functionarea sisteme- 
lor economice.

Sínt cunoscute douä conceptii polare: prima recomandä economia de piatä 
„purä“, a doua planificarea centralizatä „purä“.

Dupä prima, piata este in stare sä regleze sistemul economic. Din moment 
ce sistemul de preturi corespunde cu cerin tele stabilite teoretic, adicä este 
„optimal“, poate furniza singur informaliile principale necesare pentru 
reglare. Orice altä interventie in mersul economiei este de fapt inutilä.

Conform celeilalte conceptii, functionarea economiei trebuie reglementatä 
pe cale centralizatä. Dacä planificarea are un nivei destul de ridicat, 
este exactä si sigurä, atunci nici nu mai e nevoie de alte regläri, si mai 
ales ar fi inutil sä expunem economia oscilatiilor si frictiunilor provocate 
de piatä.

Dreptul la existenfä al ambelor teorii ar putea fi justificat numai prin ac- 
ceptarea unor abstracfiuni foarte restrictive, rupte de viatä. Pare paradoxal, 
totu^i trebuie sä acceptäm premise ireale, in esenfä identice, si atunci devine 
„justificabilä“ existent a atit a uneia cit si a celeilalte conceptii extreme. 
Trebuie sä acceptäm printre altele urmätoarele:

1) ín sistemul economic dominä ratiunea strictä, „homo oeconomicus“, 
fie la nivelul inferior (conform teoriei pietei perfecte), fie la nivelul superior 
(conform teoriei planificärii perfecte). Nu existä conflicte inevitabile. Armo- 
nia este realizabilä. Ambele conceptii ered cu un optimism naiv ín triumful 
neconditionat al rationalitätii.

2) ín sistemul economic nu existä incertitudini. Consecintele tuturor deci- 
ziilor sint previzibile.

3) Ba mai múlt; acélé modele, care formalizeazä si matematic „piata per- 
fectä“ sau „planificarea centralizatä perfectä" sínt nevoite sä accepte con- 
ditii restrictive foarte puternice referitoare la sfera realä (de exemplu exclu- 
derea randamentului crescind, convexitatea multimii alternativelor de 
produefie etc.).

Situafia se prezintä astfei incit nici una dinire premisele de mai sus nu 
poate fi acceptatä. (Despre fiecare dintre eie am vorbit de mai multe ori 
in aceastä carte, de aceea nu e cazul sä revenim asupra combaterii lor.) A 
puné problema in termenii „piatä sau plan“ este eronat. E vorba aid de douä 
subsisteme de reglare complementare ale sistemului economic complex.
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ín paragraful 5.5 am introdus notiunea de subsistent de reglare. Am denu- 
mit astfei compartimentele relativ separate in cadrul sferei de reglare1, insi- 
rind in total 5 feluri de astfei de subsisteme. Dintre acestea ne ocupäm acum 
de douä: piata §i planificarea economiei nationale.

Pentru a asigura o privire de ansamblu efectuäm compararea sub forma 
unui tabel. In tabelul 23.1 se comparä fluxurile de mesaje ale celor douä 
subsisteme.

Din tabel — dar in prealabil din definitia 17.3, ca si din tot ceea ce am 
tratat in capitolele 17—22 — rezultä cä däm notiunii de piafä o interpretare 
in sens foarte larg. Existä piete unde cumpärätorul si vinzätorul se infeleg 
in mod liber asupra preturilor de livrare. Noi insä includem in denumirea 
de „piafä“ si acele subsisteme de reglare bazate pe cumpärare-vinzare, in 
care preturile se formeazä altfel, de exemplu, pe baza prevederilor oficiilor 
de stat pentru preturi sau in tärile capitaliste pe baza dictatului intreprin- 
derilor monopoliste. Piata se deosebeste de celelalte subsisteme de reglare 
prin faptul cä aici vinzätorul si cumpärätorul se aflä in legäturä informativä 
directä si pärtile se infeleg prin fluxuri de mesaje orizontale asupra transfe- 
rärii produsului real. ín acest sens nu existä economie modernä färä piafä 
(si bineinfeles a existat piafä si in perioada céléi mai putemice centralizäri 
in industria socialistä). Problema nu este cä existä sau nu piafä (trebuie sä 
existe), ci cum este piafa? Care este algoritmul formärii prefurilor? Sau, 
o altä problemä, echivalentä ca importanfä: pe piafä dominä presiunea sau 
absorbfia? $i care este legäturä dintre piafä si celelalte subsisteme de reglare, 
ponderea ei relativä in ansamblul sistemului de reglare?

Acum, sä comparäm cu ajutorul tabelului 23.1 cele douä feluri de subsis­
teme: piafa §i planificarea economiei nafionale. Ambele subsisteme dau nas- 
tere propriilor lor motivafii caracteristice, conferä participanfilor o psiholo- 
gie specificä. Ambele subsisteme joacä un rol util, dar nici unul dintre eie 
nu este perfect.

Piafa opereazä intotdeauna cu informafii noi si actuale — insä este mioapä. 
Planificarea asigurä o previziune de perspectivä mai lungä, dar tocmai pentru 
acest motiv — chiar cu cea mai minufioasä documentare — are o bazä de 
date foarte nesigurä.

Avantajul piefei este dat de faptul cä intrucit cumpärätorul pläte^te p  
vinzätorul prim este báni, amindoi isi chibzuiesc bine ofertele si intenfiile 
de incheiere a contractului. ín acest sens, furnizarea informafiilor o fac cu 
deplinä responsabilitate. Responsabilitatea persoanelor care colaboreazä la 
planificare este mult mai indirectä. Din acestä cauzä nu sint rare informafiile 
nechibzuite. Pe de altä parte insä planificatorul este mai nepärtinitor, mai 
obiectiv; am putea spune: are o concepfie mai inaintatä. Cumpärätorul- 
vinzätorul este inevitabil mai egoist; puné pe prim plan interesül material 
momentan al propriei sale persoane sau al institufiei lui. Cele douä subsis­
teme se deosebesc íntre ele si in ceea ce priveste proprietäfile lor adaptive.

Piafa este un sistem adaptiv care invafä, ai cärui participanfi trag invä- 
fäminte din propriile lor esecuri anterioare. Dacä, de exemplu, intreprinderea 
producätoare a produs prea múlt, la vinzare va avea greutäfi; dacä a produs

1 Vezi definifia 5.9.

2 3 .2 . Com pararea celor  douä subsistem e
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Tabelul 23.1.

FLUXUL DE MESA JE ALE SUBSISTEMELOR: PIATA $I PLANIFICAREA

Caracteristici Piatä Planificarea

Principalele tipuri de mesaje Oferte si contraoferte
Anunpiri
Comandä
Confirmare
Contract
Modificarea contractului 
Plata pentru executarea 

contractului

Raport statistic 
Proiecte de plan: contra- 
propuneri

Concilieri de plan: critica 
proiectului de plan 

Decizii de plan 
Instructiuni sau recomandäri 
pentru executarea planului

Caracterul reflectärii Mesajul reflectä direct ac­
punea realä

Mesajul reflectä indirect, even­
tual prin mai multe faze 
de transmisie acpunea realä.

Neconcordantä in timp intre 
in (orrnapa anticipata fii 
acpunea realä

Anticipare scurtä; aproape 
simultaneitate

Anticipare pe o perioadä 
lungä (de 1 — 5—15 — 20 de 
ani)

Rolul memoriei Mic; orizont de timp scurt Mare; orizont de timp lung

Mäsura Variabilele mäsurate atit in 
unitäti naturale, cit p in 
unitäti valorice; informatia- 
pret are un rol dominant

Variabile exprimate atit in 
unitäp naturale, cSt si in 
unitäti valorice; primele au 
rol predominant

Fluxul de produse este ur- 
mat de un flux de bani?

Da Nu

Flux de mesaje vertical in 
opozitie cu cel orizontal

Ambele, dar predominä flu­
xul orizontal

Ambele, dar predominä flu­
xul vertical

prea pufin, rateazä posibilitätile favorabile de valorificare. Aceasta este ο 
taxä scumpä pe care de fapt n-o pläteste numai intreprinderea respectivä ; 
cheltuielile de adaptare ale pietei in ultima instanta sint suportate de socie­
tate. Planificarea este mai ieftinä. Planurile se alcätuiesc prin metoda trial 
and error — incercare si eroare; incercärile repetate au loc insä doar pe hirtie 
sau in discutiile „la pregätirile de plan “ si nu se concretizeazä in oscilatiile 
proceselor reale. Toate cheltuielile de adaptare care pot fi economisite prin 
planificare reprezintä un cistig pentru societate. Printr-o planificare chib- 
zuitä putem evita disproportiile pe care piafa le-ar putea corecta doar ulte­
rior, prin sacrificii de adaptare legate de oscilatiile proceselor reale.
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ín ultima instantä, putem trage urmätoarea concluzie generalä: 
Constatarea 23.7. Niet piata nici planificarea in sine nu sint in stare sä 

asigure reglarea sigurä a sistemului economic modern, complex. Ambele — Inate 
separat — reprezintä in sine eite un reglator cu functionare imperfecta. Pentru 
acest motiv, pe haza principiului multiplicärii informatiilor 2 e nevoie de functio- 
narea lor concomitentä in vederea reglärii satisfäcätoare a sistemului pentru 
eresterea randamentului acestuia.

23.3. Factorii de care depinde combinarea piefei $i a planului

Constatarea 21.1 are un caracter descriptiv specific §tiin^ei reale; ea sta­
bilere existen^a unei tendinfe istorice. Toate sistemele economice moderne 
sint „mixte" in cadrul lor existä ambele subsisteme, amintite.

De aici insä nu rezultä nimic in legäturä cu combinarea concretä a celor 
douä subsisteme. ín ce sistem se realizeazä combinafüle §i care vor fi aceste 
combinari — depinde de mai multi factori. ín  cele ce urmeazä voi incerca 
sä grupez acenti factori dupá caracteristicile lor mai importante.

1. Relatiile politice — de putere si de proprietate ale sistemului economic. 
Sistemul socialist, rolul dominant al proprietätii socialiste favorizeazä, pe 
cind sistemul capitalist, rolul dominant al proprietarii private frineazä for- 
marea si dezvoltarea planificärii. Cazurile istorice ilustreazä eloevent acest 
lucru. Doar este un fapt istoric cä planificarea intregii economii nationale 
a apärut prima oarä in Uniunea Sovieticä. Pe de altä parte, proprietatea 
privata — si odatä cu ea concurenta, secretul comercial etc., ingreuiazä schim- 
bul general de informatii, din moment ce intreprinderii particulare nu-i con- 
vine intervenia centralä in treburile ei, ceea ce impiedicä fireste in foarte 
mare mäsurä planificarea centralizatä. Situatia aceasta este insolita de iluzia 
— care in parte s-a räspindit poate tocmai sub influenta economistilor teore- 
ticieni din Occident — cä nici nu ar fi nevoie de planificare centralizatä, deoa- 
rece „piata rezolvä toate problemele reglärii".

Cu iluzii de semn contrar, putem sä ne intilnim si in tärile socialiste: ne-am 
intilnit in trecut cu impresia cä planificarea este atotputernicä, cä existä 
posibilitatea prevederii depline si reglementärii rationale nestingherite a 
proceselor economice.

Deci nu numai relatiile efective de putere si de proprietate, dar $i cele douä 
feluri de iluzii sau opinii eronate au contribuit la definirea accentelor.

Combinarea planificärii si a pietei este influentatä si de proportiile diferi- 
telor feluri de proprietate din tara respectivä. Astfel in tärile capitaliste, 
proportia proprietätii de stat sau a altor institutu actioneazä in general in 
directia cresterii rolului subsistemului de planificare. Si in tärile socialiste, 
proportiile concrete dintre proprietatea obsteascä si proprietatea privatä 
influenteazä combinarea planificärii si a pietei.

2. Politica economicä generalä si in cadrul acesteia politica legatä de cr ester ea 
volumului productiei si cresterea nivelului de trai. Cu cit mai mult se urmäreste 
prin politica economicä cresterea dimensiunii proceselor reale si cresterea 
ritmului de dezvoltare, cu atit mai mult planificarea apare in primul plan. 
Planificarea permite o puternicä concentrare a resurselor pentru acele aedum

2 Vezi constatarea 5.2.
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care favorizeazä cresterea volumului productiei. Asa s-a intimplat in Uniunea 
Sovieticä, precum si in celelalte täri socialiste. De altfel aceasta este situatia 
si in unele täri africane si asiatice care se dezvoltä pe o cale specificä si care 
si-au propus lichidarea rapidä a inapoierii economice. Si in aceste täri apare 
planificarea puternic centralizatä.

Atit timp cit consumul populatiei se aflä la un nivel scäzut §i stagneazä 
sau create incet fatä de acest nivel, producfia bunurilor de consum poate fi 
planificatä amänuntit pe cale centralizatä, cu relativä usurinfä. Cu cit pätrunde 
mai mult pe primul plan planificarea cerin telor de consum cu atit se impune 
mai mult ca productia sä se adapteze elastic la exigentele consumatorilor si 
producfia bunurilor de consum sä devinä mai diferentiatä. Devine ca atare 
din ce in ce mai dificilä planificarea amänuntitä pe plan centralizat a acestor 
bunuri. Pentru acest motiv in tärile socialiste, in ultimul deceniu si jumä- 
tate, au ajuns concomitent la ordinea zilei atit cresterea mai rapidä a nive- 
lului de trai, cit si reforma metodelor de conducere a economiei.

3. Presiune sau absorbtie. Presiunea intäreste rolul pietei, pe cind absorb- 
fia rolul planificärii (desi in conditiile ambelor stäri ale pietei functioneazä 
ambele subsisteme, desigur in proportii diferite). ln cadrul absorbtiei se ajunge 
inevitabil la aplicarea unuia sau altuia din sistemele de repartitie centrali- 
zate: repartizarea materialelor pe calea balantelor materiale centrale; reparti- 
tia oficialä a locuintelor, eventual (in caz de räzboi sau cataclisme naturale) 
distribuirea alimentelor pe bazä de cartele. ln cazul presiunii insä — si tocmai 
in aceasta constä unul dintre marile ei avantaje — o bunä parte a reglärii 
proceselor reale se poate läsa pe seama intelegerilor directe intervenite intre 
cei interesati in predarea si preluarea produselor.

Factorii 1—3 enumerati pinä acum ac{ioneazä asupra ansamblului siste- 
mului economic; influenteazä in general „ponderea", „proporfia" relativä 
a celor douä sisteme. Nu trebuie sä eredem cä intr-un anumit sistem economic 
piata si planificarea se combinä neapärat unitar, uniform. Din acest punct 
de vedere pot exista deosebiri esentiale in functie de ramuri sau probleme 
de decizii. Sä aruncäm o privire asupra factorilor 4—6 care explicä aceste 
deosebiri pe ramuri respectiv pe probleme de decizie.

4. „Indivizibilitatea", randamentul crescind, decizia obisnuitä in opozitie cu 
cea fundamentalä3. Una este natura deciziei atunci cind o fabricä de textile 
decide daeä in säptämina urmätoare va produce 100 000 sau 105 000 m de 
lesäturi si alta daeä decizia trebuie luatä in problema construirii unei hidro- 
centrale. Prima decizie este reglatä in mare mäsurä de piatä. La a doua decizie 
insä, nu se obisnuieste a se judeca astfei: „a crescut pre(ul curentului electric, 
sä construim o nouä centralä“ sau: „acum preful aurului a scäzut, deci nu 
sínt necesare investitii in vederea construirii hidrocentralei". Dimpotrivä 
se incearcä estimarea dezvoltärii viitoare a economiei, a evolufiei structurii 
ei si, pe aceastä bazä, cu ajutorul calculelor multilaterale se analizeazä nevoile 
de energie. ln exemplul nostru, am pus fatä in fatä douä cazuri simple, care 
se deosebesc intre eie printr-o serie de träsäturi caracteristice. Aceste träsä- 
turi deosebite sínt prezentate, intr-o formä generalizatä, in tabelul 23.2.

5. Incertitudinea. Cu cit este mai complexä problema de decizie si mai 
indepärtat orizontul de timp pentru care se face previziunea cu atit are mai 
mare importantä gradul de certitudine al previziunii. ln cazul incertitudi-

3 Vezi deiinitiile deciziilor obifnuite §i fundamentale in paragraful 9.3.
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Tabelul 23.2
INFLUENT A TIPULUI DE DECIZIE ASUPRA COMBINÄRII PIETEI 
SI PLANIFICÄRII

Pune in prim plan 
subsistemul piata

Pune in prim plan 
subsistemul planificare

Gradul de concentrare Piafä atomizatä, cu grad 
scäzut de concentrare Concentrare puternicä

Caracterul deciziei Decizie obi§nuitä (Modificari 
relativ mici fa^ä de situa(;ia 
anterioaril in variabilele 
reale.)

Decizie fundamentalä (Modi- 
ficäri substantiale fafä de 
situa^ia anterioarä in varia­
bilele reale.)

Indivizibilitatea Variabila realä reglementatä 
prin decizie este continuä; 
nu existä indivizibilitate 
esentialä

Variabila realä reglementatä 
prin decizie nu este continuä. 
Existä indivizibilitäti esen- 
tiale

Caracterul functiei de chel- 
tuieli-output

Nu existä randament cres- 
cind

Se afirmä randamentul cres- 
cind

Orizontul de timp Decizia poate fi luatä pe 
baza unui orizont de timp 

scurt

Decizia poate fi luatä numai 
pe baza unui orizont de 
timp lung.

nii — dupä cum am arätat deja — decidentul incearcä sä micsoreze aceastä 
incertitudine in primul rind prin procurarea informatiilor. Unul dintre mij- 
loace este planificarea economiei nationale 4.

Factorul al 5-lea este strins legat de al 4-lea. Riscul deciziei este mare, dacä 
ea este legatä de o unitate indivizibilä de mari proportii (in exemplul dat: 
construirea unei mari hidrocentrale) si dacä, in plus, decizia se ia intr-o situate 
nesigurä, in conditiile insuficientei cunoasteri a efectelor probabile. Cu cit 
este mai mare riscul, cu atit mai mult decidentul simte nevoia sä procure 
informari fundamentale si multilaterale.

6. Efectele care pot si cele care nu pot f i  mäsurate cu ajutorul preturilor. ln 
fiecare societate existä cheltuieli si rezultate, efecte favorabile si defavorabile, 
care nu pot fi estimate direct in bani, neavind pret. Literatura occidentalä 
folose^te douä denumiri pentru acestea. Prima denumire: efectele externe 
(externalities) , pe care le opun efectelor „interne“ ce apar in calculele intre- 
prinderii care maximizeazä profitul sau ale gospodäriilor care isi impart 
veniturile bänesti, incluzind toate acele cheltuieli si outputuri ale cäror efecte 
pot fi mäsurate cu ajutorul preturilor. íntreprinderea pläteste un salariu 
mai mare propriilor ei muncitori dacä le pretinde sä execute o muncä mur-

4 In Franta, 371 de conducätori de intreprinderi au fost chestionati despre avantajele §i 
dezavantajele planificärii. Din räspunsuri a rezultat cä se apreciazä inainte de toate obtinerea 
gratuitä a unui volum enorm de material informational. Vezi articolul hii Schoelhammer [228].

Piata íji planificarea 317



darä, dar nu pläteste nimic locuitorilor, dacä provoacä poluarea aerului, dacä 
impuritäfile rezultate se depun pe casele, grädinile din jur.

Cealaltä denumire: „bunuri publice“ (public goods). De aici fac parte sis- 
tematizarea oraselor, reglarea cursurilor riurilor, ocrotirea comorilor de artä 
§.a.m.d. „Nimeni“ nu pläteste pentru infrumusetarea oraselor, pentru inlä- 
turarea pericolelor de inundatie, totusi toatä lumea beneficiazä de acestea. 
0  probléma fundamentalä a economiei capitaliste o constituie neglijarea 
efectelor externe, a bunurilor publice in mecanismul de piatä. Proportiile 
acestei neglijente diferä de la o tarä la a lta ; exemplele extreme le gäsim poate 
in Statele Unite. Sociologii, economistii, politicienii se ocupä mult cu proble- 
mele grave ale poluärii riurilor, lacurilor, aerului, ale cresterii zgomotului 
ale lipsei crescinde de securitate publica. Ei cautä calea de iesire, in parte, 
prin „internalizarea“ efectelor externe, propunind sä se pläteascä si pentru 
acele efecte care in trecut nu aveau pret. ln S.U.A., intilnim cél mai frec- 
vent taxe vamale pentru drumuri si poduri; aici, in lipsa asigurärii sociale 
generale, ocrotirea sänätätii se bazeazä in cea mai mare mäsurä pe autoges- 
tiune; nu existä grija institutionalizatä pentru bätrini. Pe de o parte, „dola- 
rizarea“ oricärei activitati umane märeste eficienta, actioneazä in directia 
economisirii resurselor, pe de altä parte, duce la numeroase fenomene anti- 
umane, ingust materialiste sau chiar irationale, risipitoare.

ln economiile socialiste putem intilni fenomene de semne contrare. Astfel, 
multä vreme nu au fost decontate, evaluate in termeni bänesti numeroase 
activitäti, servicii care in mod rational s-ar fi pretat la aceasta. De aceea, 
in multe cazuri, a scäzut efectul stimulator al veniturilor bänesti plätite dupä 
muncä. ín mai multe rinduri economistii au subliniat cä proportia cistigului 
realizat „in afara plicului“, adicä partea retributiilor de altä naturä decit 
bäneascä, este prea mare in comparatie cu bunurile de consum ce pot fi pro­
curate nemijlocit cu bani.

Desi nu existä o delimitare valabilä datä odatä pentru totdeauna intre 
sfera „interna“ si cea „externä“, sfera in care se fac si in care nu se fac decon­
tari bänesti prin preturi, un lucru este totusi sigur si anume cä intotdeauna 
va existä si o sfera externä. Ba mai mult, odatä cu cresterea dimensiunilor 
economiei nationale, aceastä sfera — privitä ca tendintä istoricä — va creste. 
Este posibilä (si in citeva domenii intr-o oarecare mäsurä si justificatä) „inter­
nalizarea“ unor efecte externe, decontarea lor in preturi, in bani. ln realitate, 
insä, privitor la cele mai multe efecte externe, aceasta se poate face doar forfat. 
Adeväratul lor regulator este planificarea; forma lor fireascä de descriere 
este informatia färä caracter de pret. Este discutabil dacä trebuie sau nu sä 
existe taxe vamale pentru accesul pe marile autosträzi. Este cert insä cä 
nu se poate percepe vamä la coltul oricärei sträzi periferice. Trebuie deci 
planificatä, pe baza unei conceptii unitare, dezvoltarea retelei de drumuri.

Unul dintre avantajele economiei socialiste este cä -— tocmai datoritä 
rolului dominant al proprietätii socialiste — creeazä posibilitäti sporite pentru 
aceastä dezvoltare.

Sä rezumäm cele spuse:
Constatarea 23.2. Subsistemele de reglare: piata si planificarea economiei 

nationale nu se combinä unitar, independent de timp si de conditii. Ponderea 
lor relativä depinde in primul rind de relatiile politice de putere si de relatiile 
de proprietate, ln  afara de aceasta, privind ansamblul sistemului, o mare influ- 
entä exercitä asupra combinärii lor politica economicä (ritmul de crestere, nive-
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lul de trai) si situatia generáld a pietei (presiunea si absorbtia). In  cadrul unni 
sistent dat, planificarea capätä rol mai mare in ramurile cu grad mai inait de 
concentrare, in pregdtirea deciziilor riscante referitoare la unitdtile mari, indi- 
vizibile, in reglarea serviciilor sociale si a efectelor ce nu pot f i  mdsurate prin 
preturi.

Träsätura comunä a factorilor mentionati píná acum este data de faptul 
cä ei exprimä conditiile obiedive existente intr-un anumit moment istoric 
in cadrul unui sistem dat. Dar aläturi de factorii amintifi acfioneazä si fac­
torii subiedivi: intentiile conducätorilor sistemului economic. Dacä in Olanda 
planificarea are rol mai important decit in Belgia, aceasta nu se poate explica 
prin situatia diferitä a celor douä täri, ci in mai mare mäsurä prin conceptiile 
diferite ale politicienilor si economistilor care determinä politica economicä. 
De asemenea, dacä diferä rolul pietei in Ungaria si in Polonia, aceasta se explicä 
nu atit prin deosebirile obiective ale celor douä sisteme, cit mai ales prin deo- 
sebirile de pared formulate la Budapesta si la Varsovia.

23.4. Comparatie

Dupä comentarea raportului dintre piatä si planificare sä revenim — la 
fel ca ín capitolele anterioare — la scoala ÉG.

Putem accepta modeleie pietei partiale apartinínd scolii EG si bazate pe 
ideea „concurentei perfecte“ ca reprezentäri aproximative ale influentei 
reciproce dintre ofertä, cerere si preturi, valabile pentru o categorie speciald 
restrinsd a pietelor. Aceasta categorie specialä este marcatä printre altele de 
urmätoarele caracteristici:

a) Atit sectorul cererii, cit §i cel al ofertei sint constituite dintr-un mare 
numär de organizatii atomizate.

b) Nu existä tendintä durabilä pentru reproducerea tensiunilor, dezechi- 
librului permanent pe piatä, pentru preponderenta vreunei laturi a pietei.

c) Nu existä randament crescind. Nu existä cantitati indivizibile (Functiile 
de producfie sint continue — N.T.). Cu mici modificäri, productia (si odatä 
cu ea valorificarea) se poate adapta continuu la modificärile nevoilor $i 
invers.

d) Preturile se formeazä liber, pe baza intelegerii dintre vinzätori si cum- 
pärätori.

Astfel, in multe täri comerful porcinelor si al porumbului fac parte din 
aceastä categorie ingustä de piatä. Se aflä la dispozitie serii dinamice pe 
baza cärora se poate observa bine cum se influenteazä reciproc, conform idei- 
lor de bazä ale modelelor TEG, preturile, oferta si cererea.

Nenorocirea incepe atunci cind se incearcä incadrarea intregii lumi intr-o 
constructie teoreticä potrivitä doar pentru descrierea teoreticä a unei cate- 
gorii inguste de fenomene. Degeaba — nu incape. Módéiul pietei partiale 
este in stare sä descrie si sä explice functionarea unor piete partiale de un 
anumit fel. Dar lärgirea lui pinä la o teorie generalä a echilibrului nu este 
acceptabilä. Pentru cä in sistemele economice moderne existä nu numai astfei 
de piefe partiale, ca cele despre care am vorbit, ci si altele, pentru care 
nu sint caracteristice premisele a) —· d). Apoi functionarea de ansamblu a 
tuturor pietelor partiale ridicä probleme noi.

Sistemele economice moderne — asa cum am subliniat acest lucru si in
constatarea 23.1 — sint reglate de o sferä de reglare complexä, in care piata
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reprezintä doar unul dinire factorii de reglare. §coala EG creeazä impresia 
cá aceasta ar fi un lux inutil, ca si cum s-ar putea gäsi un „sistem de pret 
optimal" care in sine ar putea indeplini functia de reglare.

Sarcina ftiinfei nu este sä caute reglatorul simplu, „optim", al unei lumi 
walrasiene ireale, ci sä descrie, sä explice si sä ajute imbunätätirea sistemu- 
lui complex de reglare a economiei reale.

In discufiile legate de variantele anterioare ale cärtii mele deseori s-a ivit 
urmätoarea problemä:

Este adevärat, teoriile scolii EG nu pot fi acceptate ca descriere si expli­
care a economiei reale. Dar trebuie acceptate ca proiecte de structurare a 
unei lumi not. Dacä conducätorii unei täri ar ajunge in situatia ca ei insisi 
sä formeze mecanismul de functionare a sistemului lor — cum s-a intimplat 
acum, in timpul refox-mei ungare -— atunci acesta ar trebui format conform 
modelelor scolii EG.

Este adevärat cä pinä la o anumitä limitä conceptia descriptiva si cea nor- 
mativä sint separabile. Lumea poate fi schimbatä. Dar nici cea mai indräz- 
neatä modificare nu se poate desprinde de posibilitätile reale. Nu putem orga- 
niza sistemul de reglare al unei economii färä ca sä luäm in considerare lucid 
motivatiile reale ale activitätii umane, limitele ratiunii umane fi ale posibi- 
litätilor de cuprindere a ansamblului economiei, caracterul complex al sis­
temului si asa mai departe. Or, pentru aceasta, inaintea propunerilor norma­
tive este nevoie de o analizä descriptiv-explicativä profundä. Marx a fäcut 
apel la ginditori ca nu numai sä interpreteze lumea, dar s-o fi schimbe 5. 
Aceastä chemare este actualä si in zilele noastre. Dar nu este mai putin actual 
si reversul ei: nu este suficient sä schimbäm lumea — trebuie s-o si inf elegem, 
s-o si explicam. Mai intii trebuie sä intelegem ce este si abia pe urmä putem 
lua pozitie in problema ce sä fie .

lnainte de a face propuneri trebuie sä studiem cu atentie tot ceea ce a luat 
fiintä in diferitele siste me. Nu ca fi cum totul ar fi neapärat bun, fi n-ar trebui 
sä schimbäm nimie. Studiul se impune intrucit in ceea ce a luat nastere „pe 
cale naturalä“ trebuie sä existe neapärat ceva de care sistemul are nevoie, 
cäruia i-a dat naftere pentru a putea supravietui, funcfiona fi pentru a se 
putea dezvolta normal. Acest „ceva“ poate fi imbunätäfit, dar nu poate fi 
ignorat pur fi simplu, deoarece, evident, are o anumitä menire.

In limbajul teoriei matematice a deciziei, problema „teoriei descriptive 
in opozitie cu cea normativä“ am putea-o formula astfei:

Sarcina teoriei descriptive: a cunoaste fi a descrie multimea sistemelor 
realizabile. Teória normativä ne sfätuiefte pe care anume element al acestei 
mulfimi sä-1 alegem. Dacä privim fcoala EG drept o teorie normativä, ea 
recomandä alegerea unui „sistem optimal“ — numai cä pe acesta il cautä 
undeva in afara multimii alternativelor realizabile.

5 Vezi Marx [174].
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24. Antecedente in istoria doctrinelor 
curente inrudite

H·

24.1. Privire generalä asupra capitolului

ín partea I a cärtii am prezentat sintetic teória echilibrului general, iar in 
partea a Il-a si a Ill-a, revenind la fiecare capitol, am criticat din diferite 
unghiuri de vedere aceastä teorie. Asa cum aratam in capitolul 3, de-a lungul 
demersului critic am avut in vedere modelele primilor ani ai deceniului al 
6-lea, cind a inceput renasterea scolii EG odatä cu lucrarile lui Arrow si 
DebreuJ.

In aceastä a IV-a parte a cärtii vom aräta ce a precedat si ce a urmat ace- 
stei perioade a scolii EG.

La inceput, in capitolul 24, aruncäm o privire retrospectivä asupra istoriei 
teoriei; ne intoarcem chiar pina la Adam Smith, dar vom vorbi si despre 
unele lucräri contemporane. Apoi, in capitolul 25 vom urmäri evolutia ulte- 
rioarä a teoriei. Pe de o parte, vom vorbi despre cercetärile care vor sä refor- 
meze, sä corecteze teória echilibrului fatä de modelele originale ale lui Arrow- 
Debreu. Pe de altä parte, ne vom ocupa de curente independente de scoala 
EG, sau care se situeazä chiar pe pozitii critice fatä de ea si ale cäror directii 
de cercetare sínt inrudite cu acelea ale cärtii de fatä.

As vrea sä subliniez cä nu urmäresc sä dau o istorie completä a teoriei, 
unde fiecare autor sä figureze potrivit cu importanta lui realä. Selecta mea 
este arbitrarä. Ea a fost fäcutä mentionind exclusiv lucrärile care (atit in 
ce priveste critica teoriei EG, cit si formularea pozitivä a teoriei sistemului 
economic) sint semnificative din punctui de vedere al temei cärtii mele. §i 
dacä le amintesc, fac acest lucru numai in privinta acelor laturi care au legä- 
turä cu tenra cärtii de fa^ä. Deci nu am pretentia sä evaluez activitatea de 
ansamblu a autorilor amintiti. ín acest sens mä voi ocupa in mod unilateral 
de activitatea unor autori ca: Marx, Lange, Kantorovici, Keynes, Arrow —· 
pentru ca sä amintesc doar citeva nume. Nu scriu o istorie a doctrinelor eco- 
nomice, ci doar o ilustrare la tema „Anti-equilibrium'‘-ului din istoria doctri­
nelor economice.

Dupä ce capitolul 25 oferä o privire asupra „aliatilor" mei, adicä prezintä 
acele curente cärora le sínt apropiate ideile mele, in capitolul 26 voi incerca 
sä prezint sumar cele mai importante obiective ale cercetärii. 1

1 Mai precis, nu atit articolele lui Arrow si Debreu, cit tot ceea ce a devenit „fcoalä" din ideile 
lor; ceea ce se räspindeste in cercuri largi; ceea ce se predä studenplor pe baza cursurilor univer­
sitäre etc.
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24 .2 . S intetizarea antecedentelor
Prima formulare matematicä a teoriei echilibrului general se leagä de 

numele lui Walras si a fost publicata íntre anii 1874—18772 3. Deci are o ve- 
chime de aproape 100 de ani.

„Modernizarea" teoriei echilibrului general se leagä mai ales de numele 
lui Arrow, Debreu, Gale, Koopmans, McKenzie, Uzawa, Wald; primele lor 
lucrari pe aceastä temä au apärut in deceniul al 6-lea.

Sä aruncäm o privire, inainte de toate, asupra perioadei dinaintea lui 
Walras.

1) Putem observa strinsa „legäturä de rudenie“ (infeleasä in sensul defi- 
ni^iei 3.1.) intre Walras §i clasicii englezi, Smith si Ricardo. Presupunerea 
dupä care teória echilibrului general a lui Walras se deosebeste radical de 
aceste antecedente este gresita:

a) $i la clasicii englezi premisa psihologicä este existenta „homo-oecono- 
micus“-ului, a omului care se gospodäreste cu stricta rationalitate. Motivatia 
exclusivä a activitätii economice este egoismul, afirmarea maximala a intere- 
selor proprii.

b) Atentia lor se concentreazä asupra fenomenelor de pret, considerind cä 
aceasta este singura informatie economicä care meritä a fi analizatä in func- 
tionarea sistemului economic. Tema lor permanentä — legatä de pret — este 
rolul echilibrator al cererii si ofertei etc.

c) Apare conceptia de black-box a pietei; „mina invizibilä“, evocata de 
Smith, care ea insäsi si numai ea este in stare sä-i lege si sä-i armonizeze pe 
producätori si consumatori.

2. Un precedent de bazä reprezintä Gossen si odatä cu el aparitia ideii 
functiei de utilitate. Reprezentantii austrieci si englezi ai scolii utilitätii 
marginale, contemporani cu Walras, au lucrat independent de el la dezvol- 
tarea acestei idei.

3. Un alt precedent esential: Cournot care a deseris pentru prima oarä 
legäturile fenomenelor economice sub forrná de functe (curba de cerere 
etc.) si a inceput sä analizeze intiia oarä conditiile echilibrului.

Activitatea lui Walras a avut deci un caracter de sintezä: a cuprins intr-un 
singur sistem ideile care mai inainte au apärut izolat.

ln ultimä instantä, Walras a inmänunchiat intregul sistem al premiselor, 
conceptelor si problemelor ridicate de teória echilibrului. Teória modernd nu 
a mai introdus nici premise esentiale noi, nici concepte noi, nici Probleme esen- 
tiale noi. S-a dezvoltat exclusiv precizia descrierii teoriei; s-a ajuns la formularea 
exactä a premiselor si la demonstrarea perfecta si modernd a tezelor.

Teória modernä a echilibrului nu este decit formularea exactä, matematicä 
a „miinii invizibile“ evocate de Smith, care armonizeazä optimal interesele 
egoiste ale indivizilor. In vremea lui Smith — in epoca concurentei atomi- 
zate — cind produeätorii si consumatorii erau legati exclusiv prin intermediul 
preturilor si al pietelor — aceastä descriere a functionärii economiei capita- 
liste nu a fost lipsitä de realism (de§i nici mäcar atunci nu a fost exactä). 
A durat mai mult de o sutä de ani pinä cind intuitia lui Smith a imbräcat

2 Walras [274].
3 Cele mai im portante lucräri ale acestora: Arrow [10], Arrow-Debreu [14], Arrow-Hurvicz 

[15], Debreu [50], Koopmans [127], Mc Kenzie [180], Wald [273].
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o forma exactä, perfectä — dar, atunci cind s-a realizat, a devenit deja com­
plet anacronicä. Economia capitalistä din zilele noastre se deosebeste sub­
stantial de cea din vremea lui Smith, nemaivorbind de faptul cä a apärut 
sistemul socialist.

Íntírzierea cu un veac a formularii exacte fatä de situafia istoricä realä 
este destul de deprimantä. Sä speräm cä intuitiile noastre prezente cu privire 
la sistemul capitalist si sistemul socialist contemporan se vor transforma 
íntr-o formulare teoreticä exactä inainte de trecerea unui secol.

24.3. Teorii ale consumului, productiei si ale pietei

Dupä cum am väzut si Walras a sintetizat ideile vremii sale cu privire la 
consum, productie, piatä. Si teória modernä a echilibrului o putem privi ca 
pe o sintezä a celor mai avansate forme ale „teoriei consumului". „teoriei 
productiei" si „teoriei pietei“ contemporane.

Ca si teória de sintezä a echilibrului, de la Walras incoace si aceste trei 
teorii partiale au cäpätat forme múlt mai exacte: s-a dezvoltat aparatul lor 
matematic, s-a perfectionat sistemul conceptual, citeva premise au devenit 
mai putin restrictive. Dar tot ceea ce am spus in legäturä cu teória echili­
brului este valabil si pentru aceste teorii partiale.

In legäturä cu teória consumului am fäcut o serie de observatii in capitolele 
10—11 ale cärtii, aici nu voi reveni asupra acestora.

Citeva observatii in legäturä cu teória productiei. Cu mult inainte aceasta 
s-a ocupat exclusiv de cazul intreprinderii producätoare a unui singur fei de 
produs, in conditiile randamentului descrescind. Acum modelul reprezintä 
o íntreprindere cu un Sortiment variat de produse, care are posibilitä^i 
de a alege intre tehnologii alternative si ale cärei functii de cheltuieli si de 
productie pot fi si liniare 4. Aceasta nu inseamnä deloc cä s-a renun^at la 
premisele intr-adevär restrictive, care se indepärteazä de realitate. Pe bu- 
nä dreptate se aratä in cartea lui Dorfman, Samuelson si Solow 5 cä apara­
tul coceptual î tezele teoriei traditionale a productiei apar §i ín teória 
modernä a intreprinderii care opereazä cu modelul programärii liniare.

Släbiciunea teoriilor matematice moderne ale pietei rezidä, de aseme- 
nea, in premisele de bazä6. Si aici se presupune cä organizatiile economice 
optimizeazä (fie eie intreprinderi mici atomizate, care participä la concurenfa 
perfectä, fie oligopoluri sau monopoluri). Se presupune mai depart e cä pretul 
este singurul tip de comunicatie, care leagä unitä|ile economice intre eie.

Cél mai aproape de teória echilibrului se aflä modelul concurentei perfecte, 
avind ca premisä comunä formarea pretului independent de cei care iau deci- 
ziile economice, pret care le este dat din exterior. Aceastä teorie formalä a 
pietei este ín cea mai mare mäsurä ruptä de viatä. Dar nici celelalte teorii 
matematice formale ale pietei — care oglindesc mai real gradul efectiv de 
concentrare — nu sint cu múlt mai satisfäcätoare in ceea ce prive^te cele­
lalte douä premise amintite (optimizarea si rolul pretului).

4 Vezi, de exemplu, cartea lui Dorfman [53],
5 Vezi Dorfman-Samuelson-Solow [227].
6 Vezi de ex. Schneider [227].
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24.4. Modele ale socialismului elaborate de Barone fi Lange
Trecem la rudele mai indepärtate.
ín 1908, Barone, unul dintre discipolii lui Pareto, s-a ocupat de posibili- 

tatea functionärii rationale a unei economii socialiste dirijatä centralizat7 . 
Aplicind teória echilibrului general a lui Walras, el a dovedit posibilitatea 
existent ei unei astfei de economii.

Mai tirziu s-a ridicat urmätorul Contraargument: nu este de presupus ca 
un stat socialist sä rezolve milioane de ecuatii pentru a asigura echilibrul si 
repartizarea rationalä a resurselor 8. Cu aceastä idee a inceput sä polemizeze 
Lange ín deceniul al 4-lea 9. El a demonstrat cum poate fi utilizat de cätre 
economia socialists, in conducerea centralizatä, procesul de formare a pre- 
turilor pe pia^ä; in locul pie^ei atomizate, un oficiu central de stat pentru 
preturi ar putea asigura ca pretul sä fie independent de deciziile xntreprinde- 
rilor. Alternind preturile prin metoda „incercärii si erorii“, pinä la urmä ar 
trebui sä se ajungä la pretul de echilibru. Odatä cu aceasta si volumul produc- 
tiei intreprinderilor care maximizeazä beneficiul s-ar incadra in nivelul cerut 
de echilibru.

Este izbitoare inrudirea modelului Lange cu teória echilibrului: intreprin- 
deri care maximizeazä profitul; echilibru permanent ca o cerintä; pretul 
ca informatie exclusivä.

Cind a fost solicitat sä-fi spunä cuvintul in problema formärii efective a 
sistemului de reglare a economiei poloneze, Lange nu a propus niciodatä 
spre aplicare modelul elaborat de el in deceniul al 4-lea. Probabil nici el nu 
era convins de posibilitatea dirijärii unei economii reale exclusiv prin inter- 
mediul preturilor de echilibru.

24.5. Functia bunästärii, optimizare la nivel social

ln  modelele fcolii EG fiecare unitate economicä dispune de un sistem pre­
ferential independent; economia totusi poate sä ajungä la un optim comun 
paretian.

Aceasta insä pentru multi pare a fi insuficient; ei ar dóri ca economia sä 
ajungä la un adevärat optimum-optimorum. Pentru aceasta insä trebuie sä 
existe o „functie a bunästärii“ (welfare function) 10 11 care exprimä interesele 
generale ale societätii. De$i aceastä idee a apärut pentru prima oarä ín cadrul 
asa-zisei teorii economice a bunästärii (welfare economics), ín rindurileeco- 
nomistilor din Occident, ne putem íntilni cu conceptii asemänätoare si in 
stiinta economicä sovieticä. Numerosi economist! matematicieni pun in 
centrul cercetärii teoriei sistemului economic aceasta idee11.

Problema optimizärii la nivelul economiei nationale am atins-o in mai 
multe párti ale cärtii de fata (de exemplu, in capitolele 11 si 23). N-af vrea 
sä repet in mod inutil, de aceea revin doar pe scurt asupra problemei.

7 Vezi B a ro n e  [25].
8 Vezi studiul lui H a y e k  in volum ul [86].
9 Vezi Lange [149], precum §i recenzia lui Morva [189].
10 Opera clasicä pentru Welfare economics este cartea lui Pigou [208]. Despre funcpa bunä­

stärii, vezi, de exemplu, Boulding [37],
11 Un exponent tipic al acestui curent sint lucrärile lui Kalenelinboigen $i ale colaboratorilor 

säi [109; 110; 111].
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Se poate stabili o premisä comunä, mai generáli decit premisele 7 §i 8 
ale scolii EG: toti cei care iau decizii economice dau dovadä de o strictä ratio­
nalitate. Cu alte cuvinte: dispun de o ordonare preferenciáid; rezolvä o pro­
blema de extrem conditionat; optimizeazä. Aceastä premisä este deopotrivä 
valabilä pentru guvern sau oficiul de planificare.

N-a§ vrea sä mä ocup aid cu problema utilizärii in scopurile planificärii 
a funcfiei scop la nivelul economies nationale12 13 *. Mä limitez la un singur as­
pect: intr-o teorie de ^tiin^ä realä descriptiva care explicä funcfionarea eco- 
nomiei reale putem presupune existenta unei funcjii scop care exprimä global 
interesele generale ale societätii? Dupä pärerea mea — nu.

Foarte multe idei pe care le-am expus in capitolul 7 despre contradictu 
§i compromis in cadrul íntreprinderii sínt valabile $i pentru ansamblul tuturor 
societäfilor, inclusiv pentru societatea socialistä. ín  societate existä clase 
si päturi sociale, grupuri cu interese identice si cu interese contradictorii. 
Pare inutil sä däm exemple — interesele comune si interesele contrare ale 
orasului si satului, ale tinerilor si virstnicilor, ale celor care presteazä muncä 
fizicä si a celor care presteazä muncä inteiectualä sínt bine cunoscute nu 
numai din cercetärile sociologice care le confirmä dar si din experienta de fie- 
care zi. ín  realitate, cei care iau deciziile la cél mai inalt nivel cautä compro- 
misuri, care pe eit posibil sä fie acceptabile pentru toate grupurile sociale, 
ín locul formalismului matematic al „ordonärii preferentiale la nivelul an- 
samblului social“ — conform cerintelor realitätii — am avea nevoie de un apa- 
rat matematic asemänätor cu acéla pe care 1-am schitat in aceastä carte 
pentru modelarea contradictiilor si compromisurilor din interiorul intre- 
prinderilor.

24,6. Economia reglatä prin preturile umbrä

O nouä formä a ideilor teoretice schitate in paragrafele 24.4—24.5 $i mai 
ales a modelului socialismului lui Lange devenit deja clasic este utopia unei 
economii reglate prin preturile umbrä.

Ideea, care s-a räspindit mai ales in cadrul scolii sovietice Kantorovici1S, 
pästreazä din multe puncte de vedere modelul original al lui Lange. §i aici 
sarcina principaläa centrului este stabilirea preturilor pentru intreprinderile 
care maximizeazä beneficiul. Deosebirea constä in faptul cä centrul nu mai 
trebuie „sä depisteze“ pretul de echilibru, ci il calculeazä. ln acest scop uti- 
lizeazä un model de programare liniarä si prescrie ca solutia dualä a acestuia 
— preturile umbrä-optimale — sä fie utilizatä in mod obligatoriu ca preturi 
actuale si in decontärile financiare.

12 Da aceasta m-am ocupat in capitolul 17 al cärtii de fafä.
13 Mergind pe u.mele lucrärii de mare important a lui Kantorovici [114], o serie de autori 

sovietici s-au ocupat de utilizarea prefurilor umbrä. O formulare matematicä interesantä a teo- 
riei echilibrului se gäse?te in articolul lui Polterovici [209], Sint inrudite cu acest sistem de ratio- 
namente §i articolele lui Katenelinboigen $i ale colaboratorilor säi — pe care le-am amintit deja
[109; 110; $i 111], ín Ungaria cel mai important ecou al acestei jcoli il gäsim in lucrärile lui 
Simon György $i Kondor György [239J ?i [240],

Cititoru! din Occident gäse^te o prezentare de ansamblu a dezbaterilor sovietice — inclusiv 
a ideilor legate de o economie reglatä prin prefuri umbrä — in articolele lui Zauberman [284] 
$i [285],
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Ideea se prezintä sub numeroase variante. Unii autori considera cä centrul 
are nu numai rolul de a stabili preturile, ci ii revin sarcini si in reglarea di­
recta a unor procese reale. Altii recomandä in locul unui singur model central, 
un sistem de modele la mai multe niveluri.

ín activitatea acestei §coli existä foarte multe elemente valoroase care 
au contribuit la elaborarea teoriei formalizate a sistemului economic socialist 
putind fi utilizate $i ín practica, atit la perfec^ionarea planificárii, cit $i la 
reglementarea preturilor. Acum, insä n-as vrea sä vorbesc despre meritele 
scolii, ci despre ceea ce consider gresit ín rationamentele ei.

ínrudirea conceptiei economiei reglate prin preturile umbra cu scoala EG 
este evidentä. Ea se bazeazä pe aceleasi premise: optimizare, ordonare pre- 
ferentialá, exclusivitatea informatiei-pret, structurä de mesaje simpla, ca- 
racter determinist, convexitatea multimii alternativelor de productie s.a.m.d. 
Tot ceea ce am spus in cartea mea se poate extinde si asupra acestui cerc de 
idei. Totusi mi-as completa argumentärile anterioare cu incä citeva puncte 
de vedere.

Un aspect al criticii se refera la modul in care dualitatea sferei reale si a 
sferei de reglare este reflectatä in modele matematice. Modelele de programare 
liniarä ale planificárii economiei nationale, modele de tip Kantorovici14 sint 
in fond modele ale sferei reale. Bineinteles cä datoritä numeroaselor lor pre- 
supuneri simplificatoare (caracter liniar, continuitate etc.) ele nu reprezintä 
fidel nici sfera realä, totusi se apropie de rezolvarea acceptabilä a acestei 
Probleme; insä nu oglindesc aproape nimic din sfera de reglare. Din aceste 
modele lipsesc functiile de reactie ale unitätilor de reglare, fluxurile de mesaje 
si asa mai departe.

Or, pretul este o variabilä a sferei de reglare. Nu putem trage concluzii 
convingätoare referitoare la preturi, din ni$te modele, care au rupt preturile 
din mediul lor natural: din ansamblul celorlalte tipuri de mesaje, din intreaga 
functionare a sferei de reglare.

Consider cä prin intermediul criticii §colii lui Kantorovici, ajungem aici 
la o problemä mai generalä, mai profundä, si anume: ce fel de interpretare 
economicä trebuie ($i putem) sä däm tezelor duale ale programärii matematice ? 
Interpretarea obisnuitä se bazeazä pe faptul cä ecuatiile, inegalitätile mode- 
lului descriu conditiile obiective ale sferei reale. Tot ceea ce este esential 
in comportamentul participantiilor activi ai sistemului economic, al unor 
oameni, organizatii, institutii, isi gäseste expresia in ordonarea preferintelor, 
in functiile de utilitate. Dacä aceasta ar f i  adevärat, atunci, dar numai atunci, 
dualul modelului adecvat sferei reale ar putea furniza intr-adevär informatii 
necesare pentru reglare, sub forma preturilor optimale. Aceasta insä —■ 
dupä pärerea mea — nu este adevärat. Capitolele 11, 10, si chiar intreaga 
lucrare, au cäutat sä convingä pe cititor, cit de complex este comportamentul 
oamenilor si al organizatiilor, institutiilor si cä acest comportament nu poate 
fi formalizat in suficientä mäsurä prin functii de utilitate. Or, dacä pro­
blema se prezintä in acest fei, atunci dualul nu poate furniza „de-a gata“ 
toate informatiile necesare pentru reglare, sub forma sistemului de preturi 
„optimal“. Atunci efectul sistemului de preturi se poate studia numai cu ast- 11

11 Aici pot fi incadrate ?i calculele de programare la nivelul economiei nationale ungare efec- 
iuate sub conducerea autorului. Vezi [135; 136].
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fel de modele care oglindesc corespunzätor nu numai sfera realä, dar si 
sfera de reglare. Atitudinea acélóra, care intentioncaza sä deducä o teorie 
a preturilor dintr-un model de activity analysis, dintr-un model matematic 
de programare menit sä serveascä la programarea alegerii dintre activitä- 
tile reale as putea-o caracteriza printr-o analogie. Este ca si cum la o orä de 
biologie profesorul ar dori sä asculte pe elevi, sä zicem, din capitolul al saselea 
al manualului si elevul íi expune fára greseli capitolul al saselea din manualul 
de fizicä15.

Cu toate acestea nu vreau sä mä opun conceptiei dualiste a functionarii 
sistemelor economice. Dimpotrivä — dupä cum am arätat in capitolul 4 —- 
este mare nevoie de aceastä conceptie, dar poate ar trebui s-o interpretäm 
intr-un sens mai larg.

Am putea rezuma astfel ideea referitoare la aceastä problemä:
Constatarea 24.1. Existä o corespondentä dualä intre sfera realä pe de o 

parte si sfera de reglare pe de altä parte. Numai anumite clase ale sferei de 
reglare (si in cadrul acestora numai anumite sisteme de preturi) sínt in stare sä 
punä in functiune anumite sfere reale.

De exemplu, functionarea unei economii moderne nu poate fi asiguratä de 
o sferä de reglare, care realizeazä reglarea pe un singur canal, exclusiv cu aju- 
torul sistemului de semnalizare tip pret, ci numai prin diferite combinatii 
ale mai multor sisteme de semnalizare ce functioneazä pe mai multe canale, 
in mai multe faze.

Stiinta economicä n-a elaborat incä regularitätile dualitätii íntelese in acest 
fel. Dacä vor apare teoreme duale női in sensul de mai sus — si anume teorii 
adevärate specifice stiintei reale, legitäti duale, verificate, formalizate, care 
sä alcätuiascä un sistem de gindire ierarhicä — atunci teoremele duale cu- 
noscute in prezent vor putea figura ca precursori istorici ai doctrinei. Astäzi 
incä nu putem sti ce se va mentine din ele ca teorie specificä stiintei reale 
si ce va fi calificat doar curiozitate istoricä caracteristicä evolutiei gindirii 
economice. Se pare insä cä teoremele duale de astäzi nu constituie punctui 
de plecare al unei teorii adevärate a preturilor. Germenii teoriei viitoare a 
pretului nu trebuie cäutafi in jurul teoremei Kuhn-Tucker, ci in descrierea 
metodicä a pretului conceput ca unul dintre componentele sferei complexe 
de reglare.

O altä parte a observatiilor mele critice referitoare la reglarea prin pretu- 
rile-umbrä se leagä de diviziunea muncii intre plan si piatä. Pentru tratarea

15 Polemizind cu unele tendinee ale conceppei privitoare la „prepil umbrä" pn sä menponez 
cä ni se pare gr'otesc modul in care unii economisti, atít din Ungaria, cit p din alte färi socialiste, 
pretind cä polemizeazä de pe pozitii marxiste cu conceppile marginaliste ale echilibrului — 
despre prepil umbrä. „Marxismul" lor constä in aceea cä afirmä mereu: prepil sä nu se formeze 
pe baza cheltuielilor marginale, ci a cheltuielilor medii; „centrul“ prepilui trebuie sä fie 
valoarea sau pretul sä fie de tipul „pretului de producpe" etc. Continuind analogia de mai ina- 
inte: la intrebare'a profesorului de biologie acum räspunde un alt elev, explicind curgätor cuprin- 
sul capitolului al $aselea din manualul de chimie. Kantorovici, Walras p  Debreu n-au elaborat 
modeleie matematice ale sferei de reglare in sensul in care am pretins acest lucru in cele de mai 
sus. Dar nici Marx n-a fäcut asa ceva. Eventual lui Walras sau Debreu li se poate reproba cä 
au creat impresia ca p cum teória lor ar fi modelul adevärat al sistemului de reglare. Marx insä 
niciodatä n-a intentionat sä elaboreze un astfel de model. Tema lui Marx nu a fost studierea 
modelului de reglare a sferei reale: abia dacä s-a referit la concurentä, la fenomenele de „supra- 
fatä“. Numai unii dintre discipolii säi manifestind exces de zel, vor sä räspundä cu pasaje din 
operele lui la alte probleme decit la acelea la care el a cäutat räspuns.
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problemei revenim la tabelul 23.1. Programarea matematicä poate deveni 
un instrument util al unnia dinire subsistemele de reglare, al planificárii. 
Dar separat de aceasta, ca alt subsistem, funcfioneazä piafa. Bazele de in- 
formatii, structurile de mesaje, motivafiile celor care conlucreazä in aceste 
douä subsisteme sint diferite. Unul dintre elementele functionärii subsiste- 
mvlmpiatä, preful utilizat efectiv in decontärile financiare, nu poate fi dedus 
din celälalt subsistem, dintr-un mijloc auxiliar al planificárii, din modelul 
de plan al programärii matematice.

24.7. Concepti neoliberale

In cele trei subcapitole anterioare am vorbit despre ramificafiile scolii EG, 
care sint legate de dirijarea centralizatä a sistemului economic fi care anali- 
zeazä posibilitäfile fi metodele acesteia. Teória echilibrului se ramificä insä 
fi in directia opusa, a descentralizärii absolute.

Teória echilibrului presupune o astfei de piatä, in care prefurile se formeazä 
independent de anumite organizatii economice, fiind date acestora din ex­
terior. Reglarea preturilor poate avea loc prin intermediul oficiului de stat 
pentru preturi (modelul Lange) sau prin afa-zisa concurentä perfects. Aceasta 
din urmä, dupä cum se ftie, este o concurentä atomistä, in care unitätile sint 
prea mici pentru a putea influenza, fiecare separat, preturile.

ín acest fei modelul Walras-Arrow-Debreu poate fi interpretat fi ca model 
al concurentei perfecte. Or, astfei, el devine rudä cu toate acele curente care 
nu privesc concurentä atomistä ca pe un experiment ideatic abstract, ci o 
recomandä sincer in vederea aplicärii ei in practica.

Unul dintre aceste curente este fcoala neoliberalä din fädle occidentale, 
reprezentatä prin Röpke16 fi adeptii säi. Ei resping categoric concentrarea, 
planificarea fi intervenfia sub orice forrná a statului; considerä cä acestea 
nu sínt insotitorii inevitabili ai dezvoltärii economice, le calificä drept aberatii, 
deformari däunätoare fi evitabile. Defi acefti economifti ifi argumenteazä 
ideile lor fára aparat matematic, totufi sistemul lor de gindire, argumentatia 
lor se aflä foarte aproape de teória echilibrului.

Existä o inrudire specificä de idei intre neoliberalii occidentali fi grupul 
„naiv“ al reformatorilor economiei socialiste. Mai ales in perioada de crista- 
lizare a ideilor referitoare la reformä* au apärut conceptii care refuzau cate­
goric formele intervened centralizate fi ale planificárii. Reprezentanfii 
acest or idei au propus ca functionarea economiei sä fie läsatä exclusiv pe sea- 
ma piefei, a preturilor de echilibru, a mifcärii cererii fi ofertei, a cointere- 
särii in obtinerea beneficiului.

ln cursul pregätirii practice a reforméi a devenit apói din ce in ce 
mai evidentá naivitatea acest or conceptii. Nu ered cá in prezent mácar un 
singur economist maghiar ar mai sustine acest punct de vedere privitor la 
reformä.

le Vezi, de exeraplu, Röpke [217].
* Autorul se referá fi aici la reforma economicä ungarä din 1968 (N .T .).
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24.8. Prefurile de productie
in paragraful 24.2 am arätat cä Walras se abate, pe de o parte, de la dru­

mul clasicilor englezi, pe de altä parte, in anumite idei este continuatorul 
acestora. Cíteva dintre schemele de idei si notiuni comune la clasicii englezi 
si la Walras apar si in Capitalul lui M arx17 18.

In vremea clasicilor cererea, oferta, piata, echilibrul erau fenomenele care 
stäteau in centrul atentiei economistilor. Din acest punct de vedere Marx 
s-a incadrat complet in spiritul epocii sale. Dar s-a depärtat in mod hotärit 
de ceilalti autori, cind a vorbit despre relatiile de productie, raporturile 
de clasä, despre plusvaloare — si aceasta a fost terna de bazä a operei sale. 
Ori de cite ori atinge temele secundare — formarea preturilor de piata, con- 
curenta, fluxui de capital etc. — folose^te ca ceva de la sine inteles aparatul 
conceptual al epocii. A considerat ca ceva firesc ca orice capital tinde spre profit 
maxim si cä aceasta motivatie regleazä fluxul capitalului de la o ramurä de 
productie la alta. A considerat notiunile de cerere si ofertä §i faptul cä aceste 
douä forte determina oscilatiile preturilor ca ceva de la sine inteles.

Pe acest ra^ionament se bazeazä teória preturilor de productie: Marx pre- 
supune cä are loc o redistribuire continuä a capitalului, care tinde spre pro­
fit maxim, cä acest capital trece de la o ramurä la alta si ca rezultat se afirmä 
tendinta de egalizare a ratei profitului.

Oricit de supärätoare pare pentru unii, dar este izbitoare inrudirea ideilor 
lui Marx despre concurentä, pia^ä, flux de capital cu ideile asemänätoare 
ale teoriei echilibrului. Dupä pärerea mea, aceste detalii sínt parti insufi- 
cient elaborate ale teoriei marxiste, constatäri mult prea simplificatoare in 
descrierea miscärii reale a pre^ului si capitalului.

Este adevärat cä analiza acestei probleme nici n-a fost in centrul atentiei 
lui Marx. De mai multe ori el face referire la faptul cä ar fi de dórit sä se ela- 
boreze analiza concurentei (folosind terminológia mea, a$ putea spune: 
teória sferei de reglare a economiei capitaliste), dar el insusi nu s-a anga- 
ja t la asa ceva. El si-a concentrat aten|ia asupra economiei politice.

Dar in timpul lui Marx, ideile de mai sus — dupä cum am arätat in para­
j a iu l  24.2 — nu au fost atit de indepärtate de realitate, ca in prezent. 
Ar fi gresit sä eredem in schimb cä aceastä descriere simplificatä a sferei 
de reglare a sistemului capitalist oglindeste fidel functionarea economiei ca­
pitaliste moderne.

Economistii marxisti de mai tirziu s-au multumit de cele mai multe ori cu 
repetarea acestei descrieri „de suprafatä" a lui Marx.

Astfel, de exemplu, in prezent o bunä parte a economistilor marxisti din 
Occident, intr-un mod absolut identic cu reprezentanfii scolii EG, simpli- 
ficä foarte mult motivatiile intreprinderilor capitaliste, descrierea regulari- 
tätilor de comportament al acestora. Nu väd aici nimic altceva decit maxi- 
mizarea profitului1S.

17 Partea cea mai caracteristicá in acest sens este capitolul 10 din volumul III: „Egalizarea 
ratei generale a profitului prin concurenfä. Prefurile de piapl ?i valorile de piafä. Supraprofitul“ 
Vezi K. Marx, Capitalul vol. III, partea I-a, E.P.L.P., 1953, pp. 180 — 204.

18 Astfel de exemplu Baratt $i Sweezy, cunoscup marxifti americani, scriu urmätoarele: 
„Profitul devine scopul cantitativ unificator, direct $i exclusiv al politicii marilor intreprinderi 
(Vezi [24], pp. 39—40).
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ín  lucrärile de economie politica care se ocupä cu capitalismul monopolist, 
desi s-a vorbit despre présül de monopol, nu s-a ajuns la o analizä temeinicä 
a acestuia 19.

Ca si adeptii scolii neoclasice care au omis verificarea propriei lor teorii 
a preturilor, tot asa unii autori marxi§ti din zilele noastre au omis verificarea 
empirica a teoriei lor referitoare la formarea preturilor.

Pina ín prezent incä nu a apärut nici o lucrare marxista care sä dovedeascä 
empiric ipotezele referitoare la prefuri, eventual chiar sä le respingä, dacä 
realitatea n-ar confirma juste tea lor. Or, spiritul cercetärii marxiste ar pre- 
tinde tocmai aceasta.

24.9. Teória echilibrului si politica

Cind vorbim despre relatia dintre o teorie din domeniul stiintelor sociale 
si politica trebuie sä distingem trei probleme:

1. Care este continutul politic propriu al teoriei? Are intr-adevär un ast­
fei de continut intern, sau numai interpretärile incearcä sä descopere in ea 
asa ceva? Analizind aceastä problemä, nu este permis sä studiem decit teó­
ria insäsi; independent de modul in care ea a luat nastere sau este propa- 
gatä.

2. Care sint interpretärile politice posibile ale teoriei? Aici ne intereseazä 
rolul ideologic al teoriei.

3. ín fine: ce scopuri politice ii animä pe creatorii si continuatorii teoriei? 
Aceasta ne duce la studiul genezei istorice a teoriei si la studierea politico- 
sociologicä a pozitiei cercetätorilor.

Referitor la prima problemä, pärerea mea este cä din punct de vedere politic 
teória echilibrului este complet indiferentä fiind o teorie sterila. Tocmai forma 
ei striet axiomaticä dovedeste acest lucru. Cele 12 premise de bazä descrise 
in paragraful 3.2. pot fi rele sau bune, dar din punct de vedere politic ele sint 
indiferente.

Referitor la a doua problemä: i se pot asocia teoriei echilibrului diverse in­
terpretari politice. Ea poate deveni ideológia unei economii socialiste striet 
centralizate ca cea din fictiunile matematice ale lui Barone, Lange, dar poate 
servi si ca Ideologie unei economii capitaliste complet descentralizate (Röpke). 
Faptul cä fiecare interpretare poate utiliza pe drept teória echilibrului pentru 
justificarea propriei sale ideologii intäreste constatarea datä ca räspuns la 
prima intrebare cu privire la sterilitatea politicä a teoriei.

Referitor la a treia problemä: motivatiile politice ale creatorilor teoriei si 
ale acélóra care o aplicä sint foarte eterogene. Färä indoialä cä marginalismul 
a apärut ca antipod al teoriilor clasicilor englezi si a lui Marx. §i numerosi 
reprezentanfi de mai tirziu ai scolii EG au legat anumite interpretäri pro- 
capitaliste, antisocialiste, de ideile teoriei echilibrului. Teória productivitätii 
marginale a fost utilizatä, de exemplu, pentru justificarea moralä a veniturilor 
capitalistilor $i ale proprietarilor funciari; teória concurentei perfecte a 
fost evocatä impotriva planificärii socialiste s.a.m.d.

19 Dupä cum am arätat, Lenin, Hilferding, Luxemburg si alpi au recunoscut la timp impor­
tanda concenträrii, fi ca urmare a acesteia inläturarea concurendei, rolul oligopolurilor fi al 
monopolurilor.
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Numerosi alti reprezentanti ai teoriei echilibrului au utilizat in schimb 
acest sistem de conceptii pentru a justifica cu totul alte pozitii politice decit 
cei amintiti anterior: fie pentru justificarea reformelor „moderate“ ale eco- 
nomiei capitaliste („economia buneistäri“), fie expres pentru justificarea unor 
idei socialiste (Lange).

Cele spuse confirma cä teoriile scolii EG nu pot fi calificate färä rezervä 
drept antisocialiste. (Indiferent de faptul ca in formularea lor a jucat sau nu 
vreun rol antisocialismul sau procapitalismul constient.) Din punct de vedere 
politic, cele 12 premise de bazä, sistemul conceptual §i grupul de probleme 
puse spre rezolvare pot fi acceptate deopotrivä atit de socialisti cit si de ne- 
socialisti, atit de marxi^ti cit si de nemarxisti. (Dupä cum am arätat in para­
graful precedent, nici Marx insusi n-a fost strain de unele idei ale teoriei 
echilibrului.) O serie de savanti au incercat chiar sä demonstreze, abordind 
problema din diferite unghiuri de vedere, cu aparat logic si matematic cä, 
in anumite domenii, economia politicä marxista si sistemele de concepte ale 
scolii EG sint compatibile20.

Rezumind: teória echilibrului trebuie respinsä nu pentru motivul cä ar f i  
o teorie „burghezä“ ; cäci de fapt nici nu are acest caracter, fiind o teorie indi- 
ferentä din punct de vedere politic. Ea trebuie respinsä pentru motivul cä nu 
este utilizabilä; din cauza släbiciunilor premiselor ei de bazä, ale conceptelor 
si problemelor pe care le ridicä nu poate f i  utilizata ca o teorie specified stiin- 
telor reale.

24.10. Contributie la explicarea mrädäcinärii greselilor

Din scurta prezentare istoricä rezultä cit de vechi si cit de ramificat este 
acest curent teoretic criticat.

Conside rám util sä analizäm cítiva factori care au contribuit la aparitia 
si conservarea greselilor acestei teorii.

Bineíntelcs, nici un economist obiectiv nu presupune cä reprezentantii 
teoriei echilibrului sint orbi si nu vor sä priveascä in fa{ä laturile problematice 
ale teoriei. Se stie cä reprezentanti de frunte ai curentului echilibrului sint 
personalitäti eminente ale stiintei economice pe plan mondial si dispun de 
capacitati intelectuale excelente, au o culturä uriasä si cunostinte matematice 
superioare. Ei insist stiu cel mai bine cä existä randament crescind, incerti- 
tudine etc.21.

Care este totusi cauza cä numerosi savanti excelenti (nemaivorbind de ar­
mata adeptilor lor) si-au consacrat si isi consacrä energia unei astfei de teorii 
a cáréi aplicare este aproape lipsitä de sperantä.

1. Unul dintre motive: un fel de neräbdare intelectualä in maturizarea 
stiintei economice. Despre aceasta am vorbit in paragraful 2. 6. Probabil 
cä mobilul il constituie urmätoarea reflectie: „Mai degrabä sä avem un model 
imperfect, decit sä nu avem nici unul“. Desi adevärul este — si toemai teo-

20 Vezi printre altele economia politicä a lui Lange [150], articolele lui Johansen [106] fi 
R. Frisch [66], precum fi cartea lui Brody [38].

21 Koopmans, de exemplu, in aceeafi culegere din eseuri in care face una dintre sintezele 
clasice ale teoriei moderne a echilibrului se ocupä pe larg cu complicatjile rezultate din cauza 
randamentului crescind si a incertitudinii. Vezi [137], pp. 150—165. intr-unul din articolele 
sale fi Samuelson ia pozitie criticä asemänätoare fatä de teória EG. Vezi [221],
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ria EG furnizeazä exemple pentru aceasta — cä sírul modelelor proaste 
oricit de lung ar fi, nu converge intr-un model bun. Ba mai mult, poate cä 
tocmai el ne impiedicä sä pregätim cu räbdare elaborarea unor modele intr- 
adevär bune.

2. Unul dintre factorii care genereazä neräbdarea este sentimentul apäsätor 
cä stiinta economicä a rämas in urmä fatä de stiintele naturii. Mai ales com-

parativ cu dezvoltarea fizicii räminerea in urmä a devenit aproape depri- 
mantä. Minat insä de neräbdare, economistul a uitat cä fizicianul care a ajuns 
la formalizare s-a indeletnicit in prealabil cu fizica empiricä, lucrind pe baza 
a mii si mii de observari si experience. Aceasta 1-a indreptätit sä descrie 
si formalizat legitätile verificate sau sä elaboreze unele ipoteze a cäror verifi- 
care a inceput-o imediat.

Fizica, de altfel, nu numai prin maturitatea ei a influenzát stiinta econo­
micä in sensul urgentärii, ci si direct, prin modul in care a pus problemele, 
precum si prin aparatul ei matematic. ín timpul activitätii lui Cournot, 
Walras si Pareto mecanica clasicä a fost steaua luminoasä a ftiintelor naturii ; 
stiinta economicä a preluat de la mecanica clasicä intregul sir al unor notiuni 
fi probleme ca: echilibrul fortelor contrare, stabilitate, echilibrul static si 
dinamic f.a.m.d. Tot de acolo a imprumutat fi formalismul matematic al 
acestor probleme: calculul diferential fi integral.

De atunci, aläturi de mecanica clasicä s-au aliniat fi alte ramuri formali- 
zate ale fizicii (inglobind partial si mecanica clasicä newtonianä), precum fi 
alte ftiinte ale naturii formalizate. Dar scoala EG n-a reusit sä se elibereze 
de sub influenta mecanicii clasice.

3. Din cele de mai sus derivä fi caracterul íngust al aparatului matematic 
folosit. Este adevärat cä in zilele noastre ftiinZa economicä utilizeazä nu numai 
analiza, ci fi algebra liniarä, teória mulZimilor, teória probabilitäZii; fi nu in 
ultimä instanZä sub influenza ftiinZei economice s-a dezvoltat, intr-o ramurä 
mai mult sau mai puZin independentä a matematicii, programarea matema- 
ticä, teória jocurilor fi teória deciziei.

Dar toate acestea luate chiar la un loc reprezintä doar citeva capitole din 
stiinZa múlt mai largä a matematicii. Aplicarea altor discipline matematice 
se face cu totul sporadic.

Meritä sä reflectäm asupra exemplului lui John von Neumann. Cazul 
lui este unic, dar tocmai pentru aceasta, fi plin de inväZäminte. Neumann 
n-a fost economist; s-a interesat de economie in calitate de matematician, 
dar cel puZin in aceeafi mäsurä s-a interesat fi de fizica cuanticä sau de mafina 
de calcul! Chiar printre marii matematicieni, sint rari oamenii de factura 
lui care sä cunoascä, sä dezvolte in mod genial cele mai diferite capitole fi 
discipline relativ indepärtate ale matematicii. Nu este intimplätor cä tocmai 
Neumann a fost in stare sä contribuie la desprinderea gindirii economice de 
cercul magic al calculului diferenZial utilizat sub inspiraZia mecanicii clasice 
si sä utilizeze un aparat matematic nou.

ßtiinZa economicä ar trebui sä rupä zägazurile incä fi in prezent prea in- 
guste ale aparatului säu matematic. Se pare cä aceasta se poate realiza cu 
succes numai prin contribuZia matematicienilor profesionisti, multilateral!, 
plini de iniZiativä, versaZi in multe ramuri ale matematicii. Acest pas urmä- 
tor este ingreuiat prin faptul cä marii matematicieni nu urmeazä exemplul 
lui Neumann. Or, fi cei mai pregätiZi economisti matematicieni sint de obicei 
unilaterali, cunoftinZele lor matematice sint limitate, in general ei sint fami-
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liarizati la un nivel mai inait numai in disciplinele matematice aplicate tra­
ditional ín stiinta economicä.

4. Un foarte puternic factor de frinare: obisnuin^a. Női $i női generáli 
de economisti „au crescut“ ín schemele de gindire gata elaborate ale ?colii 
EG. §i precum trenul care nu poate päräsi linia feratä, tot a^a §i acest sistem 
de gindire define^te drumul care trebuie urmat. Afarä de aceasta, caracterul 
inchegat, „frumuse(ea“ sistemului este §i in sine un factor de atrac(ie.

Sistemul conceptual §i formularea problemelor au o deosebit de mare pu­
tere de conservare. Dói economisti pot avea puncte de vedere diferite, dar 
dacä amindoi vor sä gäseascä räspuns la aceea$i intrebare si opereazä cu 
aceleasi notiuni, atunci au si päsit pe acelasi drum. „Care este acél centru 
ín jurul cäruia oscileazá prejurile sub influenza cererii si ofertei?“ Dacä aceasta 
este intrebarea, atunci notiunile utilizate, adicä „cererea“, „oferta“, „centru" 
etc. átrág ín sfera de radiatie a aceleeasi traditii pärjile angajate in disputä. 
Oricum ar räspunde la intrebare, ele nu au päsit pe o cale nouä.

5. In cartea mea, de mai multe ori am vorbit de caracterul neintegrat 
al stiintei economice ca despre o frinä a procesului cunoasterii. Aici as vrea 
sä atrag atentia asupra unei cauze a neintegrärii: separarea categoricä a 
studierii sistemelor economice capitalist $i socialist.

Adeptii occidentali ai scolii EG — declarat sau nedeclarat — au in vedere 
economia capitalistä atunci cind isi alcätuiesc modelele, eviden(iazä (sau exa- 
gereazä, deformeazä) unele träsäturi ale pie(ei capitaliste. ln tärile capita- 
liste, aläturi de economistii teoreticieni, o armatä intreagä de economisti 
empirici se ocupä cu descrierea functionärii economiei capitaliste. Ambele 
categorii — atit economistii teoreticieni cit si empiristii — s^u foarte putin 
despre socialism. Ba mai mult, destul de multi economisti din parile socialiste 
s-au specializat in problemele capitalismului, de regulä färä sä cunoascä destul 
de bine propria lor economie, färä sä fi studiat temeinic socialismul.

Sistemul socialist bineinteles este analizat de multi economisti din (ärile 
socialiste. De asemenea, se ocupä cu aceastä problemä $i in Occident a$a- 
numi(;ii „sovietologi“, specialisti in socialism, o parte din ei manifestind strä- 
duinta de a fi obiectivi, o altä parte fiind tendentiosi. Aici gäsim imaginea 
inversä a situatiei amintite mai inainte: majoritatea acélóra care analizeazä 
sistemul socialist cunosc de regulä doar superficial capitalismul.

Majoritatea asa-numitilor economisti „comparatisti“ incearcä de fapt 
aprioric sä dovedeascä superioritatea unuia dintre sisteme. Existä putine 
lucräri teoretice care sä descrie, sä clarifice si sä explice obiectiv si temeinic 
träsäturile generale si specifice, comune si distinctive ale diferitelor sisteme 22.

Ori färä o comparatie international, si mai ales färä comparatia dinamicä 
a istoriei economiei, nu putem ajunge nici mäcar la punerea corectä a intre- 
bärilor. Numai prin compararea cäilor diferite ale dezvoltärii putem obtine 
un räspuns satisfäcätor la probleme ca: formarea „presiunii“ si a „absorbtiei" 
sau combinatiile de proportii diferite ale mesajelor cu si färä caracter de pret, 
ale motivatiilor legate si nelegate de profit, si as a mai departe.

6. Sursa cea mai importantä a conservärii greselilor este faptul cä prac­
tica nu a impus incä, ca o necesitate, elaborarea altéi teorii.

22 Abia in trecutul apropiat au fost initiate primele incercäri de elaborare a unor modele 
formale potrivite pentru compararea diferitelor sisteme. Aceastä strädanie se aflä insä abia 
la inceputul inceputului ei. Vezi de exemplu [283],
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Zguduirile crizelor capitaliste i-au obligat pe economist» occidentali sä 
elaboreze o teorie specifica stiinfelor reale pe care se poate baza o politicä 
anticiclicä si o interventie statalä. Aceasta a dus la aparitia scolii keynesiene.

Necesitatea interventiei anticilice, presiunea dificultätilor economiei au 
dus la transformarea radicalä a macroeconomiei occidentale, despärtitä — 
dupä cum am arätat -— prin präpästii adinci de microeconomie. Functionarea 
cotidiana a economiei capitaliste nu a formulát probleme ingrijorätoare 
si pentru teória microeconomiei sau mai corect in fata teoriei sistemelor eco- 
nomice care se ocupä cu comportamentul unitä^ilor economice si al relatiilor 
existente intre eie asa cum le-a pus macroeconomiei. Aceasta sferä de re- 
glare microeconomicä functioneazä de bine de räu si asigurä reglarea curentä, 
operativä a economiei pe o perioadä scurtä, chiar si färä contributia §i ajutorul 
stiintific al economistilor teoreticieni. Pentru practicä este indiferent ce spune 
economistul teoretician despre func^ionarea intreprinderii, despre preturi, 
consumatori — economia inainteazä pe calea ei. In lipsa unor „comenzi“ 
practice, economist» academicieni din cadrul universitätilor pot migäli in 
liniste teoriile lor; in cele din urmä nimeni nu ia in nume de räu dacä acestea 
nu sint utilizabile.

ín  numeroase täri capitaliste au loc modificäri mai mici sau mai mari 
in sfera realä. Dar, de obicei, acestea sint lente, treptate, in bunä mäsurä 
cu caracter spontan si se realizeazä färä o abordare teoreticä mai profundä.

Cind in unele täri socialiste — printre care si in Ungaria — a apärut nece­
sitatea unor reformé, s-a ivit si dorinta de a elabora o teorie adeväratä, utili- 
zabilä, a sistemelor economice. Intr-adevär se simte o nevoie arzätoare sä dis- 
punem de constatäri teoretice specifice stiintelor reale cu privire la functio- 
narea sferei de reglare.

Speräm cä aceastä comandä socialä practicä va da un nou imbold dezvol- 
tärii st ii nt ei noastre.
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25. Revizuirea teoriei echilibrului 
si curentele női

*

25.1. Cäi de urmat

Discutind despre situatia stiintei economice deseori am auzit urmätoarea 
opinie:

Stiinta noasträ se aflä intr-o situatie asemänätoare cu fizica la sfirsitul 
secolului al XIX-lea si inceputul secolului al XX-lea. Avem deja o „fizica 
clasicä“ : teória generalä a echilibrului. Acum trebuie sä creäm „fizica modernä“ 
a stiintei economice care este mai generalä, dar cuprinde ca un caz special 
si fizica noasträ clasicä, teória echilibrului general.

Consider cä analogia este neconvingätoare si genereazä o automultumire 
nejustificatä.

Légiié fizicii clasice newtoniene sínt cu destulä precizie valabile pentru 
un cerc extrem de larg al fenomenelor lumii materiale — pentru corpurile 
compuse din multi atomi fi care au o miscare mult mai inceatä decit viteza 
luminii. Este drept cä fizica nouä, al cärei ínceput se socoteste, de obicei, 
mai ales de la elaborarea teoriei relativitáfii speciale a lui Einstein, se ex- 
tinde cu valabilitate spre un cerc múlt mai general, dar in cadrul sferei ei de 
actiune nu a anulat fizica newtonianä.

Am putea fi foarte multumiti dacä, ín stiinta noasträ, am fi ajuns acolo 
unde se afla fizica inaintea anului 1905. Numai cä situatia este alta. In cartea 
mea am incercat pe suté de pagini sä demonstrez cä teoriile fcolii EG, fie cä 
nu pot fi acceptate ca teorii specifice stiinfelor reale, fie cä in mäsura in care 
au fi un continut de stiintä realä, acesta se limiteazä la o sferä foarte restrinsä 
a realitätii. Premisele lor sint foarte speciale, daraplicarea lor globalä ingus- 
teazä si mai mult acea categorie a fenomenelor care pot fi explicate cu aju- 
torul lor.

O bunä parte a economistilor sint obsedati de aceastä sferä ingustä a teo­
riei si ar dori s-o lärgeascä. Tendintele menite sä lärgeascä aceastä sferä le-am 
putea impärti, cu o oarecare dozä de arbitrar, in douä curente. Unul este 
„reformist": tinde sä imbunätäteascä teória echilibrului, nicidecum s-o respin- 
gä, si este propagat de inifiatorii, pionierii si discipolii teoriei moderne a 
echilibrului general. Intentia lor este, pe de o parte, sä pästreze cit mai mult 
din rezultatele, traditiile fi prestigiul scolii, pe de altä parte — in vederea 
märirii eficientei ei — pe cit posibil, sä släbeascä premisele prea tari, sä in- 
locuiascä punctele de pornire sträine de viatä cu altele mai reale. Celälalt 
curent principal este „revolutionär“ : fie cä respinge teória echilibrului, pole- 
mizind täios cu unele träsäturi ale acesteia, fie cä o neglijeazä, färä polemicä, 
pur fi simplu o dä la o parte si incepe alte investigatii, independente de teó­
ria echilibrului.
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Cartea de fajä abia dacä aduce critici §i argumente la adresa teoriei tradí­
ciónak care sä nu aibä precedente in alte lucräri apärute de ja. Sursele obser­
vabilior mele critice 1 se gäsesc mai ales in studiile pe care le prezint in pa- 
ragrafele 25.3—25.4. Dupä cum am semnalat in capitolul 3, cartea mea a 
urmärit sä realizeze un pas ínainte nu atit prin originalitate si caracterul 
de-sine-stätätor al criticii, ci prin aceea cä a adunat íntr-un singur loc si a 
sistematizat argumentele risipite in diferite lucräri. Aceastä sintezä a criticii 
scolii EG poate va spori efectul pe care 1-au stirnit observatiile in mare 
mäsurä „deconcentrate" existente pinä in prezent.

25.2. Despre incercärile de atenuare a premiselor de bazä

ín paragraful ce urmeazä ne vom ocupa mai intii de primul curent: incer­
cärile de corectare a scolii EG. Prezentarea noasträ are un caracter de mozaic ; 
citäm diferite lucräri, nu in ordinea importantei lor. Fiecare dintre ele se 
caracterizeazä prin aceea cä aduce modificäri la una, douä, frei premise de 
bazä descrise in paragraful 3.2 (si anume fiecare la altele), preluind insä cele- 
lalte premise ale teoriei traditionale a EG. Tocmai aceastä modificare par(ialä 
caracterizeazä scopul mai limitat al activitätii lor, orientate spre dezvoltarea 
teoriei, scop indreptat spre realizarea unor reforme si nu a unei schimbäri 
revolutionäre.

1. Au apärut modele de echilibru dinamice. ínainte de toate trebuie sä 
evidentiez lucrärile lui Koopmans, Arrow si K urz1 2. Aceste lucräri si altele 
asemänätoare utilizeazä aparatul programärii dinamice, al teoriei de reglare 
(§i in cadrul acesteia asa-zisele metode Pontriaghin) pentru cercetarea proprie- 
tätilor curbelor de cre^tere in echilibru. Mentinind majoritatea premiselor 
de bazä ale teoriei echilibrului, eie atenueazä premisa l.B referitoare la ca­
racterul stationär al dezvoltärii.

2. Au fost elaborate asa-zisele modele decompozitionale, „la mai multe 
niveluri“ si algoritmi potriviti pentru rezolvarea lor. Un astfei de model se 
poate interpreta ca descriere a unui sistem economic compus din unitäti 
sub si supraordonate; iar algoritmul folosit pentru rezolvare, ca descriere 
a proceselor de pregätire a deciziei. O astfei de interpretare a modelului si 
algoritmului de planificare la mai multe niveluri gäsim la E. Malinvaud, 
respectiv in mai multe lucräri ale autorului lucrärii de fatä 3.

Dupä cum am arätat in paragraful 6.5, modificarea ín TEG atenueazä 
partial premisa a 3-a: aläturi de unitätile producätoare si consumatoare apare 
o unitate administrativä specialä, „centrala“. Odatä cu aceasta modelul 
eliminä si premisa a 10-a: informatiile cu caracter de pret nu sint exclusive; 
apar informatiile de voium färä caracter de pret. Dar si dupä modificarea de 
mai sus a modelului, rämin valabile unele teze ale teoriei echilibrului.

1 Intrucít e vorba mai ales de inspiratii indirecte nu am putut indica peste tot concret In 
cartea mea sursele bibliografice. ín  locul acestora a? vrea sä subliniez aici In genere cä lucrärile 
pe care le voi aminti in cele ce urmeazä m-au ajutat foarte mult la elaborarea ideilor cuprinse 
In „Anti-equilibrium“.

2 Vezi de exemplu Arrow [11], Kurz [147] $i Koopmans [126].
3 Vezi de exemplu Malinvaud [161], capitolul al VII-lea, apoi lucrarea [131] capitolul 25, 

respectiv studiul [130]. Alte clteva studii referitoare la aceastä tematicä: Hogan [96], T. Mar- 
schak [169], Simon Gy. [237], Weitzman [278] $i Waelbroeck [272].
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3. S-au fäcut mai multe incercäri pentru atenuarea premiselor legate de 
divizibilitatea perfecta, de variabilele continue.

Baumol si Gomory au analizat problema: ce fei de sistem de pret dual apar­
tine programúiul de activitate primarä dacä variabilele sau o parte a aces- 
tora nu sínt continue4. Vietorisz a studiat functionarea unei economii la mai 
multe niveluri in conditiile existentei indivizibilitätilor 5.

A rezultat cä ín acest ultim caz tezele de bazä ale teoriei echilibrului nu 
mai sint valabile.

4. Au apärut citeva lucräri deschizätoare de drumuri pentru respingerea 
premisei 6.D, pentru analiza influentei randamentului crescind in conditiile 
mentinerii cadrului general al modelului teoriei echilibrului. Cu aceasta s-a 
ocupat de exemplu M. Aoki 6. Aceste studii — ca §i cele amintite la nota 
3 — se abat mult de la rationamentele initiale ale lui Walras si de la 
argumentarea teoreticä a rolului de echilibrator automat al concurentei per­
fecte. Ele evidentiazä tocmai reversul si anume cä, in conditiile randamentului 
crescind, este inevitabil un anumit fei de interventie centralä, de exemplu sub 
forma de stabilire a impozitelor sau de repartizare a limitelor investitiilor.

5. Au existat incercäri pentru atenuarea in ansamblu a premiselor refe- 
ritoare la convexitatea multimilor de productie si de consum, precum si a 
premiselor referitoare la concavitatea functiilor preferentiale (premisele 6—7 
—8). De exemplu de aceasta s-a ocupat lucrarea lui Shapley §i Shubik 7.

Rezultatele lor s-au indepärtat mult de la tezele originale ale teoriei echi­
librului. Prepirile nu se dovedesc a fi suficiente pentru reglarea sistemului; 
nu se poate asigura in toate cazurile stabilitatea etc.

6. S-au fäcut incercäri pentru demonstrarea contradictiilor de interese, 
a contradictiilor si coalitiilor existente intre participants adicä agcntii sis­
temului economic, cu ajutorul modelelor teoriei jocurilor strategice. In legä- 
turä cu aceasta trebuie sä evidentiez lucrärile lui N. Scarf8. Una dintre no- 
tiunile centrale ale studiilor: „miezul" (core) unuijocdeN persoane. Aceasta 
este o ordonare specialä a coalitiilor; nu i se poate opune o ordonare mai 
putin eficientä, care ar putea imbunätäfi situafia oricärui participant al 
coalitiei färä sä inräutäfeascä situatia partenerilor. (In privinta coalitiilor, 
observäm cä aceastä notiune este inruditä cu aceea de optim paretian.) No- 
tiunea de „core“ permite o mult mai largä interpretare a echilibrului; condi­
tiile existence! ei pot fi cercetate si prin admiterea unor premise restrictive 
mult mai putin stricte decit cele ale teoriei tradi^ionale a echilibrului.

7. Arrow §i Hurwicz au analizat procesul de formare a preturilor, ceea ce 
inseamnä o oarecare släbire a premisei a 5-a legatä de formarea simultanä 
a sistemului de preturi si desfäsurarea proceselor reale 9. Kondor a incercat 
dezvoltarea acesteia, luind in considerare influenta intirzierilor regulate 10.

Pe baza acestor modele pot fi pästrate tezele originale ale teoriei echili­
brului. Trebuie sä luäm insä in considerare cä nici studiul lui Arrow-Hur- 
vicz, nici lucrarea lui Kondor nu renuntä la caracterul static, respectiv sta-

4 Vezi Baumol-Gomory [28].
6 Vezi Vietorisz [270].
6 Vezi Aoki [7; 8].
5 Vezi Shapley-Shubik [232],
8 Vezi Scarf [224; 225],
9 Vezi Arrow-Hurvicz [15].
10 Vezi Kondor [140],
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fionar al modelului initial al teoriei echilibrului, efectuind doar o oarecare 
dinamizare a formärii preturilor. De asemenea, ele mentin si premisele refe- 
ritoare la convexitate, la lipsa incertitudinii.

Modelul — dupä cum am arätat — nu tine cont de problemele stocurilor. 
Desi prin cererea nesatisfacuta, respectiv prin oferta excedentarä, se ajunge 
la modificarea preturilor — concretizarea materialä a surplusului de ofertä, 
adicä stocul, „dispare". Surplusul de ofertä manifestat intr-o anumitä pe- 
rioadä nu apare in perioada urmätoare ca stoc initial. Pentru acest motiv 
algoritmii Arrow-Hurwicz, describi aici, nu pot fi priviti ca formalizäri ale 
functionärii unei piete, ci, in cel mai bun caz, ca model dinamic al unui singur 
proces de pregätire a deciziei.

8. Debreu a fäcut prima incercare pentru atenuarea restric(iei impuse de 
premisa referitoare la lipsa incertitudinii, in ultimul capitol al operei sale 
clasice u .

Mai tirziu, Radner a analizat problema sub aspect mai general: in ce mä- 
surä pot fi mentinute tezele de bazä ale teoriei echilibrului general in conditiile 
cunoasterii partiale sau totale a incertitudinii11 12. Din studiile lui rezultä cä: 
cu cit ne apropiem mai mult in presupunerile noastre, de cazurile reale ale 
manifestärii incertitudinii, cu atit mai pufin se poate pástra din tezele origi­
nale ale lui Arrow-Debreu.

Prezentarea fäcutä in cele 8 puncte este incompletä. Abia daca am sem- 
nalat incercärile de atenuare sau de anulare a unor premise, färä sä le fi ana­
lizat profund.

As vrea sä fac doar citeva comentarii cu caracter general privitoare la 
incercärile mai sus menfionate.

Unul: fiecare „reformator" asazä cite o minä micä sub edificiul modelului 
EG. Sperä cä mina cea mai micä va distruge o anumitä aripä hodorogitä 
a constructiei, celelalte pärti ale ei pästrindu-si integritatea. Ce s-ar intim- 
pla insä, dacä ar exploda toate minele deodatä? Ar fi riscant, fiindcä atunci 
intreaga clädire s-ar därima.

Trecind de la analogie la problemele stiintifice: tezele de bazä ale EG rämin 
valabile in intregime sau cu mici modificari doar atunci cind numai in putine 
puncte — si nu in cele sensibile — modificam sistemul bazat pe cele 12 pre­
mise de bazä. Dacä deodatä facem corecturi ín mai multe puncte, si mai ales 
in cele mai esentiale, cele mai sensibile (convexitate, absenta incertitudinii) 
atunci teória se därimä. Este demn de remarcat cä nici o incercare de reformä 
nu se atinge de esenta teoriei echilibrului, de premisele de bazä legate de or- 
donarea preferentialä.

Printr-o anumitä sintezä a incercärilor prudente menite sä imbunätä- 
teascä teória, „reforma" se poate transforma in „revolutie“, care sä ducä 
la respingerea, depäsirea teoriei ortodoxé.

Meritä in legäturä cu aceasta sä amintim ceea ce a spus unul dintre cei 
mai mari savanti ai contemporaneitätii, Heisenberg —· pe baza experientelor 
fizicii moderne — despre sistemele axiomatice inchise:

„Sistemele inchise se caracterizeazä prin aceea cä se intemeiazä pe un sis- 
tem de axiome categoric definit... Existä, insä, un punct foarte esential, 
pe care din päcate, deseori, nu numai laicii, dar si fizicienii il neglijeazä:

11 Vezi Debreu [50].
12 Vezi Radner [212] si [213].
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si anume cä un astfei de sistem nu se poate imbunätäti, perfectiona... Mai 
degrabä ar trebui spus cä un astfei de sistem nu poate fi corectat deloc, in- 
trucit datoritä sistemului säu axiomatic a devenit un adevärat cristal mate- 
matic, s-a transformat intr-un lucru rigid, care poate fi őri corect, őri gr esi t — 
dar cazul de mijloc este exclus" 13.

Se pare cä si teória echilibrului axiomatizatä este un „cristal matematic“. 
Nu prea poate fi imbunätätitä (sau doar ín putine puncte esen dale).

Sarcina principalä a stiintei economice — dupä pärerea mea — nu este 
sä slefuiascä mai departe acest cristal. Este múlt mai important sä caute 
pe cäi női teória potrivitä pentru descrierea sistemelor economice.

25.3. Noi curente ale stiintei economice. Modele formalizate

Sä trecem la prezentarea celui de-al doilea curent principal care se ocupä 
cu problemele teoriei sistemelor economice si se aflä in afara scolii EG. De 
fapt expresia „curent principal“ nu este exactä deoarece nu este vorba de 
un curent unitar, coerent, ci de numeroase scoli mai mult sau mai putin sepa­
rate unele de altele. Sä luäm pe rínd cele mai importante lucräri, si anume 
mai íntíi operele care aplicä modelele formale.

1. Cazul de frontierä dintre reforma interna a scolii EG si ruptura de scoala 
ortodoxä il reprezintä literatura care se ocupä cu concurenta limitatä, cu 
oligopolurile, cu monopolurile. Primele initiative se leagä de numele lui 
J. Robinson si Chamberlin 14. Ei si adeptii lor pästreazä multe premise ale 
scolii echilibrului general, in timp ce in alte privinte se abat substantial de 
la aceasta.

In literatura acestei probleme gäsim multe contributii in legäturä cu conflic- 
tele existente intre intreprinderile concurente din interiorul sistemului capi­
talist. ín locul tabloului naiv al armoniei pietei, aici apare lupta realä.

Din päcate, aceastä ramurä a literaturii nu s-a integrat cu adevärat in 
celelalte pärti ale stiintei economice (si in cadrul acesteia, in acelea ale eco- 
nomiei matematice)15.

2. Teória jocurilor de tip Neumann-Morgenstern a creat punctele de por- 
nire ale unui aparat potrivit pentru formalizarea matematicä a conflictelor 
existente in societate, in locul modelärii armoniei pietei. Desi la inceput 
aceastä teorie era in multe privinte legatä de bazele stiintei economice tra- 
ditionale, ulterior insä rädäcinile acestor legäturi au fost rupte una dupä 
alta. Au apärut modelele matematice ale „tratativelor“, si ale altor fenomene 
specifice conflictului din capitalism16.

3. Un rezultat teoretic foarte important al ultimului deceniu este „teória 
team“ a lui Jakob Marschak si Roy Radner17. Teória are urmätoarea proble- 
maticä: este dat un sistem economic compus din unitäti separate. Sistemul 
(expresia autorilor: team-ul) are o functie scop comuna, Unitátilor le putem 
prescrie diferite reguli de decizie, de comportament. íntre unitäti are loc 
un flux de informatii. Pót exista diferite structuri informationale (de exemplu

13 Vezi Heisenberg [90], pp. 231 — 232.
14 Vezi Robinson [215] $i Chamberlin [43].
15 U n tab lou  ad ecv a t despre izolarea teoriei concurenfei lim ita te  se profileazá  ín m ai multe· 

s tu d ii d in  volum ul [144].
16 Vezi, de exemplu, Harsányt [85].
17 Vezi lucrárile lui Marschak, J  §i Radner [164; 165; 166; 167; 211].
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diferite grade ale centralizärii; continue sau ocazionale etc.). Se puné intre- 
barea: care sint träsäturile caracteristice ale diferitelor tipuri de reguli com- 
portamentale si ale structurilor de mesaje care le apartin? Cum actioneazä 
acestea asupra tünetiéi scop comune? Tinind cont de cele din urmä, care 
este „valoarea" diferitelor structuri informationale, efectul lor asupra tüne­
tiéi scop?

Unele premise ale teoriei sint stricte: presupun de exemplu existenfa tüne­
tiéi scop comune, masurabilitatea acesteia, ba mai múlt, si anumite proprie­
tati matematice speciale ale acesteia. Totusi se pare cä aceastä teorie a ajuns 
cel mai departe in modelarea teoreticä a sistemelor.

4. 0  lucrare mai apropiatä de tematica si problematica cärtii mele este 
un articol al lui L. Hurwicz. Mai ales pentru elaborarea capitolului 4 al lu- 
crárii de fata m-am inspirat mult din acest articol.

Rafionamentul lui Hurwicz este urmätorul:
Este dat un „mediu“ (environment). In acest mediu se desfäsoarä acti­

vitati economice care pot fi descrise printr-o matrice de flux de resurse. Defi- 
nim diferite criterii formale pentru aprecierea fluxului de resurse: daca il 
putem numi eficient, daca este economicos, daca il consideräm optim pare- 
tian etc.

La Hurwicz, din capul locului este data descompunerea economiei in uni- 
tä-ti (notiunea de unitate fiind interpretata in sensul terminologiei modelului 
nostru general). §i unitatea este un component al mediului18.

§i acum problema este urmätoarea: cäutäm cél mai potrivit „proces de 
adaptare“ (adjustment process) care poate fi atasat mediului dat. Procesul 
de adaptare poate fi deseris prin indicarea „limbajului“ unitätilor economice, 
precum si a functiei de reactie, care exprimä reactiile la mesajele intrate in 
unitäfile respective 19.

Dupä Hurwicz datele problemei se referä la mediu, iar necunoscuta pe care 
vrem s-o determinäm, la procesul de adaptare care i se poate atasa.

Pentru aprecierea procesului de adaptare, Hurwicz introduce, de asemenea, 
mai multe criterii, printre altele si notiunea „eficientä informational“.Sen­
sul notiunii — cu anumite simplificäri — 1-am putea formula astfel: dintre 
douä procese de adaptare, acéla dispune de mai mare eficientä informatio- 
nalä care obtine acelasi rezultat cu informatii mai putin detaliate.

In fine studiul prezintä concret douä procese de adaptare. Primul, „pro­
cesul competitiv“, corespunde de fapt cu varianta dinamizatä a modelului 
Arrow-Debreu. Pe celälalt il numeste „proces lacom“ (greedy). „Limbajul“ 
acestuia nu concine preturi, fiecare unitate se adapteazä in cadrul unui proces 
iterativ la ofertele directe ale celorlalte unitäti. Hurwicz constatä cä eficientä 
informationalä a procesului competitiv este mai mare, in schimb el poate 
functiona doar intr-un astfel de mediu, in care nu existä randament crescind. 
Eficientä informationalä a celuilalt proces (färä prej:) este mai micä, in schimb 
el poate functiona si in conditiile randamentului crescind.

18 Dupä cum vedem interpretarea data de Hurwicz „mediului“ se deosebe$te esenfial de 
Ceea ce am numit noi, in modelul nostru general, „mediu exterior" Vezi [100].

18 H urw icz a  p re lu a t n o p u n ea  „funefiei de reaefie" d in  c iberneticá , d in  m odelele m atem atice  
a le  sistem ului nervos, ln  dom eniul lite ra tu r ii  econom ice, am  in tiln it aceas tä  denum ire  in  exclusi- 
v i ta te  in  lucrärile  lu i.
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Dupä pärerea mea, in studiul lui Hurwicz meritä ceamai mare aten^ie 
nu atit constatärile finale sus-amintite, ci insä$i punerea problemelor, modul 
de abordare a problemelor si introducerea citorva nofiuni importante.

Intr-o singurä privin^ä ar trebui — dupä pärerea mea — sä ne abatem de 
la drumul indicat de Hurwicz. Nu trebuie sä Cinem neapärat sä utilizäm mo­
dele de optimizare in descrierea adaptärii.

Din päcate, pinä in prezent studiul lui Hurwicz a gäsit prea putini adepti.
5. Au apärut citeva lucräri de analizä formalä a avantajelor §i dezavan- 

tajelor, a condignior si efectelor centralizärii si descentralizärii. Menfionez 
aid in primul rind activitatea lui T. Marsekak20.

6. Lucrarea lui Koopmans §i Montias21, la care m-am referit in capitolul 
destinat reglärii la mai multe niveluri, este o initiativä importantä in dome- 
niul cercetärilor menite sä descrie formal ierarhiile care s-au format in sis- 
temele economice. Tot aceastä lucrare reprezintä un important pas inainte 
§i in dezvoltarea teoriei sistemelor economice comparate, inainte de toate 
in fundamentarea unui nou sistem de concepte adecvat pentru aceasta.

7. S-au fäcut citeva incercäri pentru aplicarea in stiin^a economicä a ciber- 
neticii ípi a teoriei generale a sistemelor. Meritä atentie in legäturä cu aceasta, 
activitatea citorva cercetätori sovietici §i, inainte de toate, interesanta lucrare 
a lui E. Z. Maiminas despre aspectele informationale ale proceselor planificärii 
economiei22. ín  Polonia, mai ales Greniewski si colaboratorii lui s-au ocupat 
serios de interpretarea generalä a societätii, economiei si planificärii prin inter- 
mediul ciberneticii $i a teoriei matematice a sistemelor23 24. Activitatea lor a 
constituit un stimulent in elaborarea prezentei cär|i (§i mai ales a capitolului 
4 al acesteia).

8. Functionarea unor parti ale sistemelor economice a fost modelatä cu aju- 
torul unor experience de simulare. §i cartea de fatä a amintit unul dintre fru- 
moasele exemple de simulare si anume módéiul lui Baldernston Hoggatt2l. Am 
mai putea insirui alte citeva (din päcate nu prea multe) experience2S.

Färä indoialä cä acestea contribuie la o mai bunä cunoa^tere a unor domenii 
parCiale ale sistemului economic. Este izbitor insä cä autorii se feresc sä tragä 
concluzii generale. Nu pun faCä in faCä experienCa lor proprie cu tezele deduse 
din modelele deductive, nu polemizeazä cu acestea. Constatärile obdnute prin 
simulare, deocamdatä „coexistä pasnic" cu constatärile deduse din modelele 
deductive, de$i acestea din urmä deseori diferä foarte mult de cele dintii.

9. Jocurile experimentale se anunCä a fi interesante, mai ales pentru analiza 
problemelor de decizie complexe, a seriilor de decizie si a situadilor de conflict26 * 28. 
Aici participandi la experienCä se comportä ca si cum ar sta in faCa unei Pro­
bleme reale de decizie, de exemplu, ca si cum ar fi conducätori de intreprinderi. 
Cercetätorul experimentelor observä situaCiile colectivului in formare.

20 Vezi T. Marschak [168; 169J.
21 Vezi Koopmans-Montias [128].
22 Vezi Maiminas [160].
23 Vezi Creniewski [75; 76].
24 Vezi B alder ston-Hoggatt [23],
25 Vezi lucrärile  lu i Albach [3], Bonini [35], Forrester [63]. Frigyes [65], Orcáit p  co labora­

to r ii  [203] p  Schmidbauer [226], O o rien tare  generalä  in  dom eniul m etodelor de sim ulare  ne-o 
fu rn izeazä  Guetzkow [179], Maylor p  co laborato rii [192], respec tiv  lucrärile  lu i Shubik [233]
p  [234].

28 Vezi, de exem plu Selten p  Sauerman [222], pp . 1 — 168.
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10. Sistemele de ecuatii simultane ale econometriei sint privite de obicei ca 
Instrumente menite sä pregäteascä si sä fundamenteze cifric deciziile de stat, 
planurile, interventiile economice. Meritä insä sä le privim pe acestea si cu 
viziunea cercetätorului teoriei sistemelor economice: ce anume prezintä din 
regulile de comportare ale unitätilor de reglare, din influenta efectivä exercitatä 
asupra sferei reale a diferitelor variabile de informare.

25.4. Noi curente ale stiintei economice. Lucräri neformalizate

Sä trecem acum la lucrärile care nu aplicä (sau aplicä in micä mäsurä) mo- 
delele formale.

1. Activitatea lui Keynes a deschis o epocä nouä in dezvoltarea teoriei eco­
nomice occidentale27. Obiectul cercetärilor lux sínt: proportiile macroeconomice 
ale venitului national, utilizärii bratelor de muncä, investitiilor si economiilor. 
Aceastä temä nu apartine strict de tematica prezentei cärti, de sfera teoriei 
sistemelor economice. Doar intr-o singurä privin(ä sint tangente: fenomenele 
presiunii si ale absorbtiei au legäturä cu proportiile macroeconomice, dupä 
cum m-am si referit la aceasta in partea corespunzätoare a cärtii.

Influenta lui Keynes asupra literaturii occidentale a fost extraordinär de 
mare, dar pina ín prezent nu s-a ajuns (si nici nu se poate ajunge) la integrarea 
organicä a macroeconomiei keynesiene si a microeconomiei traditionale occi­
dentale.

2. Putem gäsi multe idei interesante, mai ales despre functionarea sistemului 
capitalist in numeroase lucräri ale sociologiei economice, ale sociologiei poli­
tice. Mai ales acele opere meritä atentie, care analizeazä comportarea efectivä 
a unitätilor economice (mai ales a intreprinderilor industriale, comerciale si 
a bäncilor), regularitätile caracteristice ale comportamentului acestora, con- 
flictele existente in interiorul lor si rezolvarea acestora.

Cifiva adepti ai „teoriei organizatiilor formale“, ai „teoriei comportamentale“ 
(behavioral theory) — dincolo de latura pozitivä a activitätii lor — au pole- 
mizat violent cu multe idei fundamentale ale teoriei ortodoxé a scolii EG despre 
intreprinderi $i piatä 28.

3. Au apärut citeva lucräri importante din domeniile de frontierä ale stiintei 
economice si ale psihologiei. M-am referit de ja la activitatea de acest gen a lui 
C. Katona 27 28 29. Aceastä directie a cercetärilor este foarte importantä, deoarece 
una dintre marile släbiciuni ale stiintei economice traditionale constä tocmai 
in superficialitatea fundamentärii psihologice a axiomelor ei.

ín ultimii ani, ín cadrul mai multor universitati din Occident a apärut ο 
disciplinä nouä: „Industrial organizations", organizatii industriale30. Aceasta 
finde spre descrierea structurii productiei si a piefei diferitelor ramuri, spre 
prezentarea si clasificarea politicii lor reale de productie, de vinzare si de pre- 
■furi.

27 Vezi K e y n e s  [121], apói, cel m ai im p o rta n t com en tariu  s in te tic  a su p ra  lui, in  opera  lu i 
H a n s e n  [84].

28 O astfe i de descriere polem icä este, de exem plu, a rtico lu l [242] lu i H . S im o n , u n u l d in tre  
re p re z en tan p i de seam ä a i f  col ti behav ioriste . A lte  lu crä ri rep rezen ta tiv e  ale lu i S im o n  si M a rc h  : 
[163; 241; 243].

29 Vezi K a to n a ,  [166, 117, 118].
30 R ep rezen ta tiv ä  p e n tru  aceas tä  o rien tare  este  lucra rea  lu i B a in  [22]. Vezi f i  [42].
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5. Au apärut citeva lucräri care subliniazä importanda de principiu a in- 
terventiei capitaliste statale si a incercärilor de planificare. Ele se preocupä sä 
stabileascä acele fenomene noi prin care sistemul capitalist contemporan se 
deosebeste de cel existent inainte cu citeva decenii ($i de teoriile rupte de viatä). 
Un reprezentant caracteristic al acestui curent este I. K. Galbraith31. Este ade- 
värat cä deseori lucrärile care apartin acestui curent nu sint destul de profunde; 
din acest motiv sint si vulnerabile din multe puncte de vedere. To tusi acest 
curent descrie mult mai realist economia capitalistä contemporana decit, sä 
zicem, modeleie elegante, dar inutilizabile ale concurentei perfecte.

6. Am läsat la urmä literatura care s-a format pe aceastä problemä in tärile 
socialiste, in ultimul deceniu §i jumätate pentru a o evidentia si in acest fei.

Discutiile legate de pregätirea reformelor in tärile socialiste ridicä de fapt 
toate problemele practice esentiale ale teoriei sistemelor economice. Este ade- 
värat cä räspunsurile la problemele ridicate de obicei nu avanseazä pretenfii 
de generalizare teoreticä. Ele se bazeazä mai curind pe considerente practice, 
lucide, decit pe argumentatii, demonstratii stiintifice.

Teória abstracta a sistemului economic socialist a rämas mult in urmä fatä 
de practica care progreseazä mereu, care incearcä sä depisteze cäile imbu- 
nätätirii, ale dezvoltärii. Viata nu poate astepta pinä cind teoreticienii 
elaboreazä teória reglementärii economiei.

ín orice caz, studierea cu atentie a literaturii pe aceastä temä poate constitui 
un important izvor de inspiratie pentru cercetärile teoretice ulterioare.

25.5. Caracterul neintegrat al teoriei sistemelor economice

Putem considera pe bunä dreptate curentele prezentate in paragrafele ante- 
rioare 25.2—25.4 ca fiind eite o piaträ de temelie a noii teorii a sistemelor eco­
nomice ; ar fi bine, daeä, cit mai multe dintre ele ar deveni elemente constitu­
tive, sigure, angrenabile cu celelalte.

As dori sä subliniez din nou cä trecerea in revistä a §colilor si curentelor men- 
tionate nu este completä, prezentarea lor avind doar un scop ilustrativ. §i a$a 
se poate observa insä caracterul eterogen al teoriei „aliatilor“. (Am amintit 
in total 8 +  10 +  6=  24 grupuri, $coli, curente.) Träsätura lor comunä este cä 
fiecare, mai mult sau mai pufin, se rupe de teória traditionalä a EG, de modelele 
pietei si ale pretului, apropiindu-se pe alte cäi de problemele sistemelor eco­
nomice. Träsätura lor comunä este si faptul cä fiecare analizeazä, de regulä, doar 
o anumitä sferä, un anumit domeniu partial al sistemului; in sine, nici una nu 
poate fi privitä ca fiind o teorie inchegatä, gata elaborata a sistemelor eco­
nomice. De altfel, ele se deosebesc considerabil si din punctui de vedere al 
obiectului de cercetare, al metodelor, al conceptiei stiintifice despre lume si al 
intenfiilor politice.

Tocmai de aceea este justificat ca in incheierea capitolului de istorie a doctri- 
nelor sä mä refer incä o data la caracterul neintegrat, la starea de dezintegrare 
a teoriilor care se ocupl cu sistemele economice.

31 Vezi G a lb ra ith , [71; 72],
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Sint unele cazuri salutare cind un curent isi dá seama cél putin cá mai existä 
si altele. Mai frecventä este, insä, o neglijare reciprocä totalä32.

Macroeconomia si microeconomia se dezvoltá intr-o izolare aproape completa 
una de cealaltä; la fel $1:iin{a economicä formalizatä si verbalistä; stiinta econo­
mics a socialismului si a capitalismului; scoala lui Walras si behavioristii; 
econometria si prograrnarea matematicä — §i am mai putea continua insi- 
ruirea rnultimii stiin|;elor care in spatiul multidimensional al §tiintei econo­
mice nu au par|:i comune.

Conditiile s-au copt pentru o sintezä mai cuprinzätoare.

32 U nul d in tre  rep rezen tan tii de seam ä ai directiei behavioris te  m i-a spus o d a tä  cu au to - 
iron ie  cä acum  este la  m odä ca  fiecare lu cra re  care s tu d iazä  teó ria  In trep rin d erii sä  se re te re  c lt 
de c it la  ideile behavioriftilo r, rästä lm äcindu-le  sau neglijindu-le Insä re z u lta te le ; n ici au to rii 
teoriilo r trad ip o n a le  despre in trep rin d eri nu  se strädu iesc  sä -p  revizuiascä, a$a cum  a r treb u i, 
p rop riile  m odele §i teo rii in  lu m in a  rezu lta te lo r  o b tm u te  de cercetärile  em pirice m ai bine funda- 
m en ta te .
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26. Postfatä
Sí­

in prima frazä a Prefetei mi-am calificat lucrarea drept „un semifabricat“. 
Acum, ajuns la sfirsitul ei, as vrea sä revin mai íntii la intrebarea: pentru ce 
consider cä lucrarea mea este un semifabricat, iar apoi, cum de m-am decis 
totu§i s-o public?

Capitolul 2, ocupindu-se de probleme din teória cunoasterii si de metodológia 
stiintificä, a stabilit etaloane foarte ridicate. Unei teorii economice specifice 
stiintelor reale, gata elaborate, maturizate, trebuie sä-i pretindem sä räspundä 
la problemele esentiale, sä opereze cu notiuni exacte, sä-si verifice constatärile 
prin observatii empirice; sä dispunä de modele formalizate si de structurä ie- 
rarhicä, adicä de un edificiu al legitätilor, cuprinzind atit legile cu caracter 
mai general, cit si legile cu sferä de actiune mai limitatä.

Tot ceea ce poate da aceastä carte este departe de satisfacerea pretentiilor 
pe care eu insumi le-am ridicat in fata unei stünte reale maturizate.

N-am ajuns mai departe decit pinä la punerea unor probleme — considerate 
de mine importante, — pinä la schema sistemului de concepte ale teoriei siste- 
mului economic si la unele constatäri sau mai degrabä la unele ipoteze, intuipi 
care se aflä incä departe a a fi strict verificate. Nu am modele matematice 
gata elaborate — cel mult semnalez in citeva locuri, cum s-ar putea formaliza 
unele probleme. ln consecintä cartea mea nu dä teze demonstrate matematic.

Färä pretentia de a fi complet si intr-un mod foarte succint schijez citeva 
sarcini importante ale cercetärii.

1. Fundamentarea axiomaticä a teoriei sistemului economic cu axiome mai 
generale si deci mai reale decit cele ale scolii EG.

2. Observarea empiricä a structurilor de informapi ale sistemelor economice 
moderne, clasificarea si tipologizarea structurilor. Modelarea formalä a reglärii 
bazate pe multiplicarea informatiilor.

Observarea si modelarea reglärii sistemelor economice la mai multe niveluri.
4. Observarea si modelarea contradicpilor si compromisurilor din cadrul 

institutiilor.
5. Observarea, tipologizarea algoritmilor de decizie, simularea lor cu aju- 

torul mapnilor de calcul.
6. Elaborarea metodologiei pentru observarea $i mäsurarea nivelului de 

aspirare si a altor indicatori extensivi si intensivi.
7. Observarea si delimitarea mai precisä a funcjäonärii vegetative p  supe- 

rioare, eventual distingerea mai multor trepte de functionare. Modelarea mate- 
maticä a functionärii vegetative.

8. Observarea proprietätilor adaptive ale sistemelor economice, modelarea 
functionärii adaptive.
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9. Observarea regularitätilor de selectie ale sistemelor economice si stabilirea 
legitätilor selectiei.

10. Elaborarea metodologiei pentru observarea si mäsurarea aspiratiilor, 
intentiilor de cumpärare si vinzare. Observarea si simularea cu masini de calcul 
a algoritmilor proceselor de incheiere a contractelor pe piatä.

11. Observarea si mäsurarea proceselor de imbunätäfire a calitäfii. Factorii 
care stimuleazä si care frineazä imbunätätirea calitätii.

12. Observarea metodicä a fenomenelor §i consecinfelor presiunii §i absorb- 
tiei. Elaborarea amänuntitä $i formalizarea teoriei explicative a reproductiei 
permanente a tensiunii.

Lista de mai sus indicä succint citeva sarcini ale cercetärii; din cartea mea 
rezultä insä necesitatea cercetärii si a altor numeroase terne. De altfel acesta 
a fost unul dintre scopurile principale ale lucrärii mele: a intentionat sä comu- 
nice nu atit rezultatele finale, cit mai ales sä indemne la cercetäri noi. N-as 
crede cä peste zece-douäzeci de ani, dacä vom reusi sä obtinem progrese esen- 
tiale ín cercetarea problemelor schitate, va mai rämine mult, cel putin in 
forma lor initialä, din notiunile, clasificärile si constatärile care se gäsesc in 
aceastä carte. 0  parte din eie vor fi respinse, altele modificate. Autorul nu 
fine neapärat ca tocmai aceste notiuni, denumiri sä se räspindeascä, ca tocmai 
aceste constatäri sä se adevereascä. Dorinta mea exclusivä este ca cercetarea 
sä se desfäsoare cit mai eficient in direcfia schitatä in aceastä lucrare.

Cartea intentioneazä deci sä schiteze un program de lucru, care, bineinteles, 
se va putea dezvolta pe baza sugestiilor altor cercetätori, si sä recruteze noi 
cercetätori care ar dori sä participe la realizarea acestui program. Desigur, poate 
sä ne bucure numärul mare de cercetätori economist!, printre care si econo­
m ist matematicieni. insä, totodatä, poate sä ne doarä inima väzindu-i pe 
multi dintre ei consacrindu-si energia intelectualä in cercetarea problemelor 
sterile. Dacä mäcar jumätate sau un sfert din detasamentul de cercetätori, 
care in prezent ciugulesc gräuntele uitate de „cei mari“ pe cimpul deja sterp 
al teoriei echilibrului, modificind cu mare strädanie eite o premisä, ar trece la 
cercetarea problemelor intr-adevär noi, relevante, ale teoriei sistemului eco­
nomic, probabil am putea obline rezultate valoroase in citiva ani.

Harta stiintei noastre este plinä de pete albe. Sintern abia la inceput in 
cunoasterea structurii interne a functionärii §i reglärii sistemelor economice. 
§tim foarte putin despre modul in care se desfäsoarä de fapt planificarea, 
reglementarea statalä, formarea preturilor, luarea deciziilor intreprinderilor. 
Nu dispunem de multe astfei de modele matematice care ar formaliza realist 
aceste procese de reglare. Pentru astfei de sarcini ar trebui sä mobilizäm forte 
múlt mai mari.

Poate este neobisnuit ca o lucrare care isi atribuie pretentii stiinfifice sä 
nu rezolve ea insäsi anumite sarcini, ci sä indemne pe alt ii sä le rezolve. Car­
tea mea ar vrea totusi sä dea acest imbold — cu atit mai mult, cu cit, färä 
efortul comun al mai multor cercetätori, rezolvarea cu succes a acestor sar­
cini este lipsitä de speranfä.

ßtiinfa economicä, la fei cu celelalte stiinte ale epocii noastre, s-a specializat 
mult, s-a divizat pe domenii speciale, partiale, separate. Intrucit aspir la 
integrarea domeniilor separate a trebuit sä ating o serie de domenii de spe­
cialitate ale ^tiintei economice nemaivorbind de stiin^ele de granitä (sociolo- 
gia, psihologia, ciberneticaetc.), in domeniul cärora, deasemenea, am cutezat sä

Postfatä 348



pätrund. §i acum mä pot astepta ca toti specialistii de resort sä considere, chiar 
dacä nu intreaga carte, dar cel pufin acea parte care se ocupä expres cu dome- 
niul lor de specialitate, ca fiind lucrarea unui amator, care face muncä de cirpaci, 
ín domeniul lor. ln  plus cei care au incercat si ei sä facä o sintezä, dar pe baza 
vreunui sistem de concepte ortodoxé, pot stigmatiza tendinta mea de inte­
grare, ca fiind un fei de „eclectism“.

Asumindu-mi räspunderea pentru släbiciunile reale si concomitent tinind 
seama de criticile indreptätite (dar si de cele neindreptäfite care sint de astep- 
tat), am ajuns la concluzia cä este justificat sä-mi public cartea, in forma sa 
actualä. Dupä cum am semnalat la sfirsitul capitolului anterior, conditiile 
s-au copt pentru sinteza teoriei sistemului economic. Sinteza nu poate fi 
reusitä la prima incercare. Insä si prima experientä — reusitä pe jumätate 
sau pe sfert — poate fi de folos; poate contribui la elaborarea unor integräri, 
unor sinteze mai maturizate, mai rotunde, mai bine cizelate. Oricum, a sosit 
timpul pentru inceperea sintezei pe baze mai largi, mai bine corelate cu prac­
tica, decit teória generalä a echilibrului.

In fine, incä o observatie generalä. Am criticat aspru niste lucräri care 
marcheazä apogeul unor strädanii intelectuale de un secol. Constiinta acestui 
fapt 1-ar obliga pe critic la mult mai mare modestie si prudentä. To tusi mai 
degrabä accept acuzatia de lipsä de modestie, decit sä ocolesc diplomatic 
convingerea mea fermä. Consider cä este nevoie de o cotiturä radicalä. Este 
extrem de impunätor punctui culminant pe care teória echilibrului 1-a atins 
si s-ar putea ca acum, continuatorii ei de azi sä fie in stare sä mai construiascä 
§i un foisor pe aceastä culme. Totusi, consider cä acum este cazul sä ne cobo- 
rim de pe culme pe ses si sä pornim, deocamdatä de la un nivel mai scäzut, 
la escaladarea unei alte culmi, mai abrupte dar si mai inalte.
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Kornai János — autorul lucrSrii 
de fatá — este unul dintre 
economistii de frunte ai Ungariei 
care a devenit cunoscut peste 
granitele tar i i sale printr-o serie 
íntreaga de contributii ín 
domeniul teoriei matematice a 
plan if icärii.
Cartea de fatä este in esentä un 
studiu critic al teoriei echilibrului; 
ea prezintä interes atit pentru 
cel care intentioneazä sä studieze 
un important capitol din istoria 
metodologiei, si nu numai a 
doctrinelor economice, d t si 
pentru economistul interesat 
in cäutarea unui corp coerent de 
concepte si metode sistem-teoretice 
de analizä a proceselor economice 
Alternativa schitatä de 
economistul maghiar oferä 
posibilitatea unei eliberäri de sub 
monopolul scolii echilibrului 
general ca furnizor al conceptelor 
pentru analiza economicä, cercetarea 
operational, „management science“ 
etc; stimulind cercetärile creatoare 
in aceste domenii.
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